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Thema: Zeeuwse Fruitteeltdag



Meer en meer groeit het besef dat een gezonde bodem de basis is voor de teelt 

van gewassen. Het is dan ook logisch dat we steeds meer vragen krijgen over dit 

onderwerp. Veel van deze vragen hebben betrekking op het element calcium.

Calcium speelt grotere rol dan gedacht

Al in het begin van de vorige eeuw was bekend dat calcium voor de teelt van gewassen 

een belangrijke functie vervult. Hoewel men eerst dacht dat calcium met name als 

plantenvoeding diende kwam men er via onderzoek als snel achter dat calcium vooral 

een grote rol speelt wanneer het bijvoorbeeld gaat om de zuurgraad van de bodem of 

de stabiliteit van de bodemstructuur. Ruim 70 jaar is gewerkt vanuit de basis ideeën van 

Albrecht. Met de nieuwste inzichten op het gebied van calcium en de introductie van Top 

Soil calcium voegt Agrifirm Plant een nieuw hoofdstuk toe aan het boek dat “Bodem” heet.

Repareren of onderhouden?

Met een actuele grondbemonstering krijgt u inzicht in de huidige situatie. Samen met 

uw specialist kunt u bepalen wat uw bodem nodig heeft. Met een reparatiegift kalk of 

gips werkt u toe naar een optimale pH of structuur. Vervolgens kunt u de uitgevoerde 

verbetering onderhouden met Top Soil calcium. Is repareren niet nodig? Dan kunt u direct 

overgaan tot het stabiliseren van de pH en de bodemstructuur.

Onderhoud met Top Soil calcium

Top Soil calcium is een uniek product van Agrifirm Plant op basis van jonge poreuze 

zeekalk. Vanwege het grote contactoppervlak is er sprake van een zeer snel werkzame en 

gemakkelijk opneembare vorm van calcium. Hierdoor is er minder kans op uitspoeling van 

de mineralen. Bovendien kunt u de korrels zelf eenvoudig verstrooien. Het resultaat is een 

blijvende verbetering van structuur, bewerkbaarheid en een stabielere pH.

Meer informatie of bestellen?
Neem voor meer informatie contact op met uw specialist of bel voor uw bestelling met de 

verkoopondersteuning T 088 488 12 50. Bekijk voor het toepassingsadvies per 

grondsoort  en online bestellen op: www.meststoffen.nl/bodemverbeteraar. 

Kies daarna optie onderhoud, vervolgens Top Soil calcium. 

Kees de Jongh, specialist fruitteelt
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Slikkevander rentmeesters

Te koop aangeboden in Zeeland (Zuid-Beveland):

Schitterend fruitteeltbedrijf met mo-
derne bedrijfsgebouwen en max 30 ha 
(minder grond is mogelijk). 

Het bedrijf is gelegen te Driewegen, Coudorpseweg 5. 
Ruim 26 ha is ingeplant met peren (Conference, Doyenné du Comice, 
Beurré Alexandre Lucas). 

Het erf is centraal gelegen ten opzichte van de boomgaarden. In de be-
drijfsgebouwen is ruimte ingericht voor opslag van circa 1.100 ton peren 
(ULO-koeling, tien koelcellen).

Een bedrijf  dat u absoluut gezien moet hebben! 
Voor meer informatie kunt u contact opnemen met dhr. L. (Luc) Vermue.

Ellemeet
Hogeweg 4
4323 TC Ellemeet
T 0111 671735
F 0111 671897
info@vdslikke.nl

www.vdslikke.nl

Kantoor Sliedrecht:
Stationspark 725
3364 DA Sliedrecht
T. 0184-417777

Kantoor Bunschoten:
Haarbrug 16-1
3751 LM Bunschoten-
Spakenburg
T. 033-2994480

Kantoor Houten:
Voorveste 17-19
3992 DC Houten
T. 030-2292252

www.abmiddennederland.nl

Snoeiwerk?

Van één enkele 

ervaren snoeier 

tot een complete 

snoeiploeg met 

materiaal tegen 

een aantrekkelijk 

tarief.
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inhoud
Bomen rooien blijft een zware klus
De vruchtboomkwekerij van Winnie en Claudia Roelofs liep in februari 2012 cata-

strofale schade op door de strenge vorst na een periode met een milde tempera-

tuur. Ze zijn er sterker uitgekomen en die ervaring delen ze graag met hun afne-

mers. De fruittelers hebben dit seizoen met zware tegenvallers te maken, althans 

tot nu toe. “Blijf positief naar iedereen om je heen”, benadrukt Winnie.

Zeeuwse Fruitteeltdag: mis hem niet!
De deuren van de Zeelandhallen zwaaien vrijdag 30 januari om 12.00 uur open 

voor de Zeeuwse Fruitteeltdag van de NFO. Tot 21.00 uur staan zo’n tachtig 

standhouders klaar om u helemaal bij te praten. Een uitgelezen moment om 

collega’s, adviseurs en zakenrelaties te ontmoeten. En niet te missen: vanaf  

10.00 uur bent u van harte welkom op het perenbladvlo-symposium.

Populariteit Conference groeit in Duitsland 
In het afzetseizoen 2013/’14 zijn er meer dan ooit Conferenceperen naar Duits-

land geëxporteerd. Hoe is die stijging te verklaren? Wordt de Conference nu ook 

meer verkocht in andere ketens dan Aldi en Lidl? 
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Kop
Tekst

Fruitteelt kort

Snoei in 
rode bes
Snoeien in het begin 

van de zomer is net zo belangrijk als wintersnoei. Het 

verkrijgen van goed vruchthout begint immers niet 

bij de snoei, maar gedurende het begin van het groei-

seizoen van de scheuten, zo rond mei/juni. Hierin was 

Adri van Eck (Ribesconsult) onlangs tijdens de NFO-

snoeidemonstratie rode bes, zeer duidelijk. Het uitbui-

gen van scheuten en het wegnemen van overheersen-

de scheuten zorgt voor een makkelijkere wintersnoei 

en mooier vruchthout. Op het bedrijf van Van Zuilen, 

waar de demonstratie plaatsvond, wordt jaarlijks 

gebogen hierdoor was voldoende goed vruchthout 

beschikbaar. Tijdige zomermaatregelen zorgen voor 

meer licht in de aanplant en bieden bij de wintersnoei 

de mogelijkheid om alleen de productie te maximalise-

ren. Lees het volledige verslag op pagina 18.

Boomkwekers 
goed vertegenwoordigd
Boomkwekers zijn altijd goed vertegenwoordigd 

op fruitteeltvakbeurzen en dat is vrijdag 30 januari 

op de Zeeuwse Fruitteeltdag niet anders. Diverse 

boomkwekerijen showen u de nieuwelingen in hun 

sortiment.

Verbeek (stand 34) met Cepuna, Grä�n Gepa Early 

Desire en Jonagold Decosta Robijn. Cepuna wordt 

in stand 16 ook gepresenteerd door Hille-

brand en in stand 80 door boomkwekerij 

‘t Fort (W. Roelofs) die daarnaast ook 

Xenia, Red Jonaprince Select en Finesse 

onder de aandacht brengt. Andere 

boomkwekers die op de beurs verte-

genwoordigd zijn: Hillebrand, Morren, 

Fleuren, Van Rijn, Botden & van Wil-

legen, Depa Fruit. Lees ook het artikel 

over de boomkwekerij van Winnie en 

IN MEMORIAM BAS BIJL
Fruitteler Bas Bijl uit Nieuw-Beijerland is 30 de-

cember op 76-jarige leeftijd overleden. Bas was 

vele jaren actief voor de NFO. 

Hij was afdelingsbestuurder (vicevoorzitter en 

interim voorzitter) van de afdeling Zuid-Holland 

West, kringbestuurder van NFO-kring Zuid-Hol-

land en lid  van de regionale en de landelijke 

NFO-promotiecommissie.

Bas Bijl was een man die niet graag in de schijn-

werpers stond, maar zich achter de schermen 

inzette voor het collectief en voor de NFO. Wel 

had hij een duidelijke mening over thema’s die 

hij belangrijk vond en schuwde hij de discussie 

met zijn medebestuursleden en NFO-medewer-

kers niet. Hij genoot van zijn werk voor de regi-

onale en landelijke promotiecommissie. Vooral 

in de regio wist hij met eenvoudige middelen en 

een aantal enthousiaste vrouwen van fruittelers 

het Nederlands hardfruit op een geslaagde wij-

ze te promoten. Doorspekt met humor kon hij 

vertellen over de resultaten van zijn publieksac-

ties. De NFO is hem dankbaar voor wat hij heeft 

betekend voor de vereniging.

Zware landbouwtrekkers zijn ingezet voor het rooien, 

spitten en beplanten van de percelen van Vrucht-

boomkwekerij ‘t Fort in Zeewolde.

Foto: Anton Oostveen

Claudia Roelofs op pagina 7.

Depa Fruit in het Belgische Nieuwerker-

ken (stand 52), gespecialiseerd in het 

kweken van uitsluitend kersenbomen, is 

voor het eerst op een beurs in Nederland vertegenwoordigd. 

Het gebruik van gecerti�ceerde onderstammen èn virusvrij 

entmateriaal samen met een breed assortiment aan nieuwe 

kersenrassen vormen de basis voor deze kersenboomkwekerij.  

Foto: Caroline van  

Assche, NFO

Coverfoto
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Jaarvergadering 
productgroepen 
na het symposium

De Productgroepen Peer en Appel 

houden aansluitend op het symposi-

um Perenbladvlo van vrijdagochtend 

30 januari in Goes (zie ook artikel op 

pagina 10) hun jaarvergadering. De 

productgroepen bespreken dan het 

jaarplan en de contributie 2015. Hun 

doel is het verbeteren van de markt-

positie door in te zetten op kwaliteit, 

marktvergroting en promotie. Vindt 

u dit ook belangrijk, kom dan naar de 

vergadering en laat uw stem horen. 

Aanvang: 12.00 uur, sluiting: 13.15 uur. 

Opmerkelijk
Met de komst van Fruitteelt in een nieuwe lay-out was het ook de bedoe-

ling om het verschijnen van het blad weer naar de vrijdag te verplaatsen. 

Zoals u wellicht gemerkt heeft, verscheen het eerste Fruitteeltnummer 

op een zaterdag (10 januari). Wegens logistieke problemen die wij met 

Postnl ondervinden, is het op dit moment niet mogelijk om tegen een 

redelijke prijs het blad op de vrijdag te laten bezorgen. Uiteraard houdt 

de redactie Fruitteelt u op de hoogte als de situatie verandert.

‘Volop kansen voor  
Nederlandse peren in China’

“Het imago van Nederlandse producten in China is erg goed, dus 

dat biedt volop kansen voor de export van Nederlandse peren.” 

Dat benadrukte Kun Han, ambassadrice voor de Nederlandse 

groenten- en fruitsector in China en in dienst van Frugi Venta. Han 

plaatste wel een paar aandachtspunten met 

betrekking tot de promotie.

Kun Han was onlangs te gast in Zuid-Beijer-

land na a�oop van de jaarvergaderingen bij 

de NFO-afdelingen Zuid-Holland West en 

West Noord-Brabant en St. Philipsland. Zij 

studeerde tuinbouw in China en Nederland 

(Wageningen UR) en was als tolk betrokken 

bij de markttoegangmissie en bijbehorende 

protocollen voor Nederlandse peren.

Han: “Chinezen vinden Hollandse producten 

betrouwbaar. Dat komt omdat bij de bevol-

king het melkpoederschandaal nog vers in het 

geheugen zit en dit met veilige Nederlandse 

babyvoeding opgelost werd.”

“Nederlandse Conferenceperen vallen erg 

goed in de smaak. Chinese peren zien er heel 

anders uit, zijn hard, hebben een ruwe schil en smaken totaal 

anders. Conference zullen ze dus ervaren als een geheel nieuwe 

vrucht”, aldus Han.

Zij stelde dat Chinezen erg gesteld zijn op mooie, aantrekkelijke 

foto’s van fruitsoorten, waar bij het zien ervan het water je in de 

mond loopt. De handel doet er goed aan om daar in promotie-ac-

tiviteiten gebruik van te maken. Maar ze moet zeker ook aandacht 

besteden aan de positieve gezondheidseffecten van peren en dan 

het liefst in relatie tot andere fruitsoorten. Tot slot vertelde zij dat 

Chinezen erg gesteld zijn op hun familie. “Dat zit in hun cultuur. Bij 

bijna alle Chinese commercials komt het familiegevoel naar voren 

omdat het hoort bij onze cultuur. Maak daar gebruik van,” advi-

seerde de ambassadrice.

Premiekorting 
voor OFH-verzekerden 
Ondanks de zeer omvangrijke hagel-

schade geeft OFH fruitteeltbedrijven 

in België en Nederland, die in 2014 bij 

OFH verzekerd waren, een korting van 

12,5 procent over hun bruto hagelscha-

depremie in 2014. Het kortingsbedrag 

wordt in 2015 in mindering gebracht op 

de verzekeringspremie van deze bedrij-

ven. 

OFH houdt de hagelverzekering zo toe-

gankelijk en betaalbaar mogelijk. Ze gaf 

ook in 2012 en 2013 een korting op de 

premie voor het hagelschaderisico. In de 

afgelopen drie jaar gaf OFH gemiddeld 

bijna 17 procent van de bruto hagel-

schadepremie als korting terug.

Kun Han, tweede van links, 

tijdens de onderhandelingen 

met China.

Foto: Caroline van Assche, NFO
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Fruitteelt kort

Spuitdruk is niet wat het lijkt
De laatste dop onderin bij een meerrijenspuit wijkt mogelijk 

meer af dan bij een enkelrijige spuit. Doorslaggevend is de 

druk bij de doppen. “Hoe zit het met de werkelijke spuitdruk,” 

vroeg NFO-beleidsmedewerker Jaco van Bruchem zich af. “Het 

drukverschil tussen de op de manometer aangeven waarde en 

de dop kan 1 bar zijn,” antwoordde Fruitconsult-adviseur Mat-

ty Pol�iet. “Eén bar minder druk bij de laatste spuitdop kan 

niet,” aldus emissieonderzoeker Jan van de Zand (WUR/PRI). Hij 

vindt dat de spuit dan gekeurd moet worden.

Hendrik Hol van Hol Spraying Systems (H.S.S.) beaamt het 

drukverschil. “Daarom rekenen wij met liters per hectare en 

niet met spuitdruk (bar). De teler weet dan na 50 meter rijden 

of hij de gewenste hoeveelheid per hectare gaat kwijtraken. 

Daarnaast maakt de H.S.S. Controlbox de afgifte per minuut 

zichtbaar en is een verstopte dop snel te zien.” Een oplossing 

om de exacte spuitdruk te 

weten is digitaal meten net 

voor de laatste dophouder. 

Van Bruchem: “Voor een 

goed spuitbeeld is het nodig 

dat de spuitdruk tussen de 

verschillende doppen niet te 

groot is. Dit is een belang-

rijke ontwerpeis aan een 

spuit.” De verplichting van 

een spuitdrukregistratiesys-

teem op de spuit gaat naar 

verwachting niet door. 

Albuz TVI 
80-01 

gekozen tot 
beste spuitdop
Onderzoeker Marcel Wenneker (PPO Fruit) 

zette tijdens een workshop van het ‘Praktijk-

netwerk Schoon water’ fruitteeltadviseurs 

aan het werk over het thema: Wat is de beste 

spuitdop? De adviseurs classi�ceerden een 

aantal doppen naar spuitvolume, afgifte en 

bijbehorende reductieklasse. Duidelijk werd 

dat het ISO-classi�catiesysteem voor spuit-

doppen universeel is en dat dopgrootte en 

dopkleur gekoppeld zijn. Omdat de Albuz 

ATR (nevel)doppen niet standaard de ISO-co-

deringen volgen, kan er verwarring ontstaan. 

Daarnaast bleek dat de lijst met beschikbare, 

erkende, driftarme doppen voor de fruitteelt 

beperkt is. 90 procent van de driftarme dop-

pen waarmee telers 200 l/ha kunnen spuiten, 

is nog niet erkend. Daarom worden deze 

Toelatingshouders
Toelatingshouders zijn sinds 2013 ver-

plicht een emissiereductieplan (ERP) op te 

stellen voor middelen die de milieukwa-

liteitsnormen overschrijden. Daarom is er 

voorlichting over en toezicht op correct 

middelengebruik, worden de gebruiks-

voorschriften op het label aangepast of 

wordt de toelating (gedeeltelijk) inge-

trokken. Het aantal normoverschrijdingen 

binnen de fruitteelt moet in 2018 lande-

lijk met 50 procent zijn afgenomen.

winter meer doppen getest, ook bij een hogere spuitdruk dan de 7 

bar die WUR/PPO Fruit tot op heden hebben getest. Wenneker: “Zo 

zien we of doppen even driftreducerend blijven of mogelijk in een 

lagere driftreductieklasse terechtkomen.” Telers zitten vaak boven 

de 7 bar. Bij een venturidop met 10 bar of hoger spuitdruk ontstaat 

meer nevel. Niet de spuitdruk moet de waterafgifte regelen, maar de 

spuitdop moet compatibel zijn met de waterafgifte.

De adviseurs zagen Albuz TVI 80-01 als de meest geschikte driftarme 

dop. “Driftarm spuiten is de toekomst,” menen zij, hetgeen Jessi de 

Coninck en Arno Krielen van Waterschap Rivierenland en Jan Bouw-

man van Syngenta onderstreepten. Niet alleen de waterkwaliteit, 

maar ook de huidige discussies over blootstellingrisico’s voor omwo-

nenden blijven druk uitoefenen op driftarm spuiten.

Fruitteeltadviseurs  

classi�ceerden de  

uitgereikte spuit-

doppen.

De digitale H.S.S. Controlbox rekent 

in liters/ha. Foto: H.S.S. BV

BOMEN ROOIEN  
BLIJFT EEN ZWARE KLUS



De hond wipt behendig over het gaas 

dat de kwekerij tegen hazen en ree-

en beschermt. Wie enigszins lenig is 

zou het qua hoogte na kunnen doen. 

Maar in de zware klei die tot aan de 

enkels reikt, is dat nu geen optie. Ge-

lukkig bieden twee trapjes aan weers-

zijden van het gaas uitkomst. “Die zijn 

onmisbaar want als iedereen door het 

hek moet blijft dat onherroepelijk een 

keer open staan. Met alle vraatschade 

van dien”, licht Winnie toe.

In de zware IJsselmeerklei rondom 

Zeewolde rooien de medewerkers de 

laatste percelen van Vruchtboomkwe-

kerij ‘t Fort. Het zijn de laatste loodjes 

in de week voor de kerstperiode. “Het 

weer was gedurende lange tijd voor-

TEKST: ANTON OOSTVEEN, FREELANCE JOURNALIST, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

Boomkwekerij

BOMEN ROOIEN  
BLIJFT EEN ZWARE KLUS

De vruchtboomkwekerij van Winnie en Claudia Roelofs liep in februari 2012 catastrofale schade op 

door de strenge vorst na een periode met een milde temperatuur. Ze zijn er sterker uitgekomen en 

die ervaring delen ze graag met hun afnemers. De fruittelers hebben dit seizoen met zware tegen-

vallers te maken, althans tot nu toe. “Blijf positief naar iedereen om je heen”, benadrukt Winnie.

Minstens negen boomkwekers  
op Zeeuwse Fruitteeltdag

‘T FORT  
OP DE BEURS
Onder de vele boomkwekerijen 

die op de Zeeuwse Fruitteeltdag 

een stand hebben geregeld, 

vindt u ook Winnie en Claudia 

Roelofs van de vruchtboom-

kwekerij ’t Fort in Zeewolde. Bij 

standnummer 42 kunt u persoon-

lijk met ze kennismaken.

Winnie en Claudia Roelofs.

Foto’s: Anton Oostveen 
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treffelijk, maar nu wordt het nat. Het 

was zelfs nog even spannend of alles 

voor de kerstvakantie uit de grond 

zou komen. Maar dat is gelukt”, aldus 

de boomkweker.

VOORSORTEREN
Net buiten de afrastering spit een 

zware landbouwtrekker tergend 

MEER DAN EEN MILJOEN BOMEN

Vruchtboomkwekerij ’t Fort in Zeewolde produceert meer appel- 

dan perenbomen. Het areaal appel omvat 70 hectare met diverse 

rassen en onderstammen, zoals de winterharde B9 voor de Scan-

dinavische afnemers. Het areaal perenbomen is 30 hectare groot. 

Bij de perenonderstammen ziet Roelofs veel in onderstam Kwee 

Eline. Die groeit recht omhoog als een M9 en heeft een mooie, 

gladde veredeling. Naast de 1,2 miljoen vruchtbomen produceert 

de kwekerij jaarlijks ongeveer vijf miljoen onderstammen.

In deze drukke rooiperiode werken er circa zeventig man op het 

bedrijf. Ongeveer 25 van hen, zowel Polen als Nederlanders, zijn 

in vaste dienst. Zo’n veertig tijdelijke medewerkers bieden hen 

versterking. Zij verblijven deels op het bedrijf. Vijf ZZP’ers maken 

het plaatje compleet. Zij zijn vooral de chauffeurs van de extra 

trekkers en vrachtwagens.

teelt 2-2015

langzaam de percelen die al zijn 

gerooid. “Het spitten gaat eigenlijk 

altijd wel, dat is op deze grond vooral 

een kwestie van voldoende vermogen 

voor de spitmachine zetten.” De me-

dewerker die de bomen van de klem-

band pakt, legt ze niet achter zich op 

een pallet. De machine biedt daar-

voor wel de ruimte, maar de bomen 

komen vanaf de machine weer keurig 

op een rij op de grond te liggen. Dat 

lijkt omslachtig, want een pallet met 

bomen is vanaf de rooimachine het 

meest eenvoudig te transporteren 

naar bijvoorbeeld een sorteerruimte.

Maar deze bomen zijn al voor het 

rooien gesorteerd, laat Winnie zien. 

Voor de rooimachine uit voorziet een 

vaste medewerker de bomen door 

middel van een maxtang met een 

geel of wit bandje. Wit voor de hoog-

ste kwaliteit, geel voor de andere sor-

tering. Achter de rooimachine gaan 

alle bomen in een net van dezelfde 

kleur als het bandje. Op die manier 

gaan de bomen gesorteerd op trans-

port naar huis.

NEGENMAANDSBOOM
De bomen hebben een goed ont-

wikkelde wortelpruik. “Het zijn 

vooral veel �jne wortels. Daarmee 

zitten ze zo goed in de grond dat de 

klemband rooier er bijna moeite mee 

heeft. Die intensieve beworteling is 

ook een gevolg van het fertigeren”, 

vertelt de boomkweker. Bij de Itali-

aanse klanten van zijn onderstammen 

zag hij hoe de Italianen dit toepassen 

in hun kwekerijen.

Hoe tegenstrijdig misschien ook, de 

zware schade in 2012, waarbij veel 

percelen grotendeels bevroren, was 

aanleiding verder te investeren in de 
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fertigatie. Het heeft bijgedragen aan 

de ontwikkeling van de zogenoem-

de ‘negenmaandsbomen’, waarmee 

de klanten binnen een jaar toch een 

vertakte boom konden planten.

De precieze bemesting is ook van in-

vloed geweest op een tijdige bladval. 

“Net voor de scheutjes uit de bladok-

sels komen, moet je als het ware gas 

geven”, vertelt Claudia. “Dan gaan 

de bomen zich vertakken. Maar na 

juli brengen we de stikstofgift weer 

terug om de bomen op tijd af te laten 

sluiten. Per saldo geven we zo zelfs 

minder stikstof.”

 “En”, vult Winnie praktisch aan, “bo-

men die laat afsluiten, laten ook vaak 

laat hun blad vallen. Wij zijn 3 no-

vember gaan rooien zonder het blad 

handmatig van de bomen te halen.” 

In januari is 60 procent van de bomen 

al afgeleverd. De rest wordt bewaard 

in de eigen koelcellen. “Gelukkig is 

dat beperkt, al hebben buitenlandse 

collega’s soms alles al afgeleverd. Be-

waren brengt ook de aandacht voor 

de kwaliteit met zich mee. En het ge-

puzzel om alles zo gunstig mogelijk 

op te slaan; Santana en Ingrid Marie 

bij elkaar voor Scandinavië, of bomen 

bij elkaar van telers die vroeger of 

juist zo laat mogelijk willen planten.”

JEZELF RESETTEN
Deze bomen zijn geen negenmaands-

bomen meer. De kwekerij is weer her-

steld van de schade uit 2012 en levert 

weer tweejarige appel- en driejarige 

perenbomen op. Die vinden meer dan 

voorheen hun weg door heel Europa. 

“De omvang van de kwekerij is bijna 

verdubbeld”, vertelt Claudia. “De 

herfst van 2012 was te rustig, maar 

‘Het wordt vast geen goed jaar, maar het 

helpt niet om elkaar bij voorbaat in de put 

te praten’ 

dat gaf wel de mogelijkheid als het 

ware jezelf te resetten en nieuwe 

kansen en uitdagingen te zoeken.”

“Bij de groei van de boomkwekerij 

heeft de fertigatie een rol gespeeld, 

maar ook de mond tot mondrecla-

me van de fruittelers. De gunfactor 

speelt denk ik ook wel mee”, for-

muleert ze voorzichtig. “Fruittelers 

weten als geen ander welke schade 

een onverwacht strenge vorst kan 

aanrichten en kunnen zich ook inle-

ven in zo’n situatie.”

Op hun beurt tonen Winnie en Clau-

dia zich begripvol jegens afnemers 

die in de problemen zijn gekomen 

door de moeizame situatie bij de 

afzet van appels en peren. “Dat was 

aanvankelijk weer best spannend”, 

erkent Winnie. “Maar ook nu is het 

belangrijk jezelf positief op te stellen. 

Ook wij hebben voor dit jaar enkele 

afbestellingen, maar daar is in goed 

overleg vaak een mouw aan te pas-

sen. ‘Je bent de eerste van wie ik een 

positieve reactie krijg’, hoorde ik van 

sommige afnemers. Het wordt vast 

geen goed jaar, maar het helpt niet 

om elkaar bij voorbaat in de put te 

praten.”
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De deuren van de Zeelandhallen zwaaien vrijdag 30 januari om 12.00 uur open voor 

de Zeeuwse Fruitteeltdag van de NFO. Tot 21.00 uur staan zo’n tachtig standhouders 

klaar om u helemaal bij te praten. Een uitgelezen moment om collega’s, adviseurs en 

zakenrelaties te ontmoeten. En niet te missen: vooraf bent u van harte welkom op het 

perenbladvlo-symposium.

Op veler verzoek besloten de NFO en NFO/ZLTO 

kring Zeeland de Zeeuwse Fruitteeltdag 2015 in 

de winter te houden en net als twee jaar geleden 

in de Zeelandhallen te Goes. Redactie Fruitteelt 

inventariseerde alvast met welke producten en 

noviteiten de standhouders volgende week zoal 

op de beurs staan.

Noviteiten
Van Nifterik ontwikkelde een automatische over-

kapping, de Opti-Matic. Die telers op het laatste 

moment, dus vlak voor een hagelbui, 

kunnen sluiten en dat biedt méér 

voordelen dan alleen een betere 

kleuring van de appels. Welke? Dat 

leggen de vertegenwoordigers 

graag uit in standnummer 40.

Hougkoeling Terneuzen, dat in 

stand 43 een thuiswedstrijd speelt, 

toont een nieuwe temperatuurrege-

ling voor fruitcellen met gebruiks-

vriendelijke touchscreenbediening.

Burg Machinefabriek in Kruiningen 

demonstreert haar noviteit Burg 

Flowpack Infeedsysteem voor het batch-gewijs 

afgeven van een instelbaar aantal vruchten aan 

een �owpacksysteem (stand 33).

Op gebied van bemesting laat DCM in stand 9 de 

resultaten zien van het gebruik van Micro-Mix, 

sporenelement die strooibaar zijn. Plant Health 

Cure vindt u in stand 17 met een makkelijk oplos-

bare calciummagnesium-bladmeststof: Natural 

Green Forte, die zelfs opgenomen wordt in rij-

pende vruchten. De Ridder & Den Hertog Weeg-

schalen laat u in stand 20 kennismaken met een 

nieuwe serie etikettenprinters van Toshiba. 

Dik van der Linden heeft een nieuwe wortelsnij-

der: de Ditta Seria die standaard hydraulisch ver-

stelbaar is, een schuinsnijframe heeft en voorzien 

is van een wielstel. Het eigen gewicht bedraagt 

meer dan 600 kg, maar de machine heeft nog 

meer opties. Welke dat zijn, hoort u in standnum-

mer 2 , waar overigens nog meer interessante 

noviteiten te zien zijn.

20 nieuwe standhouders 
Maar liefst 20 standhouders presenteren zich dit 

jaar voor het eerst op de Zeeuwse Fruitteeltdag; 

dat aantal is groter dan ooit. Drie van hen zijn 

actief op het gebied van arbeid: Sherpa (stand 

26), De Jager Detachering (stand 51) en Ned�ex 

Agrarisch (stand 42).

In stand 58 presenteert de Landwinkel Coöpe-

ratie zich: bijna 100 leden met een boerderij-

winkel, waarvan er negen in Zeeland bevinden, 

hebben zich hier bij aangesloten. Behalve de 

toelevering van een uitgebreid, onderscheidend 

assortiment biedt Landwinkel méér voor haar 

Maak kennis met wel 20 debuterende standhouders

Zeeuwse Fruitteeltdag

TEKST: CAROLINE VAN ASSCHE, VAKREDACTEUR FRUITTEELT, CVASSCHE@NFOFRUIT.NL

MIS HEM NIET!

moment, dus vlak voor een hagelbui, 

De nieuwe 

wortelsnijder:

de Ditta Seria.
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leden. Benieuwd naar wat? In de stand komt u het te 

weten.

Atoplan Products (stand 66) in Toldijk is gespeciali-

seerd in folies en weefsels en is een nieuweling op de 

markt met anti-hagelnetten. PB Techniek (stand 57) 

specialiseerde zich in fertigatie en (nachtvorst)berege-

ning. Het bedrijf nam via de overname van het bedrijf 

Aquanet ook het importeurschap van de Frostbuster 

en de FrostGuard over. Agri�rm Plant (stand 61) is 

toeleverancier van gewasbescherming en meststoffen 

en importeur van Frustar-hagelnetten. Voor de be-

mesting brengt Agri�rm Plant een speciale appel- en 

perenmix onder de aandacht.

LRE Weegtechniek (stand 72), is gespecialiseerd in 

weegsystemen  voor de fruitsector die zelfs de weeg-

resultaten en afweegprestaties per medewerker 

inzichtelijk maken.

 

Turbo-hive
Biobest informeert u in stand 14 over de turbo-hive; 

een kast waarin meerdere hommelvolken gehuisvest 

zijn wat zorgt voor een ef�ciëntere bestuiving. Het 

bedrijf zal bezoekers ook informeren over het wer-

kingsprincipe van Flying Doctors ter bestrijding van 

botrytis en de laatste stand van zaken omtrent de 

toelating ervan. 

Wildkamp, een technische groothandel met 46 �lialen 

in Nederland en een webwinkel met 50.000 artikelen, 

presenteert zich in stand 7. Een van de grootste stands 

wordt uitgestald met mechanisatie van Fruit- en 

Loonbedrijf C. Zwanenburg (stand 1). Maar in dezelf-

de stand zijn ook twee bedrijven te vinden, VGB en 

landmeter Dik van Oostrum, waarmee Zwanenburg 

nauw samenwerkt.

Depa Fruit in het Belgische Nieuwerkerken (stand 52), 

is gespecialiseerd in het kweken van kersenbomen. 

Depa is voor het eerst op een beurs in Nederland ver-

tegenwoordigd. Het gebruik van gecerti�ceerde on-

derstammen èn virusvrij entmateriaal samen met een 

breed assortiment aan nieuwe kersenrassen vormt de 

basis voor deze kersenboomkwekerij.  

De Vlieger Heftrucks (stand  76) in het Zeeuwse 

‘s Heerarendskerke, of�cieel dealer van de merken 

Still en Hyster Mitterer, is terug van weggeweest. 

Adama (stand 62) tellen we voor het gemak even 

onder de ‘nieuwkomers’, maar helemaal eerlijk is dat 

niet want het gaat hier immers om een verandering 

van bedrijfsnaam. Het bedrijf presenteert de resulta-

ten van middel X: een veelbelovende vruchtdunner 

die dit jaar waarschijnlijk toegelaten wordt. In de 

stand hoort u of de toelating op tijd komt om 

te gebruiken.

Huijbregts Koeltechniek in Breda staat 

voor het eerst op de beurs met natuur-

lijke koudemiddelen als noviteit (stand 

59). Trekkerplaza.nl (stand 46) in Bid-

dinghuizen is een nieuw bedrijf dat 

zich bezighoudt met verkoop en 

verhuur van agrarische machi-

nes, oldtimers en onderdelen.

WIE, WAT, WAAR EN HOE LAAT 

Symposium Perenbladvlo van 10.00 - 12.00 uur (inloop 

vanaf 9.30 uur) in de bioscoopzaal van de Zeelandhallen 

Goes. Het symposium omvat vijf korte lezingen die leiden 

tot een succesvolle aanpak van perenbladvlo. Vooraf 

aanmelden. Zeeuwse Fruitteeltdag van 12.00 - 21.00 uur. 

85 standhouders. Zeelandhallen Goes. Gratis toegang en 

parkeren. Organisatie: kring Zeeland/Noord-Brabant van 

NFO/ZLTO.
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stand hoort u of de toelating op tijd komt om 

Huijbregts Koeltechniek in Breda staat 

voor het eerst op de beurs met natuur-

lijke koudemiddelen als noviteit (stand 

Koppert (stand 53) geeft u een indruk van 

de Natupol Booster, een hommelkast die 

speciaal ontwikkeld is voor kortbloeiende 

gewassen. Foto: Koppert

Champignoncultuur R. Peffer in Velddriel vermarkt zelf de champost uit het eigen champignon- 

teeltbedrijf Prochamp. Sinds kort maakt Peffer daarbij gebruik van binnenvaartschepen, waar-

door de distributie veel sneller kan plaatsvinden. Een binnenvaartschip kan 1400 ton, ofwel 40 

vrachtwagens, champost in één keer vervoeren. In stand 60 hoort u meer over de logistieke 

processen van de champost. Foto: R. Peffer
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Marktzicht BINNENLANDS NIEUWS

Albert Heijn kiest voor bio
Albert Heijn begint het nieuwe jaar met een duidelijke keuze voor de 

biologische teelt met het Europese biokeurmerk; het groene blaadje. 

Biologische appels, vormen een vast onderdeel in het duurzame sor-

timent, waarvoor Albert Hein met Puur&Eerlijk tot nu toe een soort 

paraplulabel heeft. Hieronder schaar-

den niet alleen biologische producten, 

maar ook bijvoorbeeld faire trade en 

duurzaam gevangen vis.

Het label Puur&Eerlijk wordt de ko-

mende maanden geleidelijk vervangen 

door AH Biologisch. Albert Heijn wil 

daarmee aansluiten op de vraag van 

veel klanten naar expliciet biologische 

producten. Driekwart van de huishoudens koopt wel eens biologische 

producten. Een groot deel zegt dat vaker te willen doen. Het gaat dan 

niet zozeer om het product zelf, maar meer om een gezonde en be-

wuste manier van leven.

Conceptrassen
Het aanbod conceptrassen is in het 

nieuwe jaar ook in beweging. Junami 

is naast het supermarktkanaal nu bre-

der verkrijgbaar bij de groothandel. 

De prijzen liggen enkele dubbeltjes 

boven die van Elstar. Dat was voor 

de jaarwisseling ook zo voor Rubens. 

Maar die is qua prijsvorming iets 

opgeschoven naar de Elstar. De prijzen 

van Lola zijn vergelijkbaar met die van 

Elstar. Bij Albert Heijn is nu ook Xenia 

beschikbaar, fraai gelegd in een een-

laags-doos. Er prijkt een opvallende 

steekkaart met de tekst: Exclusief voor 

Albert Heijn. De prijs ligt een dubbel-

tje boven die van Conference.

Vaste prijs 
omhoog, acties
aangescherpt
De winkelprijzen van appels lijken de 

positieve gedachte van Bureau AMI te 

ondersteunen. Zo lag de laagste ga-

rantie van Jumbo voor losse Elstar en 

Jonagold op €1,29 per kg. Dat is een 

dubbeltje meer dan wekenlang voor de 

jaarwisseling het geval was. Maar daar-

tegenover stonden de eerste weken van 

het nieuwe jaar opmerkelijk scherpe 

aanbiedingen. Aldi en Lidl hadden aan-

biedingen met respectievelijk Elstar en 

Jonagold voor €0,69 per anderhalve kg. 

Bij Albert Heijn was Jonagold in week 

twee afgeprijsd tot €0,64 per kg; de 

helft van de gangbare winkelprijs.

Exclusief 
product
Houtig kleinfruit blijft na de feestda-

gen als exclusief product geprijsd. Bij 

de groothandel kost rode bes ongeveer 

€2,50 per doosje. Bramen zijn iets goed-

koper. Driscoll’s houdt ze betaalbaar en bereikbaar, om in termen 

van Albert Heijn te spreken. Toch liggen daar juist bramen van 

Nederlandse herkomst, zo is te zien op de kleinverpakking in de 

koelvitrine. De prijzen van frambozen schommelen rond de drie 

euro per doosje. Voor die prijzen worden ze ook ingevlogen uit 

Mexico. Blauwe bessen zijn veruit het goedkoopst met prijzen 

tussen €1,50 en €2,00 per 150 gram.

Xenia nu ook bij Albert Heijn  

in het schap. Foto: 

Marijke van Ossenbruggen, NFO
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Tsjechische bio luxeartikel
In Tsjechië zijn biologische producten nog steeds een luxeartikel . Toen 

de Berlijnse muur viel, telde het land twee biologische landbouwbedrij-

ven. Nu zijn dat er vierduizend, maar het marktaandeel omvat amper 

één procent, zo blijkt uit een overzicht van Hortibiz Newsletter. De 

winkelprijzen zijn nog erg hoog doordat de marges een veelvoud van de 

inkoopprijs zijn. Dat is een groot verschil met buurland Oostenrijk, waar 

biologische producten een marktaandeel hebben van 5 procent. De mar-

ges liggen daar dan ook in de orde van grootte van tientallen in plaats 

van honderden procenten.

Vrijwel geen een land uit de voormalige invloedssfeer van de Sovjet-U-

nie heeft zijn levensstandaard sinds de val van de muur zien toenemen, 

blijkt uit een achtergrondartikel in de Volkskrant. Alleen de consumen-

ten in Polen, Letland en Albanië kunnen nu meer kopen voor hun geld 

dan in het communistische tijdperk. Maar in veel Oost-Europese landen 

en voormalige Sovjetrepublieken is er sindsdien weinig veranderd. In 

Hongarije bijvoorbeeld zijn de consumenten er zelfs slechter aan toe dan 

voor 1989. Als zoveel consumenten in deze landen welvarender zouden 

zijn geworden, zou daar wellicht ook meer fruit worden gegeten.

Azerbeidzjan 
wint marktaandeel
Azerbeidzjan heeft na het instellen van de Russische boycot 

een stevige positie verworven in de Russische import van 

appels. De afgelopen vijf maanden exporteerde het Kau-

kasische land 33 miljoen kg appels. Daarmee staat het nu 

op de derde plaats van leveranciers. China en Servië heb-

ben deze periode meer appels in Rusland verkocht.

De appels uit Azerbeidzjan zijn vooral bestemd voor de 

grote steden als Moskou en Omsk. Daar hebben 

ze inmiddels een vaste plek ingenomen in 

het sortiment. Ook na een eventuele op-

hef�ng van de boycot komen Polen en 

Moldavië daar niet zomaar meer tussen, 

aldus tekende Vestnik Kavkaza op uit de 

mond van een woordvoerder van Ros-

selkhoznadzor, de Russische voedsel- en 

warenautoriteit. De export is een welko-

me ontlasting van de binnenlandse markt. 

De appelproductie in Azerbeidzjan ligt tussen 

de 400 en 450 miljoen kg per jaar. De binnenlandse 

consumptie bedraagt ongeveer 350 miljoen kg.

BUITENLANDS NIEUWS

Koerswijziging
De koerswijziging van Albert Heijn is niet 

onomstreden. Puur&Eerlijk is misschien niet 

concreet, maar het bestrijkt wel een breed 

pallet aan duurzaamheidaspecten. Niet-bio-

logische scharrelproducten die hoog scoren in 

dierenwelzijn, vallen straks buiten de boot en 

verzuipen in de anonieme massa, analyseert 

Foodwatch.

De marktleider onder de supermarkten pro-

�leert zich wel nadrukkelijk als een service 

supermarkt. Het aantal producten onder 

het label AH Biologisch wordt uitgebreid tot 

vijfhonderd. Dat gebeurt onder andere met 

fruit, zuivel, vlees en droge kruidenierswaren. 

Samen met de biologische producten van A-

merken komt het totaal uit op twaalfhonderd 

producten. En Albert Heijn wil dat aantal nog 

laten toenemen.

Door middel van het Europese logo voor bio-

logische producten zullen die ook herkenbaar-

der aanwezig zijn in de winkel. Ze krijgen ook 

meer aandacht in het magazine Allerhande. 

Maar Albert Heijn blijft op de kleintjes letten. 

Zo zullen biologische producten ook vaker 

betrokken zijn bij de bonusaanbiedingen. ‘Het 

dagelijkse betaalbaar, het bijzondere bereik-

baar’, zo vat de marktleider het samen in zijn 

slogan. Ook de nieuwe topman van Ahold 

Wouter Kolk geeft in het Financieel Dagblad 

aan dat het imago van relatief dure super-

markt moet veranderen.

Met de introductie van een eigen merk voor 

biologische producten maakt Albert Heijn zo 

min mogelijk gebruik van het merk Bio+. Dat is 

een paraplumerk voor allerlei levensmiddelen 

waarin ook de supermarktbranche deelneemt. 

Naturelle, dochter van The Greenery, is hierin 

ho�everancier voor groenten en fruit. Albert 

Heijn betrekt via Vogelaar Vredehof biologi-

sche appels van andere telerscollectieven.
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NFO

De Productgroep Houtig Klein- en 

Steenfruit is de samenvoeging van 

de Commissie Houtig Kleinfruit en 

de Commissie Steenfruit met res-

pectievelijk Frans van Brandenburg 

en René Simons als voorzitter. Deze 

commissies bestonden al langer dan 

de Productgroepen Appel en Peer. 

Omdat op veel bijeenkomsten vooral 

hardfruit centraal staat, vulden de 

voormalige commissie en nu de Pro-

ductgroep Houtig Klein- en Steen-

fruit dit gat op.

“Onze productgroep bespreekt de 

NFO-strategie: wat willen we samen 

bereiken,” zegt huidig voorzitter 

Frederik Bunt van de Productgroep 

Houtig Klein- en Steenfruit. “Elk 

productgroeplid vertegenwoordigt 

een teelt: kers, bessen en framboos/

braam. Voor pruim is er nog een 

vacature.” Bunt zelf heeft als voorzit-

ter geen teelt in zijn portefeuille om 

onafhankelijk te kunnen zijn wan-

neer een groepslid in een commissie, 

(bijvoorbeeld voor proeven) zitting 

neemt.

De productgroep wil randvoorwaar-

den creëren voor rendabele teelten. 

“Wij initiëren dingen die anderen 

laten liggen, zoals onderzoek naar 

de suzuki-fruitvlieg en pruimenon-

derstammen.” 

Zwaar dossier
“Gewasbescherming is voor ons een 

vrij zwaar dossier. De productgroep 

is daarin samen met de NFO het 

geluid vanuit de sector, de verte-

genwoordiging van houtig klein- en 

steenfruit is noodzakelijk. Neem 

bijvoorbeeld de suzuki-fruitvlieg, die 

moet onder controle komen! Als me-

deorganisator van de vier workshops: 

Beheersing suzuki-fruitvlieg voor 

Frederik Bunt
‘Wij initieren dingen

die anderen laten liggen’

NFO-PRODUCTGROEP 
HOUTIG KLEIN- EN STEENFRUIT

:

Vertimec Gold
De  NFO is uitermate bezorgd over de dreigende intrek-

king van Vertimec Gold. De NFO heeft hierover meerdere 

keren contact gehad met de toelatingshouder en het Ctgb. 

Haar prioriteit ligt nu bij een zo gunstig mogelijke regu-

liere toelating van Vertimec Gold. NFO-voorzitter Michiel 

Gerritsen nam deze week opnieuw contact op met het 

Ctgb en heeft suggesties aangeleverd hoe een reguliere 

toelating behouden kan blijven. Het besluit over de toela-

ting van Vertimec Gold van het Ctgb wordt eind februari 

of in maart verwacht.

Regels ondersteunend glas
NFO, LTO en KAVB willen voor ondersteunend glas in 

de open teelten dezelfde regels binnen het Ac-

tiviteitenbesluit als voor de buitenteelten.

Door het samengaan van verscheidene 

regelingen in het Activiteitenbesluit blijkt 

dat bedrijven met teelten in de open lucht 

met ondersteunend glas ook te maken 

krijgen met maatregelen die gelden voor 

de glastuinbouw. Bedrijven met open teelten en onder-

steunend glas constateren een aantal knelpunten:

– meet- en registratieverplichting drainwater 

– registratieverplichting gietwater 

–  verplichte aanleg van een regenwaterbassin en 

recirculatiesysteem 

–  zuiveringsplicht van lozingswater (in de toekomst).

De inspanningen, kosten en administratieve lasten 

om aan de gestelde verplichtingen te voldoen, zijn 

vaak overbodig voor de vollegrondsbedrijven met 

ondersteunend glas omdat er geen of een zeer 

gering milieuvoordeel mee wordt behaald. De 

open teelten hebben dit onderling afgestemd 

en gaan in overleg met de overheid.

Conference op Grüne Woche
Conference is prominent aanwezig op de Grüne Woche. 

Deze jaarlijkse consumentenbeurs in Berlijn met meer 

dan 400.000 bezoekers begon op 16 januari en duurt nog 

tot zondag 25 januari. Producenten uit de gehele wereld 

gebruiken dit evenement als afzet- en testmarkt en voor 

NFO Kort
de glastuinbouw. Bedrijven met open teelten en onder-

zuiveringsplicht van lozingswater (in de toekomst).

fruitteelt 2-201514
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BEDRIJF
De hoofdlocatie van de 

bedrijven van Frederik Bunt 

bevindt zich in het Gelderse 

Slijk-Ewijk. Inclusief de 25 

hectare pruimen in Polen 

teelt Bunt 44,50 hectare fruit. 

Hij plant daar nog 5 hectare 

pruimen in Nederland bij. 

Bunt sorteert pruimen en 

ontpit, wast en ontsteelt 

steenfruit. Ook verwerken, 

invriezen en leveren van 

Hollands roodfruit, zoals kers, 

kruisbes, rode bes, braam 

en framboos gebeurt op zijn 

bedrijf.

Areaalgegevens

Gewas Hectare

Pruim 15,0 

Pruim (Polen)  25,0 

Kruisbes 2,0 

Braam 0,5 

Peer 2,0 

Totaal 44,5 

Bron: Frederik Bunt

adviseurs, in januari, dragen wij 

bij aan kennisoverdracht. Ook 

een taak van de productgroep. 

Adviseurs worden bij elkaar ge-

bracht en dragen hun kennis uit 

aan telers in het gehele land.” 

Bijkomend voordeel: de fruit-

vlieg verhoogt de betrokken-

heid van bedrijfsleven en telers 

bij de productgroep.

Richten op de markt
De komende vijf jaar wil de 

productgroep zich op de markt 

richten om de sector gezond en 

rendabel te houden. Bunt: “Ik 

vind dat er in de sector nog veel 

mensen lopen die het belang 

van de NFO niet inzien. Dat vind 

ik jammer. Als NFO creëren we 

randvoorwaarden voor een ren-

dabele houtig klein- en steen-

fruitteelt in Nederland.”

NFO-PRODUCTGROEP 
HOUTIG KLEIN- EN STEENFRUIT

procent, België voor 25 procent en Nederland (het PT) voor 

25 procent.

Gewasbescherming
De NFO heeft drie vrijstellingen aangevraagd voor de 

biologische teelt. Het gaat om een vrijstelling voor Spruzit 

tegen de appelbloesemkever, Curatio voor de bestrijding 

van schurft in appel en Vitisan voor de bestrijding van 

schurft in peer. 

Suzuki-fruitvlieg
De NFO en PPO hebben vier workshops over de suzu-

ki-fruitvlieg voor fruitteeltadviseurs gehouden. De advi-

seurs zijn nu optimaal geïnformeerd over de beschikbare 

kennis. Begin februari wordt besloten over de invulling van 

het door de NFO opgezette onderzoek in 2015. De uitkom-

sten uit het onderzoek tot nu toe en de vragen waarop 

nog geen antwoord is, dienen als basis. Aan het onderzoek 

betalen diverse partners mee.

De Conference op 

de stand tijdens de 

Grüne Woche ligt er 

stralend bij.

Foto: GroentenFruit 

Huis

imagebuilding. Tijdens de 

opening van de Grüne Woche 

bracht de Duitse minister van 

Landbouw, Christian Smith, 

een bezoek aan de Conferen-

cestand. Deze promotie van 

Nederland en België maakt deel 

uit van de campagne voor Con-

ference in Duitsland. Naast de 

promotie tijdens de Grüne Woche 

houdt de fruitteeltsector dit jaar 

circa 700 proeverijen in Duitse su-

permarkten. De NFO is een van de 

initiatiefnemers van de campagne 

die zich in het derde en laatste 

jaar bevindt. Nederland en Belgie 

hebben bij de EU verlenging van 

de campagne aangevraagd. De EU 

subsidieert de campagne voor 50 

uit van de campagne voor Con

ference in Duitsland. Naast de 

promotie tijdens de Grüne Woche 

houdt de fruitteeltsector dit jaar 

circa 700 proeverijen in Duitse su

permarkten. De NFO is een van de 

initiatiefnemers van de campagne 

Zeeuwse Fruitteeltdag
De Zeelandhallen in Goes vormen vrijdag 30 januari 

het decor van de Zeeuwse Fruitteeltdag. U vindt er 

ruim tachtig standhouders met hun producten en no-

viteiten. Het is voor de tweede keer dat kring Zeeland 

Noord-Brabant van de NFO/ZLTO deze tweejaarlijkse 

beurs in de Zeelandhallen in samenwerking met de 

landelijke NFO hebben georganiseerd. Bij een peiling 

onder de bezoekers en de standhouders op de Zeeuw-

se Fruitteeltdag in 2013 bleek dat beide groepen de 

voorkeur gaven aan een tijdstip in januari in plaats 

van in juni. Overigens was dit in het verleden ook het 

geval. De toegang is als vanouds gratis evenals het 

parkeren.

Een Zeeuwse Fruitteeltdag is niet compleet zonder 

lezingen. Voorafgaand aan de beurs kunt u het Peren-

bladvlo Symposium (van 10.00-12.00 uur, inloop vanaf 

9.30 uur) bijwonen in de bioscoopzaal. De bioscoop-

zaal ligt naast de ingang van de Zeelandhallen. Het 

symposium omvat vijf korte lezingen die leiden tot een 

succesvolle aanpak van perenbladvlo. 

Uiteraard is ook de NFO aanwezig op deze beurs. Kom 

eens langs in onze stand (nr 73).

Herman Bus

beleidsmedewerker NFO

hbus@nfofruit.nl

NFO op koers



Bestrijd perenbladvlo met kennis
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De aankondiging van Syngenta Crop Pro-

tection dat zijn middel Vertimec Gold zeer 

waarschijnlijk in 2015 niet meer ge-

bruikt kan worden, maakt de bestrij-

ding van perenbladvlo zorgelijk. De 

NFO zet zich in om het middel beschik-

baar te houden voor de fruitteelt. Om 

perenbladvlo onder controle te krij-

gen, dienen perentelers te beschikken 

over alle kennis die daarover beschikbaar is. 

De NFO organiseerde daarom een Perenblad-

vlo Symposium. Dat vindt plaats op 30 januari 

vanaf 9.30 uur in de Zeelandhallen, dus voor-

afgaand aan de Zeeuwse Fruitteeltdag. Vijf 

sprekers geven een lezing.

ZESHONDERD EIEREN PER 
GENERATIE
Herman Helsen, onderzoeker PPO Fruit,  

geeft uitleg over de biologie en levenscyclus 

van perenbladvlo: zeshonderd eieren legt een vrouwtje 

van de perenbladvlo. En haar driehonderd dochters leggen 

op hun beurt ook weer zeshonderd eieren. Er zijn in het 

voorjaar slechts enkele dieren nodig om een plaag te ver-

oorzaken. Hij vertelt over praktijkervaringen en onderzoe-

ken die de ontwikkeling van bladvlooien kunnen remmen.

De werkzame stof van Movento, spirotetramat, wordt 

door insecten oraal opgenomen. Bladvlooien hoeven daar-

om niet geraakt te worden om bestreden te worden. Wes 

Janssen, technisch adviseur bij Bayer, gaat uitleggen hoe 

opvallend de opname en verdeling in de plant verloopt. 

Lieven Denruyter, Globachem, geeft een lezing over de 

gebruikswaarde van Atilla. Dit insecticide werkt in op ver-

schillende stadia van perenbladvlo. Het middel is volgens 

Denruyter veilig voor nuttigen en heeft geen MRL. 

Denruyter: “Daardoor is het een 

ideaal middel om gedurende de 

zomermaanden in te zetten en zo 

de druk van perenbladvlo laag te 

houden.”

SYSTEEMBENADERING
Aryan van Toorn, CAF, toont de resultaten 

van een demoproef in Krabbendijke. Daarbij 

is niet alleen gekeken naar de kracht van de 

middelen, maar ook naar het effect van be-

spuitingen over een langere periode en naar 

het effect op de ontwikkeling van de tweede 

generatie. Vooral de resultaten van de 

behandelingsobjecten zonder Vertimec zijn 

interessant.    

Er moet op korte termijn een andere, meer duur-

zame bestrijdingsaanpak worden ontwikkeld, 

vindt Henny Balkhoven, Fruitconsult. Een studie-

groep perentelers experimenteert al twee jaar 

met een duurzame aanpak. De gewasbeschermingspecia-

list geeft een kort verslag van de eerste ervaringen.

TEKST: CAROLINE VAN ASSCHE, VAKREDACTEUR FRUITTEELT, CVASSCHE@NFOFRUIT.NL. FOTO MARIJKE VAN OSSENBRUGGEN, NFO

Extra aandacht met symposium voor gewasbescherming perenbladvlo 

Zeeuwse Fruitteeltdag

Veel telers ervaren perenbladvlo als de belangrijkste plaag in de perenteelt en de angst leeft, ook bij 

adviseurs, dat het op de langere termijn niet meer lukt om de springers de baas te blijven. Zeker als 

Vertimec weg valt. Met de organisatie van een symposium geeft de NFO haar leden die peren telen 

alle beschikbare kennis mee die nodig is om de bestrijding van perenbladvlo te laten slagen.

SYMPOSIUM EN 
JAARVERGADERING

Symposium Perenbladvlo
Vrijdag 30 januari. Aanvang 10.00 uur, sluiting 12.00 uur. 

Zeelandhallen Goes, bioscoopzaal. Vooraf aanmelden.

Jaarvergadering productgroepen  
Peer en Appel
Vrijdag 30 januari. Aanvang: 12.00 uur, sluiting: 13.15 

uur. Zeelandhallen Goes. (zie ook bericht op pagina 5).

over alle kennis die daarover beschikbaar is. 

De NFO organiseerde daarom een Perenblad-

vlo Symposium. Dat vindt plaats op 30 januari 

vanaf 9.30 uur in de Zeelandhallen, dus voor-

afgaand aan de Zeeuwse Fruitteeltdag. Vijf 

houden.”

SYST
Aryan van Toorn, CAF, toont de resultaten 

van een demoproef in Krabbendijke. Daarbij 

is niet alleen gekeken naar de kracht van de 

middelen, maar ook naar het effect van be

spuitingen over een langere periode en naar 

het effect op de ontwikkeling van de tweede 

generatie. Vooral de resultaten van de 

behandelingsobjecten zonder Vertimec zijn 

interessant.    

Eitjes van de peren-

bladvlo. 
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Bedrijfs�nanciering

Meer zekerheid 
over voortgang bedrijfsvoering

Nieuwe garantieregeling werkkapitaal maakt lenen kansvoller

Voor ondernemers in de groenten- en fruitsector is er sinds december 2014 een nieuwe garantierege-

ling opengesteld. Hiermee wil het kabinet bedrijven helpen die door de Russische boycot te maken 

krijgen met tijdelijke liquiditeitstekorten. Bedrijven kunnen via hun bank gebruik maken van de Ga-

rantstelling Landbouwondernemingen Werkkapitaal (Glow). 

Het betreft een regeling voor on-

dernemers met een gezond bedrijf 

die met de Glow een moeilijke fase 

kunnen overbruggen. De overheid en 

banken staan garant (elk voor 50 pro-

cent van het risico) bij het verstrekken 

van nieuw werkkapitaal. Het garan-

tieplafond bij de overheid voor de 

garantstelling is €75 miljoen en kan 

indien noodzakelijk opgerekt worden 

tot €100 miljoen. Er is geen quotering 

per bank. Wie het eerst komt, wie het 

eerst maalt. Door de boycot kan er 

gebrek aan ruimte ontstaan voor een 

tijdelijk extra krediet voor werkkapi-

taal waardoor de continuïteit van de 

bedrijfsvoering in gevaar kan komen.

Eén miljoen euro
Tuinbouwbedrijven die werkkapitaal 

nodig hebben, kunnen met het maxi-

mumkrediet van één miljoen euro on-

dersteund worden. Het minimaal 

�nancieringsbedrag is €50.000. 

Het werkkapitaal dekt in de 

(glas)tuinbouw vooral uitga-

ven voor teelt- en plantmate-

riaal, energie en arbeid. Ver-

moedelijk vallen plantmateriaal 

fruit dan wel plantbomen niet 

onder werkkapitaal, maar wordt 

het gezien als investering. 

Hiervoor kunnen telers gebruik 

maken van de bestaande regeling 

Garantstelling Landbouw.

De banken beoordelen de aanvraag. 

Daarnaast beoordeelt de RVO de 

dossiers. De aanvraag bij RVO loopt 

ook via de bank. De regeling geldt 

gedurende een jaar, een aanvraag 

kan ingediend worden tot uiterlijk 31 

december 2015. Telers kunnen werk-

kapitaal voor 2016 onder de regeling 

laten vallen, mits de garantie voor 31 

december 2015 is verstrekt.

In de praktijk is de regeling nog niet 

operationeel omdat de banken de 

systemen hiervoor nog moeten aan-

passen. Men verwacht dat de banken 

dit medio maart hebben aangepast. 

Tot die tijd moet een liquiditeitstekort 

anders ge�nancierd worden.

Pachtgronden
Overigens denkt men dat fruittelers 

weinig gebruik zullen maken van 

de regeling. Veel bedrijven hebben 

voldoende zekerheden als basis voor 

�nanciering. Uitzondering zijn wel die 

fruitbedrijven die hun gronden bijna 

volledig gepacht hebben. Het niet 

honoreren van �nancieringsverzoe-

ken vanwege te weinig rentabiliteit 

speelt bij hen veel vaker en hiervoor 

biedt de Glow geen oplossing. Bij het 

beoordelen van de rentabiliteit let-

ten banken sterk op de resultaten in 

de afgelopen jaren en de verwachte 

resultaten in de komende jaren. Dat 

in dit seizoen meer incidenteel de 

rentabiliteit tegenvalt, is niet onover-

komelijk.

Glow
De nieuwe regeling (Glow) is ge-

baseerd op de bestaande Garantie 

Ondernemings�nanciering (GO-

regeling). Door de marktconforme 

prijzen beschouwt Brussel dit niet als 

staatssteun. Het grote verschil met de 

vorige regeling is vooral de provisie 

voor de ondernemer. Het voordeel 

voor de ondernemer is dat de staat 

voor 50 procent garant staat voor 

de lening zodat het voor de bank 

makkelijker wordt om een lening te 

verstrekken. Dit is tevens een voor-

deel voor de bank die hierdoor zijn 

klant kan blijven �nancieren. 

TEKST: WOUTER VAN TEEFFELEN, WTE FRUITADVIES, WTE@FRUITADVIES.NL. FOTO: NFO

17Aanplant wordt waarschijnlijk gezien  

als investering.

TEKST: CAROLINE VAN ASSCHE, VAKREDACTEUR FRUITTEELT, CVASSCHE@NFOFRUIT.NL. FOTO MARIJKE VAN OSSENBRUGGEN, NFO



‘Beter geen tak 
dan een slechte tak’
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Er schijnt behoefte te zijn aan de jaarlijkse snoeidemonstratie rode bes van de NFO eerder deze maand, 

getuige de grote opkomst van circa 35 belangstellenden. Adri van Eck (Ribesconsult) gaf een demon-

stratie op het fruitbedrijf van Van Zuilen in Zoelmond in een oudere aanplant die de teler mogelijk dit 

jaar voor de laatste keer oogst. Van Eck gaf uitleg over de snoei van een dergelijke aanplant en het 

voorkomen van aantasting door schimmels. Heino van Doornspeek (Vlamings BV) gaf een toelichting 

op BlocCade, een product dat snoeiwonden beschermt tegen schimmelinfecties.

NFO-snoeidemo rode bes wordt met het jaar populairder

Wintersnoei rode bes

TEKST EN FOTO’S: GEERT VAN GESSEL, ADVISEUR KLEIN- EN STEENFRUIT, CAF, GHVGESSEL@CAF.NL

Het is vrij algemeen bekend dat 

goede (bewaar)bessen alleen groei-

en aan vitaal vruchthout. Veel telers 

snoeien op jaarbasis dergelijk grote 

arealen zodat zij de basisregels van 

de snoei echt wel kennen. Toch bena-

drukte Van Eck de stelling: bezint voor 

u begint. “Loop een ronde door de 

aanplant en kijk kritisch naar de hoe-

veelheid vruchthout en de kwaliteit 

daarvan.” Als richtlijn zei hij: “Houd 

op een paalvak van drie meter 

circa 50 à 60 goede, eenjarige 

scheuten aan. Een goede 

vruchtscheut heeft in 

ieder geval een lengte 

van meer dan een 

snoeischaar. 

Aansluitend begint 

het snoeien van een 

bessenstruik met het wegnemen van 

zieke takken. Kijk daarna naar het 

aantal harttakken en zet deze, 

eventueel met een takkenschaar, 

op het gewenste aantal. De volgende 

ronde is het wegnemen van meerjarig 

vruchthout, mits dit na de oost al niet 

gedaan is. Daarna neemt u het over-

tollige, eenjarige productiehout weg. 

Dit kan hout zijn dat niet bruikbaar 

is, of dat zich op de verkeerde plaats 

bevindt. De ideale takken zijn immers 

de takken de zich haaks op de rijbaan 

bevinden. Deze takken zijn niet al 

te zwaar en zijn veelal horizontaal 

gevormd. Na het wegnemen van de 

takken is het nog zaak om de meituil-

tjes weg te nemen om zo het aantal 

trossen aan de harttak te beperken.”

Zoals eerder al beschreven: de beste 

bessen hangen aan vitaal eenjarig 

hout. Vooral bij Junifer is het goed 

wegnemen van deze meituiltjes een 

aanrader, aangezien deze meituiltjes 

leiden tot veel bessen, maar meestal 

niet tot mooie trossen. 

VERVANGING
Bij (rode)bessen is het vervangen van 

de harttakken cruciaal. Vanaf het 
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vijfde jaar is vervanging in bijna alle 

aanplanten noodzakelijk. Hiervoor 

zijn meerdere mogelijkheden. U kunt 

jaarlijks één à twee nieuwe takken 

opkweken en in de opvolgende jaren 

de oude weg nemen. Een andere 

mogelijkheid is het oude hout weg te 

nemen en vervolgens nieuwe scheu-

ten op te kweken. Deze methode 

kost echter één a twee jaar produc-

tie. Een derde methode, waar Van 

Eck voorstander van is: in het eerste 

jaar van opkweek houdt u de pro-

ductiescheuten bovenin de aanplant 

zodat onderin enkele nieuwe 

scheuten de ruimte hebben 

om te groeien. In het tweede 

jaar knipt u de koppen uit de 

oudere struiken en houdt u 

de productie meer onderin. 

De nieuwe scheuten hebben 

dan de mogelijkheid om in 

het licht door te groeien tot 

de bovenste draad en zich 

verder (met vruchthout) te 

ontwikkelen. Daarna kunt 

u de oude harttakken 

wegnemen. De invloed 

op de productie is bij die 

methode klein. Daar-

naast blijft de aanplant 

grotendeels een open 

gewas, waardoor de kans op aantas-

ting door schimmels kleiner blijft.

BLOCCADE
Zeker in jonge aanplanten is het 

uitvallen van struiken desastreus. 

Uitval van struiken wordt in veel 

gevallen veroorzaakt door de 

Eutypaschimmel of de bessen-

glasvlinder. Aantasting door 

de bessenglasvlinder gebeurt 

in het groeiseizoen, Eutypa 

daarentegen tijdens de 

snoei.

Snoeiwonden zijn naar verhouding 

vrij groot en gedurende de winter 

heeft de struik een beperkte sap-

stroom waardoor het langer duurt 

voor de wonden ‘geheeld’ zijn. 

Heino van Doornspeek wees er 

tevens op dat de Eutypaschimmel 

zich gemakkelijk verspreidt bij 

koude en natte omstandigheden. 

Een bijkomend probleem van 

infectie door Eutypa is volgens 

hem dat de symptomen gemid-

deld pas twee tot vier jaar na de 

infectie zichtbaar worden. Na 

de infectie vanuit de ascospo-

ren vermeerdert de schimmel zich 

op de wond en groeit ze verder het 

hout in. Na verloop van enkele jaren 

verwelken de geïnfecteerde planten 

vrij plotseling. 

Het beste is te snoeien in het voor-

jaar bij schuivende knoppen. Helaas 

lukt het niet altijd om alles in dit 

korte tijdsbestek te snoeien. Indien 

er toch in de wintermaanden ge-

snoeid wordt, kunt u dit het beste 

doen onder droge omstandigheden 

en u, daar waar mogelijk, kort na 

het snoeien de snoeiwonden kunt 

beschermen door middel van een 

bespuiting of wondafdekking. Bloc-

gewas, waardoor de kans op aantas

ting door schimmels kleiner blijft.

BL
Zeker in jonge aanplanten is het 

om te groeien. In het tweede 

jaar knipt u de koppen uit de 

De nieuwe scheuten hebben 

Snoeiwonden zijn naar verhouding 

stroom waardoor het langer duurt 

Heino van Doornspeek demonstreert 

het afdekmiddel BlocCade.

Cade is een biologisch product dat 

bruikbaar is als wondafdekmiddel. 

Het fungeert als een soort lijmlaagje 

op de snoeiwonden. Als het na de 

bespuiting een half uur droog is, is 

de fysieke barrière tegen schim-

mels gevormd. De dosering 

bedraagt één deel BlocCade op 

negen delen water. Het product 

is toepasbaar met rugspuit, 

boomgaardspuit, maar ook het 

gebruik van de Felco 19 snoei-

schaar is een optie. Deze snoei-

schaar kan gelijk met het knippen 

de snoeiwondjes afdekken. Ook 

is het product met een kwast aan 

te brengen. Van Doornspeek gaf 

daarbij het advies om het product 

dan puur te gebruiken

Adri van Eck (op de voorgrond).
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Uit de exportcijfers 

blijkt dat vorig 

afzetseizoen ruim 

17.500 ton Confe-

rence vanuit Neder-

land naar Duitsland 

is geëxporteerd. 

Dat is circa 2000 ton 

meer dan het vorige 

topjaar 2011/’12. Ook 

de Belgische export 

steeg �ink tot een to-

tale export van 8.400 

ton. Deze stijgende 

tendens is te zien vanaf 2008, afgezien van het seizoen 

2012/’13 waarin de prijs relatief hoog lag. Opmerkelijk 

is de exportstijging in het najaar 2013, precies tijdens de 

weken waarin er Conferenceproeverijen op de winkelvloer 

plaatsvonden. Deze proeverijen komen tot stand dankzij 

de EU-Conferencecampagne. 

Smaak te pakken
De promotie van Conference in Duitsland, gericht op het 

gebied Nordrhein Westfalen, lijkt haar vruchten af te 

werpen. Consumenten in deze regio kennen en waarderen 

de Conference zelfs iets beter dan in de rest van Duitsland. 

Het GroentenFruit Huis meldt dat Duitsers in de eerste 

negen maanden van 2014 12 procent meer peren aten, 

waarvan 46 procent Conference. Nederlandse huishoudens 

kochten in 2013 circa 2,5 kg Conference per jaar, Duitse 

huishoudens circa 0,3 kg. 

De toegenomen consumptie is mede te danken aan de 

TEKST EN FOTO´S: JANNEKE VAN DE VELDE, BELEIDSMEDEWERKER NFO, JVDVELDE@NFOFRUIT.NL

In het afzetseizoen 2013/’14 zijn er meer dan ooit 

Conferenceperen naar Duitsland geëxporteerd. Hoe 

is die stijging te verklaren? Wordt de Conference nu 

ook meer verkocht in andere ketens dan Aldi en Lidl? 

Populariteit Conference
groeit in Duitsland

Afzet in Duitsland

tale export van 8.400 

DUITS KOOPGEDRAG
Aanbiedingen in de winkel zijn de grootste 

stimulans om peren te kopen. Duitse consu-

menten waarderen ook informatie over de 

frisse, zoete en aromatische smaak. Een ruime 

meerderheid van de Duitse consumenten weet 

dat peren vezelrijk zijn. Voor 56 procent van de 

consumenten is dat een reden om de peer te 

kopen. In Nordrhein Westfalen wordt de peer 

vaker geschild gegeten (40%) dan in de rest van 

Duitsland (25%). Zeven op de tien consumenten 

geven aan peren te kopen voor directe con-

sumptie. 

consumentenprijs, die haast een kwart lager lag dan het 

relatief hoge prijsniveau van 2013. Consumenten besluiten 

meestal pas in de winkel om peren te kopen. Aanbiedin-

gen en reclame hebben het grootste stimulerende effect 

op het koopgedrag. 

Duitse retail 
Verkoop van Conference is in Duitsland niet enkel meer 

voorbehouden aan de Lidl. Ook ketens als Edeka, Globus 

en Rewe namen de Conference in 2013/’14 op in hun assor-

timent. De Conference is twee jaar op rij actief gepromoot 

tijdens het nationale AGF-congres voor Duitse supermarkt-

inkopers (DOGK). Deze activiteiten vonden plaats naast 

de Conferenceproeverijen op de winkelvloer en hebben 

bijgedragen aan een hogere verkoop in Duitse supermark-
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ten. “De campagne heeft er zeker 

toe bijgedragen om Conference in 

supermarkten te krijgen waar deze 

eerder niet lag”, zegt fruitexporteur 

Jan Timmermans, die zelf ook Con-

ference naar Duitsland exporteert. 

Medio 2015 eindigt de Conference-

campagne. De NFO heeft echter een 

nieuwe aanvraag bij de EU ingediend 

en hoopt op een toezegging voor een 

vervolg van de promotie in 2016. 

Verwachtingen
Het belang van een groeiende Duitse 

markt is met de Rusland-boycot toe-

genomen. “Conference moet het in 

de komende jaren hebben van meer 

export. Dat is een optelsom van inzet 

op nieuwe markten en meer ruimte in 

bestaande markten. Daarin moeten 

we Duitsland zeker niet vergeten”, 

vindt Gerben van Woudenberg, voor-

zitter van de NFO-Productgroep Peer. 

De veranderende handelsstromen 

en beweging van peren uit het zui-

delijk halfrond naar Rusland, creëert 

mogelijk ruimte op de Duitse markt. 

Zo geeft Helwig Schwartau (Bureau 

AMI in Hamburg) aan dat de Duitse 
BEHOUD CONFERENCEPROMOTIE 
Vanwege de positieve effecten van de promotie in Duitsland, zocht 

de NFO opnieuw samenwerking met afzetpartijen in Nederland en 

België en ze diende een subsidieaanvraag in bij de EU om de cam-

pagne nog een jaar voort te kunnen zetten. In 2011 startte de eerste 

campagne gericht op de Duitse markt, met NFO als voortrekker van 

het samenwerkingsverband. De huidige campagne, gesubsidieerd 

door PT en EU, loopt nog tot medio 2015. De NFO doet er alles aan 

om in het afzetseizoen 2015/’16 de promotie in Duitsland voort te 

kunnen zetten. 

Export Conference Duitsland per seizoen
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retail nu al het signaal afgeeft zich 

sterker op Conference te richten en 

niet op Packham’s en Williams. Wat 

betreft bekendheid bij de Duitse 

consument domineert de Williams 

nog steeds de markt. Daarna volgt 

op enige afstand Abate Fetel. In 

Nordrhein-Westfalen is de Confe-

rence de derde bekendste peer 

(9%); in de rest van Duitsland is 

het de vierde bekendste peren-

soort (6%). Er bestaat nog een 

�inke afstand in bekendheid van 

de Conference tot Williams en 

Abate, maar die kloof wordt 

gestaag kleiner.

In 2013/’14 steeg het aantal Duit-

se huishoudens dat Conference kocht 

met 8 procent ten opzichte van een 

jaar eerder. Verscheidene exporteurs 

menen dat de ruimte op de Duitse 

markt beperkt blijft. De Europese 

markt zit nu eenmaal vol met con-

currerend aanbod, en ook Duitsland 

is daarmee een verdringingsmarkt. 

“Maar ik heb er ook goede hoop op 

dat we de consumptie door de goede 

kwaliteiten en smaak van de Confe-

rence iets kunnen verhogen, en dan 

is de potentie nog niet zo beperkt”, 

meent fruitexporteur Jan Timmer-

mans.

sterker op Conference te richten en 

niet op Packham’s en Williams. Wat 



De supermarkt vraagt,
de teler draait
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Grasp, of wel: GlobalGap Risk Assesment on Social Practice. Zo heet de GlobalGap voor arbeid en ar-

beidsomstandigheden. Sinds begin van dit jaar hebben diverse retailers (supermarktketens) Grasp aan 

de telers verplicht gesteld om nog aan hen te mogen leveren. Wie zich aan de Nederlandse wet houdt, 

voldoet ook aan Grasp is de boodschap, maar de teler ontvangt deze extra uitbreiding niet met ge-

juich. Het kost hem extra werk, hij moet inzicht geven in de boeken en hij ontvangt geen meerwaarde 

op de uitbetaalprijs die vaak toch al rond de kostprijs ligt. 

Grasp is een eis die diverse retailers 

nu stellen. De fruitteler garandeert 

ermee dat hij op het gebied van ar-

beidsvoorwaarden zijn zaken goed 

op orde heeft. Het is een 

vrijwillige beoordeling naast 

GlobalGap, maar aangezien 

enkele supermarktketens 

de Grasp-beoordeling dus 

eisen van hun leveranciers 

hebben de afzetorganisa-

ties die direct aan de retail 

leveren, besloten om dit 

voor al hun telers verplicht 

te stellen. Wanneer een 

teler niet instemt met 

Grasp, raakt hij volgens 

Ad Klaassen, DPA, niet 

zijn GlobalGap-certi�caat 

kwijt, maar komt hij wellicht wel in 

con�ict met zijn afzetorganisatie. De 

teler komt dus niet onder Grasp uit, 

want anders kan hij zijn product niet 

kwijt aan bedrijven die Grasp eisen. 

Klaassen vertaalt dit op een andere 

manier: “Met Grasp heb je nu het 

recht verschaft om te mogen leveren.” 

NIET NEGATIEF
Volgens Jos Meijers, auditor bij SGS, 

hoeft men niet negatief naar Grasp 

te kijken. Bij audits op bedrijven in de 

glastuinbouw die startte met Grasp 

viel de audit volgens hem mee. “Het 

is geen certi�cering, maar een risico-

inventarisatie. Je kunt dus niet zak-

ken.” De Grasp-punten worden na 

beoordeling ingedeeld in gekleurde 

categorieën, zoals ook de RI&E werkt. 

Groen en geel is goed, bij oranje is 

het een aandachtspunt om het de 

komende jaren in orde te maken en 

bij een rood balkje dient de teler actie 

te ondernemen. Volgens Albert Wie-

link, kwaliteitsmanager van The Gree-

nery, is het vooral belangrijk om bij het 

onderdeel arbeidstijden en de uitbe-

taling geen rode balkjes te scoren. De 

retail kan gaan �lteren en leveringen 

van bedrijven met te veel rode balkjes 

gaan weren. “Op het moment dat er 

bij één teler iets aan de hand is op dit 

gebied, heb je tegenwoordig het soci-

almediaeffect dat gelijk het imago van 

de klant, de supermarkt beschadigt.” 

TEKST EN FOTO’S: MARIJKE VAN OSSENBRUGGEN, VAKBLAD FRUITTEELT, NFO, MVOSSENBRUGGEN@NFOFRUIT.NL

Grasp, een waarborg op eerlijke arbeid

Certi�cering

GLOBALG.A.P. GRASP

De liefde voor 

het extra pa-

pierwerk is ver 

te zoeken.
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STEEKPROEF
Bij de audit moeten de arbeidscontracten aanwezig zijn, ze mogen niet 

alleen bij de boekhouder liggen. Verder moeten beschikbaar zijn: de 

arbeidscontracten van de vaste werknemers, seizoenarbeiders, VAR-ver-

klaringen van ZZP’ers, contracten met uitzendbureaus. Als er gewerkt 

wordt met NEN-gecerti�ceerde uitzendbureaus volstaat het NEN-certi�-

caat en hoeft de auditor daar geen contracten van te controleren.  

Daarnaast moeten ook de bewijzen van betaling klaar liggen in de vorm 

van ondertekening bij contante uitbetaling of via bankafschriften. Van 

Deursen benadrukt dat u alles mag wegstrepen op het bankafschrift 

en dat u alleen de betalingen en rekeninghouder laat staan. Vooral het 

overleggen van al deze bewijzen is voor sommige telers een brug te ver 

in hun bestaan als vrije ondernemer. De auditor zal tijdens de audit een 

steekproef nemen op enkele van bovengenoemde documenten. 

De retail wordt dus steeds voorzich-

tiger en kan gemakkelijk extra eisen 

stellen in een markt waar het aanbod 

groter is dan de vraag.

RICHTLIJNEN
De afzetorganisaties hebben docu-

menten en formulieren opgesteld die 

telers kunnen gebruiken bij de audit 

zodat ze niet zelf telkens het wiel 

hoeven uit te vinden. Deze zijn (mits 

ze niet al in het GlobalGap-handboek 

staan) op te vragen bij uw afzetorga-

nisatie en via globalgap.org > grasp 

implementatierichtlijn. De volgende 

voorbeelddocumenten zijn beschik-

baar: personeelsvertegenwoordi-

ger; klachtenprocedure (gaat over 

arbeidsgerelateerde klachten dus 

niet over productkwaliteitsklachten 

zoals bij GlobalGap); zelfverklaring 

goede sociale praktijken; landelij-

ke arbeidsvoorschriften (mag ook 

een internetlink naar de cao zijn, 

inclusief minimumlonenoverzicht); 

arbeidsovereenkomsten, loonstroken 

en tijdregistratiebladen. 

PERSONEEL
De fruitteler dient een personeels-

vertegenwoordiger aan te stellen 

wanneer hij meer dan vijf werkne-

mers in dienst heeft. Stel u hebt 

jaarrond drie mensen op uw bedrijf 

werken, maar in de pluk zijn dat 

er dertig dan hebt u toch een per-

soneelsvertegenwoordiger nodig. 

Volgens Cor van Deursen, mede-

werker productveiligheid van Fruit-

masters, moeten telers hier niet te 

zwaar aan tillen. “Je hebt altijd wel 

iemand op je bedrijf die bijvoorbeeld 

de plukkers aanstuurt, die benoem 

je dan tot vertegenwoordiger.” is 

er iets aan de hand dan is de verte-

genwoordiger diegene die met de 

werkgever in overleg gaat. De ver-

tegenwoordiger mag niet iemand 

van het management zijn en moet 

op de loonlijst staan van het fruit-

bedrijf. 

ARBEIDSTIJDEN EN 
UITBETALING
Als arbeidstijden en uitbetaling in 

de boeken op orde zijn, valt het wel 

mee, zegt Van Deursen. Maar dit zijn 

vaak de punten die gevoelig liggen bij 

de telers. Zij moeten inzicht geven in 

die boekhouding. Daarnaast werken 

telers vaak met contante uitbetaling. 

“Helemaal niks mis mee”, aldus van 

Deursen. “Maar let er wel op dat 

de medewerkers tekenen voor ont-

vangst.” Dat geldt ook voor tussen-

tijds kleine betalingen, zodat de teler 

er niet op afgerekend kan worden 

dat hij medewerkers onderbetaald 

zou hebben. Goede urenregistraties, 

GLOBALG.A.P. GRASP

-

zwaar aan tillen. “Je hebt altijd wel 

iemand op je bedrijf die bijvoorbeeld 

de plukkers aanstuurt, die benoem 

-

afgetekend per week, zijn van belang. 

Dit mag de werknemer zelf doen. 

Wanneer de werkgever zelf de uren 

bijhoudt, moet de personeelsverte-

genwoordiger de registratie aan het 

eind ondertekenen ter controle voor 

het personeel. Tip: hang in de kantine 

een overzicht op van de pauzetijden. 

Jos Meijers: “In bijna geen enkel ar-

beidscontract vind je de tijden van de 

pauzes terug.” 

De auditor vraagt ook 

de betalingsbewijzen 

van de plukkers op.
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Snoeiplanning bijstellen

Het is goed om halverwege de snoei een keer de tijdsplanning bij te stellen. 

Grofweg trachten telers wat de planning betreft begin maart klaar te zijn met 

de perensnoei. De snoei van appel heeft een minder duidelijke einddatum maar 

voor de bloei moet het achter de rug zijn. Hoe meer blad aan de boom des te 

lastiger het snoeien wordt. Voor een perceel dat afgelopen jaar een grote oogst 

kende, is het soms wijzer wat langer te wachten om duidelijker de bloemkno-

pen te kunnen zien. Dit kunt u al eerder beoordelen door over enkele weken 

alvast enkele takken in een vaas in huis te zetten met water en suiker (7-up 

bijvoorbeeld). Ook rassen die kankergevoelig zijn kunt u beter later snoeien 

vanwege de afgenomen sporendruk en de fungicidenbespuitingen. 

KOSTPRIJS SNOEI
Snoeien kost een bepaald aantal arbeidsuren. Breng zo goed mogelijk in beeld 

hoeveel uur u per perceel/leeftijd nodig hebt voor de snoei. U kunt dan in de 

loop der jaren bepalen of het aantal uren acceptabel blijft. Op snoeiuren be-

sparen is veelal niet verstandig. Snoeiuren besparen door een goede groeire-

gulatie is wel een goede oplossing. Snoei mag geld kosten mits het een boom 

oplevert met kwalitatief voldoende fruit. Voor iedere teler is de de�nitie van 

kwaliteit anders en daarmee de snoei anders. Er is onderweg wel wat verschil 

in de kosten per gemaakt snoeiuur. Een Poolse medewerker door middel van 

de gelegenheidsarbeid of een bedrijfsverzorger verschillen nogal wat het loon 

betreft, maar als het goed is ook wat betreft de kwaliteit van het werk. Meestal 

is het de complexiteit van het perceel die mede bepaalt welke arbeid u inzet. 

Een mix van geschoold en ervaren personeel met minder geschoolde seizoens-

werkers kan een mooie formule zijn om technisch optimaal op een kostprijs uit 

te komen.    

WORTELSNIJDEN
Nu u aan het snoeien bent, kunt u de groei goed beoordelen. Wanneer u nog 

moet wortelsnoeien bedenk dan dat het na de snoei, kijkend naar het gewas, 

heel lastig wordt om nog selectief te wortelsnijden. Noteer nu de rijen of ge-

deeltes die u wel en niet wilt snijden om in het voorjaar, wanneer de rijpaden 

begaanbaar zijn, selectief gedeelten in een perceel te kunnen behandelen.   

Werkwijzer

TEKST: JORIS WISSE, CENTRALE ADVIESDIENST FRUITTEELT, JCWISSE@CAF.NL     

FOTO: MARIJKE VAN OSSENBRUGGEN, NFO

Het gebruik van  RODENTICIDEN 
TEKST: ARYAN VAN TOORN,  

CENTRALE ADVIESDIENST FRUITTEELT,  

AVTOORN@CAF.NL 

Voor het (buiten)gebruik van rodentici-

den op het eigen agrarische bedrijf gel-

den vanaf 1 januari 2015 enkele nieuwe 

regels. Ook toelatingtechnisch is een en 

ander gewijzigd. Een opsomming van de 

actuele situatie.

•	 	Wanneer	u	geen	actie	onderneemt,	

kunt u nog doorwerken tot 1 juli 2015 

met de u vertrouwde beschikbare 

producten. Deze hebben uitsluitend 

toelating IN gebouwen.

•			Voor	1	juli	dient	u	een	update	te	ma-

ken met KBA (Knaagdier Beheersing 

Agrarische bedrijven) op uw huidige 

bewijs van vakbekwaamheid. Vervol-

gens kunt u de vertrouwde beschik-

bare producten ook na die tijd IN 

gebouwen blijven gebruiken.

•			Wanneer	u	rodenticiden	buitenom,	

in de nabijheid van gebouwen, wilt 

toepassen gelden IPM regels. IPM 

(Integrated Pest Management) behelst 

in deze: eerst preventie en wering, 

niet chemische methoden, als uiterste 

middel Rodenticiden inzetten.

•	 	Als	het	aankomt	op	buitengebruik	van	

rodenticiden dient u zich vooraf aan 

te melden bij IL&T (ilent.nl > Melden 

> Rubriek > Risicovolle stoffen > Bui-

tengebruik anticoagulantia > Nieu-

we melding en invullen persoon- en 

bedrijfsgegevens.



Gewassen hebben meststoffen nodig voor een goede groei. 

Veelgebruikte meststoffen zijn fosfaten en stikstoffen. Deze 

stoffen zitten bijvoorbeeld in kunstmest en dierlijke mest. 

Onbenutte meststoffen komen in de bodem en in het water 

terecht wat het milieu kan belasten. Om die belasting zo veel 

mogelijk te beperken heeft de overheid regels en gebruik-

Grootfruit

TEKST: HEINO VAN DOORNSPEEK, VLAMINGS BV 

HEINO.VAN.DOORNSPEEK@VLAMINGS.NL

Klein- en Steenfruit

Bemesting 2015
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Het gebruik van  RODENTICIDEN 
•	 	Afgelopen	periode	zijn	de	volgende	producten	

toegelaten voor buitengebruik. Informeer bij uw 

regiovoorlichter of leverancier welke nieuwe pro-

ducten beschikbaar zijn.

TOEGELATEN ZIJN
•	 	Nora	pasta	op	basis	van	de	werkzame	stof	dife-

nacoum. Toegelaten ter bestrijding van muizen 

en ratten in ruimten en middel ter bestrijding van 

bruine ratten om gebouwen en voedselopslag-

plaatsen als laatste schakel in een bestrijding die 

geheel gebaseerd is op de principes van IPM.

•	 	Propasta	op	basis	van	de	werkzame	stof	brodifa-

coum. Toegelaten ter bestrijding van muizen en 

bruine ratten in afgesloten ruimten en middel ter 

bestrijding van bruine ratten om gebouwen en 

voedselopslagplaatsen als laatste schakel in een 

bestrijding die geheel gebaseerd is op de princi-

pes van IPM.

•	 	Raco/rodeck	JR/MS	Rodetox	Dif	Wheat	op	basis	

van de werkzame stof difenacoum. Toegelaten ter 

bestrijding van muizen en ratten in ruimten en ter 

bestrijding van bruine ratten om gebouwen en 

voedselopslagplaatsen als laatste schakel in een 

bestrijding die geheel gebaseerd is op de princi-

pes van IPM;

•	 	Probloc	op	basis	van	de	werkzame	stof	difena-

coum. Toegelaten ter bestrijding van muizen en 

ratten in ruimten en middel ter bestrijding van 

bruine ratten om gebouwen en voedselopslag-

plaatsen als laatste schakel in een bestrijding die 

geheel gebaseerd is op de principes van IPM.

•	 	Strong	op	basis	van	de	werkzame	stof	brodifa-

coum. Het middel is toegelaten ter bestrijding van 

muizen en ratten in afgesloten ruimten en middel 

ter bestrijding van bruine ratten om gebouwen en 

voedselopslagplaatsen als laatste schakel in een 

bestrijding die geheel gebaseerd is op de princi-

pes van IPM.

Uiterlijk vanaf 1 januari 2017 wordt gewerkt vol-

gens een of�cieel gecerti�ceerd IPM-protocol bij 

buitengebruik. Daarvoor werkt onder andere LTO 

aan een voorstel. Het ministerie overweegt daarbij 

opnieuw of, en in hoeverre, de update naar KBA 

die u nu maakt voldoende is en/of wijzigingen 

nodig zijn voor verlenging of bijscholing. Het aantal 

producten met toepassing om gebouwen zal naar 

verwachting nog iets toenemen.

Hndje kunstmest

Foto: Marijke van Ossenbruggen, NFO

snormen vastgesteld voor meststoffen. Voor het bemesten 

van landbouwgrond mogen maximumhoeveelheden dierlijke 

mest, stikstof en fosfaat gebruikt worden. Vanaf 1 januari 

2015 is een aantal van deze normen weer geactualiseerd. 

Zo is de fosfaatnorm weer iets gedaald (tabel 1). Houd hier 

rekening mee bij het opstellen van uw bemestingsplan en 

gebruik van meststoffen en bodemverbeteraars. De norm is 

afhankelijk van de fosfaattoestand op het perceel. De fos-

faattoestand van de bodem moet blijken uit bemonstering 

en analyse van de oppervlakte landbouwgrond. Heeft u de 

grond niet laten bemonsteren en analyseren, dan dient u 

te rekenen met de laagste fosfaatgebruiksnorm (categorie: 
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Werkwijzer
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ADVERTENTIES

Elstarcontrole

We zijn al weer enkele maanden verder in de be-

waring en zien dat het niet altijd goed gaat. Bij de 

celcontroles en bij inventarisatie in het handelska-

naal zien we bij sommige partijen toch wat sterkere 

achteruitgang van de kwaliteit, met name hard-

heidsverval bij Elstar. Met het programma Elstar, 

altijd raak, proberen we dit juist beter te krijgen. De 

vraag rijst wat de oorzaak is, maar vooral wat we er 

nog aan kunnen doen.

De oorzaak lijkt dat onderhavige partijen net te laat 

geplukt zijn omdat telers langer moesten wachten 

op de kleur van de appels. In feite speelde dit wach-

ten op kleur tijdens de gehele plukperiode. Door 

de verdere rijping was het effect van SmartFresh bij 

sommige partijen ook lager dan verwacht mocht 

worden. Een andere oorzaak kan zijn dat er sprake 

is van een seizoen waarbij de appels sowieso sneller 

rijpen.

Bewaarcondities
Maar wat kunt u er nu aan doen als teler en bewaar-

der? Kijk eerst eens kritisch naar de bewaarcondities 

van de Elstar. Is de bewaartemperatuur in de range 

van 1.5-2 oC? Is bij ULO-bewaring het CO2 in range 

van 2-2.5 procent en is het zuurstofgehalte nu op 

1procent? Dit zijn situaties die u makkelijk kunt 

oppakken.

Maar het is ook raadzaam om bij celcontrole appels 

op hardheid te meten , direct uit de cel, maar ook 

na een week bewaren bij kamertemperatuur. 

Dan weet u hoe de appel is en kunt u bezien of een 

aansluitende SmartFresh-behandeling nog aan te 

raden is. Als appels al wat zachter uit de bewaring 

komen (4.5-5 kg) is het maar de vraag of SmartFresh 

nog werkt.

TEKST: ALEX VAN SCHAIK, WAGENINGEN UR / FBR, 

ALEX.VANSCHAIK@WUR.NL

Bewaring
hoog). Alleen voor aangetoonde fosfaatarme en 

fosfaat�xerende gronden geldt een hogere fosfaat-

gebruiksnorm van 120 kg/ha/jr. De stikstofgebruik-

snormen bleven voor fruitgewassen onveranderd 

(tabel 2). Enkele forfaitaire normen zoals voor cham-

post en enkele dierlijke meststoffen zijn ook aange-

past. Meer informatie is terug te vinden op de site 

van de Rijksdienst voor Ondernemend Nederland 

(mijnrvo.nl) of raadpleeg uw adviseur.

TABEL 1
FOSFAATGEBRUIKSNORMEN (BOUWLAND)

PW-WAARDE CATEGORIE  2015-2017 2014

< 36 Laag 75 kg 80 kg

36-55 Neutraal 60 kg 65 kg

> 55 Hoog 50 kg 55 kg

Kg P2O5 per ha per jaar (op bedrijfsniveau)

TABEL 2
 STIKSTOFGEBRUIKSNORMEN (2015-2017)

GEWAS KLEI  ZAND, LÖSS 
& VEEN 

Rode bes, braam & framboos 150 kg 140 kg

Blauwe bes & wijnbouw 100 kg 95 kg

Kers, pruim, zwarte bes, 

appel & peer

175 kg 165 kg

Kg N per ha per jaar (op bedrijfsniveau)
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colofon
Fruitteelt is het verenigingsorgaan van de Nederlandse  

Fruittelers Organisatie. Abonnementen zijn alleen te 

verkrijgen door leden van de organisatie. 

Opzegging: schriftelijk, minstens drie maanden  

voor het einde van het kalenderjaar. Wijziging  

bedrijfsgegevens: schriftelijk tot 1 januari. 

Adresgegevens 

Postbus 344, 2700 AH Zoetermeer 

Louis Pasteurlaan 6, 2719 EE Zoetermeer 

Telefoon: (079) 368 13 00, Fax: (079) 368 13 55

E-mail NFO-secretariaat en 

ledenadministratie: info@nfofruit.nl, 

E-mail redactie: fruitteelt@nfofruit.nl 

Website: www.nfofruit.nl

Redactie 

Herman Bus (hoofdredacteur),  

Caroline van Assche, Marai Ebben (eindredacteur) en 

Marijke van Ossenbruggen

Redactiecommissie 

H. Balkhoven, A. Goes, H. van Kekem (voorzitter),  

A. Oostveen, M. Ravesloot, H. Reinders,  

C. Uijttewaal, B.J. van Westreenen en  

R. van ’t Westeinde

Advertentie-acquisitie 

Bureau Van Vliet, Remco Wijnhout 

Postbus 20, 2040 AA Zandvoort 

r.wijnhout@bureauvanvliet.com 

Telefoon: (023) 571 47 45, Fax: (023) 571 76 80 

Vormgeving 

Richard van Rheenen, Gra�sch!OK 

info@gra�sch-ok.nl 

Drukkerij 

Impressed druk en print, Pijnacker 

Uitgever en auteurs verklaren dat Fruitteelt op zorg- 

vuldige wijze en naar beste weten is samengesteld en 

aanvaarden dan ook geen enkele aansprakelijkheid 

voor schade, van welke aard ook, welke het gevolg 

is van handelingen en/of beslissingen die gebaseerd 

zijn op bedoelde informatie. 

Gebruikers van Fruitteelt wordt met nadruk aan- 

geraden deze informatie niet geïsoleerd te gebruiken, 

maar af te gaan op hun professionele kennis en 

ervaring. Niets uit deze uitgave mag op enige wijze 

worden verveelvoudigd, opgeslagen in een geauto-

matiseerd gegevensbestand, of openbaar gemaakt 

zonder voorafgaande schriftelijke toestemming van 

de uitgever.

AGENDA
MIDDEN-NEDERLAND 
Vecht en IJssel
Woensdag 28 januari / Jaarvergadering met na a�oop karten. 

Van te voren opgeven bij Ad Vlooswijk, tel. 06 2048 1157. Locatie: 

De Kartfabrique, Westkanaaldijk 7, Utrecht. Aanvang: 19.30 uur, 

sluiting: 23.00 uur.

Zuidoost Utrecht
Vrijdag 6 februari / Algemene Ledenvergadering met aansluitend 

een lezing door Henk Nooteboom (Verbeek Boomkwekerijen). 

Locatie: Hoogendoorn Houten, Schonauwenseweg  9, Houten. 

Aanvang: 20.00 uur.

Boven Betuwe en Liemers
Dinsdag 10 februari / Algemene Ledenvergadering, aangevuld 

met een inleiding van Henry Kok (Stigas) over veiligheid op 

fruitteeltbedrijven (machines, arbeid, koeling). Locatie: Café Kort 

Oisterwijck, Pannerdenseweg 47, Doornenburg. Aanvang: 19.30 uur.

FLEVO-NOORD
Donderdag 12 februari / Drie ondernemers geven hun visie op het 

fruitbedrijf waarin ze werken. Locatie: HCR Saaze Kraggenburg. 

Aanvang: 20.00 uur.

ZUID-HOLLAND
Vijfheerenland en Alblasserwaard
Dinsdag 27 januari / Bijeenkomst: appelsnoei onder leiding van 

Rene Albers (Fruitconsult) en Siep Fennema (Agri�rm). Locatie: 

Jasper Kool, Hoogeind 30c, Leerdam. Aanvang:  13.30 uur.

SYMPOSIUM EN ALV 
Vrijdag 30 januari / Symposium Perenbladvlo met aansluitend de 

Algemene Ledenvergadering Productgroepen Peer en Appel. Beide 

gaan vooraf aan de Zeeuwse Fruitteeltdag. 

De organisaties van sprekers op het symposium zijn: PPO, 

Globachem, Bayer, CAF en Fruitconsult. Zij belichten vanuit 

verschillende invalshoeken de bestrijding van Perenbladvlo.    

De ALV Productgroepen Peer en Appel houden een korte terugblik 

op projecten in 2014 en presenteren het Jaarplan 2015. Locatie: 

Zeelandhallen Goes, Da Vinciweg 1, Goes. Aanvang symposium 

10.00 uur, aanvang ALV 12.00 uur, aanvang beurs 12.00 uur.

Vangbandje

TE KOOP

Roestvrijstalen koelceldeur met looprail. Merk: Meta�ex. 

Afmetingen: br. 2.40 mtr. x hg. 2.44 mtr. Tel. 06 5189 1088.

TE HUUR

Heeft u nog veel toppen te snoeien? Huur dan een  

Onyx hoogwerker. Makkelijk, �exibel en geen insporing. 

Inlichtingen: tel. 06 5118 5017.



www.pledge-basf.nl

Onbehandeld

Behandeld met Pledge

> bodemherbicide 

> lange duurwerking

> brede werking

>  in één keer spuiten 
het hele seizoen schoon

Wat is uw Fruitbedrijf waard?
Overname
Toekomstige woningbouw / industrie of natuur
Maatschappen
Wetvoorkeursrecht Gemeenten

Ons kantoor is gespecialiseerd in de 
Nederlandse fruitsector op het gebied van:

NIEUWE PACHTRECHT (KORTE PACHT)
BOOMGAARDEN
TAXATIES
ONTEIGENING EN SCHADEREGELINGEN
AAN- EN VERKOOP BEGELEIDING
GEWASSCHADE

Neem vrijblijvend contact met ons op.

Van Gellicum Vastgoed b.v.
Roodseweg 11
4156 AP  Rumpt (Geldermalsen)
0345 - 651635 
06 - 51260930
www.vangellicumvastgoed.nl

Rentmeesters- Makelaars- & Taxatiekantoor

VAN GELLICUM VASTGOED b.v.

www.fructura.be

VAKBEURS VOOR DE PROFESSIONELE FRUITTELER 

Vrijdag 27, zaterdag 28 en zondag 29 november 2015 
Ethias Arena (10.000  m2) te Hasselt - België

            info@fructura.be

Fructura is dé ontmoetingsplek 

voor de fruitsector en vindt om 

de drie jaar plaatst in 

Belgisch Limburg. 
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