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inhoud
Les in appelsnoei
Snoei heeft als doel de boom binnen de gegeven ruimte te behouden en een 

productieve boom met vruchten van goede kwaliteit na te streven. Vegetatieve 

groei moet in de juiste verhouding staan tot generatieve groei. De snoei is een 

uitgelezen moment om in de balans van de boom te sturen. Eigenlijk draait het 

steeds meer om het optimaliseren van de groeibalans. De toegenomen inzet van 

wortelsnijden, inzagen en Regalis als groeiregulatoren hebben bijgedragen aan 

een eenvoudigere en uniformere snoei.

Suzuki-fruitvlieg blijft de aandachttrekker 
De Brabanthallen in Den Bosch vormden eerder deze maand het toneel voor 

de vijfde editie van de International Soft Fruit Conference. Dit jaar was er veel 

aandacht voor biologische bestrijding en stond de bestrijding van de suzuki- 

fruitvlieg hoog op het programma. De honderden deelnemers kregen tal van 

handvatten mee om mee aan de slag te gaan.

Interventiesubsidie voor niet-professionele Poolse bedrijven 
Frederik Bunt, voorzitter van de NFO-productgroep Houtig Klein- en Steenfruit, 

bezocht in januari de Poolse beurs FruitPRO. Hij sprak met Poolse (handels)bedrijven, 

exporteurs en telers en vroeg voor Fruitteelt hun reactie op de Russische boycot. 

Bunt schetst de situatie voor appel; de perenteelt is dermate klein dat de Polen daar 

niet over praten. Ander fruit was bij de komst van de boycot vorig jaar al vermarkt.
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De medewerkers in de stand van de NFO op de 

Zeeuwse Fruitteeltdag mochten zich verheugen 

op geregelde inloop van belangstellenden.

Foto: Caroline van Assche, NFO

Fruitteelt kort

Merknamen 
voor mutanten
Voor Oostenrijk lijkt Nicoter een interessant ras. Maar om-

dat er geen overeenkomst is tussen de raseigenaar en een 

Oostenrijkse afzetcoöperatie is aanplant vooralsnog niet aan 

de orde. Dit bleek woensdag 28 januari tijdens het jaarlijkse 

Steirisches Kernobstseminar in Oostenrijk bij de onderzoeks-

presentatie van rassenonderzoeker Walter Guerra van Ver-

suchszentrum Laimburg. 

Nieuwe rassen die goed uit zijn onderzoek kwamen zijn: MC 

38 Crimson Snow; Minneista SweeTango; Prem A17 Schmit-

ten; SQ159 Natyra; CIV323 Isaaq; Inored Story; KSB406/1 en 

LT17906. Speciale aandacht gaf Guerra aan het gele ras  

ShineGold omdat bijna alle nieuwe rassen roodgebloste ap-

pels zijn. Volgens Guerra is de trend het lanceren van merk-

namen voor mutanten waarbij de consument het idee krijgt 

dat het om een volledig nieuw ras gaat. De merknaam Eveli-

na voor de bekende Pinovamutant is daarvan een voorbeeld. 

Bio is booming in Zweden
Zweedse supermarkten hebben grote sprongen gemaakt met bio-

logische producten. Coop Sverige en ICA maakten bekend dat de 

omzet van deze producten bij hen vorig jaar met respectievelijk 

40 en 55 procent is gegroeid. Dat brengt het marktaandeel biolo-

gische producten bij Coop op 7,7 procent. Deze supermarkt heeft 

nu 2.400 biologische producten in het schap. Dat is tweemaal 

zoveel als Albert Heijn.

ICA realiseerde de groei onder andere met meer soorten biolo-

gisch fruit. Bij kleinere producten als pruim is het volledige aan-

bod biologisch. Dat komt dan wel grotendeels uit Spanje. Ook bij 

Coop is fruit een van de productgroepen waarmee de omzetgroei 

aan biologische producten is gerealiseerd. 

Zweedse consumenten vragen in toenemende mate om biolo-

gische producten, vooral in de omgeving van de grote steden. 

Rondom Stockholm zijn �lialen waar biologische producten goed 

zijn voor meer dan 30 procent van de omzet. 

Fruitteeltleerling 
blijft kiezen voor 
bbl-onderwijs
Landelijk vindt er binnen het mbo-onderwijs in de 

groene sectoren een verschuiving plaats naar de 

hogere niveaus 3 en 4. Waar in 2012 nog 32 procent 

een opleiding volgde op niveau 1 of 2, was dat in 

2014 (teldatum 1 oktober) 24 procent. Ook kiezen 

landelijk gezien steeds meer leerlingen voor een 

bol-opleiding in plaats van een leerwerktraject 

(bbl). Dat heeft vooral te maken met de recessie.

Hans Vijverberg van Helicon Opleidingen in Gelder-

malsen zegt de trend niet te herkennen. “bbl-ers 

komen nog in aardige aantallen naar school. Ook op 

de open dag zaterdag 31 januari waren beide groe-

pen vertegenwoordigd.” 

Op het Edudelta College in Goes varieert de in-

stroom. Dit jaar waren er twee nieuwe fruitteelt-

leerlingen die beiden kozen voor de bol-leerweg. 

Vorig schooljaar waren er zeven bol-eerstejaars en 

zeven bbl-eerstejaars. John Bal van de onderwijsin-

stelling in Goes: “De terugloop in bbl valt volgens 

mij wel mee in de fruitteelt. Er is voldoende vraag 

naar personeel in de sector. We hebben nog ver-

scheidene vacatures openstaan.” Bal roept fruitte-

lers op om jongeren die op zaterdag of in de vakan-

tie op hun bedrijf werken te motiveren voor een 

opleiding in deze sector. 

De appelproeverij tijdens 

het seminar.  

Tweede van rechts: onder-

zoeker Walter Guerra.

Coverfoto



fruitteelt 3-2015 5

‘Gereedschapskist 
met slecht materiaal’ 

Wanneer Vertimec Gold daadwerkelijk dit voorjaar wegvalt moet er gewerkt 

worden met een alternatief pakket aan ‘gereedschap’. “Een gereedschapskist 

met slecht materiaal”, zei Henny Balkhoven (Fruitconsult) tijdens de Awika- en 

Fruitconsult-klantendag op 29 januari. Uit een enquête onder de leden van 

Fruitconsult vindt 85 procent Vertimec onmisbaar in de bestrijding van peren-

bladvlo. Fruitconsult onderzoekt al twee jaar alternatieve schema’s zoals het 

werken met Movento en Surround. De resultaten zijn wisselend en vooral de ti-

ming van Movento is lastig. Wel werd de aanwezigheid van oorwormen als positief 

ervaren op de perenbladvlodruk. Helaas kan een overdaad van oorwormen ook weer 

voor schade zorgen.

Dat het dreigende verlies van Vertimec Gold door de sector gezien wordt als een groot knelpunt, 

bleek ook uit het aantal bezoekers van het Symposium Perenbladvlo dat de NFO heeft gehouden op 

30 januari voorafgaand aan de Zeeuwse Fruitteeltdag: 120 telers en adviseurs bezochten het symposi-

um. De komende weken wordt u via vakblad Fruitteelt en de nieuwsbrieven van de NFO op de hoogte 

gehouden van de laatste stand van zaken omtrent Vertimec Gold en de bestrijding van perenbladvlo. 

(Zie voor een verslag van de Fruitconsult-klantendag pagina 23).

Elstar-actie 
Groothandelsbedrijf Willem van 

Dijk AGF in Enschede startte 

deze week een consumentenac-

tie met de Nederlandse Elstar. 

Klanten die WeDe-Elstar kopen 

ontvangen een spaarkaart waar-

op zij WeDe-stickers kunnen 

plakken. Bij elke volle spaar-

kaart maakt de klant kans op 

een familiearrangement in een 

pretpark. WeDe is het huismerk 

van Willem Dijk en staat voor 

Werkelijk Delicaat.

Willem Dijk AGF heeft twee vas-

te leveranciers van Nederlands 

hardfruit. Samen met deze telers 

zijn eerste klas Elstar-appels 

geselecteerd in de maatsorte-

ring 75-80 mm, tweelaags EPS 

gelegd en allemaal voorzien 

van een WeDe-sticker. Willem Dijk wil zich met deze 

actie onderscheiden en klanten een exclusief product 

bieden. Het bedrijf levert de appels aan speciaalzaken 

en ambulante handel in Oost-Nederland - van Gronin-

gen tot Maastricht - en Duitsland. De actie loopt nog 

tot 31 maart. 

Ronald Vermeulen 
zelfstandig adviseur 
Ronald Vermeulen is per 1 januari begon-

nen als zelfstandig adviseur nieuwe rassen. 

Onder de naam Ronald Vermeulen Fruit 

Consultancy (RVFC) adviseert en bege-

leidt hij raseigenaren bij het op de markt 

brengen van nieuwe rassen wereldwijd. 

Ook onderzoek naar en het opsporen van 

nieuwe rassen behoren tot zijn vakgebied. 

Vermeulen werkte tot de jaarwisseling voor 

New Sensations dat samen met The Gree-

nery onder andere Sweet Sensation op de 

markt brengt. 

Foto: The Greenery

Foto: Marijke van Ossen-

bruggen, NFO
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GRATIS 
BEZORGD
Wie een geschikte plaats 

heeft om tijdelijk champost 

op te slaan, kan zijn voor-

deel doen. Bij tien vracht-

wagens of meer, krijgt u de 

champost gratis afgeleverd. 

Daarmee trok het bedrijf 

Peffer uit Velddriel de aan-

dacht. Het bedrijf kampt 

met een overschot, maar dat 

verandert in het voorjaar 

wanneer de vraag toeneemt. 

KOSTBARE TIJD
Loonwerker Cees Zwanenburg beschikt sinds kort over 

een nieuwe, snelle spitmachine om boomstroken te 

spitten tegen een snelheid van 5 tot 7 km per uur. 

Vanwege een grote verkeerschaos viel het, vooral voor bezoekers van buiten Zeeland, niet mee om 

vrijdag 30 januari de Zeelandhallen te bereiken. Het wachten in de �le werd echter ruimschoots goed-

gemaakt op de beurs: ruim tachtig standhouders, onder wie zeker twintig nieuwelingen en circa 1.500 

telers, adviseurs, zakenrelaties en andere geïnteresseerden om te ontmoeten en bij te praten. 

TEKST EN FOTO´S: CAROLINE VAN ASSCHE, VAKREDACTEUR FRUITTEELT, NFO, CVASSCHE@NFOFRUIT.NL

VEEL BEKIJKS

Zeeuwse Fruitteeltdag

Kijken, ontmoeten, praten, kijken, ontmoeten, praten, kijken, ontmoeten, praten …

2015

spitten tegen een snelheid van 5 tot 7 km per uur. 

heeft om tijdelijk champost 

wagens of meer, krijgt u de 

champost gratis afgeleverd. 

Peffer uit Velddriel de aan-

Foto: R. Peffer
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LANDWINKELS GEZOCHT
Er zijn bijna honderd Landwinkels, maar ook een aantal 

blinde vlekken, vooral in Noord-Holland, Limburg en delen 

van Noord-

Brabant. Landwinkel 

had een aantrekkelijke 

stand ingericht en 

trok daarmee goed 

de aandacht. 

TREKKERPLAZA.NL
Trekkerplaza.nl uit Biddinghuizen doet aan in- en 

verkoop van onder meer gebruikte trekkers en 

agrarische machines. Voor deze trekkers biedt 

Trekkerplaza leasecontracten aan van vijf tot zes 

jaar (vanaf vijf trekkers). Voorheen waren lease-

contracten alleen mogelijk voor nieuwe trekkers.

CLIPS
Van Nifterik toonde de 

Safe-�x; een stokkenclip 

met omgebogen draad-

einden. Deze aanpassing 

voorkomt schuurschade. 

Van Nifterik heeft ook nieu-

we plaketten om hagelnet-

ten aan elkaar te maken die er voor zorgen 

dat er minder gauw schade ontstaat. 

Kijken, ontmoeten, praten, kijken, ontmoeten, praten, kijken, ontmoeten, praten …

ALLE 
MERKKLEUREN
Om verfwerk in de originele kleur uit te voeren 

zijn de spuitbussen van Wildkamp een uitkomst. 

Of het nu gaat om Fendt-groen, John Deere-groen 

of Kubota-oranje, alle kleuren zijn verkrijgbaar. 

Prijs:14 euro.

HANDIG AFDEKZEILTJE
Van der Sneppen uit Terneuzen stond voor 

het eerst op de 

Zeeuwse Fruit-

teeltdag met 

handige duurza-

me afdekzeiltjes. 

Maar ook voor 

andere toepassin-

gen levert Van der 

Sneppen maat-

werk af.

LASER
Voor het verjagen van vogels liet 

handelsonderneming 

Frijters de Laserop 

Automatic zien die de 

vogels moet verjagen. 

Ze houden niet van het 

felle laserlicht. De laser-

lamp werkt op 12 en 220 

volt en wordt standaard 

geleverd met een zonne-

paneeltje en een accu. De 

prijs bedraagt 1.755 euro.

van Noord

Brabant. Landwinkel 

had een aantrekkelijke 

stand ingericht en 

trok daarmee goed 

de aandacht. 

ALLE 

gen levert Van der 

einden. Deze aanpassing 

Van Nifterik heeft ook nieu-

Voor het verjagen van vogels liet 

paneeltje en een accu. De 

prijs bedraagt 1.755 euro.
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Snoei heeft als doel de boom binnen de gegeven ruimte te behouden en een productie-

ve boom met vruchten van goede kwaliteit na te streven. Vegetatieve groei moet in de 

juiste verhouding staan tot generatieve groei. De snoei is een uitgelezen moment om in 

de balans van de boom te sturen. Eigenlijk draait het steeds meer om het optimaliseren 

van de groeibalans. De toegenomen inzet van wortelsnijden, inzagen en Regalis als 

groeiregulatoren hebben bijgedragen aan een eenvoudigere en uniformere snoei.

Voor u begint met snoeien, beoordeel dan eerst 

de hoeveelheid bloemknoppen en de te verwach-

te bloemknopsterkte. Beoordeel daarna de groei. 

Dat kan u helpen in het maken van een keuze 

voor de groeiregulatie, na de snoei is het lastig 

om dat goed te overzien. Het aantal bloemen en 

bloemkwaliteit kan naast de gevoeligheid 

voor vruchtboomkanker ook een reden 

zijn een perceel later te snoeien. 

DIKKE TAK VERWIJDEREN
Verwijder de onproductieve 

snelgroeiende frametakken en/

of takken die, wat de verhouding 

betreft tot de rest van de boom, 

duidelijk zichtbaar zijn. Creëer 

dan liever een nieuwe vruchtbare 

frametak. Een jukdraadje maakt 

een nieuwe frametak een stuk een-

voudiger. Snoei altijd terug op een 

stomp wanneer u nieuw hout terug wilt 

hebben. De lengte van de stomp hangt af 

van de zwaarte van de tak die u verwijdert. 

Meestal volstaat een stomp van circa 5 cen-

timeter bij het verwijderen van een  

frametak en een van circa 2 centimeter elders 

in de boom. Beperk het aantal frametakken 

naarmate de boom ouder wordt. Zorg voor een 

mooie verdeling van de frametakken. Te veel 

frametakken beperken het licht en geven minder 

gekleurde vruchten. Bij voorkeur geen frametak-

ken haaks op de rij, maar creëer frametakken in 

de vorm van een X. 

KOP VAN DE BOOM
Zorg dat een boom een smalle kop heeft die 

recht boven de ondersteuning staat en die niet te 

hoog wordt. Dit neemt het minste licht weg en 

geeft de boom een duidelijk eindpunt. Beëindig 

de kop met een klik. Verwijder het zware en/

of oudere hout wanneer er voldoende jonger 

vruchthout aanwezig is. Zorg voor voldoende 

ruimte tussen de takken onderling. Wanneer u 

oude en zwaardere takken laat zitten, belem-

mert dat het terugkomen van vitaal jong vrucht-

hout. Laat een nieuwe scheut, die rechtstreeks 

uit de harttak komt, bij voorkeur horizontaal 

ingeplant met een eindknop staan. Houd het 

vruchthout smal. Verwijder te zwak geworden 

vruchthout.

Goed snoeien is en blijft de basis voor een goede kwaliteit

TEKST EN FOTO’S: JORIS WISSE, TEELTSPECIALIST GROOTFRUIT, CAF, JCWISSE@CAF.NL

LES IN
APPELSNOEI

Snoei

Frametak die al vanaf het 

planten in de boom zit en 

productief blijft.
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DE NUANCE VOOR 2015
–  Streef meer naar horizontaal ingeplant vruchthout dan naar door-

hangend vruchthout. U produceert dan met minder dunuren met 

vaak een betere kwaliteit.

–  Frametakken vervangen is prima mits goed doordacht en met 

mate. Ongewenste groei in de kop van de boom en productiever-

lies kunnen het gevolg zijn.

–  Goede snoei is en blijft de basis voor een goede kwaliteit.

Horizontaal ingeplant 

vruchthout blijft vitaal en 

zakt niet verder door.

Foto: Marijke van 

Ossenbruggen, NFO

Foto: NFO

de verlengenis verwijderen om de tak 

korter te maken. Laat een tak niet 

te ver doorhangen. De groei gaat er 

dan volledig uit en de tak dreigt op 

de grond te gaan hangen. Verwijder 

al het zwakke, hangende hout onder 

aan de frametak. De vruchten die 

daar hangen komen vaak niet op 

kleur. Kijk maar naar de plaats in de 

boom van de derde pluk appels die 

dit jaar meestal zijn blijven hangen. 

Een frametak kan, mits optimaal 

verzorgd, de gehele levensduur van 

de boom mee zonder noodzaak tot 

vervanging. 

VENSTER
Probeer boven het frame een venster 

(30-50 cm) aan te houden. Dit be-

tekent dat aan de harttak, een stuk 

boven het frame, geen zijhout mag 

zitten. Dat belemmert namelijk de 

lichtinval op de frametakken. Afhan-

kelijk van het ras en de leeftijd van 

de boom kan dit venster groter of 

kleiner zijn.

SNOEI BLIJVENDE 
FRAMETAK
Maak de frametakken smal, knip de 

vergaffelingen al in een vroegtijdig 

stadium weg en houd rekening met 

de doorgaande lijn. Begrens de tak 

door middel van een klik en laat bij 

voorkeur, wanneer de groei het toe-

laat, korte bekleding op de frametak 

staan (snoeischaarlengte bij voorkeur 

afgesloten met een eindknop). Zorg 

voor vitaliteit in het vruchthout door 

het te blijven knippen. Door het 

meerjarig hout heen knippen geeft 

bij sterkere groei een ongewenste 

groeireactie. U kunt dan beter alleen 
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BINNENLANDS NIEUWSMarktzicht

Premiumrassen naar China
The Washington Apple Commission is vorige week be-

gonnen aan een serie persbijeenkomsten in China. De 

commissie wil daarmee vooral de premiumrassen onder de 

aandacht brengen nu China de toegang voor Amerikaanse 

appels heeft verruimd naar alle rassen. Het gaat om Ame-

rikaanse clubrassen als Honey Crisp en de nieuwe Lady 

Alice, maar ook Crisp Pink uit Australië en Jazz en Envy uit 

Nieuw-Zeeland. Dankzij de groeiende welvaart in China 

kan hiermee een export op gang komen van vierhonderd 

containers appels per maand, blijkt uit een interview op 

Freshfruitportal. The Washington Apple Commission werkt 

bij de afzet van Amerikaanse appels in China samen met 

bijvoorbeeld Wal-Mart, de Amerikaanse supermarkt die 

zich al in China heeft gevestigd.

Lage olieprijs 
verscherpt concurrentie
De Rabobank verwacht dat de olieprijs dit jaar laag blijft. 

Dat versterkt nog eens de concurrentie van onder andere 

groenten en fruit. Voor dezelfde transportkosten neemt 

de actieradius van Poolse appels of straks Spaans steen-

fruit aanzienlijk toe. Of ze kunnen nog goedkoper worden 

aangeboden op bestaande afzetmarkten dichter bij huis.

Bij een product als pasta bestaat een duidelijke relatie 

tussen de olieprijs en de maximale afstand tussen de lo-

catie van productie en uiteindelijke afzet. Bij een prijs van 

honderd dollar per vat is dat vijftienhonderd kilometer, 

anders lopen de transportkosten uit de pas. Als de olie-

prijs zakt tot vijftig dollar, zal deze maximumafstand veel 

groter worden. Bij groenten en fruit is deze relatie niet zo 

nauwkeurig doorgerekend. Maar het effect zal volgens 

een analyse in Groenten en Fruit niet anders zijn.

In de fruitteelt is het aandeel van energie in de kostprijs 

beperkt, zowel direct in de vorm van bijvoorbeeld diesel 

als indirect in de prijs van kunstmest. De voordelen van 

een lagere olieprijs komen dan ook vooral de schakels 

verder in de keten ten goede.

RUBENS 
doet goed mee
Bij de groothandel doet Rubens het op-

vallend goed. Aan het einde van vorig 

jaar leken de prijzen wat onder druk te 

staan. Maar nu de prijzen van Elstar dit 

jaar weer wat in de lift zitten, doen die 

van Rubens daar niet meer voor onder. 

Enkele weken geleden werden appels 

onder het label Lola voor vergelijkbare 

prijzen aangeboden. Maar dat bleken 

Maribelle-appels (Lola klasse II), de aan-

duiding waaronder ze nu verkrijgbaar 

zijn. Lola, de betere kwaliteit, is altijd 

gelegd, gestickerd en op 5 mm gesor-

teerd.

Snappels op Bio-beurs
Harrie van den Elzen van Biofruit presenteerde op de 

Bio-beurs zijn snappels, kleine stukjes gedroogde appels. 

Ze vonden gretig aftrek onder de bezoekers van deze 

jaarlijkse beurs in Zwolle die 21 en 22 januari plaatsvond. 

Deze beurs is vooral gericht op de afzet van zowel verse 

als verwerkte producten. En dat zijn er in de biologische 

landbouw zeer veel van uiteenlopende aard. Toch toon-

den grote retailers als Albert Heijn en Jumbo ook be-

langstelling voor grootschaliger producten, zo bleek uit 

de reacties van diverse standhouders. Daaronder naast 

Biofruit ook Smilefruit uit Flevoland en Robert Elshof uit 

Dronten die het nieuwe label Bellebio presenteerde.

BUITENLANDS NIEUWS
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COLUMN

ONTSPANNING BIJ PEREN, APPELMARKT ONDER DRUK 
De markt voor appels veranderde 

de afgelopen twee weken niet. De 

belangrijkste regio’s melden een aan-

houdend levendige afzet en proberen 

hogere prijzen te realiseren. Alleen 

voor Gala lukt dit goed, bij Elstar 

gaat het in kleinere stappen. Bij de 

overige rassen is de druk van de grote 

EU-voorraden voelbaar. In Polen 

wordt de situatie zorgelijker. Eigenlijk 

zou de export naar Rusland moeten 

beginnen. Men probeert dit gemis op 

andere markten te compenseren. De 

prijs is ondergeschikt aan de moge-

lijkheid om te af te zetten.

Gespannen appelmarkt 
Elstar blijft de drijvende kracht 

binnen het appelassortiment. In 

Nederland verloopt de afzet op de 

binnenlandse markt gestaag zodat 

de marktpartijen de rust bewaren. 

Helaas is er weinig beweging naar 

Frankrijk en Duitsland. Duitsland is 

zelfvoorzienend. Dit duurt mogelijk 

nog tot eind mei. 

Lastiger is de markt voor de Jona-

gold-groep. De binnenlandse markt 

neemt beperkte hoeveelheden op, 

maar export van belang is er nauwe-

lijks. Vooral de Oost-Europese markt 

ontbreekt. De recordvolumes in 

België maken het er niet gemakkelij-

ker op. Uiterst ongunstig is de positie 

van Boskoop. Mogelijk heeft het te 

maken met de gunstige inkoopvoor-

waarden voor tweekleurige rassen. 

Waarom zou de consument dan nog 

een minder populair ras in het hogere 

prijssegment kopen?

De prijs voor industrieappels is sta-

biel of trekt licht aan. Ondanks de 

grote EU-oogst lijken de voorraden 

aan vruchtensap en concentraat niet 

overdreven groot te zijn. Concentraat 

wordt in ruime hoeveelheden in de 

VS afgezet, bovendien neemt China 

op de wereldmarkt een defensievere 

houding aan dan gebruikelijk. 

Optimisme bij peren
Bij peren zijn de marktpartijen meer 

ontspannen. Naast de extreem sterke 

consumptie in West-Europa bestelt 

ook Oost-Europa grote hoeveelheden 

Conference. Dit geldt in het bijzonder 

voor Polen. De prijzen zijn inmiddels 

op een enigszins acceptabel niveau. 

Het blijft afwachten hoe de aanvoe-

ren uit het zuidelijk halfrond zich 

zullen ontwikkelen. Zuid-Afrika, Chili 

en Argentinië verwachten een goede 

perenoogst, die zeven dagen eerder 

dan gebruikelijk zal beginnen. Wel 

is er door omschakelingen in het 

assortiment en door de goede vraag 

van de verwerkende industrie in 

Zuid-Afrika, 20 procent minder Willi-

ams van exportkwaliteit beschikbaar 

dan in de twee voorgaande jaren. Dit 

kan in februari en maart de afzet van 

Europese peren ten goede komen. 

Van het daar opvolgende ras, Pack-

ham, worden recordhoeveelheden 

verwacht. Men hoopt dat die een 

goede respons krijgen in Azië, Afrika 

en Zuid-Amerika. 

In feite was er gerekend op een 

structurele verplaatsing van de pe-

renexporten naar Rusland. Maar door 

de zwakke Roebel en het beperkte 

vertrouwen in de kredietwaardigheid 

van Russische marktpartijen, gaat 

men zeer voorzichtig te werk.

Argentinië verwacht een oogstvolu-

me van 915.000 ton peren, vergelijk-

baar met de topoogst van 2012. Ook 

Chili verwacht een topvolume, met 

een geraamde export van 141.000 

ton. Het voor Zuid-Afrika geschatte 

exportvolume ligt bij 15,8 mln eenhe-

den van 12,5 kg peren (in 2014: 16,3 

mln eenheden, 2013: 15,8 mln eenhe-

den) en is daarmee van gemiddelde 

omvang.

TEKST: HELWIG SCHWARTAU, 

AMI BUREAU HAMBURG

VERTALING: LENNY KLEINJAN

Frankrijk en Duitsland. Duitsland is 
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MASTERCLASS ALS 
HANDVAT TOT SAMENWERKING
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“Ik voelde me soms een roepen-

de in de woestijn, maar tijdens 

de masterclass bleken er meer 

zoekenden rond te lopen”, 

illustreert Chris Beerepoot. 

“We spreken elkaar hier in 

Noord-Holland om de haver-

klap, maar niet over zaken 

die tijdens de masterclass 

naar voren zijn gebracht. Het 

was een keukentafelgesprek 

met zowel de boeken als het 

gevoel op tafel. Ik heb dat als 

heel prettig ervaren.” Want 

op voorhand vroeg de teler 

zich af ‘wat moet ik ermee’. 

“En in het begin dacht ik nog 

‘ga ik er wel in mee’. Maar uiteindelijk is het zeer interes-

sant en is het me 200 procent meegevallen.”

“De gevolgen van de lage prijzen gaan bijna alle dagen 

wel een keer door je hoofd”, vult Daan Koopman aan. “Het 

is vooral de manier waarop trainer Gerben Splinter ons 

heeft uitgedaagd wat de masterclass waardevol maakte. 

Die heeft ons een spiegel voorgehouden waarmee je leert 

keuzes te maken voor je bedrijf. Dat betekent niet dat alles 

in een keer anders moet. Het werk in de boomgaard moet 

ook doorgaan. Maar de masterclass laat je serieus naden-

ken over de vraag waar je over vijf jaar wilt staan. En horen 

daar dan vrije rassen bij of past een clubras beter?”

Eigen initiatief zinvol
Het is vooral de verdeeldheid die de sector parten speelt. 

En die neemt eerder toe dan af ervaren de cursisten. Meer 

samenwerking is cruciaal, luidt de mening in Noord-Hol-

land, vanouds een coöperatief gebied. “Bij de peren is die 

ANTON OOSTVEEN, FREELANCE JOURNALIST, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

‘Tijdens de masterclass bleken er meer zoekenden rond te lopen’

Ondernemen

De masterclass: Marktgericht ondernemen in de fruitteelt, is in Noord-Holland afgerond. ‘Een waarde-

volle ervaring’, oordelen enkele deelnemers achteraf. Het bracht (nog) geen revolutionaire ontwikke-

lingen teweeg, maar wel werd hen een spiegel voorgehouden die uitnodigt tot duidelijke en onder-

bouwde keuzes. Daarbij bleek meer samenwerking hoog in ieders vaandel te staan.

er met telersvereniging North Sea Pears nog wel, maar bij 

de appels is het hier ieder voor zich”, aldus Beerepoot.

Het valt niet mee om dat te veranderen. Desondanks kan 

eigen initiatief ook zinvol zijn, zegt René Vriend. “Wij 

zetten af via The Greenery. Je bent dan geneigd wat 

afwachtend te zijn bij de afzet. Ik heb contact gezocht 

met supermarkt Deen om na te gaan wat mogelijk is bij 

local for local. Dat heeft wel wat opgeleverd, maar ik ben 

natuurlijk maar één teler. Samen met North Sea Pears zou 

je zo’n regionale supermarkt beter kunnen ontzorgen.” 

Direct contact met afnemers geeft je ook een bredere blik 

op je bedrijf, ervaart René van de Aarde. “De contacten 

zetten je aan het denken. Sommige onderdelen van de 

masterclass waren dan ook niet nieuw, maar over het alge-

meen was het een goede masterclass.” 

Zie voor informatie over de eerstvolgende cursus de 

Agenda.

KOUDWATERVREES
Trainer Gerben Splinter (LEI Wageningen 

UR): “De cursus prikkelt de telers om 

meer naar de markt te kijken. Voor veel 

fruittelers is dat nieuw. Vaak zetten ze zich af tegen be-

staande situaties, maar hebben ook koudwatervrees om 

daar afscheid van te nemen. Het huiswerk van de master-

class is juist het zoeken naar alternatieven. Dat hoeven 

geen radicale veranderingen te zijn. Het gaat vooral om 

de bewustwording van wat er op de markt speelt. Telers 

kunnen dan zelf het initiatief nemen, bijvoorbeeld door 

een positief kritischer houding aan te nemen ten opzichte 

van hun afzetorganisatie. Een telersvereniging als North 

Sea Pears krijgt dan meer inhoud dan het verzamelen van 

de gevraagde kilo’s en kwaliteiten.”

Toine Groot ontvangt het  

certi�caat uit handen van Mir-

jam Bus (manager zakelijke 

relaties food & agri, Rabobank 

West Friesland).

Foto: Janneke van de Velde, NFO
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Zoete traktatie
met dodelijk a�oop
Volgens cijfers van de Amerikaanse gezondheidsinstantie CDC zijn er inmiddels 

ruim dertig mensen in het ziekenhuis beland en zeven mensen overleden aan 

de gevolgen van een Listeria monocytogenes-besmetting op appel. De besmet-

te appels (Gala en Granny Smith) zijn afkomstig van het bedrijf Bidart Brothers 

in het Amerikaanse Californië. Het gaat met name om meldingen van mensen 

die gecaramelliseerde appels, afkomstig van Bidart Brothers, hebben gegeten. 

Het CDC heeft leveranciers en verkopers opgeroepen de appels, afkomstig van 

Bidart Brothers en bij twijfel over de herkomst, uit de schappen te nemen en te 

vernietigen.

Bidart Brothers laat weten dat er 

30.000 dozen internationaal ver-

scheept zijn. De Canadese coöperatie 

Scotian Gold neemt de appelschijfjes 

terug in alle vier de Atlantische pro-

vincies van Canada vanwege de mo-

gelijke besmetting met Listeria. De 

appels die Scotian Gold verhandeld, 

zijn afkomstig uit de VS en volgens 

de Canadian Food Inspection Agency 

heeft de coöperatie de appels teruggenomen. Ook op de Filippijnen worden 

Granny Smith en Gala verwijderd.

De incubatietijd van de Listeria-bacterie duurt twee tot vier weken. Het aantal 

geïnfecteerde consumenten kan dus nog oplopen. Listeria komt op heel veel 

voedingsmiddelen voor. De bacterie kan al via water op voedsel terechtkomen. 

In principe kan de bacterie dan nog geen kwaad; dat gebeurt pas als ze zich 

heeft vermenigvuldigd tot ziekmakend grote hoeveelheden. Listeria vermenig-

vuldigt zich makkelijk, zelfs in een koele en vochtige omgeving. 

Belgische
ervaringen met 
ethefon 
België liet vorig jaar het rijpingshor-

moon ethefon (of 2-chloorethaanfosfon-

zuur) eenmalig toe in appel en peer van-

wege de groenoogstmaatregel. Dit naar 

aanleiding van de Russische boycot op 

onder andere fruit. Met ethefon moch-

ten de Belgische telers vruchten van de 

boom spuiten. De bomen leegschudden 

kost meer tijd. In Nederland is ethefon 

niet als vruchtvalmiddel toegelaten.

Karlien D’Haemer (Bayer CropScience, 

België) merkt op dat de stof beter en 

sneller werkte bij de vruchtval op peer 

dan op appel. Tijdens de bespuiting in 

peer was de temperatuur hoger dan 

tijdens de bespuiting in appel. “Op 

Braeburn, Elstar, Fuji en Granny Smith 

werkte ethefon nagenoeg niet”, aldus 

D’Haemer.

Negatieve effecten van 

ethefon verwacht D’Hae-

mer niet, eerder positieve. 

Als de vruchten gevallen 

zijn, krijgt de boom een 

signaal om te stoppen met 

het vrijmaken van energie 

voor de vruchten en de 

fotosynthese om in win-

terrust te kunnen gaan. 

Hoe eerder de boom zijn 

vruchten, maar ook blad, 

verliest, hoe vitaler de 

boom het nieuwe seizoen 

ingaat.

Wanneer ethefon niet 

werkte zoals op appel, was 

het enige alternatief de 

bomen leegschudden. Dit 

is ook nodig om het breken van onder-

steuningsmateriaal en omvallen van 

bomen te voorkomen. 

Lees meer over Belgische en Nederland-

se bomen in winterrust, kwaliteit van 

de bloemknoppen, bladbemesting, et 

cetera, op pagina 26. 

Buitenland Kort

Canada:
Neonicotinoïden aan banden
De federale overheid van de Canadese provincie Ontario heeft een plan 

opgesteld om het gebruik van neonicotinoïden drastisch te verminde-

ren. In 2017 moet het areaal dat behandeld wordt met neonicotinoïden 

met 80 procent worden teruggebracht. Het actieplan moet er voor 

zorgen dat de bijensterfte in 2020 de 15 procent niet meer overstijgt. 

Het actieplan is gericht op imkers die daarmee de bijengezondheid 

dienen te verbeteren. De bijensterfte in Ontario bedroeg vorige winter 

58 procent, dat is drie keer zo hoog als in andere Canadese provincies. 

Appeltelers van de Ontario Apple Growers Association 

ondersteunen het plan. Gewasbeschermingsmidde-

len zijn nodig in de teelt, maar moeten niet 

ten koste gaan van de bijen, vinden de 

telers.

Foto: Marijke van  

Ossenbruggen, NFO

ondersteunen het plan. Gewasbeschermingsmidde-

len zijn nodig in de teelt, maar moeten niet 

ten koste gaan van de bijen, vinden de 

Karlien 
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Foto: Arjan 

de Bruine

Gecaramelliseerde appels.

Foto: Marijke van Ossenbruggen, NFO



Bert den Haan en  
Gerben van Woudenberg

‘Om zo daadkrachtig 
mogelijk te opereren, 

moeten zoveel mogelijk 
telers NFO-lid zijn`
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NFO

NFO-PRODUCTGROEPEN APPEL EN PEER

Vertimec Gold
De NFO heeft een vrijstelling aangevraagd voor Ver-

timec Gold voor de perenbladvlobestrijding in peer. 

Tijdens het perenbladvlo-symposium van de NFO in 

Goes, werd bevestigd dat zonder Vertimec Gold op te 

veel percelen het risico op schade door perenbladvlo 

onverantwoord groot is. Op verzoek van de NFO is er 

op 17 februari een overleg tussen het Ctgb en de NFO. 

Het Ctgb-besluit over Vertimec Gold is inmiddels door-

geschoven naar eind maart. 

Onrust over transitievergoeding
Bij agrarische bedrijven met seizoenkrachten is onrust 

ontstaan over de transitievergoeding. Deze transitiever-

goeding wordt in het kader van de Wet werk en ze-

kerheid per 1 juli aanstaande ingevoerd. Deze regeling 

heeft een onmiddellijke werking en geldt in het begin-

sel voor eenieder die na 1 juli wordt ontslagen en een 

arbeidsverleden heeft opgebouwd bij de betreffende 

werkgever van minimaal 24 maanden. Er wordt geen 

onderscheid gemaakt tussen vast- en seizoenwerkne-

mers. De overheid wil met deze wet stimuleren dat 

werknemers langer in dienst blijven bij werkgevers en 

het verschil tussen vaste en seizoenwerknemers kleiner 

wordt. 

Voor het bepalen van het recht op transitievergoeding 

(en de omvang hiervan) telt de periode van voor 1 juli 

2015 mee. Als een werknemer bijvoorbeeld drie jaar 

in dienst was - en dus voldoet aan de eisen, heeft hij 

recht op een transi-

tievergoeding van 

één maandsalaris 

(1/3 maandsalaris 

per dienstjaar). 

Dat geldt ook voor 

werknemers met een 

arbeidsovereenkomst 

voor bepaalde tijd. 

Daarnaast is geregeld 

dat als arbeidsover-

NFO Kort 

Van Woudenberg is voorzitter van 

de Productgroep Peer, Den Haan 

is voorzitter van de Productgroep 

Appel. De Productgroepen Appel 

en Peer hebben gezamenlijke speer-

punten waarmee zij de afzetpositie 

van appels- en perentelers willen 

versterken. Vandaar de nauwe 

samenwerking en een gezamenlijke 

ALV die 30 januari plaatsvond. 

Kwaliteit, promotie en marktver-

groting zijn de drie issues voor 

beide productgroepen. Ze betref-

fen vooral vrije rassen als Elstar en 

Conference. “Vergeet niet dat Elstar 

en Conference de belangrijkste 

Nederlandse rassen zijn,” benadrukt 

Den Haan. “Deze rassen, en vanaf 

week 8 ook Jonagold, nemen wij 

mee in de kwaliteitsmonitor; de 

kwaliteitsbeoordeling in een aantal 

supermarkten.”

Hoewel de leden van beide product-

groepen tijdens de ALV 100 procent 

steun gaven aan de voorstellen, kan 

de betrokkenheid beter. “Over het 

algemeen is er in de sector weinig 

animo voor het bezoeken van de 

ALV,” zegt Van Woudenberg. Den 

Haan: “We willen dit verbeteren 

door beter te communiceren over 

wat de productgroepen doen.”

Consumptiecijfers
Binnenkort willen beide product-

groepen zelf de fruitconsumptiecij-

fers inkopen om de invloed van de 

stijgende kwaliteit te vergelijken 

met de consumptie. In het PT-tijd-

perk was de beschikbaarheid van 

deze cijfers nog vanzelfsprekend. 

“De consumptiecijfers vertonen een 

stijgende lijn, bleek tijdens de ALV,” 

licht Van Woudenberg toe.

De voorzitters stuurden onlangs de 

retail een bedankbrief voor de extra 

aandacht die ze gaf aan het Ne-

derlands product toen de Russisch 

boycot werd afgekondigd.

TEKST EN FOTO: ARJAN DE BRUINE
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NFO op koers
Afzetkansen vergroten
Het vergroten van de markt en op de vraag aansluiten 

met kwaliteitsproduct. Dat is in een paar woorden de 

route die de Productgroepen Peer en Appel uitzet-

ten om de afzetpositie van appel- en perentelers te 

verbeteren. De Algemene Ledenvergadering op 30 

januari sloot zich hierbij aan en ging akkoord met de 

voorgestelde contributie. Deze contributie is gelijk aan 

vorig jaar en neemt slechts 5 procent in van de totale 

�nanciering van het programma, naast de bijdragen 

van subsidies en partners. De productgroepen ver-

wachten wel dat er in de toekomst meer geld nodig is 

voor marktvergroting en promotie. 

Mede dankzij de EU-Conferencecampagne groeit de 

export naar onze Duitse buren. De NFO heeft bij de EU 

een verlenging van deze campagne tot en met 2016 

aangevraagd. Veel kansen liggen er ook overzee. Zo 

onderhandelt de NFO over de noodzakelijke fytosa-

nitaire afspraken voor het openen van grenzen voor 

Hollands fruit. Soms verloopt dit proces tergend lang-

zaam, maar successen zoals het openen van de Chinese 

en Braziliaanse markt bewijzen dat de aanhouder 

wint. Maar landen als India, Zuid-Afrika, Noord- en 

Zuid-Amerika houden vooralsnog hun grenzen geslo-

ten. De NFO is blij dat de rijksoverheid het belang van 

nieuwe exportmarkten erkent en dat ze hier samen 

met de NFO aan werkt in de zogenoemde taskforce 

nieuwe markten. 

Met deze verre exportbestemmingen neemt de nood-

zaak van kwaliteit toe. Daarvoor heeft de NFO het 

onderzoek naar bewaarrot (Kwalifruit) geïnitieerd. 

De productgroepen houden alle ketenpartners scherp 

met de kwaliteitsmonitor. De Elstar altijd raakaan-

pak lijkt zijn eerste vruchten af te werpen, blijkt uit 

verkoopcijfers. Maar er moeten nog slagen worden 

gemaakt. Zo is de minder goede kwaliteit bij aanvang 

van het nieuwe seizoen (precies wanneer de Elstar vol-

op wordt gepromoot) veel telers een doorn in het oog. 

De focus op kwaliteit voor Elstar is vooral bedoeld om 

de positie in Nederland te versterken. 

Voor Elstar is promotie op de binnenlandse markt een 

logische zet. Ruim 80 procent Elstar wordt afgezet op 

de binnenlandse markt. Terwijl bij Conference juist 

promotie voor (nieuwe) exportbestemmingen voor de 

hand ligt. Nu de Elstar altijd raakcampagne is beëin-

digd, benut de NFO de Appelplukdag om de nieuwe 

oogst in het binnenland te promoten. Dit jaar bekijkt 

de NFO-Productgroep Peer de mogelijkheden voor 

een nieuwe Conferencecampagne gericht op landen 

binnen en buiten de EU. 

Janneke van de Velde

beleidsmedewerker NFO

jvdvelde@nfofruit.nl

BEDRIJVEN
Bert den Haan teelt voornamelijk appels in het Gelderse Kerk- 

Avezaath. Gerben van Woudenberg teelt hoofdzakelijk peren in 

het Utrechtse Harmelen. Naast de teelt koelt Den Haan zijn eigen 

product. Van Woudenberg koelt en sorteert zijn product.

eenkomsten elkaar met een tussenpoos van zes maanden of min-

der opvolgen, zij voor het bepalen van het recht op een transitie-

vergoeding (en de omvang hiervan) worden meegeteld. 

NFO, MKB en LTO-N en VNO-NCW hebben veel moeite met de 

zes maandentermijn in plaats van de drie maandentermijn die 

gebruikelijk was om de keten van dienstverbanden te onder-

breken. De Kamervragen die hierover in december gesteld zijn, 

leverden een onbevredigend antwoord op van minister Lodewijk 

Asscher van SoZaWe. De organisaties brengen het deze maand 

bij de Tweede Kamer onder de aandacht.

Momenteel trekken beide 

productgroepen in naam ge-

scheiden op, dit biedt ruimte 

voor aparte projecten voor 

appel en peer. “In principe zijn 

we samen, als we kijken naar 

de gezamenlijke vergaderingen 

en de kwaliteitsmonitor,” geeft 

Den Haan aan. “Er is eigenlijk 

geen reden om de product-

groepen gescheiden te hou-

den, maar over een jaar is dat 

misschien weer anders,” zegt 

collega Van Woudenberg.

Gezamenlijk doel
Den Haan: “Ons gezamenlijk 

doel is meer verkoop van Els-

tar en Conference.” “En een 

betere telersprijs,” vult Van 

Woudenberg aan. Over het 

NFO-lidmaatschap zijn de voor-

zitters het roerend eens. “Om 

zo daadkrachtig mogelijk te 

opereren is het van belang dat 

zoveel mogelijk telers NFO-lid 

zijn en vandaaruit lid van maxi-

maal twee productgroepen.” 

Van Woudenberg: “Sommige 

zaken moet je collectief doen.” 

Dit geldt ook voor de fruitteelt.

AREAALGEGEVENS  

BERT DEN HAAN

Gewas Hectare

Appel  15,0

Peer    7,0

Totaal  22,0

Bron: Bert den Haan

AREAALGEGEVENS 

GERBEN VAN WOUDENBERG

Gewas Hectare

Appel    2,2

Peer  13,8

Totaal  16,0

Bron: Gerben van Woudenberg

De NFO is zeer tevreden met de Zeeuwse Fruitteeltdag zoals die 

30 januari in Goes werd gehouden. Zo’n 1.500 bezoekers reden 

door weer en wind naar Zeeland, maar in de hallen was het lekker 

warm. Deze tweejaarlijkse beurs neemt elke keer toe in  

populariteit, zowel bij de standhouders als het aantal bezoekers; 

een teken dat de NFO als organisator op de goede weg zit.

Foto: Caroline van Assche, NFO
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De Brabanthallen in Den Bosch vormden eerder deze maand het toneel voor de vijfde 

editie van de International Soft Fruit Conference. Dit jaar was er veel aandacht voor 

biologische bestrijding en stond de bestrijding van de suzuki-fruitvlieg hoog op het 

programma. De honderden deelnemers kregen tal van handvatten mee om mee aan de 

slag te gaan.

De lustrumeditie van de Soft Fruit Conference 

trok ruim 565 bezoekers uit meer dan 26 landen. 

De organiserende partijen, BVB Substrates en 

DLV Plant, hadden een programma samenge-

steld op basis van signalen en ervaringen die zij 

tegenkwamen in de dagelijkse praktijk. Naast de 

lezingen was ruimte vrijgemaakt voor een beurs 

waar 75 toeleveranciers aan deelnamen

Catherine-Aryelle Barof�o, Research Center 

Conthey, presenteerde de bevindingen van 

onderzoeken op de suzuki-fruitvlieg in de afge-

lopen drie jaar  door het Zwitserse instituut. Dit 

insect werd in 2011 voor het eerst in Zwitserland 

aangetroffen. Barof�o: “Aanvankelijk manifes-

teerde de plaag zich niet in de winter, maar de 

laatste jaren duikt de suzuki-fruitvlieg ook in dit 

jaargetijde op. Dat komt onder meer doordat de 

winters zachter worden en vooral de vrouwelijke 

suzuki-fruitvlieg gedurende zeven tot acht da-

gen een temperatuur beneden het vriespunt kan 

doorstaan.”

Vijfde editie Soft Fruit Conference  
trekt record aantal bezoekers

Symposium

TEKST EN FOTO’S: ANK VAN LIER, FREELANCE JOURNALIST, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

SUZUKI-FRUITVLIEG BLIJFT  
DE AANDACHTTREKKER

LICENTIES VOOR ZACHTFRUIT
Nicolás Morón Pendás is juridisch medewerker van het 

Spaanse bedrijf  Agromonillo Sca. Dit bedrijf, in de Spaan-

se provincie Huelva, teelt jaarlijks zo’n 4000 ton blauwe 

bessen en produceert en verhandelt daarnaast diverse 

groenten en andere fruitsoor-

ten. Zijn inleiding spitste zich 

toe op licenties voor zachtfruit-

soorten. Een onderwerp dat 

nog altijd veel vragen oproept. 

Volgens de Spanjaard is een 

internationaal juridisch kader 

nodig om de rechten en plich-

ten van zowel plantleveranciers 

als telers te beschermen zodat 

de sector en de afzonderlijke 

bedrijven zich verder kunnen 

ontwikkelen.

Nicolás Morón Pendás

Catherine-Aryelle Baroffio
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WARMTE
Het onderzoekscentrum vergeleek 

verschillen in suzuki-fruitvliegvallen in 

combinatie met lokstoffen en gist-

tabletten of inzet van chemische mid-

delen. Maar de juiste aanpak bestaat 

niet. “Wat op het ene perceel werkt, 

kan op het andere perceel niets uit-

halen. Maar het is sowieso belangrijk 

om op de juiste plekken te vangen en 

deze aanpak in de wintermaanden 

voort te zetten.”

Zij adviseerde te kiezen voor de in-

zet van lokvallen op grote schaal in 

combinatie met chemische bestrij-

ding. “Maar dan moeten alle andere 

telers in de omgeving maatregelen 

nemen. Dit is iets wat telers geza-

menlijk moeten oppakken.” Barof�o 

sprak zich hoopvol uit over mogelijke 

nieuwe bestrijdingsmethoden zoals 

vruchtkalk (calciumhydroxide) en het 

met hoge snelheid in de boomgaard 

brengen van warmte. Deze laatste 

methode wordt al beproefd in zwarte 

bessen. De onderzoekster hamerde ui-

teraard op het belang van een goede 

hygiëne.

BIOLOGISCHE BESTRIJDERS
Biologische bestrijding stond hoog 

op de agenda. Niet meer dan logisch, 

meende organisator Willem van Eldik 

(DLV Plant). “Er komen steeds minder 

chemische middelen beschikbaar en 

de biologische gewasbescherming 

biedt steeds meer mogelijkheden.” 

Jurgen Bouveroux

OPSLAG ZACHTFRUITPLANTEN KAN BETER
Willem van Eldik (DLV Plant) meent dat de professionele opslag van zacht-

fruitplanten nog wel eens te wensen overlaat. Dat resulteert onder meer in 

Phytophthora, Botrytis en Fusarium. “In veel gevallen is het nog een onder-

geschoven kindje. En vooral bij framboos, maar ook bij braam, kan dit veel 

ellende veroorzaken.”

Alex van Schaik (onderzoeker Post Harvest technologie, Wageningen UR) 

beaamde dat op dit vlak nog veel te winnen is. “Plantschade als gevolg 

van verkeerde plantopslag wordt vaak pas zichtbaar na het planten. Bij-

voorbeeld door een teruggang in productie of door een mindere product-

kwaliteit.” Van Schaik toonde daar beelden van gewasschade bij die kan 

ontstaan door het verkeerd opslaan van planten. Volgens de onderzoeker 

betreft het fouten en verkeerde inschattin-

gen in de precooling van producten en een 

verkeerde temperatuur of CO2-gehalte.  

Hij benadrukte het uitvoeren van voldoen-

de metingen op verschillende plekken in 

de pallet en de koelcel. Van Schaik: “Er 

kunnen grote verschillen ontstaan binnen 

een en dezelfde pallet. Let ook op de plek 

in de koelcel waar een pallet staat en of 

de koelcel al dan niet helemaal gevuld is. 

Bij gedeeltelijke belading, bijvoorbeeld na 

een eerste afzet, verandert het tempera-

tuurpro�el in de cel en kunnen plaatselijk 

lagere en schadelijke temperaturen ont-

staan. Onderschat ook de invloed van ethyleen niet; dit kan veel schade 

berokkenen. Er zijn gelukkig steeds meer sensoren op de markt, waarmee 

het ethyleengehalte goed in kaart kan worden gebracht.”

Alex van Schaik

Jurgen Bouveroux (Biobest België) 

noemde onder meer de mogelijkhe-

den om kasspint (Tetranychus urticae) 

biologisch te lijf te gaan. Hij vond het 

een must, aangezien er nog nauwe-

lijks pesticiden voorhanden zijn om 

deze plaag  onder controle te krijgen. 

Bouveroux behandelde de eigen-

schappen en het gedrag van deze mijt 

en de diverse biologische bestrijders 

die er op de markt zijn. Volgens hem is 

scouting en monitoring van essentieel 

belang en om daar bij aanvang van de 

teelt mee te beginnen, hetgeen niet 

altijd gebeurt. Bouveroux “Kies daar-

naast voor geïntegreerde bestrijding, 

zowel preventief als curatief. Denk er 

wel aan dat onder meer roofmijten de 

kasspint onderdrukken. Zet daarom 

pesticiden slechts selectief in om deze 

organismen te sparen.” 

Catherine-Aryelle Baroffio

Bij het uitzetten van roofmijten in de 

kas moet de luchtvochtigheid opti-

maal zijn. “En zet de biologische be-

strijders bij voorkeur uit in de ochtend 

of avond.”

Ter afsluiting pleitte Van Eldik voor 

het ontwikkelen van een goede bio-

logische bestrijdingsmethode voor de 

suzuki-fruitvlieg. “Een mooie uitda-

ging voor de komende jaren.” 



CHINEZEN:
‘HOLLANDS PRODUCT

IS BETROUWBAAR’
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Nederlandse producten hebben een erg goed imago in China, dus dat biedt volop kansen voor de ex-

port van Nederlandse peren. Voor de promotie in China moet de Nederlandse export wel rekening hou-

den met de Oosterse cultuur. Dat benadrukte Kun Han, China-ambassadrice van het GroentenFruit Huis

betrouwbaar. Dat komt omdat bij de bevol-

king het Chinese melkpoederschandaal nog 

vers in het geheugen zit en dit werd met 

veilige Nederlandse babyvoeding opgelost. 

Chinezen associëren veel producten uit Ne-

derland daarom nu nog steeds met woorden 

als ‘betrouwbaar’, ‘geen tot weinig pestici-

den’ en ‘veilig’. 

Op de Chinese markt zijn veel (exotische) 

fruitsoorten sinds kort beschikbaar omdat 

de import mondjesmaat wordt toegelaten. 

Chinezen zien deze fruitsoorten als exclusief 

en ze zijn bereid daar veel geld aan uit te 

geven. Han: “Ze geven makkelijk 20 euro uit 

voor een kg kersen uit Chili om cadeau te ge-

ven of te eten op een nationale feestdag. In 

de grote metropolen zoals Shanghai en Pe-

king zijn veel mogelijkheden om vers fruit te 

kopen. Niet alleen in de supermarkten, maar 

ook op grote versmarkten, in fruitspeciaalza-

ken en via internetbestelling.” Han toont een 

voorbeeld van een geseald schaaltje met vier 

Conferenceperen. “Omgerekend kost dat 5 

euro en het weegt 800 gram. Bestellen via 

internet, smartphone of tablet wordt steeds 

populairder, ook voor versproducten.”

VERGELIJKBAAR MET KIWI
Han: “Nederlandse Conferenceperen vallen 

erg goed in de smaak. Chinese peren zien er 

heel anders uit, zijn hard, hebben een ruwe 

schil en smaken totaal anders. Conference 

CAROLINE VAN ASSCHE, VAKREDACTEUR FRUITTEELT, CVASSCHE@NFOFRUIT.NL. FOTO’S: KUN HAN

Tips van Kun Han, ambassadrice voor de fruitsector in China

Afzet

PERENTEELT IN CHINA
Oppervlakte: 1,1 miljoen ha

Regio’s: Xinjiang, Sichuan, Hebei en Liaoning 

Totale productie: 17 miljoen ton

Exportvolume: 0,41 miljoen ton

Import: 2500 ton (uit Mexico, Nieuw Zeeland, België en Taiwan)

Bron: Chinese Fruit Market Association

Na vijf jaar lobbyen lukte het om Nederland-

se peren geëxporteerd te krijgen naar China. 

Reden voor de NFO-afdelingen Zuid-Holland 

West en West Noord-Brabant en St. Philips-

land om Kun Han van GroentenFruit Huis 

(Frugi Venta), uit te nodigen voor een lezing. 

In Zuid-Beijerland ging Han in op de do’s en 

don’ts van het zaken doen met China.

Han: “Chinezen vinden Hollandse producten 

-

hina-ambassadrice van het GroentenFruit Huis

derland daarom nu nog steeds met woorden 
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KUN HAN
Kun Han studeerde tuinbouw in China en Nederland 

(Wageningen UR) en was als tolk betrokken bij de 

markttoegangmissie en bijbehorende protocollen 

voor Nederlandse peren, maar nu ook voor Neder-

landse paprika en in de nabije toekomst appels en 

tomaten. Ze is enerzijds heel goed op de hoogte 

van de teelt van de Nederlandse peren en ander-

zijds goed bekend met de gewoonten in haar 

vaderland. Niet verwonderlijk dat ze nu in dienst 

bij Frugi Venta een prima rol weet te vervullen 

als ambassadrice voor de Nederlandse groenten- 

en fruitsector in China.

Kun Han studeerde tuinbouw in China en Nederland 

kele dagen moeten wachten totdat de 

vruchten rijp genoeg zijn. Dat leggen 

we uit in promotiecampagnes.” Peren 

zijn op dat punt te vergelijken met 

kiwi’s, eveneens een vrucht die hard 

gekocht, maar zacht gegeten wordt. 

“Uit Nieuw Zeeland zijn ze sinds 

eind 2008 toegelaten op de Chinese 

markt. Voor Zespri-kiwi is meteen een 

grote campagne gestart. Zo groot 

dat het break-even point (de renta-

biliteitsdrempel, red.) pas vijf jaar 

na de introductie van de kiwi’s werd 

gehaald. De importwaarde van kiwi’s 

in 2013 bedroeg ongeveer 120 miljoen 

USD.” Daarmee zegt de ambassadrice 

niet dat de promotie van Conference 

ook zo grootst wordt aangepakt. 

“De Nederlandse exporteurs kunnen 

pro�teren van het pionierswerk dat is 

uitgevoerd voor de kiwi’s.” 

FAMILIEGEVOEL
Han stelt dat Chinezen erg gesteld 

zijn op mooie foto’s van fruitsoorten. 

“De handel doet er goed aan om hier 

bij de promotie gebruik van te ma-

ken, maar ze moet zeker ook aan-

dacht besteden aan de gezondheids-

effecten van peren en dan het liefst 

in relatie tot andere fruitsoorten.” 

Ze noemt als voorbeeld de avocado’s 

waarvan de omzet in één jaar tijd 

steeg van 317.000 euro naar 2.120.000 

euro. Chinezen zijn erg gesteld op 

hun familie. Dat zit in hun cultuur. 

“Bij bijna alle Chinese commercials 

komt het familiegevoel naar voren, 

maak daar gebruik van.”

DON’TS
Waar moet de zakenman nog meer 

op letten? Han: “Kom in China niet 

aan met letterlijk vertaald Europees 

promotiemateriaal. Het zal de mensen 

niet aanspreken wanneer de recla-

mes niet direct op hun gericht zijn. 

En maak bij onderhandelingen met 

zakenpartners geen grappig bedoel-

de opmerkingen over bijvoorbeeld 

voedselschandalen. Dat kan totaal 

verkeerd aankomen. En wellicht ten 

overvloede: snijdt in gesprekken geen 

onderwerpen aan over politieke kwes-

ties zoals over Taiwan of Tibet.” Ook 

waarschuwt ze voor het geven van 

een klein presentje zoals een pen met 

logo of stroopwafels. “In Nederland 

is dit heel gebruikelijk maar Chinezen 

waarderen dat niet. Ze voelen zich 

niet serieus genomen omdat het om 

iets kleins en onbenulligs gaat. Een 

cadeau moet in China in verhouding 

staan tot de waardering die de gever 

daarmee wil uitspreken. Dus een pen 

met logo? Dan minimaal in combinatie 

met een goede �es wijn, maar twijfel 

je, geef dan beter niets.” 

zullen ze dus ervaren als een geheel 

nieuwe vrucht, wat gunstig is voor de 

kansen op de Chinese markt.” Op de 

vraag of Chinezen de Conferencepe-

ren liever hard of rijp eten, antwoordt 

ze stellig: “Rijp! Chinezen houden van 

zoete, rijpe vruchten. Ze zullen moe-

ten leren dat ze na aankoop nog en-

Winkeltje 

in China 

gespecia-

liseerd in  

de verkoop 

van fruit.

Chinese versmarkt.

de verkoop 

van fruit.

Supermarkt in China.

Foto: Caroline van Assche, 

NFO



‘BLIJF NIET ZITTEN 
WAAR JE ZIT’
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Samenwerken, anticiperen op marktontwikkelingen en een goed 

inzicht hebben in je kostprijs. Dat zijn belangrijke factoren om als 

fruitteler een optimaal rendement te kunnen realiseren. Dit kwam 

naar voren tijdens de fruitteeltbijeenkomst rond het thema: Afzet, 

die advies- en accountantsorganisatie Accon avm onlangs in Echteld 

heeft gehouden. 

De bijeenkomst trok zo’n zeventig 

telers, adviseurs en andere geïnte-

resseerden. Vele afzetgerelateerde 

kwesties passeerden de revue. Leo-

nard Kampschöer (directeur Konink-

lijke Fruitmasters) gaf een toelichting 

op de afzetstrategie van de veiling. 

Hij zei dat: ‘een goede appel zonder 

concept het slechter doet dan een 

slechte appel mét een concept’. “En 

de aanval is de beste verdediging; blijf 

als fruitteler niet zitten waar je zit.”

Kampschöer gaf het stokje over 

aan Wimco Groenendaal (eigenaar 

handelsbedrijf Groda AGF in Est). 

Groenendaal richt zich op de han-

del in peren (60 procent), appels (35 

procent) en champignons (5 procent). 

Het bedrijf koopt in bij telers in Ne-

derland, België, Duitsland en Frank-

rijk. Voor sortering en opslag schakelt 

Groda gecerti�ceerde sorteerders en 

loonkoelers in. Het hardfruit wordt 

geleverd aan de nationale en interna-

tionale retail. De afzet ligt in West-Eu-

ropa. Groenendaal: “We vinden sprei-

ding van aanvoer en afzet belangrijk 

voor de continuïteit van ons bedrijf

Vooruit kijken
Over de veranderingen in de wereld 

van het hardfruit zei hij: “We kijken 

zover mogelijk vooruit, ook als het 

mistig is. We volgen wat er in de 

markt gebeurt en proberen daarop te 

anticiperen, bijvoorbeeld door nieuwe 

markten aan te boren. Hierbij kiezen 

we niet voor verre bestemmingen, 

maar voor landen en continenten 

die direct grenzen aan Europa zoals 

Noord-Afrika. 

Wimco Groenendaal gelooft in twee-

zijdige communicatie. “Handel en 

telers moeten weten wat de consu-

ment wil. De retail hecht steeds meer 

waarde aan certi�cering; heb je die 

niet, dan ben je geen partij.” 

Over de kansen voor de Conference 

op de Noord-Duitse markt zei Groe-

nendaal: “Wij leveren de laatste 

seizoenen al steeds meer Conference 

aan de Duitse retail. Maar er liggen 

TEKST EN FOTO’S: ANK VAN LIER, FREELANCE JOURNALIST, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL 

Groda AGF: ‘We kijken zover mogelijk vooruit,  
ook als het mistig is’ 

Bijeenkomst
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zeker nog meer kansen aangezien de 

Duitsers steeds meer Conferenceperen 

eten en zij dit ras niet of nauwelijks 

kunnen telen. Blijf een goed product 

leveren; veel meer kun je niet doen.”

Makkelijk gezegd
Nadat Accon avm de telers had bijge-

praat over de �scale actualiteit was 

het tijd voor discussie aan de hand van 

stellingen. Avondvoorzitter Toon Wa-

gemans (strategisch adviseur bij Accon 

avm) leidde de discussie. Hij lanceerde 

de stelling: ‘zelf sorteren is veel te 

duur’. Een teler reageerde hierop met 

de opmerking dat dit afhankelijk is 

van de bedrijfsomvang. “Hoe groter 

het bedrijf, hoe interessanter zelf sor-

teren is.” Anderen plaatsten vraag-

tekens bij deze ‘zelfsorteerdrempel’. 

Wagemans was van mening dat zelf 

sorteren interessant is wanneer een 

teler daarmee een betere marktposi-

tie kan realiseren.

Ook de stelling dat op het hout 

verkopen het beste is, passeerde de 

revue. Een teler vroeg de accountants 

om zich hier eens over te buigen. 

“Een accountant zou eens moeten 

uitrekenen of dit interessanter is dan 

opslag in de koelcel.” Leonard Kamp-

schöer zei dat een ondernemer dient 

te kiezen voor een bepaalde koers en 

daar bij te blijven. “Al dat gespring is 

een probleem voor onze sector, we 

moeten zoeken naar continuïteit, in 

alle processen. Kies je koers en werk 

samen; dan kun je de prijzen vasthou-

den.”

Wagemans meende dat er meer 

dynamiek moet komen in de fruitsec-

tor, meer toegevoegde waarde moet 

worden gecreëerd. Deze opmerking 

viel niet helemaal goed bij de telers. 

“Dat is makkelijk gezegd. De prijs die 

we beuren voor onze appels ligt ver 

onder de kostprijs, terwijl we vorig 

jaar echt geld verdienden. Maar de 

prijs in de winkel is hetzelfde geble-

ven. Hoe kan dat? Meer dynamiek 

creëren, daar ben ik het dan ook niet 

mee eens.”

Geen kant-en-klare 
oplossing
Stelling: Conceptrassen zijn de ideale 

manier om prijserosie te voorkomen. 

Kampschöer en Groenendaal maak-

ten duidelijk dat conceptrassen niet 

dé oplossing zijn. “Een conceptras 

kan helpen, maar is geen kant-en-

klare oplossing. We moeten ons ook 

focussen op het aanboren van nieu-

we markten; dat is belangrijker dan 

alleen conceptrassen”, aldus Kamp-

schöer.

Volgens Groenendaal wil de retail 

ook voldoende productdiversiteit.

Tot slot kwam de stelling op tafel: 

Iedere adviseur en iedere onderne-

mer moet zijn eigen kostprijs ken-

nen. Uit de reacties bleek dat maar 

weinig fruittelers daar goed zicht op 

hebben. Een adviseur van Accon avm 

antwoordde dat de gerealiseerde op-

brengst cruciaal is. “Maar je moet wel 

weten waar je kosten liggen, zodat je 

daarop kunt sturen.” Een onderzoek 

van de Rabobank Zuid-Limburg toon-

de aan dat bedrijven die meer inves-

teren weliswaar een hogere kostprijs 

hebben, maar ook een hogere ver-

koopprijs weten te genereren. 

een probleem voor onze sector, we 

moeten zoeken naar continuïteit, in 

alle processen. Kies je koers en werk 

samen; dan kun je de prijzen vasthou

den.”

Wagemans meende dat er meer 

dynamiek moet komen in de fruitsec

tor, meer toegevoegde waarde moet 

worden gecreëerd. Deze opmerking 

viel niet helemaal goed bij de telers. 

“Dat is makkelijk gezegd. De prijs die 

we beuren voor onze appels ligt ver 

onder de kostprijs, terwijl we vorig 

jaar echt geld verdienden. Maar de 

prijs in de winkel is hetzelfde geble

ven. Hoe kan dat? Meer dynamiek 
Wimco Groenendaal

Telers lieten van zich horen als ze het niet eens waren met de stellingen.
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Frederik Bunt, voorzitter van de NFO-productgroep Houtig Klein- en Steenfruit, 

bezocht in januari de Poolse beurs FruitPRO. Hij sprak met Poolse (handels)bedrijven, 

exporteurs en telers en vroeg voor Fruitteelt hun reactie op de Russische boycot.  

Bunt schetst de situatie voor appel; de perenteelt is dermate klein dat de Polen daar 

niet over praten. Ander fruit was bij de komst van de boycot vorig jaar al vermarkt.

Op jaarbasis leverde Polen tussen de 3 en 30 procent van 

zijn appelproductie aan Rusland. Het grootste deel van 

dit percentage leverden de telers van februari tot en met 

april. Poolse bedrijven pakten de Europese interventie-

subsidie snel en massaal op. Dat had een reden, volgens 

Bunt. “Elke teler mocht op het moment van de subsidie-

aanvraag bepalen wat hij met zijn appels ging doen. Laten 

hangen, plukken of bewaren. De overheid controleerde 

hierop. Ook niet-professionele telers, die bijvoorbeeld hun 

boomgaard al twintig jaar niet snoeiden, vroegen subsidie 

aan. De ongeveer €200 per hectare aan subsidie was voor 

deze hobbytelers mooi meegenomen.” Voor professione-

le telers was het bedrag veel te laag. Subsidies die telers 

ontvingen om hun fruit aan voedselbanken te kunnen 

leveren, zetten geen zoden aan de dijk.

GROTE OOGST
“Omdat de Poolse fruitteelt niet landelijk georganiseerd 

is, kun je niet alle telers, vooral kleinere bedrijven niet, 

laten pro�teren van Europese subsidies. Naast grote pro-

fessionele fruitteeltbedrijven heeft Polen ook streken met 

‘Zonder Russische boycot hadden wij een groter probleem’

TEKST: ARJAN DE BRUINE, FREELANCE JOURNALIST, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL, FOTO: SIER LINTHOUT

INTERVENTIESUBSIDIE 
VOOR NIET-PROFESSIONELE 

POOLSE BEDRIJVEN

Russische boycot

O. Hij sprak met Poolse (handels)bedrijven, 

kleine bedrijven,” omschrijft Bunt het probleem. “Een 

afzetorganisatie die ik bezocht, had 120 telers met ieder 

gemiddeld 4 hectare appels.”

Normaal plukken Poolse telers zo’n 25 ton appels per hec-

tare. Dit jaar was dat fors hoger. De oogst lag gemiddeld 

30 procent hoger ten opzichte van normaal. Bunt: “Vol-

gens een Poolse afzetorganisatie was de enorme oogst 

zonder boycot nog een groter probleem geweest. Evenals 

andere Europese landen gebruikte Polen de Russische 

invoerstop om de binnenlandse appelconsumptie te stimu-

leren. Daardoor steeg de Poolse consumptie van septem-

ber tot en met december 2014 met 15 procent en steeg de 

export naar Afrika.” 

MARKTHERSTEL
Momenteel herstelt de Poolse markt zich. Telers die Bunt 

sprak hadden een kleinere appelvoorraad dan vorig jaar 

januari. Maar de prijzen zijn de helft van vorig jaar. De 

kwaliteit van de appels was goed.

Met reclame en goede kwaliteit probeert Polen de boycot 

te overleven. Ook zet het land enorm in op buitenlandse 

markten. Een Poolse radiozender meldde dat de Indiase 

markt bijna open is voor Poolse appels. De Polen zoeken 

daarnaast naar in hun klimaat passende rassen, onder an-

dere kleine appels met een rode vruchtschil, vergelijkbaar 

met de Sterappel. “Het Poolse rassensortiment met twintig 

tot dertig rassen op de meeste bedrijven is te groot. De 

telers willen terug naar de helft daarvan,” geeft Bunt aan. 

De Polen verwachten overigens niet dat de Russische grens 

snel opengaat, hoewel ze het wel hopen. 
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De Awika- en Fruitconsult-klantendag bood een gevarieerd programma over bestuiving, bodemkwaliteit, 

EU-middelenbeleid, venturidoppen, Vertimecproblematiek en fruitkwaliteit. Dit laatste door de ogen van 

Superunie. De 350 bezoekers hoefden zich donderdag 29 januari dus niet te vervelen.

TEKST EN FOTO: MARIJKE VAN OSSENBRUGGEN, VAKREDACTEUR FRUITTEELT, MVOSSENBRUGGEN@NFOFRUIT.NL

TRANSPARANTIE
Nieuwhoff is ook voor betere trans-

parantie, een item waar hij tijdens 

zijn presentatie in 2011 op de Fruit-

consultdag al mee kwam. “Wij doen 

zaken op 10.000 km afstand en daar 

is de communicatie en transparantie 

goed. Als je in Nederland 150 km 

rijdt, is de transparantie slecht.” Een 

telernaam op de kistkaart zetten is 

blijkbaar al heel moeilijk.

De winkelmonitoring van de NFO 

vindt de unitmanager een goed 

initiatief en hij is geïnteresseerd in 

de cijfers. De NFO geeft aan dat zij 

onlangs alle AGF-inkopers heeft 

aangeschreven en dat de cijfers zijn 

op te vragen. Fruitteelt publiceert in 

een volgend nummer een interview 

met Joachim Nieuwhoff over de 

kwaliteit van fruit in het DC en in het 

winkelschap. 

Via een virtuele rondgang over de 

proeftuin in Randwijk toonde Pieter 

van der Steeg (Fruitconsult) onder 

meer de mogelijkheid tot 4,5 hectare 

uitbreiding van de vruchtboomkwe-

kerij voor onderzoek en demo’s. Het 

rassenassortiment kan worden aan-

gevuld met Miniapolis, Honeycrisp, 

Kanzi en Natyra en bij peer Cepuna, 

Celina en Grä�n Gepa. In 2014 lagen 

er zeventig proeven en demo’s.  

Henny Balkhoven (Fruitconsult) be-

sprak de Vertimecproblematiek. De 

perenbladvlo moet nu getackeld 

worden met een alternatieve ‘gereed-

schapskist’. “Maar het is een gereed-

schapskist met slecht materiaal.” 

Fruitconsult werkt sinds twee jaar aan 

het onderzoek Duurzame Aanpak 

Perenbladvlo op twintig bedrijven in 

Nederland in België (zie het bericht in 

Fruitteelt Kort, pagina 4). 

APPEL NA DE OOGST
De kwaliteit van de appel die direct 

na de oogst in het winkelschap te-

rechtkomt, is volgens Joachim Nieuw-

hoff (unitmanager bij Superunie) 

het zwakst van het gehele jaar. Dit 

concludeert hij na drie jaar metingen 

uitvoeren op haar DistributieCentrum 

(DC). Superunie vertegenwoordigt 

dertien retail-organisaties met een 

Nederlands marktaandeel van 30 

procent. In samenspraak met Fruit-

consult begon men in 2012 één keer 

per kwartaal op een DC appels te 

verzamelen en deze te meten. Voor 

Elstar geldt na drie jaar meten een 

verbetering in hardheid, “maar het is 

nog niet geweldig. Vooral tijdens de 

Elstar altijd raak-actie en het nieuwe 

oogstmoment is de kwaliteit slecht. 

Bij Conference geldt dat ze mini-

maal op 5,5 kg/cm op het DC binnen 

moeten komen. Zwak punt blijft het 

uitstalleven, dat is geregeld in het 

winkelschap terug te zien. En wat be-

treft Jonagold: het lijkt wel of deze 

appel vergeten is. Die gaf het slecht-

ste resultaat sinds jaren. Na Elstar is 

de Jonagold in het winkelschap het 

grootste appelras, daar hebben we 

nog wel iets te doen.” 

Bijeenkomst

Superunie looft NFO, maar baalt van de appels in het winkelschap

GEWASBESCHERMING
Fruitteelt nummer 4 (Thema Gewasbescherming grootfruit) 

gaat onder meer over de verschillen in toelating van mid-

delen tussen Nederland en Belgie; een artikel van Annie de 

Meijere (Belgisch Ministerie van Landbouw).  

VEELZIJDIGE
FRUITCONSULTDAG 
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Werkwijzer

Grootfruit

Organische MEST

De meest gebruikte organische mest zijn champost, 

groencompost, GFT, stalmest en drijfmest. Wat bepaald 

nu of het wel of geen voordeel is te kiezen voor organi-

sche mest dan alleen de portemonnee. 

Kijk als eerste naar het vrijkomen van de organische mest 

en hoe lang de nawerking is. Rondom de bloei wilt u 

zeker weten dat er voldoende stikstof beschikbaar is. Gok 

niet alleen op organische mest vanwege de bloei. Drijf-

mest is de snelst werkende meststof, de stikstof komt vrij-

wel direct beschikbaar. Groencompost is een zeer traag 

werkende vorm van organisch materiaal. Het omzetten 

tot opneembare mineralen kan makkelijk tien jaar duren. 

Kijk vervolgens naar het percentage organisch materiaal 

dat er is en de elementenverhouding daarin. Om orga-

nisch materiaal te willen aanvoeren is drijfmest geen op-

tie. Groencompost bevat dan meer organisch materiaal. 

Daarnaast kunt u een keuze maken voor meer of minder 

stikstof, fosfaat en kali door een bepaalde vorm van 

TEKST: JORIS WISSE, CENTRALE ADVIESDIENST FRUITTEELT, JCWISSE@CAF.NL 

organische mest of organisch materiaal te kiezen. Tegen-

woordig wordt er steeds meer mest verwerkt. Ook uit de 

suikerbietenindustrie of andere industrieën zijn interes-

sante restproducten beschikbaar als organisch materiaal.

Informeer goed naar de gehaltes aan elementen wan-

neer u met organisch materiaal gaat werken zodat u 

binnen de normen van de mestwetgeving blijft. 

Peer met organi-

sche mest behan-

deld.

Foto: Marijke van 

Ossenbruggen, 

NFO

Gestippelde houtvlinder en wilgenhoutvlinder

De gestippelde houtvlinder en wilgenhoutrups van de 

wilgenhoutvlinder veroorzaken jaarlijks zowel direct als 

indirect schade in de fruitsector; gemiddeld enkele bo-

men per bedrijf. De wilgen-

houtvlinder komt qua levens-

cyclus redelijk overeen met de 

gestippelde houtvlinder.

Afgelopen weken was de wil-

genhoutrups plaatselijk weer 

actueel vanwege wat omge-

waaide bomen in windscher-

men. In de zomer valt aantas-

ting op door achterblijvende 

groei of een afstervende kop 

of takken. In de winter is 

aantasting veel moeilijker te 

zien. Een zwakker groeiende 

boom of een gedeelte hiervan zijn samen met een of 

meer booropeningen de kenmerken.

De rupsen van beide soorten vlinders leven ruim 2,5 jaar 

in het hout, ze vreten lange gangen tot 35 cm met een 

doorsnede van 1 cm. Tussen begin juni en half augustus 

vliegen de vlinders in de nacht en zetten hun eitjes af 

op wonden, bladstelen of in de buurt van knoppen. De 

jonge rups dringt spoedig het hout in, vreet van basis 

richting tak uiteinde, keert terug naar de stam en tast 

van daaruit nieuwe takken of de kop aan. Boormeel 

komt via gemaakte openingen op de grond en is in het 

seizoen vaak zichtbaar. De rupsen trekken altijd omhoog 

in de boom.

Bestrijding van beide rupsensoorten is niet simpel, 

omdat ze in het hout leven. In geval van de gestippelde 

houtvlinder is het raadzaam de rups op te zoeken en 

met een ijzerdraadje lek te prikken zodat de boom kan 

overleven. Bij wilgenhoutvlinder is het zaak aangetast 

materiaal spoedig af te voeren of te verbranden, ter 

voorkoming van verder verspreidende rupsen. Op pas 

afgebroken bomen kunt u de stobben behandeld wor-

den met een larvicide, om nog uitkomende rupsen in de 

uren of dagen nadien te doden.

TEKST: ARYAN VAN TOORN, CENTRALE ADVIESDIENST FRUITTEELT, AVTOORN@CAF.NL 

De Wilgenhoutrups.

Foto: NFO
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Schild- en dopluizen

Schild- en dopluizen kenmerken zich door een was-

achtig schild of losse wasafscheiding waaronder het 

insect schuilgaat. De luizen zitten voor het grootste 

deel van hun leven vastgezogen aan takken, vruch-

ten of andere plantendelen. Bij schildluizen ligt het 

schildje los over het insect, bij dopluizen is het schild 

met het lichaam vergroeit. De larven verplaatsen 

zich over het gewas. Grotere larven en volwassen 

schildluizen zijn pootloos en kunnen zich na vastzui-

gen niet meer verplaatsen. 

TEKST EN FOTO: HEINO VAN DOORNSPEEK, VLAMINGS BV, HEINO.VAN.DOORNSPEEK@VLAMINGS.NL

Klein- en steenfruit

De wollige dopluis of woldopluis is een benaming voor 

een aantal soorten bladluizen uit de familie Coccidea, die 

weer tot de schildluizen behoren. Het vrouwtje vormt 

met behulp van talrijke witte wasdraden een zogenoemd 

ei-zakje dat buiten het schild uitsteekt. Haarden binnen 

een perceel kunnen zich snel uitbreiden. Schade van deze 

luis vormt, net als bij de gewone dopluis, de productie 

van honingdauw waarop roetdauwschimmels groeien. De 

luis is polyfaag en kan op bessen, druiven maar ook bij 

kers en pruim gevonden worden. In bedekte teelten kan 

de schade groot zijn. Door de levenswijze, die afwijkt van 

de gewone dopluis, blijkt bestrijding niet eenvoudig. 

Biologische bestrijding. Natuurlijke vijanden kunnen een 

bijdrage aan de bestrijding leveren. Een roofkevertje 

(Cryptolaemus montrouzieri) gaat actief op zoek naar 

onder andere wolluizen. Door de recente etiketbeperkin-

gen van Pirimor wordt voor meerdere teelten de geïn-

tegreerde bestrijding van (blad-)luizen met natuurlijke 

vijanden belangrijker. Ook gaasvliegen, sluipwespen, 

zweefvliegen, lieveheersbeestjes en oorwormen kunnen 

een bijdrage leveren, mits u selectieve middelen inzet.  

Wijzigingen ENERGIELIJST 2015

Via de Energie Investeringsaftrek (EIA) kunnen 

bedrijven �scaal voordelig investeren in energiezui-

nige technieken en duurzame energie. U kunt 41,5 

procent van de investeringskosten aftrekken van de 

�scale winst, bovenop uw gebruikelijke afschrijving. 

Met deze regeling stimuleert het ministerie van 

Economische Zaken duurzaam ondernemen. In de 

EIA-lijst voor 2015 zijn enkele zaken gewijzigd: voor 

zonnepanelen zijn installaties met een vermogen 

van minder dan 25 kW uitgesloten. Installaties met 

een vermogen groter dan 25 kW, die zijn aangeslo-

ten op een elektriciteitsnet van 3*80 A of minder, 

kunnen worden gemeld. Wel is sprake van een 

aftopping van €1.200 per kW. 

Bij een installatie van 40 kW komt een investerings-

bedrag van €18.000 in aanmerking voor de EIA (40 

kW – 25 kW * € 1.200 = € 18.000). In 2014 kwam het 

volledige investeringsbedrag in aanmerking. De 

code voor Isolatie van koel- of vriesruimten is ge-

schrapt van de EIA-lijst. 

Investeringen in bedrijfsmiddelen die in aanmer-

king komen voor EIA dient u  binnen drie maanden 

na aangaan van investeringsverplichting (onder-

tekening opdrachtbevestiging) bij RVO te melden. 

Voor meer informatie over EIA kunt u onder andere 

terecht op: rvo.nl/subsidies-regelingen/energie-in-

vesteringsaftrek-eia.

Bedrijf

TEKST: JACK BEERKENS, J.BEERKENS@ACCONAVM.NL, HARRY HESEN, H.HESEN@ACCONAVM.NL 

Woldopluis in 

ei-zakjes op en 

tussen de bast bij 

rode bes.



BLOEMKNOPKWALITEIT 
OP MEERJARIG HOUT GOED 
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In zowel Nederland als België is de bloemknopkwaliteit op het meerjarig ap-

pel- en perenhout goed. “Deze knoppen ‘beslisten’ al eerder om bloemknop 

te worden,” meldt Karlien D’Haemer (Bayer CropScience, België). Op eenjarig 

appelhout daarentegen is de bloemknopkwaliteit twijfelachtig omdat deze 

knoppen nog niet hebben ‘besloten’ of ze bloem- of bladknop worden. 

D’Haemer adviseert de appelsnoei in twee of drie fasen uit te voeren. “Ver-

wijder eerst zwaar hout. Stel de tweede snoeironde uit tot wanneer duidelijk 

is welke bloemknoppen op het eenjarig hout gelukt zijn en welke niet.” Ook 

Jan Peeters (Fruitconsult) adviseert op percelen met weinig knoppen eerst 

grote takken te verwijderen. “Doe het �jne snoeiwerk als de bloemknoppen 

zichtbaar zijn. Met name Elstar heeft een beperkt aantal knoppen na de 

zware oogst. Op het eenjarig hout zitten weinig eindknoppen. Spaar deze 

daarom goed”, meldt Peeters.

Peer in winterrust
De perenbomen zijn al verder gevorderd dan de appelbomen en zijn in win-

terrust. Ook hier lijken de bloemknoppen in België geslaagd op het meerja-

rig hout, terwijl dit op het eenjarig hout nog onzeker is. “Ook in Nederland 

lijkt het tweejarig hout in Conference vol bloemknoppen te zitten. Uitzon-

dering hierop zijn hagelpercelen,” geeft Peeters aan. “Op het eenjarig hout 

zitten minder eindknoppen dan vorig jaar, hoewel er na een zware oogst 

nooit veel eindknoppen op het eenjarig hout zitten.”

D’Haemer: “Snoei bij twijfel over de bloemknopkwaliteit van appel of peer 

een aantal takken en laat deze uitlopen bij kamertemperatuur. Zo wordt 

duidelijk wat ‘twijfelaars’ doen en kan de snoei hierop aangepast worden.” 

TEKST EN FOTO’S: ARJAN DE BRUINE, FREELANCE JOURNALIST, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

Appelbomen komen moeilijk in winterrust
Na de overvloedige oogst van het afgelopen jaar is het goed om eens te kijken naar de bloemknop-

kwaliteit in de Nederlandse en Belgische appel- en perenboomgaarden. Daarbij speelt ook de invloed 

mee van niet-geoogste percelen vanwege de Russische boycot en hagelschade . 

Snoeidemonstratie - België

BLOEMKNOP EN VOEDING
Vanaf mei vormen appel- en perenbomen bloemknoppen. Voor de winter-

rust zijn de bloemknoppen al voor 90 procent klaar. Na de winter volgt de 

resterende 10 procent. Karlien D’Haemer: “Het is noodzakelijk om tijdens 

het groeiseizoen voldoende bladbemesting te geven zodat de bloemknop-

pen genoeg voeding krijgen. Alleen goed gevoede bloemknoppen kunnen 

effectief uitgroeien tot een sterke bloemknop. Zwakkere bloemknoppen 

zijn veel gevoeliger voor vorstschade en Pseudomonas.”

GELEIDELIJKE  
TEMPERATUUR-
DALING

Karlien D’Haemer: 

“Begin januari 

hingen er op 

sommige plaatsen 

in België nog te 

veel appels aan 

de bomen. Bo-

men gaan daar-

door moeilijk in 

winterrust, terwijl dat nodig is voor 

een goede start van het nieuwe sei-

zoen. Ook door het ontbreken van een 

langere koudeperiode gaan bomen 

moeilijk in winterrust.” Volgens on-

derzoeker Tom Deckers (Pcfruit) is een 

geleidelijke temperatuurdaling goed 

om de bomen in winterrust te laten 

gaan. Dat is beter dan een plotselinge 

daling naar -10°C. 

Na de overvloedige oogst van het afgelopen jaar is het goed om eens te kijken naar de bloemknop-

aarbij speelt ook de invloed 

DELIJKE 
ATUURATUURA -

Karlien D’Haemer: 

“Begin januari 

sommige plaatsen 

in België nog te 

veel appels aan 

-

men gaan daar-

Bomen gaan 

moeilijk in win-

terrust als er 

nog appels aan 

hangen.
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colofon
Fruitteelt is het verenigingsorgaan van de Nederlandse  

Fruittelers Organisatie. Abonnementen zijn alleen te 

verkrijgen door leden van de organisatie. 

Opzegging: schriftelijk, minstens drie maanden  

voor het einde van het kalenderjaar. Wijziging  

bedrijfsgegevens: schriftelijk tot 1 januari. 

Adresgegevens 

Postbus 344, 2700 AH Zoetermeer 

Louis Pasteurlaan 6, 2719 EE Zoetermeer 

Telefoon: (079) 368 13 00, Fax: (079) 368 13 55

E-mail NFO-secretariaat en 

ledenadministratie: info@nfofruit.nl, 

E-mail redactie: fruitteelt@nfofruit.nl 

Website: www.nfofruit.nl

Redactie 

Herman Bus (hoofdredacteur),  

Caroline van Assche, Marai Ebben (eindredacteur) en 

Marijke van Ossenbruggen

Redactiecommissie 

H. Balkhoven, A. Goes, H. van Kekem (voorzitter),  

A. Oostveen, M. Ravesloot, H. Reinders,  

C. Uijttewaal, B.J. van Westreenen en  

R. van ’t Westeinde

Advertentie-acquisitie 

Bureau Van Vliet, Remco Wijnhout 

Postbus 20, 2040 AA Zandvoort 

r.wijnhout@bureauvanvliet.com 

Telefoon: (023) 571 47 45, Fax: (023) 571 76 80 

Vormgeving 

Richard van Rheenen, Gra�sch!OK 

info@gra�sch-ok.nl 

Drukkerij 

Impressed druk en print, Pijnacker 

Uitgever en auteurs verklaren dat Fruitteelt op zorg- 

vuldige wijze en naar beste weten is samengesteld en 

aanvaarden dan ook geen enkele aansprakelijkheid 

voor schade, van welke aard ook, welke het gevolg 

is van handelingen en/of beslissingen die gebaseerd 

zijn op bedoelde informatie. 

Gebruikers van Fruitteelt wordt met nadruk aan- 

geraden deze informatie niet geïsoleerd te gebruiken, 

maar af te gaan op hun professionele kennis en 

ervaring. Niets uit deze uitgave mag op enige wijze 

worden verveelvoudigd, opgeslagen in een geauto-

matiseerd gegevensbestand, of openbaar gemaakt 

zonder voorafgaande schriftelijke toestemming van 

de uitgever.

MIDDEN-NEDERLAND 
Boven Betuwe en Liemers / Dinsdag 10 februari

Algemene Ledenvergadering, aangevuld met een inleiding van Henry 

Kok (Stigas) over veiligheid op fruitteeltbedrijven (machines, arbeid, 

koeling). Locatie: Café Kort Oisterwijck, Pannerdenseweg 47, Door-

nenburg. Aanvang: 19.30 uur.

Terwolde / Donderdag 26 februari

Bijeenkomst over gewasbescherming onder leiding van Aryan van 

Toorn (CAF) in samenwerking met For Farmers Hendrix. Deze bijeen-

komst telt mee voor de verlenging van uw spuitlicentie onderdeel 

Teelt. Neem uw licentiepas mee. Locatie: Café - restaurant: Dorpszicht, 

Oene. Aanvang: 19.30 uur.

Flevo-Noord / Donderdag 12 februari

Drie ondernemers geven hun visie op het fruitbedrijf waarin ze wer-

ken. Locatie: HCR Saaze, Kraggenburg. Aanvang: 20.00 uur.

ZUID-HOLLAND
Vijfheerenland en Alblasserwaard / Donderdag 26 februari

Gecombineerde jaarvergadering afdeling Vijfheerenlanden / Alblas-

serwaard en NFO-kring Zuid-Holland. Na de vergadering houdt Joris 

Wisse (CAF) een lezing over de fruitteelt in Polen en de actuele handel 

in Oost-Europa. Locatie: Brandpunt, Torenstraat 2, Nieuwland. Aan-

vang: 19.30 uur.

Agenda

TWEE NIEUWE ‘MASTERS’ 
Wie nieuwsgierig is geraakt na het lezen van het artikel over de 

Masterclass op pagina 12, moet zeker eens serieus overwegen zich 

in te schrijven voor de volgende cursus: Marktgericht ondernemen 

in de fruitteelt, in Goes waarvoor nog enkele plaatsen beschikbaar 

zijn. Dinsdag 10 februari begint een masterclass in Goes en donder-

dag 12 februari in Woerden. 

De cursusdagen in Goes zijn dinsdag 10 februari en de dinsdagen: 3, 

17 en 31 maart, telkens van 15.00 uur tot 21.00 uur. De kosten zijn 

650 euro, de NFO-kring Zeeland/Noord-Brabant sponsort de cursus 

waardoor de leden 150 euro minder hoeven te betalen. Dit geldt 

ook voor ZLTO-leden. 

Het LEI Wageningen UR, de NFO en de Rabobank ontwikkelden 

deze cursus in het kader van het project: Telers in bloei. Meer 

informatie vindt u op de website van de Rabobank en van de NFO. 

U kunt zich aanmelden via de Rabobank Oosterschelde of met een 

e-mail naar: cursus@fruitacademie.nl.

Enkele deelnemers aan de 

cursus: Marktgericht on-

dernemen in de fruitteelt.

Foto: Janneke van de Vel-

de, NFO
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l DCM MIX 5
NPK 10-4-8 + 3 MgO - korrel 

■ 1 x strooien voor een heel seizoen.

■ De juiste N-P-K heeft van 10-4-8+3MgO

■ Een directe en lange werkingsduur heeft.

samengestelde organisch-minerale 
meststof NPK 10-4-8 (3)

DCM Nederland B.V. • Valkenburgseweg 62a • 2223 KE Katwijk • Nederland 
tel: +31 (0)71 401 88 44 • info@dcmnederland.com

Waarom DCM het
zo goed doet in de
fruitteelt?
DCM is een producent van organische mest-
stoff en. Van bij de oprichting in 1976 stelde 
DCM zich tot doel kwaliteit en perfectie na 
te streven ten voordele van de professionele 
tuinbouwsector. Deze expertise werd 6 jaar 
geleden met zeer goede resultaten ook ver-
taald naar de teelt van appels en peren.

De gebruikte grondstoff en voor de DCM mest-
stoff en zijn allang niet meer alleen kippen- of 
koemestkorrels. Voor de samenstelling van 
DCM MIX 5 kan DCM een beroep doen op meer
dan 40 verschillende grondstoff en o.a. beender-
meel, vleesbeendermeel, haarmeel, hoefmeel, 
cacaodoppen, druivenpitten, vinasse-extract,  etc.

Waarom een menging van deze grondstoff en? 
Omdat al deze grondstoff en een verschillende 
werking en voedingswaarde hebben voor de 
bodem en de plant. Voor de fruitteelt is DCM 
MIX 5 ideaal qua basisbemesting. 

goede vruchtzetting &
betere vruchtkwaliteit rijk en gevarieerd bodemleven

Aldert Engelsman (Regio Zuid-Nederland) 

06-236 892 87 

a.engelsman@dcmnederland.com

Erwin Weening (Regio Noord-Holland)

06-220 12 681

e.weening@dcmnederland.com
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Kantoor Sliedrecht:
Stationspark 725
3364 DA Sliedrecht
T. 0184-417777

Kantoor Bunschoten:
Haarbrug 16-1
3751 LM Bunschoten-
Spakenburg
T. 033-2994480

Kantoor Houten:
Voorveste 17-19
3992 DC Houten
T. 030-2292252

www.abmiddennederland.nl

Snoeiwerk?

Van één enkele 

ervaren snoeier 

tot een complete 

snoeiploeg met 

materiaal tegen 

een aantrekkelijk 

tarief.


