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= De uitermate gezonde = Ondernemers moeten = NFO stimuleert super-
en ook nog eens heel zich onderscheiden voor markten te focussen op
zoete kiwibes een hoger rendement kwaliteit fruit
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KALKSTIKSTOF

uw eerste verdediging tegen schurft bij
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appel - strooi 350 - 400 kg/ha vollevelds
vanaf half februari tot einde maart.
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Onderlinge Fruittelers
Hagelverzekering

® snelle en grondige afbraak van de afgevallen
bladeren, de voedingsbodem van schurft
® vermindering van de ascosporen van schurft

(tot 97% in proef van LLG Sachsen-Anhalt in 2003)
® gelijkmatige en langdurige stikstof (19,8% N), Rentmeesters-Makelaars-& Taxatiekantoor
zonder verliezen door uitspoeling

® speciale kalkwerking (50% CaO) - van alle stikstof-
meststoffen bevat kalkstikstof het meeste kalk
® meer over kalkstikstof op www.kalkcyanamide.de

Kalkstikstof - kalkcyanamide -.;f
de basis voor succes ! %

Postbus 397, 2700 AJ Zoetermeer, tel. 079 - 3681333, www.ofh.nl

YASTGOED
Technische informatie - Benelux 4 =
- Hu De rentm r voor fruittelers!
Al=z ﬁbl:hern I Hubert WILLEWS e rentmeester voor fruittelers
E-mail perlka@skynet.be Onze diensten:

= Aan- en verkoopbemiddeling

= Diverse soorten taxaties

= Advies bij planschade en nadeelcompensatie
= Beheer agrarisch onroerend goed

Wij staan graag voor u klaar!

Van Gellicum Vastgoed b.v.

Roodseweg 11A

4156 AP Rumpt (Geldermalsen)
0345-651635

06-51260930 B ke
erik@vangellicumvastgoed.nl i
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www.vangellicumvastgoed.nl nenumeesiel
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Minimale tijdsbesparing van 65%
Geen windhagen nodig
Drift reductie van 99,7%
Touchscreen spuitcomputer
Vamil en MIA regeling
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een offerte. 2 I : agricultural crop protection specialists since 1946

Bezoek onze nieuwe website
+31 (0)344-661248 info@kwhholland.nl www.kwhholland.nl
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Zeeuwse Fruitteeltdag trok veel bekijks

Meer dan 80 bedrijven en dienstverleners presenteerden hun noviteiten
op de Zeeuwse Fruitteeltdag, vorige week in Goes. Voorafgaand konden
telers zich op de hoogte laten stellen van de laatste resultaten uit het
zwartvruchtrotonderzoek. De Zeeuwse Fruitteeltdag trok meer dan 1250

bezoekers.

Meer Gala en perenras met beter uitstalleven

Pcfruit geeft inzicht in de vraag naar welke rassen veilingen en exporteurs
op zoek zijn. Daarnaast stelt het onderzoeksinstituut een nieuwe opzet voor
van het rassenonderzoek dat fruittelers in staat stelt een goed onderlegde
rassenkeuze te maken. Fruitteelt bezocht in januari de Voorlichtingsdag
Pitfruit in Hasselt (Belgié) voor meer informatie.

High-efficiency luchtkoelers

High-efficiency luchtkoelers toepassen in de bewaring, kan zorgen voor

flink lagere energiekosten. Een EC-ventilator is een aanpassing aan de
standaardluchtkoeler; deze verbetert de luchtaanzuiging. Een EC-ventilator is
energiezuinig en produceert minder warmte dan standaard ventilatoren. Dat
zorgt voor minder warmte in de cel, wat de koeltijd reduceert en daardoor

extra energie bespaart.
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met overtuiging uit 8 > Resultaten onderzoek pcfruit 22

> Grote diversiteit aan onderwerpen 10 > Werkwijzer: Grootfruit; Klein- en

> Fruittelersvrouwen houden contact 14 steenfruit; Bedrijf 24

> Column en NFO-nieuws 15 > Agenda 27

fruitteelt 3-2017 3



Fruitteelt kort
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| Ton van den Brink, nieuw
| bestuurslid van de Productgroepen
peer en appel.
| Foto: Caroline van Assche, NFO
 Ton van den Brink in |
| bestuur Productgroep peer |
x \
De NFO organiseerde de Zeeuwse 1 | Ton van den Brink, fruitteler uit Wijk bij Duurstede, ver- |
Fruitteeltdag, die op 27 januari plaatsvond ¢ | sterkt met ingang van dit jaar het bestuur van de Product- |
in Goes. groepen peer en appel. “Samen met mijn vrouw run ik
Foto: Caroline van Assche, NFO | ‘Van den Brink bv’. Wij hebben vooral Conference, een deel |

Gravin Gepa (een nieuw geblost perenras), en een klein
| deel Elstar. Ons bedrijf is hoofdzakelijk dienstverlenend |
ingesteld met ons koelbedrijf en sorteerbedrijf in 't Goy.”

Conference op de
aarom wilde je in het bestuur stappen:? wil graag
| w. ilde je in het b ? "Ik wil |
G rune WOChe mijn steentje bijdragen aan de ontwikkeling van de sector,

| en ik zie daar werk genoeg. Er speelt momenteel veel op |

Conference valt in de smaak. De Conference- het gebied van kwaliteit, voedselveiligheid en tracebility.
proeverij op de Griine Woche trok vele duizen- | Internationaal stellen de supermarkten dezelfde vragen.”
den consumenten. De proeverij werd georga- | |
niseerd vanuit de EU-Conferencecampagne. Waar zie jij het grootste knelpunt? Het stoort me dat we
Ongeveer 400.000 consumenten bezochten de | in de sector zoveel verschillende verkooppunten hebben. |
Grine Woche 2017, naast internationale over- De supermarktinkoop wordt door steeds minder partijen
heidsdelegaties uit Duitsland, EU en niet-EU | gedaan, en wij als sector vinden hier maar geen antwoord |

(China). Doel van de Grine Woche is te net- op. Mijn wens is dat we veel meer gaan samenwerken, te
werken, landen te presenteren en de laatste | beginnen met meer overleg binnen de afzet. |
trends te testen onder consumenten. |
Wat kenmerkt jou en wat kunnen we van je verwachten in

Conference viel in de smaak bij bezoekers Griine | het bestuur? Ik ben vrij direct in mijn communicatie. |

Woche. Foto: NFO En praat graag overal over mee. En discussieer graag. Zo
| lukt het om een betere mening te vormen, en daar word je
| altijd sterker van. Ik leg de lat hoog, Wat je doet moet je |

goed doen, altijd.

L - - - - - - = = = - - 4

NFO-faxnummer vervallen

De NFO verstuurt en ontvangt zelden meer iets per fax. Het
faxnummer is daarom komen te vervallen. Als u in de afge-
lopen maand iets naar de NFO gefaxt heeft, is dit daardoor
helaas niet aangekomen. Wij verzoeken u het bericht nog-
maals te versturen. Dat kan per e-mail, info@nfofruit.nl of

per post, postbus 344, 2700 AH Zoetermeer.
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Wim Schmitz van Schmitz Koeladvies heeft zijn werk-
zaamheden per 1 januari overgedragen aan Rob Plaat.
Beide adviseurs startten vorig jaar al een samenwer-
king onder de naam Agracool. Op deze manier was er
voldoende tijd Schmitz’ ervaring van 30 jaar koeladvies
over te dragen aan zijn opvolger. Schmitz blijft nog
wel op de achtergrond betrokken bij Agracool, maar is
niet meer actief voor klanten als koeladviseur.

Boycot geen excuus voor
ontbreken kistkaarten

De lastige marktomstandigheden vanwege de Russi-
sche boycot mogen geen aanleiding zijn om een partij
verhandelde peren niet van de voorgeschreven aandui-
dingen te voorzien. Tot die uitspraak kwam het College
van Beroep voor het bedrijfsleven in een zaak die zich
al voordeed in oktober 2014. Inspecteurs van KCB en
NVWA kwamen toen tijdens controlewerkzaamheden
een partij van 1.480 houten kratjes Conference tegen in
een vrachtwagen. Op de kratjes stonden de klasse, de
sortering en het land van herkomst niet vermeld. Wel
bleek uit de vrachtbrief wie de afzender was.

De tuchtrechter legde de eigenaar van de peren een
geldboete op van € 3.000, waarvan € 2.000 voorwaar-
delijk, met een proeftijd van een jaar. Ook in beroep
komt het College tot eenzelfde oordeel. Het aange-
voerde verweer — de lastige marktsituatie vanwege

de Russische boycot — mag geen aanleiding zijn om

de overtreding minder verwijtbaar dan wel ernstig te
achten, oordeelt het College. De hoogte van de boete
is bepaald op basis van de marktwaarde van de partij
peren en de afschrikwekkende werking ervan.

Poll trekkerkenteken

De stelling van de poll luidde:
‘Het trekkerkenteken is van de baan’.

57 x Ja, dat is een goede zaak.
1 x Nee, want diefstal neemt toe en met kentekens

)
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. In totaal brachten 58 personen hun stem uit.
1

1

1

:

E wordt diefstalgevoeligheid verlaagd.
1

|

De nieuwe stelling luidt:

‘Ik kan mij met Milieukeur onderscheiden in de markt’
O Eens.

O Oneens.

O |k heb mij er nog onvoldoende in verdiept.

Ga naar nfofruit.nl en doe mee!
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Fotoalbum
Zeeuwse Fruitteeltdag

Op pagina 6 in deze Fruitteelt kunt u lezen dat de Zeeuw-
se Fruitteeltdag een groot succes was. Uiteraard maakte
de redactie weer een fotoalbum. In de NFO-nieuwsbrief
vond u de link afgelopen dinsdag al. Wilt u ook een kijkje
nemen? Klik dan op het icoontje van de fotocamera op
www.nfofruit.nl.

In de beursbrochure stond het bedrijf van Dik van Oos-
trum, Van Oostrum Woerden helaas niet goed vermeld.
Van Oostrum is adviseur voor agrarische bedrijfsterreinen.
Hij levert advies voor het inrichten van bouw- en fruit-
percelen op basis van gps-meting en met gedetailleerde

plattegrond.

De Zeeuwse
Fruitteeltdag
trok meer dan
1.250 bezoekers.
Foto: Caroline
van Assche, NFO
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Zeeuwse
Fruitteeltdag
trok veel bekijks

Meer dan 80 bedrijven en dienstverleners presenteerden hun noviteiten op de Zeeuwse Fruitteeltdag,

vorige week in Goes. Voorafgaand konden telers zich op de hoogte laten stellen van de laatste

resultaten uit het zwartvruchtrotonderzoek. De Zeeuwse Fruitteeltdag trok meer dan 1250 bezoekers.

CAROLINE VAN ASSCHE, VAKREDACTEUR FRUITTEELT, CVASSCHE@NFOFRUIT.NL

MINISYMPOSIUM
ZWARTVRUCHTROT

Tijdens het minisymposium over
zwartvruchtrot presenteerden Ferdy
Tolhoek (CAF) en Matty Polfliet
(Fruitconsult) de meest recente
inzichten en proefresultaten van
onderzoek dat CAF, Fruitconsult en

R. van Wesemael uitvoerden in samen-
werking met de NFO. Binnenkort

leest u hier uitgebreid over in het
themanummer gewasbescherming.
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PRIJSWINNAARS BEKEND GEMAAKT

Onder grote belangstelling maakte Cees Zwanenburg de prijswinnaars
bekend van de verloting onder zijn klanten. De derde prijs, een elektrische
snoeischaar ging naar fruitbedrijf Van Beusichem, de tweede prijs, een film-
opname met een drone ging naar fruithandelsbedrijf Oskam en de eerste
prijs, een Solis-pluktreintrekker naar Fruit Security. Daarbij hoorde boven-
dien een heerlijke slagroomtaart van de dealer van Solis, Fruit Tuin Park.

De winnaars in hun nopjes met de prijzen.




Over de robottractor Greenbot van

Precision Makers stond las u al het nodige
in de vorige uitgave van Fruitteelt.

BIOFRUIT GEZOCHT

De telersvereniging Nautilus Organic,

die de bioproducten van haar leden ver-
koopt, was een nieuweling op de Zeeuwse
Fruitteeltdag. De vereniging heeft 40
leden, waaronder 5 met hardfruit en 3
met zachtfruit. De vereniging is op zoek
naar nieuwe leden, aldus accountmana-
ger Coert Lamers, omdat de vraag naar
bioproduct groter is dan het aanbod.
Voor omschakelaars naar bioteelt spant
Nautilus zich ook in om het product uit de
omschakelingsjaren te verkopen. Dat ge-
beurt meestal op het eind van het seizoen
als het bioproduct uitverkocht is. “Onze
afnemers zijn dan vaak bereid om door

te gaan met product dat afkomstig is van
bedrijven die toewerken naar het SKALL-
keurmerk”, legt Lamers uit.

De kostenstructuur van de vereniging is
eenvoudig en helder: 1,8% lidmaatschap,
waarbij leden 100%-leveringsplichtig zijn,
omdat de vereniging GMO-erkend is.

FRUITVEILING.NL

Wyno en Roel Vermeulen uit Biddinghuizen lanceerden een nieuw
digitaal handelsplatform voor fruit: fruitveiling.nl. Kopers en verkopers
kunnen hier hun vraag en aanbod plaatsen. Net als op bijvoorbeeld
marktplaats, kunnen belangstellenden bieden. Koper en verkoper
organiseren en regelen samen de verkoop. Fruitveiling.nl berekent geen

provisie. Tot 1 mei kan iedereen gratis gebruikmaken van het handels-

platform. Daar is een account voor nodig, maar dat is met het invoeren
van naam, adres, woonplaats en KvK-nummer in een paar stappen aan-
gemaakt. Na 1 mei kost een abonnement € 60 per maand of € 600 per
jaar, ongeacht het aantal kilo’s of advertenties die geplaatst worden.
Fruittelers en handelaren pikten de nieuwe website meteen op en al
tijdens de vakbeurs werd er geboden op advertenties. Inmiddels zijn er
al verschillende advertenties geplaatst op het platform.

Eerder lanceerden de gebroeders Vermeulen al trekkerplaza.nl voor de
handel in tweedehands trekkers en machines.

Voor het eerst had de Zeeuwse Fruitteeltdag een hoofdsponsor,
namelijk Adama. In hun stand vlak bij de ingang deelden zij
“Brevis-emmers” uit, die de bezoekers graag meenamen.
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Wees onderscheidend

“Leiderschap is niet mensen laten doen wat jij wilt, maar mensen laten willen wat jij wilt.” Dick

Hordijk (voorzitter hoofddirectie Agrifirm) gaf zo een voorzet op de presentaties tijdens de Agrifirm

Jongerendag. Ruim 800 jonge agrariérs bezochten de bijeenkomst afgelopen januari in Apeldoorn. Op

deze pagina’s een aantal samenvattingen van de lezingen, die zeker ook interessant zijn voor jonge

fruittelers.

ARJAN DE BRUINE, FREELANCE JOURNALIST, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

Het niet druk hebben en toch een hoog rendement realise-
ren met je bedrijf. Dat wenst Jos Burgers zijn toehoorders
oe. "Rustig werken en veel verdienen is immers beter dan
het druk hebben en weinig verdienen.”
Burgers is auteur van managementboeken. Met veel
humor vertelt hij: “Geld stroomt naar waarde, dat is ren-
dement. Een product of dienst heeft waarde als het zowel
schaars is als aantrekkelijk. Een voorbeeld: koeien staan in
de wei vaak in een groepje bij elkaar. Koeien van buiten de
groep, voegen zich erbij. Zij verwachten dat er op die plek
veel te grazen is, omdat zich daar de meeste koeien be-
vinden. Maar dat blijkt niet te kloppen! In plaats van mals
gras vinden ze veel verse koeienvlaaien. Maar dat merk je
pas als je in de groep staat!”

Ben je één van de kudde of weet je je te onderscheiden?
Foto: Marijke van Ewijk
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Dit verhaal kun je vertalen naar bijvoorbeeld fruittelers.
Ondernemers die allemaal hetzelfde fruit aanbieden
zonder zich te onderscheiden of meerwaarde te bieden,
hebben een laag rendement. De boodschap van Burgers is
dat jonge fruittelers zich moeten afvragen wat hun plaats
is in de sector: ben je één van de kudde of weet je je te
onderscheiden? “Zadel jezelf op met een probleem en
denk daarover na. Een probleem maakt je creatief; je gaat
er kansen door zien die je normaal niet ziet. Het probleem
kan zowel resultaat- als inspanningsgericht zijn. Je kunt
bijvoorbeeld een omzetdoel vaststellen. Of je besluit we-
kelijks een paar uur na te denken over een probleem en er
zo oplossingen voor te zoeken.”

Inspelen op toekomst
Volgens Europarlementariér en melkveehouder Jan Huite-
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Ben je met hart en ziel fruitteler?

Foto: Marijke van Ossenbruggen

ma draait het er bij leiderschap om dat een ondernemer
weet wat er in de toekomst gaat spelen en dat hij hierop
inspeelt. Wat dat betreft ziet hij drie uitdagingen voor
ondernemers. Op het gebied van wet- en regelgeving zou
Huitema graag zien dat er een gelijk speelveld binnen
Europa ontstaat dat oneerlijke concurrentie binnen de EU
tegengaat. Als tweede denkt hij dat het beter is om een
inkomen uit de markt te halen, omdat de druk op subsi-
dies steeds hoger wordt. Ten slotte adviseert hij om de
kloof tussen boer en burger te verkleinen, door burgers
— bijvoorbeeld via social media - meer te betrekken bij de
razendsnelle ontwikkelingen binnen de landbouw.

Reputatie bedrijf of product

Mentaal leiderschap betekent dat je de publieke opinie
weet te beinvloeden. Dat doe je door bewust te werken
aan de reputatie van je bedrijf of product, en die te be-
schermen. Eunice Koekkoek (McDonald’s Nederland) vindt
dat leiderschap synoniem is aan ondernemerschap. “Als ie-
mand een vertekend of negatief beeld neerzet van je pro-
duct, moet je daarop reageren. Nodig mensen uit en laat
hen met eigen ogen zien hoe je te werk gaat. Zorg voor
een sterk en geloofwaardig verhaal. Je komt nog overtui-
gender over wanneer iemand anders dan jijzelf het verhaal
vertelt. Beantwoord ook de vragen van consumenten en
weerleg eventuele fabels met feiten. Zet social media in,
zodat jouw verhaal breed beschikbaar komt.” McDonald’s
informeert hun klanten bijvoorbeeld via de website, maar
ook via de placemats in de restaurants.

“De communicatiestrategie van McDonald'’s draagt op
twee manieren bij aan leiderschap. Door middel van trans-
parantie versterken we het vertrouwen van consumenten

in het bedrijf. Zo kan iedereen die dat wil, bij ons een kijk-
je komen nemen in de keuken. Maatschappelijke projecten
zorgen ervoor dat consumenten zich verbonden voelen
met ons bedrijf. Een voorbeeld van dat laatste is het Ro-
nald McDonald Kinderfonds, dat het mogelijk maakt dat
ouders dicht bij het ziekenhuis kunnen logeren als hun
kind daar is opgenomen.

Met hart en ziel

“Je hersenen zijn net een maag: ze eten alles wat je ze
voorzet. Sombere of vrolijke gedachten: iemand beslist
zelf wat hij zich in het hoofd haalt. Door anders aan te
kijken tegen onderwerpen en gebeurtenissen, kun je je
gedrag sturen. Dat is soms nodig om in je bedrijf en privé
te kunnen bereiken wat je wilt.” Aan het woord is Joke
Land: oprichter en eigenaar van Hét Internationale Insti-
tuut voor Toepasbare Psychologie - Bureau Land. “Per-
soonlijk leiderschap betekent dat je keuzes kunt maken.
Vraag je af waarom je fruitteler bent geworden. Is dat
vanwege de familietraditie of ben je het met hart en ziel?
Wil je echt zijn wie je nu bent? Doe je nu wat je de hele
dag zou willen doen?”

Durf te vernieuwen

“De marktleider is niet het bedrijf met het grootste markt-
aandeel, maar het bedrijf dat zich weet te onderscheiden,”
aldus Henny Swinkels (VanDrie Group). Onderscheidend
vermogen berust volgens Swinkels op drie pijlers. “Wil je
de beste zijn, focus je dan op kwaliteit met daarbij een
waterdicht tracking- en tracing-systeem. Durf ook te ver-
nieuwen en werk daarvoor samen met anderen aan ken-
nis, onderzoek en ontwikkeling van bijvoorbeeld nieuwe
producten. Wees tot slot open door consumenten, klanten
en overheden te laten zien wat je doet.”

fruitteelt 3-2017



Kiwibes, folies en hagelnetten en pH-buffercapaciteit

Grote diversiteit
aan onderwerpen

Kennisdeling geldt als de belangrijkste pijler onder de International Soft Fruit Conference, die

op 12 januari plaatsvond in Den Bosch. In circa vijftien presentaties passeerden dan ook tal van

onderwerpen de revue. Zo werden de mogelijkheden van de kiwibessenteelt belicht, maar kwamen

ook de lichtdoorlatendheid van plastic folies en hagelnetten en de pH-buffercapaciteit van substraten

aan bod.

ANK VAN LIER, FREELANCE JOURNALIST, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

Het congres trapte af met een minder

bekende zachtfruitsoort: de kiwibes.
Deze bes, die verwant is aan de kiwi,
is er in verschillende soorten, maten,
vormen en kleuren. De bes is uiter-
mate gezond en ook nog eens heel
zoet. Dit biedt potentie, ook voor
fruittelers, aldus onderzoeker Filip
Debersaques (Universiteit Gent). In
Nederland en Belgié worden op zo'n
vijftig hectare kiwibessen geteeld.
De plant is een snelle en krachtige
groeier en moet op gezette tijden
worden gesnoeid. De kiwibes kan
temperaturen tot dertig graden

@ RUIM 750
BEZOEKERS

De zevende editie van de
International Soft Fruit
Conferentie, die werd
georganiseerd door BVB
Substrates en Delphy, trok
ruim 750 bezoekers uit 41
landen. Dit was meer dan
ooit tevoren. Daarnaast
was er een beurs met 90
toeleveranciers.
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p Debersaques: ‘Consumenten ke

nnen

de kiwibes nog nauwelijks’.
Foto’s: Ank van Lier

onder nul verdragen. Wanneer de
plant voldoende koude heeft gehad,
zijn de knoppen die in de vroege
lente worden gevormd echter wel
zeer vorstgevoelig. Beregening is dan
cruciaal.

Kiwibessen moeten geoogst worden
bij een brixwaarde van 6,5. “Dan
weet je zeker dat de bes goed op
smaak zal komen. De vruchten zijn bij
deze brixwaarde echter nog behoor-
lijk hard. Daardoor denken oogst-
medewerkers vaak dat ze wel tegen
een stootje kunnen. Een misvatting;

de schade die ontstaat, manifesteert
zich pas na verloop van tijd.”

Het grootste probleem is echter dat
consumenten de kiwibes nog nau-
welijks kennen. “We zullen dus eerst
meer marketing moeten inzetten en
mensen warm maken voor dit fruit.”

Uv B-licht en
schaduwwerking

De Duitse expert Burkhard von Elsner
ging in op de uv-doorlatendheid en
de schaduwwerking van plastic folies.
“De keuze van de juiste folie voor een



bepaalde toepassing, is een regel-
matig terugkerend issue in de tuin-
bouw"”, zo zei Von Elsner. “Natuurlijk
zonlicht bestaat uit zowel uv A- als
uv B-licht. Uv B-straling is belangrijk
voor de fotosynthese en voor de
ontwikkeling van het gewas. Het is
daarom aan te raden om zachtfruit te
telen onder uv B-transparante folies.”
Bij de teelt in plastic tunnels, kunnen
verschillende verbrandingen ont-
staan. “Folies met een hoge hazefac-
tor, en dus een grote diffusiteit van
het licht, of witte schaduwdoeken of
-netten kunnen dan soelaas bieden.
Zonwerende materialen in zwart,
grijs of wit hebben geen invloed op
het invallende lichtspectrum. Dat

is wel het geval bij andere kleuren;
deze kunnen de fysiologische en mor-
fologische ontwikkeling van de plant
beinvloeden.”

Kwaliteitseisen voor
hagelnetten

Gerben van Veldhuizen (FruitSecurity
Holland) zoomde in op de lichtdoor-
latendheid van hagelnetten en op
de kwaliteitseisen die aan een der-
gelijk systeem worden gesteld. “Een
hagelnetsysteem moet volgens de
juiste eisen en standaarden worden
gebouwd. Zo dienen de ankerafstan-
den naar behoren te zijn en moet
het gebruikte materiaal voldoende

Richar

d Bremmer: ‘Een mix tussen ko

kos

en veen is een beter alternatief”.

stevig zijn. We horen regelmatig dat
systemen instorten, vooral in het
buitenland.”

Van Veldhuizen vertelde dat met

de keuze voor een bepaald soort
net, het oogsttijdstip kan worden
vervroegd of juist kan worden opge-
schoven. "Hiermee is veel te winnen.
Je hebt netten die zoveel mogelijk
zon doorlaten, maar ook netten die
juist een maximale schaduwwerking
creéren. Met een donkerder net kun
je de oogst uitstellen. Zo zorgt een
zwart net met een schaduwwaarde
van 25 procent ervoor dat kersen vijf

dagen later kunnen worden geoogst.

Maar je moet hier wel zorgvuldig
mee omgaan; met te veel schaduw-
werking, loop je het risico dat de
vruchten onvoldoende rijpen.”

Gerben van Ve/dhuizen: Je moet

ee L
r; balans Zien te vindep tussen yy.
estendighejq en f/exibi//'teit’

Van Veldhuizen ging ook in op de
misverstanden rondom de KLY-waar-
de (de uv-bestendigheid) van netten.
“Een hogere KLY-waarde, betekent
niet altijd een langere levensduur van
de netten. Kristalnetten met een ho-
gere KLY-waarde, zijn ook brosser en
veroorzaken daardoor meer schade
als ze bewegen in de wind. Je moet
dus een balans zien te vinden tussen
uv-bestendigheid en flexibiliteit.”

Aandacht voor pH-
buffercapaciteit

Een onderwerp van een heel andere
orde was ‘de pH-buffercapaciteit van
zachtfruitsubstraten’. Richard Brem-
mer (BVB Substrates) benadrukte

dat de zuurgraad van een substraat
essentieel is voor een goede plant-
groei. De pH-buffercapaciteit geeft
aan in hoeverre een substraat in staat
is om schommelingen in de pH op te
vangen. “De zuurgraad wisselt nogal,
onder meer door de voeding die de
plant opneemt. Hoe stabieler de pH
blijft, hoe beter de plant groeit. Kies
daarom voor een substraat met een
hogere buffercapaciteit. Veensub-
straten hebben doorgaans een hoge
pH-buffercapaciteit, substraten met
kokos een lagere. Kies daarom beter
niet voor een substraat dat alleen be-
staat uit kokos; een mix tussen kokos
en veen is een beter alternatief.” ®
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Nieuwe rassen

Meer Gala en
perenras met beter
uitstalleven

Pcfruit geeft inzicht in de vraag naar welke rassen veilingen en exporteurs op zoek zijn. Daarnaast stelt
het onderzoeksinstituut een nieuwe opzet voor van het rassenonderzoek dat fruittelers in staat stelt
een goed onderlegde rassenkeuze te maken. Fruitteelt bezocht in januari de Voorlichtingsdag Pitfruit

in Hasselt (Belgi€) voor meer informatie.

ARJAN DE BRUINE, FREELANCE JOURNALIST, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

Welk appelras zouden fruittelers moeten plan-
ten? “Overweeg in elk geval Gala”, zegt Ann
Gomand (pcfruit), “want daar vraagt de inter-
nationale handel meer naar. Het ras is geschikt
voor de binnenlandse markt en voor nieuwe
verre markten zoals China, India en het Mid-
den-Oosten.” Verre markten vragen een zoet
en vaak donkergekleurd ras. Gala, maar ook Fuji
voldoen daaraan. Het nadeel van Gala is echter
dat het pluktijdstip gelijktijdig valt met dat van
Conference.

Gomand kan niet zeggen welke Gala-mutan-
ten het meest geschikt zijn voor fruittelers en
afzetmarkten. “Gala heeft meer dan veertig
mutanten. We weten nog maar kort dat er vraag

is naar dit ras. Uitgebreide onderzoeksresultaten

ontbreken daarom nog.” De internationale handel vraagt meer en meer naar Gala.
Op de West-Europese markt blijft er zeker ruimte voor Foto’s: NFO

zoetzure appelrassen. Verder stijgt de vraag naar bio-

logisch handappels en naar industrieappels. Daarnaast Fungiciden noodzakelijk

vraagt de handel steeds meer naar lagere MRL's en residu- Volgens Gomand valt Conference op de verre nieuwe mark-
vrije teelt, ook de nieuwe verre markten. Resistente rassen ten in de smaak vanwege het zoete smaakprofiel. “Peren
kunnen hierbij helpen. “Helaas zijn er weinig schurftre- met een beter uitstalleven dan Conference zouden nog
sistente rassen beschikbaar en is de vruchtkwaliteit vaak beter zijn voor verre bestemmingen.” Ook stijgt de vraag
onvoldoende. Bovendien zijn de resistente rassen uit naar biologische peren. Nieuwe perenrassen zijn nooit
West-Europa eerder zoetzuur dan echt zoet.” Over niche- schurftresistent, maar hooguit minder gevoelig. Ondanks
markten valt weinig te zeggen. “Het is onbekend of er de vraag naar lagere MRL's en residuvrij telen, blijven
meer ruimte is voor snackappels, roodvruchtige of andere klassieke fungiciden daarom noodzakelijk. Voor roodschil-
bijzondere appelrassen.” lige perenrassen bestaat wel interesse. Vraag is of dit een
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nichemarkt blijft, of dat er in de toekomst meer belangstel-
ling ontstaat.

Opzet rassenonderzoek

De resultaten uit het rassenonderzoek moeten telers hel-
pen om een nieuw ras te kiezen. Het onderzoek verloopt

in een aantal fasen. Tijdens de screening beoordelen de
onderzoekers productie, vruchtmaat en smaak van het ras.
Tijdens de verbreding legt pcfruit de raseigenschappen vast
en begint het Vlaams Centrum voor Bewaring van Tuin-
bouwproducten (VCBT) met een onderzoek naar de opti-
male bewaarcondities. Pcfruit plant meer bomen en neemt
het ras mee in verschillende proeven. In de fase van optima-
lisatie beoordelen de onderzoekers onder andere de gevoe-
ligheid voor ziektes. Het VCBT breidt het bewaaronderzoek
uit over meerdere seizoenen. Hierin komen ook toepassing
van 1-MCP, DCA-bewaring en rasgerelateerde bewaarpro-
blemen aan bod. Als laatste stap plant pcfruit het ras bij
enkele telers, liefst op verschillende grondsoorten. Veilin-
gen bieden het ras aan op de markt om het prijspotentieel

delijk in een nichemarkt,” vertelt Jef Vercammen (pcfruit).
“We gaan daarom door met het onderzoek naar dit ras.”
Dat geldt ook voor het onderzoek naar Kizuri: een harde
appel met een uitstalleven van zes weken, de Wellant en
de schurftresistente Natyra. Van de op Golden Delicious
lijkende Asfari, de zeer harde Sweet Surprise en de late
roodgebloste bewaarappel van B3F is nog onbekend of
het onderzoek doorgaat of stopt. Met het vroege ras
SweeTango besloot pcfruit nog minimaal een jaar door te
gaan. Een oranjerode zomerappel van B3F (Better3fruit) en
Pippa plant pcfruit dit jaar aan voor verder onderzoek. Het
onderzoek naar Lola en de snackappel Isaaq stopt. “Naar
Lola hebben we de afgelopen jaren al veel onderzoek ge-
daan. Voor Isaaq is in Belgié geen interesse,” verantwoordt
Vercammen het besluit.

De perenrassen Migo, de rode QTee de roodgebloste
Sweet Sensation en Dicolor worden ondertussen al com-
mercieel ondersteund. Over de donkerrode Regal Red be-
slist pcfruit nog of het onderzoek doorgaat of stopt. Vorig
jaar plantte pcfruit ook het volledig roodvruchtige ras Red

De schurftresistente Natyra.

te testen. Het nieuwe ras komt op de markt als:

* het minstens één superieure eigenschap heeft ten op-
zichte van referentierassen, en geen zwaarwegende
nadelige eigenschappen;

* 6f als de balans tussen positieve en negatieve eigen-
schappen uitvalt in het voordeel van het nieuwe ras;

* of het ras interessant is voor een nichemarkt.

Doorgaan of stoppen?
“Door de kleine vruchtmaat past de snackappel Rockit dui-

Telers blijken geen interesse te hebben in Dazzling Gold.

Modoc. Het Zwitserse perenras zonder naam heet inmid-
dels CH201. Verder stopt het onderzoek naar de goudkleu-
rige Dazzling Gold door het ontbreken van interesse bij
telers en roodgebloste Queen’s Forelle door de vele uitval
van bomen op kwee C. Fase 1-rassen zitten meestal onder
code waardoor informatie niet publiek is. Een aantal van
de genoemde (nieuwere) rassen staat beschreven in op
pagina 22 in deze Fruitteelt. Over de andere rassen publi-
ceerde Fruitteelt de voorgaande jaren uitgebreid.
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Deelnemers aan o]
Foto's: Marijke van

Fruittelersvrouwen
houden contact

De fruittelersvrouwen zijn het
erover eens dat zij behoefte heb-
ben om met elkaar te sparren over
bijvoorbeeld de financiéle kant van
het bedrijf. Ze willen van elkaar
leren, bijvoorbeeld in een studie-
clubverband. Dit was een van de
uitkomsten van de dialoogsessie
speciaal voor de fruittelersvrouwen.
Aan gespreksstof was uiteraard

Klopt het dat ik in 2017 meer tijd heb om de gecombineerde

opgave in te vullen?

Dat klopt inderdaad. In 2017 kunt u de gecombineerde op-
gave invullen tussen 1 maart en half mei. Dat is een maand
langer dan vorig jaar. Begin op tijd met invullen; dan kunt u
nog advies inwinnen als bepaalde vragen eventueel niet dui-
delijk zijn. Zorg ervoor dat u de gecombineerde opgave juist
invult, o.a. vanwege de subsidie brede weersverzekering en

uitbetaling van de toeslagrechten.
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e dialoogsessie vOOr fruit
Ossenbruggeén, NFO

MARIJKE VAN OSSENBRUGGEN,
VAKREDACTEUR FRUITTEELT,
MVOSSENBRUGGEN@NFOFRUIT.NL

telersvrouwen.

geen gebrek. De sfeer was heel
open, maar er werd ook onmacht
gevoeld. ‘De rek bij de fruittelers’ is
er wel uit, was een van de constate-
ringen. Kwaliteit en imago bleven
een heet hangijzer die middag, en
ook de invloed op afzet kwam aan
bod. De middag stond vooral in het
teken van kansen bepalen voor de
fruitbedrijven. Deze vrouwen spelen
allemaal een belangrijke rol in deze
bedrijven. Van administratie, huis-
verkoop tot het runnen van de sor-
tering. leder bedrijf is verschillend,
dus ook de kansen verschillen. NFO-
voorzitter Michiel Gerritsen gaf nog

Fruittel

een boodschap mee voor de fruit-
telersvrouwen in Nederland: “Laat
jezelf meer zien, kom naar beurzen
en bijeenkomsten.” Hij zou voor het
evenwicht graag meer vrouwen in
de sector op de voorgrond willen
zien, ook aan de bestuurlijke kant
van NFO in kringen, afdelingen en
het bestuur.

De vrouwen wilden graag elkaars e-
mailadressen hebben om nog eens
door te praten en hun kennis en
ervaring te delen. Een mooie op-
brengst van de dialoogbijeenkomst!
NFO en Rabobank organiseren een
serie dialoogsessies, waarin onder
andere fruittelers praten over de
toekomst van de sector. De dialoog-
sessie voor fruittelersvrouwen vond
plaats op 17 januari in Meteren.
Inmiddels zijn er zeven dialoogbij-
eenkomsten geweest. In februari
en maart zijn er in de NFO-kringen
bijeenkomsten om de acties die ont-
staan zijn tijdens de dialoogsessies,
verder uit te diepen. Als u hierbij
aanwezig wilt zijn, kunt u contact
opnemen met Patricia Hoogervorst,
die het project namens de NFO
coordineert.

—

ersvrouwen spelen allemaal een rol

in de bedrijven.
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Toelatingsbeleid haaks
op duurzaamheid

Vorige week heeft het Ctgb de toelating van
Thiovit-Jet (spuitzwavel) drastisch ingeperkt.
Daardoor valt een van de basismiddelen van de
biologische fruitteelt nagenoeg weg en staat de
toekomst van deze sector ernstig onder druk.
Ook in de geintegreerde teelt wordt de gewasbe-
scherming weer veel ingewikkelder. De inperking
van de toelating is volgens het Ctgb nodig, om-
dat spuitzwavel ook een negatief effect heeft op
natuurlijke vijanden. Als dit besluit een voorbode
is van toekomstige besluiten, dan vormt dit een
serieuze bedreiging voor duurzame systemen en

ledereen weet dat middelen
vrijwel nooit honderd
procent selectief zijn.
Dit geldt voor alle typen
gewasbeschermingsmiddelen

de toelating van alle typen gewasbeschermings-
middelen.

Gewasbeschermingsmiddelen worden ingezet
om ziekten en plagen te bestrijden. In duurzame
systemen zet je gewasbeschermingsmiddelen zo
laat mogelijk in en gebruik je de meest veilige
middelen voor het milieu en de omgeving. Voor
het natuurlijk evenwicht worden middelen inge-
zet die een ziekte of plaag selectief aanpakken.
Dat neemt niet weg dat gewasbeschermingsmid-
delen natuurlijk wel dat moeten doen waar ze
voor worden ingezet. ledereen weet dat midde-
len vrijwel nooit honderd procent selectief zijn.
Dit geldt voor élle typen gewasbeschermings-
middelen, of ze nu een chemische, natuurlijke of
groene oorsprong hebben. Het is maar zeer de
vraag of het huidige toelatingsbeleid, waar over
elk criterium afzonderlijk wordt besloten, wel

is uitgerust om de sector verder te helpen en te
komen tot duurzame teeltsystemen.

Tot slot terug naar de praktijk. Deze leert ons al
tientallen jaren dat het natuurlijk evenwicht in
biologische boomgaarden goed is, ondanks de
regelmatige inzet van spuitzwavel.

NFO NIEUWS

Elke bespuiting 75%-driftreducerend

Volledige duidelijkheid over de emissiereducerende voor-
schriften laat op zich wachten. In 2012 werd al aangekon-
digd dat elke bespuiting moet gaan voldoen aan de eis van
75%-driftreductie. De definitieve wettekst komt echter pas
in de loop van 2017. De eis van 75%-driftreductie zal gaan
gelden voor alle gewassen, én voor alle percelen, of die nu
wel of niet grenzen aan oppervlaktewater. Voor grootfruit
wordt de eis gekoppeld aan een teeltvrije zone van 4,5 me-
ter langs oppervlaktewater. Een smallere zone blijft moge-
lijk, maar dan moet er een techniek gebruikt worden die de
spuitdrift met 90% vermindert.

Leden geven richting

Welke thema’s vinden kleinfruittelers belangrijk? Lagere
werkgeverslasten? Innovatie en onderzoek, een effectief
middelenpakket behouden, emissie terugdringen, en de
focus op een weerbaar en sterk gewas? Het bestuur van de
Productgroep houtig klein- en steenfruit besprak met on-
geveer tien klein- en steenfruittelers welke knelpunten de
komende jaren prioriteit moeten krijgen. Wat opviel was de
behoefte aan vernieuwing en innovatie.

Het Productgroepenbestuur gebruikt de resultaten als input
voor het meerjarenprogramma dat wordt gepresenteerd op
de ALV op 23 februari in Breda.




Marktzicht

“Prijs Conference blijft op peil”

“De stijging van de prijzen van Conference zal afvlakken en stabilise-
ren, maar niet inzakken”, verwacht Randy Dijksman van Service2Fruit.
“Als de prijzen zo snel stijgen als in de afgelopen weken, gaan afne-
mers meer op voorhand inkopen. Daardoor
vlakt de vraag af. Daarnaast zijn telers bij
dit prijsniveau ook bereid hun peren
te verkopen en niet onnodig lang
te bewaren. Maar de markt kan
het hebben.”
“Het einde van het afzetsei-
zoen van Beurré Alexander
Lucas draagt ook bij aan de
prijsvorming van Conference.
Alle partijen van dit ras zijn
verdeeld en worden in februari
uitgeleverd. Daarna gaan vas-
te afnemers als supermarkten in
Midden-Europa over op Conference.
Hopelijk wordt de vraag dan niet alleen
groter, maar ook beter in balans. Want de
vraag naar de grotere maten is minder groot dan die naar de kleinere
maten. Als dat meer in evenwicht komt, is dat nog positiever voor de
markt. Bij Doyenné du Comice heb ik de indruk dat een aantal telers
speculeert op nog betere prijzen. De handel betaalt nu € 0,55 tot
€ 0,60 per kilo. Maar bij Service2Fruit worden nu ook partijen aange-
boden met een vraagprijs van € 0,70. Die strijd zal de komende maand
worden uitgevochten.”
“Bij Elstar lijkt de prijs ook de weg omhoog te hebben gevonden. Maar
uit de transacties komt toch een wisselend beeld naar voren. Het ligt
voor de hand dat de eerste pluk en goede tweede pluk het meest pro-
fiteren van de stijgende prijzen, en dan vooral in het maattraject 75-85
millimeter. Maar dat geldt voor de Elstar van de tweede en derde pluk
die nog in de cellen zit in veel mindere mate. Het aanbod van indu-
striefruit, zowel bij appels als peren, is krapper, met betere prijzen tot
gevolg.”
“Bij Jonagold zijn de ontwikkelingen nog rustig. Belgische afnemers
informeren naar de mogelijkheden, maar nemen nog geen positie in
omdat ze nog niet zeker zijn van hun afzet. Toch geeft dat telers ver-
trouwen. De Belgische vraag naar Red Prince is wel concreet voor de
re-export naar verre bestemmingen als India. Opvallend is nu ook de
toenemende vraag naar Rode Boskoop. Niet alleen uit het binnenland,
maar ook uit Belgié en bijvoorbeeld Polen. Dat zal je net zien nu de
meeste partijen zijn afgezet en sommige percelen zelfs zijn gerooid.”
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Biologische
inkopers
samen verder

Op de Biobeurs hadden beide
inkopers nog hun eigen stand,
maar deze week maakten
Udea en de Zaaister bekend
samen verder te gaan. Udea
uit Veghel, ook bekend als de
groothandel achter de biologi-
sche supermarktketen Ekopla-
za, neemt de Zaaister over. Dit
is een regionale groothandel
in het Groningse Leek die
vooral biologische speciaal-
zaken belevert. De samen-
werking biedt hen, maar ook

de filialen van Ekoplaza een

betere concurrentiepositie,
melden beide partijen in hun
persbericht. De biologische
afzet is vooral gegroeid in de
gangbare supermarkten. Deze
samenwerking zou de biolo-
gische speciaalzaken beter in
staat moeten stellen ook door
te groeien. Zo kan Udea het
aantal afhaalpunten van Ekop-
laza's webshop uitbreiden

bij afnemers van De Zaaister.
Daarnaast kan De Zaaister nu
gebruik maken van bijvoor-
beeld ondersteunende soft-
ware van het grotere Udea.



Albert Heijn bouwt positie verder uit

De twee grootste supermarkten in
Nederland, Jumbo en Albert Heijn,
hebben hun marktaandeel verder
vergroot. Maar de derde inkoper,
inkoopcombinatie Superunie, heeft
terrein verloren. Bij de discounters
verloor Aldi 0,3% marktaandeel. Dit
komt overeen met de toename van
het marktaandeel van Lidl, zo meldt
Distrifood op basis van cijfers van
onderzoeksbureau Nielsen.

Albert Heijn bouwt zijn positie als
marktleider langzaam maar zeker
uit. Alleen in 2011 stabiliseerde de
groei, maar verder laat het markt-
aandeel een stijgende lijn zien van
29,5% in 2007 tot 35% in 2015.
Vorig jaar is dat verder toegenomen
tot 35,2%. Het totale marktaandeel
van Jumbo daarentegen nam met
0,1% af. Jumbo zelf groeide nog van
17,4% naar 18,4%. Maar dat ging

vorig jaar gepaard met de ombouw
van de laatste winkels van C1000,
die in 2015 nog een marktaandeel
hadden van 1,1%. Per saldo levert
Jumbo dus 0,1% in.

Het gezamenlijke marktaandeel van
de discounters is de afgelopen jaren
gegroeid van 12,9% naar 17,3%.
Maar de verhouding tussen Aldi

en Lidl zijn compleet veranderd.
Dat van Aldi is gestaag afgenomen
van 8,9% in 2007 naar 7,0% vorig
jaar. Lidl groeide in die periode van
4% naar 10,3%, mede dankzij het
onderscheidend vermogen van een
uitgekiend sortiment groenten en
fruit.

Het gezamenlijke marktaandeel van
de deelnemers in Superunie daalde
weinig van 29,2% naar 29,1%. Maar

daarbinnen zijn de verschillen groot.

De grootste met 6,2%, Plus, bleef

Jumbo en Albert Heijn hebben hun

marktaandeel verder vergroot.

gelijk, evenals regionale spelers als
Jan Linders en Poiesz. Die kopen
overigens fruit ook rechtstreeks in.
Dirk en Dekamarkt leverden markt-
aandeel in, maar Vomar meldt een
aanzienlijke groei van 9% op een
marktaandeel van ongeveer 1,5%.

Duitse consument van Elstar veroudert

Duitsland - Bijna de helft van de Elstar in
Duitsland wordt gekocht door consumenten
van minimaal 65 jaar oud. Het koperspubliek
van Elstar vergrijst. In 1993 kochten 65-jarigen
slechts een kwart van de Elstar; driekwart werd

verkocht aan jongere consumenten. Bij deze
groep is Elstar nu het minst populair, zo blijkt uit
een overzicht van het AMI.

Zowel consumenten tot 35 jaar als die van 35

tot 45 jaar zijn de grootste afnemers van Pink

Lady. Van Elstar kopen zij het minst. Na Pink

Lady zijn Gala, Braeburn en Kanzi de rassen die
consumenten tot 45 jaar veel kopen. Het totale
marktaandeel van de clubrassen is in Duitsland
toegenomen tot 14%. Dat is bijna net zoveel als
het aandeel van Elstar, dat 16% bedraagt. Dit

is gemeten in omzet; gezien de lagere prijzen
zal het aandeel Elstar in kilo’s groter zijn. In
vergelijking tot dit marktaandeel vindt het AMI
het aandeel Elstar in de huidige aanplanten erg
hoog. Afhankelijk van de regio varieert dat van
20% tot 40%. Volgens het AMI komt dat door

Kanzi is in Duitsland erg populair onder

consumenten tot 45 jaar.
Foto’s: NFO

een gebrek aan alternatieve rassen, vooral in
Noord-Duitsland.
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Amerikaans protectionisme bedreigt fruithandel

Verenigde Staten - De ontwikkelingen in de Ameri-
kaanse politiek gaan niet voorbij aan de internationa-
le fruithandel. Het opschorten van de citrusimport uit
Argentinié is nog een fytosanitaire aangelegenheid
van tijdelijke aard. Maar dat de VS zich terugtrekken
uit de vrijhandelszone TPP rondom de Stille Oceaan,
heeft grote gevolgen voor de economische groei van
fruitexporterende landen als Nieuw-Zeeland, Chili
maar ook Vietnam.

Nu de VS niet mee meedoen, is dit grootste regionale
vrijhandelsblok in wording zo goed als zeker van de
baan. Want na het bereiken van overeenstemming
moeten alle deelnemers het nog ratificeren. Daarbij
moet een minimum van de totale markt blijven mee-
doen. De VS hebben daarin zo’'n groot aandeel, dat
dit vrijwel zeker niet wordt gehaald.

Het oude vrijhandelsverdrag NAFTA tussen Mexico,
Canada en de VS uit de jaren negentig is nog in wer-
king. Maar de beoogde financiering van de Ameri-
kaanse muur op de grens met Mexico ondermijnt dat
wel. De Mexicaanse export, waaronder veel fruit,
gaat voor 80% naar de VS. Met een heffing van 20%
daarop om de muur te financieren, is ook NAFTA in
feite van de baan.

ANTON OOSTVEEN

FREELANCE JOURNALIST
FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

MARKTZICHT COLUMN

LEKKERE APPELS, MAAR WAAR TE KOOP?

Er was zeker vraag naar goede
partijen hardfruit, waarvoor rede-
lijke prijzen werden betaald. Betere
kwaliteit appels houdt in hardere
vruchten met een nog groene
ondertoon in het geel. Groengele
Elstar was erg dun gezaaid; veel Els-
tar is diepgeel. Kwaliteitsproblemen
zoals schilafwijkingen kwamen niet
of nauwelijks voor. Te veel ruwe
schil rond de steel en/of de kelkhol-
te bleef meestal beperkt tot enkele
vruchten in een verpakking. Dit
seizoen zien we vaker partijen met
een lichte witte waas; niet alleen bij
Elstar, maar zeker ook bij Civni. De
toegestane grens voor klasse | of Il
wordt zo nu en dan overschreden.
De vruchten met teveel witte waas
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moeten goed worden uitgesor-
teerd. Dit is erg lastig, zeker wan-
neer de vruchten nog nat zijn, maar
als de waas te sterk aanwezig is,
moet hiervoor worden afgekeurd.
De kwaliteit van de Boskoop neemt
op dit moment af. In de grove
maten komt bruinverkleuring rond
het klokhuis voor, maar ook zagen
we af en toe holle vruchten. Con-
troleer de partijen goed voordat
ze het handelskanaal in gaan. Het
is een slechte reclame wanneer je
de vruchten, die je zojuist gekocht
hebt, meteen kunt weggooien.

De kwaliteit van de Nicoter was
uitstekend. Ook hier waren de
vruchten aan de gele kant, maar
dat misstaat deze appel niet en

bovendien doet het niets af aan de
hardheid.

Het ras Fresco is erg populair van-
wege de goede smaak. Een veel-
gehoorde klacht van consumenten
is dat je dit ras nergens kunt ko-
pen, ook niet onder de merknaam
Wellant. De supermarkten bieden
Fresco niet of nauwelijks aan. Op de
kwaliteit viel helemaal niets, maar
dan ook helemaal niets aan te mer-
ken. Een compliment waard.

FRED JACOBS,
KWALITEITS-CONTROLE-
BUREAU (KCB)

1



Ledenvergadering Productgroepen peer en appel

Succes
begint bij consument

Kwaliteit, marktvergroting en promotie: de Nederlandse fruitsector moet hier flink mee aan de slag om

haar positie te verbeteren. Dit stelde Productgroep-voorzitter Bert den Haan op de ledenvergadering

van de NFO-Productgroepen peer en appel. Aanwezig waren ruim 100 appel- en perentelers. De

noodzaak om de drie speerpunten te realiseren, blijkt wel uit de lastige situatie waarin veel fruittelers

de laatste jaren verkeren.

JANNEKE VAN DE VELDE, BELEIDSMEDEWERKER NFO, JVDVELDE@NFOFRUIT.NL

“Het succes van je product begint
altijd bij de consument. Voldoet de
kwaliteit niet, dan ben je nergens.
De NFO-kwaliteitsmonitor in het win-
kelschap heeft voor Elstar veel opge-
leverd,” meent Den Haan. “Ongeveer
een derde van alle verkochte appels
is nu een Elstar, tegen een kwart een
aantal jaren terug. Vorig jaar zetten
de Productgroepen een supermarkt-
vestiging uit de kwaliteitsmonitor

in het zonnetje, omdat die de beste
kwaliteit Elstar verkocht. Met derge-
lijke positieve publiciteit stimuleren
we supermarkten om niet alleen op
prijs te vergelijken, maar ook op de
kwaliteit van het fruit".

Toch meent Den Haan dat telers ook
zelf verantwoordelijk zijn voor be-
houd van kwaliteit. Verouderende
Elstar-aanplant draagt daar niet aan
bij. Het Elstar-mutantenonderzoek
van de NFO wijst duidelijk in de
richting van een egaal en helderrood
gebloste Elstar.

“Als je jezelf niet voortdurend ver-
betert, leidt dat tot achteruitgang.
Maar financiering vinden voor in-
novatie en noodzakelijk onderzoek,
wordt steeds moeilijker”, stelt Den
Haan. “Daarom denkt de NFO over
een andere financieringsstructuur”,
vult Siep Koning aan. De zaal merkt

op hoe belangrijk het is dat nog meer
fruittelers lid worden van de NFO,

om de financiering gezamenlijk op te
kunnen brengen.

Promotie nieuwe oogst
Financiering is ook nodig voor meer
promotie. “Er zijn nu zoveel grenzen
open,” meent Den Haan, “het wordt
tijd dat consumenten in die landen
ons product gaan kennen.” De pro-
motie van Conference in Duitsland
loopt de komende drie jaar door.

De NFO heeft negen afzetpartijen
bijeen gekregen om deze campagne
te financieren. Nederland en Belgié
gaan weer volop tastings organiseren
in Duitse supermarkten. Een uitste-
kende manier: de consumptie van
Conference nam sinds 2012 met 25%
toe. Ook in Nederland tastings orga-
niseren, zou effectief kunnen zijn,
reageert Den Haan op een opmerking
uit de zaal, maar daar moeten we dan
wel eerst financiering voor zoeken.
Komend afzetseizoen zetten de Pro-
ductgroepen opnieuw in op promotie
van de nieuwe oogst, met Elstarrecla-
me, spandoeken en de Appelplukdag.
De Productgroepen streven naar een
structurelere aanpak van promotie,
zowel van het product als van de
fruitsector zelf.

Bert den Haan: ‘De NFO-
kwaliteitsmonitor in het winkelschap

heeft voor Elstar veel opgeleverd’.
Foto: NFO
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Energiebesparing

effi
luchtkoelers

High-efficiency luchtkoelers toepassen in de bewaring, kan zorgen voor flink lagere energiekosten.

cle

Fa

Y

Een EC-ventilator is een aanpassing aan de standaardluchtkoeler; deze verbetert de luchtaanzuiging.

Een EC-ventilator is energiezuinig en produceert minder warmte dan standaard ventilatoren. Dat zorgt

voor minder warmte in de cel, wat de koeltijd reduceert en daardoor extra energie bespaart.

ING. BEN ERNENS, EIGENAAR KOELTECHNISCH ADVIESBUREAU ERNENS CONSULT ROLDE, ERNENSCONSULT@WXS.NL

Luchtkoelers in koelcellen moeten
voldoen aan een aantal eisen. Zo moet
de luchtkoeler ongeveer zo lang zijn
als de koelcel breed is. Verder moet de
capaciteit zijn afgestemd op de diepte
en de beladingsgraad van de cellen.
De hoeveelheid lucht die de ventilato-
ren kunnen verplaatsen, moet variabel
zijn. De beladingsgraad van de koelcel
varieert immers. Tijdens het inkoelen
is er behoefte aan extra koelcapaci-
teit, en dus aan extra luchtcirculatie.
Fruit koelen gaat helaas altijd samen
met ontvochtigen. Maar hoe snel-

ler het fruit wordt ingekoeld, hoe
minder het indroogt. Ook tijdens de
lange bewaring zijn koelacties bij
voorkeur zo kort mogelijk. Dit om
indroging te beperken. Een optimaal
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blazende luchtkoeler voorkomt in de

meeste gevallen dat luchtbevochti-

ging nodig is.

Door een aantal modificaties aan te

brengen, kan een standaard lucht-

koeler worden omgebouwd tot een
high-efficiency luchtkoeler. De aan-
passingen leiden tot:

- meer gelijkmatige aanzuiging van
de lucht over de diameter van de
EC-ventilator met behulp van aan-
zuigplenum met luchtgeleidings-
schoepen;

- betere verdeling van de lucht over
het rechthoekige koelerblok, zowel
bij maximale als minimale luchthoe-
veelheden;

- betere aanblazing van het koeler-
blok;

- meer gelijkmatige laminaire lucht-
stroom door de lamellen van het
koelerblok;

- meer gelijkmatige berijping van het
lamellenblok, daardoor verkorte
ontdooitijden;

- hogere capaciteit door een betere
luchtverdeling;

- meer gelijkmatige snelheid van de
lucht in het uitstroomoppervlak van
de luchtkoeler;

- betere benutting van het Coanda-
effect van de luchtstroom langs het
plafond;

- minder kortsluitluchtstromen in de
koelcel door inductie.

Energiezuiniger bewaren
Door hun grootte zijn EC-ventilato-



ren 25 tot 50 procent energiezuiniger
dan een standaardluchtkoeler. Door
de betere luchttoestroom naar het
koelerblok werkt de koeler bovendien
op een hogere verdampingstempe-
ratuur (circa 1 tot 1,5 graad) van het
koudemiddel, waardoor de koelcom-
pressoren ongeveer 6 procent minder
energie verbruiken. Samen met de ver-
beterde luchtaanzuiging, de optimale
warmteoverdracht van de lucht op het
koelerblok, de luchtverdeling over het
koelerblok en de verbeterde luchtcir-
culatie in de koelcel (door de spoilers)
kan dit eraan bijdragen dat koelinstal-
laties beduidend zuiniger werken.

Ervaringen

Op twee plaatsen lopen proefprojec-
ten met high-efficiency luchtkoelers.
Het eerste is een NH -koelinstallatie
bij Tolpoort in Hoogkarspel. De twee-
de is een NH,-pompsysteem van het
Fruitkoelhuis WFO. Op beide plaatsen
zijn flinke energiebesparingen gereali-
seerd. Ook verbeterde de kwaliteit van
het gekoelde product en was de ont-
vochtiging in de cel 0,5 procent lager.
Van het tweede project noemen

we een aantal resultaten. In dit on-
derzoek wordt het energieverbruik
vergeleken in drie koelcellen. In één
cel (cel 43) wordt gekoeld met een
standaard SL-luchtkoeler, voorzien
van bovengenoemde aanpassingen;
in een tweede cel met een nieuwe
energiezuinige koeler van Kelvion (cel
42). In de referentiecel (cel 44) wordt
gekoeld met een standaard stalen
SL-luchtkoeler. Deze heeft zes twee-
toerenventilatoren die per stuk een
vermogen opnemen van 500 W op een
hoog toerental tijdens de koelactie en
150 W op een laag toerental tijdens
circulatie. De high-efficiency lucht-
koelers nemen een vermogen op van
225 W per EC-ventilator op een hoog
toerental, en 55 W per EC-ventilator
op een laag toerental. De lucht wordt
in alle drie de proefcellen op dezelfde
manier gecirculeerd.

Tabel 1 Energieverbruik ventilatoren’

standaard SL-luchtkoeler
met aanpassingen (cel 43)

verbruik 2.950 kWh

9.550 kWh - 2.950 kWh
= 6.600 kWh (69%)

besparing

standaard stalen
SL-luchtkoeler (cel 44)

9.550 kWh

' Bij ongeveer 200 ton peren (inkoelen en bewaren) en een bewaarduur van 255 dagen.

Tabel 2 Energieverbruik compressoren*

standaard SL-luchtkoeler

standaard stalen

met aanpassingen (cel 43) SL-luchtkoeler (cel 44)

koelvermogen'’

energieverbruik
koelcompressor

totaal energieverbruik
compressoren (255 dagen)

besparing

gemiddeld 53 kW
5.676 kWh?

2.950 kWh + 5.676 kWh
= 8.626 kWh

gemiddeld 48 kW
6.375 kwh?

9.550 kWh + 6.375 kWh
= 15.925 kWh

15.925 kWh - 8.626 kWh

=7.299 kWh (45%)

! Gebaseerd op 6 TV1.

2 Bij 20 koelacties van gemiddeld 6,3 minuten per dag.
3 Bij 30 koelacties van gemiddeld 5,2 minuten per dag.
“Gebaseerd op een gemiddelde COP van 5. Energieverbruik exclusief verbruik voor opname

koudemiddel en ventilatoren condensor.

Tabel 3 Energieverbruik per ton per dag

standaard SL-
luchtkoeler met
aanpassingen (cel 43)'

verbruik 0,17 kWh

standaard stalen SL-
luchtkoeler (cel 44)'

0,31 kWh

vergelijk?

0,3kWh - 1,0 kWh

'Berekend voor 200 ton peren (inkoelen en bewaren) en een bewaarduur van 255 dagen.
2 Energieverbruik koelinstallaties in de Betuwe (bron: Project KwaliCon WUR).

Het onderzoek werd uitgevoerd bij de
koeling van Conference, gedurende
twee bewaarseizoenen. In de tabellen
op deze pagina’s is te zien welke be-
sparingen er gedurende één seizoen
te realiseren zijn per cel van 200 ton.

Minder vochtverlies

Uit cel 43 werd gedurende het be-
waarseizoen 21 procent minder con-
denswater afgetapt dan uit cel 44
(4.325 liter uit cel 43 tegen 5.484 liter
uit cel 44). Dat betekent 0,58 procent
minder vochtverlies uit de peren. Bij

1000 kilo meer peren bij uitslag, levert

dat de teler € 500,- per seizoen op
(uitgaande van € 0,50 per kilo). ®

r

L

Kelvion (Goedhart) produceert een
energiezuinige blazende luchtkoeler
voor koelcellen met (bijvoorbeeld)
peren. Hiervoor is subsidie moge-

lijk in het kader van de regeling
Energie-investeringsaftrek (EIA). De
voorwaarden vindt u op www.rvo.nl/

subsidies-regelingen/energie-investe-

ringsaftrek-eia.

1

-
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Nieuwe appel- en perenrassen

Resultaten
onderzoek pcfruit

Tijdens de Voorlichtingsdag Pitfruit in januari in Hasselt (Belgi€) passeerden enkele minder bekende

nieuwe rassen die pcfruit in onderzoek heeft. Op deze pagina’s een overzicht.

ARJAN DE BRUINE, FREELANCE JOURNALIST, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

Pippa is een volledig roodgebloste appel die vanaf de
komende pluk op de markt komt. Pcfruit heeft nog weinig
ervaring met Pippa, omdat het ras nog maar nauwelijks
een jaar op het proefcentrum staat.

De geelgebloste Yello werd geintroduceerd tijdens Inter-
poma eind vorig jaar. Volgens Ann Gomand (pcfruit) moet
het ras midden oktober vier tot vijf keer doorgeplukt
worden voor een uniforme gele kleur. Voor de juiste pluk-

Bij pcfruit ligt de productie van Yello ongeveer 30% lager
dan die van Golden Delicious.
Foto: NFO

22 fruitteelt 3-2017

rijpe kleur is een gele handschoen ontwikkeld. Bij pcfruit
ligt de productie ongeveer 30% lager dan die van Golden
Delicious. De smaak tijdens de pluk is goed, maar Yello
leeft daarna snel af. Tot 2013 was pcfruit positief, maar de
laatste jaren valt de kwaliteit tegen.

Galmac is een roodgebloste zomerappel. Met het pluktijd-
stip midden augustus is het ras goed voor de huisverkoop.
Directe afzet is nodig vanwege scaldproblemen.

De kleine oranjerode zomerappel is schurftresistent. De
appel is fris van smaak en heeft een goede houdbaarheid
voor een zomerras. De pluk ligt tussen 20 en 25 augustus.
Het productieve bewaarras AR.09.21 kleurt en smaakt
goed. Na bewaring wordt de smaak zelfs beter (zoeter).
Verder blijven hardheid en textuur goed tijdens de bewa-
ring. Om meer ervaring op te doen met het ras, wil pcfruit
het aantal bomen uitbreiden. Wel blijkt het gevoelig te
zijn voor schurft en meeldauw.

Kenmerkend voor de late roodgebloste bewaarappel is
de diepliggende neus. Het ras produceert matig en had in
2016 een kleine vruchtmaat. Verder is de appel zeer hard
(12 kg/cm?) en de pluk zeer laat. Op 7 november plukt
pcfruit alles in één keer. Na bewaring verbetert de smaak.

Perenrassen

Relatief nieuw bij pcfruit zijn twee bruin-roodgebloste
perenrassen. In 2014 plukte het proefcentrum de eerste
vruchten van CH201 en besloten zij met dit ras verder te
gaan. De bloei valt tegelijk met die van Conference, maar
de pluk valt begin oktober (afgelopen jaar 10 oktober).
Uit de totale productie (2014 tot en met 2016) blijkt CH201
hoger te scoren dan het referentieras Conference. Met een
gemiddelde vruchtmaat van ongeveer 250 gram (Confe-
rence bijna 160 gram) produceert CH201 in drie jaar zo'n



Conference produceert ongeveer 22,5 kilo per boom. Foto: Caroline van Assche, NFO

Tabel Nieuwe appel- en perenrassen in onderzoek bij pcfruit

Pippa Delcorf x Fuji 2016 Better3fruit, Belgié

Yello Golden Delicious x Senshu 2009 Nagano Research Centre, Japan

Galmac Gala x Jerseymac 2013 Agroscope Changins-Wadenswil, Zwitserland
kleine oranjerode Delcorf x Discovery 2014 Better3fruit, Belgié

zomerappel

AR.09.21" 2009 Prevar, Nieuw-Zeeland

late roodgebloste Goldrush x Nicoter 2013 Better3fruit, Belgié

bewaarappel

Perenras Kruisingsouders Plantjaar Pcfruit Veredelaar

CH201 Harrow Sweet x Verdi 2012 Agroscope Changins-Wadenswil, Zwitserland
Cheeky onbekend 2015 Agricultural Research Council, Zuid-Afrika

" Code van pcfruit. Bron: Pcfruit, januari 2017.

33,0 kilo per boom (Conference zo'n 22,5 kilo per boom).
De gemiddelde hardheid van het nieuwe ras is ongeveer

6 kg/0,5 cm? met een suikergehalte zo'n 13° Brix. CH201
heeft een homogene vorm en is niet zo donker als bijvoor-
beeld QTee. Van de gemiddeld 14 kilo per boom in 2016
produceerde het ras ruim 6 kilo groene, ruim 5 kilo gespik-
kelde en ongeveer 2,5 kilo gebloste vruchten. Hoewel het
blospercentage beperkt is, klinkt de handel positief. Ver-
der is de textuur krokant (iets korrelig). Wel bleek CH201
tijdens het afgelopen natte jaar zeer gevoelig te zijn voor
Pseudomonas.

Cheeky plukte pcfruit begin september. Het ras heeft dan
een goede smaak. Ook na twee maanden bewaring zijn de
vruchten in november nog behoorlijk lekker, hoewel het

uitstalleven dan kort is. Wel is het ras zeer gevoelig voor
bacterievuur. Door de korte tijd dat Cheeky op de proef- Ann Gomand (pcfruit) besprak de rassen die het Belgische
tuin staat, zijn de ervaringen nog beperkt. instituut onderzoekt. Foto: Arjan de Bruine
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Grootfruit

Drainagebuizen
controleren

Tijdens het spuitseizoen is een goede ontwatering
essentieel voor de berijdbaarheid van uw perceel. Con-
troleer daarom de komende weken als de bodem verza-
digd is, of de drainagebuizen hun werk nog wel doen.
Heeft u plannen voor nieuwe aanplant, neem dan ook
de drainage mee in uw voorbereidingen.

Verwijderen
vruchtboomkanker

Vruchtboomkankerplekken zijn momenteel goed zicht-
baar. De infectiedruk vanuit de sporen zal de komende
weken gaan afnemen. Blijf echter de gevoelige aanplan-
ten goed controleren. Verwijder een aangetaste boom
in de jonge percelen rigoureus, zeker bij rassen die erg
gevoelig zijn (Kanzi, Wellant en Elstar). In deze tijd van
het jaar is het nog goed te doen om bomen terug te
planten. In mei is dat veel lastiger; een inboeter verzor-
gen met water wordt al snel een tijdrovend klusje. Plant
u de bomen nu al, dan hebben ze wat meer wortels en
zijn ze iets minder gevoelig. Nadeel is dat de bomen iets
meer kunnen verkalen dan wanneer ze geplant zijn in
mei.

Takken op vaas zetten

In de vorige Werkwijzer las u dat u soms beter kunt
wachten met snoeien tot er wat meer duidelijk is over
de bloemknopbezetting. Wanneer u toch door wilt met
de snoei, kunt u een paar takken in huis zetten in een
vaas zetten met wat suikerwater. Aan de hand daarvan
kunt u dan de knopkwaliteit beoordelen.

Wildschade voorkomen

Om te voorkomen dat er schade ontstaat door vreterij
van hazen of reeén, kunt u wat snoeihout laten liggen
in de rijen. Dat geeft een beeld om zodoende activiteit
van wildschade te kunnen waarnemen. Controleer daar-
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Vraat door hazen aan jonge perenboom.
Foto: Marijke van Ossenbruggen, NFO

naast ook de stammen op wildschade. Bescherm jonge
appelbomen met netjes of smeer in met Wobra. Dat
laatste bij voorkeur gedurende een periode met tempe-
raturen van minimaal 15 graden Celsius.

JORIS WISSE
CENTRALE ADVIESDIENST FRUITTEELT
JCWISSE@CAF.NL

Onkruid bestrijden
met Pledge

Sinds een aantal jaar doet de fruitteelt ervaring op met
Pledge. De verwachtingen waren vaak hooggespannen,
maar toch werd steeds een beperkt deel van het areaal
behandeld. De resultaten stemden over het algemeen

tevreden, maar er waren ook tegenvallers. Een bodem-
herbicide vormt een filmlaagje in de bodem. Kiemende



zaden die de filmlaag raken met hun kiembuis of eerste

wortelaanlegsel, worden zo bestreden. Voor wortelop-

slag en wortelonkruiden zoals grote brandnetel, haag-
en akkerwinde, is - zeker als ze in grote hoeveelheden
voorkomen - een aanvullende bestrijding nodig. Wel
neemt de druk van deze onkruiden af als u ze meerdere
jaren bestrijdt met Pledge.

In deze periode kunt u bedenken hoe u de onkruid-

bestrijding in 2017 gaat aanpakken. Voor gebruik van

Pledge gelden de volgende aanbevelingen:

* Gebruik 1,2 kg Pledge per hectare zwartstrook, toe-
gepast met een spuitkap en 90%-drifreducerende dop
onder bomen die minimaal een jaar vast staan.

* Voeg glyfosaat toe tegen levende grassen en/of on-
kruiden op de zwartstrook. Glyfosaat lijkt de werking
van Pledge te versterken.

* Pledge kunt u nu al toepassen bij toegankelijke perce-
len, maar uiterlijk in het muizenoorstadium, om schade
aan ontwikkelende bomen te voorkomen.

* Pledge is verpakt in een wateroplosbare folie (WOF).
Vul de tank gedeeltelijk met water, voeg WOF's toe en

meng. Vul de tank vervolgens af. Verspuit nog dezelf-
de dag.

* Zorg voor een goede bedekking van de zwartstrook.
De beste ervaringen zijn opgedaan met 400 liter per
hectare zwartstrook, of zelfs nog iets meer.

* Pledge trekt ook in de bodem op plaatsen waar blad
en/of snoeihout ligt.

* Na toepassing is circa 60 mm neerslag nodig. Tot die
tijd kunt u geen stroken poetsen of champost verwij-
deren.

* Het middel zorgt voor langere periode voor een ge-
sloten zwartstrook. Wortelsnoei, inboeten of rijbanen
profileren, verbreekt de filmlaag wat de werking
(gedeeltelijk) ongedaan maakt. Ook mollen, muizen
of woelratten kunnen de filmlaag beschadigen; schenk
daarom aandacht aan ongediertebestrijding.

ARYAN VAN TOORN

CENTRALE ADVIESDIENST FRUITTEELT
AVTOORN@CAF.NL

Klein- en steenfruit

VBC tegen insecten
en mijten

Om insecten en mijten te bestrijden kunt u nog altijd
VBC Ultra gebruiken, via de Regeling Uitzondering Be-
strijdingsmiddelen (RUB). In vervroegde teelten ligt het
toepassingsmoment uiteraard eerder dan in buitenteel-
ten. VBC Ultra is samengesteld uit verschillende zepen
en kan de aanvangsdruk van meerdere insecten en
mijten verlagen. Het middel vormt een filmlaagje over
de beesten en eitjes, waardoor deze verstikken. Voor
een beter effect op actievere insecten en mijten, kunt u
VBC en ook olie beter later toepassen. Pas VBC altijd toe
met ruim water en bij vorstvrij, sneldrogend weer. Het
middel is ook effectief tegen groene aanslag en algen-
groei. Zoek hiervoor enkele zonnige, droge en vorstvrije
dagen uit. Gebruik voldoende water voor een goede
gewasbedekking. VBC heeft geen drift-reducerende
maatregelen op het etiket staan en is ook niet gevoe-
lig voor resistentievorming. Afhankelijk van het gewas
is een dosering van 5 tot 7,5 % nodig. Verschuivingen

Groene aanslag op kersenboom

Foto: Heino van Doornspeek, Vlamings BV

binnen het middelenpakket, maar ook verstoring van
het biologische evenwicht bij bespuitingen tijdens het
teeltseizoen, zorgen ervoor dat een ‘schone start’ steeds
belangrijker is geworden.
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Goed belicht gewas tegen algen

Pleurococcus is een alg die een groenige aanslag veroor-
zaakt op onder andere bomen en struiken. De boom-
alg zet water en koolstofdioxide om in glucose. De alg
onttrekt het water en de koolstofdioxide aan de lucht;
de boomalg is dus geen parasiet. De groene aanslag

zit meestal aan de vochtige, schaduwrijke kant van de
boom of struik. Dat komt doordat algen (en mossen)

Bedrijf

daar goed gedijen. Groene aanslag kunt u verminderen
door zo te snoeien dat er een open, luchtig en goed
belicht gewas ontstaat. Dat zijn minder ideale omstan-
digheden voor algen en mossen.

HEINO VAN DOORNSPEEK
VLAMINGS BV
HEINO.VAN.DOORNSPEEK@VLAMINGS.NL

Waarom onderneemt
u eigenlijk?

De meeste ondernemers houden zich vooral bezig met
wat ze doen in plaats van waarom ze doen wat ze doen.
Toch is het belangrijk om af en toe stil te staan bij uw
drijfveren als ondernemer. Die bepalen namelijk, be-
wust of onbewust, de koers van uw onderneming. Als

u lastige keuzes langs de ‘meetlat’ van uw belangrijkste
drijfveer of missie kunt leggen, beslist u makkelijker

en aanvaardt u eenvoudiger eventuele consequenties
hiervan.

De drijfveren van individuele fruittelers verschillen van
elkaar. Van een redelijk basale motivatie als geld verdie-
nen tot meer ideéle missies. Een fruitteler kan bijvoor-
beeld een bijdrage willen leveren aan een duurzamere
fruitteelt. Hij streeft ernaar zijn fruit zo te produceren
dat het effect op de omgeving minimaal is. Hij focust
niet op de hoogste productie. Dat maakt zijn verdien-
model anders dan dat van productiegerichte telers.

Een andere collega-fruitteler wil niet meer afhankelijk
zijn van de (prijs)grillen van de markt. Hij wil zelf meer
invloed kunnen uitoefenen op de prijsvorming. Dit
dwong hem tot een keuze. De hand liggende rassen en
invloed op prijsvorming bleken namelijk niet samen te
gaan. Gevolg: 'het roer om".

Deel uw missie

In de dagelijkse bedrijvigheid kan het gebeuren dat uw
missie wat op de achtergrond raakt. Zeker wanneer u te
maken krijgt met uitdagingen of bedreigingen die veel
tijd en energie kosten. Maar juist dan is het belangrijk
om uw doel voor ogen te houden, zodat u niet van uw
koers afwijkt. Een goede manier om dat te borgen is

26 fruitteelt 3-2017

Een drijfveer is bijvoorbeeld een bijdrage willen leveren

aan een duurzamere fruitteelt.
Foto: NFO

regelmatig samen met collega’s stil te staan en vooruit
te kijken. Wat zijn ieders ervaringen? Wie loopt tegen
dingen aan? Wat zijn ideeén voor de toekomst? En is er
bijsturing nodig? Door uw missie te delen en ervoor te
zorgen dat u met mensen werkt die ook geloven in deze
missie, neemt de betrokkenheid binnen uw onderne-
ming toe. En dat heeft een positief effect op uw slag-
kracht en kans op succes.

MARCEL MAN

MANAGER TUINBOUW BIJ ABAB ACCOUNTANTS EN ADVI-
SEURS & STRATEGISCH SPARRINGPARTNER FRUITTEELT
MARCEL.MAN@ABAB.NL.



NFO Agenda

PRODUCTGROEP HOUTIG KLEIN-
EN STEENFRUIT

Donderdag 23 februari

Algemene ledenvergadering.

Locatie: Hotel Van der Valk Princeville,
Princenhagelaan 5, Breda.

Aanvang: 12:30 uur (ontvangst met lunch),
eindtijd 15:30 uur.

NOORD-NEDERLAND

Woensdag 15 februari

Flevoland

Bioteelt HOT or NOT!! Naturelle Greenery
vertelt over de afzet van biofruit; Fruitcon-
sult over de uitdagingen in de teelt.
Locatie: Shortgolf Swifterbant

Aanvang 19.30 uur, eindtijd 22.00 uur.

MIDDEN-NEDERLAND

Dinsdag 7 februari

Vecht en lJssel

Algemene ledenvergadering, met presen-

tatie Joris Wisse over bodem en bemesting.

Locatie: recreatie Rosenboom, Beneden-
eind ZZ 283A, 3405 CK Benschop.
Aanvang 20.00 uur, eindtijd 23.00 uur.

Donderdag 9 februari
Zuidoost-Utrecht
Gewasbeschermingsavond i.s.m. Agruniek
Rijnvallei en de CAF. Neem uw licentie
mee, want avond telt mee voor licentiever-
lenging!

Locatie: 't Dorpshuys Cothen, C.B. Kentie-
straat 2, Cothen.

Aanvang 19.30 uur, zaal open vanaf 19.00
uur.

Donderdag 16 februari
Zuid-Gelderland
Gewasbeschermingsavond, met mede-
werking van Ruben van Kraaij (Agruniek
Rijnvallei) en Aryan van Toorn (CAF).
Locatie: Gasterij ‘De Arend’, Notaris Roes-
straat 28, Winssen.

Aanvang 19.30 uur.

Donderdag 16 maart

ALV NFO-kring Midden-Nederland, met
aansluitend een inleiding door Helga van
Leur (Meteo Consult) over ‘Effect van de
verandering van het klimaat op de Neder-
landse en Europese Fruitteelt’.

Locatie: La Place De Rotonde (A2),
Panweg 3. 4157 PB Enspijk

Aanvang 19.00 uur, eindtijd 22.30 uur.

ZUID-HOLLAND

Donderdag 16 februari

Vijfheerenland en Alblasserwaard
Snoeidemonstratie appel onder leiding
van Kees de Jongh en Nico van Geest
(Agrifirm). Na de demonstratie bespreekt
Mauritius Greydanus (Altic) het onderwerp
bodem en bemesting.

Locatie: Johan de Jong,

Leerbroekseweg 16, Leerbroek.

Aanvang 13.30 uur, eindtijd 17.00 uur.

Donderdag 2 maart

Vijfheerenland en Alblasserwaard
Gecombineerde jaarvergadering NFO-
kring Zuid-Holland en NFO-afdeling
Vijfheerenland en Alblasserwaard. Met
na afloop een inleiding door Jaco van
Bruchem over actuele zaken rond gewas-
bescherming.

Locatie: 't Wingerdshof, Dorpsstraat 31,
Wijngaarden.

Aanvang 20.00 uur, eindtijd 23.00 uur.

Maandag 13 februari

Oost Zuid-Beveland / Tholen
Algemene ledenvergadering en prijsver-
gelijking gewasbeschermingsmiddelen
2016. Na pauze presentatie door Joop van
Leijsen over dierlijke mest in de fruitteelt.
Locatie: Mestdistributie Joop van Leijsen,
Poortvliet.

Aanvang 19.30 uur, eindtijd 22.00 uur.

colofon

Fruitteelt is het verenigingsorgaan van

de Nederlandse Fruittelers Organisatie.
Abonnementen zijn alleen te verkrijgen door
leden van de organisatie.

Opzegging: schriftelijk, minstens drie maanden
voor het einde van het kalenderjaar. Wijziging
bedrijfsgegevens: schriftelijk tot 1 januari.

Adresgegevens

Postbus 344, 2700 AH Zoetermeer

Louis Pasteurlaan 6, 2719 EE Zoetermeer
Telefoon: (079) 368 13 00,

E-mail NFO-secretariaat en
ledenadministratie: info@nfofruit.nl,
E-mail redactie: fruitteelt@nfofruit.nl
Website: www.nfofruit.nl,

IBAN NL33 RABO 0200 3013 57

Redactiecommissie

M. (Maarten) Gerritsen, D. van Hees

M. Huijsmans, H. van Kekem (voorzitter)
M. Ravesloot, H. Reinders, C. Uijttewaal
B.J. van Westreenen en R. van 't Westeinde

Redactie

Herman Bus (hoofdredacteur)

Caroline van Assche

Marijke van Ossenbruggen

Eindredactie
Marijke van Ewijk

www.vanewijkschrijft.nl

Vormgeving

Richard van Rheenen,

info@grafisch-ok.nl
Drukkerij

Grafisch!OK

Impressed druk en print, Pijnacker

Advertentie-acquisitie

Bureau Van Vliet, Remco Wijnhout

Postbus 20, 2040 AA Zandvoort
r.wijnhout@bureauvanvliet.com

Telefoon: (023) 571 47 45, Fax: (023) 571 76 80

Uitgever en auteurs verklaren dat Fruitteelt

op zorgvuldige wijze en naar beste weten is
samengesteld en aanvaarden dan ook geen
enkele aansprakelijkheid voor schade, van welke
aard ook, welke het gevolg is van handelingen
en/of beslissingen die gebaseerd zijn op

bedoelde informatie.

Gebruikers van Fruitteelt wordt met nadruk
aangeraden deze informatie niet geisoleerd te
gebruiken, maar af te gaan op hun professionele
kennis en ervaring. Niets uit deze uitgave

mag op enige wijze worden verveelvoudigd,
opgeslagen in een geautomatiseerd
gegevensbestand, of openbaar gemaakt zonder
voorafgaande schriftelijke toestemming van de

uitgever.

DUIJNDA
MACHINES Telo180-632088

Te koop gevraagd: Aweta-Greefa-Perfect fruitsorteermachine
eventueel ook kantelaar en waterdumper

Uitzetten
fruitteelt percelen
Landmeter

Dick van Oostrum

Kuipersweg 2s, 3449 JA Woerden
Mob: 0650 227178, www.oostrum.biz

Grote voorraad, scherpe prijzen
www.duijndam-machines.com

www.nfofruit.nl
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