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é Er kan vanalles in de lucht hangen maar bij ons
bent u verzekerd van de beste dekking!
Voor één lage netto premie
met g jaar elk jaar 10% korting!

®

VEREINIGTE HAGEL - Vestiging Nederland
Postbus 7 - 9422 IG SMILDE
Tels 0592 415581
infe@vereinigle-hagel.nl - wwwovereinigte: hagelat

Voor uw gewasbescherming

UV- en weerbestendige netten van polyethyleen,
Kleur: zwart, maaswijdten: 28, 25 of 22 mm.
Leverbaar in alle afmetingen.

LT TR DR ]

Dyneema® spanlijnen ultralicht en |jzersterk!

Tevens leverancier van alle soorten natten,
touw, staaldraad etc,

Al meer dan 100 faar ervaring met de productie wan netten.
Duderwets vakmanschap veor een modem prodiect.

T 431 (0255 312 344
F: +30 {00255 531 ¥

www.vanbeslen.com

Middenhavenstraat 56 - 62
1976 Ch Lirmsiden

info@vanbealen.com

VAN BEELEN NTN m

erlka’

KALKSTIKSTOF

uw eerste verdediging tegen schurft bij

appel - strooi 350 - 400 kg/ha vollevelds
vanaf half februari tot einde maart.

® snelle en grondige afbraak van de afgevallen
bladeren, de voedingsbodem van schurft

® vermindering van de ascosporen van schurft
(tot 97% in proef van LLG Sachsen-Anhalt in 2003)

® gelijkmatige en langdurige stikstof (19,8% N),
zonder verliezen door uitspoeling

® speciale kalkwerking (50% CaO) - van alle stikstof-
meststoffen bevat kalkstikstof het meeste kalk

® meer over kalkstikstof op www.kalkcyanamide.de

i

Kalkstikstof - kalkcyanamide % -
de basis voor succes !

Technische informatie - Benelux

AlzpChem A
Tel. +3216 - 82.13.28

E-mail perlka@skynet.be

govers | | koeltechniek

Voor fruitkoelinstallaties van hoge kwaliteit

= uitgekiend ontwerp, gericht op optimale bewaarresultaten
m hoogwaardige materialen voor een lange levensduur
m zorgvuldige montage en goede (24hr)service

Onze referenties bewijzen het!!
Vraag vrijblijvend informatie

Tilburgsebaan 14 15126 PH Gilze | T: 0161-456800 | F: 0161-456875
E: info@goverskoeltechniek.nl | W: www.goverskoeltechniek.nl

v
watertechniek
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Mesuwse Hondekondememing bv is o mesr don 50 joor
hoogwoardige  produc-
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bredhe kennis an anammg binnen de veschillands wakgebie-
dan ioigan vood hoge kwallail an &en gewans! andissulliog

Meeuwse handelsondememing bv

Albert Plesmanweg & - Goes - Tel. 01132124620
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Fruit Logistica 2017 breekt weer alle records

Dit jaar vierde de Fruit Logistica zijn 25ste verjaardag. In 25 jaar tijd nam
de omvang van deze beurs toe van 100 naar 3.100 stands. Dit jaar waren

er standhouders uit 86 landen; de meer dan 70.000 bezoekers kwamen

uit 130 landen. Partnerland was dit jaar Duitsland. Van alle standhouders
kwam tien procent (317 stands) uit Nederland. ‘Holland’ was dus zeer goed
vertegenwoordigd in Berlijn.

Slanke spil verliest terrein Q
In de boomgaarden in Zuid-Tirol winnen nieuwe boomvormen terrein. (& =
Nu nog bestaat ruim 98 procent van de boomgaarden in Zuid-Tirol uit i _:‘: \; i e
hogere slanke spillen. Deze boomvorm produceert hoge, regelmatige L s
opbrengsten van goede kwaliteit. Nieuwe boomvormen zoals de Bi-Baum, = =
bieden echter andere voordelen. Tijdens de afgelopen Interpoma verzorgde o \‘1 A -\: :Zzz
Jargen Christanell van Stdtiroler Beratungsring fir Obst- und Weinbau een A S e—AD— 0100
presentatie over dit onderwerp. Het verslag hiervan had u nog tegoed.
Zorgen, kansen, maar vooral veel positieve energie
1 8 In de afgelopen twee maanden zijn acht dialoogbijeenkomsten met
TP fruittelers gehouden om tot een actieplan te komen voor een betere
, E?_‘-- . I."||i-'l'l toekomst voor de Nederlandse fruitteelt. De NFO organiseerde deze
.ari:.t:e*-ar'e# I{r Q%i bijeenkomsten samen met de Rabobank. Veel ideeén werden al verzameld. In
s dit artikel een samenvatting van de resultaten tot nu toe en een toelichting
= gfi"i’s:h': =, op het vervolgtraject.
Sl
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Fruitteelt kort

r — — - - - — /7
| |
| |
De afgelopen tijd had de NFO problemen met de verzending
| van e-mails, nieuwsbrieven en het AMI-bericht. Voor zover |
| wij nu kunnen zien zijn de mailproblemen opgelost en ont- |
vangt u weer alle berichten van ons. Mocht u onverhoopt
| toch niks van ons ontvangen of heeft u twijfels of u alles wel |
ontvangt neem dan even contact op via tel: (079) 368 13 00
| of info@nfofruit.nl. |
N | Wekelijks ontvangt u van ons: |
Meer dan 3.000 standhouders uit 86 landen 1 - op dinsdag de digitale NFO-leden en abonnee nieuwsbrief;
op de 25-ste Fruit Logistca, vorige week in ¢ | - op donderdag in de even weken de digitale NFO-leden en |
Berlijn. Met meer dan 70.000 bezoekers abonnee nieuwsbrief;
uit 130 verschillenden landen, was het een | - op woensdag ontvangen de NFO-leden het AMI-bericht. |
levendige drukte op de beursvioer. L - - - - - = = = = - 4

Foto: Herman Bus, NFO

Oude stoofperenrassen
gezocht

De Noordelijke Pomologische Vereniging (NPV) uit Frederik-
soord voert een internationaal stoofperenonderzoekuit om
stoofperenrassen in kaart te brengen. Voorzitter Tammo Kat-
uin vertelt dat er nu een collectie is van 70 rassen, waaronder
de Trosjespeer, Oranje Bergamotte, Spekpeer, Dubbele Kreeft-
peer, etc. Van een 'nieuw’ oud ras worden drie enten gemaakt.
Deze komen te staan in Frederiksoord, Beieren en in Limburg.
“Uit de literatuur weten we dat er ongeveer 250 stoofpeer-
rassen zijn. De kunst is om ze
allemaal op te sporen; alle
mogelijke stoofpereninfor-
matie is welkom. Veel oudere
fruittelers kennen ze nog en
weten waar ze staan.” Heeft u
informatie over oude rassen,
dan kunt u die doorgeven aan
de NPV via
voorzitter@npv-pomospost.nl.
Of stuur een brief naar
Noordelijke Pomologische
Vereniging, Postbus 15,

7990 AA Dwingeloo.

Er bestaan ongeveer 250

stoofpeerrassen.
Foto’s: NFO
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In memoriam
Jan van Westreenen

Op 3 februari jl. is Jan van Westree-
nen uit Ochten na een kort ziekbed
overleden. Hij is 79 jaar oud ge-
worden. Hij was fruitteler in hart
en nieren en had nog volop mee-
geoogst afgelopen herfst op het
bedrijf van zijn zoon. Bestuurlijk is
hij korte tijd actief geweest binnen

de NFO, maar vooral was hij actief
binnen de afzetorganisaties. Eerst bij veiling Kesteren,
daarna bij veiling Ochten en tot hij 65 jaar werd bij
Fruitmasters in Geldermalsen. NFO wenst de familie veel
sterkte bij het verwerken van het verlies.

Eureka in
Nieuw-Zeeland

Telers in Nieuw-Zeeland planten binnenkort de eer-
ste 40 hectare van het blauwebessenras Eureka. Dit
ras geeft blauwe bessen met een diameter van meer
dan 25 mm. Eureka is een van oorsprong Australisch
ras; BerryCo heeft de exclusieve rechten verworven
voor Nieuw-Zeeland. Het bedrijf verscheepte afge-
lopen seizoen 300 ton Eureka naar Singapore, Thai-
land, Hong Kong en de Verenigde Arabische Emira-
ten en ziet goede marktkansen voor Zuidoost-Azié.



Nieuwe website
NFO online

Mantis stapt in heetwater-

onkruidbestrijdingsmachines

De website van de NFO is in een nieuw jasje
gestoken. Een nieuwe indeling, frissere look
en meer beeldmateriaal. Daarnaast kunt u
aan de slotjes bij de nieuwsberichten zien, of
u bent ingelogd of niet. Geen slotjes betekent
‘leesbaar voor iedereen’, gesloten slotjes be-
tekent ‘alleen voor NFO-leden’. Verder kunt u
de laatste tweets van de NFO op de site zien.

Om een volledig programma van spuitmachines aan te kunnen
bieden, zowel voor herbiciden, bio-herbiciden en heet water,
heeft Mantis de Aqualutions-activiteiten overgenomen van Mec-
lean. Mantis is in de fruitsector bekend van de Mankar ULV-spuit-
systemen (Ultra Low Volume). Deze systemen verspuiten herbi-
ciden(mengsels) zonder water, waarbij dankzij de ULV-techniek
slechts een geringe hoeveelheid middel nodig is. Een middelenre-

ductie van 50 tot 80 procent is daarbij mogelijk.

Aquasolutions was tot voor kort onderdeel van Meclean, dat

Aan het slotje bij de nieuwsberichten ziet u of u
bent ingelogd.

Dupont bereid tot afstoten
gewasbeschermingstak

Aan de vooravond van de fusie tussen Dupont en Dow Che-
mical zijn de bedrijven bereid de gewasbeschermingstak
van Dupont en de bijbehorende afdeling voor onderzoek
en ontwikkeling van de hand te doen, om zo tegemoet te
komen aan de Europese kartelwetgeving. De EU verwacht
dat een volledige fusie van beide bedrijven de innovatie
van gewasbeschermingsmiddelen in de hele sector zal
belemmeren.

Dow en Dupont kondigden de fusie in december 2015 aan.
Met het nieuwe voorstel, waarin afstand wordt gedaan van
de gewasbeschermingstak, hopen de bedrijven groen licht
te krijgen voor de fusie. De verwachting is dat de EU begin
april een uitspraak doet in de zaak.

Met de fusie is 120 miljard dollar gemoeid. Het is de eerste
zaak van drie aangekondigde fusies tussen chemiebedrij-
ven. Later dit jaar zal de Europese toezichthouder zich
buigen over de overname van Syngenta door ChemcChina
(44 miljard dollar) en Bayers overname van Monsanto (66
miljard dollar).

professionele schoonmaakmachines levert. Onder de noemer
Aquasolutions verkocht het bedrijf heetwater-onkruidbestrij-
dingsmachines. Al sinds 2015 brachten beide bedrijven samen de
machines op de markt.

Cold Snap blaast Canadese
perenteelt nieuw leven in

Sinds vijf jaar is de Canadese perenteelt bezig aan een
voorzichtige revival. Twintig telers, aangesloten bij de
Vineland Growers Co-operation, hebben het nieuwe ras
Cold Snap geplant. Na decennia van dalende cijfers, wer-
den er in 2015 voor het eerst weer meer Canadese peren
verkocht. In 2015 bedroegen de verkoopcijfers 9,2 miljoen
dollar, terwijl in 2014 nog maar voor 7,6 miljoen dollar (7,4
miljoen kilo) aan lokaal geteelde peren binnen Canada
verkocht werden. De
Canadese perenhandel
wordt gedomineerd door
import; in 2015 goed voor
120,4 miljoen dollar (74
miljoen kilo).

De Cold Snap is een
bacterievuurresistente
kruising tussen Bartlett
en US56112-146. De Bart-
lett-peer is verkrijgbaar

Het afzetseizoen van de Cold

tot november; het afzet- Snap loopt tot april.
seizoen van de Cold Snap

loopt tot april. Ook liggen de producties, mede dankzij de
‘hoge’ plantdichtheid van 1.000 bomen per hectare, een
stuk hoger dan van Bartlett of Bosc. Bijkomend voordeel
voor Canadese telers is dat er steeds meer vraag komt naar

lokaal geteeld product.
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25 jaar Fruit Logistica

Fruit Logistica 2017 |
breekt weer alle records |

Dit jaar vierde de Fruit Logistica zijn 25ste verjaardag. In 25 jaar tijd nam de omvang van deze beurs
toe van 100 naar 3.100 stands. Dit jaar waren er standhouders uit 86 landen; de meer dan 70.000
bezoekers kwamen uit 130 landen. Partnerland was dit jaar Duitsland. Van alle standhouders kwam

tien procent (317 stands) uit Nederland. ‘Holland’ was dus zeer goed vertegenwoordigd in Berlijn.

HERMAN BUS, HOOFDREDACTEUR FRUITTEELT, HBUS@NFOFRUIT.NL

GREEFA LANCEERT SMARTPACKR TM

In de techniekhallen had het oer-Hollandse bedrijf Greefa veel bekijks
met een nieuwe verpakkingsrobot. Deze verpakt appels volautomatisch
op pakbladen met een snelheid van één appel per seconde. En het resul-
taat mag er zijn: de stelen allemaal netjes dezelfde kant uit en de rode
kleur naar boven gedraaid. Met behulp van snelle cameratechnieken pakt
een zuignap de vrucht aan de juiste zijde op. Greefa verzekert dat de
zuignappen het fruit niet beschadigen. De robot kan pakbladen vullen,

maar ook schaaltjes met bijvoorbeeld vier appels.

Door de overname van het

bedrijf van Jan Timmermans
door StaayFoodgroep, verhuisde
clubras Lola naar de stand van

StaayFoodgroep. Uiteraard
konden bezoekers hier Lola

proeven.
Appels keurig met de kleur naar
boven. De verpakkingsrobot pakt
25 de appel met een zuignap van de
YEARS transportband.
FRU'T Foto’s: Herman Bus, NFO

LOGISTICA
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NIEUWE RODE PEER BlJ
ZWITSERSE VARICOM

‘CH 201"
proeven bij
perenveredelaar
Danilo Christen.

Varicom uit Wadenswil introduceerde een rode peer: een kruising
van ‘Harrow Sweet’ en ‘Verdi’ (werknaam ‘CH 201’). De peer is erg
sappig, maar niet zacht. De peer heeft een lang uitstalleven, in
combinatie met een stevige structuur. Dit onderscheidt de peer van
de huidige perenrassen die nu op de markt zijn. Onderzoeker Danilo

Christen vertelde dat er belangstelling is voor dit perenras vanuit
Betoverend mooie stand van het clubras Nederland.

Pink Lady.

CLUBRASSEN

GKE vestigde volop de aandacht op de clubrassen MIGO en
Kanzi. Veiling BelOrta heeft de plaats ingenomen van veiling
Haspengouwen als partner. Op de beurs was er meer
aandacht voor appel-clubrassen dan voor peren-clubrassen.

The Greenery lanceerde een

hersluitbare verpakking voor
bijvoorbeeld frambozen, zodat je het
fruit niet in één keer hoeft op te eten.

BelOrta is de nieuwe aandeelhouder bij GKE.
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Slanke spil

In de boomgaarden in Zuid-Tirol winnen nieuwe boomvormen terrein. Nu nog bestaat ruim 98

procent van de boomgaarden in Zuid-Tirol uit hogere slanke spillen. Deze boomvorm produceert

hoge, regelmatige opbrengsten van goede kwaliteit. Nieuwe boomvormen zoals de Bi-Baum, bieden

echter andere voordelen. Tijdens de afgelopen Interpoma verzorgde Jiirgen Christanell van Sidtiroler

Beratungsring fiir Obst- und Weinbau een presentatie over dit onderwerp. Het verslag hiervan had u

nog tegoed.

WOUTER VAN TEEFFELEN, WTE FRUITADVIES, W.VANTEEFFELEN@FRUITADVIES.NL

Mechanisering en robotisering spelen een steeds grotere
rol bij de keuze voor plantsystemen en boomvormen. De
hoge slanke spil is nog wel de standaard, maar teeltsyste-
menen met lagere bomen in meer een haagvorm, komen
wat opzetten. Voordeel voor de telers is ook dat zij daar-
mee drift van gewasbeschermingsmiddelen gemakkelijker
kunnen beperken. Bij het bespuiten van hoge bomen ont-
staat nu eenmaal eerder drift en dus ongewenste emissie

van gewasbeschermingsmiddelen.

|

el

De nieuwe boomvormen lijken soms op leibomen.
Foto: Wikipedia.org
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In Zuid-Tirol bestaat 0,8% van de appelaanplant uit de
Bi-Baum. De Bi-Baum is een tweetakker waarbij de twee
centrale hoofdtakken uit twee oculaties op één onder-
stam groeien. Bi-Baum is een geregistreerd handelsmerk
van boomkwekerij Mazzoni. De Bi-Baum wordt geplant in
hagen. Schoffelen, snoeien en dunnen kunnen daardoor
gemakkelijk met machines gebeuren; bovendien komt de
plukrobot in beeld voor de oogst. De rijpaden tussen de
hagen zijn smaller dan die bij de slanke spillen. Daardoor
hoeven de bomen minder hoog te worden;
plukstellingen zijn dus niet meer nodig en er
is minder risico op drift. De Bi-Baum groeit
tot slot rustiger dan de hoge slanke spil. Dat
kan een nadeel zijn, vooral bij kleinvruchtige
rassen en op grond die van nature een zwak-
kere groei tot gevolg heeft.

Geinspireerd op wijnranken

De vorm van andere nieuwe haagsystemen/
multileadersystemen die vooral in onderzoek
zijn, lijken wel te zijn geinspireerd op wijn-
ranken die zijn gesnoeid met behulp van de
Guyot-methode. Daarbij wordt de draagtak
langs een niet te hoge draad gebonden. De
twee takken van de Bi-Baum worden dan
platgebogen na het planten. Zo ontstaan
twee horizontale takken, waaraan vervol-
gens blijvende, vruchtdragende takken
groeien. Deze verticale ‘leaders’ zijn de snoe-



ren die de vruchten dragen.
Naast de tweetakkers zoals de Bi-Baum,
ontstaan er ook systemen met drie, vier

of nog meer draagtakken. Een voorbeeld
daarvan is de DaVor-Baum van de Ita- N
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fruittelers. Tijdens het transport staan de
bomen netjes naast elkaar; het transport

is dus niet heel veel lastiger dan dat van
meer traditionele boomvormen. Meer in-
formatie over de DaVor-Baum is binnen-
kort te vinden op www.davorbaum.com.
Dr. Alberto Dorigoni van de fruitteelt-
proeftuin van Instituto Agrario de San
Michele in Trentino, doet al jaren onderzoek naar teelt in
haagsystemen en naar mechanische snoei. De resultaten
van het onderzoek zijn goed. Zo produceerde een proef-
perceel Gala van 2000 bomen in het tweede jaar al 20 ton
zeer goed gekleurde appels.

Nieuwe teeltsystemen

Ook buiten Zuid-Tirol ontstaan nieuwe teeltsystemen. Het
2D-System uit Washington State (VS) bijvoorbeeld, staat
ook in Nieuw-Zeeland en Australié. Het is een echt haag-
systeem met een rechte, doorgaande verticale stam tot
vier meter hoog, en met om de veertig centimeter hori-
zontale draagtakken langs draden. Het lijkt op wat in de
Belgische perenteelt een Tiense Haag genoemd wordt.

De Washington V is een variant op het 2D-System; dit sys-
teem heeft twee schuine hagen. Het doet ook wel denken
aan V-hagen, maar dan met dwarse, horizontaal geleide
draagtakken.

P J‘S

80-100

De Bi-Baum is een tweetakker waarbij de twee centrale hoofdtakken uit

twee oculaties op één onderstam groeien.
Afbeeldingen: Jirgen Christanell

Uit Nieuw-Zeeland komt het teeltsysteem FOPS (Future
Orchard Planting System). De Nieuw-Zeelanders hebben
zich tot doel gesteld om hiermee maar liefst 170 ton/ha of
meer te gaan produceren. Door de krappere plantafstan-
den, is de lichtopvang hoger en daardoor zou de productie
hoger kunnen liggen. Het FOPS-teeltsysteem is eigenlijk
een multi-leadersysteem met lage horizontale takken
waarop tien verticale draagtakken groeien.

Leibomen in kloostertuinen
Bij al deze systemen met meer of minder draagtakken,
groeien de appels op kort vruchthout op de draagtak. Elke
draagtak wordt gesnoeid alsof het een apart snoer is. Voor
een goede productie moet de hele draagtak met mooi
kort vruchthout bekleed zijn. Een gevaar van het systeem
is namelijk dat de onderste helft van de draagtakken ver-
kaalt. Dat dergelijke haagsystemen zich
veel beter lenen voor machinale snoei, is

wel logisch.

Het standaard teeltsysteem van een
hoge slanke spil, gaat zeer vrijwel zeker
wat terrein verliezen op de nieuwe teelt-
systemen. Alhoewel die nieuwe vormen
soms ook wel lijken op de eeuwenoude
leibomen in kloostertuinen. Voor alle
plantsystemen en boomvormen geldt

echter dat de kwaliteit van de plantbo-

Bij de DaVor-Baum wordt de horizontale gesteltak platgelegd langs een
draad. Vervolgens groeien daar de draagtakken op.

men doorslaggevend is voor het slagen
van de teelt.
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Markizicht

“Heel mooie prijzen voor laatste Comice”

Zoals gebruikelijk is het tijdens en net na de Fruit
Logistica rustig in de dagelijkse handel in
fruit. “Er gebeurt dan weinig”, merkt

Randy Dijksman van Service2Fruit.
“Alles wordt voor vertrek naar de
beurs goed geregeld, waarna er
tijdens en net na de beurs weinig
spannende dingen te melden zijn.
ledereen is dan bezig met andere
dan de dagelijkse zaken, veelal
dingen die op de langere termijn
spelen.”

Misschien wel dat hier ook al iets van
is te merken. “De stijgende prijzen van
Conference in de daghandel zijn gestabiliseerd.

Maar voor de langere termijn is de handel zich voor-

wordt.”

Veel fruit in de aanbieding

Tegen de achtergrond van vastere
telersprijzen waren de aanbie-
dingen bij discounters als Lidl
opmerkelijk. Veelal in de vorm van
volume-aanbiedingen lagen de
winkelprijzen vorige week duide-
lijk onder de euro per kilo. Deze
aanbiedingen zijn mogelijk een
gevolg van het relatief grote
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aandeel van de kleinere maten.
Die worden veelal in deze plastic
tassen verpakt en, zoals het zich
laat aanzien, extra aangeboden.
Maar de acties bij de discounters
lijken hun weerslag te hebben op
de winkelprijzen in andere su-
permarkten. Jumbo verlaagde de
prijs van losse, gestickerde Elstar
naar € 1,19 per kilo. Ook voor dit
product gold de laagste-prijsga-
rantie. Maar bij marktleider Albert
Heijn lagen vergelijkbare appels
voor € 0,99 per kilo in het
schap. Ook de Friese super-
markt Poiesz had Elstar in
de aanbieding voor € 0,99
per kilo, net als Golden
Delicious overigens. Emté
hanteerde deze winkelprijs
voor Conference.
In navolging hiervan ging
ook de prijs van de duurdere
rassen bij diverse retailers om-
laag. Zo kostte een zak van ander-

zichtig aan het oriénteren en daarbij worden toch
weer wat hogere prijzen genoemd. Dat geldt
overigens niet alleen voor Conference,
maar ook voor Jonagold.”

“Bij de daghandel van Doyenné du
Comice brengen de laatste partij-
en hele mooie prijzen op. Dit ras
wordt minder via de supermarkt
en grotendeels via de groothan-
del afgezet, ook in Frankrijk en

Italié. En deze relatief kleinschalige

afzetkanalen blijven het product
verkopen tot het helemaal op is. Dat
is anders bij de supermarkten, die stop-
pen met een product zodra het volume te klein

halve kilo Kanzi bij Deen € 1,75. Bij
Nettorama lag Jazz voor € 1,99 per
kilo in de aanbieding, bij Jumbo
Pink Lady. Tegen deze achtergrond
is de actie van Plus met een kilo
Royal Gala voor € 1,99 niet be-
paald een scherpe aanbieding.
Naast appels krijgt ook ander fruit
volop aandacht bij de retail. Boni
doet dat het meest prominent met
een breed sortiment exoten, Jona-
gold en blauwe bes op de voorpa-
gina van de aanbiedingenfolder.
Voor dit fruit gold twee halen, één
betalen. Plus deed het citrusfruit
in de aanbieding voor de helft van
de prijs. Emté had naast Confe-
rence ook frambozen en bramen
in de aanbieding voor € 1,99 per
schaaltje van 125 gram. Bij Deen
waren biologische blauwe bessen
in de aanbieding voor € 2,- per 125
gram; een aanbod dat deze super-
markten overigens vaker heeft.



Duitse retail
marktleider

in bio

Duitsland - In Duitsland zet
de gangbare retail de meeste
biologische producten om. Na
wederom een sterke toename
is het marktaandeel gegroeid
tot 58%, meldt het Duitse AMI.
De Duitse supermarkten ver-
kochten vorig jaar voor 5,45
miljoen euro aan biologische
producten. Ook in Nederland
realiseerden de gangbare su-
permarkten de meeste omzet-
groei. Dat was voor de groot-
handels Udea en De Zaaister
een van de redenen om als één
organisatie verder te gaan.

De omzet bij de Duitse natuur-
voedingswinkels bedroeg 2,85
miljoen euro. Zij realiseerden
een groei van 2,2%. De omzet
bij alle andere winkels, zoals
boerderijwinkels, markten en
speciaalzaken groeide van 1,15
miljoen naar 1,18 miljoen in
2016. Nagenoeg alle product-
groepen hebben bijgedragen
aan de toegenomen omzet,
maar elk op een andere wijze.
Aardappels, groenten en fruit
waren duurder, onder andere
vanwege lagere opbrengsten
door ongunstig weer. Bij zuivel
is het aantal producten uitge-
breid, wat tot meer onderlinge
concurrentie leidde. Bij de dro-

ge kruidenierswaren zijn het de

volumes die vorig jaar groter
uitvielen.

| Lage Argentijnse peso |

| Argentinié - De ongunstige verhouding tussen de Argentijnse Peso |
en de Amerikaanse dollar is een belangrijke reden voor de teruglo-

| pende fruitexport uit Argentinié. “Door deze valutaverhoudingen |

| staan we ten opzichte van andere exporteurs op het zuidelijk halfrond |
al achter voor ons fruit is aangekomen in Noord-Amerika, Europa of

| Azié", reageerde een exporteur bij FreshFruitPortal. Hij en zijn colle- |
ga’s richten zich vooral op buurland Brazilié. Daar willen ze hun markt-

| aandeel heroveren nadat dit land de grenzen sloot vanwege fytosani- |
taire maatregelen.

Dure appels stuwen inflatie

Nieuw-Zeeland - Appels in Nieuw-Zeeland zijn nog nooit zo duur ge-
weest als nu. Met gemiddeld NZ $ 3,60 nemen de consumentenprijzen
in januari al toe na de jaarwisseling. Dit jaar zijn ze verder gestegen tot
NZ $ 5,06 per kilo, zo meldt Fruchthandel op basis van het Nieuw-Zee-
landse bureau voor de statistiek. Door de hoge appelprijzen is de prijs
van het aandeel fruit in het winkelwagentje van de consument met 12%

gestegen. Dat werkt zodanig door in
de inflatie, dat die van januari

is toegenomen tot 2,8%. Zo
hebben goede appelprijzen
ook een keerzijde voor de
binnenlandse economie.

ANTON OOSTVEEN
FREELANCE JOURNALIST
FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL
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Markizicht

COLUMN

FRUITTEELTGEBIED NIEDERELBE ZET IN OP KWALITEIT

De lage uitbetaalprijzen van de laat-
ste jaren hebben ook hun sporen
nagelaten in het Noord-Duitse Nie-
derelbegebied. Minimaal 20 procent
van de fruitteeltbedrijven bevindt
zich in de rode cijfers.

Overproductie houdt aan

De EU produceert ongeveer 12
miljoen ton appels. En dat terwijl de
appelconsumptie in Europa daalt en
politiek instabiele exportmarkten in
Noord-Afrika en het Midden-Oos-
ten geen groei vertonen. Polen na-
dert een productie van 4,5 miljoen
ton, wat het overschot nog meer
kan vergroten. Met alleen clubras-
sen of een hoger kwaliteitsniveau,
valt aan de harde concurrentie niet
te ontsnappen.

De Duitse teeltgebieden exporte-
ren weinig appels. Dit ligt aan de
rassen of er is geen markttoegang
tot de markten in Azié. De grote
Duitse binnenlandse markt is vooral
geinteresseerd in kwaliteitsappels.
In het teeltgebied Niederelbe zijn
nauwelijks clubrassen beschikbaar,

dus kunnen telers alleen de kwa-
liteit van het huidige assortiment
verbeteren.

Kwaliteitsmanagement

In het afzetseizoen 2016/°17 wordt
een kwaliteitsmanagement in het
Niederelbegebied ingevoerd. Het
doel is om de versmarkt alleen nog
te beleveren met appels met een
minimale hardheid van 5 kg/cm?.
Aan dit project doen 22 afzetorga-
nisaties en particuliere handelsor-
ganisaties mee, samen goed voor
ongeveer 95% van de Noord-Duitse
appelafzet. Tot midden-februari
voerde de Nedersaksische Land-
wirtschaftskammer ongeveer 1400
controles uit; 55 partijen werden
naar de verwerkende industrie
doorgestuurd. De focus van de con-
troles ligt op Elstar: het hoofdras in
dit teeltgebied.

Stijgende prijzen

Het project heeft succes. Voorheen
had de kwaliteit tussen half no-
vember tot half december vaak een

Geen prijsdaling in 2016/°17

Wekelijkse telersuitbetaalprijzen voor Elstar, Klasse | in Niederelbe-gebied @

EUR/ 100 kg

.
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negatief effect op de prijzen. Voor
de betere kwaliteit CA die daarna
op de markt kwam, waren betere
prijzen maar moeilijk te realiseren.
Dit seizoen gebeurde dat niet; sinds
de herfst trekken de prijzen continu
aan. Er wordt scherp gelet op kwa-
liteit; telers handelden daardoor

al in de herfst volgens de nieuwe
kwaliteitseisen. Zwakkere partijen
gingen al niet meer in de koelcellen
in en telers zorgden voor voldoende
CA-capaciteit. De afzet in de eerste
maanden verliep daardoor meer
ontspannen, wat een positieve uit-
werking had op de prijsvorming.

De consument neigt meer en meer
naar de clubrassen, die steeds in
een goede kwaliteit aangeboden
worden. Deze trend kan vertraagd
worden met een strakkere kwaliteit
van de standaardrassen. Immers,

de toenemende vraag naar exoten
en zachtfruit is ook gebaseerd op
stabielere kwaliteit en vooral smaak
van het product.

Nederland voerde jaren geleden al
een kwaliteitsoffensief door voor
Elstar, wat de afzet op de binnen-
landse markt omhoog stuwde.
Daarmee werden hogere opbreng-
sten voor partijen van zeer goede
kwaliteit gerealiseerd. Belangrijk

is nu om zoals in het Niederelbe-
gebied de zwakkere partijen van
de verse markt uit te sluiten. Is dat
kwaliteitsmanagementsysteem op
Nederland overdraagbaar?

HELWIG SCHWARTAU,
AMI, BURO HAMBURG
VERTALING: CAROLINE
VAN ASSCHE,
VAKREDACTEUR
FRUITTEELT




Ondernemen

Crowdfundin
groeit explosie

De belangstelling voor crowdfunding groeit, ook onder fruittelers. NFO-afdeling Zeeuws-Vlaanderen
nodigde daarom Tom Willaert (Wfs Willaert Financial Services BV) uit voor een lezing over dit onderwerp.

CAROLINE VAN ASSCHE, VAKREDACTEUR FRUITTEELT, CVASSCHE@NFOFRUIT.NL

In 2016 financierden bijna 5000 mkb-
bedrijven investeringen met behulp
van crowdfunding. In totaal ging

het om 170 miljoen euro; gemiddeld
35.000 euro per lening. Drie jaar
geleden werd in totaal nog geen half
miljoen euro op deze manier geleend.
De grote banken hebben inmiddels
convenanten afgesloten met crowd-
fundplatforms zoals Collin, Oneplan-
netcrowd en ZIB crowdfunding. Door
het benodigde bedrag gedeeltelijk via
crowdfunding te financieren, loopt

de bank minder risico. Die is daardoor
vaak bereid tot aanzienlijke lagere
rentes op de andere leningen.

Maar dat is niet het enige voordeel.
Veel crowdfundcampagnes trekken de
aandacht van een groot publiek. Niet
alleen van diegenen die daadwerkelijk
investeren, want die willen veelal ano-
niem blijven. Crowdfunding vergroot
de betrokkenheid bij de ondernemer.
Met als gevolg extra promotie, een
grotere naamsbekendheid en hopelijk
meer afzet én klantenbinding.

30% goedgekeurd
Crowdfunding is echter niet altijd de
oplossing. Net als banken analyseren
en controleren crowdfundplatforms
de cijfers van het bedrijf dat financie-
ring zoekt. Een bank zal meer kijken
naar liquiditeit, solvabiliteit en renta-
biliteit op basis van historische cijfers,
naast zekerheid. Crowdfundplatforms
betrekken daarnaast meer de visie

en de plannen van de ondernemer
bij hun beoordeling. Crowdfundplat-
forms staan overigens gewoon onder
toezicht van de Autoriteit Financiéle
Markten.

Ondernemers die een crowdfundac-
tie willen opzetten, doorlopen een

strenge beoordeling. Tom Willaert:
“Slechts 33% van de aanvragen die
bij Collin binnen komen, haalt het
platform om gefund te worden. Tot
nu toe is de funding steeds volledig
gelukt, want de bereidheid onder

investeerders is groot.” ®

Illustratie: Monique van den Hout

BTW NIET VERGETEN

Bij crowdfunding in natura zoals “Buitengewone varkens” en

“Adopteer een kip”, ontvangen investeerders geen rente, maar

bijvoorbeeld vleespakketten of eieren. Ook in de fruitteelt zijn

daar voorbeelden van. Over de waarde van deze producten moet

wel btw afgedragen worden. Willaert adviseert ondernemers

daar vooraf wel rekening mee te houden in hun liquiditeitsprog-

nose. Dit om vervelende verrassingen achteraf te voorkomen.
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Roy Herman

begin kunnen zijn van

Jongeren hebben
creatieve ideeén

Vanuit Nederland interviewde Fruit-
teelt vorig week Roy Hermans uit
Herten, die op dat moment de Fruit
Logistica in Berlijn bezocht. Het
gesprek ging over de dialoogses-
sies van NFO en Rabobank. De mail
werkte niet mee, maar de jonge
generatie denkt in oplossingen en
gelukkig is daar dan Whatsapp. Her-
mans nam deel aan de dialoogsessie
voor jongeren. De eerste ronde
dialoogsessies zit erop; de komende
tijd vinden er door het land diverse
vervolgbijeenkomsten plaats.

Tagals

A HFD Fruisacior

nce ga
«samen Confere —
= een samenwerking

Twaels gn arthwoorden

MARIJKE VAN OSSENBRUGGEN,
VAKREDACTEUR FRUITTEELT,
MVOSSENBRUGGEN@NFOFRUIT.NL

an promoten, Zou een goed

Waarom heb je deelgenomen aan
deze dialoogsessie?

Het is goed dat jonge fruittelers
gevraagd wordt om mee te den-
ken. Vaak zijn zij minder geremd

in hun gedachten; zij zien minder
obstakels. Ook hebben ze creatieve
ideeén, waarvan ouderen al snel
zeggen: “Dat hebben we vroeger
allemaal geprobeerd.” De tijden en
de economie veranderen snel; daar
moeten we als sector op inspelen.
De sector heeft er veel baat bij als
Nederlandse en Belgische bedrij-
ven samen fruit gaan exporteren,
bijvoorbeeld naar Azié. Daarmee
pak je het overaanbod aan fruit in
Noordwest-Europa aan.

kigdia

i!ll Rapil 5 op verzoek van SNFO an Prisma wigesisld voor gebnok in
o ecioges: hay appalinall. rok s sHobakondmakmgen nl'siot-2017
AP
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Is de kern van de problematiek
waarmee de Nederlandse fruitte-
lers nu te maken hebben, voldoen-
de duidelijk geworden tijdens de
dialoog?

Er is meer dan voldoende gepraat
over de problematiek en over de
oplossingen. Het is zaak dat de
resultaten nu daadwerkelijk iets in
gang gaan zetten. Deze versnippe-
ring in handel en merken kan niet
langer doorgaan! Telers zijn daar de
dupe van.

Wat vind je ervan dat naast telers
ook partijen vanuit de afzet, de
Rabobank en een milieuorganisatie
deelnemen aan de discussie?

Het is van groot belang dat deze
partijen samenwerken om op lange
termijn een betere ‘people, planet
en profit’ te realiseren. Als we goed
blijven communiceren met elkaar,
hebben we daar allemaal baat bij.

Wat is jou het meest bijgebleven uit
de bijeenkomst?

De markt is totaal versnipperd.
Samenwerking is belangrijk. Han-
delaren en veilingen in Nederland
en Belgié moeten beter met elkaar
communiceren over de export naar
Azié. Elkaar beconcurreren in Azié,
zorgt weer voor prijsdruk. Samen
Conference gaan promoten, zou
een goed begin kunnen zijn.

In februari/maart zijn er per kring
vervolgbijeenkomsten. Vind je dat
je collega’s hier aan mee moeten
doen?

ledereen kan zijn mening geven.
Door met elkaar te brainstormen
kunnen er nieuwe ideeén ontstaan
waar meerdere partijen bij betrok-
ken zijn.



COLUMN aF

MICHIEL GERRITSEN, VOORZITTER NFO
MGERRITSEN@NFOFRUIT.NL

Eigen kracht

Wat kan de fruitteler zelf, individueel of samen,
bijdragen aan verbetering van het rendement in
de fruitsector? Dat is de kernvraag van de acht
dialoogsessies die Rabobank en NFO afgelopen
weken hebben gehouden. Aan onderwerpen en
suggesties geen gebrek, blijkt uit deze sessies.
Het resultaat omvat een zestal thema'’s, die sa-
men een actieplan kunnen gaan vormen. Lastiger
is de vraag welke acties er dan precies uitgevoerd
moeten worden en wie dat gaan doen. Nog
lastiger is de vraag wie ze gaan betalen. Dit alles
komt aan de orde in de acht vervolgsessies, die
nu binnen de NFO-kringen op de agenda staan.

Deelnemers toonden grote
bereidheid om de thema’s mee
uit te voeren

Bemoedigend is dat de deelnemers aan de eerste
kringbijeenkomsten grote bereidheid toonden
om zelf een bijdrage te leveren aan de uitvoering
van verschillende thema's. Zoals het eigen bedrijf
openstellen en nieuwe media inzetten voor ima-
goverbetering. En het eigen ondernemerschap
versterken door samen met collega-fruittelers be-
drijfsvergelijking op te pakken. Ook is er draag-
vlak voor financiering van imagoverbetering

en promotie via de NFO, waarbij moet worden
gestreefd naar een zo groot mogelijke dekking
uit de sector.

Misschien wel het allermooiste van deze sessies
is, dat de opkomst honderd procent was. Wie
uitgenodigd was of zich had aangemeld, deed
ook mee met een actieve inbreng in de groeps-
gesprekken. In dit nummer van Fruitteelt leest

u uitvoerig over de bevindingen tot nu toe. De
fruitteelt in Nederland toekomstproof maken:
daar is het allemaal om te doen. Eigen kracht
ontwikkelen is de individuele en gezamenlijke
opgave.

Over enkele weken kunt u het actieplan tegemoet
zien. Wat zou het mooi zijn als dan ook honderd
procent van de NFO-leden er achter gaat staan en
meedoet en -werkt aan de uitvoering.

NFO NIEUWS

Teeltbrochure verre markten

De NFO werkt aan een gezamenlijke teeltbrochure voor der-
de markten. Elk land stelt zijn eigen eisen; fruittelers kun-
nen hier alleen mee uit de voeten als die eisen overzichtelijk
en op elkaar afgestemd, ingevoerd worden. Teeltadviseurs
zijn belangrijke informatiebron voor de sector over (onder
andere) deze eisen. Voor deze intermediairs is er daarom op
9 maart een informatiebijeenkomst. Doel is hen bij te praten
over (on)duidelijkheden en (on)mogelijkheden, zodat zij
kunnen optreden als adviseur voor fruittelers.

Leckere Birne
‘Conference, die leckere Birne aus Europa’: zo luidt de slo-
gan van de EU-Conferencecampagne die loopt tot en met
2019. Dit voorstel voor promotie van Conference, op initia-
tief van de NFO en samen ingediend met Belgié, is het eni-
ge multiprogramma vanuit Nederland. En met direct succes!
De campagne is één van de slechts zes promotieprogram-
ma'’s die EU-subsidie kregen. In totaal waren er 27 voorstel-
len ingediend voor multiprogramma’s (campagnes waarin
meerdere landen samenwerken). Voorwaarde is dat Europa
in de hoofdboodschap staat van de campagne. De slogan en
het beeldmateriaal EU-
Conferencecampagne
zijn hierop aangepast;
ze kunnen de komende
drie jaar weer ingezet
worden in Duitsland!

" Die leckere Birne
aus Europd

| T A

Beeldmateriaal
voor de EU-
Conferencecampagne
die loopt tot en met
2019.

Foto: NFO
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Er was meer te melden over de noviteiten op de Zeeuwse Fruitteeltdag dan we kwijt konden in de

vorige Fruitteelt. In dit nummer daarom nog een greep uit het moois dat de ruim 80 standhouders

afgelopen januari te bieden hadden.

CAROLINE VAN ASSCHE, VAKREDACTEUR FRUITTEELT, CVASSCHE@NFOFRUIT.NL
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De borstels op de stroken-
poetser van Perfect zijn nu
veel eenvoudiger te vervan-
gen dan voorheen. Volgens
vertegenwoordiger Jan van
Houwelingen zullen veel
telers om die reden kiezen
voor borstels in plaats van
voor flappen. Borstels poet-
sen immers netter en ver-
oorzaken minder snel schade
aan de bast van de bomen.

Foto’s:
Caroline van Assche, NFO

MINDER
SPOORVORMING

De Triplefan van Munckhof heeft een
nieuw onderstel met grotere wielen.
Dat voorkomt spoorvorming; de er-
varing leert dat dat echt wel nodig is
voor de tank van 2.000 liter. De venti-
latorhuizen zijn nu in inox uitgevoerd,
in plaats van in verzinkt staal. Munck-
hof heeft ook een spuitmachine van
3.000 liter, maar kon deze helaas niet
meenemen naar de beurs. De dwars-
stroomspuitmachine van Munckhof
heeft tegenwoordig kunststof kappen
in plaats van plaatstalen. Kunststof is
beter schoon te maken dan plaatstaal,
aldus de vertegenwoordiger.



BOOMPALEN TESTEN

De lichtgewicht Crapal-boompalen van Van Gies-

LINKS EN RECHTS
ONAFHANKELUK VARIABEL

“De Mitterer is het enige merk met een dwarsstroomspuit-

sen International roesten niet en hebben een zeer
lange levensduur. Van Giessen zoekt fruittelers die
machine die de ondersteuning links en rechts onafhankelijk

de boompalen willen testen in een demo.

van elkaar variabel kan regelen”, aldus vertegenwoordiger
Pim Horden vol overtuiging. Met de ‘switch-knop’ op deze
machine kan de bestuurder de blaaskracht aanpassen.
Wanneer de wind dwars op het perceel staat, wil je tegen
de wind in harder
kunnen blazen, en
met de wind mee
juist minder hard.

;
|

De ‘switch-knop’
op de Mitterer
dwarsstroommachi-

ne maakt dat dus
mogelijk. Dit zorgt
voor een betere be-

WESTTEC INNOVATIONS

De hoogwerker Flexotrac van Westtec Innovations is

dekking en minder
emissie.

zo goed als uitontwikkeld en komt binnenkort op
de markt. De Flexotrac

is bruikbaar als snoei-
plateau en voor andere
werkzaamheden op
hoogte. De hoogwerker

DE EERSTE KLAP...

is uit te rusten met een

oogstbandenmodule met
kistenwisselsysteem. In
2017 wordt een spuit-

BASF daagde bezoekers uit om met een mokerhamer op de kop
van jut te slaan. Dit stond symbool voor de eerste klap die telers
aan het begin van het gewasbeschermingsseizoen uitdelen tegen

module ontwikkeld met schurft met de BASF-producten Delan Pro, Sercadis en Faban.

FME. Faban is een nieuwe fungicide op basis van diathianon en pyrime-
thanil. De co-crystal technologie zorgt ervoor dat beide stoffen
langzaam vrijkomen. Een derde deel van de pyrimethanil is vrij in
de oplossing aanwezig, wat zorgt voor een snelle aanvangswer-

king. Daardoor werkt Faban zowel preventief als curatief.

VEILIG OPENEN EN VULLEN

Met het easyFlow-systeem van Bayer kunt u verpak-

kingen van gewasbeschermingsmiddelen veilig ope-
nen en de tank veilig vullen met het middel. Het ziet
ernaar uit dat de Ctgb dit type systemen verplicht

gaat stellen voor risicovolle producten. De easyFlow
met drie adapters kost € 250.
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Zorgen, kansen,
maar vooral veel
positieve energie

Resultaat dialoogbijeenkomsten

In de afgelopen twee maanden zijn acht dialoogbijeenkomsten met fruittelers gehouden om

tot een actieplan te komen voor een betere toekomst voor de Nederlandse fruitteelt. De NFO

organiseerde deze bijeenkomsten samen met de Rabobank. Veel ideeén werden al verzameld. In dit

artikel een samenvatting van de resultaten tot nu toe en een toelichting op het vervolgtraject.

CAROLINE VAN ASSCHE, VAKREDACTEUR FRUITTEELT, CVASSCHE@NFOFRUIT.NL

Een dialoog is een gesprek tussen
twee personen, althans in de strikte
betekenis. In ruimere zin is een dia-
loog ook een gesprek tussen twee of
meer partijen. En dat is precies wat
NFO en Rabobank voor ogen hadden:
laat telers en partijen uit de afzet,
teeltadviseurs en/of maatschappelijke
organisaties in acht bijeenkomsten

- e mm = Em Em = Em ==

Arjan Lambregts:
“De tijdschriften staan vol van

daarmee als sector? Hoeveel
investeren we in marketing?”

r
I
I
| versengezond! Wat doen we
I
I
I

°
I

: Harrie van den Elzen: “"Wij willen
I een beter verdienmodel, maar de I
I keten gaat ons niet helpen. We |
| moeten zelf stappen zetten.” |
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ervaringen uitwisselen om vast te
stellen welke acties nodig zijn voor
een sterkere Nederlandse fruitteelt-
sector in de toekomst. Inmiddels zijn
veel bruikbare ideeén en suggesties
verzameld en samengevoegd. De zes
thema'’s zijn: promotie Nederlands
fruit, imagoverbetering, productver-

nieuwing en onderscheidend ver-
mogen, kwaliteit, ondernemerschap
versterken en stoppen of doorgaan.

Samenwerking
In de bijeenkomst voor Zuidwest-Ne-

De bijeenkomst op 6 december 2016

in Zevenbergen. Foto: NFO
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Arnold Dorrestijn:
“Je kunt kosten reduceren
als je beter weet voor wie je
produceert.”

Susanne Gortz: “Laten we
leren van de succesverhalen van

anderen.”

e |

derland kwam naar voren dat sa-
menwerking en collectiviteit de basis
zijn voor het realiseren van nieuw
perspectief. Dit vraagt om vertrou-
wen, transparantie, vernieuwing en
enthousiasme van telers zelf. Een van
de genoemde ideeén is het sluiten
van verrassende allianties om het
imago van het Nederlandse fruit te
versterken.

In Midden- en Zuid-Holland consta-
teerden de deelnemers dat horizon-
tale en verticale samenwerking de
basis is voor het realiseren van nieuw
perspectief. Ervaringen uit het verle-
den zorgen echter voor aarzeling om
nieuwe samenwerkingsverbanden op
te starten.

In Noord-Nederland bleek dat sa-

F ™= = == = e = mm == o= o

Bertie Tijssen:

“We vervallen steeds in dezelfde
fouten als in het verleden.
We weten al 30 jaar waar het
probleem zit.”

Toine Groot:

“Als ondernemer moet je in
de spiegel kijken; je eigen
kwaliteiten zien en daar je afzet
en bedrijfsvoering op laten

aansluiten.”
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Ondernemerschap

Stoppen versterken

of doorgaan

Productvernieuwing Kwaliteit Imago- Promotie
en onderscheidend verbetering Nederlands fruit
vermogen

Van links naar rechts:

Stoppen of doorgaan
Zachte landing bedrijfsbeéindiging
Financiering bedrijfsovername

Productvernieuwing en onderscheidend vermogen
Nieuwe (club)rassen
Nieuwe verpakkingen
Andere producten / gewassen
Nieuwe concepten gekoppeld aan trends & maatschappelijke
ontwikkelingen
Productontwikkeling die bijdraagt aan een betere middenprijs

Kwaliteit
Uniforme kwaliteit leveren
Kennis bij retailers vergroten
Invulling areaal verbeteren
Monitoring in de keten

Imago-verbetering
Transparant laten zien en vertellen wat je doet op je bedrijf en in social
media
Allianties sluiten

Promotie Nederlands fruit
Conference & Elstar
Inspelen op trends duurzaam en gezond

Ondernemerschap versterken
Inzicht in markt, prijsvorming, kosten en marges in de keten vergroten
Leren van andere sectoren
Leren van elkaar / kennis delen
Nieuw samenwerkingsvormen / klantgerichte ketensamenwerking
Elkaar aanspreken op houding en gedrag
Kernkwaliteiten ondernemer benutten
Keurmerk voor je laten werken
Telen wat je klant vraagt
Verbreding van het bedrijf / bedrijfszeker ondernemen

fruitteelt 4-2017 19



ONDERWERPEN VAN GESPREK

De dialoogsessies vonden plaats met professionele begeleiding

van Olga Plokhooij en Sanne Roemen van Spirit of the Age. Vra-

gen die aan de orde kwamen, waren onder andere:

® \Wat betekenen de huidige ontwikkelingen voor de fruitteler

en zijn onderneming?

® \Wat betekenen de huidige ontwikkelingen voor de keten?

® Welke scenario’s en oplossingsrichtingen ziet u?

® \Welke acties volgen hieruit voor individuele ondernemers,

ketenbedrijven, belangenbehartigers en financiers?

menwerken op het gebied van afzet
complex is en niet af te dwingen is.
Het Noorden concludeerde dat sa-
menwerking als vanzelf moet ont-
staan en moet passen bij de richting
die ondernemers kiezen.

Ook de deelnemers in Limburg be-
nadrukten dat nieuwe vormen van
samenwerking nodig zijn om de
positie van telers in de keten te ver-
beteren. Dit vraagt zelfs een andere
inrichting van de keten, in combinatie
met ondernemers die zelf initiatief
en verantwoordelijkheid nemen. Om
eigenaarschap te kunnen nemen, wil-
len ze leren van andere sectoren.
Samenwerking op het gebied van af-
zet is dus een zaak van de individuele
ondernemer. “Samenwerking begint
bij de ondernemers zelf”, vonden

de deelnemers aan bijna alle bijeen-
komsten. “Honderd procent aan-
bodbundeling is een illusie, maar er

el el |

Peter Ham: |
“lk ga mensen meer van mijn |
bedrijf laten zien door filmpjes op |

social media te zetten.” |

I

I

I

I

I I
°

I |

] Paul Wolters: I

I “Met vijf telers werken we aan |

I het concept Belle Bio, daar krijg ik |

I

energie van.” |

. IR |
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zijn wel héél veel mogelijkheden om
kleinschalig stappen te zetten naar
meer samenwerking.” Voorbeelden
die werden aangehaald uit andere
sectoren, waren 'het wroetvarken’ en
Tommies-snackgroenten, maar ook
BelleBio: een samenwerkingsverband
van biologische fruittelers om een
nieuw merk in de markt te zetten.
De NFO moet zich tot slot, samen met
telers blijven inzetten voor samen-

werking voor collectieve belangen

Voor de input van de vrouwen in de
fruitteeltsector, werd een speciale
bijeenkomst georganiseerd.

Foto: Marijke van Ossenbruggen, NFO

Jac. van Enckevoort: “Het moet |
niet meer uit de kostprijs komen; |
we moeten het op een andere

manier zien te verdienen.”

I
I
I |
I |
I |
| |
| Martijn Vernooij: “Controles op I
: middelengebruik in fruitteelt wa- I
I ren heel positief; dat moeten we |
I veel beter uitdragen. We moeten |
| trots zijn op onze sector.” |

e o oo oo e e e e omm o

rond thema'’s als imagoverbetering,
promotie van Nederlands fruit, on-

derzoek en innovatie.

Vrouwen en jongeren

Voor de input van de vrouwen en
jongeren in de fruitteeltsector, wer-
den er speciale ‘vrouwen-’ en ‘jon-
gerenbijeenkomsten’ georganiseerd.
De vrouwen constateerden dat fruit-
telers op veel zaken weinig invloed
hebben. “Richt je op zaken waar je
wel invloed op hebt”, concludeer-




den zij. "Maak keuzes in met wie je
samenwerkt voor je bedrijfsvoering.
Wissel kennis uit en vertel je eigen
verhaal (beter) aan de consument.
Dat versterkt de positie van fruit-
teeltbedrijven en kan de consumptie
van fruit doen toenemen. Daar moet
tegenover staan dat fruitteeltonder-
nemers een eerlijke prijs krijgen voor
hun inspanningen om een veilig en
gezond product af te leveren.” De
vrouwen spraken af om contact te
houden en misschien vaker kennis
gaan delen op het gebied van kosten
en opbrengsten.

De jongeren maakten zich zorgen
over de manier waarop milieuorga-
nisaties de sector beoordelen. Zij
willen de dialoog aangaan met de
milieuorganisaties om te laten zien
waar fruittelers tegenaan lopen.

F ™ = = = = == == == =

Judith Appelhof:

“Het lijkt een groot drama,
maar ik zie het anders. Ik zie een
keurmerk ook als een kans om
ons te onderscheiden. Er is nog

veel te winnen op kwaliteit.”

| I |

DOE MEE!

KANSEN EN POSITIEVE ENERGIE

Maar liefst 65 telers gaven gehoor aan de uitnodiging om mee te

praten in de eerste sessies. Zij uitten weliswaar zorgen, maar be-

noemden vooral ook kansen. Er kwam veel positieve energie bo-

vendrijven. Telers beseften dat zij zelf in beweging zullen moeten

komen.

De NFO heeft dan ook besloten om verder te gaan met de verza-

melde ideeén. De bedoeling is ze uit te werken in concrete actie-

plannen. In die plannen komt te staan wat gedaan moet worden,

wie wat moet oppakken en hoe de uitvoering gefinancierd moet

worden. De uitwerking begint met een tweede ronde tweede

ronde discussies voor verdere verdieping. Binnen uw regio kunt u

als fruitteler een avond meedenken over de invulling van de actie-

plannen. ledereen mag meedoen! Thema'’s die zeker aan de orde

zullen komen, zijn imagoverbetering en ondernemerschap. Na deze

discussieronde zullen telers de actieplannen moeten uitvoeren.

Daarover leest u de komende maanden zeker meer in Fruitteelt.

Daarnaast willen zij van de milieuor-
ganisaties horen wat zij kunnen leren
van andere sectoren. Jongeren zien
een toekomst, mits er meer aandacht
komt voor kwaliteit. Voor het eigen
bedrijf willen zij meer inzicht in en
grip op de prijsvorming. Ook willen
zij omstandigheden creéren waar-
door zij bedrijfszekerder kunnen
ondernemen.

De jonge fruittelers vinden dat pre-

Alle fruittelers zijn uitgenodigd om deel te nemen aan de ver-

volgbijeenkomsten. U bent van harte welkom om mee te denken

over de thema'’s.

Maandag 20 februari in de Betuwe (locatie Fruitpark Ochten)

Woensdag 22 februari in Noord-Holland

Woensdag 1 maart in Flevoland

Maandag 6 maart in Zuid-Limburg

Woensdag 8 maart in Noord-Limburg

Maandag 13 maart in Zeeland

Woensdag 15 maart in Utrecht (locatie Fruitbedrijf Merkens in

Werkhoven)

De bijeenkomst op 20 februari begint om 20.00 uur. Alle andere

bijeenkomsten beginnen om 19.30 uur. In de agenda op www.

nfofruit.nl houden we u op de hoogte van de locaties.

mium kwaliteit leveren in combina-
tie met borging van kwaliteit in de
keten, veruit de belangrijkste voor-
waarden zijn om als sector te kunnen
overleven. Zij willen hun bedrijven
versterken door meer kennis te krij-
gen over de wensen en eisen van
eindafnemers en op hun eigen bedrijf
aan de slag met verbreding van activi-
teiten en/of afzetmogelijkheden. ®

el |

René Bal (teeltadviseur Delphy):
“Er is nog veel te doen
in teeltoptimalisatie en
automatisering gericht op
smartfarming- technieken voor het
fruit. We moeten bedrijfszekerder
ondernemen.”

| |
| |
| I
| |
| |
| |
| I
| ° |
l |
I Herman van Mourik I
I (Accountmanager Rabobank I
Rijn en Veenstromen / Kromme
| Rijnstreek): "Telers kunnen veel |
I van elkaar leren als ze prijzen en I
I kosten op een eerlijke manier |
| gaan vergelijken." |

e |
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DE SPECIALIST IN
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L Voor een zorgeloze start van jouw bomen!
4 I N O I: |_ E >< ® Novovit® Frutta is ideaal als:
GECONDITIONEERDE RUIMTEN - Startmeststof
0 NPK-meststof (7-35-8) bij het planten
\. (0318) 200 300 * inOﬂ.eX nl 0 Werkt tot 8 maanden na toediening
: 0 ‘Slow release’

- Waterbuffer
o Water- en vochtbuffering, dus minder waterstress bij droge omstandigheden
0 Gunstig effect tot 5 jaar na toediening

IEM HENK MAAS Weegschalen B.V. - Vermindert wortelvraat door woelratten en -muizen
- tel. 0416 69 34 04 o Werkt op fysisch-preventieve wijze

Hoe toepassen?

1. 40 g/boom in het plantgat, geconcentreerd rond de wortels
2. onmiddellijk na het planten water geven (7 a 10.1/boom)

Verkrijgbaar via uw fytohandelaar

_!mmwfweeg% en.nly Globachem
260 AW Wsan 5

HAGEL KOMT HARD AAN

In 2017 korting van 2,5% over de hagelpremie 2016

GLOBACHEM NV, Brustem Industriepark, Lichtenberglaan 2019, BE-3800 Sint-Truiden, Tel. +32 (0)11 78 57 17,
Fax +32 (0)11 68 15 65, E-mail: globachem@globachem.com, Web: www.globachem.com

N

D U IJ N D A Grote voorraad, scherpe prijzen
www.duijndam-machines.com

MACHINES tlo180-632088

Te koop gevraagd: Aweta-Greefa-Perfect fruitsorteermachine

eventueel ook kantelaar en waterdumper

- TE KOOP GEVRAAGD:
W V5 Apple Ind: :
e - SCHILAPPELEN
‘{W/Eeggeéx_?eze,s Bl ri| lerchwarveveg 1.2, Markneae = IHDUSTnlE'
vov s APPELEN
Actie Vaccinium Corybosum
Huron ® 5L Plantenkwekerij J. Boonen Beringe
Aurora ® 5L Vreedepeelweg 29
Voor meer informatie bel of mail 5986 NW Beringe

PLANTENKWEKERI] Tel: 06-10119953
A OEH E-mail: jpoonenkwekerij@outlook.com

Website: www.plantenkwekerijpoonen.nl




Grootfruit

Groeibalans

Hoe korter voor de bloei u wortels snoeit,

hoe sterker het effect.
Foto: Marijke van Ossenbruggen, NFO

De juiste groeibalans vinden, is een kerntaak van fruitte-
lers. Met de optimale groeibalans bereikt u met minima-
le inzet van arbeid een maximale output van kwalitatief
goed fruit.

Er zijn drie methodes die u kunt toepassen voor groei-
remming: wortelsnijden, inzagen en Regalis Plus in-
zetten. U kunt ook combinaties toepassen van deze
methodes. Groeit het gewas te weinig, dan verloopt

de afwatering wellicht problematisch of is er juist een
tekort aan vocht. De groei kan ook achterblijven door
een tekort of overschot aan bepaalde mineralen in de
bodem. Onderzoek eerst wat de oorzaak is, voordat u
preventief veel stikstof toepast. Ook storende bodemla-
gen kunnen de beworteling en opname van vocht in de
war schoppen.

Telers zijn de laatste jaren wat voorzichtiger geworden
met groeiremming in Conference-percelen. Te veel
groeiremming veroorzaakt stress, en dat kan leiden tot
infectie met zwartvruchtrot. Maar als het aantal snoei-
uren alleen maar toeneemt en de vruchtbaarheid gaat
achteruit, dan is ingrijpen gewenst.

Hoe korter voor de bloei u wortels snoeit, hoe sterker
het effect. Nadeel is echter dat ook de stress toeneemt.
Zodra de grond in de boomgaard begaanbaar is, kunt u
de wortelsnoei inplannen. Houd daarbij in het achter-
hoofd dat de wond ongeveer een maand voor de bloei
sneller dichtgroeit dan nu in februari. Inzagen kan dus
vanaf nu, maar het verdient de voorkeur om dat vanaf
ongeveer een maand voor de bloei te doen.

JORIS WISSE
CENTRALE ADVIESDIENST FRUITTEELT
JCWISSE@CAF.NL

Sterk wapen tegen schurft

In 2017 kan de fruitteelt in de praktijk voor het eerst
kennismaken met DelanPro. DelanPro heeft twee actie-
ve stoffen, namelijk dithianon en kaliumfosfiet. Exact 55
jaar geleden werd dithianon geintroduceerd binnen de
gewasbescherming als chinonderivaat met twee nitril-
groepen. De stof is beter bekend als basisfungicide, on-
der meer als preventiemiddel tegen schurft op appel en
peer. De sterke werking tegen schurft en goede regen-
vastheid vormen van oudsher de kernwaarden van het
middel. Het product kende vanuit het verleden diverse
formuleringen. Op dit moment is het onder de naam
Delan DF verkrijgbaar als spuitkorrel. Recent heeft deze
formulering een herregistratie doorlopen, wat zware
driftreducerende maatregelen tot gevolg had.

DelanPro heeft een veel gangbaarder etiket. Het is
beschikbaar in een nieuwe vloeibare SC-formulering, die
niet uitzakt. Naast dithianon (125 gram per liter) bevat

DelanPro

Maximaal aantal toepassingen 6
Minimale interval 5 dagen
Veiligheidstermijn 35 dagen
Residu (MRL-vulling en detectie vanaf juni

beide stoffen)
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DelanPro kaliumfosfiet (561 gram per liter). Kaliumfos-
fiet is een plantversterker, die de werking van dithianon
versterkt. Kaliumfosfiet heeft nu middels toelating

een tweeledige werking tegen schurft. Als eerste remt
kaliumfosfiet de vorming van sporen door de schimmel.
Daarnaast activeert het de plantencelreceptoren om
hun natuurlijke weerstand in te schakelen (plantverster-
king), zodat die de aanval van de schimmel beter kan
weerstaan.

Klein- en steenfruit

De adviesdosering DelanPro bevat per hectare omgere-
kend iets meer dithianon, dan 0,425 kg Delan DF bevat
in combinatie met 1 liter kaliumfosfiet.

ARYAN VAN TOORN
CENTRALE ADVIESDIENST FRUITTEELT
AVTOORN@CAF.NL

Pseudomonas

Bacterieziekten zoals Pseudomonas syringae kunnen in
steenfruit uitval veroorzaken van takken of volledige
bomen. Naast infecties van stammen kunnen in het
voorjaar ook bloemen, bladeren, jonge scheuten of
vruchten aangetast raken. Aangetaste stammen zijn
vaak te herkennen aan een afwijkende kleur met inge-
zonken plekken, vaak ook in combinatie met gomvor-
ming. Bij het aansnijden van de stam is een donkerbrui-
ne verkleuring zichtbaar.

Pseudomonas overwintert op takken en stammen, maar
ook in aangetaste knoppen. Verspreiding verloopt
hoofdzakelijk via regen en wind. Bij kleine beschadigin-
gen, snoeiwondjes, tijdens bladval of na storm of hagel
kunnen infecties optreden, zowel tijdens de teelt als in
de opkweekfase. Het vroege voorjaar, rond de bloeipe-
riode, vormt vaak een gevaarlijke periode voor bloesem-
infecties. Vocht en lage temperaturen kunnen voor een
snelle vermeerdering zorgen. De Pseudomonas-bacterie
kan ook voorkomen bij bijvoorbeeld blauwe bessen.

De gevoeligheid voor bacterién verschilt per klein- en
steenfruitras, maar ook per onderstam.

Preventie

In Nederland zijn geen middelen toegelaten tegen bac-
terién. Infecties moet u dus zien te voorkomen, naast
een schone start met bacterievrije bomen of struiken.
Snoei pruimen en kersen tijdens het groeiseizoen bij
droog weer en behandel grove wonden met een wond-
afdekmiddel. Daarmee beperkt u het risico op infecties.
Overkapping en vorstwerende maatregelen tijdens

de bloei, zorgen vaak voor een gezonder gewas. Ook
daarmee geeft u bacterién, maar ook schimmels minder
kans. Een sterk, goed gevoed gewas is weerbaarder
tegen diverse infecties. Combineer bespuitingen tijdens
de bloei altijd met een intensief bladvoedingsschema,
ook bij jonge bomen of struiken. Een zwakker groeiend
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Stamaantasting Pseudomonas bij kers.
Foto: Heino van Doornspeek, Vlamings BV

gewas geeft eerder problemen dan evenwichtig groei-
ende bomen en struiken. Voorkom dus groeistagnaties
en wateroverlast. Begin met schone plantbomen en ver-
wijder aangetaste takken en bomen. Verspreiding komt
vooral voor bij koud weer tijdens de bloeiperiode; voor-
kom dan gewasstress. Jonge gewassen zijn gevoeliger
voor uitval; oudere pruimen- en kersenbomen kunnen
aantasting van bacteriekanker vaak beter aan.

HEINO VAN DOORNSPEEK
VLAMINGS BV
HEINO.VAN.DOORNSPEEK@VLAMINGS.NL



Bewaring

Kwaliteit in beeld

Steeds meer bewaarders controleren structureel de kwali-
teitsontwikkeling van het fruit door een monster uit de cel
direct te beoordelen. De kleur en hardheid zijn zo prima
vast te stellen, maar dat geldt minder voor specifieke af-
wijkingen. Zeker in een jaar als dit. Binnen partijen zijn er
grote kwaliteitsverschillen; de kwaliteit van het ‘monster’
kan daardoor afwijken van die van de hele cel. Bovendien
zijn er afwijkingen die samenhangen met een specifieke
plaats in de cel of in de kist. Denk aan de ontwikkeling
van schilvlekjes, visogenrot, scald of vochtverlies. Houd
hier bij de beoordeling rekening mee en open bij twijfel
de cel voor een intensieve controle.

Stal daarnaast het product tijdelijk bij een hoge tempera-
tuur. Veel bewaarders melden dat zij juist daardoor inzicht
krijgen in de kwaliteit. Sommige kwaliteitsproblemen
worden juist beter zichtbaar tijdens een uitstalperiode
(kamertemperatuur) onder vochtige omstandigheden.
Verpak het product dus altijd tijdens de uitstal om de ge-
voeligheid van de partij te stimuleren. Gebruik de uitstal-
periode ook om de effecten van 1-MCP te beoordelen.

Vochtstatus

De mate van het vochtverlies lijkt volgens de condens-
watermeting in veel cellen lager te liggen dan in andere
jaren. Wel is het beeld van het product zelf veelal minder.
Bij veel Conference zien we een matige vochtspanning en
al regelmatig partijen met te veel slappe nekken. Deze
partijen zijn vaak ook in de sortering gevoeliger voor stre-
pen. Dit probleem kan vooral beperkt worden door een
versnelde afzet.

De binnenkant van de kist bedekken met plastic, voorkomt

schuurschade en vochtverlies.
Foto: NFO

Kies het juiste monster om, eventueel met uitstal, een
beeld te krijgen van de vochtstatus. Uiteraard kunt u
proberen met extra bevochtiging de situatie te handha-
ven, maar let tijdens de komende maanden wel extra op
rotontwikkeling. Het probleem lijkt samen te hangen met
droge kisten. Ook ontstaat bij peren die tegen de binnen-
kant van de kist liggen, meer schuurschade dan in andere
jaren. U kunt de binnenkant van de kist bedekken met
plastic. Dat is effectief tegen schuurschade en voorkomt
vochtverlies, al heeft het de bekende praktische bezwa-
ren.

Ook de condenswatermetingen bij appels laten meest
lagere vochtverliezen zien. Controleer de kwaliteit van
het fruit, voordat u iets gaat doen om het vochtverlies

te vergroten. Laat de maatregelen die u inzet, afhangen
van de mate waarin het product al iets slapper, of juist
zeer gespannen en strak aanvoelt.

Situatie koudemiddel

De situatie rond synthetische koudemiddelen blijft in
ontwikkeling. Langzaam maar zeker komen er alterna-
tieve natuurlijke koudemiddelen voor de fruitbewaring.
Naast de ammoniak- (pomp)installaties voor de grotere
opslagcapaciteiten zijn al diverse (indirecte) propaan-
systemen geplaatst, met CO, of koudedrager (glycol,
temper, etc.) als koudemiddel op verdamperniveau. Ook
zogenaamde transkritische CO,-installatie worden inmid-
dels in beperkte mate toegepast. Bewaarders kunnen
met deze alternatieven steeds beter uit de voeten. Daar
waar de hoogste eisen worden gesteld in het beperken
of maximaal controleren van de vochtigheid, vragen de
nieuwe koudemiddelen nog ervaring en verbeteringen.
Zeker bij een bestaande installatie is het erg lastig om
te bepalen wat het juiste moment is om over te gaan op
natuurlijke koudemiddelen. Zolang er nog voldoende
synthetische koudemiddelen in de installatie zit, is zo'n
overstap immers voor een deel kapitaalvernietiging. Be-
denk wel al wat u doet als u onverhoopt te maken krijgt
met grootschalige lekkage van koudemiddel.
Maatregelen om koudemiddelverliezen te beperken zijn
altijd verstandig. Sommige bewaarders halen in de zomer
het koudemiddel uit de installatie en testen deze volle-
dig met behulp van vacumeer- en druktesten. Vaak valt
besluit om pakkingen preventief te vervangen.

FRANK VAN DE GEIJN
WAGENINGEN UR/FBR
FRANK.VANDEGEIJN@WUR.NL
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NFO Agenda

PRODUCTGROEP HOUTIG KLEIN-
EN STEENFRUIT

Donderdag 23 februari

Algemene ledenvergadering, met aan-
sluitend lezingen van G. van Loon (Pro-
ductmanager the Greenery) en P. Piepers
(Directeur retail the Greenery) over “Toe-
komstvisie zachtfruit categorie in retail”.
Bezoek daarna het nieuwe zachtfruit DC
van the Greenery in Breda. Alleen voor
NFO-leden (i.v.m. ALV). Aanmelden voor
dinsdag 21 februari via info@nfofruit.nl.
Locatie: Hotel Van der Valk Princeville,
Princenhagelaan 5, Breda.

Aanvang: 12:30 uur (ontvangst met
lunch), eindtijd 15:30 uur.

MIDDEN-NEDERLAND

Woensdag 22 februari

Terwolde

Naam bijeenkomst: Gewasbeschermings-
avond door Aryan van Toorn (CAF) in
samenwerking met Agruniek Rijnvallei.
Locatie: Eettapperij Bijsterbosch, lJsseldijk
85 Welsum.

Aanvang 19.15 uur.

Dinsdag 7 maart

Betuweland

Jaarvergadering met na de pauze een le-
zing door Tonnie van Kessel (Agro Buren).
Locatie: Appelcafé Gruun, Ommeren.
Aanvang: 19.00 uur, eindtijd 22.30 uur.

Donderdag 16 maart

ALV NFO-kring Midden-Nederland, met
aansluitend een inleiding door Helga van
Leur (Meteo Consult) over ‘Effect van de
verandering van het klimaat op de Neder-
landse en Europese Fruitteelt’.

Locatie: La Place De Rotonde (A2), Pan-
weg 3. 4157 PB Enspijk

Aanvang 19.00 uur, eindtijd 22.30 uur.

ZUID-HOLLAND

Donderdag 2 maart

Vijfheerenland en
Alblasserwaard

Gecombineerde jaarvergadering NFO-
kring Zuid-Holland en NFO-afdeling
Vijfheerenland en Alblasserwaard. Met
na afloop een inleiding door Jaco van
Bruchem over actuele zaken rond gewas-
bescherming.

Locatie: "t Wingerdshof, Dorpsstraat 31,
Wijngaarden.

Aanvang 20.00 uur, eindtijd 23.00 uur.

ZEELAND NOORD-BRABANT
Woensdag 22 februari
Zeeuws-Vlaanderen

Lezing zwartvruchtrot. Bespreking van
proeven en de waarschuwingsmodellen.
Met medewerking van René Bal & David
van de Graaf (Delphy) en Adrie Boshuizen
(BODATA).

Locatie: Dallinga, Nieuwe Kerkstraat 5,
4541 EB Sluiskil.

Aanvang 19.30 uur.

Dinsdag 7 maart
Zeeuws-Vlaanderen
Gewasbeschermingsavond.

Locatie: Dallinga, Nieuwe Kerkstraat 5,
4541 EB Sluiskil.

Aanvang 19.30 uur.

Donderdag 9 maart

Midden-Brabant
Gewasbeschermingsavond o.l.v. dhr. Pie-
ter Aalbers, Arie van Horssen en Willem
Maris van Alliance BV. Deze bijeenkomst
telt mee voor verlenging van de spuitli-
centie, dus neem uw spuitlicentie mee.
Locatie: Café Zaal "t Karrewiel, Vaartweg
112, Dongen-Vaart.

Aanvang: 19.30 uur, eindtijd 23.00 uur.

b y -

in uw eigen
& boerderijwinkel?

Te Koop
gevraagd:

fruitkisten

fiel 18T - B21561
Mab, 06 - 51420044

. Wij bieden ecen compleet assortlmen voor
bo 4erljwmke].s t zeer diverse smaken 3
verpakking is het 'a'u
mogelijk uw fruit te laten verwerken
vruchtensappen.

of bel 0346 25 96 g
Schulp Vruchtensappen. Zandpad 76, Breukelen
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Fruitteelt is het verenigingsorgaan van

de Nederlandse Fruittelers Organisatie.
Abonnementen zijn alleen te verkrijgen door
leden van de organisatie.

Opzegging: schriftelijk, minstens drie maanden
voor het einde van het kalenderjaar. Wijziging
bedrijfsgegevens: schriftelijk tot 1 januari.

Adresgegevens

Postbus 344, 2700 AH Zoetermeer

Louis Pasteurlaan 6, 2719 EE Zoetermeer
Telefoon: (079) 368 13 00, Fax: (079) 368 13 55
E-mail NFO-secretariaat en

ledenadministratie: info@nfofruit.nl,

E-mail redactie: fruitteelt@nfofruit.nl

Website: www.nfofruit.nl

Redactiecommissie

M. (Maarten) Gerritsen, D. van Hees

M. Huijsmans, H. van Kekem (voorzitter)
M. Ravesloot, H. Reinders, C. Uijttewaal
B.J. van Westreenen en R. van ‘t Westeinde

Redactie

Herman Bus (hoofdredacteur)
Caroline van Assche

Marijke van Ossenbruggen

Eindredactie
Marijke van Ewijk
www.vanewijkschrijft.nl

Vormgeving
Richard van Rheenen, Grafisch!OK
info@grafisch-ok.nl

Drukkerij
Impressed druk en print, Pijnacker

Advertentie-acquisitie

Bureau Van Vliet, Remco Wijnhout

Postbus 20, 2040 AA Zandvoort
r.wijnhout@bureauvanvliet.com

Telefoon: (023) 571 47 45, Fax: (023) 571 76 80

Uitgever en auteurs verklaren dat Fruitteelt

op zorgvuldige wijze en naar beste weten is
samengesteld en aanvaarden dan ook geen
enkele aansprakelijkheid voor schade, van welke
aard ook, welke het gevolg is van handelingen
en/of beslissingen die gebaseerd zijn op
bedoelde informatie.

Gebruikers van Fruitteelt wordt met nadruk
aangeraden deze informatie niet geisoleerd te
gebruiken, maar af te gaan op hun professionele
kennis en ervaring. Niets uit deze uitgave

mag op enige wijze worden verveelvoudigd,
opgeslagen in een geautomatiseerd
gegevensbestand, of openbaar gemaakt zonder
voorafgaande schriftelijke toestemming van de
uitgever.



i- De 3R2 Nevelspuit

Minimale tijdsbesparing van 65%
Geen windhagen nodig
Drift reductie van 99,7%
Touchscreen spuitcomputer
Vamil en MIA regeling

* Fruitteelt +Bomenteelt + Wijnbouw < Biologische teelt

™  kwHLJholland
vrijblijvend 5 g, nk 0 an
een offerte. 2! i agricultural crop protection specialists since 1946 Bezoek onze nieuwe website

+31 (0)344-661248 info@kwhholland.nl www.kwhholland.nl

Lees dit bericht en noteer het bij de nuttige telefoonnummers!
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Rijk san organische stof, kalk ene...en direet leverbaar
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[haar heeft ook U recht op !

. ]
K— Tel (0032} 475434000 of (0032) BOSE4000
E-mail: info@henritielens.eu
Diesel
e Elektrisch Spsecialise voor kevering en Mederbaned, Dhaitsland e Belge
Kortom! Apryel miet!
Mocm contact op on gonict van de extea mogelijkheden!

* Wielen
* Rupsen

| Semirups - WA

* Levelsysteem

* Snoeien WWW.STAPELBED.COM

* QOogsten

V‘lESTTE% For every orchard Stapelbedden
wa

vanaf € 82,50,- ex. BTW
Ve a FLEXOTRAC %

Matrassen

Westtec Innovations b.v. De Sluis 11, 4271CZ Dussen - vanaf € 39~ excl. BTW
T: +3-1416 392300 M: +31(0)6 22904 902 Lockerkasten
E: info@westtec.nl W: www.westtec.nl ’
I B B anaf € 59,- excl. BT

e rans L. 2000m? voorraad!

Gas en dampdichte coatingen .

Voor professioneel afdichten van Uw .
Kocl= en UL bewaarcellen Industrieweg 30B

Vraag vrjblijvend advies en prijsopeaaf bij 2382 NW Zoeterwoude
Renovatie en Mieuwbouw van Uw cellen Tel: 071 -5230 184
Voorstraat 106 5334 W Velddriel info@stapelbed.com

Tel. D418-632735 GSM., 0653, 160,826 WWW.stapelbed.com

WWW vercotranscoating. nl

info@vercotranscoating.nl . U O
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We create chemistry g rming tegen schurft




