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> �Beperkingen in 
beschermingsgebieden 
grondwater

> �Waterstress bevordert 
productie

> �Hygiëne beste maatregel 
tegen ongedierte



Meststof en waterbuffer in 

       één granulaat

Voor een zorgeloze start van jouw bomen!
Novovit® Frutta is ideaal als:

- Startmeststof
 o NPK-meststof (7-35-8) bij het planten
 o Werkt tot 8 maanden na toediening
 o ‘Slow release’

- Waterbuffer
 o Water- en vochtbuffering, dus minder waterstress bij droge omstandigheden
 o Gunstig effect tot 5 jaar na toediening

- Vermindert wortelvraat door woelratten en -muizen
 o Werkt op fysisch-preventieve wijze

Verkrijgbaar via uw fytohandelaar

GLOBACHEM NV, Brustem Industriepark, Lichtenberglaan 2019, BE-3800 Sint-Truiden, Tel. +32 (0)11 78 57 17, 
Fax +32 (0)11 68 15 65, E-mail: globachem@globachem.com, Web: www.globachem.com

Hoe toepassen?

1. 40 g/boom in het plantgat, geconcentreerd rond de wortels
2. Onmiddellijk na het planten water geven (7 à 10 l/boom)
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D66 bezoekt fruitbedrijf 
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‘Waar kan ik de sinaasappels plukken?’
Bezoekers lieten zich niet tegenhouden door de regen en de blubber. 

Ondanks de soms barre weersomstandigheden, kwamen zij volop naar de 

fruitbedrijven om mee te doen aan de Landelijke Appelplukdag. Fruitteelt 

blikt terug op een geslaagd evenement.

Voorkomen is beter, genezen kan niet
Bacterievuur (Erwina amylovora) kan plotseling en explosief uitbreken. De 

bacterie kan veel schade aanrichten, ook in de fruitteelt. Preventie is daarom 

van groot belang. Als bacterievuur desondanks optreedt in de boomgaard, 

is het zaak om snel de juiste maatregelen te nemen en te zorgen voor goede 

hygiëne.

Honderdjarige bedient het hele land
Veiling Zaltbommel realiseerde de afgelopen vijf jaar vier maal een 

recordomzet. Indrukwekkend, maar voor de veiling geen reden voor grootse 

plannen. “Onze toegevoegde waarde moet vooral terechtkomen bij de 

individuele teler”, benadrukken directeur Peter van Osch en voorzitter Toon 

van Tuijl. Inmiddels komt die teler, net als de koper niet meer alleen uit de 

regio.
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Fruitteelt kort

Wereldrecord 
appelpiramide bouwen
Het bouwen van een appelpiramide van minimaal 7.000 

appels. Dat was de uitdaging die Luuk Broos van dag- en 

vrijetijdsbesteding Ons Plekske in Vinkel op zaterdag 23 

september aanging. 

Fruitbedrijf Roks uit Fijnaart sponsorde de appels, die na 

afloop werden verkocht om de slacht-

offers van orkaan Irma op St-Maarten 

te steunen. De recordpoging haalde 

publiciteit in diverse landelijke media 

en zo kwam ook de fruitsector weer 

positief in beeld.

Broos heeft al meer stapelrecords op 

zijn naam staan, onder andere met 

champagneglazen en sinaasappels. 

Zijn volgende record wil hij vestigen 

met spruitjes. 

Vanwege de ongelijke vormen viel het 

bouwen van een appelpiramide nog 

niet mee. Foto: Joël Roks

Bezoekers kwamen volop naar de 

fruitbedrijven om mee te doen aan de 

Landelijke Appelplukdag, ondanks het 

soms natte weer. Overigens was het 

Zeeland de hele dag prima weer om een 

lekker appeltje te plukken! 

Foto: Alice van Assche

Coverfoto

Bedrijven met 
antihagelkanon groter

Na een jarenlang slepend conflict heeft de Raad van 

State zich op 13 september positief uitgesproken over 

het gebruik van antihagelkanonnen. Ter voorberei-

ding op deze rechtszaak heeft Wageningen Economic 

Research de structuur en het economisch belang van 

de bedrijven met een antihagelkanon, en van de hele 

fruitsector in Borsele onderzocht.  

Van de 80 fruitteeltbedrijven in Borsele hebben 23 

fruittelers 9 antihagelkanonnen opgesteld. De be-

drijven met een antihagelkanon zijn met gemiddeld 

21 ha fruit groter dan het gemiddelde fruitbedrijf in 

Borsele (17 ha) en landelijk (11 ha). 

De bedrijven met een antihagelkanon halen samen 

een gemiddelde bruto-opbrengst van ongeveer 10 

miljoen euro per jaar (30% van totaal gemeente Bor-

sele). Dit komt neer op een gemiddelde bedrijfsomzet 

van € 435.000 per bedrijf per jaar. Hiermee wordt 

gemiddeld € 69.700 per bedrijf aan arbeidsinkomen 

door de regulier werkzame arbeidskrachten ver-

diend. Met gemiddeld 2,43 arbeidskrachten per be-

drijf, is dit € 28.600 per arbeidskracht. Aan lonen voor 

los personeel wordt gemiddeld € 91.300 per bedrijf 

uitgegeven (voor omgerekend 3,04 arbeidsjaareenhe-

den).

Daarnaast wordt in het samenhangend fruitcomplex 

(toelevering, verwerking en distributie) per bedrijf 

€ 87.000 verdiend. Daarmee komt het totaal verdiende 

arbeidsinkomen dat met een bedrijf met hagelkanon 

samenhangt, op € 248.000. Dat is 5,7 miljoen euro 

voor alle bedrijven met antihagelkanon in Borsele.

Lees meer over de werking van de antihagelkanonnen 

in de nieuwsbrief van dinsdag 26 september of op 

nfofruit.nl.

Voorbeeld van een antihagelkanon. 
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Asbest verwijderen met hijskraanbak 
blijft verboden
Het blijft verboden om asbest te laten verwijderen 

vanuit een werkbak die aan een hijskraan hangt. Dat 

antwoordde minister Asscher van SZW op vragen van-

uit de Tweede Kamer. VVD, CDA en SGP vrezen samen 

met asbestsaneringsbedrijven dat het vervangen van 

asbestdaken vertraging oploopt vanwege het strikt 

handhaven van deze norm. De wettelijke norm is niet 

veranderd, maar de afgelopen jaren werd in de praktijk 

vaak gewerkt met hijskraanbakken. Onder andere naar 

aanleiding van een dodelijk ongeval in 2016, publiceer-

de de Inspectie SZW de brochure ‘Werken op hoogte 

vanuit een werkbak’. Ook worden de regels strikter 

gehandhaafd. 

Anne van Rossum van DLV Advies schat dat 10 tot 20 

procent van de asbestdaken in de fruitteeltsector niet 

goed bereikbaar is zonder hijskraan. Ruud Hoosemans 

van het LTO-programma AgroAsbestVeilig houdt het op 

10 tot 30 procent van alle 

agrarische bedrijfsgebou-

wen. Van Damme Asbest-

sanering uit Heinkenszand 

kan circa 50 procent van 

het werk niet meer uitvoe-

ren. “Rondom kan je er 

vaak met een hoogwerker 

nog wel bij, maar verder naar boven moeten werkne-

mers klimmen. Ze worden nu blootgesteld aan veel 

grotere (val)gevaren”, aldus Van Damme.

Op de NFO-poll van afgelopen zomer gaven 91 van de 

142 stemmers aan nog asbest op het dak te hebben. 

Slechts 11 van hen zijn van plan het asbest komend jaar 

te verwijderen. 

In de NFO-nieuwsbrief en op nfofruit.nl stond afgelo-

pen week het bericht ‘Verzekeren asbestdak duurder’. 

Stem op de nieuwe poll
De stelling van de vorige poll luidde: ‘Werken aan het imago van de 

fruitsector wordt steeds belangrijker’. De in totaal 56 deelnemers 

brachten als volgt hun stem uit: 

 28 x Ja, ik wil daar best aan bijdragen, maar graag dat de branche-

organisatie dit verder oppakt 

 26 x Ja, telers moeten vooral zelf 

actief aan de slag

 2 x Nee, iedereen weet wel dat we 

een lekker en veilig product op de 

markt zetten

De stelling van de nieuwe poll luidt: ‘De economie in Nederland en 

verschillende EU-landen zoals Polen en Duitsland trekt aan. Het 

vinden van voldoende Poolse arbeidskrachten voor de pluk wordt nu 

steeds lastiger’

 Ja, veel afzeggingen dit jaar maar zie Poolse plukkers komende 

jaren wel als belangrijkste arbeidskracht

 Ja, veel afzeggingen dit jaar. Over een paar jaar zal ik andere groe-

pen moeten benutten (o.a. Roemenen en Bulgaren).

 Een beetje, maar het is te doen

 Nee, ervaar hier geen problemen mee

Ga naar nfofruit.nl en breng uw stem uit!

Promotie 
Conference in 
Duitsland
Op het Deutschen Obst und Gemuse 

Congress (DOGK) op 21 september en 

22 september in Dusseldorp werd Confe-

rence volop gepromoot. De proeverijen 

vonden plaats in het kader van de Eu-

ropese campagne die Nederland samen 

met de Belgen uitvoeren om de export 

van Conference naar Duitsland te stimu-

leren. Op de DOGK waren veel verte-

genwoordigers aanwezig van de Duitse 

supermarktketens. 

28282626

22
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Dankzij landelijke publiciteit  veel bezoekers van buiten de regio 

Bezoekers lieten zich niet tegenhouden door de regen en de 

blubber. Ondanks de soms barre weersomstandigheden, kwamen 

zij volop naar de fruitbedrijven om mee te doen aan de Landelijke 

Appelplukdag. Fruitteelt blikt terug op een geslaagd evenement. 

JANNEKE VAN DE VELDE, BELEIDSMEDEWERKER NFO, JVDVELDE@NFOFRUIT.NL

Landelijke Appelpukdag

“Op veel plekken stortregende of 

miezerde het, maar iets zuidelijker 

was het eigenlijk heel redelijk weer”, 

vertelde Juanita de Jonge van De 

Stuifakker in Zevenbergschenhoek. 

“De bezoekers kwamen van heinde 

en ver. We waren erg blij met de hulp 

van de ANWB-vrijwilligers. Zonder 

hen hadden we het niet gered!” Dat 

veel mensen van buiten de eigen re-

gio het evenement ontdekken, merk-

te ook Joel Roks van Roks Streek-

winkel uit Fijnaart. “Op onze andere 

plukdagen komen de mensen uit de 

omgeving, maar het verbaasde mij 

tijdens de Landelijke Appelplukdag 

waar de mensen allemaal vandaan 

kwamen. Dat komt echt door de 

landelijke publiciteit.”

De deelnemende bedrijven lieten zich 

van hun beste kant zien. Bezoekers 

konden uiteraard appels en peren 

plukken. Maar daarnaast organi-

seerden de fruittelers allerlei leuke 

kinderactiviteiten, zoals een teken-

tafel, stempelen met appelstempels, 

speurtochten door de boomgaard 

of een springkussen. De kinderen 

konden fruit versieren met ‘gekke 

bekken’, met behulp van de Ga-voor-

Kleur-fruitstickers. 

Vooral een uitje
“De mensen komen vooral voor een 

uitje. Het gaat niet om kruiwagens 

vol fruit plukken; bezoekers willen 

vermaak.” Zo organiseerde Frans van 

Brandenburg van de Oogsthoeve 

in Heteren een heuse kinderthea-

tervoorstelling. “Maar de dag zelf 

draait natuurlijk om het plukken van 

de appels en peren: daar ligt wel de 

kracht”, meent Bart van Kekem van 

fruitbedrijf de Kwikstaart uit Ameide. 

Het is jammer dat de fietsroutes langs 

de bedrijven vanwege het slechte 

maar weinig zijn gebruikt. De fruit-

bedrijven kunnen die natuurlijk ook 

zelf inzetten in hun eigen publici-

teit. Carien Duvekot van fruitbedrijf 

Schorre in Vrouwenpolder verbaasde 

zich vooral over de mooie schoenen 

waarmee sommige bezoekers de 

boomgaard bezochten. “Gelukkig 

hadden we een hele serie regenlaar-

zen klaarstaan. Dit stelden de bezoe-

kers zeer op prijs.” 

‘Van appels plukken 
wordt je hebberig. Ik 
heb er veel te veel’

Foto’s: Laura Pouwel

‘Waar kan ik de sinaas appels plukken?’
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Dankzij landelijke publiciteit  veel bezoekers van buiten de regio 

Foto’s: Alice van Assche

Foto's: NFO

Foto's: Laura Pouwel

‘Waar kan ik de sinaas appels plukken?’
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Voorkomen is beter, 
genezen kan niet

Bacterievuur (Erwina amylovora) kan plotseling en explosief 

uitbreken. De bacterie kan veel schade aanrichten, ook in 

de fruitteelt. Preventie is daarom van groot belang. Als 

bacterievuur desondanks optreedt in de boomgaard, is het 

zaak om snel de juiste maatregelen te nemen en te zorgen 

voor goede hygiëne.

De zogeheten bufferzones zijn zones waar bacterievuur bestreden 

moet worden. De overheid stelde ze in om de handel van bacterievuur-

waardplanten mogelijk te maken naar beschermde gebieden en naar 

sommige derde landen (landen buiten de EU). Naktuinbouw inspec-

teert gewassen in deze zones op aantasting met bacterievuur. Ook 

in de groene ruimtes en in de fruitteelt voert Naktuinbouw dit soort 

controles uit. Vorig jaar vonden de inspecteurs ruim 150 aantastingen, 

waarvan 37 in boomgaarden bij fruittelers. Ook dit jaar zijn er weer 

aantastingen gevonden.

Als er in een bufferzone bacterievuur wordt gevonden, kan dat direct 

gevolgen hebben voor de handel in de producten die binnen die zone 

GERBEN MELLEMA, MANAGER KEURINGEN 

BOOMKWEKERIJGEWASSEN NAKTUINBOUW EN 

MARC DE GROOF, KEURMEESTER, 

G.MELLEMA@NAKTUINBOUW.NL

Bacterievuur

Aantasting bacterievuur

Een aangetaste boom moet zo snel mogelijk worden opgeruimd om 

verdere verspreiding te voorkomen. Foto: Naktuinbouw 
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gekweekt of geteeld zijn. Dit kan uiteraard grote econo-

mische schade veroorzaken. Aantastingen kunnen bijvoor-

beeld ontstaan in het openbaar groen of een boomgaard 

in de directe omgeving van een kwekerij, of op de kwekerij 

zelf. Aantastingen kunnen direct tot enorme schade leiden. 

Een geïnfecteerde boom kan een tiental bomen eromheen 

infecteren. Met de inspecties voorkomt Naktuinbouw 

uiteindelijk dus economische schade. Dit beschermt de 

boomkwekerijpercelen in de zone. Doordat er al jarenlang 

inspecties worden uitgevoerd, is het aantal aantastingen 

per jaar teruggelopen van enkele duizenden in de tachtiger 

jaren tot ruim honderd in de afgelopen jaren. 

Hygiëne
In 1966 werd bacterievuur - destijds perenvuur genoemd 

- voor het eerst waargenomen in Nederland. De aantas-

tingen waren toen van zo’n omvang, dat het volgens de 

kranten in de nabije toekomst niet meer mogelijk zou zijn 

om peren te telen in Nederland. Zover is het gelukkig niet 

gekomen, maar de schrik zat er goed in. Er werden rigou-

reuze maatregelen genomen om het organisme te bestrij-

den. Bacterievuur uitroeien, is nooit gelukt, maar door alle 

maatregelen is de situatie nu wel onder controle. Toch zien 

we de laatste jaren met name in de fruitpercelen steeds 

vaker aantastingen die zich snel en soms door de gehele 

boomgaard verspreiden.

Om bacterievuur te voorkomen zijn hygiëne en alertheid 

de sleutelwoorden. Maak (snoei)gereedschap goed schoon 

met een middel dat desinfecteert. Voorkom nabloei, want 

dit blijkt een ideale invalsplek te zijn voor de bacterie. 

Inspecteer niet alleen de boomgaard zelf op aanwezigheid 

van bacterievuur, maar ook de (directe) omgeving. Voer 

extra inspecties uit als de weersomstandigheden daar om 

vragen. Bijvoorbeeld tijdens of na een periode van broeie-

rig weer of na een hagelbui.

Bacterievuur herkennen
Bacterievuur wordt niet altijd snel als zodanig herkend. 

Telers denken soms te maken te hebben met vruchtboom-

ROL FRUITTELERS 
Houd heel goed in de gaten of er geen bacterievuur 

ontstaat in de boomgaard en/of in de zone van ten 

minste 500 meter eromheen. Reageer meteen als u 

een besmetting vindt. Treft u die aan in de 500 me-

ter rond uw boomgaard, meld dit dan onmiddellijk 

aan de eigenaar van de bomen. Deze zal vervolgens 

maatregelen moeten nemen. Is hij daartoe niet be-

reid, dan kan de NVWA een aanzegging doen. Mocht 

het zover komen, neem dan contact op met de NFO. 

En natuurlijk moeten er zo min mogelijk waardplan-

ten staan in de buurt van hardfruitpercelen. 

kanker, Pseudomonas of vorstschade. Telers moeten alert 

zijn op aanwijzingen zoals verkleving, vaantjes en bacte-

rieslijm. Maar zelfs zonder deze symptomen kan er spra-

ke zijn van bacterievuur. Weeromstandigheden kunnen 

ervoor zorgen dat symptomen niet altijd even duidelijk 

zijn. In tegenstelling tot vruchtboomkanker heeft bacterie-

vuur in de zomer geen scherpe overgang van gezond naar 

ziek materiaal. Ook in het najaar en winter is bacterievuur 

waarneembaar. Takken en de stam kunnen roodbruin tot 

donkerpaars verkleuren. De bacterie overwintert als een 

kanker.

Verspreiding voorkomen
Is een boom in een bufferzone aangetast met bacterie-

vuur, dan moet de eigenaar deze binnen tien dagen 

ruimen. Als dat niet gebeurt, loopt de zone het risico de 

status van bufferzone te verliezen. Dat kan grote gevolgen 

hebben voor de export van vruchtbomen. Een aangetaste 

boom moet zo snel mogelijk worden opgeruimd om 

Bacterieslijm van bacterievuur is zeer besmettelijk. 

Foto’s: NFO

Verkleuring in het hout door bacterievuur. 

Foto: Naktuinbouw
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verdere verspreiding te voorkomen. Ga als volgt te werk:

* Informeer Naktuinbouw (ook bij twijfel).

* Als de aantasting binnen een bufferzone valt, komt er 

een inspecteur langs om vast te stellen of er sprake is van 

bacterievuur. 

* Ruim daarna de aangetaste plant(en) zo snel mogelijk op 

en ga daarbij hygiënisch te werk. 

* Zaag aangetaste bomen aan de grond af.

* Laat het aangetaste materiaal minimaal een dag liggen 

voordat het afgevoerd of verbrand wordt.

* Met toestemming mag u aangetast materiaal verbran-

den. Doe dit ter plekke en versleep het materiaal niet.

* Verpak aangetast materiaal in plastic en voer dit verant-

woord af. Zo voorkomt u verdere verspreiding.

* Voer deze werkzaamheden aan het einde van de werk-

dag uit en ontsmet vervolgens gereedschap, schoeisel en 

handen. Doe kleding in de was en neem een douche.

* Houd na verwijdering de omgeving extra in de gaten. De 

bacterie kan nog lang latent aanwezig blijven. 

Regeling bufferzones
Verdeeld over Nederland zijn er 11 bufferzones ingesteld. 

Boomkwekerijen kunnen vrijwillig deelnemen aan de ‘Re-

geling bufferzones’. De regeling houdt in dat:

* waardplanten twee keer visueel zijn gecontroleerd;

* planten zijn getoetst op latente aanwezigheid van bac-

terievuur;

* het gebied rond de kwekerij vrij is bevonden van bacte-

rievuur.

Door deel te nemen aan de regeling, kan een bedrijf zijn 

klanten garanderen dat hij er alles aan doet om zijn per-

celen vrij te houden van bacterievuur. In een eventueel 

meningsverschil met een afnemer, staat hij sterker. 

De bedrijven binnen een zone die deelnemen aan de 

‘Regeling bufferzones’, betalen de instandhouding van de 

bufferzones. In het verleden leverde het Productschap ook 

een fi nanciële bijdrage. Tot nu toe nemen landeigenaren 

en fruittelers nog niet deel aan de regeling. Ze betalen 

dus ook niet mee aan de kosten van de bufferzones, maar 

zijn er natuurlijk wel bij gebaat dat door de inspecties en 

maatregelen de infectiedruk van bacterievuur laag wordt 

gehouden. 

De belangrijkste fruitgebieden waar ook die bufferzones 

zijn, zijn in Flevoland en Noordoostpolder en in de om-

geving van Opheusden, Steenbergen en Nederweert. Het 

complete overzicht van de bufferzones staat op nvwa.nl. 

Gebruik op deze site de zoekopdracht ‘bufferzone bacte-

rievuur’. Op de site vindt u ook meer informatie over de 

regelgeving in de bufferzones. 

WORKSHOP BACTERIEVUUR
Wilt u meer weten over hoe u bacterievuur herkent, 

hoe deze ziekte zich verspreidt en welke bestrijding 

mogelijk is? Naktuinbouw deelt opgedane praktijkken-

nis in de Workshop Bacterievuur. Deze wordt jaarlijks 

georganiseerd in augustus. Kijk op naktuinbouw.nl 

voor meer informatie. 

SAMEN AANPAKKEN
Het is belangrijk dat boomkwekers en fruittelers elkaar 

informeren over aantastingen. Daarnaast zijn zowel 

boomkwekers als fruittelers verplicht een aantasting 

met bacterievuur te melden. Dit kan bij de NVWA of 

bij Naktuinbouw. Zo kunnen we samen ook in de toe-

komst bacterievuur de baas blijven.

Telers moeten alert zijn op verkleving, bacterieslijm en 

vaantjes (foto).

De ‘Regeling bufferzones’ houdt onder meer in dat 

waardplanten twee keer visueel zijn gecontroleerd. 
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AGF steeds 
vaker digitaal 
besteld
AGF doet het bovengemiddeld goed 

bij de online supermarktaankopen. 

Dat meldt Joop Holla, directeur 

onderzoek bij marktonderzoeks-

bureau GfK kort voor het uitbren-

gen van het jaarlijkse rapport met 

marktaandelen en waarderingen 

van de Nederlandse supermark-

ten. Holla voorziet een stijgende 

concurrentie van online inkopen 

voor de fysieke winkels. Binnen het 

verssegment doet AGF het beter 

dan zuivel en vlees. De online beste-

dingen blijven toenemen, maar de 

verwachte 20 procent in 2020 blijkt 

te hoog gegrepen, zo laat Holla 

weten aan AGF. Inmiddels doet een 

op de zeven huishoudens de dage-

lijkse boodschappen digitaal. Albert 

Heijn is daarbij de grootste. Digitale 

aanbieder Boni heeft laten weten 

de eigen webwinkel te sluiten en te 

gaan samenwerken met PicNic.

‘Goede kleuring geeft 
mooi rendement’
“Vrijwel overal is vraag naar”, stelt Emanuel Sluis van 

Service2Fruit tevreden vast. “De stemming blijft positief. 

Doyenné du Comice gaat ook veel naar België, maar Gieser 

Wildeman en Rode Boskoop zijn vooral op de binnenlandse 

markt veelgevraagd. Rode Boskoop brengt in de kist inci-

denteel tot € 0,70 per kilo op. Daarbij past wel de nuance-

ring dat dit alleen voor de schaarse partijen geldt met een 

goede kwaliteit 

en maat. Als alles 

boven 85 mm zit, 

ligt het anders.”

“De aanbiedingen 

bij supermarkten 

als Lidl en Plus, 

met winkelprijzen 

onder de euro, 

hebben Elstar 

goed in de mond 

gebracht. Dat 

was een mooie 

bestemming voor 

de tweede en 

derde pluk. Door 

de goede kleuring 

met dit mooie 

weer haal je toch 

een mooi rende-

ment uit de geplukte Elstar. De schilprijs van Elstar is met 

€ 0,35 tot € 0,40 per kilo ook hoog en in verhouding met 

de industrieprijzen van € 0,24 tot € 0,26. Vergeleken daar-

bij zijn de schilprijzen van de laatste Jonagold van de oude 

oogst van € 0,30 niet hoog. Maar wellicht krijgen die een 

impuls als de oude oogst helemaal weg is; daar zit nog wat 

van in de cellen omdat die kisten en koelruimte niet nodig 

zijn. De afgelopen periode is van de laatste Jonagold voor 

de verse consumptie veel weggegaan naar Polen.”

“De handel in de peren loopt nog wat achter. Maar die 

komt nu wel op gang en ik verwacht dat dit in de loop van 

oktober wel weer aantrekt. Na de stormschade wordt een 

deel van de beschadigde vruchten alsnog snel afgezet in 

plaats van ze langer te bewaren. Vooral Doyenné du Comi-

ce, maar ook de laatste Conference heeft soms behoorlijke 

windvegen opgelopen. Gelukkig waren de meeste peren al 

binnen.”

Marktzicht
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Peru wil ook frambozen 
exporteren
Peru - Frambozen moeten op 

de wereldmarkt ook een 

onderscheidend product 

worden voor Peru. Dankzij 

een grootschalige ontwik-

keling van voorheen droge 

gebieden, is het land in korte 

tijd een belangrijke exporteur 

geworden van blauwe bessen, 

asperges en avocado’s. Campesol is 

inmiddels een bekende exporteur. Met een vergelijkbare 

aanpak moet framboos het volgende product worden. 

Deze teelt zou vooral het noorden van het land een im-

puls moeten geven. Volgens de Peruaanse minister van 

Landbouw is zowel het klimaat als de grond daar prima 

geschikt. Hij gaf daar een inleiding over de mogelijkheden 

in het gebied, die is opgepakt door diverse media. “We 

hebben bij blauwe bes gezien hoe het kan, nu is het de 

beurt aan frambozen.” Overigens roept de grootschali-

ge opzet van diverse teelten ook kritiek op. De teelt van 

blauwe bes heeft de woestijn veranderd in een vruchtbaar 

teeltgebied, maar door het watergebruik daalt het grond-

waterpeil zo snel dat de watervoorziening voor de bevol-

king in het geding kan komen.

Plus gaat uit van 
hoge prijzen 
Niet zozeer de actieprijs van € 0,99, 

maar vooral de basisprijs waarvan 

Plus die afl eidt, baarde vorige week 

de nodige opzien. Een kilo Elstar kost 

normaal € 2,59 per kilo, aldus de recla-

me van Plus. Het is een euro meer dan 

vorig jaar gebruikelijk was. De vraag is 

ook wat de basisprijzen van de rassen 

en merken in het hogere segment 

moeten zijn. Als Elstar al € 2,59 per 

kilo kost, zou bijvoorbeeld Jazz of Pink 

Lady bijna € 4 moeten kosten. Ook 

Kanzi benadert dit segment, zeker nu 

die van het zuidelijk halfrond komt. 

Dat brengt een hogere prijs met zich 

mee. Ook Lidl voerde actie met Elstar 

voor minder dan een euro. Deen heeft 

deze week een aanbieding met kleine 

maten. Een mandje met een kilo Con-

ference-peertjes of Junami-appeltjes 

kostte € 1,25. Een vergelijkbare ver-

pakking met diverse pruimen presen-

teerde Deen vorige week als nieuw 

product voor € 2,50. Opvallend, zo na 

het Nederlandse pruimenseizoen.

Baywa richt zich op Azië 

Duitsland - Baywa wil dat haar 

contracttelers meer conceptras-

sen gaan telen als Kanzi en Jazz. 

Want rassen in dit smaaksegment 

zijn het meest succesvol in China 

en omliggende landen. In Azië 

is het de komende jaren te doen 

als het gaat om appelhandel, 

zo tekende persbureau DPA op 

uit de mond van bestuursvoor-

zitter Klaus Jozef Lutz. Baywa 

beschikt over diverse concep-

trassen als Kanzi en Jazz van 

verschillende herkomsten. Niet 

alleen uit Duitsland, maar ook uit 

Nieuw-Zeeland en de Verenig-

de Staten. Deze rassen moeten 

een alternatief vormen voor de 

gangbare rassen, waarvan het 

rendement onder druk staat 

door de groeiende appelpro-

ductie. Het persbureau berekent 

een toename van 85 miljoen ton 

naar honderd miljoen, zo meldt 

AGF.nl. Probleem daarbij is dat 

de Aziatische productie makke-

lijker naar westerse landen komt 

dan andersom. “China komt niet 

zomaar over de brug met import-

licenties”, benadrukt Lutz.
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Bio toegankelijker in VS
Verenigde Staten - Biologische producten zijn 

in de Verenigde Staten goedkoper geworden. 

De omzet hiervan steeg met bijna 10 procent, 

terwijl het volume met ruim 11 procent toenam. 

Inmiddels koopt 88 procent van de Amerikaanse 

huishoudens geregeld biologische producten, 

meldt onderzoeksbureau Nielsen. Het aanbod 

in fullservice supermarkten, maar ook discoun-

ters maakt het aanbod beschikbaar voor een 

grote groep consumenten. Daarbij blijven biolo-

gische producten relatief duur. Een eigen merk 

in plaats van een biologisch A-merk maakt het 

verschil kleiner, meldt Nielsen. Gemiddeld was 

het verschil in prijs 18 procent. Dat hoeft niet 

ten koste te gaan van de telersprijzen, zo bleek 

tijdens de studiedag van Natyra. Nautilus levert 

geregeld biologische producten aan Lidl. Maar 

de discounter betaalt de biologische afzetorga-

nisatie daarvoor vergelijkbare prijzen als andere 

afnemers, vertelde directeur Hein Wolff.

Kleinfruit als eerste naar EU
Canada - Het handelsakkoord tussen Canada en de Europese Unie is 

gematigd positief ontvangen in Ottawa. “Er zullen op korte termijn 

geen bergen groenten en fruit vanuit Canada naar Europa gaan”, 

vertelde een woordvoerster van Canadian Produce Marketing Associ-

ation met enig gevoel voor understatement. “Maar kleinfruit is zeker 

een van de producten die wel gaan.” We oriënteren ons nog waar 

precies vraag is naar welke producten”, lichtte ze toe aan FreshFruit-

Portal. Binnen Europa is het akkoord in Spanje enthousiast ontvan-

gen. Canada was ook zonder handelsakkoord al een belangrijke 

overzeese afnemer van Spaanse groenten en fruit.

ANTON OOSTVEEN

FREELANCE JOURNALIST

FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

BRC wil zachte 
Brexit
Verenigd Koninkrijk – BRC, het 

British Retail Consortium, is op 

het Europese vasteland vooral 

bekend als afkorting voor de 

strenge certificering voor sorteer-

bedrijven. Maar het is ook een 

belangenorganisatie voor Britse 

supermarkten en houdt zich daar-

om ook bezig met de naderende 

Brexit. Die moet zo zacht moge-

lijk zijn, vinden de Engelse retai-

lers. Gebeurt dat niet, dan stijgen 

de prijzen van importproducten 

in de winkel tot 22 procent. Als 

reactie hierop zullen binnenland-

se aanbieders ook hogere prijzen 

afdwingen, waardoor de consu-

ment uiteindelijk tot 30 procent 

duurder uit kan zijn.
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Tijdens de oogst zet vrijwel elk bedrijf tijdelijke medewerkers in. Veel van hen komen jaarlijks terug. 

Zij kennen de werkwijze op het bedrijf en kunnen de nieuwe medewerkers leren wat de bedoeling 

is. Dat kan door een korte instructie, of door hen gewoon te laten meekijken. Deze laatste vorm van 

kennisoverdracht kan voor veel doeleinden toegepast worden.  

Leren kan op veel manieren. De meeste bekende vorm is 

klassikaal leren, zoals tijdens een cursus of een opleiding. 

Klassikaal leren wordt ook wel formeel leren genoemd. 

Daarnaast bestaat ook informeel leren. Volgens de Aus-

tralische professor Charles Jennings leren we vooral door 

informeel te leren (90 procent informeel tegen 10 procent 

formeel leren). Van alle kennis en ervaring die we opdoen, 

leren we 70 procent door het werk dat we doen en de uit-

dagingen die we daarbij tegenkomen, 20 procent door con-

tact met collega’s, etc. en slechts 10 procent door scholing. 

Effectief
Informeel leren kan heel effectief zijn, kost weinig geld, 

maar het vraagt wel wat aandacht. Door medewerkers 

binnen het bedrijf informeel te laten leren, raken zij meer 

gestimuleerd en gemotiveerd om meer uit zichzelf en hun 

werkzaamheden te halen. 

Hoe kunnen bedrijven informeel leren toepassen op de 

werkvloer? Ga als eerste na wat uw medewerkers zouden 

willen leren. Spreek vervolgens af hoe u de leertrajecten 

gaat faciliteren op de werkvloer. De volgende tips kunnen 

daarbij helpen:

*	 Bespreek met elkaar wat iedereen wil leren, of wat er 

veranderd zou kunnen worden. Bespreek daarbij ook 

wat iedereen van elkaar zou kunnen leren.

*	 Laat de meer ervaren krachten samenwerken met nieu-

we medewerkers. De nieuwelingen leren zo de kneepjes 

van hun nieuwe vak. 

*	 Regelmatig vinden er studieclubs of teeltbijeenkomsten 

plaats. Laat medewerkers hieraan deelnemen. Ze doen 

zo contacten op met andere telers of teeltadviseurs. 

Daardoor kunnen zij veel nieuwe kennis opdoen. 

*	 Heeft een medewerker een cursus of bijeenkomst bijge-

woond? Stimuleer hem om zijn kennis te delen met zijn 

collega’s.

*	 Fouten maken, is menselijk. Zorg voor een sfeer waarin 

iedereen kan leren van elkaars fouten, zonder dat me-

dewerkers daar een schuldgevoel aan overhouden. 

*	 Laat medewerkers eens andere taken uitproberen. Zo 

kunnen zij ervaren wat ze leuk vinden en waar ze goed 

in zijn.

*	 Geeft tot slot zelf het goede voorbeeld. Deel kennis en 

stel vragen aan collega’s of medewerkers. 

	

Zijn er medewerkers die meer willen leren dan wat mo-

gelijk is op de werkvloer? Neem dan eens contact op met 

NFO-scholingsconsulent Mariëlle Mulder. Zij kan u voor-

zien van informatie en advies. 

Scholing

MARIËLLE MULDER, NFO-COÖRDINATOR KENNISPROGRAMMA’S EN SCHOLINGSCONSULENT MMULDER@NFOFRUIT.NL

Leren op de werkvloer 
motiveert en stimuleert

Slechts 10 procent van de kennis die we opdoen, verkrijgen 

we door klassikaal leren. 
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Spijtig dat er maar één oogst per jaar is. Foto: NFO

NFO NIEUWS

Pluk de dag!

Op 16 september was het feest in de fruit-

teelt. Zo heb ik het ervaren toen ik tijdens 

de Landelijke Appelplukdag bedrijven in 

verschillende delen van het land heb bezocht, 

die deelnamen aan deze NFO-activiteit. Ja 

het spetterde een beetje en soms ook fl ink, 

maar dat leek de bezoekers niet te deren. Het 

enthousiasme van zowel de deelnemende 

bedrijven als de bezoekers was hartverwar-

mend. Hulde aan de deelnemende bedrijven 

die dit festijn mogelijk maakten, in een voor 

ieder fruitbedrijf met appels en peren zeer 

hectische periode. Sector-PR avant la lettre, is 

mijn gevoel bij deze manifestatie. Mijn droom 

is dat wij dit elan weten vast te houden in 

de komende jaren en weten mee te nemen 

in de PR-campagne waarover u binnenkort 

meer zult lezen en horen. Fruittelers met 

hun gezinnen en medewerkers zijn de beste 

ambassadeurs voor onze sector. Dat moeten 

we verder uitbouwen en uitbuiten. Burgers 

en consumenten bereik je het best via echte 

mensen, echte verhalen en ontmoetingen 

in de echte praktijk. Daar kan geen gelikte 

reclamespot tegenop. Spijtig dat er maar één 

oogst per jaar is, denk ik dan in mijn enthou-

siasme. Tegelijk beseffend dat de oogst van 

ons gezonde product ook iets unieks is en 

juist een momentum creëert waarop velen 

zitten te wachten. De pluk van ons fruit heeft 

iets bijzonders en daarmee ook onze nationa-

le plukdag. Pluk deze dag zou ik zeggen en 

tot volgend jaar!

COLUMN
MICHIEL GERRITSEN, VOORZITTER
MGERRITSEN@NFOFRUIT.NL

Fruittelers met hun 
gezinnen en medewerkers 
zijn de beste ambassadeurs 

voor onze sector

Btw-landbouwregeling
Vorig jaar kondigde de regering al aan dat zij van plan was 

om de btw-landbouwregeling af te schaffen. Dit zou bete-

kenen dat alle landbouwbedrijven vanaf 1 januari 2018 een 

btw-boekhouding moeten gaan bijhouden. Dit levert de 

schatkist zo’n 21 miljoen euro op. LTO-Nederland stelt voor 

om de invoering uit te stellen, omdat dit wetsvoorstel pas 

laat dit jaar in de Tweede en Eerste Kamer komt. Bedrijven 

hebben dan te weinig tijd om zich voor te bereiden. Ook 

stelt LTO voor de 21 miljoen in te zetten voor innovatie en 

onderzoek. De NFO kan zich hierin vinden, maar zou een 

deel van de 21 miljoen willen inzetten voor vrijstelling van 

de assurantiebelasting op de brede weersverzekering. 

Subsidie brede weersverzekering
Ook dit jaar wordt er extra budget vrijgemaakt om deelne-

mers aan de brede weersverzekering in aanmerking te laten 

komen voor de maximale subsidie van 65%. NFO, LTO en het 

ministerie van EZ zijn dit overeengekomen. Vorig jaar werd 

er een kleine korting toegepast op de subsidie, omdat het 

subsidieplafond van 9 miljoen werd overschreden. Dit voor-

jaar heeft de NFO met succes gelobbyd voor verhoging van 

het plafond, zodat er de komende jaren voldoende budget 

is voor de maximale subsidie. 
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Certificering  
chemische rattenbestrijding 

rond gebouwen

Rodenticiden waren dé middelen om schade door muizen 

en ratten te beperken. Deze middelen zijn echter steeds 

minder beschikbaar vanwege resistentie en ingeperkte 

toelatingen wegens risico’s op doorvergiftiging. Roden-

ticiden kunnen toegelaten worden als biocide en als ge-

wasbeschermingsmiddel. Een biocide mag ingezet worden 

om mensen, dieren en gebouwen te beschermen, en een 

gewasbeschermingsmiddel om een gewas te beschermen. 

Het is niet toegestaan om met een biocide een gewas te 

beschermen.

KBA- en KBA GA-licentie
In het verleden gold er voor agrarische bedrijven een vrij-

stelling om professionele rodenticiden te gebruiken. Om 

rodenticiden als agrariër in gebouwen te mogen inzetten, 

is sinds 1 juli 2015 de aantekening knaagdierbestrijding op 

de spuitlicentie voldoende. Deze aantekening verkrijgt u 

nadat u een KBA-bijeenkomst heeft gevolgd. De KBA-li-

centie geldt alleen voor agrarische bedrijven en niet voor 

sorteerbedrijven en loonkoelbedrijven die onder MKB 

vallen. De inschrijving bij de Kamer van Koophandel is lei-

dend. MKB-bedrijven zijn aangewezen op externe bedrij-

ven die gecertificeerd zijn voor ongediertebestrijding.

Meerdere jaren was het gebruik van rodenticiden rondom 

gebouwen sterk beperkt. Na moeizaam overleg is er sinds 

1 januari helderheid. Om rodenticiden op basis van anti-

coagulantia buiten gebouwen en rondom voederplaatsen 

te mogen toepassen, is een aanvullende KBA GB-cursus 

met verplicht examen nodig. Bovendien moet het bedrijf 

dat de rodenticiden toepast, gecertificeerd zijn. Agrarische 

bedrijven kunnen zich voor certificering aanmelden via 

erkenningen.nl. 

Toelatingen
Deze wetgeving heeft de weg geopend voor nieuwe 

toelatingen van rodenticiden op basis van anticoagulantia 

/ antistollingsmiddelen. Deze rodenticiden zijn de eerste 

middelen die extra beschikbaar zijn gekomen op basis van 

een systeemaanpak. Deze systeemaanpak houdt in dat 

bedrijven eerst gecertificeerd preventieve maatregelen 

nemen, voordat zij deze rodenticiden inzetten. In heel 

Europa neemt het aantal rodenticiden als gewasbescher-

mingsmiddel af. Van de 39 werkzame stoffen die in Europa 

bekend zijn als rodenticiden, mogen er maar 7 gebruikt 

worden als gewasbeschermingsmiddel. In Nederland zijn 

alleen de mollentabletten op basis van aluminiumfosfide 

toegelaten als gewasbeschermingsmiddel. 

Dit middel mag alleen ingezet worden tegen 

mollen en woelratten door personen die een 

vakbekwaamheidsbewijs mollen en woelrat-

ten hebben. In Nederland zijn rodenticiden 

als biociden voor inzet in en rondom 

gebouwen op basis van twee 

werkzame stoffen toege-

laten, namelijk broma-

diolon, o.a. Super 

Caid/TomCat en 

difenacum o.a 

Sorkil. 

JACO VAN BRUCHEM, BELEIDSMEDEWERKER NFO, JVBRUCHEM@NFOFRUIT.NL 

Ongediertebestrijding 

Het is beperkt mogelijk om rodenticiden in te zetten voor de bestrijding van muizen en ratten. 

Toelatingen van rodenticiden zijn vervallen of fors aangepast. Degene die de middelen toepast, heeft 

hiervoor een licentie en/of certificering nodig. 
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Ongediertebestrijding

Bestrijding binnen begint buiten 

Hygiëne 
is beste preventie
Voorkomen is beter dan genezen. Dat geldt ook voor ongedierte 

bestrijden. Want een onaantrekkelijke leefomgeving voor 

ongedierte, voorkomt overlast. 

Valfruit
Schone zwartstroken voorkomen dat 

er in het perceel overlast ontstaat 

door ongedierte. Ruim niet alleen 

snoeihout en bladeren op, maar ook 

het valfruit. Tijdens de oogst is daar 

vaak geen tijd voor. En zeker onder 

natte omstandigheden is dat een las-

tig klusje. Maar als het opgeruimd is, 

betekent dat minder voedsel voor on-

gedierte. Dat voorkomt dat ze gaan 

nestelen in het perceel en rondom 

gebouwen. Verwijder het valfruit bij-

voorbeeld met een strokenpoetser 

en versnipper het om de ver-

tering te bevorderen. Ver-

geet ook de sierappeltjes 

niet. Als die allemaal op de 

grond vallen, ligt er mooi 

verspreid over het perceel 

voedsel voor knaagdieren. 

Het beste kunnen die dus 

gesnoeid en verzameld 

worden voordat de appel-

tjes op de grond vallen.

Onvergiftigd lokaas
Naast hygiënemaatregelen 

is het belangrijk om klem-

men en vallen te plaatsen. 

Voorzie die om te beginnen 

van onvergiftigd lokaas. Het 

is de kunst dat dat aantrekkelijker 

CAROLINE VAN ASSCHE, VAKREDACTEUR FRUITTEELT, CVASSCHE@NFOFRUIT.NL

PREVENTIE 
BUITEN
*	 Controleer alle gebouwen rond-

om op naden en kieren. 

*	 Maak naden en kieren dicht. 

Een muis heeft aan een halve 

centimeter genoeg om binnen te 

komen.

*	 Laat geen rommel slingeren. 

Ruim hout, palen, stenen etc. op 

of plaats het omhoog. 

*	 Sla materialen niet direct tegen 

gebouwen op; houd een afstand 

aan van enkele meters. 

*	 Kies voor een grindstrook rond-

om gebouwen in plaats van 

beplanting. 

*	 Sluit opslag van fruitafval goed 

af.

*	 Voer fruitafval regelmatig af. 

*	 Ook met een hond en/of kat(ten) 

houdt u ongedierte op afstand.

PREVENTIE IN 
HET PERCEEL
*	 Plaats een nestkast voor een 

torenvalk. 

*	 Zorg voor een schone zwart-

strook, ruim ook valfruit en 

sierappeltjes op. 

*	 Ruim rondslingerende bodem-

vellen op. 

*	 Laat geen stapels haardhout, 

palen, etc. liggen bij het perceel. 

Met dank aan John Kusters, 

directeur van PG Kusters Land- en 

Tuinbouwbenodigdheden B.V. 

is dan het fruit waar het ongedierte 

op afkomt. Goede ervaringen zijn er 

met bierworstjes, gedroogde cock-

tailworstjes, pindakaas en mezenvet-

bolletjes of netzakjes pinda’s (voor in 

vogelvoerhuisjes). 

Plaats de vallen op plekken waar de 

dieren voorkomen. Bruine ratten bij-

voorbeeld, leven vooral op de grond; 

de zwarte rat zoekt juist gebouwen 

op en leeft hoog (op balken en ri-

chels). 

Pas als het niet lukt om het onge-

dierte te bestrijden met onvergiftigd 

lokaas, kan onder voorwaarden 

overgeschakeld worden op vergiftigd 

lokaas. Daarvoor gelden overigens 

strenge wettelijke bepalingen. Zie 

ook het artikel op pagina 16. 
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Waterstress 
bevordert productie

WUR doet sinds 25 jaar onderzoek naar de relatie tussen wateraanbod en scheutgroei bij appel. Drie 

jaar groeibeperking door gecontroleerde verlaging van de watergift leidde bij een groeizaam Junami-

perceel tot in totaal 8 ton per hectare extra productie met dezelfde goede maat van gemiddeld 77 mm. 

Water geven stimuleert de scheut-

groei, maar te veel scheutgroei leidt 

tot productie- en kwaliteitsverlies. 

Watergiften moet daarom zijn afge-

stemd op het scheutgroeiniveau van 

de boomgaard. De watergift moet 

echter ook afgestemd zijn op de hoe-

veelheid beschikbaar water in bodem 

(wateraanbod). Het wateraanbod 

wordt uitgedrukt in zuigspanning 

met de eenheid kPa (zie tabel 1).

Scheutgroei remmen
WUR voerde de volgde drie onder-

zoeken uit:

* proef 1 met Elstar in afgesloten 

30-literpotten met fijn, humushou-

dend zand in het tweede groeijaar; 

* proef 2 met dezelfde opstelling 

in het laatste deel van het eerste 

groeijaar; 

* proef 3 met Junami in open sleuven 

met 120 liter fijn, humushoudend 

zand per boom van het tweede tot en 

met vierde groeijaar. 

In proef 1 verlaagden we het water

aanbod tussen half mei en eind juli 

tot 50 kPa. Dat leidde tot 50 pro-

cent minder scheutgroei dan bij een 

wateraanbod van 5 kPa. Bovendien 

waren het vruchtgewicht en de 

productie slechts 5 procent lager. 

50 kPa is dus een ideaal niveau om 

scheutgroei te remmen als het vrucht-

gewicht bijna gelijk moet blijven. 

In dezelfde periode verlaagden we 

het wateraanbod in een deel van de 

proef tot 100 kPa. Dat remde de groei 

van het vruchtgewicht echter te veel 

(27 procent lager vruchtgewicht dan 

bij 5kPa). Bij 50 kPa nam bovendien 

het percentage bloemknoppen op 

het meerjarige hout sterk toe. Aange-

zien dat meestal de betere knoppen 

zijn, is dat dus een gunstig effect. 

Bij 5 kPa was de scheutgroei het 

grootst, en ook het totaal aantal 

bloemknoppen. Wij verwachtten 

RIEN VAN DER MAAS EN PETER VAN ELK, WAGENINGEN UNIVERSITY & RESEARCH, RIEN.VANDERMAAS@WUR.NL

Onderzoek

Tabel 1. Zuigspanningswaarden

Zuigspanning Betekenis

0 kPa Kletsnatte grond, weinig tot geen lucht in de grond

10-20 kPa Goed vochtige grond, maximale scheutgroei 

100 kPa Enigszins droge grond, scheuten groeien nog een beetje

1000 kPa Kurkdroge grond, de bomen gaan dood

De Junami van proef 3 in 2015. 

Foto: WUR
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echter dat na de snoei bij 50 kPa de 

meeste knoppen zouden overblijven. 

Nauwelijks verschil in 
vruchtmaat
In proef 2 onderzochten of we de 

scheutgroei konden beperken zonder 

dat dat leidt tot een lager vruchtge-

wicht. Hiervoor verlaagden we het 

wateraanbod alleen in juli tot 50 kPa. 

Dat leidde tot 47 procent minder 

scheutgroei dan bij een wateraanbod 

van 5 kPa. Op 1 augustus waren de 

vruchten 1 mm kleiner dan bij 5kPa. 

Bij de pluk vonden we echter nauwe-

lijks een verschil in vruchtmaat. Op 

1 augustus brachten we het water

aanbod weer op hetzelfde niveau 

als bij de referentiebehandeling. In 

de drie weken daarna haalden de 

vruchten de groeiachterstand weer in 

(zie figuur 1). Bij de pluk vonden we 

hiervan geen betrouwbare effecten 

op kleur, hardheid of zetmeel-, sui-

ker- en zuurgehalte. 

8 ton per hectare meer
In proef 3 zagen we hetzelfde pa-

troon als in proef 1 en 2. We beperk-

ten het wateraanbod, wat leidde tot 

minder scheutgroei. In het jaar erop 

leidde dat vervolgens tot een betere 

bloei en een hogere dracht, zonder 

verlies van maat. 

Proef 3 voerden we over een lange-

re periode uit (2012 t/m 2014) en bij 

oudere bomen (zie tabel 2). In 2012 

verlaagden we het wateraanbod 

gedurende 7 weken naar 50 kPa. Dat 

leidde niet tot kleinere vruchten. In 

2013 verlaagden we het wateraanbod 

gedurende 5 weken naar 85 kPa. De 

productie was toen 8 procent hoger 

door een hogere dracht bij een ge-

lijkblijvende maat. Dit patroon her-

haalde zich in 2014. Over de periode 

2012-2014 bedroeg de winst in totaal 

8 ton per hectare Junami van dezelf-

de goede maat. 

In 2012 leidde het lagere wateraan-

bod tot een 10 procent kleiner boom-

volume (niet significant). In 2013 was 

het boomvolume 6 procent kleiner 

(wel significant). 

Tabel 2. Effecten van lager wateraanbod in juni en juli op dracht, productie en maat in het tweede t/m vierde groeijaar bij 
Junami (proef 3)

Water-aanbod Gemiddelde zuigspanning in een deel van juni 
en juli2

Aantal 
vruchten per 
boom

Opbrengst Gemiddelde 
vruchtmaat1

2012 2013 2014 2012 t/m 2014 2012 t/m 2014 2012 t/m 2014

hoog 30 kPa 
gedurende 7 
weken3

30 kPa 
gedurende 5 
weken

35 kPa 
gedurende 5 
weken

173 104 ton/ha 76,9 mm

laag 50 kPa 
gedurende 7 
weken3

70 kPa 
gedurende 5 
weken

85 kPa 
gedurende 5 
weken

186 112 ton/ha 76,9 mm

1 Niet statistisch betrouwbaar. / 2 Buiten deze periode was de zuigspanning bij de behandelingen gelijk.
3 Na juli bedroeg de zuigspanning tot de pluk bij ‘laag’ 55 kPa en bij ‘hoog’ 25 kPa. 

Figuur 1. Effect verlaging wateraanbod in het eerste groeijaar1

1 De rode lijn is de behan-

deling met verlaagd wate-

raanbod in juli, de blauwe 

lijn is de referentiebehan-

deling. De groene balkjes 

geven het maatverschil 

weer tussen beide behan-

delingen (proef 2). 

Bij groeizame bomen leidt groei-

beperking door vermindering van 

de watergift tot een zuigspan-

ning van 50 tot 75 kPa gedurende 

een periode van 6 weken in de 

maanden juni en juli tot een 8% 

hogere dracht met dezelfde maat 

in het volgende jaar. 

De komende maanden verschij-

nen in Fruitteelt meer artikelen 

over de effecten van water geven 

op hergroei, vruchtgroei en kwa-

liteit en over het toepassen van 

deze kennis in de praktijk.
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Honderdjarige 
bedient het hele land

De groei van de omzet is voor een groot deel te danken 

aan de ontwikkelingen in het zachtfruit, licht Van Osch 

toe. Op een jaaromzet van 53 miljoen euro zet de veiling 

bijna 29 miljoen euro aan aardbeien en houtig kleinfruit 

om. Bij frambozen is zowel het areaal als het aantal aan-

voerders toegenomen. Paprika was tot twee jaar geleden 

een belangrijk product. Het areaal neemt nu wat af, ten 

gunste van de frambozenteelt onder glas. De omzet aan 

hardfruit is stabiel en bedraagt ongeveer vier miljoen 

euro. Een breed sortiment vollegronds- en glasgroenten 

omvat een omzet van zeven tot acht miljoen euro. 

Transparante vereniging
Veiling Zaltbommel & Omstreken is niet de eerste afzetor-

ganisatie die de leeftijd van honderd jaar bereikt. Maar 

het is wel de enige waarbij dit zonder fusies of overna-

mes is gegaan. De enige opmerkelijke verandering is die 

van rechtspersoon. De veiling is in 1917 opgericht als een 

Naamloze Vennootschap, met verhandelbare aandelen bij 

de oprichters en telers. In de jaren vijftig vonden zij een 

coöperatieve vereniging een betere rechtspersoon, wat de 

veiling sindsdien is.

“En dan wel in een eenvoudige vorm”, licht de voorzitter 

toe. De Algemene Ledenvergadering kiest een bestuur van 

zeven leden, die onderling de taken verdelen. Het bestuur 

benoemt de directeur, die op uitnodiging de bestuursver-

gadering bijwoont. De Raad van Advies en Beroep ziet toe, 

maar is er ook voor geschillen binnen de veiling. “Deze 

combinatie doet recht aan de relatief kleine omvang van 

onze coöperatie”, legt Van Osch uit. De veiling telt onge-

veer honderd leden, die ongeveer naar rato van de omzet 

ANTON OOSTVEEN, FREELANCE JOURNALIST, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

Markt

Veiling Zaltbommel realiseerde de afgelopen vijf jaar vier maal een recordomzet. Indrukwekkend, 

maar voor de veiling geen reden voor grootse plannen. “Onze toegevoegde waarde moet vooral 

terechtkomen bij de individuele teler”, benadrukken directeur Peter van Osch en voorzitter Toon van 

Tuijl. Inmiddels komt die teler, net als de koper niet meer alleen uit de regio.

‘We investeren alleen in wat echt nodig is, 

benadrukt directeur Peter van Osch (rechts). 

Links voorzitter Toon van Tuijl’. 

Foto: Anton Oostveen
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zijn verdeeld over de diverse productgroepen. “Binnen 

elke productgroep heb je kleine en grote aanvoerders”, 

aldus Van Tuijl. “Maar niets is ons vreemd; bij elke product-

groep zet de schaalvergroting voort.”

Korte lijnen en verbanden
“Onze organisatie heeft korte lijnen”, benadrukt de di-

recteur. “Daardoor kunnen we snel schakelen om wensen 

van zowel telers als afnemers goed te bedienen.” Daarbij 

past de veiling verschillende afzetmethoden toe. De klok 

trekt bijna alle groothandel die zelf inkoopt, naar Zalt-

bommel. Maar bemiddeling vindt ook plaats bij specifieke 

vragen over bijvoorbeeld verpakking of levertijden, om zo 

efficiënt mogelijk te werken. “Dit alles voor een zo hoog 

mogelijke uitbetaalprijs voor de teler. Je bedient hiermee 

niet alleen hen, maar ook een breed publiek kopers. Want 

anders zou de prijs bij een van de toegepaste methoden 

wel achterblijven”, analyseert Van Osch. 

Kenmerkend zijn ook de verschillende samenwerkingsver-

banden, zoals met Service2Fruit. Zaltbommel is de enige 

veiling die de deelname aan dit digitale handelsplatform 

collectief heeft geregeld voor haar hardfruittelers. “Als 

een methode elders goed werkt, moet je dat niet kopië-

ren”, beargumenteert de directeur. Vanaf 1998 werkt de 

veiling samen met telersvereniging Van Nature bij de afzet 

van paprika en frambozen. Recenter is de samenwerking 

met de Belgische veiling Hoogstraten. Hierbij gaat het 

eveneens grotendeels om paprika en sinds twee jaar ook 

om frambozen.

Kwanza heeft de omzet aan frambozen een ‘enorme 

boost’ gegeven. “Kwanza kun je telen zoals aardbeien: 

eenmaal planten en twee keer oogsten”, licht Van Tuijl 

toe. Zijn zonen, die het bedrijf voortzetten, telen deze  

framboos ook. De eigenaar van het ras is lid van veiling 

Zaltbommel, die Kwanza weer als merk voert. Wellant 

blijkt een appel die zich prima leent voor de afzet via 

veiling Zaltbommel. “De uitstraling is beperkt; de appel 

heeft wat extra uitleg nodig voor de afnemer de goede 

eigenschappen herkent”, weet Van Osch uit ervaring. 

Dankzij die uitleg aan de consument heeft de appel op de 

omliggende markten, zoals in Den Bosch, een prominente 

plek ingenomen. Finesse is een ander appelmerk in de 

aanvoerhal. Het is de merknaam voor een vroege mutant 

van Jonagold Boerekamp. “Met behulp van onze korte lij-

nen kun je zo’n appel met een beperkte inspanning extra 

onder de aandacht brengen”, vertelt Van Osch.

Ver buiten de Bommelerwaard
“We investeren alleen in wat echt nodig is”, aldus de 

directeur. “De afdeling Emballage is net gerenoveerd en 

de koeling wijzigt stapsgewijs van freon naar ammoniak. 

Maar verder zie je hier geen sterke uitbreidingen. De facili-

teiten om te verpakken zijn alleen bedoeld om in te kun-

nen springen als dat incidenteel nodig is. De toegevoegde 

waarde moet zoveel mogelijk bij de telers zelf terecht 

komen.”

De werkwijze werpt z’n vruchten af. Zo kent de veiling 

nu leden in praktisch alle fruitteeltgebieden. De kopers 

komen niet meer alleen uit het hele land, maar ook uit 

België en Duitsland. “Eindafnemers kopen steeds vaker 

rechtstreeks bij ons in. Wij houden vast aan onze authen-

tieke rol en blijven zo acceptabel voor alle partijen. Veiling 

Zaltbommel neemt geen commerciële positie in”, bena-

drukt Van Osch. “Dat wordt gewaardeerd. De toevoeging 

‘en omstreken’ is zowel bij aanvoerders als afnemers een 

breed begrip geworden dat de Bommelerwaard ver over-

stijgt.” 

Kwanza heeft de aanvoer van frambozen, en daarmee ook 

de hele omzet, enorm gestimuleerd. 

Foto: NFO
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Telen in een grondwater-
beschermingsgebied

Gewasbescherming

Drinkwaterbedrijven zoals Vitens en WML hebben in heel Nederland gebieden aangewezen waar 

grondwater beschermd moet worden tegen verontreiniging. Fruittelers in die gebieden hebben 

daardoor te maken met beperkingen in de gewasbescherming. 

ERIC HEES (CLM ONDERZOEK EN ADVIES) EHEES@CLM.NL EN JOHAN ELSHOF (ZLTO), JOHAN.ELSHOF@ZLTO.NL 

Op welke manier worden telers in 

deze gebieden precies beperkt in 

de gewasbescherming? Die vraag 

is niet eenvoudig te beantwoor-

den. Er bestaat geen volledige lijst 

van niet-toegestane middelen in 

grondwaterbeschermingsgebie-

den. Bovendien worden middelen 

die aanvankelijk niet toegestaan 

waren, na een herbeoordeling 

van de specifi eke toepassing in de 

fruitteelt soms alsnog toegelaten. 

Voorbeelden zijn Luna Privilege, 

Switch en Coragen. Dat betekent 

dat een teler uitsluitend op basis 

van het etiket en kennis van zijn 

adviseur kan vaststellen of hij een 

middel mag toepassen. Voorbeelden van niet-toegestane 

middelen zijn Runner, Topaz en Folicur, en MCPA. 

Nieuwe grenzen
In 2015 stelden de drinkwaterbedrijven WML en Vitens 

nieuwe grenzen vast voor de grondwaterbeschermingsge-

bieden in de provincies Gelderland en Limburg. Sommige 

telers hadden daardoor ineens net wel, of net niet meer te 

maken met beperkingen in gewasbescherming. Gedupeer-

de telers maakten bezwaar tegen deze maatregel, daarbij 

geholpen door ZLTO, LTO Noord en NFO. 

WML, Vitens en de beide provincies gaven CLM daarop 

de opdracht om – samen met getroffen telers – op zoek 

te gaan naar alternatieven voor de niet-toegestane mid-

delen. Ook Fruitconsult, CAF, Delphy, Vlamings en Agro 

Buren dragen bij aan dit onderzoek. Dit seizoen zijn er 

veldproeven gestart op zeven praktijkbedrijven in Limburg 

en Gelderland. Daarin wordt gezocht naar niet-chemische 

bestrijding van meeldauw en zwartvruchtrot, van de 

suzuki-fruitvlieg, fruitmot en 

bladrollers. Ook wordt verkend 

wat de mogelijkheden zijn voor 

mechanische onkruidbeheersing. 

Hobbel
De eerste resultaten van de veld-

proeven zijn nu bekend. Vrijwel 

alle alternatieven blijken duurder 

uit te pakken dan chemie. Zo kost 

1 hectare fruitmotbestrijding met 

een chemisch middel ongeveer 

€ 75 aan middel, terwijl 1 hectare 

met feromoonverwarring al gauw 

€ 200 tot € 250 aan materialen 

kost en aanzienlijk meer arbeid. 

Voor mechanische onkruidbe-

heersing is het kostenverschil met chemie ook groot. Voor 

invoering van niet-chemische alternatieven in de praktijk 

is dat natuurlijk een grote hobbel, hoewel de kosten gaan 

dalen naarmate het alternatief meer wordt toegepast. 

Enerzijds zijn de deelnemende telers verontwaardigd over 

de eenzijdig opgelegde extra beperkingen, vooralsnog 

zonder compensatie. Anderzijds weten zij dat het midde-

lenpakket sowieso smaller wordt, door strengere regels 

maar ook door toenemende resistentieproblemen. Zo 

klinken vanuit het buitenland al signalen dat de werking 

van Coragen lijkt af te nemen. Door deel te nemen aan 

dit project, beschikken de telers als eerste over informatie 

over goede alternatieven. Bovendien hebben zij straks 

betere argumenten om aan te kloppen bij provincies en 

drinkwaterbedrijven voor ondersteuning.

De projecten in Gelderland en Limburg lopen eind 2017 

af. Daarna zullen de resultaten verder bekend worden 

gemaakt. 

De feromoondispenser van Semios om fruit-

motmannetjes te verwarren, is een van de 

geteste technieken. 

Foto: Eric Hees
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Gewasbescherming

Het middelenpakket wordt steeds kleiner, maar in grondwaterbeschermingsgebieden gelden nog 

strengere richtlijnen. Runner, Topaz, Mancozeb, MCPA en Nimrod mogen in die gebieden niet 

toegepast worden. Dat maakt het er niet eenvoudiger op om te telen. Het risico dat er resistentie 

opgebouwd wordt, is zeer reëel.

Op een perenperceel van Marc André de la Porte uit Dreu-

mel zijn in het kader van het grondwaterbeschermings-

gebied twee proeven gedaan: één met mechanische on-

kruidbestrijding zonder herbicidengebruik en één met een 

aangepast schema voor zwartvruchtrotbestrijding. 

Over de resultaten is op dit moment nog weinig te zeg-

gen. De laatste waarnemingen moeten tijdens en na de 

oogst nog uitgevoerd worden. De la Porte: “Het maakt 

het er bepaald niet eenvoudiger op om te telen in een 

grondwaterbeschermingsgebied. Het middelenpakket is al 

niet groot en alternatieven zijn er nauwelijks, want anders 

zouden we die al gebruiken.”

Oneerlijk
De volledige 24 hectare appels en peren van Michel Stein-

busch uit het Zuid-Limburgse St. Geertruid, liggen in een 

grondwaterbeschermingsgebied. Steinbusch: “Ik werk 

volgens de regels, maar het lijkt haast wel of ik biolo-

gisch teel. Ik loop tegen heel veel knelpunten op. Van elk 

middel moet ik steeds eerst het hele etiket bestuderen 

voordat ik het aankoop, want er zijn voor grondwater-

beschermingsgebieden heel veel veranderingen in het 

middelenpakket. Switch was vorig jaar niet toegelaten en 

dit jaar weer wel, maar andere middelen mogen nu weer 

niet. Het lijkt er ook op dat toelatingshouders het te duur 

vinden om de toelatingsaanvraag ook voor grondwaterbe-

schermingsgebieden te willen regelen.”

Met het beperkte middelenpakket voor grondwaterbe-

schermingsgebieden is het extra goed opletten, want dat 

kan tot resistentie leiden. De Zuid-Limburgse fruitteler 

heeft er ook moeite mee dat hij nu wordt afgerekend 

met beperkingen in het middelengebruik, terwijl hij niet 

zelf de veroorzaker van het probleem is. “Het grondwater 

wordt hier van grote diepte opgepompt. Als ze een middel 

vinden dat er niet in thuishoort, dan zijn dat middelen die 

tientallen jaren geleden zijn toegepast en niet de midde-

len die ik op mijn percelen gebruikte. Dat is het oneerlijke 

van deze regelgeving.” 

CAROLINE VAN ASSCHE, VAKREDACTEUR FRUITTEELT, CVASSCHE@NFOFRUIT.NL

Het beperkte  
middelenpakket kan 
leiden tot resistentie

Telen in een grondwaterbeschermingsgebied is niet 

eenvoudig.

Foto: Marijke van Ossenbruggen, NFO
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Vordering oogst 
De oogst verloopt in vergelijking tot andere jaren snel. 

Het fruit kleurt en rijpt gestaag door. Red Prince is daar-

door veelal in een keer geoogst; Elstar veelal in twee 

keer en ook het percentage eerste pluk van overige 

rassen ligt hoog. Over het algemeen is de vruchtmaat 

goed, soms grover dan verwacht. 

Staan uw medewerkers nog een tweede pluk Jonagold, 

Kanzi en later Junami te wachten, dan kunt u hen in de 

tussentijd werkzaamheden laten uitvoeren zoals uitbui-

gen, aanbinden en dikke takken verwijderen. 

Sommige jaren 

laten telers de 

laatste appels 

laten hangen in 

plaats van deze 

nog te plukken. 

Dit seizoen zal 

dat minder snel 

gebeuren van-

wege het hogere 

prijsniveau van 

schilappels en 

industriefruit. 

Bladvoeding na de oogst
Na de oogst moet het blad nog voedingselementen 

opslaan in de knoppen voor aankomend jaar. Dit kunt u 

stimuleren door bespuitingen uit te voeren met ureum, 

kalisalpeter, bitterzout, borium en zink. Pas zink als laat-

ste toe en wees voorzichtig met ureum, omdat dit kan 

leiden tot onrust in de knoppen. 

JORIS WISSE

CENTRALE ADVIESDIENST FRUITTEELT

JCWISSE@CAF.NL 

Onkruid bestrijden 
na de oogst
Onkruid bestrijden na de oogst is aan te bevelen vanwe-

ge bedrijfshygiëne. Ook voorkomt u daarmee overlast 

door ongedierte. Voorheen kon u onkruid na de oogst 

bestrijden met Weedazol. Dit middel is sinds vorig jaar 

niet meer te koop. Opgebruik was mogelijk tot 30-09-

2017. Middelen die u kunt inzetten tegen onkruid zijn: 

* Basta of Finale kunt u na de oogst inzetten als contact-

middel tegen bestaand onkruid. In de praktijk valt het 

effect soms tegen. Gebruik de volledige dosering, maar 

bedenk dat het onkruid vrij lang ‘dood staat’ voordat 

het inzakt. Helder weer bevordert de werking; stem het 

spuitmoment daarop af. Kies voor deze mogelijkheid als 

u geen nawerking wenst. Spuit direct na de oogst. 

* Basta of Finale plus AZ500. Dit jaar is AZ500 nieuw 

op de markt gekomen. Het middel heeft een goede 

duurwerking als bodemherbicide op breedbladigen. Het 

middel kan vanaf half oktober ingezet worden. Voor 

die tijd is de bodemtemperatuur nog te hoog. Ook is 

een vochtige zwartstrook nodig, en regelmatig neer-

slag. Gebruik van AZ500 0,6-1 l/ha zwartstrook (0,3 l/ha 

boomgaard). 

* Overige toelatingen. Binnen de groeistoffen onder 

fruit is tussen 1 september en 1 maart uitsluitend 2,4-

D inzetbaar. Het middel is effectief en gewasveilig, al 

blijven de grassen leven. Deze kunt u selectief bestrij-

den met Agil, Fusilade Max of Kerb. De twee eerste zijn 

prijzig en werken in onze doseringen zeer matig op 

straatgras. Kerb kun u pas in de winter inzetten, als de 

bodemtemperatuur ongeveer 5 ºC bedraagt.

Concluderend zijn Basta/Finale en AZ500 de herbiciden 

die u kunt inzetten na de oogst. Wanneer u duurwer-

king wenst, past u de combinatie toe. 

ARYAN VAN TOORN

CENTRALE ADVIESDIENST FRUITTEELT

AVTOORN@CAF.NL 

Werkwijzer

Grootfruit

Foto: Caroline van Assche, NFO
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Klein- en steenfruit

Witte vliegen 
Witte vliegen zijn eigenlijk geen vliegen, maar zoge-

naamde ‘snavelinsecten’. Er bestaan verschillende soor-

ten, die zowel binnen als buiten leven. Het insect lijkt 

op een motje, is ongeveer 2 mm groot en is bedekt met 

een wit doorschijnend, wasachtig poeder. De larven lij-

ken op schildluizen en zitten vaak aan de onderkant van 

bladeren. Ze scheiden een plakkerige honingdauw af. 

De roetdauw die daardoor ontstaat, beperkt vervolgens 

het assimilatievermogen van de plant. 

De witte vlieg die 

in kassen leeft, 

komt op diverse 

fruitgewassen voor 

en vormt meerdere 

generaties. ’s Zo-

mers leeft dit insect 

vaak buiten. In het 

najaar komen ze 

terug om in de kas 

te overwinteren. 

Daar kunnen ook 

witte vliegen tussen 

zitten die voorko-

men op aardbei of 

tabak. Het insect 

migreert namelijk 

gemakkelijk van het ene naar het andere gewas. 

Een aantal soorten witte vliegen overwintert buiten op 

groenblijvende planten langs kassen of folietunnels. Ver-

wijder dit soort overwinteringsplaatsen zoveel mogelijk. 

Ook in houtig kleinfruit neemt de druk van witte vlie-

gen toe. In een zacht najaar kunnen ze lang actief 

blijven en kan de populatie blijven groeien. De insecten 

zitten meestal onder in het gewas. Zodra u het gewas 

aanraakt, ziet u een grote zwerm witte vliegen opvlie-

gen. Na een tijdje gaan ze weer op de onderkant van 

het blad zitten. Bestrijden is daardoor lastig. De witte 

vlieg veroorzaakt zuigactiviteit en groeiverstoring. 

Tijdens teelt of opkweek kunnen ze ook virussen over-

brengen. 

Bestrijding
Monitor de plaag met gele vangplaten of -banen. Op die 

manier vangt u al flinke hoeveelheden vliegen. De vlieg 

bestrijden is niet eenvoudig. In kleinfruit kunt u ERII en 

BotaniGard WP gebruiken. Ook Met52 OD, op basis van 

de insecten-parasitaire schimmel Metarhizium anisop-

liae, heeft recent een brede toelating verkregen. Met 

dit product is echter nog weinig ervaring opgedaan. De 

insecten-parasitaire schimmel Beauveria bassiana (uit Bo-

tanigard) infecteert de larven. Voor een goede werking 

is bij dit product een hoge RV (van minimaal 60%) en vol-

doende temperatuur essentieel. Herhaal de bespuiting 

na enkele dagen. ERII is een contactmiddel dat werkt op 

een fysieke manier en is geproduceerd van natuurlijke 

producten. De insecten (of mijten) die met ERII of soort-

gelijke producten geraakt worden, kunnen niet meer 

bewegen. Ademhalingsopeningen raken ook verstopt. 

Het gewas moet wel voldoende bevochtigd worden. 

In een gewas kunt u te maken hebben met verschillende 

soorten witte vlieg. Dat maakt de biologische bestrij-

ding lastig. De vliegen kunnen immers verschillende 

natuurlijke vijanden hebben, zoals roofmijten of sluip-

wespen. 

HEINO VAN DOORNSPEEK

VLAMINGS BV

HEINO.VAN.DOORNSPEEK@VLAMINGS.NL

Volwassen witte vliegen. 

Foto: Heino van Doornspeek,  

Vlamings BV

Bewaring

Regioverschillen 
Conference is nu ondergebracht in de bewaring. Hand-

haaf de bewaartemperatuur de eerste 3-4 weken op 

-0,5 °C en laat deze daarna dalen tot -0,8 °C. De meeste 

peren hebben een goede brixwaarde, dus het risico op 

bevriezingschade is niet extra groot.

Bij peren geplukt in de eerste helft van het plukven-

ster, mag u het O2-gehalte volgens het standaardadvies 

geforceerd tot 6% laten dalen. Bij peren geplukt in de 

tweede helft van het plukvenster, daalt het O2-gehalte 

op natuurlijke wijze. 

Echter in het KwaliFruit-project bleken peren uit 

Noord-Nederland sneller aan hardheid te verliezen na 

uitstalling. Dit geldt ook voor peren uit Midden-Ne-

derland die in de tweede helft van het venster geplukt 
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zijn. Deze peren zijn rijper en mogelijk 

gevoeliger voor hol en bruin bij te snel-

le conditionering. Laat het O2-gehalte 

bij peren uit Noord-Nederland dus pas 

na vier weken zakken via natuurlijke 

daling (0,5-1,0% daling per etmaal). Pas 

deze procedure ook toe bij peren uit 

de eerste helft van het plukvenster met 

een lagere hardheid (< 5,5) of bij risico-

partijen. Laat bij Conference die behan-

deld is met SmartFresh, het O2-gehalte 

pas na negen weken dalen via natuurlij-

ke daling. 

Bij peren van niet beregende percelen 

komt vaak inwendige vorstschade voor. 

Dit heeft verder geen consequenties voor de bewaring. 

Maak vooraf wel foto’s van de partijen als deze voor 

derden bewaard worden. Dit om latere problemen te 

voorkomen.

Leg tot slot voldoende monsters klaar voor de product-

controle via het inspectieluik. Vindt celcontrole plaats 

via voorraadbakken, zet dan van iedere partij enkele 

bakken direct achter de celdeur.

Appelkwaliteit
Ook de kwaliteit van appels in rijpheid varieert, en dus 

ook de gevoeligheid voor bewaarziekten zoals stip. 

Rijpere Elstar is gevoeliger, maar ook bij 

andere rassen zien we meer gevoeligheid, 

zeker bij grove appelen. Bij partijen die 

gevoelig zijn voor bewaarziekten, kan 

1-MCP (Smartfresh en Fysium) de pro-

blemen verergeren. Het is daarom af te 

raden om dit toe te passen bij gevoelige 

partijen.

Appels die niet behandeld zijn of worden 

met 1-MCP, moeten tijdig worden gecon-

ditioneerd. Dat geldt zeker voor Jonagold 

om vettigheid en scaldvorming tegen te 

gaan en hardheid te behouden. Pas het 

O2-gehalte tijdig aan; wacht daarmee niet 

op de tweede pluk die ook de cel in moet.

1-MCP toepassen is overigens niet noodzakelijk bij op 

tijd geplukte Jonagold van goed dragende percelen, 

mits de conditionering (temperatuur, CO2/ O2) op de 

juiste manier uitgevoerd wordt.

Voor Elstar van percelen die gevoelig zijn voor schilvlek-

jes, is voor de langdurige opslag DCA-toepassing (zeer 

laag zuurstof) eigenlijk wel noodzakelijk. Dit geldt zeker 

wanneer direct na de pluk 1-MCP is toegepast. Vooral 

door de combinatie van ULO en 1-MCP kunnen schilvlek-

jes tijdens de bewaring fors verergeren.

ALEX VAN SCHAIK

(WAGENINGEN RESEARCH)

ALEX.VANSCHAIK@WUR.NL

Afschaffing 
landbouwregeling
De landbouwregeling wordt per 1 januari 2018 afge-

schaft. Maakt u nu nog gebruik van deze regeling? Dan 

moet u vanaf die datum btw berekenen over de produc-

ten of diensten (prestaties) die u levert. De btw die u 

ontvangt van uw opdrachtgevers, moet u afdragen aan 

de Belastingdienst. De btw die u zelf hebt betaald aan 

uw leveranciers, mag u daarvan aftrekken. U betaalt dus 

btw over het verschil tussen uw inkoopprijs (inclusief 

kosten) en verkoopprijs. 

Een deel van de btw op reeds gedane investering, kunt 

u in het eerste tijdvak van 2018 terugvragen. 

Voor btw moet u elk kwartaal aangifte doen. Uw ad-

ministratie en facturen moeten daarvoor aan bepaalde 

eisen voldoen. 

Voor landbouwproducten geldt volgend jaar het ver-

laagd btw-tarief van 6%. Voor de diensten geldt het 

btw-tarief van 21%. Onder dit laatste tarief vallen ook 

diensten aan landbouwers door bijvoorbeeld agrarisch 

loonbedrijven, boekhoud- en belastingadvieskantoren 

en handelingen aan landbouwproducten, zoals sorte-

ren, koelen en dergelijke (landbouwdiensten). Hiervoor 

vervalt dus het verlaagd btw-tarief van 6%. 

Landbouwers die prestaties verrichten voor andere 

landbouwers en ondernemers die prestaties verrichten 

voor landbouwers die onder het verlaagde tarief vallen, 

zullen deze wijziging moeten communiceren met de 

afnemers van hun prestaties. Leg rond de wijzigingsda-

tum goed vast wanneer de prestatie plaatsvond: voor of 

na de wijziging. 

MARCEL MAN

STRATEGISCH SPARRINGPARTNER FRUITTEELT

MARCEL.MAN@ABAB.NL
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colofon
Fruitteelt is het verenigingsorgaan van 

de Nederlandse Fruittelers Organisatie. 

Abonnementen zijn alleen te verkrijgen door 

leden van de organisatie. 

Opzegging: schriftelijk, minstens drie maanden 

voor het einde van het kalenderjaar. Wijziging 

bedrijfsgegevens: schriftelijk tot 1 januari. 

Adresgegevens 

Postbus 344, 2700 AH Zoetermeer 

Louis Pasteurlaan 6, 2719 EE Zoetermeer 

Telefoon: (079) 368 13 00, 

E-mail NFO-secretariaat en 

ledenadministratie: info@nfofruit.nl, 

E-mail redactie: fruitteelt@nfofruit.nl 

Website: www.nfofruit.nl,

IBAN NL33 RABO 0200 3013 57

Redactiecommissie 

M. (Maarten) Gerritsen, D. van Hees  

M. Huijsmans, H. van Kekem (voorzitter) 

M. Ravesloot, H. Reinders, C. Uijttewaal 

B.J. van Westreenen en R. van ’t Westeinde

Redactie 

Herman Bus (hoofdredacteur)  

Caroline van Assche

Marijke van Ossenbruggen

Eindredactie 

Marijke van Ewijk

www.vanewijkschrijft.nl

Vormgeving 

Richard van Rheenen, Grafisch!OK

info@grafisch-ok.nl 

Drukkerij 

Impressed print & sign, Pijnacker

Advertentie-acquisitie 

Bureau Van Vliet, Remco Wijnhout 

Postbus 20, 2040 AA Zandvoort 

r.wijnhout@bureauvanvliet.com 

Telefoon: (023) 571 47 45, Fax: (023) 571 76 80 

Uitgever en auteurs verklaren dat Fruitteelt 

op zorgvuldige wijze en naar beste weten is 

samengesteld en aanvaarden dan ook geen 

enkele aansprakelijkheid voor schade, van welke 

aard ook, welke het gevolg is van handelingen 

en/of beslissingen die gebaseerd zijn op 

bedoelde informatie. 

Gebruikers van Fruitteelt wordt met nadruk 

aangeraden deze informatie niet geïsoleerd te 

gebruiken, maar af te gaan op hun professionele 

kennis en ervaring. Niets uit deze uitgave 

mag op enige wijze worden verveelvoudigd, 

opgeslagen in een geautomatiseerd 

gegevensbestand, of openbaar gemaakt zonder 

voorafgaande schriftelijke toestemming van de 

uitgever.

VELDBIJEENKOMST BLAUWE 
BESSEN
De NFO en Vlamings organiseren een veld-

bijeenkomst voor telers van blauwe bessen. 

Deze vindt plaats op woensdag 11 oktober 

vanaf 13.30 uur. De locatie is Driessen Blue-

berries B.V., Vlasvenstraat 41 in Melderslo 

(Limburg). 

KENNISDAG 2017
Op donderdag 16 november vindt de jaar-

lijkse Kennisdag Fruit plaats. Locatie: Hof 

van Wageningen, Lawickse Allee 9, Wage-

ningen. Inloop vanaf 13.45 uur, afsluiting 

rond 20.30 uur. Meer informatie volgt.

FRUITTEELT VAKBEURS 2018
Op 17 en 18 januari 2018 wordt dé Fruitteelt 

Vakbeurs weer gehouden in Expo Houten. 

De beurs is open van 13.00 uur tot 22.00 uur. 

Meer informatie op defruitteeltvakbeurs.nl. 

NFO Agenda

Leuke oogstfoto’s gekregen!
In het vorige nummer van Fruitteelt 

plaatsen we een oproep voor mooie 

plaatjes over de oogst. Ondanks de 

drukte tijdens de oogst, kregen we veel 

reacties. Op deze pagina compilatie 

van de inzendingen. Redactie Fruitteelt 

bedankt alle inzenders en wenst ieder-

een veel succes met de oogst toe. En 

blijf de leuke oogstfoto’s vooral mailen 

naar fruitteelt@nfofruit.nl. We kijken 

ernaar uit! 



Jonagold en SmartFresh
•  Minder gewichtverlies, tot 10 kilo meer uit de kist na de bewaring, 
 dit compenseert ruim de helft van de kosten van SmartFresh

De overige voordelen zijn:
• Behoud van grondkleur en hardheid
• Sterke beperking van scald, gloeosporium en bederf
• Sneller sorteren en minder sorteerschade

Extra hoge dosering en dubbele inzet mogelijk voor wat 
rijpere en grove vruchten.

SmartFresh: Minder kwaliteitsverschillen in het 
winkelschap

Voor meer informatie kunt u contact opnemen met 
AgroFresh. Bel: 06 22 - 80 86 44.  agrofresh.com

© 2017 - SmartFresh is een geregistreerd handelsmerk van AgroFresh Holding France S.A.S.   |   Gebruik gewasbeschermingsmiddelen veilig. Lees vóór gebruik eerst het etiket en de productinformatie.

Voorkomen van vettigheid
en behoud van
smaak en hardheid
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