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>  ‘Drones zijn geen 
oplossing voor alle 
problemen in de 
fruitteelt’ 

>  Rode bes is het 
goedkoopste product 
binnen het houtig 
kleinfruit

>  Herwaarderen 
landbouwgrond niet 
meer toegestaan, 
alhoewel…
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€ 3.000,- 
EXTRA KORTING

Zeer gunstige 

financierings voorwaarden 

Vraag bij uw lokale dealer

Elshof Fruit is een teelt- en handelsbedrijf in Dronten en richt 
zich sinds 2010 op het telen en vermarkten van kwalitatief 
hoogwaardige biologische appels en peren. Met de modernste 
technieken en nieuwe aanplanten, willen wij leidend zijn in de 
biologische teelt.

Vanwege de groeiende activiteiten op ons bedrijf zijn wij 
op zoek naar:
  

Bedrijfsleider fruitteelt / teeltspecialist  
Ben jij iemand met passie voor de fruitteelt, wil je het beste uit 
jezelf halen, streef je naar de hoogste kwaliteit en wil je jezelf 
ontplooien? Wil je werken bij een modern fruitbedrijf dat inves-
teert in de toekomst? Heb je kennis van gewasbescherming en 
ben je in het bezit van een geldige spuitlicentie, heb je geen 9 tot 
5 mentaliteit? Kun je mensen motiveren en aansturen? 

Dan zijn wij op zoek naar jou! 

Wij bieden:
Een leuke en dynamische werkomgeving. Goede primaire en 
secundaire arbeidsvoorwaarden en bij gebleken geschiktheid 
een vast dienstverband. 
Ben je geïnteresseerd en ben jij de persoon die wij zoeken? 
Neem dan contact op met Robert Elshof 06-55170219 of stuur 
een e-mail naar robert@elshoffruit.nl

fruit-elshof 151008.indd   1 05-11-15   12:12
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inhoud
Waardering voor Conferencepeer stijgt bij consument
De bekendheid van de Conferencepeer en de consumptie ervan in Nederland 

stegen in de afgelopen jaren aanzienlijk. In het derde campagnejaar van de EU-

voorlichtingscampagne voor Conferenceperen in Duitsland, Nederland en België 

(2012-2015), is in opdracht van het GroentenFruit Bureau ook onderzoek verricht 

naar de bekendheid van deze peer in Nederland. Het onderzoek werd uitge-

voerd door Media Test.

Kennis bijspijkeren
NFO en PPO brengen op 20 november op de Kennisdag 2015 wederom een com-

binatie van interessante inleidingen, actuele teeltinformatie, uitgebreid aanbod 

van informatiestands te samen. Met veel mogelijkheden voor contacten met 

collega-fruittelers en ondernemers uit de gehele fruitsector en een uitgebreid 

informatiepakket belooft het weer een geslaagde dag te worden in de Hof van 

Wageningen. De lezingen zijn opgedeeld in drie blokken: Grootfruit, Houtig 

kleinfruit en steenfruit en een algemeen blok: Markt en keten.

KCB en keurmeesters bespreken kwaliteitsregels
Terwijl in de omgeving nog volop werd geplukt, bespraken keurmeesters uit het 

gehele land onlangs de kwaliteit van de nieuwe aanvoer in Geldermalsen. Net als 

andere jaren had het KCB zoveel mogelijk kwaliteitsmedewerkers uitgenodigd 

om te bespreken hoe dit seizoen de regels worden geïnterpreteerd.
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Fruitteelt kort

Sem, Maxime en Marcel van Basisschool ’t 

Vogelnest in Hengstdijk, genieten van een 

lekkere Hollandse Elstar-appel die ze uitge-

deeld kregen in het kader van het Europees 

Schoolfruitproject.

Foto: Caroline van Assche, NFO

Coverfoto

Eet zonder dat je het weet
“Het onbewuste bepaalt het consumptiegedrag. Wanneer je gedrag 

wilt beïnvloeden, moet je inspelen op het onbewuste,” meent Arne 

Maas, lector marketing bij het Kenniscentrum Innovatief Onderne-

merschap aan de Hogeschool Rotterdam. Dit lectoraat richt zich op 

gedragsbeïnvloeding van mensen op het gebied van gezonde voeding, 

beweging en duurzaamheid. Daarbij wordt gebruik gemaakt van prak-

tijkervaring in de commercie, toegepast op de marketing van Groen & 

Gezond. Maas is aan de groenten- en fruit sector verbonden via zijn 

samenwerking met Tacler Services - een blog en dienstenplatform van 

Freshplaza-oprichter André van der Wiel. 

Van der Wiel trok recent de aandacht met een arti-

kel op zijn blog voor het concept: framing in marke-

ting. Een onderzoek ter illustratie: in de winkelwa-

gen is met plakband een denkbeeldig groenten- en 

fruitvak gecreëerd. Hierdoor werd twee keer zoveel 

AGF verkocht dan gewoonlijk, terwijl de totale 

uitgaven van de consumenten gelijk bleven. “Onbe-

wust vatten mensen het groenten- en fruitvak in de 

winkelwagen op als een indicatie van de hoeveel-

heid AGF die anderen kopen. En ze kopen daardoor 

meer,” aldus Van der Wiel in het artikel. Er zijn veel 

toepassingen van deze marketingprincipes mogelijk 

bij de verkoop van vers fruit, die nog weinig onderzocht zijn. 

Arne Maas houdt een lezing over marketing en het onbewuste op de 

Kennisdag in het blok: Markt en keten. Lees meer over de Kennisdag 

en de inleiders op pagina 9.

‘Bestel nog geen 
drone!’
“Drones zijn geen oplossing voor alle proble-

men in de fruitteelt,” was de boodschap van 

Pcfruit-directeur Dany Bylemans maandag 10 

november tijdens een bijeenkomst in Echteld 

aan een groep fruittelers. “Misschien zijn 

drones een deel van de oplossing. Waarom 

zouden we camera’s en sensoren bijvoorbeeld 

niet op tractoren, waarmee we regelmatig 

door de boomgaard rijden, monteren?” De 

directeur adviseert nog geen drone te be-

stellen, maar af te wachten wat onderzoek 

oplevert. Daarnaast hoeft wellicht niet elke 

teler een drone te hebben, maar kunnen 

serviceproviders, bijvoorbeeld onderzoeks- en 

voorlichtingsorganisaties, drone-werkzaamhe-

den oppakken.

Voorlopig moeten eerst de mogelijkheden 

van camera’s en sensoren voor de fruitteelt 

onderzocht worden. “In een zwaar met bacte-

rievuur aangetaste boomgaard kon de tech-

niek al goed de geïnfecteerde bomen aange-

ven. Ook werkte een drone in de vorm van 

een roofvogel fantastisch,” ervoer Bylemans.

Binnenkort vindt u meer informatie in Fruit-

teelt over nieuwe technologieën en resultaten 

van de Appeldag. DLV Plant presenteerde 

die afgelopen week in samenwerking met de 

NFO-kringen Midden-Nederland en Zeeland/

Noord-Brabant/ZLTO vakgroep Fruitteelt. 

Lengte landbouw-voertuigen  
naar 18,75 m
Vanaf 1 januari 2016 mogen combinaties van (land)bouwvoertui-

gen en aanhangwagens maximaal 18,75 meter lang zijn. Nu is dat 

nog 18,00 meter. Tevens mag er vanaf 1 januari 2025 niet meer 

met aanhangwagens voor transportdoeleinden worden gereden, 

waarvan de opbouw breder is dan 2,55 meter. Dat is nu 2,60 meter. 

Breedtevermeerdering als gevolg van montage van bredere ban-

den of dubbellucht mag nog wel tot een maximum van 3,00 meter.

De Regeling Voertuig is op initiatief van Cumela Nederland aange-

past. Hiermee wordt in Nederland de maximale lengte en breedte 

van (land)bouwvoertuigen gelijk getrokken met veel andere EU-

landen. 

Arne Maas.

Foto:  

Tacler Services BV



fruitteelt 23-2015 5

Expositie 
pomologie
In het Historisch Centrum Leeuwar-

den is tot en met 3 januari 2016 een 

expositie gewijd aan het werk van 

Johann Hermann Knoop (ca. 1700-

1768). Knoop was een veelzijdig 

wetenschapper, kunstenaar en on-

der meer vele jaren de hovenier van 

Maria Louise van Hessen-Kassel in 

Leeuwarden. Knoop wordt gezien 

als de grondlegger van de pomolo-

gie, de studie naar fruitsoorten. Zijn 

boeken Pomologia en Fructologia, 

met beschrijvingen en tekeningen 

van onder meer honderden appel- 

peersoorten, én zijn Dendrologia 

met beschrijvingen van boomsoor-

ten en heesters, zijn tot op de dag 

van vandaag zeer geliefd. 

Meer informatie op de website: 

historischcentrumleeuwarden.nl.

SGP: ‘Eerlijke boete voor agrariërs’ 
Boetes die ondernemers in de 

agrarische sector opgelegd krijgen 

zijn vaak buiten proportie. Tot die 

conclusie komt SGP-kamerlid Elbert 

Dijkgraaf na een inventarisatie in 

de sector. In juni dit jaar riep de 

SGP ondernemers op, die buiten-

sporig hoge boetes van de NVWA 

opgelegd kregen, zich te melden. 

Voormalig staatssecretaris van EZ, 

Sharon Dijks-

ma, beloofde 

destijds die 

voorbeelden 

te gebruiken 

om na te gaan 

hoe de ruimte 

binnen de EU-

regelgeving maximaal kan worden 

benut. Ongeveer twintig onderne-

mers deden hun verhaal.

In een actieplan vat de SGP haar 

bevindingen in drie punten samen. 

Allereerst is het niet goed dat ge-

werkt wordt met ge� xeerde, be-

stuurlijke boetes onafhankelijk van 

de overtreding. Zo krijgt een fruit-

teler die vanwege de uitzonderlijk 

vroege bloei en ziektedruk op 28 

april spuit met een middel dat pas 

vanaf 1 mei gespoten mag worden, 

een net zo hoge boete – 1.500 euro - 

als iemand die weken te vroeg spuit. 

Ten tweede stelt de SGP voor bij 

korting op toeslagrechten, als aan-

vulling op een bestuurlijke boete, 

gebruik te maken van de ruimte die 

de EU-regelgeving daarvoor biedt. 

Nu wordt standaard een korting 

van 3 procent op de toeslagrechten 

gerekend terwijl de overheid ook 

eerst mag waarschuwen of minder 

mag korten. Tot slot roept de SGP 

op om extreme bestuurlijke boetes 

door overschrijding van de gebruiks-

normen bij onder meer verlies van 

derogatie door (administratieve) 

nalatigheid te voorkomen. 

POLL

Uitslag Poll Faunaschade en stem op onze nieuwe poll
Iedere paar weken vraagt de redactie van Fruitteelt om te stemmen op de Poll op de homepage 

van de NFO-website. 

UITSLAG VORIGE POLL
De afbouw van Faunaschade was wel te verwachten.

In totaal waren er 66 stemmers.

 Eens, er wordt op zoveel dingen beknibbeld – 6

 Eens, het behandelbedrag is toch al hoog, dus ik ga zelf met de 

quad wel verjagen – 0

 Oneens, de meeste provincies hebben geld zat. Terugdraaien 

dus! – 4

 Oneens, het gaat om beschermde diersoorten die je niet mag 

bestrijden, daar hoort een vergoeding bij – 56

STEM NU ONLINE OP ONZE NIEUWE POLL
Bioteelt is ook wel wat voor mijn bedrijf

 Ja, ik heb serieuze plannen om om te schakelen  

 Ja, economische interessant, maar het teeltrisico is nog te groot 

 Nee, de reguliere teelt is voldoende milieuvriendelijk  

 Nee, biologische teelt is aan mij niet besteed

6 4

56

Foto: RTV Oost
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Thema

fruitteelt 23-20156

De bekendheid van de Conferencepeer en de consumptie ervan in Nederland 

stegen in de afgelopen jaren aanzienlijk. In het derde campagnejaar van de 

EU-voorlichtingscampagne voor Conferenceperen in Duitsland, Nederland en 

België (2012-2015), is in opdracht van het GroentenFruit Bureau ook onderzoek 

verricht naar de bekendheid van deze peer in Nederland. Het onderzoek werd 

uitgevoerd door Media Test.

JAN VINK, GROENTENFRUIT BUREAU, J.VINK@GROENTENFRUITBUREAU.NL

WAARDERING
voor Conferencepeer 

stijgt bij consument

Consumentenonderzoek

EU-voorlichtingscampagne werkt

Promotie van de Conference dit voorjaar 

tijdens de Libelleweek.

Foto’s: Marijke van Ossenbruggen, NFO
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De Conferencepeer krijgt in Ne-

derland steeds meer aanzien bij de 

consument. Ten opzichte van 2011, 

zo blijkt uit een consumentenpanel 

(bijna 440 deelnemers), is een aan-

merkelijke stijging van de naamsbe-

kendheid te zien; een stijging van 25 

naar 38 procent (tabel 1). De voor-

keur voor deze peer is licht gestegen 

naar 43 procent (tabel 2). Wellicht dat 

met name de slogan voor de peer in 

deze campagne: Conference, altijd 

een goed idee, hieraan heeft bijge-

dragen.

Goede waardering
Bij aankoop vindt 83 procent van de 

ondervraagden de informatie bij de  

peer in de winkels voldoende. Ook 

hier is een ruime verbetering te con-

stateren vergeleken met de 72 pro-

cent in 2011 (tabel 3). In drie kwart 

van de gevallen worden de peren in 

de supermarkt gekocht (tabel 4) en in 

dezelfde mate wordt deze keuze tot 

aankoop in de supermarkt gemaakt 

(tabel 5). Aanbiedingen worden 

(met 40%) het meest genoemd om 

de verkoop te laten stijgen (tabel 6). 

De peer wordt gewaardeerd om zijn 

smaak (63%) en sappigheid (51%) (ta-

bel 7). Lekker zoet (46%, in 2011 was 

dat 39%) wordt daarbij het meest 

genoemd (tabel 8).

Tabel 1. Welke perenrassen kent u?

2011 2015

Conference 25% 38%

Doyenné du Comice 13% 13%

Gieser Wildeman 5% 4%

Overig 6% 10%

Geen 49% 36%

n 900 431

Bron alle tabellen: Media Test
n = aantal ondervraagden

Tabel 2. Welke peer heeft meestal 
uw voorkeur?

2011 2015

Conference 40% 43%

Doyenné du Comice 17% 14%

Gieser Wildeman 6% 7%

Overig 6% 5%

Ik heb geen voor-
keur

29% 32%

n 900 431

Tabel 3. Mist u informatie bij de 
aankoop van Conferenceperen?

2011 2015

Nee 72% 83%

Ja 28% 17%

n 763 438

Tabel 7. Wat zijn de belangrijkste 
redenen om een peer te kopen?

Smaak 63%

Sappigheid 61%

Stevigheid 21%

Verkrijgbaarheid 21%

Grootte 12%

Prijs 39%

Tabel 4. Waar koopt u de peren 
het vaakst?

Groentenspeciaalzaak  10 %

Markt  10%

Boer/teler 4%

Supermarkt 76%

Tabel 5. Als u peren koopt, bent u 
dat meestal al van plan of beslist 
u dat in de winkel?

2011 2015

Ik beslis meestal in de 
winkel

69% 75%

Ik beslis meestal thuis 31% 26%

n 900 431

Tabel 6. Meest geschikte acties om 
de aankoop van Conference te 
laten stijgen

2015

Meer aanbiedingen 40%

Meer reclame voor de 
Conferencepeer

20%

Het hele jaar door 
beschikbaar

19%

Kwaliteitsverbetering 11%

Betere presentatie 6%

Anders verpakken 4%

Meer informatie over…

 Gezondheidsaspecten 11%

 Gebruiksmogelijkheden 10%

 Voedingswaarden 10%

 Het vezelgehalte 9%

 Informatie over de smaak 8%

 Land van herkomst 6%

 Houdbaarheidsdatum 6%

 De teler van de peer 4%

 Speciale website 1%

 Anders 2%

Niets 11%

Weet niet/geen mening 14%

Anders 2%

n 438

Tabel 8. Beoordeling smaak van de 
Conferencepeer

2011 2015

Lekker zoet 39% 46%

Fris 34% 24%

Heel erg verschillend 13% 16%

Aromatisch 7% 7%

Ik weet het niet/
geen mening

5% 5%

Te zoet 1% 1%

Anders 1% 1%

n 763 438
Promotie van de Conference dit voorjaar 

tijdens de Libelleweek.

Foto’s: Marijke van Ossenbruggen, NFO
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Tabel 12. Beoordeling bite van de 
Conferencepeer

2011 2015

Goed 70% 61%

Heel erg verschillend 20% 25%

Ik weet het niet/
geen mening

4% 6%

Te hard 4% 6%

Te zacht 2% 2%

Anders 1% 0%

n 763 438

Tabel 13. Wanneer eet u de 
Conferencepeer?

2011 2015

Bij het ontbijt 7% 9%

Bij de lunch 13% 15%

Bij het avondeten 13% 13%

Als tussendoortje 
‘s morgens

24% 20%

Als tussendoortje 
‘s middags

68% 63%

Als tussendoortje 
‘s avonds

34% 25%

n 763 438

Tabel 14. Bereidingswijzen peren

2011 2015

In een fruitsalade 37% 35%

In een rauwkost-
salade

10% 12%

In een dessert 23% 26%

Anders 7% 11%

Geen van boven-
staande

50% 45%

n 763 438

Niet te duur
Vrijwel alle ondervraagden beoor-

delen de kwaliteit van de peren van 

redelijk tot goed (tabel 9). De kwali-

teit krijgt als waardering een 7,5 en 

de prijs een 7 (tabel 10). 39 procent 

van de consumenten noemt de prijs 

als reden voor de aankoop van pe-

ren. Dit is een behoorlijke stijging 

als we kijken naar 2011 

toen dit percentage op 

11 procent uitkwam. 

Uiterlijk, hardheid en 

smaak scoren eveneens 

een ruime 7. Ruim een 

kwart van de consu-

menten laat de peer 

liggen als zij de kwa-

liteit niet goed vindt 

of als zij de peer als 

te duur ervaart (tabel 

11). Veelal gaat zij dan 

over tot aankoop van 

ander fruit. De tevre-

denheid over de bite 

van de peer kent met 

61 procent een da-

ling in vergelijking 

met 2011 toen deze 

met 70 procent uit 

de monitor kwam 

(tabel 12). 

Tabel 9. Hoe beoordeelt u over 
het algemeen de kwaliteit van 
Conferenceperen?

2011 2015

Goed 72% 65%

Redelijk 27% 34%

Matig 1% 1%

n 438

Tabel 10. Beoordeling 
verschillende aspecten Conference

2011 2015

Kwaliteit 7,3 7,5

Prijs 6,7 7,0

Uiterlijk 7,2 7,4

Hardheid 7,1 7,2

Smaak 7,7 7,7

n 438

Tabel 11. Redenen om 
Conferenceperen te laten liggen

2011 2015

De kwaliteit was 
niet goed

37% 28%

Ik vond de peren 
te duur

42% 27%

De peren waren 
te klein

8% 5%

De peren kwamen 
niet uit Nederland

4% 3%

De peren waren 
te groot

4% 3%

Anders 5% 4%

n 438

als we kijken naar 2011 

toen dit percentage op 

smaak scoren eveneens 

Tussendoortje
De peer wordt het meest als tussen-

doortje in de middag gegeten (63%) 

(tabel 13), merendeels thuis en ruim 

een kwart eet de Conference op het 

werk. Bij de bereiding van peren is 

de fruitsalade met 35 procent zeer 

favoriet (tabel 14). 

Foto: NFO
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 Wilco van den Berg

Ontwikkelingen in de markt van 

grootfruit

Hoe populair zijn appels en peren bij 

de Nederlandse consument? Welke 

rassen winnen terrein en wat zijn de 

trends? Wilco van den Berg gaat in 

op de consumptie van hardfruit in 

eigen land en geeft een inkijk in de 

meest recente exportontwikkelin-

gen.

en de mogelijkheid om hiermee 

de drift op een simpele, effectieve 

en relatief goedkope manier sterk 

terug te  dringen. Ingegaan wordt 

op de  bestrijdingsresultaten. Ook 

bespreekt hij recente resultaten 

van praktijkproeven met daarbij de 

problematiek van zichtbaar residu bij 

de oogst.  

LEZINGENBLOK:
GROOTFRUIT

 Rien van der Maas

Vruchtgroei-effecten van water 

geven

Rien van der Maas doet verslag van 

een langjarige proef met fruitbomen 

(proefras Junami) in sleuven. Oude 

adviezen worden in deze proef ge-

checkt. In 2015 is gekeken naar de 

mogelijkheden om de vruchtgroei in 

de laatste weken voor de pluk te rem-

men. Dat kan interessant zijn als de 

vruchten te groot dreigen te worden.

 Pieter van der Steeg

Nieuwste resultaten demo’s Randwijk

Pieter van der Steeg gaat in op de 

meest boeiende resultaten uit de 

demo’s op de proeftuin Randwijk met 

speciale aandacht voor de nieuwste 

ontwikkelingen met betrekking tot 

vruchtdunning. 

 Hennie Balkhoven 

Vertrouwen krijgen in de werking 

van venturidoppen

Hennie Balkhoven houdt zijn lezing 

over het gebruik van venturidoppen 

NFO en PPO brengen op 20 november op de Kennisdag fruit 2015 wederom een combinatie van inte-

ressante inleidingen, actuele teeltinformatie, uitgebreid aanbod van informatiestands te samen. Met 

veel mogelijkheden voor contacten met collega-fruittelers en ondernemers uit de gehele fruitsector en 

een uitgebreid informatiepakket belooft het weer een geslaagde dag te worden  in het Hof van Wa-

geningen. De lezingen zijn opgedeeld in drie blokken: grootfruit, houtig kleinfruit en steenfruit en een 

algemeen blok: Markt en keten.

JAN VINK, BELEIDSMEDEWERKER NFO, JVINK@NFOFRUIT.NL

Kennisdag fruit 2015

Kennis bijspijkeren
Meld u dit weekend nog aan 

voor de Kennisdag van NFO en PPO

gen.

Volle zaal op de Kennisdag 2014.

Foto: Caroline van Assche, NFO
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 LEZINGENBLOK:
HOUTIG KLEINFRUIT EN 
STEENFRUIT

 Jaco van Bruchem

Aanpak gewasbescherming 

verandert

Fruittelers hebben jaarlijks te maken 

met veranderingen in gewasbescher-

mingsmiddelen. Jaco van Bruchem 

geeft aan waar het heengaat met 

het middelenpakket, de eisen aan 

spuitdriftreductie, bedekte teelten, 

groene gewasbeschermingsmiddelen, 

grondwaterbeschermingsgebieden en 

hoe de NFO haar inbreng levert.

 Herman Helsen

Suzuki-fruitvlieg; leren van ervarin-

gen uit 2015

In 2014 heeft de suzuki-fruitvlieg 

voor het eerst op grote schaal aan-

tasting veroorzaakt aan Nederlands 

zachtfruit. Voor telers van zachtfruit 

was 2015 dan ook een spannend jaar. 

De plaag is in de verschillende teel-

ten met wisselend succes bestreden. 

Tijdens de Kennisdag geeft Herman 

Helsen een overzicht van de laatste 

resultaten uit onderzoek en ervarin-

gen in 2015. 

 Florent Geerdens

Nieuwe ontwikkelingen kersenteelt

De voorzitter van de vakgroep Fruit 

Belgische Boerenbond praat u bij 

over de nieuwste ontwikkelingen 

in de kersenteelt op het gebied van 

techniek, economie, klimaat en insec-

tengaas.

 Ton Baltissen

Kansen voor notenteelt in Nederland

De teelt van noten is in Nederland 

een kleine sector. Veranderingen op 

gebied van functional foods, local for 

local, functionele toepassingen van 

groen en biobased economy, geven 

de notenteelt echter nieuwe kansen. 

Vanuit het onderzoek in Wageningen 

wordt momenteel gewerkt aan stimu-

lering van de notenteelt in ons land; 

met name walnoot en hazelnoot. In 

een haalbaarheidsstudie (technisch 

en economisch) kijkt een netwerk van 

telers naar de belangrijkste obsta-

kels. Het netwerk zoekt naar, en test, 

mogelijke oplossingen. 

LEZINGENBLOK:
MARKT EN KETEN

 Arne Maas

De ‘redenloze’ consument

Consumenten laten zich in hun 

koopgedrag vaak leiden door hun 

onbewuste. Wat betekent dat in een 

supermarkt voor het kopen van fruit? 

Arne Maas geeft inspirerende en 

praktische voorbeelden, die tot de 

verbeelding spreken en tot nadenken 

stemmen.

 Harry Schmeitz

Tuinbouw 4.0; hoe digitalisering 

fruitteelt & -keten verandert 

De vooruitgang in de wereld van de 

(digitale)  technologie is ongekend. 

De vraag is wat het effect van deze 

technologische ontwikkeling is op 

de fruitteelt. Wat kan het betekenen 

voor bedrijven in teelt en handel van 

fruit? Aan de hand van praktijkvoor-

beelden uit de wereld van groenten 

en fruit stelt Harry Schmeitz de vraag 

aan fruittelers en de keten of ze klaar 

zijn voor deze digitale wereld. 

 Wim Aalbersberg

Kwekersrecht en licenties: perspec-

tief vanuit de  veredelaar    

Met veredeling komen snel nieuwe 

fruitrassen op de markt. Dit traject 

moet op enige manier worden terug-

verdiend. Kwekersrecht vormt daar-

toe vaak de basis. Gebruikers van de 

rassen kunnen dan een licentie krij-

gen waarvoor een vergoeding moet 

worden betaald. De wijze waarop een 

veredelaar dat regelt kan sterk ver-

schillen en hangt af van veel factoren. 

Wim Aalbersberg geeft als specialist 

op dit gebied een overzicht.

 Jaco van Bruchem

Nieuwe exportmarkten een must

De NFO-Productgroepen Appel en 

Peer hebben toegang tot nieuwe 

markten als prioriteit gesteld. In 

eerste instantie vanwege de toene-

INFORMATIEMARKT
Op de informatiemarkt presenteren onderzoekers 

van Wageningen UR (PPO, PRI en Food & Biobased 

Research) hun onderzoeksresultaten. Op deze markt 

staan tevens vele toeleveranciers en dienstverlenende 

bedrijven klaar om u te informeren over hun producten 

en diensten. Gedurende de Kennisdag is er ruimschoots 

gelegenheid om met collega’s en teeltadviseurs er-

varingen uit te wisselen. Voor meer informatie zie de 

NFO-website: nfofruit.nl.

Sleuventeelt.

Foto: Rien van der Maas
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PROGRAMMA KENNISDAG 2015

DE FRUITKETEN VAN TEELT TOT CONSUMENT
Datum: vrijdag 20 november 2015

Locatie: Hotel en Congrescentrum Hof van Wageningen, Lawickse Allee 9, 6701 AN in Wageningen 

Bij vooraf aanmelden geldt een gereduceerd tarief van € 25 per persoon (normaal tarief is € 30), dit bedrag is inclusief 

lunch, kof� e en thee. U kunt zich tot en met woensdag 18 november vooraf aanmelden via de homepage op de website: 

nfofruit.nl.  

Algemeen
Ontvangst / Inschrijving 08.45 – 11.00 uur  Bezoek Infostands: 09.40 – 16.45 uur

Lunch 11.45 – 14.00 uur Bar open vanaf 15.45 uur

Programma ir. Haakzaal

Lezingenblok 1: Grootfruit

9.30 - M. Gerritsen NFO Voorzitter NFO / Opening

9.40 - R. van der Maas  PPO Vruchtgroei effecten van watergeven

10.00 - P. van der Steeg FC Resultaten demo’s Randwijk incl. vruchtdunning

10.20 - H. Balkhoven FC Vertrouwen krijgen in de werking van venturidoppen

10.40 - W. van den Berg GroentenFruit Huis Ontwikkelingen in de markt van hardfruit

10.55 - Sluiting Blok 1: Grootfruit

Lezingenblok 2: Houtig kleinfruit en steenfruit

11.30 - F. Bunt NFO Voorzitter NFO-Productgroep / Opening 

11.35 - J. van Bruchem NFO Aanpak gewasbescherming verandert

11.55 - H. Helsen PPO Suzuki-fruitvlieg: wat te leren van ervaringen 2015?

12.15 - F. Geerdens België Nieuwe ontwikkelingen kersenteelt

12.35 - T. Baltissen PPO Nieuwe kansen voor notenteelt in Nederland

12.55 - Sluiting Blok 2: Houtig kleinfruit en steenfruit

Lezingenblok 3: Markt, keten en consument

14.30  - S. Koning  NFO Directeur NFO / Opening

14.30 - A. Maas Hog. R’dam De ‘redenloze’ consument

14.55 - H. Schmeitz ICT AGF Tuinbouw 4.0; verandering digitalisering fruit- teelt & keten 

15.15 - W. Aalbersberg Specialist Kwekersrecht en licenties: perspectief vanuit veredelaar

15.30 - J. van Bruchem NFO Nieuwe exportmarkten een must

15.45  - A. van Schaik PPO Nieuwe bewaarsystemen voor betere kwaliteit

16.00 - Sluiting  Blok 3: Markt, keten en consument

mende perenproductie, en sinds vorig 

jaar onder meer ook als alternatief 

voor de afzet naar Rusland. Jaco van 

Bruchem geeft een inkijk hoe de 

markttoegang naar derde landen 

vanuit Nederland wordt aangepakt 

en de voortgang die daarbij wordt 

geboekt. 

 Alex van Schaik

Nieuwe bewaarsystemen voor 

betere kwaliteit

Twee nieuwe bewaarsystemen, die 

recent op de markt kwamen om op 

een veilige manier het laagst moge-

lijke zuurstofgehalte in de ULO-cel 

te bereiken, worden door Alex van 

Schaik voor het voetlicht gebracht. 

Deze systemen (ACR en DCS Auto-

matic) zijn met name gericht op de 

optimale bewaring van Elstar, maar 

zijn ook voor andere appelrassen 

geschikt. In de presentatie geeft Van 

Schaik de werking van de systemen 

aan alsmede de effecten op de pro-

ductkwaliteit en de mogelijkheden 

bij toepassing.



Rob Janssen
‘Het terugkeren van 

ex-leden naar de NFO 
moeten we verdienen’
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NFO

NFO-AFDELING ZUID-GELDERLAND

Knelpunten gewasbescherming 2016
Het NFO-hoofdbestuur heeft de prioriteiten voor het aan-

vragen van vrijstellingen vastgesteld. Het betreft: de pe-

renbladvlo, suzuki-fruitvlieg, schurft in de biologische teelt 

en de appelbloesemkever. Pseudomonas wordt ook als een 

toenemend knelpunt ervaren. De belangrijkste knelpunten 

zijn perenbladvlo en suzuki-fruitvlieg. Bij honorering van de 

vrijstelling wordt de zorg voor beperkte toepassingsmogelijk-

heden geuit, omdat dit nogal het geval is. De vrijstellingen 

worden de komende maanden ingediend.

Europese samenwerking
Het hoofdbestuur is sterk voorstander van internationale 

samenwerking om kleine toepassingen voor de sector te 

realiseren. De NFO was onlangs aanwezig op de halfjaarlijkse 

Europese bijeenkomst voor kleine toepassingen. Intensivering 

van de Europese samenwerking is noodzakelijk om voldoen-

de toelatingen van gewasbeschermingsmiddelen te houden. 

Tijdens deze bijeenkomsten worden inspanningen en investe-

ringen om gewasbeschermingsmiddelen toegelaten te krijgen 

met andere landen gedeeld en op elkaar afgestemd. Via dit 

internationale netwerk kwamen meerdere onderzoeken be-

schikbaar voor toelatingen in Nederland, zoals die voor Tracer 

in steen- en houtig kleinfruit. Deze keer werd gesproken over 

twee nog niet in Nederland toegelaten middelen tegen de 

suzuki-fruitvlieg. Daarnaast zijn twee gedeelde investerings-

plannen voor Nederlandse klein- en steenfruittelers interes-

sant. Hierbij gaat het om een middel tegen onder andere 

luizen en een voor de bestrijding van mijten. De NFO gaat, in 

overleg met de betrokken eigenaren, de mogelijkheden voor 

Nederland uitwerken en investeert indien haalbaar ook in 

toelatingsonderzoek.

Doorbetaling loon bij ziekte
Minister Lodewijk Asscher (CZ) wil voor het midden- en klein-

bedrijf (MKB) het doorbetalen van loon in het tweede ziek-

tejaar collectief verzekeren. Het MKB hoeft dit dan niet meer 

voor eigen rekening te organiseren. Het hoofdbestuur is van 

mening dat hiervoor alle voor- en nadelen op een rijtje moe-

ten worden gezet. Waar zeker rekening mee moet worden 

UIT HET HOOFDBESTUUR 

TEKST EN FOTO: ARJAN DE BRUINE

Jaren geleden fuseerden de 

NFO-afdeling Land van Maas en 

Waal en de afdeling Rijk van Nijme-

gen tot de huidige afdeling Zuid-

terwijl een accountant inging op de 

� nanciële zaken. “Ons bestuur gaf 

de teamleider vooraf een aantal 

stellingen. Daarop reageerde de 

teamleider zodat telers praktische 

informatie kregen en de drempel 

wegnam om als ondernemer met 

de bank in gesprek te gaan. Door 

de vele hagelschade dit jaar zijn 

gesprekken met de bank opnieuw 

actueel.”

Energie laten waar die zit
“De leden bezoeken de afdelings-

bijeenkomsten goed. En zoals ik al 

zei, nodigen we bij de wat grote 

onderwerpen ook omliggende af-

delingen uit.” Momenteel houdt de 

herstructurering van de kringen en 

afdelingen Zuid-Gelderland bezig. 

“De kern van de herstructurering 

voor ons is om de energie te laten 

waar die zit. We merkten dat om-

liggende afdelingen ons bezochten 

nadat we hen voor bijeenkomsten 

uitnodigden. Als die afdelingen 

elkaar opzoeken, klikt het en ligt er 

Gelderland. Rob Janssen is inmid-

dels twaalf jaar voorzitter. Jaarlijks 

organiseert de afdeling zo’n vijf bij-

eenkomsten. ’s Winters de jaarver-

gadering plus een onderwerp, en 

de gewasbeschermingsavond. “Het 

tijdstip voor de bijeenkomst: Actua-

liteiten rond de bloei, is belangrijk, 

de bijeenkomst moet vooraf gaan 

aan de bloei zijn.” Voor de decem-

ber- en zomerbijeenkomst nodigt 

Zuid-Gelderland ook omliggende 

afdelingen uit om de opkomst te 

vergroten. Noodzakelijk daarin zijn 

het hoge informatiegehalte en ac-

tualiteit voor de teler. Net voor de 

kerstdagen vorig jaar organiseerde 

de afdeling een avond over de 

gevolgen van de Russische boycot. 

De plaatselijke teamleider van de 

Rabobank informeerde de telers 

over de werkwijze van de bank, 
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NFO op koers
Kom naar de 
Kennisdag 2015
Volgende week (vrijdag 20 november in Wagenin-

gen) vindt de jaarlijkse Kennisdag van de NFO en PPO 

plaats. Beide organisatoren nodigen u van harte uit. 

Op de Kennisdag staan nieuwe inzichten in de teelt 

en markten centraal. Zo krijgt u de toepassingsadvie-

zen van het nieuwe dunningsmiddel Brevis gepresen-

teerd.

Als sector moeten we de emissie verder terugdringen. 

Sectorbreed is daar veel discussie over zoals over het 

perspectief van venturidoppen. Niet voor niets zijn er 

daarom uitgebreide demo’s ingezet om hier duide-

lijkheid over te kunnen verschaffen. Op de Kennisdag 

krijgt u de resultaten te zien.

Bij steenfruit en houtig kleinfruit staat de beheersing 

van de suzuki-fruitvlieg centraal. Wat kunt u in dat 

opzicht leren van 2015? In Wageningen wordt het u 

verteld.

De automatisering ontwikkelt zich steeds sneller; wat 

kunt u op dit terrein verwachten? Op een aantrekke-

lijke wijze geven inleiders u een blik op de automati-

sering nu en in de nabije toekomst. 

Ook de veredeling ontwikkelt zich steeds verder door 

het toepassen van slimme technieken. U krijgt de 

mogelijkheden aangereikt hoe de fruitteelt daar met 

licenties op rassen op kan inspelen.  

In het blok Markt, keten en consument vertellen spre-

kers u onder meer over de inzet van de NFO en het 

GroentenFruit Huis om nieuwe markten te openen 

voor onze producten. Wat is de voortgang en wat 

gaat waar naar toe? Welke ontwikkelingen zien we 

überhaupt in de afzet van hardfruit nu de importstop 

van Rusland alsmaar voortduurt? De Kennisdag geeft 

u inzicht in deze situatie.

Daarnaast wordt u ook meegenomen in de vaak 

‘redenloze’ beweegredenen van de consument om 

tot aankoop over te gaan. Een boeiend relaas van 

Arne Maas, lector marketing bij het Kenniscentrum 

Innovatief Ondernemerschap aan de Hogeschool Rot-

terdam. Neem over zijn visie alvast een voorproefje 

in de rubriek Fruitteelt Kort. En laat u inspireren door 

het artikel op pagina 9 (en verder) met zeer beknopte 

samenvattingen van alle inleiders.

De Kennisdag voor de fruitteeltsector staat voor de 

combinatie van het overbrengen van nieuwe kennis 

en ontmoeting. U wilt dit toch niet missen?

SIEP KONING

SKONING@NFOFRUIT.NL

BEDRIJF

Rob Janssen teelt en koelt in 

het Gelderse Deest peren en 

kersen. Daarnaast verpakt hij 

zijn kersen en verkoopt een 

deel ervan tijdens het kersen-

seizoen in zijn speciaal daar-

voor ingerichte winkel. Het 

topsegment kersen zet de 

voorzitter af via zijn partner-

schap binnen Cerisa Neder-

land. Peren verkoopt Janssen 

al voor de oogst.

Areaalgegevens

Gewas Hectare

Peer 18,0 

Kers   6,0 

Totaal 24,0 

Bron: Rob Janssen

een basis,” verduidelijkt Jans-

sen. “Dat hoeft niet direct een 

fusie te zijn. We willen goed-

bezochte bijeenkomsten de 

leden na a� oop gelegenheid 

geven om even na te praten.”

Janssen hecht grote waarde 

aan het NFO-lidmaatschap. 

“Het is een voorwaarde voor 

de toekomst van de gehe-

le sector op het gebied van 

arbeid, gewasbescherming en 

vergunningen. Daarvoor heeft 

de NFO voldoende kritische 

massa (grote vertegenwoordi-

ging van telers, red.) nodig om 

iets te kunnen bereiken.” Ook 

(grote) telers die het lidmaat-

schap opzegden zijn daarvoor 

nodig. “Het terugkeren van 

ex-leden naar de NFO moeten 

we verdienen door goede bij-

eenkomsten te organiseren en 

hen meerwaarde te bieden,” 

meent Janssen. “Dit geldt zo-

wel voor de afdelingen als de 

landelijke NFO.”

De komende vijf jaar wil de 

afdeling alle fruittelers in haar 

gebied (weer) als lid hebben. 

“Als alle fruittelers lid zijn, 

krijgen we als organisatie het 

meeste draagvlak,” besluit de 

voorzitter.

gehouden is het lage ziekteverzuim in de agrarische sector. Binnen 

de open teelten ligt het verzuim weer lager dan het agrarisch ge-

middelde. Bij een collectieve verzekering bestaat het risico dat er 

meer betaald moet worden. Indien dit het geval is, kan een faculta-

tieve regeling een optie zijn.

Samenwerking Appelplukdag
NFO gaat verkennen of samenwerking 

met andere partijen zoals afzetorga-

nisaties en de koepel van Landwinkels 

mogelijk is bij de organisatie van de 

Appeldag. Door samenwerking denkt 

de NFO de uitstraling van de appel-

plukdagen te kunnen versterken. De 

appelplukdagen kunnen zo een cen-

tralere plek krijgen bij de aanvang 

van het nieuwe hardfruitseizoen.

Samenwerking Appelplukdag
NFO gaat verkennen of samenwerking 

met andere partijen zoals afzetorga-

nisaties en de koepel van Landwinkels 

mogelijk is bij de organisatie van de 

Appeldag. Door samenwerking denkt 

de NFO de uitstraling van de appel-

plukdagen te kunnen versterken. De 
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KCB en keurmeesters 
bespreken kwaliteitsregels

fruitteelt 23-201514

Terwijl in de omgeving nog volop werd geplukt, bespraken keurmeesters uit het gehele land onlangs 

de kwaliteit van de nieuwe aanvoer in Geldermalsen. Net als andere jaren had het KCB zoveel mogelijk 

kwaliteitsmedewerkers uitgenodigd om te bespreken hoe dit seizoen de regels worden geïnterpre-

teerd.

Het Kwaliteitscontrole Bureau, beter bekend als KCB, 

houdt jaarlijks de landelijke keurafstemming hardfruit. 

Traditiegetrouw vindt dit plaats in de veilingzaal van 

Koninklijke Fruitmasters in Geldermalsen. Keurmeesters 

van deze afzetorganisatie hadden een scala aan appels en 

peren met allerlei afwijkingen verzameld. Aan de hand 

hiervan werd duidelijk wat nog wel en wat niet meer is 

toegestaan in klasse I en II.

Het KCB wilde tijdens deze bijeenkomst aan het begin van 

het afzetseizoen met zoveel mogelijk betrokkenen van 

gedachten wisselen over de kwaliteit. “Het is een open bij-

eenkomst voor iedereen die belangstelling heeft”, bena-

drukte Fred Jacobs, specialist kwaliteitszaken van het KCB, 

in zijn openingswoord. De veilingzaal was dan ook gevuld 

ANTON OOSTVEEN, FREELANCE JOURNALIST, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

Landelijke keurafstemming hardfruit

Bijeenkomst

met een gemêleerd gezelschap, zo bleek onder andere 

uit de diverse bedrijfsjassen. Kwaliteitsmedewerkers van 

diverse afzetcoöperaties, particuliere handelshuizen en te-

lers die ook voor anderen sorteren, lieten zich informeren 

en bediscussieerden de monsters.

Vruchten zonder steel
Jacobs maakte in zijn korte inleiding van de gelegenheid 

gebruik om enkele formaliteiten te benoemen die voort-

vloeien uit de regels van de EU. Zo is voor twee appelras-

sen de minimummaat vervallen. Het zijn rassen speciaal 

voor bijvoorbeeld kinderverpakking. Maar in plaats van 

een minimumdoorsnede geldt wel een minimum Brix van 

12˚. Daarnaast is de rassenlijst praktischer; Jonagored en 

Royal Gala zijn weer een zelfstandig ras, los van Jonagold 

respectievelijk Gala.

Soms kunnen ogenschijnlijk formaliteiten doorwerken in 

de kwaliteit. Zo hoeven appels geen stelen meer te heb-

ben. Maar als de steel ontbreekt, mag het vruchtvlees niet 

zijn beschadigd. En dat blijkt in de praktijk een grijs ge-

bied. Het KCB signaleert een toename van rot in de steel-

holte en soms ook in het klokhuis. Jacobs vermoedt dat dit 

te maken heeft met het vaker ontbreken van de steel.

Het rot in de steelholte was bij appel een van de aan-

dachtspunten die het KCB al zo vroeg in het afzetseizoen 

opvielen. Maar telers en sorteerbedrijven kregen ook een 

compliment voor de eerste maanden. In het handelskanaal 

komen weinig appels voor met vorstschade en verruwing. 

Wel waarschuwde het KCB voor buts. Dat kwam vorig jaar 

vaker voor, maar ook dit jaar lijken de appels er gevoelig 

voor.

Foto’s: Anton Oostveen
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Verruwing
Bij peren komt dit seizoen juist meer verruwing voor, 

althans meer dan het afgelopen seizoen. Belangrijker is de 

constatering dat diverse percelen redelijk rijp zijn geoogst. 

Misschien dat juist die partijen nu terug te vinden zijn in 

het afzetkanaal. Maar de rijpheid van de peren is dit jaar 

een belangrijk aandachtspunt, benadrukte Jacobs nog 

eens in zijn samenvatting.

Ook zwartvruchtrot lijkt dit jaar meer voor te komen. De 

ervaringen met vorig jaar leren echter dat dit in het han-

delskanaal geen probleem hoeft te zijn. “Zwartvruchtrot 

wordt over het algemeen goed uitgesorteerd”, stelde 

Jacobs. “Het is ook een ongelukkige benaming. Want de 

plekjes zo groot als een speldenknop die in klasse I zijn 

toegestaan, leiden vrijwel nooit tot uitval door rot.” Voor 

klasse II geldt een tolerantie van een kwart vierkante 

centimeter in totaal. De aanduiding met dubbeltjes en 

‘ELSTAR, ALTIJD RAAK’ HEEFT EFFECT
De NFO-campagne: Elstar, altijd raak, werpt haar vruchten af, zo is te mer-

ken in het handelskanaal. “De kwaliteit van Elstar is nu beter dan zo’n tien 

jaar geleden”, stelde Fred Jacobs (KCB) in zijn terugblik op het afgelopen 

seizoen. Maar daarmee zijn niet alle tekortkomingen verdwenen. Elstar 

werd ondanks de campagne toch relatief vaak vrij rijp aangeboden. 

De peren, hoofdzakelijk Conference, waren vorig seizoen van goede kwali-

teit. Verruwing kwam minder voor; zwarte vegen waren een tijdelijk pro-

bleem en zwartvruchtrot werd goed uitgesorteerd.

kwartjes is de� nitief verleden tijd in 

het eurotijdperk.

Wettelijke ondergrens
Ongeacht hoe de omvang van alle 

afwijkingen wordt uitgedrukt, 

alle interpretaties van de Europe-

se regels voor klasse I en II staan 

op de website van het KCB. Naast 

kwaliteitsmedewerkers van de 

afzetorganisaties waren ook col-

lega’s van Jacobs aanwezig bij de 

keurafstemming. “In de praktijk 

kom je deze ondergrenzen relatief 

weinig tegen. Daarom is het goed 

om ze hier nog eens nadrukkelijk 

met elkaar te bespreken”, zei een 

van hen.

In de praktijk levert het verschil 

tussen bijvoorbeeld Balance en 

Prestige of Greenery-line en Top-line misschien wel meer 

discussie op dan de ondergrens van klasse I. Bijvoorbeeld 

bij het monster met hagelschade. “Dit is geen gezicht, 

maar formeel mag ik het niet afkeuren voor klasse I”, 

stelde een aanwezige bij een monster van appels die door 

hun hagelschade net voldeden aan de eisen van klasse I.

Maar zo’n minimale klasse I is dan wel een wettelijke on-

dergrens. Afnemers en toeleveranciers zijn vrij om aanvul-

lende afspraken te maken. Dat gebeurt bijvoorbeeld met 

voornoemde labels voor klasse I-1 en I-2. Vooral bij een 

moeizame prijsvorming speelt klasse II geen rol meer en 

neemt I-2 dat over. Dan 

zijn de � nanciële con-

sequenties van indeling 

in I-1 of I-2 vaak geen 

details meer. 

De keurmeesters buigen zich over 
de kwaliteitsaspecten voor appel 

en peer.

Zolang het vruchtvlees niet is beschadigd, 

voldoen steelloze vruchten aan de on-

dergrens van klasse I. Maar wel met een 

vergroot risico van rot.

Het zwartvruchtrot dat in klasse I 

is toegestaan, leidt in de regel niet 

tot rot.
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Op 2 november is het eerste fruit geleverd in het kader van het EU-schoolfruitprogramma 2015-2016. 

Circa 370.000 leerlingen - een recordaantal - zullen dit schooljaar samen 1,8 miljoen kg groenten en 

fruit verorberen. De levering loopt via vijf leveranciers. Om te voorkomen dat een bedrijf afhaakt, zo-

als vorig jaar gebeurde, zijn de eisen en richtlijnen aangepast.

Het Europese schoolfruitprogramma 

is in het leven geroepen om de groen-

te- en fruitconsumptie van school-

kinderen te bevorderen, kinderen 

gezonde eetgewoonten aan te leren 

en de afzet van groenten en fruit te 

vergroten. Nederland doet voor het 

zevende jaar mee, waarvoor de NFO 

mede aan de basis stond. In de eerste 

vijf jaar kreeg ons land 2,9 miljoen 

euro aan EU-geld voor het uitvoeren 

van de schoolfruitregeling, sinds het 

schooljaar 2014-2015 is dit 5,4 miljoen. 

“In totaal stelt de Europese Unie nu 

150 miljoen beschikbaar voor het 

schoolfruitprogramma in de diverse 

Europese landen, de eerste vijf jaar 

was dat 90 miljoen”, vertelt Laura Wil-

lemsens, die zich vanuit de Rijksdienst 

voor Ondernemend Nederland be-

zighoudt met de schoolfruitregeling. 

“Het bedrag vanuit Europa wordt 

aangevuld met een bijdrage van de 

schoolfruitleveranciers: zij dragen 25 

procent bij, 1,8 miljoen euro. Daarmee 

Richtlijnen voor leveranciers aangepast

Schoolfruit

Recordaantal kinderen eet schoolfruit

komt het totale budget voor Neder-

land dit schooljaar uit op 7,2 miljoen, 

hetzelfde als vorig jaar.”

Voortgezet onderwijs
In totaal 2.177 basisscholen schreven 

zich in voor de schoolfruitregeling, 

waarvan er 1.900 werden geselec-

teerd. Willemsens: “De inschrijving 

was iets anders van opzet dan vorig 

jaar. Zo konden alle basisscholen in-

schrijven, ook degene die vorig jaar al 

hadden deelgenomen. De de� nitieve 

selectie werd gemaakt via loting.”

Ook 25 scholen voor voortgezet 

onderwijs krijgen schoolfruit. Vorig 

jaar waren dat er nog zes. “Dit aantal 

was te klein om een goede beslissing 

te kunnen nemen over een eventu-

eel vervolg. Daarom is gekozen voor 

voortzetting en uitbreiding van de 

pilot. Aan het eind van dit jaar kijken 

we of we het schoolfruitproject de� -

nitief verder gaan uitbreiden naar het 

voortgezet onderwijs.”

Scholen krijgen een leverancier 

toegewezen. “Het ministerie heeft 

de scholen geclusterd voor de deelne-

mende leveranciers, om zo de dis-

tributie ef� ciënter en duurzamer te 

laten plaatsvinden. Om ef� ciencyre-

denen moet een leverancier minimaal 

200 scholen kunnen beleveren en 

moet hij door het hele land kunnen 

leveren.”

Dit jaar krijgen 370.000 leerlingen 

fruit via het schoolfruitproject. Dat 

zijn er fors meer dan vorig jaar; toen 

Foto’s: Caroline van Assche, NFO

ANK VAN LIER, FREELANCE JOURNALIST, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL
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‘PERFECTE PROMOTIE’
Peter de Boer is eigenaar van zowel Freshweb.nl als Het Gezonde Tienuurtje. 

Deze bedrijven leveren EU-schoolfruit aan respectievelijk 400 en 200 scholen. 

De Boer: “Ik draai al vanaf het begin mee in het schoolfruitproject. Door het 

aanpassen van de richtlijnen is het voor ons een stuk aantrekkelijker gewor-

den. Vooral omdat we nu weten welke portieprijs we ontvangen vanuit de 

EU; we weten waar we in � nancieel opzicht aan toe zijn. Hierdoor is het ook 

makkelijker om zaken voor te � nancieren, hoewel dit nog steeds wel een 

uitdaging blijft - vooral voor mkb-bedrijven.”

Welke fruitsoorten De Boer dit schooljaar gaat aanbieden, weet hij nog niet 

precies. “Ik volg hierin zoveel mogelijk de seizoenen. De appel en de peer 

zijn vaste onderdelen, daarnaast proberen we ook wat apartere dingetjes 

te leveren. Bijvoorbeeld snackpaprika’s en komkommers. Een pre is wel dat 

het fruit handzaam is. Blauwe bessen zijn bijvoorbeeld te lastig; dan moeten 

scholen bakjes gaan vullen en dat werkt niet.”

De Boer, die inkoopt bij telers en handelsbedrijven, zegt steeds op zoek te 

zijn naar telers die een mooi en uniek product willen aanbieden tegen een 

gunstige prijs. “We zijn gebonden aan het bedrag van 28 cent per portie; 

hierdoor is het niet altijd haalbaar om een aparter stukje fruit aan te bieden. 

Maar soms willen telers graag water bij de wijn doen, om hun product onder 

de aandacht te brengen van zo’n groot publiek. Schoolfruit is een perfecte 

promotie, waar we als branche jarenlang de vruchten van kunnen plukken.”

draaiden 100.000 leerlingen mee. 

“Dit kwam doordat leveranciers toen 

op het laatste moment afhaakten, 

waardoor alleen Lidl nog overbleef 

als leverancier. Hierdoor was dit geen 

representatief projectjaar.”

Vaste prijs 
De leerlingen krijgen gedurende 21 

weken drie porties fruit per week. 

Deze porties worden op maandag of 

dinsdag afgeleverd bij de scholen, 

door één van de vijf erkende leve-

ranciers: Freshweb.nl, HealthyQ, Het 

gezonde tienuurtje, Lidl Nederland 

en Vitamine & Zo. “Alle leveranciers 

die zich hebben aangemeld, draaien 

mee”, aldus Willemsens.

De leveranciers, die het fruit meestal 

inkopen bij handelaren of recht-

streeks bij telers, kunnen de porties 

schoolfruit naar eigen goeddunken 

invullen. Voorwaarde is wel dat mini-

maal 10 procent bestaat uit groenten 

(zoals tomaat, komkommer en papri-

ka) en dat één soort fruit maximaal 

30 procent van het totale aantal por-

ties aangeboden fruit mag zijn. “Op 

deze manier willen we de leerlingen 

zoveel mogelijk variatie bieden en 

voorkomen dat ze bijna alleen appels 

of peren krijgen.”

Om te voorkomen dat schoolfruit-

leveranciers de handdoek in de ring 

gooien, zoals vorig jaar gebeurde, 

Recordaantal kinderen eet schoolfruit
zijn de eisen en richtlijnen aangepast. 

Willemsens: “Op basis van onderzoek 

hebben wij vastgesteld dat één portie 

fruit 28 cent moet kosten. Een portie 

staat dan voor minimaal 80 gram 

fruit. Omdat de leveranciers 25 pro-

cent sponsoren, krijgen ze per portie 

21 cent uitgekeerd. In tegenstelling 

tot eerdere jaren weten leveranciers 

nu vooraf waar ze aan toe zijn.”

Desondanks moeten de leveranciers 

de facturen voor product, distributie 

en transport wel betalen voordat de 

steunaanvraag wordt ingediend. Dit 

is ook voorgeschreven door de Euro-

pese Commissie. “Maar omdat ze we-

ten hoeveel ze per portie fruit gaan 

ontvangen, zijn de risico’s beperkter 

en kunnen ze dit � nancieel beter 

inpassen in hun bedrijfsvoering.” 

Foto’s: Caroline van Assche, NFO
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Elstar 
nog niet duurder
De prijsverhoging die het AMI in week 45 voor Els-

tar voorzag, was begin deze week nog niet terug 

te zien in het aanbod bij de groothandel. Net als in 

week 45 kostten begin deze week alleen de mooi-

ste maten, gelegd en gestickerd, iets meer dan een 

euro per kg. Elstar, maar ook Jonagold, bevinden 

zich daarmee in de onderste zone van het prijzen-

spectrum. Rubens zit daar met een stabiele prijs 

van ongeveer €1,25 per kg net boven. Dat is net 

onder een middensegment van Italiaanse appels. 

Veel vrije rassen zoals Golden Delicious, Fuji, Brae-

burn, Gala en Granny Smith worden onder label 

voor zo’n anderhalve euro per kg verkocht. Daar-

boven zit het premiumsegment met bijvoorbeeld 

Jazz, Pink Lady maar ook Kanzi. Deen had deze 

week een aanbieding met anderhalve kg Junami 

voor €1,75. Dat is omgerekend per kg net zo duur 

als losse Elstar bij de meeste supermarkten.

Idared populair in Oost-Europa
De appelprijzen in Kazachstan liggen 

bijna 20 procent boven het gemid-

delde van de afgelopen jaren. Ze 

variëren nu van €0,80 tot €1,00 

per kg. Naar verwachting nemen 

ze de komende weken verder 

toe met zo’n 20 procent. Dat 

is in die periode gebruikelijk, 

laten analisten van Fruit-Inform 

weten. Zelfs in en net na het 

oogstseizoen spelen import-

appels de hoofdrol. Polen is de 

belangrijkste leverancier, waar de 

telersprijzen volgens dezelfde bron 

uiteenlopen van €0,17 tot €0,31 per 

kg. Maar Kazachstan importeert ook 

steeds meer uit Moldavië. Oekraïne 

lijkt het kind van de rekening bij deze 

verschuivende exportstromen. Bij 

gebrek aan buitenlandse vraag, met 

name uit Rusland, liggen de gemid-

delde telersprijzen maar net boven de 

€0,20 per kg.

De Russische handelsboycot legt de 

Russische telers geen windeieren. Hun 

prijzen variëren van €0,35 tot €0,60 

per kg. Idared wordt daarbij steeds po-

pulairder; het aandeel in de productie 

is dit jaar gestegen tot 12 procent. In 

2012 was dat nog 7 procent. In Polen 

zou de prijs voor Idared tweemaal zo 

hoog zijn als vorig jaar rond deze tijd.

Marktzicht

Alleen rode bes 
goedkoop
De prijsvorming bij bramen wordt elke week 

weer wat meer ontspannen. Enkele weken ge-

leden bereikten de prijzen voor een doosje van 

125 gram bij de groothandel bijna de prijs van 

vier euro. Vorige week was dat al afgenomen 

tot ruim drie euro. Begin deze week lagen de 

prijzen daar net onder. Daarmee bewegen de 

prijzen van framboos en braam weer naar elkaar 

toe. De frambozenprijzen trekken weer aan; de 

duurste waren begin deze week bijna drie euro. 

Het aanbod uit Zuid-Europa is een euro goed-

koper. Incidenteel is nog goedkoper product uit 

eigen land beschikbaar. Waarschijnlijk als gevolg 

van een mindere kwaliteit. Zo ver in de herfst is 

een goede kwaliteit uit de buitenteelt niet meer 

vanzelfsprekend. Rode bes is nog altijd het goed-

koopste product binnen het houtig kleinfruit. De 

groothandelsprijzen van blauwe bes, die nu uit 

Zuid-Amerika komt, is deze week toegenomen 

tot net boven de drie euro per 125 gram.

BINNENLANDS NIEUWS

BUITENLANDS NIEUWS
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Terugkijken en plannen 
maken
November kenmerkt zich doorgaans door rust op 

het bedrijf. Het personeel is meestal naar huis, maar 

er liggen nog vele klussen die zijn blijven liggen 

tijdens de oogst. Materiaal nazien en opruimen, cer-

ti�cering bijwerken, enzovoort. Wat u verder kunt 

doen is de balans opmaken van het afgelopen teelt-

seizoen. Breng de productie goed in beeld en vorm 

eigen kengetallen: kg’s per hectare en procenten 

en eerste, tweede en derde pluk. Vergelijk de ken-

getallen met de voorgaande jaren en bekijk of actie 

nodig is. Zijn er percelen toe aan vervanging? Zijn er 

percelen bij die vanwege de verkeerde groeibalans 

(te zwak of te sterk) aangepakt dienen te worden? 

Uiteindelijk zijn de kg’s van een goede kwaliteit de 

basis voor het saldo (kg’s x prijs). Wees kritisch en 

beoordeel welke stappen u kunt zetten: groeiregu-

latie, boomhoogte, snoei of rooien om te komen tot 

een hoger saldo per hectare. 45 ton fruit per hectare 

of 55 ton per hectare kan het verschil maken in wel 

of niet rendabel zijn van een aanplant. Mits de kos-

ten voor het telen van 

10 ton extra binnen 

de perken blijven en 

het opbrengstpotenti-

eel niet te veel wordt 

aangetast. 

Ook zijn de komende 

weken geschikt om 

eens bij te praten 

met adviseurs en/of 

vertegenwoordigers. 

Evalueer ook samen 

met hen het afgelopen 

jaar en probeer samen 

een verbeterslag te maken voor het komend seizen. 

Bespreek de plantplannen voor de komende jaren 

en bespreek tijdig geplande investeringen om niet 

te snel te hoeven beslissen, maar te kunnen komen 

tot een goede afweging. 

JORIS WISSE

CENTRALE ADVIESDIENST FRUITTEELT

JCWISSE@CAF.NL 

Bladvertering 
bevorderen
De nachtvorstjes van oktober 

gaven de aanzet tot afslui-

ting van het groeiseizoen 

2015. Inmiddels ligt op peer 

de bladval in belangrijke 

mate achter ons en is die bij 

appel ook op gang gekomen. 

Afgelopen seizoen zagen we 

plaatselijk, op bladeren en 

hergroei zeker in de staart, 

een toename van schurft en 

zwartvruchtrot. Een goede 

bladvertering is de komende 

maanden essentieel als sanitaire maatregel om de 

sporendruk in de aanloop naar 2016 te verlagen. 

Voor wat de schurft betreft, worden op één blad 

met aantasting later circa 60.000 ascosporen ge-

vormd, procentueel telt dan de macht van het getal 

in latere bestrijding. Binnen zwartvruchtrot lijken 

met name hout van de boom en ‘vers organisch ma-

teriaal’ belangrijke sporendragers. Vanuit bestaande 

aantasting op bladeren vormen zich na het afvallen 

van het blad myceliumdraden die vervolgens met 

elkaar versmelten. Hieruit vormen zich de latere as-

cosporen voor het nieuwe jaar. Ze zijn het potentieel 

voor de uitstoot en infecties in de primaire periode 

van de schurftbestrijding en het begin van de cyclus 

bij zwartvruchtrot.  Het bevorderen van de bladver-

tering is relatief simpel, goedkoop en tijdloos in de 

komende periode. Daarom ook absoluut een thema, 

zeker op percelen met toegenomen problemen in 

het afgelopen jaar. Om de bladvertering te bevorde-

ren zijn diverse stappen actueel.

– Geen of serieus beredeneerde koper-bladmest-

stoffen na de oogst, wegens hun negatieve in-

vloed op het bodemleven.

– Eerder toegepaste Ethrel, met (afhankelijk van 

dosering meer of minder) invloed op een snellere 

bladval.

– Hoge doseringen (20-40 kg/ha) Ureum, kort voor 

de bladval waarmee de aantrekkelijkheid voor 

micro-organismen vergroot wordt. Optimaal zijn 

meerdere bespuitingen op momenten kort voor 

veel bladval. De verdeling en bedekking is dan 

Grootfruit

Werkwijzer

Een goede kwaliteit is de 

basis voor het saldo.

Foto: NFO

Zwartvruchtrot.

Foto: Marijke van Ossen-

bruggen, NFO
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Calcium voor stevige, lang houdbare vruchten
Organische bemesting of bodemverbetering en de 

voorraadbemesting met kalium, calcium en eventueel 

magnesium kan de komende periode plaatsvinden. 

Voorkom grote kaligiften aangezien dit de opname van 

andere elementen, zoals magnesium en calcium, sterk 

kan verstoren. Als voedingselement zorgt calcium (Ca) 

voor stevige, lang houdbare vruchten. Calcium speelt 

daarnaast ook een belangrijke rol bij bodemstructuur 

en -vruchtbaarheid. Bij tekorten kunnen gewassen 

minder weerstand bieden tegen stressfactoren, sneller 

afrijpen, gevoeliger worden voor zonnebrand, barsten 

of springen van vruchten en een korter uitstalleven 

hebben. Streef dus naar een evenwichtige bemesting en 

K/Ca-verhouding. Bij veel magnesium, kalium of natrium 

aan het CEC (Cation Exchange Capacity) kan verdichting 

van de bodem optreden. Voldoende calcium aan het 

complex verbetert de structuur. Door te bekalken wordt 

de effectieve CEC of het klei-humuscomplex vergroot en 

het vermogen van de bodem om nutriënten te binden. 

Op (zand)gronden vervult ook het verhogen van het 

gehalte organische stof (humus) in de bodem een be-

langrijke rol bij het verhogen van de totale CEC. 

Gewassen nemen gedurende de groei en ontwikkeling 

veel calcium op, waardoor continu aanvulling noodzake-

lijk is om tekorten te voorkomen. Levering via de bodem 

en wortels vormt nog altijd de belangrijkste weg. Een 

bodem met een goede voorraad kan vaak voldoende 

calcium naleveren tijdens het groeiseizoen. Grote kalk-

giften kunnen nadelig zijn voor de beschikbaarheid en 

opname van bepaalde voedingsstoffen doordat de zuur-

graad (pH) stijgt. Veel percelen kennen al een (te) hoge 

pH, mede door het toepassen van bijvoorbeeld cham-

post op de zwartstroken. Een calciumgift op gronden 

waar de zuurgraad hoog is (pH > 6,5) kan dan beter met 

gips uitgevoerd worden, tegenwoordig ook bij bestaan-

de aanplant. Het product Monterra Calcium, waarbij ge-

bruik is gemaakt van natuurgips en plantaardige grond-

stoffen, is goed de komende maanden te verstrooien 

onder klein- en steenfruit. Onderzoek heeft laten zien 

dat gips een betere balans in voor het gewas beschikba-

re essentiële voedingselementen brengt. Diverse landen 

geven ook relaties aan tussen het gebruik van gips en 

het ontstaan van bodemschimmels, zoals Phytophthora 

fragariae var. Rubi bij frambozen. Bodemverbetering 

met gips resulteert in een betere (wortel)groei, een 

hogere opbrengst en minder uitval. Gebruik van gips 

Werkwijzer

veel mooier in vergelijking met toepassing op reeds 

afgevallen blad met de onkruidspuit, dat ook goed 

mogelijk is.

– Blad poetsen en versnipperen, bij voorkeur over lich-

te vorst direct na de bladval of in twee rondes. Kies 

het eerste moment zodra er te rijden is en de tweede 

ronde in de eerste maanden van 2016 ter verdere 

verkleining van bladrestanten, snoeihout en organisch 

materiaal.

– In het aankomend, vroege voorjaar toepassing van 

kalkstikstof waarmee myceliumgroei en daarmee 

ascosporen (vorming en of uitstoot) vanaf de laatste 

bladrestanten wordt tegengegaan. Kalkstikstof geeft 

geen snellere bladvertering, maar geeft via verbran-

ding een mechanisch effect tegen sporenvorming. 

Advies: spuit bij de eerstkomende spuitronde een hoge 

dosering Ureum mee. Kies vanaf de gevorderde bladval 

een goed moment voor blad poetsen en versnipperen. 

De aanpak leidt niet tot minder bespuitingen in 2016, 

maar wel in een veel gunstigere uitgangssituatie en 

daarmee verhoogde succeskansen binnen uw aanpak in 

het nieuwe jaar.

ARYAN VAN TOORN

CENTRALE ADVIESDIENST FRUITTEELT

AVTOORN@CAF.NL 

Gips ter verbetering van de bodem.
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kan ook het uitstalleven van fruitgewassen bevorderen. 

Vruchten worden minder snel zacht en behouden langer 

hun vruchtschilkwaliteit. Ervaringen in blauwe bessen 

laten zien dat ook het gewichtsverlies teruggedrongen 

kan worden.  

Tip
Neem een bodemanalyse waarbij de CEC-bezetting in-

zichtelijk wordt, maar ook de voor de plant beschikbare 

voedingselementen waaronder calcium. Meer informa-

tie over wet- en regelgeving bij (organische) bemesting 

vindt u op de site van de Rijksdienst voor Ondernemend 

Nederland (rvo.nl),  bij het onderwerp: Agrarisch onder-

nemen. 

HEINO VAN DOORNSPEEK

VLAMINGS BV

HEINO.VAN.DOORNSPEEK@VLAMINGS.NL

Bewaring

Onderdrukcellen
Veel cellen hebben problemen met het bereiken van 

de juiste zuurstofconditie. Schroom niet om cellen die 

traag dalen, te ondersteunen met een stiksto� njectie. 

Op locaties waar geen stikstof voorhanden is, moet 

worden nagegaan wat de redenen zijn voor de trage 

daling. Let hierbij onder andere op de onderdruk in de 

cel. Niet alleen de buitenomstandigheden (wisselingen 

van lage- naar hogedrukgebied), maar zeker ook koel-

acties gecombineerd met scrubacties, kunnen de nodige 

onderdruk veroorzaken. Let goed op de vulling van de 

bufferlong. Zeker de dikwandige panelencellen hebben 

weinig � exibiliteit en zijn dus van een goed functione-

rende bufferlong afhankelijk om de druk te beheersen. 

Er worden regelmatig onderdrukken gemeten van 15 

mm waterkolom of meer; dan dienen onderdrukbevei-

ligingen open te gaan. Het temperen van de koelacties 

kan effect hebben als blijkt dat in de korte heftige koel-

actie te veel krimp in de cellucht ontstaat. Uiteindelijk 

is het afwachten of een minder heftige koelactie verbe-

tering geeft. Probeer om de koeltijd te beperken, door 

onder meer de circulatie tijdelijk of zo mogelijk langer 

te beperken. Het vermijden van een gelijktijdige koel- 

Foto: Foto: Marijke van Ossenbruggen, NFO

en scrubactie is lastig. We willen de inbreng van warmte 

van de scrubber immers ook niet in de cel opvangen. 

FRANK VAN DE GEIJN

WUR

FRANK.VANDEGEIJN@WUR.NL
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Werkwijzer

Bedrijf
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Herwaarderen van landbouwgrond
In de afgelopen jaren zijn bij veel fruittelers 

de landbouwgronden boekhoudkundig op 

een hogere waarde gezet door toepassing 

van herwaardering of opwaardering. Door 

een recente arrest van de Hoge Raad is op-

waardering niet meer toegestaan.

Herwaardering of opwaardering wordt 

toegepast om toekomstige boekwinsten op 

verkoop van landbouwgronden vrijgesteld 

te laten. De verwachting is dat de land-

bouwvrijstelling een keer zal verdwijnen en 

toekomstige boekwinst op landbouwgrond 

belast zal zijn. Door de waarde van de land-

bouwgrond zo hoog mogelijk in de boeken 

te zetten, wordt de boekwinst bij toekom-

stige verkoop beperkt. Hiervoor worden 

twee methoden toegepast: herwaardering 

of opwaardering. Bij herwaardering wordt 

de grond in één keer op de vrije waarde 

gezet. Hiervoor is een bijzondere omstan-

digheid nodig zoals het aangaan van een 

maatschap, wijziging van winstverhoudin-

gen of toetreding van een vennoot in een 

bestaande maatschap. 

Opwaardering wordt toegepast bij onder 

meer eenmanszaken waarbij het niet mo-

gelijk is een maatschap te vormen. Jaarlijks 

wordt de waarde van de grond aangepast 

naar een box 3 normwaarde van de Belas-

tingdienst. De Hoge Raad heeft deze me-

thode recent afgewezen. 

Onduidelijkheid
In het arrest van de Hoge Raad is een zin 

opgenomen waaruit zou kunnen worden 

afgeleid dat ook herwaardering in de toe-

komst niet meer mogelijk is. Onduidelijk 

is of dit beleid wordt. De Belastingdienst 

heeft herwaardering tot nu toe wel toege-

staan, mits er bepaalde spelregels in acht 

werden genomen. In een beleidsstandpunt 

zijn deze spelregels opgenomen. De Belas-

tingdienst zal dit beleidsstandpunt eerst 

moeten intrekken om daadwerkelijk het 

instrument van herwaardering om zeep te 

helpen. 

Accon avm is van mening dat herwaarde-

ring op dit moment nog steeds mogelijk 

is. Het advies is dit jaar zo veel mogelijk te 

herwaarderen. Ook bij bedrijven waar enke-

le jaren terug herwaardering heeft plaats-

gevonden, kan het interessant zijn nog een 

keer te herwaarderen. De grondprijzen zijn 

namelijk in de afgelopen jaren verder ge-

stegen. Neem contact op met uw adviseur 

om te kijken naar de mogelijkheden van 

herwaardering.  

HENK VERHEUVEL

DIRECTEUR ACCOUNTANT ACCON AVM

H.VERHEUVEL@ACCONAVM.NL
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Vormgeving 

Richard van Rheenen, Gra� sch!OK

info@gra� sch-ok.nl 

Drukkerij 

Impressed druk en print, Pijnacker 

Uitgever en auteurs verklaren dat Fruitteelt 

op zorgvuldige wijze en naar beste weten is 

samengesteld en aanvaarden dan ook geen 

enkele aansprakelijkheid voor schade, van welke 

aard ook, welke het gevolg is van handelingen 

en/of beslissingen die gebaseerd zijn op 

bedoelde informatie. 

Gebruikers van Fruitteelt wordt met nadruk 

aangeraden deze informatie niet geïsoleerd te 

gebruiken, maar af te gaan op hun professionele 

kennis en ervaring. Niets uit deze uitgave 

mag op enige wijze worden verveelvoudigd, 

opgeslagen in een geautomatiseerd 

gegevensbestand, of openbaar gemaakt zonder 

voorafgaande schriftelijke toestemming van de 

uitgever.

NFO Agenda

Vangbandje

TE KOOP
300 voorraadbakken en 

10 pluktrein wagentjes. 

Tel. 06 1778 5645.

AANGEBODEN
± 2800 Conferencebomen, 

3 meter hoog, ongeveer 

7 jaar oud. Tel. 06 4240 7884.

ZUID-HOLLAND
Vijfheerenland en 
Alblasserwaard
Donderdag 19 november

Bijeenkomst met als thema onder andere: 

de oogstprestaties (onder begeleiding 

van Wouter van Teeffelen van WTE Fruit-

advies). Locatie: Brandpunt, Torenstraat 

2, Nieuwland. Aanvang: 20.00 uur.

LEVER AGENDABERICHTEN BIJTIJDS AAN
Agendaberichten voor deze rubriek kunt u indie-

nen tot en met de vrijdag in de oneven weken. 

De redactie kan het bericht dan plaatsen in het 

Fruitteeltnummer dat de eerstvolgende even week 

verschijnt. In principe plaatst de redactie het be-

richt in twee achtereenvolgende bladen. De Agen-

daberichten opgeven via het digitale formulier 

op de homepage van www.nfofruit.nl > Vakblad 

Fruitteelt

Bel 0418-655944 
www.agruniekrijnvallei.nl

AgruniekRijnvallei Plant:

Uw teeltspecialist

adv_plant_47x65.indd   1 04-05-12   11:27

Bezoek www.schulp.nl
of bel 0346-25 96 30

UW
OOGST

VERWERKT

IN ONZE 

SAP-PERSERIJ

Schulp Vruchtensappen. Zandpad 76, Breukelen

JUNAMI OP SBS6
Inova Fruit bv gaat 

Junami meer promo-

ten. “En daar hoort 

televisie bij”, zegt 

Philip Smits van Inova 

Fruit. Uit consumentenon-

derzoek blijkt dat de jaarlijkse spotjes op 

televisie Junami geen windeieren hebben 

gelegd. De naamsbekendheid is onder 

de doelgroep (20-49 jaar) gegroeid van 5 

procent in 2009 naar 57 procent in 2015. 

Via de zender SBS6 zijn tot en met week 

50 reclamespots van 5 seconden te zien 

om de naamsbekendheid nog verder te 

vergroten. Junami ligt inmiddels weer in 

de schappen van de supermarkt. 

SNOEIBIJEENKOMST
Donderdag 26 november

Snoeimiddag van Pcfruit in samenwer-

king met LFO. Aan bod komen onder 

meer: Plant- en snoeisystemen bij Con-

ference; Snoei en opkweek van diverse 

appel- en perenrassen; Poolse toelichting 

op het snoeien van Jonagold en Confe-

rence. Locatie: Proefcentrum Fruitteelt, 

Fruittuinweg 1, 3800 Sint-Truiden. Aan-

vang: 13.00 uur.



BESTSELLER T4 N/F: 
NIEMAND IN DE FRUITTEELT 
DRAAIT ZO KORT.

BIJ AANKOOP VAN EEN T4 V/N/F SMALSPOORTREKKER: 
GRATIS VLIEGREIS NAAR ITALIË -
incl. logies, maaltijden en bezoek aan de fabriek in Jesi

Kleinere draaicirkel dankzij de unieke 
SuperSteer™-vooras

Met zijn opmerkelijke stuurhoek van 76° biedt 
uw T4 N/F met unieke SuperSteer™-vooras 
een draaistraal van amper 2,9 m, zodat u 
uiterst wendbaar bent. De beweging van de as 
bij verhoogde stuuruitslag vermindert ook 
het wringen van de voorwielen. 
 

PAK UW 
KOFFER 
EN CHECK 
IN VOOR 
ITALIË!

Actie geldig t.e.m. 31 december 2015. Ga snel langs bij uw New Holland dealer!

U vindt alle New Holland acties op www.newhollandaction.nl
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