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> �Onderzoek naar invloed 
waterstress op hergroei

> �Kansen zien in de markt 
én verzilveren. Van idee 
naar actie!

> �Kijkje achter de 
schermen bij logistiek 
van plastic kratten



Verkoopleider (fulltime)

Wegens groei van ons bedrijf zijn wij op zoek naar een fulltime verkoopleider die ook eigen accounts beheert. 
Een verkoopleider die klantgericht, commercieel slagvaardig, charismatisch en communicatief sterk is; dit zijn 
samengevat competenties en vaardigheden die wij graag zien bij deze functie. 

Ons bedrijf:
We zijn een jong (opgericht in 2001), gezond en groeiend bedrijf dat zich als totaal leverancier concentreert 
op open teelten als akkerbouw, fruitteelt, boomteelt, bloembollenteelt en volle grond groenten met als werk-
gebied Midden- en Zuid-Nederland. AgroBuren is onderdeel van de Van Wesemael Groep. Door het leveren 
van het juiste advies op het juiste tijdstip vanuit praktische teeltkennis, willen wij bereiken dat onze klant een 
zo hoog mogelijk rendement behaalt. Wij hebben een jong team met 17 gemotiveerde medewerkers met no 
nonsens cultuur, in een platte structuur waarvan 10 in de commerciële advisering / buitendienst. 

Functie-omschrijving:
In deze functie zorg je – vanuit eigen praktische kennis en ervaring - voor aansturing en begeleiding van de 
commerciële buitendienst en lever je een belangrijke bijdrage aan de omzet en het rendement van ons be-
drijf en ons klantenbestand. Dit doe je door regelmatig contact te hebben met onze vertegenwoordigers en 
gezamenlijk een verkoopplan op te stellen alsmede door gezamenlijke klantbezoeken te plegen. Daarnaast 
onderhoud je zelfstandig contacten met een aantal eigen klanten. Je bent daarbij verantwoordelijk voor de 
voorlichting en verkoop van gewasbeschermingsmiddelen, meststoffen, zaaizaden en aanverwante artikelen.

Profiel:
Wij zijn op zoek naar een enthousiaste, betrokken “natuurlijke” leider, die binnen een platte organisatie als 
AgroBuren de communicatielijnen simpel houdt.
Je hebt al enige ervaring als verkoopleider of meent deze competenties te hebben.

Functie-eisen:
Wanneer je ervaring hebt in de Gewasbescherming branche, de Agri-sector en altijd en overal commerciële 
kansen ziet vragen we je te reageren. 
Het liefst zien we iemand met een achtergrond op HBO niveau.

Wij bieden: 
Een prachtige kans om je te ontplooien binnen een jong, dynamisch en groeiend bedrijf; met korte lijnen, 
prettige werksfeer en een no nonsens cultuur. 
Afwisselend en uitdagend werk, met een grote mate van eigen inbreng en invloed op de strategische keuzes 
van het bedrijf. 
Salariëring in overeenstemming met de zwaarte van de functie (mede afhankelijk van je ervaring en opleiding).
Prima secondaire arbeidsvoorwaarden, waaronder een bedrijfsauto en mobiele telefoon. 

Meer informatie of solliciteren:
Meen je te voldoen aan bovenstaande beschrijving? Aarzel dan niet om te reageren, stuur je CV en motivatie 
voor 17 november a.s. naar info@agroburen.nl t.a.v. André van Kessel of kijk op onze site www.agroburen.nl 
voor meer info.

Mocht je nog vragen hebben, bel gerust met André van Kessel, tel 06 - 511 007 42.

Acquisitie n.a.v. deze advertentie wordt niet op prijs gesteld.

De Geer 12
4004 LT Tiel
Tel: 0344-636200
Fax:       0344-636201
Email: info@agroburen.nl

fruit-agroburen 171106.indd   1 06-11-17   14:39
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Hergroei voorkomen door water geven
Bij jonge bomen of lage dracht vindt er nauwelijks hergroei plaats als het 

waterstressniveau onder de 50 kPa blijft. Bij volgroeide bomen en normale 

dracht is 75 kPa een veilig niveau. In dit artikel de resultaten van het 

onderzoek door WUR naar de invloed van waterstress op hergroei.

EU brengt prijzen en trends bij appel in kaart
De Europese Unie publiceert dit seizoen belangrijke gegevens over de afzet 

van (onder andere) appels. Die hebben grotendeels betrekking op de vier 

grootste producenten in Europa. Daarvan lopen de prijzen enorm uiteen; 

zowel wat betreft de hoogte als in het verloop ervan.

Uitgifte, distributie en inname verskratten onder de loep
Fust is onmisbaar op elk fruitteeltbedrijf. Achter het uitleveren, de distributie 

en het retour nemen van de veelgebruikte kunststof kratten gaat een wereld 

op zich schuil. Twee belangrijke kratleveranciers geven een kijkje achter de 

schermen.
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Fruitteelt kort

Telers 
Ondernemerschap 
Programma
Veel fruittelers zien wel kansen in de markt, maar 

vinden het moeilijk die binnen de huidige markt-

verhoudingen te verzilveren. Dat blijkt uit de 

dialoogbijeenkomsten over de toekomst van de 

Nederlandse fruitteelt, die de NFO en Rabobank 

afgelopen seizoen organiseerden. Om die reden 

hebben de NFO en de Rabobank het Onderne-

merschap Programma ontwikkeld, in samenwer-

king met de Ondernemerschap Academy en vijf 

fruittelers die zich daar tijdens de dialoogbijeen-

komsten voor hadden aangemeld (zie ook het 

artikel op pagina 16 in deze Fruitteelt). 

Voor meer informatie en aanmelden kijkt u op 

de homepage van nfofruit.nl. Bij vragen kunt u 

contact opnemen met Patricia Hoogervorst via 

phoogervorst@nfofruit.nl. 

Informatiebijeenkomst
Over het Ondernemerschap Programma wordt 

een speciale informatiebijeenkomst georgani-

seerd. Deze vindt plaats op woensdag 22 novem-

ber. Hier ontmoet u de sprekers en coaches van 

het programma, en collegatelers die ook overwe-

gen om deel te nemen. De locatie is Boerderij Het 

Lansingerland, Hoeksekade 146 A in Bergschen-

hoek. De bijeenkomst duurt van 16.00 uur tot 

19.00 uur, inloop vanaf 15.30 uur. Voor soep en 

een broodje wordt gezorgd. 

Bovengrens voor holle 
peren van klasse I

In het artikel over de Lan-

delijke Keurafstemming 

(Fruitteelt 22 – p. 6) staat 

een verkeerde bovengrens 

voor holle peren van klas-

se I. De lengte van de brui-

ne pit mag niet maximaal 

20 procent, maar slechts 

15 procent bedragen van 

de lengte van de peer. 

Bij een vrucht van 15 cm 

is dat dus geen 3,0 maar 

2,25 cm. Voor dit gebrek 

geldt een tolerantie van 

10 procent. Voor klasse II 

geldt nu geen ondergrens, 

omdat het KCB peren met 

dit gebrek in deze kwali-

teit nog niet heeft aange-

troffen.

Op elk fruitteeltbedrijf is fust onmisbaar. 

Achter het uitleveren, distributie en retour 

nemen van kunststof kratten gaat een 

wereld schuil. Lees er meer over in deze 

Fruitteelt.

Foto: Caroline van Assche, NFO

Coverfoto

Het CBS heeft fruittelers een factsheet 

toegestuurd met daarin de resultaten 

van de oogstraming 2016. Lees meer over 

deze cijfers in de NFO-nieuwsbrief van 

afgelopen dinsdag of op nfofruit.nl.

Bron: CBS
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Bruin gemarmerde stinkwants 
ook in Nederland verwacht
WUR-onderzoeker Herman Helsen houdt er reke-

ning mee dat Nederlandse fruittelers in de toekomst 

te maken zullen krijgen met de bruin gemarmerde 

stinkwants (Halyomorpha halys). In de Verenigde 

Staten veroorzaken bruin gemarmerde stinkwantsen 

grote schade aan onder andere appelaanplanten. 

Ook in Italië zijn gevallen van forse schade bekend. 

Het insect wordt inmiddels in beperkte aantallen in 

Duitsland, Frankrijk, Zwitserland en Oostenrijk waar-

genomen. 

Tot nu toe is de stinkwants in Nederland nog niet 

waargenomen. “In augustus 2017 hebben we op 

beperkte schaal monsters genomen in Midden-Ne-

derland, op plekken waar we de soort het eerste 

konden verwachten. Dat leverde geen treffers op. 

Maar voor een betrouwbaar beeld zal veel uitgebrei-

der moeten worden bemonsterd”, vertelt Helsen. In 

Nederland bestaat geen officieel monitoringsysteem 

voor de bruin gemarmerde stinkwants, maar het 

insect heeft wel de aandacht van Helsen en zijn vak-

genoten. Ook heeft Helsen regelmatig contact met 

Amerikaanse, Zwitserse en Italiaanse collega’s over 

de stinkwants. 

Op basis van het voorkomen in Noord-Amerika 

mag verwacht worden dat de bruin gemarmerde 

stinkwants ook in het Nederlandse klimaat kan 

standhouden. Het is nog moeilijk in te schatten 

welke schade het insect hier zal veroorzaken. De 

stinkwants kent meer dan honderd gerapporteerde 

waardplanten. In de fruitsector zijn schades bekend 

aan onder andere appel, braam en kers. 

Brief en e-mail BIJ12-
Faunafonds en provincies
Fruittelers die bezwaar hebben 

ingediend tegen de afbouw 

tegemoetkoming faunascha-

de (meldingen mezenschade 

2017), ontvangen deze week 

een e-mail van BIJ12-Fauna-

fonds hierover met als onder-

werp ‘Fruitbezwaar + zaak-

nummer’. U hoeft niet op deze 

mail te reageren, hierdoor stemt u 

in met het uitstellen van de beslissing 

op uw bezwaarschrift tot de Raad van State uitspraak heeft 

gedaan medio 2018 (in de zaak over de mezenschade in 2015). 

Enkele provincies hebben inmiddels een brief verzonden over 

de legeskosten; zij vragen tevens om instemming tot uitstel. 

Let op: de inhoud van de brief verschilt per provincie en het is 

ook mogelijk dat niet iedere provincie een brief zal versturen. 

Provincie Gelderland heeft een brief gestuurd en vraagt spe-

cifiek om een reactie per mail tot instemming. Update over 

de brief van de provincie Utrecht: u hoeft niet op deze mail te 

reageren; op deze manier geeft u instemming.

Cursus 
Biologische 
Fruitteelt
Komende winter organiseert Delphy 

weer de Cursus Biologische Fruit-

teelt. De cursus is bedoeld voor 

fruitteeltondernemers en aspirant 

fruittelers die interesse hebben in, 

of willen starten met de teelt van 

biologisch hardfruit. Gerjan Brou-

wer van Delphy zal de lessen samen 

met onderzoekers en biologische 

fruittelers verzorgen. De cursus 

vindt plaats gedurende drie dagen 

in de winter en één dag in mei. ’s 

Morgens wordt ingegaan op de ach-

tergronden van de biologische teelt 

en ’s middags zijn er excursies naar 

fruitteeltbedrijven en afzetorgani-

saties. Kijk voor de exacte data en 

meer info op delphy.nl –> Nieuws –> 

Cursus Biologische Fruitteelt.
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Handelsstromen rond Rusland in beeld

Sinds de boycot heeft Rusland bijna 40 procent minder 

appels en peren geïmporteerd. Nederland en België 

raakten na de boycot een belangrijke afnemer van pe-

ren kwijt. Nederland exporteert sinds die tijd beduidend 

meer peren naar Duitsland, Polen, Spanje, Tsjechië, Bel-

gië, Roemenië en Bosnië, maar de hoeveelheden staan 

niet in verhouding tot het wegvallen van de Russische 

markt. Ook voor België zijn deze landen belangrijker 

geworden en daarnaast worden ook meer peren aan 

Frankrijk en Bulgarije geleverd. 

Rusland importeerde gemiddeld over de jaren 2012 

en 2013 jaarlijks 1,3 miljoen ton appels en 397.000 ton 

peren. Gemiddeld over de jaren 2015 en 2016 was deze 

hoeveelheid gedaald naar jaarlijks gemiddeld 779.000 

ton appels en 251.000 ton peren. Voor de boycot betrok 

Rusland 59 procent van zijn appels uit de geboycotte 

landen, bij peer ging het om een aandeel van 53 pro-

cent. Het land heeft voor een deel dus wel alternatieve 

leveranciers van appels en peren gevonden, maar het 

compenseert bij lange na niet wat West-Europese lan-

den voorheen leverden.

Een uitgebreide analyse over het rapport van Fruit & 

Vegetables Facts was te lezen in de NFO-nieuwsbrief 

van afgelopen dinsdag. 

Waterbassin vol met zonnepanelen
De tuinders van Next Garden in 

Huissen gaan hun gezamenlijk 

gietwaterbassin van 3,25 hec-

tare vol leggen met drijvende 

zonnepanelen. De 6.150 panelen 

bewegen mee met de waterstand 

en door de afdekking ontstaat 

het voordeel dat er minder water 

verdampt. Ook zou algengroei 

worden verminderd door afscher-

ming van direct zonlicht dat de wa-

terkwaliteit ten goede komt. Door 

het koelend effect van water en de 

lichtreflectie stijgt de opbrengst.

De geproduceerde elektriciteit 

(ruim 1.800.000 kWh per jaar) is 

voldoende om ruim 600 huishou-

dens in de gemeente Lingewaard 

van groene stroom te voorzien 

en begin 2018 wordt het project 

gerealiseerd. Het drijvende zon-

nepark is een ontwikkeling vanuit 

Coöperate Lingewaard Energie, 

een burgerinitiatief in gemeente 

Lingewaard. 

Op dit moment is er nergens in Eu-

ropa een dergelijk groot drijvend 

zonnepark te vinden. Door provin-

cie Gelderland werd de ontwikke-

ling mogelijk gemaakt, dankzij een 

participatiesubsidie, aangevuld 

met een succesvolle crowdfund-

actie onder de burgers. Zie ook 

drijvendzonneparklingewaard.nl.

Bron: Fruit & Vegetables Facts

Begin 2018 liggen er 6.150 panelen op dit bassin.

Foto: Frans van Herwijnen
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NFO

Ongezonde 
btw op komst?
Het kabinetsplan om het lage btw-tarief te verhogen van 6 naar 9 procent, raakt ook de fruitsector. 

De NFO is er op z’n zachts gezegd niet blij mee. Het idee druist immers in tegen het overheidsbeleid 

om gezonde voeding te stimuleren. Het kabinet wil de verhoging van het btw-tarief op 1 januari 2019 

invoeren. 

In 2016 steeg de consumptie van 

groenten en fruit voor het eerst sinds 

jaren met één procent, aldus het 

GroentenFruit Huis. Een verhoging 

van het btw-tarief kan deze voorzich-

tige tendens weer de kop indrukken, 

waardoor de consument weer te-

rugvalt op goedkopere en daardoor 

vaak ongezondere voeding. Onlangs 

publiceerde het Europese bureau 

voor de statistiek Eurostat gegevens 

over de Europese groenten- en fruit-

consumptie. Wat hierin opvalt, is dat 

Nederlanders van alle EU-burgers het 

minste groente en fruit eten. Deze 

cijfers dateren van 2014 over alle 

lidstaten.

Paard achter de wagen
De NFO vindt dat het kabinet met het 

hogere btw-percentage ‘het paard 

achter de wagen spant’. NFO-direc-

teur Siep Koning: “Het plan is nadelig 

voor de sector. De overheid zegt dat 

zij gezonde voeding wil stimuleren 

en voorstander is van een duurza-

me samenleving. Met een hoger 

btw-percentage bereikt de overheid 

juist het tegenovergestelde.” De NFO 

sluit zich aan bij de reactie van veel 

maatschappelijke organisaties over 

dit onderwerp, omdat die een grote 

impact hebben. Een voorbeeld hier-

van is Foodwatch. 

Meest besproken besluit
Wie in Google de zoektermen ‘btw 

+ fruit’ intikt, krijgt bijna 35.000 hits 

als resultaat over de kabinetsplannen. 

Volgens online magazine HP/De Tijd 

is de btw-discussie een van de meest 

besproken besluiten uit het nieuwe 

regeerakkoord. Ook op social media 

is de discussie bijna niet te missen. De 

overgrote meerderheid van de rea-

geerders vindt dat het lage btw-per-

centage niet verhoogd moet worden. 

Verder hebben verschillende groe-

pen het initiatief genomen tot een 

petitie tegen de btw-verhoging. Zo 

verzamelde Foodwatch ruim 55.000 

handtekeningen, die inmiddels zijn 

aangeboden in Den Haag. 

De linkse politieke partijen, het FNV 

en een groot aantal bedrijven namen 

het initiatief tot de site geenbtwver-

hoging.nl, waar tegenstanders van 

de plannen hun proteststem kenbaar 

kunnen maken. 

MARIJKE VAN OSSENBRUGGEN, VAKREDACTEUR FRUITTEELT, MVOSSENBRUGGEN@NFOFRUIT.NL

7

Met een hoger btw-
percentage bereikt 

de overheid juist het 
tegenovergestelde 
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Hergroei voorkomen 
door water geven

Bij jonge bomen of lage dracht vindt er nauwelijks hergroei plaats als het waterstressniveau onder 

de 50 kPa blijft. Bij volgroeide bomen en normale dracht is 75 kPa een veilig niveau. In dit artikel de 

resultaten van het onderzoek door WUR naar de invloed van waterstress op hergroei. 

Hergroei is om twee redenen nadelig. 

Zo ontwikkelen zich bij hergroei-

scheuten minder bloemknoppen. 

Daarnaast kunnen schimmelziekten 

zoals schurft er gemakkelijker op 

overwinteren. Het blad van de her-

groeischeuten is in het najaar nog 

relatief jong, en daardoor erg gevoe-

lig voor schurft. Bovendien is het blad 

vaak niet bedekt met fungiciden, 

omdat er later in het seizoen en rond 

de pluk minder frequent wordt ge-

spoten. Tot slot vallen deze bladeren 

als laatste op de grond en verteren 

ze in het voorjaar ook als laatste. 

Een lange bladvalperiode geeft ook 

vruchtboomkanker meer kans.

Door middel van het wateraanbod in 

de grond, is het mogelijk om her-

groei te beïnvloeden. In Fruitteelt 20 

van 2017 stond een artikel over de 

invloed van wateraanbod op zowel 

scheutgroei als productie bij appel. 

Het onderzoek naar de invloed van 

waterstress op hergroei werd uitge-

voerd in dezelfde proeven. Zie het 

kader voor een omschrijving van de 

proeven. 

Gevolgen waterstress
Tussen half mei en eind juli verlaag-

den we het wateraanbod in een 

deel van proef 1 tot 50 kPa en in een 

tweede deel tot 100 kPa. 

Dat leidde tot respectievelijk 50 en 

64 procent minder scheutgroei dan 

bij de 5 kPa-behandeling (zie tabel 

1). De scheutgroei stopte respectie-

velijk twee tot vier weken eerder 

dan bij 5 kPa en ook ontstond er een 

kleiner aantal lang doorgroeiende 

scheuten. 

Vanaf 1 augustus herstelden we het 

wateraanbod tot 5 kPa. De hergroei 

nam vervolgens het sterkst toe bij 

de 100 kPa-behandeling. Bij de 50 

kPa-behandeling was er echter nau-

welijks meer hergroei dan bij de 5 

kPa-behandeling. Dit was terug te 

zien in het aantal bloemknoppen op 

PETER VAN ELK EN RIEN VAN DER MAAS, WAGENINGEN UNIVERSITY & RESEARCH, RIEN.VANDERMAAS@WUR.NL

Onderzoek

Hergroei na opheffen 

hoge waterstress bij lage 

dracht in 2017.

Foto’s: WUR
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het eenjarig hout. Bij de 100 kPa-be-

handeling nam de ontwikkeling 

van het aantal bloemknoppen op 

het eenjarig hout sterker af dan de 

scheutgroei (44 tegen 27 procent). 

Dit kan worden verklaard door de 

sterkere hergroei bij de 100 kPa-be-

handeling. 

In proef 2 verlaagden we het water-

aanbod alleen in juli tot 50 kPa. Aan 

het eind van deze stressperiode liep 

de zuigspanning gedurende twee 

tot drie dagen op tot 100-120 kPa. 

Dat leidde tot 47 procent minder 

scheutgroei dan bij de behandeling 

met permanent 5 kPa (3,8 meter per 

boom bij 5 kPa tegen 2,0 meter per 

boom bij 50 kPa). Vanaf 1 augustus 

herstelden we het wateraanbod tot 

5 kPa. De hergroei was bij de wa-

terstress-behandeling sterk met 71 

procent van de scheuten die in her-

groei gingen, tegen 20 procent bij de 

5 kPa-behandeling. Dit kan komen 

doordat we deze proef uitvoerden in 

het eerste groeijaar bij een relatief 

lage dracht. Hierdoor heeft water 

geven veel sterkere effecten op de 

hergroei dan in het tweede groeijaar, 

zoals in proef 1.

Tabel 1. Effect verlaging wateraanbod tussen half mei en eind juli in het tweede groeijaar bij Elstar (proef 1)1

kPa tussen 
15-5 en 1-8

kPa na 1-8 scheut-groei 
(meter per 
boom)

hergroei (% 
scheuten)

aantal 
vruchten per 
boom

vrucht-
gewicht 
(gram per 
vrucht)

bloem-
knoppen 
eenjarig 
hout2

bloem-
knoppen 
meerjarig 
hout2

% bloem-
knoppen op 
meerjarig 
hout

    5 5 13,9 a   2 a 17 a 166 a 180 a 49 a 22 a

  50 5   6,9 b   3 b 23 a 157 b   66 b 93 a 58 b

100 5   5,0 c 11 c 18 a 121 c   37 b 99 a 76 c

1 Wanneer bij twee getallen in één kolom niet dezelfde letter staat, is het verschil statistisch betrouwbaar. 
2 Aantal per boom.

Tabel 2. Groei- en hergroei-effecten na waterstress in 2017 bij proef 3

kPa 
gedurende 
7 weken in 
mei en juni

kPa na de 
water​stress
periode

groei op 
10-81

groei op 
11-91

doorgroei 
op 15-82

hergroei 
op 15-82

  62 50 17,6 21,1 13 (24%) 3 (5%) 

178 30   9,0 10,1   3 (7%) 9 (22%)

-49% -52%

1 In meter per boom. 
2 Aantal scheuten en percentage van totaal aantal scheuten. 

Dit onderzoek maakt deel uit  

van het programma Teelt de 

grond uit (teeltdegronduit.nl). 

Geen hergroei na 

opheffen waterstress bij 

hoge dracht in 2017.
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Onderzoek bij oudere 
bomen
In proef 3 vervolgden we het on-

derzoek bij oudere bomen. In 2013 

en 2014 liep de zuigspanning bij de 

waterstressbehandeling op tot res-

pectievelijk 70 en 85 kPa gedurende 

vijf weken in juni en juli. In 2013 nam 

het boomvolume daardoor af met 6 

procent. In 2014 nam het boomvolu-

me nog sterker af, maar dit resultaat 

was niet statistisch betrouwbaar. In 

juli herstelden we het wateraanbod. 

Zowel in 2013 als in 2014 konden we 

vervolgens geen verschil in hergroei 

vaststellen tussen de waterstressbe-

handeling en de 5 kPa-behandeling. 

In 2015-2017 verlaagden we het wa-

teraanbod in de periode mei en juni 

of in september. Verlaging tot 300 

kPa en droger, gevolgd door herstel 

van het wateraanbod in september, 

leidde niet tot extra hergroei. Verla-

ging van het wateraanbod in mei en 

juni 2016 (5 weken 75 kPa in plaats 

van 22 kPa) leidde tot 27 procent 

minder scheutgroei, maar niet tot 

een verschil in hergroei. 

In mei en juni 2017 verlaagden we 

het wateraanbod tot 178 kPa (zie 

tabel 2). Dat leidde tot ongeveer 

50 procent minder scheutgroei. Op 

15 augustus bleken de bomen die 

behandeld waren met waterstress, 

meer hergroeischeuten te hebben 

ontwikkeld, maar minder doorgroei-

scheuten (scheuten die nog steeds 

aan het groeien waren; deze scheu-

ten leveren meestal geen gemengde 

eindknop meer).

Ook dracht speelt mee
Hergroei werd behalve door de va-

riatie in het wateraanbod, ook beïn-

vloed door de dracht. De waterstress

behandeling heeft vooral bij bomen 

met een lage dracht, veel invloed op 

de hergroei (zie de foto’s).

Verlaging en vervolgens verhoging 

van het wateraanbod, heeft dus 

vooral effect op hergroei bij jonge 

bomen of bij volgroeide bomen met 

een lage dracht. Daarnaast is de mate 

van waterstress van belang. Bij een 

waterstressniveau van 75 kPa zal er 

bij volgroeide bomen met een norma-

le dracht nauwelijks hergroei optre-

den wanneer het wateraanbod weer 

naar maximaal gaat. Bij jonge bomen 

of lage dracht is 50 kPa een betere 

streefwaarde. Bijkomend voordeel 

van deze stressniveaus in juli en 

augustus, is dat er minder doorgroei-

ende scheuten zijn. 

Tabel 3. Zuigspanningswaarden

0 kPa Kletsnatte grond, weinig 
tot geen lucht in de grond

10-20 kPa Goed vochtige grond, 
maximale scheutgroei 

100 kPa Enigszins droge grond, 
scheuten groeien nog een 
beetje

1000 kPa Kurkdroge grond, de 
bomen gaan dood

WATERAANBOD
Het wateraanbod wordt uitgedrukt 

in zuigspanning met de eenheid kPa 

(zie tabel 3).

DE PROEVEN
WUR voerde het onderzoek naar 

hergroei uit in de volgende drie 

proeven:

•	proef 1 met Elstar in afgesloten 

30-literpotten met fijn, humus-

houdend zand in het tweede 

groeijaar; 

•	proef 2 met dezelfde opstelling 

in het laatste deel van het eerste 

groeijaar; 

•	proef 3 met Junami in open 

sleuven met 120 liter fijn, hu-

mushoudend zand per boom van 

het tweede tot en met zevende 

groeijaar. 

Geen hergroei bij 

hele jaar zonder 

hoge waterstress bij 

lage dracht in 2017.
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Uitgaan van eigen product
“De vraag is nog steeds groter dan het beschikbare aan-

bod”, concludeert Emanuel Sluis van Service2Fruit. Naar 

Beurre Alexander Lucas bijvoorbeeld bestaat concrete 

vraag. Die komt niet alleen uit Oost-Europa, maar ook 

uit Nederland zelf. Begin deze week is Beurre Alexander 

Lucas verkocht voor € 0,55 tot € 0,60 per kilo ongesor-

teerd in de kist. Vanuit telers beredeneerd moeten deze 

peren dat nu ook minimaal opbrengen. Op het hout zijn 

ze immers verkocht voor € 0,50 tot € 0,53. Tel daar de 

kosten van mechanische bewaring bij en je gaat dicht 

naar de € 0,60 per kilo. Maar we zijn nog niet zover dat 

de perenprijzen in het algemeen volgens deze logica 

zijn opgebouwd. Vooral bij Conference is de variatie in 

kwaliteit enorm, en daarmee ook de variatie in prijs. 

Peren van beregende percelen die voor de storm van 

13 september zijn geplukt, brengen nu tot € 0,65 op, 

terwijl ze op het hout voor € 0,55 tot soms € 0,60 zijn 

verkocht.”

“Bij de transacties met peren van goede kwaliteit wordt 

meestal een bewaartermijn afgesproken. De andere 

peren gaan meestal op korte termijn weg. Peren zonder 

een goed klokhuis houden zich voorlopig prima in de 

bewaring. Maar hun uitstalleven daarna is korter. Het is 

over het algemeen belangrijk dat de perenafzet door-

gaat; dat kan nu prima met deze peren. Doyenné du 

Comice is heel schaars, wat nog op de markt komt zijn 

restpartijen van twintig of dertig ton. Net na publicatie 

van het afgelopen nummer 

is nog wat Gieser Wildeman 

geveild en voor een euro per 

kilo verkocht.”

“De appels van de laatste 

pluk Elstar zijn nu groten-

deels van de markt. Wat 

blijft is de vraag naar cellen 

met goede appels, die nu 

goede prijzen opbrengen. 

Ook bij Jonagold zijn de 

laatste appels bijna afgezet 

of zowat op regime. Zelfs 

naar Golden Delicious is al 

vraag. Meestal is dat voor 

de langere termijn, maar 

de kans is groot dat deze 

appels voor de jaarwisse-

ling worden afgezet. Op 

beperkte schaal is ook in 

Polen op het hout ingekocht om in Nederland te bewa-

ren. In alles merk je dat er in Europa minder appels zijn 

dan normaal. Dat schept verwachtingen, maar het is te 

kort door de bocht om ervan uit te gaan dat daaraan 

automatisch wordt voldaan. Zeker bij Conference moet 

iedereen uitgaan van zijn eigen product.”

Marktzicht

Foto: Marijke van 

Ossenbruggen, NFO

Export kersen 
eindelijk van de grond
Chili - In de afgelopen week hebben de eerste Chileense kersen hun buitenland-

se bestemming bereikt. Dat is een week later door het koele voorjaar. Maar dat 

heeft zowel de kwaliteit als de kwantiteit van de kersen meer goed gedaan dan 

het warme voorjaar van vorig jaar. Door het uitblijven van slecht weer komt dit jaar 

de uitbreiding van het areaal voor het eerst tot uiting in de export.

Naar verwachting bereikt de kersenexport een omvang van dertig miljoen dozen van 

twee kilo. Dat is fors meer dan de 17 miljoen van vorig jaar. Bijna 90 procent van de ex-

port gaat naar China. Ook deze toename van 60 procent is voor de markt geen 

probleem, zo laten exporteurs weten aan FreshFruitportal. Het Chileense 

areaal kersen is de afgelopen acht jaar structureel uitgebreid. De be-

perkte export naar Noord-Amerika en Europa wordt ook uitgebreid. 

Zo zou de beperkte export naar de Verenigde Staten van een miljoen 

dozen vorig jaar kunnen groeien naar drie miljoen dit jaar



fruitteelt 23-201712

Scherpe aanbiedingen steeds schaarser
Jumbo’s aanbieding met een 

vaste lage prijs voor Nederlandse 

appels en peren is deze week af-

gelopen, na het sluiten van deze 

editie. Tegen de achtergrond van 

de krappe appelmarkt is het de 

vraag wat de winkelprijzen vanaf 

afgelopen woensdag zullen zijn. 

Afgemeten aan aanbiedingen 

bij andere supermarkten ligt 

een lagere actieprijs 

niet voor de hand. 

Zowel de discounter 

Lidl als full service 

supermarkten Albert 

Heijn, hanteren nu 

net als Jumbo tot 

afgelopen woensdag 

€ 1,39 voor een kilo 

losse Elstar. Dat blijkt 

uit de waarnemingen 

van Pricing Experts, 

dat voor derden de 

winkelprijzen van 

AGF-producten volgt in super-

markten.

Maar uitzonderingen bevestigen 

de regel; Jan Linders heeft nog 

steeds Elstar voor € 0,99 per kilo. 

Deze regionale supermarkt uit 

het zuiden van het land brengt 

deze Elstar, maar ook Conferen-

ce voor dezelfde prijs, als streek-

product en vermeldt daarbij de 

betreffende teler uit Limburg. 

De Noord-Hollandse supermarkt 

Deen doet dat ook vaker, maar 

laat dat met de aanbieding van 

deze week achterwege. Een 

mandje met een kilo Elstar of 

Conference kost € 1,25. Dat zijn 

kleine maten, zoals de aandui-

ding appeltjes en peertjes al 

aangeeft. Boni heeft aankomen-

de week een schaaltje met een 

kilo Conference in de aanbieding 

voor een euro. Lidl springt in 

het oog met een aanbieding van 

€ 1,29 voor een kilo Doyenné du 

Comice, een ras dat ronduit als 

schaars wordt ervaren.

Zo duur als de uitgangsprijzen 

voor gangbare losse appels en 

peren van Nederlandse bodem 

zijn, zo gematigd zijn de een-

heidsprijzen in de winkel voor 

de duurdere rassen en merken. 

Bij Boni kostte een tas met an-

derhalve kilo Kanzi afgelopen 

week € 1,67. Aankomende week 

staat een aanbieding met zes 

appels Junami voor € 1,79 op het 

programma. Wel-

licht gaat het hierbij 

om kleinere maten. 

Albert Heijn heeft tot 

en met vandaag vier 

Jazz-appels op een 

schaaltje in de aan-

bieding voor € 2,24. 

Ook vrije appelrassen 

als Royal Gala, Fuji 

en Granny Smith zijn 

elke week wel ergens 

voor minder dan 

twee euro per kilo 

verkrijgbaar. Misschien dat de 

prijsvorming van alternatief fruit 

ook een rol speelt. Mandarijnen 

zijn nu volop in de aanbieding. 

Meestal per twee kilo voor on-

geveer twee euro. Vomar is het 

scherpst met € 1,89.

Braam en blauwe bes 
profiteren
Duitsland - De consumptie van groenten en fruit in Duits-

land is in september hoger uitgevallen dan voorgaande 

jaren, zowel wat betreft omzet als volume. Dat is in lijn 

met de vergelijkbare toename in de eerdere maanden 

van het jaar, zo laat marktonderzoeksbureau GfK weten. 

De naam van deze bekende afkorting staat voor Gesell-

schaft für Konsumforschung. Niet alle soorten profiteren 

in dezelfde mate. In december zijn vooral meer bramen 

en blauwe bessen geconsumeerd.
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Appelvoorraad 
vorig jaar 
grillig 
afgebouwd
Brussel – De afname van de 

voorraad appels is het afgelo-

pen bewaarseizoen opmerkelijk 

verlopen, zo blijkt uit het ‘dash-

board’ voor appels, dat de EU 

in oktober heeft uitgegeven. 

In de afgelopen vijf jaar begon 

het seizoen met een beperkte 

afname van ruim 600 miljoen kilo 

in zowel november als decem-

ber. Maar vorig jaar is in deze 

maanden al ruim 700 miljoen kilo 

afgezet. Aan het begin van dit 

kalenderjaar zakt de afbouw van 

de voorraden weer onder de 700 

miljoen kilo per maand. Dat is 

de laagste afname in vijf jaar. In 

maart daarentegen is een record 

van bijna 800 miljoen kilo afge-

zet. Vanaf april tot en met juni 

volgde de afbouw het dalende 

gemiddelde van de afgelopen 

jaren, maar bleef daar wel bo-

ven. In de meeste jaren laat juli 

een opleving van de afgezette 

hoeveelheden zien. Zover reikt 

de grafiek in dit dashboard niet. 

Maar het is aannemelijk met de 

kleine oogst 2017 in het voor-

uitzicht dat de afbouw van de 

voorraden vanaf die juli fors is 

afgeremd om de nieuwe oogst 

zo lang mogelijk te sparen.

Wit-Rusland 
is opmerkelijke importeur
Brussel – Wit-Rusland is de afgelopen jaren uitgegroeid tot een van de 

belangrijkste appelimporterende landen ter wereld. Met amper tien 

miljoen inwoners, vergelijkbaar met België, neemt het wat betreft waarde 

de derde plaats in na Duitsland en het Verenigd Koninkrijk. Gaat het om 

tonnages, dan neemt het na de Russische Federatie de tweede plaats in, 

zo blijkt uit een wereldwijd overzicht in het ‘dashboard’ van de Europese 

Unie over appels. Daarin staat 

ook vermeld in welke mate 

de appelimport van een land 

is verdeeld over de verschil-

lende exporterende landen. 

Het blijkt dat geen enkel land 

appels importeert uit zo wei-

nig landen. Polen ligt dan als 

hofleverancier voor de hand. 

Maar uit de gemiddelde afstand tussen de handelspartner moeten daar 

ook leveranciers van het zuidelijk halfrond tussen zitten.

China en India spannen de kroon als het gaat om kilometers die de ver-

handelde appels afleggen. De omvang van deze import is nog beperkt, 

waarbij China opvalt met een positieve handelsbalans als het gaat om 

appels. Blijkbaar gaat er een grotere waarde aan appels het land uit dan 

er in komt. Dat is slechts enkele landen gegeven. Die hebben of een gro-

te productie ten opzichte van hun inwoners, zoals Frankrijk, Italië en de 

Verenigde Staten. Of ze creëren een grote re-export, zoals Nederland en 

België. China spant de kroon als het gaat om consumptie van appels. Die 

omvat 58 procent van de wereldwijde consumptie.

ANTON OOSTVEEN

FREELANCE JOURNALIST

FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

Aldi wil alleen Milieukeur
Aldi Nederland wil aan het eind van 2019 alleen nog Nederlandse aard-

appels, groenten en fruit in de schappen die voldoen aan de eisen van 

Milieukeur. Daarnaast gaat de discounter onverminderd door met het 

uitbreiden van het aanbod biologische AGF-producten, zo laat de super-

markt begin deze week weten in een persbericht. Daarin uiten zowel 

stichting Milieukeur als brancheorga-

nisatie GroentenFruit Huis hun waar-

dering voor deze plannen. Aldi meldt 

de afgelopen periode constructieve 

gesprekken te hebben gevoerd met 

telers en leveranciers. Aldi wil zijn 

impact op klimaat en milieu verklei-

nen. De supermarkt vindt het certi-

ficeren van Nederlandse aardappels, 

groenten en fruit daarbij een belang-

rijke stap.
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Donderdag 16 november staat de Kennisdag fruit 2017 op het programma. Het thema is ‘De 

toekomstbestendige fruitteelt’. Naast een programma vol inspirerende lezingen, biedt de Kennisdag 

volop de gelegenheid om te netwerken met telers, adviseurs, voorlichters en andere partijen in de 

sector. 

Veel lezingen raken op een of andere manier de toekomst 

van de fruitsector. Een voorbeeld is de lezing over Fruit 

4.0. Cor Verdouw en Peter Frans de Jong zullen hierin 

vertellen wat we kunnen leren van de innovaties en hoe 

wij deze kunnen gebruiken. Peter van Osch vertelt over 

de frambozenteelt in het glazen huis. Volgens hem is de 

frambozenteelt onder glas breekbaar. Er liggen nog veel 

uitdaging op het gebied van teelt en afzet. Het volledige 

programma van de lezingen vindt u op deze pagina. Tus-

sen de lezingen door kunt u de bedrijvenmarkt bezoeken. 

We zien u graag op 16 november!

Kennisdag 2017

MARIËLLE MULDER, COÖRDINATOR KENNISPROGRAMMA EN SCHOLINGSCONSULENT NFO, MMULDER@NFOFRUIT.NL

Een dag om niet te missen!

PROGRAMMA
Lezingenblok 1: Nachtvorstbestrijding (Ir Haakzaal)

14.30	 Opening	 Sjaak Walraven

14.35	 Nachtvorstbestrijding door beregening	 Jan Peeters

15.00	 Overige methodes nachtvorstbestrijding	 Jef Vercammen

15.30	 Sluiting	 Sjaak Walraven

Lezingenblok 2: Teelt hardfruit (Ir Haakzaal)

16.00	 Opening	 Siep Koning

16.05	 Teeltervaringen met nieuwe perenrassen	 Dirk van Hees

16.25	 Fruit 4.0, ervaringen uit het onderzoek	 Cor Verdouw en  

		  Peter Frans de Jong

16.45	 De koelcel van de toekomst	 Alex van Schaik

17.05	 Perspectief van beschermd telen	 Rien van der Maas

17.25	 Sluiting	 Siep Koning

Lezingenblok 3: Klein- en steenfruit (Kleine Veerzaal)

16.00	 Opening	 Frederik Bunt

16.10	 Zuiveringsplicht glastuinbouw	 Edwin Haveman

16.25	 Toekomst voor de kersenteelt	 René Albers

16.45	 Ontwikkelingen suzuki-fruitvlieg	 Herman Helsen

17.05	 Frambozenteelt, een glazen huis?!	 Peter van Osch

17.25	 Sluiting	 Frederik Bunt

Lezingenblok 4: Markt (Ir Haakzaal)

19.00	 Opening	 Michiel Gerritsen

19.05	 Hoe veilig is ons fruit	 Nicolette Quaedvlieg

19.35	 Lancering Imagocampagne	 Food Cabinet

20.30	 Sluiting	 Michiel Gerritsen

PRAKTISCHE 
INFORMATIE
De Kennisdag vindt plaats in de Hof van 

Wageningen, Lawickse Allee 9 in Wa-

geningen. Vanaf 13.45 uur openen de 

deuren; u kunt dan ook meteen bedrij-

venmarkt bezoeken. Tussen 17.30 uur en 

19.00 uur kunt u gebruik maken van het 

buffet. Het programma duurt tot 20.30 

uur. Daarna kunt u nog napraten onder 

het genot van een drankje. 

Voor alle leden, dus ook belangstellende 

leden en het netwerk, geldt een tarief 

van € 25,- bij aanmelding voor maandag 

13 november. Kaarten aan de deur kosten 

€ 30,-. Niet-leden betalen € 80,- bij aan-

melding voor 13 november; aan de deur 

betalen zij € 100,-. 

Voor aanmelden of meer informatie kunt 

u terecht op de homepage op nfofruit.nl. 



NFO NIEUWS

COLUMN
SIEP KONING
SKONING@NFOFRUIT.NL

Huisvesting
Met diverse gemeenten waaronder Buren en Reimerswaal 

zijn dit seizoen discussies gevoerd over de huisvesting van 

seizoenarbeiders op de fruitteeltbedrijven. Daarbij gaat het 

met name over de uitleg van de regels. Daarnaast wil de 

NFO dat de kosten voor huisvesting van seizoenarbeiders op 

de bedrijven, ook na 1 januari blijvend verrekend kunnen 

worden met het wettelijk minimumloon via de loonstrook. 

NFO wil dat beide punten aangepakt worden. Volgens de 

NFO kan het eerste punt alleen opgelost worden door over-

leg in de regio met de betrokken gemeenten. Dit is inmid-

dels in gang gezet. Het tweede punt zal opgelost moeten 

worden via  certificering van de huisvesting voor seizoen-

werkers op de bedrijven. Ook dit traject is inmiddels opge-

start. NFO wil hierbij dat er geen aparte certificering van de 

huisvesting gaat komen, maar dat dit onderdeel wordt van 

GlobalGAP. Dan kunnen de kosten voor certificering binnen 

de perken gehouden worden en blijven de administratieve 

lasten voor de fruitteler beperkt.

Nationale bijenstrategie
De NFO gaat de nationale bijenstrategie ondertekenen. Het 

doel van de strategie is dat bestuivers en bestuiving in 2030 

duurzaam bevorderd en behouden zijn. De fruitteeltsector 

levert een positieve bijdrage aan bestuivers en kan dus een 

belangrijke bijdrage leveren. De nationale bijenstrategie is 

een initiatief van het ministerie van LNV en wordt onderte-

kend door diverse maatschappelijke organisaties.

Kennisdag is er voor u!
Werken aan het imago. Hoe kunnen we risi-
co’s zoveel mogelijk uitsluiten? Welke kansen 
bieden nieuwe teeltsystemen? Dit zijn de cen-
trale thema’s van de Kennisdag van NFO en 
WUR Randwijk op donderdag 16 november.
Deelnemers aan de dialoogbijeenkomsten 
afgelopen winter, vonden onder andere dat 
de sector moet werken aan haar imago. Het 
hoofdbestuur van de NFO heeft zich dit ter 
harte genomen. Samen met Food Cabinet 
is een Imagocampagne ontwikkeld. Het 
NFO-bestuur lanceert deze campagne tijdens 
de Kennisdag. Graag hoort het NFO-bestuur 
dan van u of de campagne aansluit bij uw 
wensen en die van de sector. De presentatie 

op de Kennisdag is een belangrijke graadme-
ter voor de verdere besluitvorming binnen 
de NFO. In de algemene ledenvergaderingen 
van de productgroepen begin volgend jaar, 
zal moeten blijken of de leden het geld voor 
de campagne bijeen willen brengen. Daar-
voor volgt er nog een draagvlaktoets in de 
NFO-kringbestuursvergaderingen van decem-
ber.

Actuele discussies
Het programma van de Kennisdag staat bol 
van actuele discussies. Wat kunnen we leren 
van de nachtvorst afgelopen voorjaar? De 
fipronil-affaire hield de gemoederen in de 
pluimveesector flink bezig. Waar loopt de 
fruitteeltsector eventueel risico? Hoe kunnen 
we die voorkomen? Het nieuwe activiteiten-
besluit wordt 2018 van kracht. Vooral voor 
glasteelten verandert er veel. Wat zijn de 
gevolgen voor de fruitsector?
Wat breng ons de toekomst? Wordt be-
schermd telen gangbaar? Is energieneutraal 
koelen in de toekomst een serieuze optie? 
Wat mogen we verwachten van precisiefruit-
teelt en welke mogelijkheden bieden data 
waarvan we nu alleen maar kunnen dromen? 
U hoort het allemaal tijdens de Kennisdag. De 
NFO en WUR nodigen u van harte uit!

Het NFO-bestuur hoort graag 
van u of de Imagocampagne 

aansluit bij uw wensen

fruitteelt 23-2017 15
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Nu én in de toekomst een succesvol fruitteeltbedrijf 

Van idee naar actie

Het Ondernemerschap Programma is bedoeld voor fruit-

telers die actief met de toekomst van hun bedrijf bezig 

willen zijn. Dus: wilt u de mouwen opstropen en kansen 

benutten? Durft u te investeren in de toekomst van uw 

bedrijf en daarmee uw concurrentiekracht en de resulta-

ten verbeteren? Het Ondernemerschap Programma helpt u 

écht vooruit! 

Aan de slag!
Is uw belangstelling gewekt? Tijdens een persoonlijke 

kennismaking leggen de programmaleiders u graag uit 

wat de inhoud en doelen van het programma zijn. Besluit 

u daarna om mee te gaan doen, dan volgt er zowel een 

persoonlijkheidstest als een bedrijfsscan. Deze brengen uw 

kansen en uitdagingen in kaart, en helpen u later de juiste 

stappen te zetten op weg naar groei en verbetering.

De kern van het programma bestaat uit de vijf themabij-

eenkomsten. De vijf thema’s zijn:

* de toekomst van uw bedrijf;

* u als persoon achter uw bedrijf;

* de juiste keuzes maken voor een beter rendement;

* afzetkansen creëren;

* samenwerken met de juiste partners. 

Bij de aftrap en na afronding van het programma heeft 

u een individueel begeleidingsgesprek met een onderne-

merscoach. Deze coach is uw klankbord en motiveert u 

om aan de slag te gaan met het actieplan dat u tijdens  

het programma opstelt. Naast deze twee gesprekken, 

kunt u drie extra individuele coachingssessies afnemen. 

Zo houdt u tijdens het programma ‘een stok achter de 

deur’, waardoor u aandacht en tijd blijft besteden aan 

de toekomst van uw bedrijf. Ook nadat u het programma 

heeft afgerond, kunt u nog extra sessies afspreken met 

uw coach. 

Wat levert het u op?
Tijdens het programma stelt u een doordacht actieplan 

op, dat is toegespitst op uw bedrijf voor de komende drie 

tot vijf jaar. Daardoor krijgt u meer grip op uw huidige en 

toekomstige resultaten. U weet hoe u het actieplan waar 

kunt maken, wie u daarvoor nodig hebt en hoe u deze 

samenwerking kunt vormgeven.

U raakt geïnspireerd door de praktijkverhalen van succes-

volle telers uit diverse sectoren. U ontdekt wat zij wel én 

niet doen om tot goede resultaten te komen. 

De bedrijfsscan laat zien wat de kansen en bedreigingen 

zijn in de markt en binnen uw bedrijf. Door de persoon-

lijkheidstest en de gesprekken met de ondernemerscoach, 

weet u waar u staat als ondernemer. U kent uw kwalitei-

ten en weet deze te benutten om uw plannen te realise-

ren. 

Praktische informatie
Het programma begint in januari 2018 en loopt tot april 

2018. Tijdens de drie weken tussen elke bijeenkomst ver-

werkt u de stof en brengt u die direct in de praktijk. De 

bijeenkomsten duren van 14.00 tot 21.00 uur. De groepen 

bestaan uit maximaal 18 fruitteeltondernemers uit het 

hele land. 

Deelname aan het programma kost € 2.995 excl. btw 

(€ 3.23,95 incl. btw). De drie extra individuele coachings-

sessies tijdens het programma kosten € 995 excl. btw 

(€ 1.203,95 incl. btw). Ook de coachingssessies na afloop 

van het programma, kosten € 995 excl. btw (€ 1.203,95 incl. 

btw).

PATRICIA HOOGERVORST, PHOOGERVORST@NFOFRUIT.NL

Ondernemerschap

Kansen in de markt zien, maar niet precies weten hoe ze te verzilveren. Dat is heel in het kort het 

resultaat van de dialoogbijeenkomsten die de NFO en de Rabobank dit jaar organiseerden. Het 

Ondernemerschap Programma dat komend voorjaar van start gaat, gaat telers op weg helpen. 
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Subsidie via Colland
De NFO heeft het Collandfonds ar-

beidsmarktbeleid gevraagd om het 

Ondernemerschap Programma te 

subsidiëren. Het bestuur van het 

Collandfonds beslist hier definitief 

over in december. Fruittelers die zijn 

aangesloten bij Colland, betalen in dat 

geval € 2.000 excl. btw (€ 2.420 incl. 

btw) voor deelname aan het program-

ma. Voor extra coachingssessies tijdens 

het programma is geen subsidie mogelijk. 

Voor extra sessies na afloop van het pro-

gramma is wel subsidie mogelijk. Hier-

voor gelden wel bepaalde voorwaarden, 

zoals een goed plan voor uw bedrijf. 

Fruittelers vragen de subsidie aan bij de 

NFO. Het aantal deelnemers dat er ge-

bruik van kan maken, is beperkt. Schrijf u 

dus snel in! 

Kom naar de gratis informatiebijeenkomst op woensdag 22 november in Bergschenhoek! 
Zie de aankondiging op pagina 4 in deze Fruitteelt. 

Guido van Veldhoven (fruitteler): ‘Wat ik vooral goed 

aan vind aan het programma, zijn de persoonlijke ge-

sprekken met een coach en de scan van je bedrijf en 

die van jezelf als ondernemer. Daarmee heb je echt iets 

tastbaars in handen en weet je welke punten je op moet 

pakken.’

Erik Smithuis 

(Ondernemerschap 

Academy): ‘Dit programma 

helpt fruittelers om hun 

concurrentiekracht te 

versterken en hun bedrijf klaar 

te maken voor de toekomst.’

Foto: Ondernemerschap 

Academy

Arne Bac (Rabobank): 

‘Succesvolle fruittelers 

beschikken naast 

vakmanschap over betere 

ondernemerschaps

vaardigheden. Die 

vaardigheden kun je trainen 

en ontwikkelen.’

Foto: Anton Oostveen

Arold van Zee (fruitteler): 

‘Met dit programma haal 

je meer uit jezelf en zo 

vergroot je je kansen om verder 

te groeien!’

Foto: Caroline van Assche, NFO

John Kusters (fruitteler): 

‘Deze opleiding houdt de 

ondernemer een spiegel voor. 

Het resultaat is een rendabele 

boomgaard.’ 

Foto: John Kusters
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De Europese Unie publiceert dit seizoen belangrijke gegevens over de afzet van (onder 

andere) appels. Die hebben grotendeels betrekking op de vier grootste producenten in 

Europa. Daarvan lopen de prijzen enorm uiteen; zowel wat betreft de hoogte als in het 

verloop ervan.

De appelprijzen in Italië zijn uitermate stabiel in 

de loop van elk jaar. Dat is in Duitsland ook zo, 

maar daar ligt het niveau van de stabiele prijzen 

lager dan in Italië. In Frankrijk en Polen variëren 

de prijzen in de loop van het jaar. Dat is dan ook 

wel de enige overeenkomst tussen beide landen 

in de statistieken van de EU. De appelprijzen in 

Polen zijn hierin namelijk veruit het laagst; die in 

Frankrijk duidelijk het hoogst.

Eurostat, het Europese bureau voor de statistiek, 

heeft voor de belangrijkste agrarische producten 

waaronder appel, in oktober een zogenaamd 

dashboard opgestart. Dat is een digitaal over-

zicht met informatie in grafieken en tabellen 

over prijzen en hoeveelheden in Europa. Bij appel 

beperkt het overzicht zich tot de vier grootste 

producerende landen. Dat zijn in aflopende volg-

orde Polen, Italië, Frankrijk en Duitsland.

In de uitgave van oktober staat vooral informa-

tie over de afgelopen vijf jaar, maar ook over 

het prille verloop van de prijzen in dit seizoen. 

Die lopen opmerkelijk uiteen. Dat de door de 

vorst gehalveerde appeloogst in Duitsland hoge 

prijzen met zich meebrengt, ligt voor de hand. 

Markt

ANTON OOSTVEEN, FREELANCE JOURNALIST, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

EU brengt prijzen 
en trends bij 

appel in kaart
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Legenda

	 Maximumprijs van de afgelopen vijf jaar.

	 Gemiddelde prijs over de afgelopen vijf jaar.

	 Minimumprijs van de afgelopen vijf jaar.

	 Prijzen in 2017.

In Polen stegen die in september 

ook tot boven het maximum van de 

afgelopen vijf jaar. Ondanks het hoge 

prijspeil gebeurde dat in Frankrijk net 

zo goed. Daarentegen brachten Ita-

liaanse appels in september meer op 

dan gemiddeld, maar minder dan het 

maximum in de afgelopen vijf jaar.

Italië valt ook op met het minimale 

verschil tussen de appelprijzen in 

augustus en september. In Polen gin-

gen de appelprijzen in september de 

afgelopen vijf jaar gemiddeld met 24 

procent onderuit. Nu lagen ze 25 pro-

cent hoger dan in augustus. Dezelfde 

trend, maar minder extreem is ook in 

Frankrijk te zien. Alleen in Duitsland 

nemen de appelprijzen in september 

altijd al toe ten opzichte van augus-

tus. Wellicht omdat de primeurprijzen 

hier later tot stand komen.

De prijzen van de eerste maanden 

hebben tot misverstanden geleid, die 

het dashboard ook in de hand heeft 

gewerkt. ‘Appelprijzen in de EU’ zo 

staat boven de tabel met het gemid-

delde prijspeil in deze vier landen. 

Dat ligt met € 0,73 per kilo 30 pro-

cent hoger dan het gemiddelde in de 

afgelopen vijf jaar, wat diverse media 

als Europees gemiddelde hebben aan-

genomen. Afgezien van het weglaten 

van de overige landen, goed voor een 

kwart van de Europese appelproduc-

tie, ligt ook het gewogen gemiddelde 

van deze vier landen een dubbeltje 

lager. De lage prijzen van de grote 

Poolse appeloogst drukken daar een 

duidelijk stempel op.

Dieper in het dashboard gaat het 

niet alleen meer over hoeveelheden 

van deze grote vier, maar van de hele 

Europese Unie. Daaruit valt op te 

maken dat de verschuivingen binnen 

de Europese Unie zeker zo belangrijk 

zijn als de totale productie, consump-

tie, export en import. Die zijn relatief 

stabiel over de afgelopen tien jaar. 

Maar in dezelfde periode steeg de 

Poolse appelproductie van amper 

twee miljoen ton naar ruim vier mil-

joen toen.

De jaarlijkse oogstramingen geven 

een goed beeld van de productie 

door de jaren heen. Maar een ver-

gelijking met Nederlandse prijzen 

is lastiger. Het AMI publiceert in 

opdracht van de NFO wekelijks te-

lersprijzen. De telersprijzen van het 

Europese dashboard zijn berekend 

inclusief sorteren en verpakken vanaf 

het sorteer- en pakstation. 
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Uitgifte, distributie 
en inname verskratten 

onder de loep
Fust is onmisbaar op elk fruitteeltbedrijf. Achter het uitleveren, de distributie en het retour nemen van 

de veelgebruikte kunststof kratten gaat een wereld op zich schuil. Twee belangrijke kratleveranciers 

geven een kijkje achter de schermen. 

Tot enkele decennia geleden werk-

ten de de meeste foodbedrijven 

en retailers met eigen fust voor de 

uitstalling van versproducten. Geen 

ideale situatie, geeft Gert-Jan Wes-

terveld aan. Hij is Manager Customer 

Relations bij Pool Service. Dit bedrijf 

is verantwoordelijk voor de dage-

lijkse, operationele werkzaamheden 

en het management van de fustpool 

van de Stichting Versfust. “Omdat 

de grote verscheidenheid aan fust-

soorten verre van efficiënt was en 

kostenverhogend werkte voor zowel 

leveranciers als retail, sloegen het 

Centraal Bureau Levensmiddelen-

handel en de Federatie Nederlandse 

Levensmiddelen Industrie eind jaren 

negentig de handen ineen in de 

Stichting Versfust”, zegt Westerveld. 

“Zij introduceerden de CBL-krat; een 

uniforme, kunststof verskrat , die 

beschikbaar is in diverse maten en 

door alle retailers in ons land wordt 

geaccepteerd. Inmiddels zijn bijna 24 

miljoen gestandaardiseerde CBL-krat-

ten in omloop; een aantal dat al jaren 

vrij stabiel is. De Stichting Versfust is 

eigenaar van deze kratten, Pool Ser-

vice is onder andere verantwoordelijk 

voor het poolmanagement en leidt 

de uitgifte en inname van de kratten 

in goede banen.”

Lange en korte termijn 
Telers kunnen kiezen voor een lan-

getermijncontract bij Pool Service 

voor de huur van een bepaald aantal 

kratten of voor een korte perio-

de kratten huren bij de logistieke 

dienstverleners waarmee Pool Service 

samenwerkt. “Wij adviseren telers 

om voor hun constante productie 

langetermijncontracten af te sluiten 

en voor pieken of acties extra kratten 

bij te huren”, zegt Westerveld. “De 

langetermijncontracten hebben een 

looptijd van zeven jaar. Telers betalen 

dan een eenmalige huurprijs, voor de 

productiekosten van de krat, en een 

jaarlijkse pool-fee, waarmee de ma-

nagementkosten van de pool worden 

gedekt.”

Hardfruit wordt volgens Westerveld 

onder andere verhandeld in kratten 

van 60 centimeter lang, 40 centime-

ter breed en 11 centimeter hoog. 

De huurprijs voor deze kratten be-

draagt eenmalig € 2,89, de jaarlijkse 

fee bedraagt € 0,09. “Hiermee zijn 

de CBL-kratten goedkoper dan de 

meeste andere verskratten; de Stich-

ting Versfust heeft namelijk geen 

winstoogmerk. Kapotte kratten kan 

een teler gratis omruilen. En aan 

het einde van de huurovereenkomst 

ontvangt hij een vergoeding voor de 

ingeleverde kratten.”

Westerveld geeft wel aan dat de 

retailer doorgaans bepaalt in welke 

fustmaat de leverancier het product 

moet leveren. Daarnaast zijn er ook 

telers die niet rechtstreeks huren bij 

de fustleveranciers, maar kratten 

betrekken van hun afzetorganisatie 

of van het handelsbedrijf waarmee ze 

zaken doen. 

Logistieke stromen
Telers die CBL-fust huren kunnen de 

kratten ophalen op een van de pro-

ductielocaties van de Stichting Vers-

fust. Vervolgens melden ze online 

naar welke afnemer de kratten gaan. 

Na gebruik in de winkel, gaan de 

kratten naar een van de ongeveer 

dertig retourencentra van de Ne-

derlandse supermarktketens. “Deze 

retourencentra boeken dagelijks het 

aantal CBL-kratten dat bij hen bin-

nenkomt in ons systeem. De teler kan 

via dit systeem weer nieuwe kratten 

aanvragen. Daarbij kan hij aangeven 

ANK VAN LIER, FREELANCE JOURNALIST, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

Logistiek plastic kratten



fruitteelt 23-2017 21

bij welk centrum hij de kratten wil 

ophalen. Tegen een meerprijs kan hij 

het fust ook eerst laten reinigen. Pool 

Service probeert vraag en aanbod zo 

goed mogelijk op elkaar af te stem-

men. Ons doel is dat telers de kratten 

zo dicht mogelijk bij huis kunnen 

ophalen en op deze manier zoveel 

mogelijk kosten kunnen besparen.”

Stijgende lijn
Van Euro Pool System (EPS) zijn in 

heel Europa ongeveer één miljard 

herbruikbare (klap)kratten in om-

loop, in zes verschillende afmetin-

gen. Volgens Annemieke van der 

Heijde, Group Marketing Manager 

bij Euro Pool System, groeit dit aan-

tal nog steeds. “Sinds ons bedrijf 25 

jaar geleden werd opgericht, laat 

het aantal EPS-kratten een stijgende 

lijn zien. Steeds meer versproducten 

- denk bijvoorbeeld aan zachtfruit 

- worden in de kratten verpakt. De 

kratten beschermen het product 

beter dan een kartonnen verpakking. 

Bovendien zijn herbruikbare kratten 

duurzaam en wordt de CO2-uitstoot 

op deze manier teruggedrongen. Dit 

laatste wordt steeds belangrijker. Bij 

hardfruit zijn deze kratten al jaren-

lang de standaard.” 

Het EPS-systeem gaat iets anders in 

z’n werk dan de CBL-pool. Van der 

Heijde: “EPS werkt met contracten 

met retailers en telers. Heeft een 

teler nieuwe kratten nodig, dan 

kan hij deze online bestellen bij een 

EPS-servicecentrum. Daarvan zijn er 

circa vijftig door heel Europa. Per 

krat betaalt de teler statiegeld en 

een bepaald bedrag aan huur. Telers 

kunnen de kratten zelf ophalen bij 

ons servicecentrum of ze laten bezor-

gen.” 

Via de telers komen de producten 

bij de retail. “Na gebruik haalt EPS 

de kratten op en brengt ze naar een 

servicecentrum. Daar controleren en 

reinigen we de kratten. We proberen 

telers zoveel mogelijk te ontzorgen. 

De EPS-kratten zijn in heel Europa 

verkrijgbaar en we garanderen 100 

procent beschikbaarheid. En de ver-

pakking beschermt het product op 

en top."

Gecontroleerde en 
efficiënter
Van der Heijde verwacht dat de 

kunststof kratten de komende jaren 

verder aan terrein zullen winnen, 

aangezien duurzaamheid en een 

goede productbescherming volgens 

haar steeds belangrijker worden. 

“Daarbij worden de warehouses en 

distributiecentra van retailers steeds 

verder geautomatiseerd. Veel partij-

en zien onze kratten als de standaard 

in deze geautomatiseerde proces-

sen.”

EPS voorziet de komende jaren ook 

grote ontwikkelingen op het gebied 

van traceerbaarheid. “In de nabije 

toekomst kun je als teler perfect je 

product volgen. Daarnaast zetten wij 

als EPS sterk in op het optimaliseren 

van de transportstromen, om zo onze 

CO2-footprint tot een minimum te 

beperken. Kortom: de supply chain 

zal nóg efficiënter worden.” 

Foto: Caroline van Assche, NFO
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Buitenlandse berichten

Sneller monitoren met nieuwe technieken

Voor geïntegreerde gewasbescher-

ming is het noodzakelijk om regel-

matig waarnemingen te doen in de 

boomgaard. De vallen nalopen en 

de insecten met de hand tellen kos-

ten echter veel tijd. Ook is hiervoor 

specifieke kennis vereist van insec-

ten en mijten. Geautomatiseerde 

vallen moeten dit soort waarnemin-

gen vereenvoudigen en de gege-

vens digitaal beschikbaar maken. 

Het internationaal onderzoek richt 

zich daarom op ontwikkeling en im-

plementatie van geautomatiseerde 

monitoringssystemen, meldt pcfruit 

(België).

De val van Semios en de Trapview + 

bestaan beide uit een feromoonval 

met een lijmplaat. De camera boven 

de lijmplaat maakt op vastgestel-

de tijdstippen een foto. Inmiddels 

bestaat er ook herkenningssoftware 

die automatisch het aantal vangsten 

van een bepaald insect registreert. 

Over de betrouwbaarheid van auto-

matische herkenning is nog weinig 

bekend.

Spensa Technologies levert de 

Z-Trap 1 die de schadelijke or-

ganismen elektrocuteert. Bij de 

elektrocutie geeft elk insecten-

soort een uniek elektrisch signaal 

af, zodat het systeem ‘weet’ welk 

insect gevangen is. Uit onderzoek 

van Pennsylvania State University 

(Verenigde Staten) blijkt het aantal 

fruitmotvangsten met Z-Trap 1 lager 

te liggen dan met de handmatige 

feromoonvallen. De trends in de 

vlucht(pieken) stemmen wel met el-

kaar overeen. Volgens pcfruit is het 

systeem bruikbaar als de detectie-

gevoeligheid verbetert. Daarnaast 

levert Spensa Technologies de Senti-

nel. De camera in deze ‘schildwacht’ 

detecteert, telt en rapporteert de 

gevangen schadelijke insecten bijna 

zonder vertraging.

Pcfruit is vooral geïnteresseerd in 

elektronische identificatie met een 

optische sensor vanwege de lage 

kosten. De sensor meet de unieke 

vleugelslagfrequentie van elk insec-

tensoort wat identificatie mogelijk 

maakt.

Een bodemtoepassing met de 

ijzermeststof Bolikel XP (6% 

HBED) geeft een hoger ijzer-

gehalte in zowel bladeren als 

vruchten dan de ijzermeststof 

Dissolvine (6% EDDHA) die in 

België veel wordt gebruikt. Dit 

bleek vorig jaar uit onderzoek 

van pcfruit. Hierbij was de 

dosering van Bolikel XP lager 

dan die van Dissolvine. Het 

ortho-orthogehalte van Bolikel 

XP is hetzelfde (6 procent) als 

het ijzergehalte van het pro-

duct. Daardoor bindt er geen 

ijzer in de bodem en werkt het 

traag en lang door. Bij Dissol-

De camera in de Semios-feromoonval 

fotografeert de vangsten op 

vastgestelde tijdstippen.

Foto´s: Arjan de Bruine

Tabel. IJzergehalte (Fe) in blad en vruchten in 
2016

Object Fe in blad1 Fe in vrucht2

Controle 33 0,24

Bolikel XP (12 kg/ha) 50 0,32

Dissolvine (15 kg/ha) 40 0,28

1 Fe in blad: percentage droge stof.� Bron: pcfruit
2 Fe in vrucht: milligram per 100 gram versgewicht. 

IJzergebrek bij Conference 

geeft een slechte blad- en 

vruchtkwaliteit. ARJAN DE BRUINE 

FREELANCE VAKREDACTEUR 

FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

vine ligt het ortho-orthogehalte onder de 

6 procent, zodat een deel zich bindt in de 

bodem. In Nederland kost Bolikel XP onge-

veer € 12 per kilo, tegen € 13 per kilo voor een 

EDDHA-chelaat.

Bolikel XP geeft hoger ijzergehalte
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Niet alle appelrassen even gevoelig voor schurft
De laatste jaren stijgt het aantal schurftresistentie-

doorbraken bij appelrassen met alleen het Vf-gen. In 

Zuid-Duitsland monitort het Kompetenzzentrum Obst-

bau-Bodensee (KOB) verschillende appelrassen in meer-

dere biologische boomgaarden met schurftresistentie-

doorbraak. Enkele appelrassen bleven schurftvrij.

Bij de monogeen resistente rassen Admiral (Va-gen) 

en de Vf-rassen Deljonca, Discovery en Natyra vonden 

de onderzoekers geen schurftaantasting. De polygeen 

resistente veredelingsnummers ACW 18419 en ACW 

18522 (beide Vf-gen en Vh2-gen) van Agroscope bleven 

schurftvrij.

Bij monogeen schurftresistente rassen berust de resis-

tentie op één gen. Omdat bij polygene schurftresisten-

tie de resistentie op meerdere genen berust, wordt de 

schurftresistentie niet (snel) doorbroken. Daarom richt 

de veredeling zich op polygeen resistente rassen.

Discovery wordt nog op kleine schaal in Nederland 

geteeld. Vanwege de robuustheid tegen schurft en 

meeldauw is het een interessante kruisingsouder. Duitse 

biotelers planten veel Natyra aan.Niet alle rassen zijn even gevoelig voor schurft. 

Lees dit bericht en noteer het bij de nuttige telefoonnummers!

E-mail: info@henritielens.eu
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schulp vruchtensappen

Wij zijn op zoek naar een fulltime: 

Productieleider/operator 
uitblinker in zowel aansturen als zelf 

meeWerken met technisch inzicht en gevoel 
voor kwaliteit en hygiËne

Je werkt in een informeel team en vervult een voortrekkersrol in leidinggeven en 
uitvoering van de productie (voorbereiden, begeleiden en nabewerken). Je bent 
een aanpakker met een flexibele werkinstelling en oog voor kwaliteit, hygiëne en 
voedselveiligheid.

Technisch inzicht ten behoeve van de productieprocessen en automatisering is 
noodzakelijk, ervaring is een pré. Voor deze afwisselende en verantwoordelijke 
functie bieden wij een bijpassend salaris en arbeidsvoorwaarden. 

Ben jij een pro-actieve doorzetter die in teamverband kan werken? Dan kijken 
wij uit naar jouw gemotiveerde sollicitatie en CV via info@schulp.nl. 

Kijk voor meer informatie over ons bedrijf op www.schulp.nl of bel naar 
0346 - 25 96 30 (vraag naar Jan of Albert).

Schulp Vruchtensappen is een familiebedrijf 
in Breukelen waar pure sappen geproduceerd 
worden in een moderne sap-perserij. Deze 
sappen worden geleverd aan de betere 
vers-speciaalzaken, natuurvoedingswinkels, 
horeca en boerderijwinkels.

Gezond genieten doe je met Schulp!

fruit-schulp 171102.indd   1 02-11-17   15:19
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Rooien oude percelen
November is de maand 

waarin veel telers bezig 

zijn met nadenken 

over wat te rooien en 

wat te planten. Bedrij-

ven zouden de vraag 

wanneer een aanplant 

teelttechnisch dan wel 

economisch versleten 

is, hierbij een grotere 

rol moeten laten spe-

len. Informatie over de 

resultaten wat betreft kilo’s en kwaliteit in relatie tot de 

arbeidskosten, kan hierbij helpen. 

Oude percelen Elstar hebben soms een te groot gedeel-

te tweede en derde pluk, wat in een ‘vol’ Elstar-jaar een 

blok aan het been kan zijn. Veel derde pluk die een weg 

vindt naar de consument, doet afbreuk aan de beleving 

bij de consument. Onrijpe Elstar in het begin van het 

seizoen, is wat dat betreft ook funest. Zowel het indivi-

duele belang van de teler als het collectieve belang van 

de sector, lopen hierdoor risico. 

Met Fysium en SmartFresh valt er van een tweede en 

derde pluk Elstar gelukkig veel te redden. Maar met 

minder derde pluk Elstar in de markt, zouden we beter 

af zijn als telers. Vervang dus op tijd uw oude aanplant 

Elstar; de nieuwe mutanten zullen een lager percentage 

tweede en derde pluk geven en uiteindelijk minder on-

gekleurde vruchten, waardoor u een hoger rendement 

behaalt. 

Drie Elstar-mutanten die nu veel worden geplant, zijn 

PCP, Excellent Star en Elrosa. Deze mutanten zijn hel-

derrood en verschillen in uiterlijk wel iets van elkaar, 

maar hebben alle de duidelijk groen-rode kleuring waar 

de handel een jaar of vijf geleden de voorkeur voor 

heeft uitgesproken. Kiest u voor een hardere, later in 

het seizoen te positioneren Elstar, dan is Elshard ook 

een helderrode mutant die meer aandacht krijgt, maar 

waarvan de teelteigenschappen het minst lijken op die 

van Elshof. 

Oudere percelen Conference
Ook oudere percelen Conference kunnen versleten ra-

ken. Dat komt vaak doordat er te weinig bomen zijn per 

hectare of omdat de bomen te weinig vitaal zijn. Beide 

kunnen leiden tot een te lage productie en een te kleine 

vruchtmaat. Ook een slechte arbeidsefficiëntie kan een 

reden zijn om oudere extensieve perenaanplanten te 

rooien. Vernieuwen kan leiden tot hogere producties 

van betere kwaliteit. Peren rooien lijkt vreemd, maar 

kan soms zeker een overweging zijn. 

Ondanks dat de bomen economisch nog niet versleten 

zijn, kunnen er redenen zijn om een perceel van acht 

jaar oud toch te rooien. Ook wanneer er weinig of geen 

vraag meer is vanuit de markt, of als de concurrent veel 

goedkoper kan produceren, kan dat een reden zijn om 

te rooien. 

JORIS WISSE

CENTRALE ADVIESDIENST FRUITTEELT

JCWISSE@CAF.NL 

Gewasbescherming 
op plantbomen
Nu de oogst achter de rug is, zijn veel telers bezig met 

de voorbereidingen voor het plantgereed maken van 

percelen. Veelal is de keuze al gemaakt voor planten 

in het najaar of in het voorjaar. Plant de bomen zo snel 

mogelijk nadat ze zijn afgeleverd. Gewasbescherming is 

nog niet opzienbarend, maar er zijn een aantal punten 

waar u even bij stil moet staan. 

Vruchtboomkanker
Kwekerijen gaan zorgvuldig om met plantbomen. Het 

rooien, sorteren en verpakken gebeurt met veel zorg. 

Ondanks dat kunnen er wondjes ontstaan aan de bo-

men, bijvoorbeeld door takbreuk. Ook tijdens het plan-

ten kan dat uiteraard nog gebeuren. Bovendien is de 

bladval geforceerd waarbij bladlittekens niet altijd af-

gerijpt en verkurkt zullen zijn. Hoewel de boomkwekers 

intensief behandelen 

tegen vruchtboomkan-

ker, is waakzaamheid 

geboden. Wanneer de 

wondjes niet of onvol-

doende zijn beschermd, 

zijn dit potentiële inval-

spoorten voor vrucht-

boomkanker. 

Een behandeling op 

de bos bij aflevering of 

Werkwijzer

Grootfruit

Foto’s: NFO
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direct na planten is zinvol, zeker bij gevoelige appelras-

sen. Wanneer u besluit te behandelen, gebruik dan de 

sterkst mogelijke combinatie: captan + Folicur.

Wortelknobbels
Wortelknobbels kunnen tot vergroeiingen in het wor-

telstelsel leiden. Wortelknobbels kunnen ontstaan door 

fysiologische afwijkingen, aaltjes of bacteriën. Over 

verdere uitbreiding vanaf bestaande knobbels en de im-

pact op de nieuwe aanplant in de latere productiefase 

is weinig bekend. Chemische bestrijding is onmogelijk, 

mechanisch wel door de knobbels uit te knippen. Het 

werk is intensief maar vergroot de hygiëne.

Ratten en muizen
Bij tijdelijke opslag van plantbomen op een kuilhoek, is 

de bestrijding van ratten en muizen lastig. Telers kun-

nen bestrijding uitvoeren in bedrijfsgebouwen, maar 

dan wel met de gekende KBA-erkenning. Voor het ge-

bruik buiten de bedrijfsgebouwen gelden sinds 1 janu-

ari 2017 bijzondere maatregelen. Degene die middelen 

toepast dient een cursus en examen te doen, voor het 

behalen van de KBA-GB erkenning. Vervolgens dient het 

bedrijf waarop het middel wordt toegepast gecertifi-

ceerd te zijn door het keurmerk Plaagdier Management 

Bedrijven (KPMB). Daarmee worden duidelijke aanvul-

lende eisen gesteld.

Bedenk goed waar u de kuilhoek aanlegt. Dit vanwege 

de maatregelen voor het buitengebruik van rodenticide. 

Kies een locatie die onaantrekkelijk is voor plaagdieren, 

en zorg dat deze vrij is van onkruid. Zorg er ook voor 

dat het plantperceel vrij van onkruid is. Een schone 

strook is de basis voor het weren van ratten en muizen.

FERDY TOLHOEK

CENTRALE ADVIESDIENST FRUITTEELT

FTOLHOEK@CAF.NL 

Klein- en steenfruit

Teeltactualiteiten 
Neem met regelmaat nieuwe grondmonsters voor een 

gerichte bemestingsstrategie. Bij bestaande aanplant 

kunnen forse verschillen ontstaan tussen grasbanen en 

de stroken onder de bomen of struiken. Laat bijvoor-

beeld een nieuwe Eurofins Bemestingswijzer of Bodem-

balansanalyse (BBA) nemen. Naast (verhoudingen tus-

sen) voedingsgehaltes, is het ook van belang de fysische 

eigenschappen van de bodem in beeld te hebben, zoals 

bodemstructuur en zuurgraad. Waar nodig en mogelijk 

kunt u hierop dan ook correcties uitvoeren. Kies als u 

vrije bemestingsruimte voor bodemverbetering benut, 

voor bijvoorbeeld een goede kwaliteit (keur-)compost. 

Zuurgraad bodem
Naast voldoende organische stof is een goede zuur-

graad of pH van de bodem cruciaal voor de bodem-

vruchtbaarheid en opneembaarheid van diverse hoofd- 

en sporenelementen. Wilt u in een bestaande aanplant 

bekalken om de pH te verhogen of voor een onder-

houdsbekalking, dan kunt u dat het beste vroeg in de 

winter doen voor een goede verdeling. Waar nodig kunt 

u ook een magnesiumhoudende kalkmeststof strooien. 

In tegenstelling tot vaste organische (dierlijke) meststof-

fen en stikstofkunstmest, 

mogen kalkproducten en 

gips vrijwel het gehele 

jaar in de fruitteelt toege-

past worden.

Wondinfecties 
voorkomen
Gedurende de winter-

maanden ontstaan vrijwel 

continu nieuwe wondjes 

door bladval, windschade, 

hagel en vorst. Zeker bij 

vochtige omstandigheden 

zijn dat plekken waar 

snel infecties van schim-

mels of bacteriën kunnen 

ontstaan. Bescherm wondjes op het gewas daarom 

regelmatig tegen infecties. Op overwinterende gewas-

delen bij framboos en braam kunnen diverse stengel-

ziekten overwinteren. Snoei afgedragen hout kort op 

de grond weg. Verwijder het snoeihout zoveel mogelijk 

uit het perceel, zeker bij druk van schimmels. Behalve 

door gewasbespuitingen kunt u wondinfecties helpen 

te voorkomen door de (snoei-)wonden in te smeren. 

Knip afgedragen stengels 

kort weg. Daarmee verkleint 

u het risico dat schimmels 

overwinteren op het gewas.

Foto: Heino van Doornspeek, 

Vlamings BV
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Gewasvoeding met onder andere koper (Cu) zorgt voor 

een sterker gewas en bloemknoppen, en dus voor extra 

weerstand tegen diverse ziekten. 

Zorg voor een goede afwatering van percelen. Kersen, 

maar ook diverse kleinfruitgewassen kunnen slecht 

tegen tijdelijke wateroverlast. Uitbreiding van bodem-

schimmels en uitval van bomen of struiken kan het 

gevolg zijn, zeker bij een slechte bodemstructuur. Con-

troleer preventief de werking van het drainagesysteem 

en reinig nu waar nodig. 

Tip. Snoeimaatregelen bij steenfruit (kers en pruim) 

kunt u het beste uitvoeren op een actief gewas. Infec-

ties van bijvoorbeeld Pseudomonas of loodglans kunnen 

anders fors toeslaan. Hervat de snoei in het vroege 

voorjaar. 

HEINO VAN DOORNSPEEK

VLAMINGS BV

HEINO.VAN.DOORNSPEEK@VLAMINGS.NL

Bewaring

Condities Elstar in 
verband met schilvlekjes
Bij Elstar kan gekozen worden voor diverse bewaars-

cenario’s. Als er na de oogst 1-MCP is toegepast, pas dan 

eerst drie tot vier weken koeling toe en laat vervolgens 

op natuurlijke wijze het zuurstofgehalte dalen. Is er 

geen 1-MCP gebruikt, dat bedraagt de ULO-waarde nu 

al rond de 1 procent zuurstof. 

Belangrijk is nu om de conditie te kiezen die het ri-

sico op schilvlekjes zoveel mogelijk beperkt. Als de 

ULO-waarde op 1 procent gehandhaafd blijft, dan lopen 

gevoelige partijen een groter risico op schilvlekjes. Is dit 

gecombineerd met een 

vroege 1-MCP-behande-

ling, dan is dat risico nog 

groter. Dit is onlangs 

nog gebleken uit het 

bewaaronderzoek met 

Elstar-mutanten. Ook 

bleek uit dit onderzoek 

weer dat in DCA-con-

dities schilvlekjes heel 

goed bestreden kunnen 

worden. Gebruik van 

1-MCP in combinatie 

met DCA, leidt dan niet 

tot extra schilvlekjes. 

Tevens werd duidelijk 

dat de mutant Excellent 

Star minder gevoelig is 

voor schilvlekjes. Voor 

de langdurige opslag 

van Elstar is DCA-bewaring dus de meest logische keuze 

om schilvlekjes te vermijden. 

Momenteel kan nu ook gestart worden met de verdere 

verlaging van het zuurstofgehalte in DCA-omstandig-

heden volgens het protocol. In de combinatie DCA en 

1-MCP moet nog gewacht worden met zuurstofverla-

ging. Uiteraard kan ook gekozen worden bij Elstar voor 

een latere 1-MCP-toepassing, dan is het risico op schil-

vlekjes ook kleiner. Ook van belang is om voldoende 

vocht te verliezen. Het uitgangspunt hierbij is 2,5 tot 3 

liter per ton per maand. Dit is ook nodig om lenticelspot 

tegen te gaan.

Andere maatregelen 
Voor de peren komen we nu ook in de stabilisatieperio-

de wat betreft de vochtbalans. Na zeven tot acht weken 

nemen houten voorraadbakken geen vocht meer op 

uit de cel. Dat betekent dat de ontdooiwatermetingen 

een meer betrouwbaar beeld geven van de werkelijke 

vochtverliezen van de peren. Voor cellen met plastic fust 

is dat uiteraard al eerder het geval. De vochtmetingen 

geven een beeld van de hele cel, maar uiteraard geen 

specifiek beeld van verschillende partijen in de cel. Van-

wege de vorstperiode zitten er ook vaak kleine peren in 

bepaalde partijen; deze zullen het meeste vocht ver-

liezen en ook eerder slap worden. Voor de langdurige 

opslag van peren is het daarom gewenst het vochtver-

lies zoveel mogelijk te beperken, liefst lager dan 2 liter 

per ton per maand.

Belangrijk is ook om de O2- en CO2-condities regelmatig 

met de handmeter te controleren. Doe dat minimaal 

één keer per 14 dagen.

In perencellen die zijn behandeld met 1-MCP, mag het 

zuurstofgehalte op natuurlijke wijze pas verlaagd wor-

den na negen weken koeling.

ALEX VAN SCHAIK

WAGENINGEN RESEARCH

ALEX.VANSCHAIK@WUR.NL

De Excellent Star is minder 

gevoelig voor schilvlekjes. 

Foto: Alex van Schaik
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colofon
Fruitteelt is het verenigingsorgaan van 

de Nederlandse Fruittelers Organisatie. 

Abonnementen zijn alleen te verkrijgen door 

leden van de organisatie. 

Opzegging: schriftelijk, minstens drie maanden 

voor het einde van het kalenderjaar. Wijziging 

bedrijfsgegevens: schriftelijk tot 1 januari. 

Adresgegevens 

Postbus 344, 2700 AH Zoetermeer 

Louis Pasteurlaan 6, 2719 EE Zoetermeer 

Telefoon: (079) 368 13 00, 

E-mail NFO-secretariaat en 

ledenadministratie: info@nfofruit.nl, 

E-mail redactie: fruitteelt@nfofruit.nl 

Website: www.nfofruit.nl,

IBAN NL33 RABO 0200 3013 57

Redactiecommissie 

M. (Maarten) Gerritsen, D. van Hees  

M. Huijsmans, H. van Kekem (voorzitter) 

M. Ravesloot, H. Reinders, C. Uijttewaal 

B.J. van Westreenen en R. van ’t Westeinde

Redactie 

Herman Bus (hoofdredacteur)  

Caroline van Assche

Marijke van Ossenbruggen

Eindredactie 

Marijke van Ewijk

www.vanewijkschrijft.nl

Vormgeving 

Richard van Rheenen, Grafisch!OK

info@grafisch-ok.nl 

Drukkerij 

Impressed print & sign, Pijnacker

Advertentie-acquisitie 

Bureau Van Vliet, Remco Wijnhout 

Postbus 20, 2040 AA Zandvoort 

r.wijnhout@bureauvanvliet.com 

Telefoon: (023) 571 47 45, Fax: (023) 571 76 80 

Uitgever en auteurs verklaren dat Fruitteelt 

op zorgvuldige wijze en naar beste weten is 

samengesteld en aanvaarden dan ook geen 

enkele aansprakelijkheid voor schade, van welke 

aard ook, welke het gevolg is van handelingen 

en/of beslissingen die gebaseerd zijn op 

bedoelde informatie. 

Gebruikers van Fruitteelt wordt met nadruk 

aangeraden deze informatie niet geïsoleerd te 

gebruiken, maar af te gaan op hun professionele 

kennis en ervaring. Niets uit deze uitgave 

mag op enige wijze worden verveelvoudigd, 

opgeslagen in een geautomatiseerd 

gegevensbestand, of openbaar gemaakt zonder 

voorafgaande schriftelijke toestemming van de 

uitgever.

AGENDABERICHTEN
Agendaberichten voor deze rubriek kunt u indienen tot 

en met de vrijdag in de even weken. De redactie kan 

het bericht dan plaatsen in het Fruitteeltnummer dat de 

eerstvolgende oneven week verschijnt. In principe plaatst 

de redactie het bericht in twee achtereenvolgende bladen. 

De Agendaberichten opgeven via het digitale formulier op 

de homepage van www.nfofruit.nl > Vakblad Fruitteelt

NFO Agenda

KENNISDAG 2017
Op donderdag 16 november vindt de jaar-

lijkse Kennisdag Fruit plaats. Locatie: Hof 

van Wageningen, Lawickse Allee 9, Wage-

ningen. Inloop vanaf 13.45 uur, afsluiting 

rond 20.30 uur. Meer informatie over het 

programma en aanmelden vindt u op  

pagina 14 in deze Fruitteelt. 

FRUITTEELT VAKBEURS 2018
Op 17 en 18 januari 2018 wordt dé Fruitteelt 

Vakbeurs weer gehouden in Expo Houten. 

De beurs is open van 13.00 uur tot 22.00 uur. 

Standhouders kunnen zich nu al aanmelden 

via defruitteeltvakbeurs.nl. 

ZEELAND NOORD-BRABANT
Zeeuws-Vlaanderen
woensdag 22 november

Snoeibijeenkomst met demonstraties van 

gedeeltelijke mechanische snoei. Met mede-

werking van Bart Picard.

Locatie: Bedrijf familie Flikweert,  

Olieweg  10, Aardenburg.

Tijdstip: aanvang 13.00 uur. 

Zeeuws-Vlaanderen
donderdag 11 januari 2018

Jaarvergadering en lezing. Lezing door 

Pieter Albers van Alliance over perenbladvlo 

en natuurlijke vijanden, etc.

Locatie: Hotel Dallinga, Nieuwe  

Kerkstraat 5, Sluiskil. 

Tijdstip: aanvang 19.30 uur. 

ZUID-HOLLAND
Vijfheerenland en Alblasserwaard
woensdag 6 december

Snoeidemonstratie appel en peer door 

Antoni de Kruijff van Agruniek Rijnvallei, 

gevolgd door een demonstratie van elektri-

sche snoeischaar en snoeizagen van G. en G. 

Tuinmachines uit Leerdam. 

Locatie: Janus Weverwijk, Oude Zuiderlinge-

dijk 4a, Asperen. 

Tijdstip: aanvang 13.30 uur, eindtijd 

17.00 uur.

woensdag 13 december

Winterbijeenkomst met medewerking van 

Henk Nooteboom over toekomst van de 

clubrassen en ontwikkelingen van de fruit-

teelt in Europa. 

Locatie: Brandpunt Nieuwland, To-

renstraat  2, Nieuwland.

Tijdstip: aanvang 20.00 uur, eindtijd 

22.00 uur.

MIDDEN-NEDERLAND
Terwolde
dinsdag 5 december

Snoeibijeenkomst grootfruit door Richard 

Prijs van Wesemael b.v.

Locatie: A. Bosgoed, Ruwerdweg 6, Welsum.

Tijdstip: aanvang 13.30 uur, eindtijd 

16.30 uur. 

West-Betuwe
donderdag 7 december 2017

Informatiebijeenkomst over teelt en afzet 

van chrysanten (Marcel Leeuwis), toekomst 

fruitteelt (Hans van Zuijdam) en ambitie 

plantgezondheid (Michiel Gerritsen). 

Locatie: Fruit- en chrysantenkwekerij Marcel 

Leeuwis, Haarstraat 47, Tuil.

Tijdstip: aanvang 19.30 uur, eindtijd 

22.15 uur. 
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De 3R2 Nevelspuit

+31 (0)344-661248  info@kwhholland.nl 

  

Vraag nu
vrijblijvend 
een offerte.

Minimale tijdsbesparing van 65% 
Geen windhagen nodig
Drift reductie van 99,7%

 Touchscreen spuitcomputer 

           
 Fruitteelt Bomenteelt    Wijnbouw    Biologische teelt

Bezoek onze nieuwe website
www.kwhholland.nl

FYSIUM:
voor steviger en sappiger fruit

HEIN VAN KEKEM - FRUITTELER

“Mijn appels kwamen perfect uit de cel en waren 
mooier dan voorheen. Mijn klanten waren heel positief 
over de bewaarbaarheid van de appels. Zowel de 
hardheid, de kleur als de smaak waren bijzonder goed.”

Wordt u de volgende enthousiaste gebruiker van Fysium?
Neem dan contact op met AR Plant, telefoon 0418-655944, mail naar 
plant@argroep.nl of kijk op www.agruniekrijnvallei.nl/fysium.
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