Vakblad van de Nederlandse Fruittelers Organisatie jaargang 107, 25 november 2017

> Kan met waterstress > Meningen over toekomst > Telers Van Knop tot
vruchtgroei bij appel Nederlandse kersenteelt Oogst maken plannen
beinvloed worden? lopen uiteen voor extra areaal



Gezocht: 1 a 2 voorlichters (m/v) gewasbescherming

Fruitconsult is een adviesbureau met ruim 600 klanten in meer dan 15 landen. Onze klanten — telers van appel, peer, kers, pruim —
worden begeleid vanaf het planten tot de oogst.

Om onze adviezen te onderbouwen en nieuwe strategieén uit te testen, zijn we in diverse onderzoeksprojecten betrokken.
Fruitconsult is een van de vier partners in proeftuin Randwijk.

Een team van 20 enthousiaste mensen zorgt voor het complete servicepakket dat aan fruittelers aangeboden wordt.

Met het oog op de toekomst, waarbij inzet van gewasbeschermingsmiddelen steeds kritischer wordt, willen we ons team uitbreiden
met een m/v die:

e gedreven is en met hart en ziel met zijn/haar werk bezig is

¢ kennis heeft over gewasbescherming of deze intensief wil uitbreiden

¢ goed en helder kan communiceren en graag in contact komt met telers en collega’s

¢ een denkniveau op hoger onderwijs/universiteit heeft

e geen 9 tot 5 werker is en langere werkdagen in piekperiodes niet afschrikt

We bieden:

e een baan met veel afwisseling in een gedreven team

¢ werk voornamelijk in Nederland en Belgi€é, maar ook daarbuiten zijn mogelijkheden
¢ bedrijfsinterne opleiding

¢ ‘loon naar werk’ honorering

¢ alles wat verder nodig is om het werk goed uit te voeren

Interesse of vragen?
matty@fruitconsult.com +32 4754477 62




iInhoud

enthousiast op de ideeén.

De Fruitigste sector van Nederland

Wie zijn nou echt de fruitigste? In ieder geval niet de jammetjes van Hero of
de vruchtenhagel van De Ruijter. Nee, dat zijn wij: de fruitsector! Tijdens de
Kennisdag presenteerde Food Cabinet het voorstel voor de imagocampagne,
dat in opdracht van NFO is ontwikkeld. ‘De Fruitigste’: dat beeld zullen
consumenten gaan koppelen aan ons Hollands fruit. De volle zaal reageerde

Nieuwe perenrassen en beschermd telen
‘De toekomstbestendige fruitteelt”: zo luidde het thema van de Kennisdag

2017. Lezingen over nieuwe perenrassen en beschermd telen sloten hier prima

bij aan. In dit artikel een terugblik op deze twee lezingen uit het blok ‘Teelt

hardfruit’.

Balanceren op een smal koord
“Het draait in het zachtfruit om drie K's, concludeerde dagvoorzitter Frederik
Bunt na de lezing over frambozenteelt onder glas. De kosten van de teelt

zijn hoog, terwijl de opbrengsten lang niet vanzelfsprekend zijn. Kilo's,

kwaliteit en kostprijs zijn factoren die een teelt kunnen maken of breken. Bij

glasframbozen telt de timing van de oogst zeker zo sterk mee.
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Tijdens de Kennisdag presenteerde Food Cabinet het ’
voorstel voor de imagocampagne, dat in opdracht
van NFO is ontwikkeld. Op de cover een voorbeeld uit
de campagne.
Beeldmateriaal: Food Cabinet

Stem op de nieuwe poll

De stelling van de vorige poll luidde: Tijdens de Kennisdag

2017 volgt een lezingenblok over de diverse methoden
van nachtvorstbestrijding. Hoe ga jij je hier op je bedrijf
verder in verdiepen?

O 82 x - niet nodig, heb voldoende
nachtvorstberegening/bestrijding

O 8 x - ik ga me verdiepen in een bassin

of ondergrondse wateropslag

O 15 x - ik ga me verdiepen in bestrijding

door machines en/of wind

O 21 x - ik heb geen D1
nachtvorstbestrijding, i

ik neem de gok @ 22
In totaal brachten

126 personen hum stem uit.

De stelling van de nieuwe poll luidt: Het loopt goed op
mijn bedrijf. Binnen nu en een half jaar ga ik daarom

O een grote investering doen. Zoals nieuwbouw, nieuwe
trekker of een groot perceel vernieuwen.

O een middelmatige investering doen. Zoals een nieuw
werktuig, achterstallig onderhoud aanpakken.

O niet investeren. Na jaren van interen wordt het nu eerst
tijd om wat ‘gaten te vullen’.

O niet investeren. Ik heb een zeer minimale oogst gehad,
dus sta er niet goed voor.

Ga naar nfofruit.nl en breng uw stem uit!
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. (Synthetische) koude- |

| middelen "hot issue’ |

| De koelcel van de toekomst: oftewel hoe koelen we |
over tien jaar? Tijdens de Kennisdag gaf WUR-on-

| derzoeker Alex van Schaik een kijkje in de toekomst. |

| 'Hot issue’ is momenteel de beschikbaarheid van |
koudemiddelen, vooral de synthetische zoals R404A

| enR507. De kosten hiervan |
worden steeds hoger. Uitein-

| delijk valt in 2030 het doek |
voor deze koudemiddelen.

| R32, dat wel wat brand- |

| baarder is, kan een tijdelijke |
oplossing zijn voor de huidige

| installaties. Rustig de toe- |
komst afwachten kan ook,

| aldus WUR-collega Frank van |

| de Geijn, want de chemische |
industrie is hard op zoek naar

| een weinig milieubelastend |
middel. Maar, benadrukte

| hij, de zoektocht is ook lang. |
Van Schaik: “Van de grotere

| koelcomplexen is 70 procent |

| nu uitgerust met een duur- Over minder dan een |
zaam natuurlijk koudemiddel, jaar gaat ‘bewaarman’

| vooral ammoniak. Van de Alex van Schaik met |
installaties bij telers is dit 20 pensioen.

| procent, daar moet dus nog Foto: Marijke van |
een slag gemaakt worden. Ossenbruggen, NFO

| Omschakelen is duur, dus dan |

| is het de vraag of dat bedrijfseconomisch haalbaar |
is.” Wat meer betaalbare opties voor nieuwe kleine-

| re installaties zijn volgens Van Schaik de natuurlijke |
koudemiddelen met Direct CO, en de combinatie van

| CO, met propaan. Beide systemen worden op kleine |

| schaal al gebruikt. In een volgende Fruitteelt leest u |
meer over de koelcel van de toekomst.
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Bijschriften verwisseld

In Fruitteelt 23 zijn in het artikel ‘Hergroei voorkomen
door water geven’ zijn twee fotobijschriften van plaats
verwisseld. Het fotobijschrift bij de foto op pagina 9,
hoort bij de foto op pagina 10 (en andersom).



in Dronten

Albert Heijn in Dronten (Kop van het Ruim) is de
beste Elstar-supermarkt van het seizoen 2016/'17.
Volgens manager Theo Kalsbeek heeft zijn vestiging
de prijs gewonnen, omdat er een vaste AGF-chef

is, die verantwoordelijk is voor de presentatie van
het fruit op de winkelvloer. “Elke slechte appel haal
ik eruit”, aldus de AGF-chef. Dit seizoen hebben
Elstar-appels ook een mooi formaat, vindt hij. “Dat
toont mooi in het winkelschap.” Voor Conferen-
ce-peren is de omloopsnelheid cruciaal, vult hij aan.
“In het seizoen werken we met kleinere voorraden
Conference.”

Ook de toeleverancier van Albert Heijn, Vogelaar
Vredehof bv, reageerde positief op de verkiezing
van deze vestiging.

Jaarlijks voert de NFO de kwaliteitsmonitor uit bij
tientallen supermarkten in heel Nederland. Doel

Welke vindt u de mooiste?

Tijdens de Kennisdag vroeg WPR de bezoekers welke appel en
peer zij het aantrekkelijkst vonden. De bezoekers konden hun
mening geven over het uiterlijk van zes perenrassen en zes ap-
pelrassen. Van de perenrassen sprong het oordeel over twee
rassen eruit: Peer C en Peer D werden duidelijk als aantrekke-
lijker beoordeeld dan de andere vier rassen. Bij appel was het
beeld iets complexer. Appel B werd als mooiste beoordeeld,
maar de ranking was statistisch niet betrouwbaar. Appel E en F
werden als minst fraai beoordeeld.

Het complete nieuwbericht én de statistische tabellen staan in
de NFO-nieuwsbrief van afgelopen dinsdag en op nfofruit.nl.

Foto: Marijke van Ossenbruggen, NFO

NFO-Vakgroepvoorzitter Bert den Haan overhandigt
het certificaat aan AH-vestigingsmanager Theo

Kalsbeek.

is te beoordelen in welke supermarkten Elstar het
meest constant van kwaliteit in het winkelschap ligt.

Metselbijen als
goede verzekering

Joop Dahm en Henri

Moors - beide specialist

in de inzet van solitaire

bijen — wisten een groep

fruittelers te boeien met

hun kennis van wilde

bijen. De wilde bij is een

echt werkpaard, en is

meer dan drie keer zo

effectief als een ho-

ningbij vanwege zijn

vele vlieguren, zelfs bij

lagere temperaturen.

Ook vermeerderen deze

Foto: Janneke van
de Velde, NFO

bijen zich snel. Een mix
van bestuivers werkt als
een verzekering voor
een goede bestuiving. De NFO-Productgroep
houtig kleinfruit en steenfruit organiseerde
deze avond als opstap naar een serie prak-
tijkdagen over dit thema. Interesse? Mail
naar jvdvelde@nfofruit.nl.
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Wie zijn nou echt de fruitigste? In ieder geval niet de jammetjes van Hero of de vruchtenhagel van De

Ruijter. Nee, dat zijn wij: de fruitsector! Tijdens de Kennisdag presenteerde Food Cabinet het voorstel

voor de Imagocampagne, dat in opdracht van NFO is ontwikkeld. ‘De Fruitigste’: dat beeld zullen

consumenten gaan koppelen aan ons Hollands fruit. De volle zaal reageerde enthousiast op de ideeén.

MARIJKE VAN OSSENBRUGGEN, VAKREDACTEUR FRUITTEELT, MVOSSENBRUGGEN@NFOFRUIT.NL

Een positief imago van ons product en de fruitsector,
wordt steeds belangrijker. Denk ook maar aan issues zoals
de ‘gifaardbei’ en de fipronil-affaire. Te vaak moeten
fruittelers vanuit de verdediging reageren; het leed is dan
al geschied. De beoogde imagocampagne over Hollands
fruit benadrukt vooral hoe trots wij zijn op ons product en
dat wij als fruittelers écht de ‘fruitigste’ zijn. ‘Fruitigheid’
is volgens Lard Breebaart (Food Cabinet) marketingtaal ge-
worden voor allerlei producten waar fruit soms nauwelijks
aan te pas komt. Nu is het tijd dat fruittelers ‘de fruitigste’
claimen voor hun product. “Wij gaan de rest van Neder-
land laten zien hoe fruitig we zijn”, aldus een enthousiaste
Breebaart tijdens de presentatie.

De campagne omvat een publiekscampagne, een work-
shop en inhoudelijke zaken. De workshop is bedoeld voor
de fruittelers; met behulp van een toolbox kunnen zij zelf
(mede) vorm gaan geven aan de publiekscampagne. De in-
houdelijke zaken betreffen verschillende maatschappelijke
thema'’s; in dit onderdeel speelt de NFO een belangrijke rol.

Fruitig, fris en kleurrijk!

In de publiekscampagne horen en zien consumenten
vooral hoe fruitig, fris en kleurrijk de fruitteelt is. Er komt
een huisstijl voor de herkenbaarheid (zie de afbeeldingen).
Het logo met ‘De fruitigste’ - met een knipoog naar onze

Werken aan het imago van de sector, scoorde erg hoog )
bij de deelnemers aan de dialoogsessies afgelopen winter. |
Reden voor de NFO om op de wens van de leden in te |
spelen met dit campagne-voorstel.

—_ — e e e = o d
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vlag - komt terug in alle uitingen. Denk aan ‘de fruitigste’
posters met Hollands fruit, papieren zakjes voor de huis-
verkoop en vrolijke borden voor langs de fruitpercelen met
bijvoorbeeld ‘Hier groeien de fruitigste bessen’. Via een
nieuwe website en social media gaat straks veel informatie
gedeeld worden over ons fruit. Ook vinden consumenten
hier alle informatie over evenementen en activiteiten op
het gebied van fruit. Zo is er een plan om de Nederlandse
fruitplukdagen te introduceren. “Elke oogst heeft zijn
eigen voorwaarden, maar dezelfde communicatie, bijvoor-
beeld met leuke, fruitige pluktassen. Andere ideeén zijn
fruitpicknicks of een evenement ‘Appelpop’, waar fruit-

@ FINANCIERING EN START
CAMPAGNE

De campagnekosten zijn begroot op € 100.000
per jaar, voor een periode van drie jaar. Dit komt
neer op circa € 1,80 - € 1,90 per nge per jaar, met
een maximale bijdrage bij 185 nge (€ 353,50).
Voor appel en peer komt dit neer op circa € 10 per
hectare, voor zachtfruit is het bedrag iets hoger.
De NFO wil dit via een contributietoeslag financie-
ren. Het voorstel komt nu op de agenda’s van de
NFO-kringbesturen. In december valt dan het defi-
nitieve besluit of de campagne wordt voorgelegd
aan de leden. Hiervoor wil de NFO de ALV’s van
de productgroepen benutten die op 17 januari
plaatsvinden, voorafgaande aan de beurs in Hou-
ten. Bij een positieve uitkomst wordt de campag-
ne direct in het voorjaar van 2018 opgestart.




sapjes live worden gemaakt en de teler zijn verhaal kan
vertellen. Ook een idee is om korte filmpjes te maken over
de sector en hoe trots de telers erop zijn. Wat meer maat-
schappelijke onderwerpen zijn perenbomen die met klei
worden bespoten, of de torenvalk als waakdier.”

Aan de slag!
Alle marketingacties en uitgewerkte ideeén gaan deel
uitmaken van een toolbox voor fruittelers. Fruittelers

Hieronder een aantal voorbeelden uit het voorstel voor de Imagocampagne.

kunnen onder andere de posters downloaden en hierop
bijvoorbeeld hun eigen logo plaatsen. Gezamenlijk delen
de telers een goed verhaal, doordat er dankzij de ‘fruitig-
ste workshops’ beter en slimmer gecommuniceerd wordt.
In de workshops horen telers hoe zij de materialen uit

de toolbox slim kunnen inzetten. Ook een mediatraining
maakt deel uit van de workshop. Daarnaast wordt het
debat opgezocht over relevante onderwerpen voor sector
en maatschappij. ®

Beeldmateriaal: Food Cabinet




Kennisdag grootfruit

Nieuwe perenrassen
en beschermd telen

‘De toekomstbestendige fruitteelt’: zo luidde het thema van de Kennisdag 2017. Lezingen over nieuwe

perenrassen en beschermd telen sloten hier prima bij aan. In dit artikel een terugblik op deze twee

lezingen uit het blok ‘Teelt hardfruit’.

ARJAN DE BRUINE, FREELANCE VAKREDACTEUR, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

BESCHERMDE APPELTEELT

De EU wil ‘risicovolle’ gewasbescher-
mingsmiddelen uit de landbouw we-
ren. In deze EU-lijst staan bewaarrot-
middelen, curatieve schurftmiddelen,
insecticiden en metam-natrium. In
opdracht van het ministerie van LNV
zet WUR Randwijk de knelpunten

op een rij in het onderzoeksproject
‘Beschermde appelteelt 2017-2022".
Vervolgens moet er een ‘systeem-
sprong’ gezet worden naar een grote
middelenonafhankelijkheid.

Uit de inventarisatie blijkt dat be-
waarrot, schurft, appelbloesemkever
en appelzaagwesp de grootste pro-
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blemen gaan opleveren in de gein-
tegreerde en biologische appelteelt.
Vruchtboomkanker vormt al een
probleem, doordat middelen al zijn
weggevallen. Een mogelijke oplos-
sing tegen schimmelinfecties is het
gewas droog te houden door kappen
te plaatsen die op kritiecke momen-
ten (automatisch) sluiten. Insecten
kunnen mogelijk geweerd worden
met netten. Tijdens de bloei mogen
de netten niet volledig gesloten zijn,
omdat die de bestuivende insecten
belemmeren. Per plaag bekijkt WUR
wat de beste strategie zou kunnen

zijn. Uiteraard kijkt WUR ook naar
biologische / natuurlijke bestrijding,
en naar het sparen en stimuleren van
natuurlijke bestuivers.

Proeftuin Randwijk richt een hectare
in om het prototype van het uitein-
delijke systeemontwerp te testen.
Projectleider Rien van der Maas roept
iedereen op om ideeén of kritische
opmerkingen bij hem te melden

(tel. 0488 47 37 28,

e-mail rien.vandermaas@wur.nl).

Op donderdag 7 december kun-
nen NFO-leden zich tijdens het
minisymposium ‘Toekomst van de
Perenmarkt’ laten bijpraten over
hoe de perenmarkt zich de ko-
mende jaren gaat ontwikkelen en
welke plek de nieuwe perenras-
sen innemen. Wat zijn de huidige
ontwikkelingen in de Conferen-
ce-markt en welke ontwikkelin-
gen spelen er op het gebied van
kwaliteit, toekomstperspectief,

ervaringen en relevante teel-

taspecten van opkomende peren-

rassen. Zie voor meer informatie
en aanmelden het agendabericht

op nfofruit.nl.




ARBEIDSPIEK PERENPLUK OPVANGEN

Dirk van Hees (Fruitconsult) besprak
vijf potentiéle perenrassen om het
perenplukseizoen te verlengen (zie
tabel). Ondanks dat Conference veel
voordelen heeft, moet het ras in
twee weken worden geplukt. “Door
ook andere rassen te planten met op-
eenvolgende pluktijdstippen, kunnen
telers vier tot vijf weken achter elkaar
peren oogsten en zo de arbeid meer
spreiden. Bovendien is er ruimte op
de (internationale) markt voor rood-
gebloste of gladde peren met een
goed uitstalleven”, aldus Van Hees.
QTee is het enige ras dat nog niet
beschikbaar is voor Nederlandse,
maar wel voor Belgische telers. Het
roodgebloste ras produceert al vrij
makkelijk in de eerste groeijaren.
Vanwege de hoge productiviteit is
handdunning noodzakelijk.

Early Desire, eveneens roodgeblost,
kleurt ook goed onder in de boom en
heeft daardoor een hoge pack-out.
Het ras is gevoelig voor verkaling,
vooral bij lange snoei. Uit snoeiproe-
ven moet blijken of een aangepaste
snoei deze verkaling voorkomt.

Migo is een gladde, groene peer die
zich duidelijk onderscheidt van Con-
ference. Wel groeit het ras sterker en
produceert het de eerste groeijaren
moeilijker dan ons hoofdras. Een-
maal volgroeid, haalt Migo dezelfde
productie. De gevoeligheid voor
schilschade blijft een belangrijk aan-
dachtspunt.

Sweet Sensation vraagt weinig ar-
beid. De laatste jaren verbeterde de
productiviteit bij (volwassen) aan-
planten door aanpassingen aan groei-
beheersing, snoei, (blad)bemesting

Tabel. Oogstperiode, bloeitijdstip en productie vergeleken met Conference

Merknaam (rasnaam)

Oogstperiode

Bloei- Productie/

tijdstip" ha

QTee (Celina) aug week 3 21-apr 40 tot 50 ton
Early Desire (Grafin Gepa) aug week 4 18-apr 40 tot 50 ton
Conference sep week 1 en 2 22-apr 50 tot 60 ton
Migo (Cepuna) sep week 2 22-apr 50 tot 60 ton
Sweet Sensation sep week 3 24-apr 35 tot 45 ton
(Rode Doyenné van Doorn)

Xenia (Oksana) sep week 4 16-apr 65 tot 75 ton

" Tijdstip volle bloei op Proeftuin Randwijk in 2016.

Bron: Fruitconsult

Foto’s: Arjan de Bruine

Naast de drukbezochte lezingen-
blokken werden ook de stands
van WUR Randwijk en de bedrij-
venmarkt goed bezocht. Ook

was er tijd om bij te praten met

vakgenoten. De foto’s op deze

pagina’s getuigen van een ge-

slaagde Kennisdag!

en zettingsbevordering. Een proef
met het roodgebloste ras met het
lichtreflecterende Extenday-doek gaf
in 2016 een pack-out van 85 procent
tegen 70 procent in onbehandeld.
Opvallend is dat Xenia als eerste
bloeit en als laatste wordt geoogst.
Door het lange groeiseizoen, groeien
de vruchten gemakkelijk uit en is de
plukprestatie hoog. Wel is door de
zeer vroege, witte bloei extra voe-
ding nodig voor een goede zetting.
Voor een uniform groeiend perceel is
een tussenstam nodig.

Ten slotte zijn de vijf perenrassen
gevoeliger voor Pseudomonas dan
Conference. De gevoeligheid voor de
perenaftakelingsziekte (pear decline)
van de rassen is vergelijkbaar met die
bij Conference. ®

fruitteelt 24-2017



Onderzoek

Inviloed waterstress
op vruchtgroei appel

DE PROEVEN

WUR voerde het onderzoek uit in de volgende

proeven:

* proef 1 met Elstar in afgesloten 30-literpotten
met fijn, humushoudend zand in het tweede
groeijaar;

* proef 3 met Junami in open sleuven met 120
liter fijn, humushoudend zand per boom van
het tweede tot en met zevende groeijaar.

Tabel 1. Effecten waterstress in proef 1’

WUR doet onderzoek naar het effect van waterstress
op een aantal processen in de teelt van appel. Dit
laatste artikel over dit onderzoek gaat over de invioed
van waterstress op de vruchtgroei. Bij grootvruchtige
rassen of bij lage dracht is het immers lucratief om de

vruchtgroei te beperken.

RIEN VAN DER MAAS, PETER VAN ELK E.A., WAGENINGEN
UNIVERSITY & RESEARCH, RIEN.VANDERMAAS@WUR.NL

In proef 1 bleek langdurige waterstress van 100 kPa gedurende
de hele scheutgroeiperiode, de vruchtgroei te beperken met

27 procent (zie tabel 1). Tegelijkertijd bleef de scheutgroei ver
beneden peil, waardoor dit in de praktijk geen optie is.

Milde waterstress (50 kPa) tussen half mei en 1 augustus, be-
perkte de scheutgroei sterk (-50%), maar was nauwelijks van in-
vloed op de vruchtgroei (-5%). Door de watergift gecontroleerd
te verlagen, is het dus mogelijk om de scheutgroei te reguleren.
Dat kan lucratief zijn bij lage dracht, als de vruchten toch te
groot worden, of bij grootvruchtige rassen. Tevens bleek dat bij
milde waterstress de scheutgroei twee weken eerder stopte, er
minder doorgroeischeuten ontstonden en hergroei uitbleef na
plotselinge verhoging van het wateraanbod na de waterstress-
periode.

Eerder vonden we dat 50 kPa waterstress gedurende vier weken
in juli, bij Elstar leidde tot 1 mm achterstand in vruchtgroei.
Door na die vier weken maximaal water te geven, herstelde die
achterstand zich volledig. Het blijkt dus mogelijk om scheut-

Scheutgroei-
reductie (%)

Aantal vruchten Vruchtgewicht Vruchtgroei-

per boom reductie (%)

(gr/vrucht)

kPa tussen kPa na Scheutgroei
15 mei en 1 augustus (m/boom)
1 augustus
5 5 139a
50 5 6,9b
100 5 50c¢

17 a 166 a
-50% 23 a 157 b - 5%
-64% 18 a 121 ¢ -27%

' Wanneer bij twee getallen in één kolom niet dezelfde letter staat, is het verschil statistisch betrouwbaar.
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Tabel 2. Effecten waterstress op vruchtgroei in proef 3

Jaar

2012

2013

2014

2015

2016

2017

Waterstress-
behandeling’

7 weken 50 kPa in
juni en juli®
5 weken 70 kPa in
juni en juli
5 weken 85 kPa in
juni en juli

2 weken 300 kPa in

september

5 weken 75 kPa in
mei en juni

7 weken 178 kPa in

mei en juni

Vergelijkings-
behandeling

7 weken 30 kPa in
juni en juli
5 weken 30 kPa in
juni en juli
5 weken 35 kPa in
juni en juli
2 weken 20 kPa in
september

5 weken 22 kPa in
mei en juni

7 weken 62 kPa in
mei en juni

Fertigatie Vruchtmaat Vruchtmaat Verschil (%)*
bij beide waterstress- vergelijkings-
behandelingen behandeling behandeling
(gram/vrucht)? (gram/vrucht)
Standaard 197 194 -1% (ns)
Standaard 176 177 +1% (ns)
Standaard 183 183 0% (ns)
Standaard 166 156 -6% (s)
Extra fosfaat 166 166 0% (ns)
Standaard 155 148 -4% (s)
Extra fosfaat 156 160 +3% (ns)
Standaard 169 158 -6% (s)
Extra fosfaat 168 172 +2% (ns)

" Buiten deze periode was de zuigspanning vergelijkbaar met de andere behandeling.

2 Bij de twee behandelingen was de dracht in elk jaar vergelijkbaar; correctie voor de kleine drachtverschillen van maximaal 10% veranderde het

vruchtgewicht met maximaal 2 gram per vrucht.

3 Na juli bedroeg de zuigspanning tot de pluk bij de waterstressbehandeling 55 kPa, tegen 25 kPa bij de vergelijkingsbehandeling.

4 ns: verschil statistisch niet betrouwbaar; s: verschil statistisch betrouwbaar.

WATERSTRESS
BlJ CONFERENCE

De verwachting is dat bij Conference het effect van

waterstress op de vruchtmaat groter is, omdat er bij

peer meer transport plaatsvindt vanuit de houtvaten

naar de vruchten dan bij appel. Hopelijk kan hiernaar

vanaf 2018 onderzoek worden gedaan op Proeftuin

Randwijk.

groei te beperken zonder dat dat gevolgen heeft voor

de vruchtgroei. Milde waterstress toepassen in de scheut-

groeiperiode, heeft dus voordelen.

Andere perioden
In proef 3 onderzochten we of we met waterstress de

vruchtgroei ook in andere perioden konden beperken (zie

tabel 2). Dat bleek maar zeer beperkt het geval, en alleen

bij hoge waterstress. Hoge waterstress gedurende twee

weken voor de pluk, leidde tot 6 procent minder vrucht-

groei; bij 300 kPa was de vruchtgroei nauwelijks minder

dan bij 20 kPa. Ook waterstress in mei en juni leidde tot

slechts een kleine beperking in vruchtgroei. Bovendien
trad deze alleen op bij de standaardfertigatie en niet
wanneer extra fosfaat was toegepast (die bijvoorbeeld bij
de vroege bladanalyse in 2017 tot een verhoging van 0,21
naar 0,26 %P leidde).

De vergelijkingsbehandeling in 2017 (62 kPa) komt over-
een met de stressbehandeling van 2016 (75 kPa). Voor een
schatting van het effect van de waterstress in 2017, kun-
nen we die van 2016 en 2017 dus bij elkaar optellen: 4 + 6
= 10 procent. Bij Junami zou 10 procent vruchtgroeireduc-
tie neerkomen op een vruchtmaat van 73 mm in plaats van
75 mm. Dit is nog steeds een klein verschil in relatie tot de
beperking met 50 procent van de scheutgroei.

In 2015 hebben we tijdens de zware waterstressperiode
van 300 kPa de vruchtmaat om de paar dagen gemeten.
Hieruit bleek dat de opgelopen achterstand in vruchtmaat
na het opheffen van de waterstress niet werd gecompen-
seerd. Dit in tegenstelling tot de resultaten in proef 1. ®

r— - - - — — — — /7 "
Zie Fruitteelt 20 en 23 voor de eerdere artikelen over

l de effecten van waterstress. Het onderzoek maakt l
deel uit van het programma Teelt de grond uit |
(teeltdegronduit.nl).

L - = - - - - - - — 4
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Kennisdag klein- en steenfruit

In kerseniee
entstaatvveedeling

De kersenteelt heeft het imago lucratief te zijn. “Maar de gouden jaren zijn voorbij”, merkte een

teler op in de discussie over de toekomst van deze teelt. René Albers van Fruitconsult voorziet een

tweedeling in de sector. Bedrijven met huisverkoop over de volle periode versus specialisten in late

rassen voor de retail.

ANTON OOSTVEEN, FREELANCE JOURNALIST, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

De meningen over de toekomst van de Nederlandse ker-
senteelt lopen zeer uiteen. Dat blijkt uit een inventarisatie
van René Albers van Fruitconsult, die een inleiding ver-
zorgde over dit onderwerp. Hij peilde de meningen bij een
grote kersenveiling en diverse handelshuizen. Die zien in
grote lijnen dezelfde ontwikkeling, maar beoordelen die
van zeer pessimistisch tot ronduit optimistisch. Opmerke-
lijk is wel dat de optimisten veruit in de meerderheid zijn.
De vraag van de supermarkten loopt als een rode draad
door de verschillende analyses. Deze vraag beperkt zich
steeds meer tot grove, donkere kersen. Vrij vertaald bete-
kent dit alleen Kordia en Regina vanaf 26, misschien wel
vanaf 28 mm doorsnede. “De supermarkten hebben voor
het vroege sortiment geen belangstelling. Het Nederland-
se aanbod wordt pas vanaf de vierde, vijfde kersenweek
interessant voor hen”, stelde Albers vast. Wie zich met
deze kersen kan onderscheiden, zal deze ontwikkeling
zien als een kans. Daarentegen is het een bedreiging
vanuit de optiek dat vroegere rassen en/of kleinere maten
langs dit belangrijke kanaal niet meer te verkopen zijn.
Binnen de toch al kleine kersenteelt ontstaat een steeds
grotere tweedeling, aldus Albers. Enerzijds richten afzet-
organisaties zich vooral op de retail, waarbij enkele telers
kersen van henzelf en anderen op maat sorteren en ver-
pakken met moderne apparatuur. Maar dat is geen garan-
tie voor rendement, zo bleek tijdens de discussie na afloop
van Albers’ inleiding.

12 fruitteelt 24-2017

Import stijgt, kostprijs ook

Als gevolg van de groeiende import staan de prijzen on-
der druk, ook van de grove, donkere kersen die de retail
vraagt. “De gouden jaren zijn voorbij; de prijzen zijn lang-
zaam maar zeker gedaald richting de noodzakelijke (kost)
prijs van € 4 per kilo”, merkte een teler op die zelf voor de
supermarkten verpakt. De afzetorganisaties die sceptisch
zijn over de toekomst van de kersenteelt, beargumenteren
dat ook met de grote import, zelfs in dit jaar. Daarbij zijn
ook goede kersen die voor minder dan de Nederlandse
kostprijs worden geleverd. Deze kostprijs neemt daarbij
verder toe, onder andere door de kosten van netten tegen
de suzuki-fruitvlieg.”

Uit de lezing van onderzoeker Herman Helsen bleek dat
deze fruitvlieg vooral in de late rassen enorme schade

kan veroorzaken. Vanaf de eerste kersenrassen bouwt de
populatie zich zonder maatregelen sterk op. Maar ook
met maatregelen waren de allerlaatste rassen niet meer te
oogsten. De druk is dan zo groot geworden, dat die nau-
welijks of alleen met veel inspanning is te keren. Als dat in
een jaar verschuift van de allerlaatste rassen naar de latere
rassen, is de schade enorm.

Anderzijds richten bedrijven zich bewust op huisverkoop
over de volle kersencampagne'van zo‘n zeven weken.
Huisverkoop is daarbij meer dan verkoop aan huis. Ook de
verkoop vanuit strategische verkooppunten in de nabije
omgeving valt hieronder. De marketing voor deze afzet



<« Wie zich wil onderscheiden bij de supermarkten,

zal hoofdzakelijk Kordia en Regina telen.
Foto: Marijke van Ossenbruggen, NFO

vergt een grote inspanning, zowel op de klassieke manier
als met behulp van social media. Vooral de uitstraling van
de verkooppunten zelf kan vaak beter, oordeelde Albers.
Vooral kleinere bedrijven richten zich op huisverkoop,
hoewel ook grote bedrijven dit afzetkanaal nadrukkelijk
inzetten. Huisverkopers kunnen gebruikmaken van be-
staand promotiemateriaal. Een bord met ‘De fruitigste
kersen’, zoals in de lezing over imago naar voren kwam, is
nog toekomstmuziek. Maar er zijn al toeleveranciers die
een sortiment promotiematerialen leveren, vooral voor
kersen.

Tweedeling of niet: de ontwikkelingen in het retailkanaal
laten die in de huisverkoop niet ongemoeid. Vaak zetten
die ook een deel van hun productie af bij de groot- en
kleinhandel in de omgeving. Als de maatvoering in de
supermarkt nauwer steekt of zelfs gemeengoed wordst,
zullen zij dat ook wensen. Huisverkopers worden dan
ook geconfronteerd met vraag om kersen nauwkeuriger
op maat te sorteren, terwijl zij dat voor hun traditionele
afzetkanalen niet hoefden te doen.

Sortiment afstemmen op afzet
Deze tweedeling qua verkoop zou ook z'n weerslag
moeten hebben op het rassensortiment bij de bedrijven.

Wie zich op huisverkoop richt, moet van de eerste tot de
laatste week goede kersen plukken. Wie zich wil onder-
scheiden bij de supermarkten, zal hoofdzakelijk Kordia en
Regina telen. Kortom: weet voor wie je teelt, benadrukte
Albers. En in het verlengde daarvan, weet welke bomen je
bestelt bij de boomkweker.

Het is maar zeer de vraag of de sterke uitbreiding van het
areaal in de afgelopen vijftien jaar aan de hand van zo'n
afzetstrategie tot stand is gekomen. In 2000 omvatte het
areaal kersen in Nederland 200 hectare. Dat is geleide-
lijk gegroeid tot 400 hectare in 2013. Daarna verloopt de
groeicurve weer steiler en omvatte het areaal vorig jaar
ruim 500 hectare. Ruim 20 procent van het areaal moet
dus nog in productie komen.

Als die aankomende productie uit de gevraagde rassen be-
staat, kunnen die de concurrentie met buitenlandse kersen
prima aan. Telers zouden daarvoor beter met elkaar, maar
ook met de supermarkten moeten overleggen, bijvoor-
beeld over de optimale verpakkingseenheid ten opzichte
van de prijs. Kersen kunnen zich op die manier net zo ont-
wikkelen als kleinfruit. Als alle supermarkten mee zouden
doen, hebben we zelfs te weinig kersen, zo beéindigde
Albers zijn inleiding. ®

Wie zich op huisverkoop richt, moet van de eerste tot de laatste week goede kersen plukken. Foto: NFO
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Kennisdag klein- en steenfruit

Balanceren
op een smal koord

"Het draait in het zachtfruit om drie K'’s, concludeerde dagvoorzitter Frederik Bunt na de lezing

over frambozenteelt onder glas. De kosten van de teelt zijn hoog, terwijl de opbrengsten lang niet

vanzelfsprekend zijn. Kilo's, kwaliteit en kostprijs zijn factoren die een teelt kunnen maken of breken.

Bij glasframbozen telt de timing van de oogst zeker zo sterk mee.

ANTON OOSTVEEN, FREELANCE JOURNALIST, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

Directeur Peter van Osch van veiling Zaltbommel gaf een

Figuur 1. Percentage huishoudens dat frambozen koopt

gedetailleerd kijkje in de meest recente ontwikkeling
bij de vervroegde en verlate teelt van framboos, veelal 2
herfstframboos. De analyse van de Rabobank uit 2016 20
bleek juist en heeft zich sindsdien ook voortgezet (zie 15
beide grafieken). Net voor het uitkomen van de analyse 10
van de Rabobank in 2015, omvatte het areaal framboos .
150 hectare. Een jaar later was dat 200 hectare, wat dit
jaar is toegenomen tot 250 hectare. “Daarvan betreft 0 2011 2012 2013 2014 2015 2016
32 hectare onder glas”, lichtte Van Osch toe. “Zeven
hectare daarvan wordt niet vervolgd”, liet hij erop vol- Bron: GroentenFruit Huis
gen, waarmee hij de volle aandacht van zijn toehoorders
kreeg. "Maar”, zo vervolgde hij zijn ‘inside information’,
“andere telers gaandie zeven hectare compenseren.” Resultaten onder druk
Daarmee wilde hij zeggen dat individuele resultaten van Vooral dit jaar staan de resultaten van glasframbozen in
dezelfde teelt zodanig kunnen verschillen, dat de ene teler zowel de vervroegde als de verlate teelt onder druk door
glasframboos afstoot en de andere dat juist oppakt of concurrentie uit het buitenland. “Het zijn twee korte, in-
uitbreidt. tensieve pieken qua arbeid en omzet. Het is maar net hoe
die voor elk bedrijf vallen ten opzichte van de import
die net wel of net niet op gang komt. Daardoor ver-
Figuur 2. Huishoudelijke aankopen frambozen. schillen de resultaten per bedrijf enorm en breidt het
is 1200 ene uit terwijl het andere stopt.”
Arbeid is een belangrijke factor vanwege de twee
14 1000 oogstpieken. Een betere spreiding van nog betere
o - 800 rassen zou de teelt minder kwetsbaar maken. Lichte-
%, B \/ 2 re, sterke vruchten die toch goed smaken zouden de
by 600 § mmmVolume
£ E Prils kwaliteit voor retail en export verbeteren. Van Osch
3 - 400 ervaart ook een positieve kruisbestuiving van telers
1 | met een achtergrond uit de glasgroenten en uit de
[ fruitteelt. “Dat versterkt elkaar prima. Samen moeten
10 A o we door de barriére heen van drie kilo per vierkan-
o1 2 201 om 2015 2006 te meter in het voorjaar en twee kilo in het najaar”,

Bron: GroentenFruit Huis

besloot van Osch. @
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NFO NIEUWS

Onderhandelingsresultaat Ccao NFO vraagt vrijstellingen aan

De NFO gaat voor het einde van dit jaar voor zes gewas-

Over cao Open Teelten is een onderhandelingsre- beschermingsmiddelen vrijstellingen aanvragen voor het
sultaat bereikt. De cao die tot 1 augustus van kracht teeltseizoen 2018. Het aantal noodzakelijke vrijstellingen
was, wordt verlengd tot 29 februari 2020. Ook komt neemt niet af, doordat gewenste reguliere toelatingen

er een nieuwe arbeidstijdenregeling en gaan de niet afgegeven worden en bestaande toelatingen verval-
cao-lonen met 2,18% per jaar omhoog. len. Hierdoor is het noodzakelijk om enkele tienduizenden
De loonsverhoging is een punt van discussie onder euro’s te investeren om gewasbeschermingsmiddelen tij-
onze achterban en bij één andere sector: de volle- delijk en onder strikte voorwaarde beschikbaar te krijgen.
grondsgroententeelt. De overige 5 sectoren stemden De NFO-aanvragen betreffen de bestrijding van de suzu-
in met het resultaat. ki-fruitvlieg (Tracer en Exirel), de appelbloesemkever voor
De onderhandelingsdelegatie ging akkoord met de alle appeltelers (Raptol) en schurft in de biologische appel
loonsverhoging, omdat we er rekening mee moe- en perenteelt (zwavel, VitiSan en Curatio).

ten houden dat de loonstijging de laatste 10 jaar is

achterbleven bij die in andere cao’s en bij de stijging Resultaat promotie Elstar
De radiospot “Ga voor Kleur, eet een Elstar” is afgelopen
september door ruim 5 miljoen luisteraars gemiddeld 5

Dat de lonen oplopen, komt ook keer gehoord. De spot was te horen op Radio 1, Q music

0 en Skyradio, en heeft gezorgd voor bereik onder allerlei
door schaarste op de arbeidsmarkt doelgroepen. Bijvoorbeeld ruim 1,5 miljoen luisteraars zijn

‘boodschappers’ tussen de 20 en 49 jaar. Daarnaast is er
een aandeel oudere consumenten bereikt dankzij Radio 1.

van het WML (Wettelijk Minimum Loon). De laatste In combinatie met de publiciteit voor de Landelijke Appel-
10 jaar stegen de lonen van de cao Open Teelten plukdag heeft de NFO flink ingezet op pro-

met 13,00%, tegen 16,50% in de cao Glastuinbouw. motie van de nieuwe

Vanaf juli 2007 steeg het WML met 17,57%. oogst. De NFO wil

De loonstijgingen van de cao’s in andere sectoren die ook volgend jaar in

in oktober zijn afgesloten, lagen op 1,8% per jaar. En dezelfde samenwer-

de tendens is dat de loonstijgingen verder oplopen. king met afzetpar-

Zo verwacht het CPB een stijging van de lonen in tijen radioreclame

2018 met 2,2%. Over 2019 is nog geen raming be- inzetten.

kend.

Dat de lonen oplopen, komt ook door schaarste op
de arbeidsmarkt. Om nieuw personeel te kunnen
werven, zal de beloning in onze sector in de pas
moeten lopen met die in andere sectoren. Verder
speelt voor de fruitteeltbedrijven dat veel gewerk-
te uren worden beloond worden op WML-niveau,
en slechts een beperkt deel van de werkzaamhe-
den (geschat op 15 tot 20%) via de bovenliggende
cao-schalen.

Conclusie: de loonstijging is aan de stevige kant,
maar houd daarbij in het oog dat er schaarste aan
het ontstaan is op de arbeidsmarkt. Met deze loon-
afspraak hebben we wel tot 1 maart 2020 duidelijk-
heid. En 85 tot 90% van de arbeid in de fruitsector
wordt beloond op WML-niveau.
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Ingezonden brief

Voorzitter NFO

Volgend jaar yindt er binnen de NFO een voorzittersverkiezing plaats, omdat de huidige voorzit

een termijn van vier jaar heeft opzitten. Reden om nu al te kijken naar de procedure om een nieuwe

yoorzitter te kiezen. De yoorzitter van een belangenorganisatie heeft een pelangrijke verbindende

functie, en moet dus de taal van haar leden spreken en hun zorgen kennen. Daarom pben ik van mening

dat de NFO haar voorzitter op een andere manier moet kiezen dan in het verleden.

Fruittelers hebben pehoefte aan een vakbekwame en constructieve collega als yoorzitter. Het is van

wezenlijk pelang dat iedere teler het idee heeft dat hij daar iets aan kan bijdragen. Boven

de voorzitter van de NFO het boegbeeld zijn van de gehele fruitteeltsector: Deze wordt democr

verkozen uit kandidaten door middel van stemmen van de telers self. In principe wordt de voorzitter

verkozen voor vier jaar, tenzij de A.LV. besluit dat er nog een periode van vier jaar volgt. In overleg met

de afdelingen maakt de NFO als eerste een proﬁelschets van de functie. Belangrijke onderdelen zijn:

* |eeftijd tussen 35 en 55 jaar
x HBO-(denk)niveau

* actief fruitteler

Daarnaast geeft men ook de kaders weer waarbinnen de functie wordt uitgeoefend, waaronder de

beschikbaarheid en een vooraf vastgestelde vergoeding (vast bedrag per jaar). Een teler kan dan

hand van die kaders besluiten of hij/zij mee wil doen aan de aanmeldingsprocedure. De kad

meer dan nu gericht moeten zijn 0P praktische kennis. Tevens moet een fruitteler voor de vergoeding die

hij ontvangt, werk kunnen inkopen op zijn eigen bedrijf.

Kandidaten kunnen zich vervolgens (laten) opgeven, maar moeten voldoende achterban heb

Fruittelers tekenen een lijst voor een totaal aantal hectares (NFO) teelt (m'm'lmaal 500 he

ctare). Daarna

worden alle kandidaten voorgeste\d in het vakblad. Tijdens een meeting kunnen kandidaten de leden

vervolgens ontmoeten en laten bevragen over inhoudelijke zaken. Uiteindelijk volgt er een verkiezing,

waarbij de grootte van het bedrijf meeweegt in de stem. Dus: hoe meer hectaren het pedrijf van een

NFO-lid telt, hoe zwaarder de stem van dat NFO-lid telt. Zo krijg je €en erg evenwichtig 9

eheel. Van het

allergrootste pelang is dat de leden zelf de keuze maken en niet de NFO-bestuurders of de directieleden.

Dat s namelijk nodig om de transparantie te waarborgen!

Een nieuwe voorzitter moet een pelangrijkere inbreng krijgen binnen de organ'\satie, zoda

gedachtegoed waarmee hij/zij gekozen wordt ook kan yertalen binnen de organisatie. \oorzitter en

pestuur zetten de koers uiten directie en medewerkers zijn er voor de uitvoering.

Door deze procedure iedere vier jaar te doen (in pr'mcipe), blijft alles en iedereen scherp- Tevens i

meest democratische mogeli]kheid om als organisatie dicht bij de achterban te blijven.

Na overleg met diverse collega’s heb ik besloten deze prief metu te delenin afwachting van uw reacties.

Wat u er ook van vindt, laat het mij weten.

Met vriendelijke groet,
B.van Doorn (baren60@p|anet.n\)
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Op pagina 16 in deze Fruitteelt staat
een ingezonden brief van de heer

B. van Doorn. Hieronder leest u de
reactie op deze brief van het bestuur
van de NFO.

De huidige procedure voor de ver-
kiezing van de voorzitter binnen de
NFO, staat omschreven in de statuten
van de NFO. Het bestuur kan deze
niet veranderen, dat kan alleen de
ALV. De huidige procedure is als
volgt:
® De voorzitter wordt gekozen door
de ALV, dus door de leden.
® Voor de functie van voorzitter
wordt een profielschets opgesteld.
® Het bestuur moet een kandidaat
voordragen om ervoor te zorgen

dat de continuiteit is gewaarborgd.

® Leden kunnen tegenkandidaten
voordragen.

® De kandidaten krijgen de gelegen-
heid hun visie en plannen te pre-
senteren.

® De voorzitter wordt gekozen voor
een termijn van vier jaar en is twee
maal verkiesbaar.

De procedure binnen de NFO is ver-
gelijkbaar met die van andere bran-
cheorganisaties.

Heeft u behoefte om te reageren,
neem dan graag binnen veertien
dagen contact op met uw kringvoor-
zitter.

Marc André de La Porte

(tel. 06 18683653)

Cees Masteling (tel. 06 512 862 00)
Hein van Kekem (tel. 06 206 788 23)
Sjaak Walraven (tel. 06 539 408 94)
Olav Kavelaars (tel. 06 201 326 35)

Grootfruit

Conference
shoeien

Door te snoeien kunnen we om-
standigheden in de boom wijzigen,
waaronder:

* lichtinval;

* soort hout;

* hoeveelheid hout.
Vervanginssnoei past in het kader
van ‘minder werk en meer peren’.
De techniek is makkelijk uit te
leggen aan derden, het kost min-
der dunwerk, en levert jong hout
op dat vaak grover fruit geeft. Pas
vervangingssnoei toe aan de hart-
tak, maar voer dit ook uit op de
frametakken tot op zekere hoogte.
Ook hier streven we naar jong vitaal
hout met een minimale inzet van
arbeid. Kies op de frametak waar
mogelijk voor de wat horizontale-
re scheuten, in plaats van voor de
rechtopstaande waterloten. Feit is
dat u eerst iets zal moeten laten
staan om iets te creéren. Wanneer
u jaarlijks alles wegsnoeit, veroor-
zaakt dat alleen maar meer groei.
Vervangingssnoei wordt ook wel
1-2-3-snoei genoemd. Scheut laten
staan - knippen op de overgang/
door de knoppen - verwijderen. We
rekken dit vaak wat op naar vier
jaar, omdat een tweejarige tak nog
vitaal genoeg is om een ronde mee
te gaan.

Om vervanging tot een succes

te maken, is de basis belangrijk.
Met andere woorden: een goede
scheut met duidelijke bladogen. Te
zwakke scheutjes gaan geen sterke
knoppen ontwikkelen en de echte
sterke waterloten zijn veelal te lang
en worden ook minder makkelijk
vruchtbaar.

Laat in de kop de rechtopstaande
scheuten liever staan; deze kunt

u langer vitaal houden dan de

Foto’s: NFO

scheuten die al horizontaal staan.
Een scheut hoeft geen eindknop te
hebben, omdat de kans op doorzak-
ken dan ook erg groot is. Een uit-
zondering hierop zijn jonge bomen
die nog niet vruchtbaar zijn. Hier
selecteren we juist op horizontaal
rustiger hout en op scheuten met
een eindknop, om zo snel mogelijk
een vruchtbare boom te krijgen en
te gaan produceren.

JORIS WISSE
CENTRALE ADVIESDIENST FRUITTEELT
JCWISSE@CAF.NL

Registratie
uitgevoerde
bespuitingen

Aan het slot van het gewasbescher-
mingsseizoen staan er in veel perce-
len nog enkele bespuitingen tegen
vruchtboomkanker op het program-
ma. Is de bladval niet gestimuleerd
met een koperbespuiting, dan
verloopt dit proces trager, vooral in
appel. Plan de laatste bespuitingen
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zo gericht mogelijk. Weeg de mate van bladval, het ras
en de weersvoorspellingen af tegen het risico op infec-
ties.

Omdat gewasbeschermingsmiddelen inzetten zo complex
is, is het des te belangrijker om uw registratie op orde te
hebben.

Besteed in deze periode ook aandacht aan de registratie
van de uitgevoerde bespuitingen. Binnen o.a. Global-
GAP is het verplicht om bespuitingen binnen drie dagen
te registeren. Wellicht gebruikt u hiervoor in eerste
instantie een registratieboekje of de kalender. Rond uw
registratie nu af binnen het registratieprogramma.

Het afgelopen gewasbeschermingsseizoen is het mid-
delenpakket wederom gewijzigd ten opzichte van het
jaar ervoor. Gelukkig veelal in positieve zin, zoals het

Klein- en steenfruit

eerste gebruik van o.a. de fungicides Delan Pro, Serca-
dis, Faban en Serenade. Binnen de herbicides konden we
voor het eerst gebruikmaken van Agil 100 EC en AZ500.
Andere, wat minder positieve ontwikkelingen zijn wij-
zigingen in diverse etiketten, zoals het hanteren van
een minimale interval, driftreducerende maatregelen,
tot het wijzigingen in het residubeleid bij de oogst. Dit
vertaalt zich vervolgens in moeilijke tot zelfs onwerk-
bare situaties. Het wordt steeds complexer om gewas-
beschermingsmiddelen in te zetten en daardoor ziektes
en plagen onder controle te houden. Gelukkig wordt er
achter de schermen hard gewerkt aan behoud van het
middelenpakket. Ook wordt er veel onderzoek gedaan
naar het gericht inzetten van de huidige middelen. Dat
kan - mogelijk op relatief korte termijn - resulteren in
wijzigingen zoals nieuwe toelatingen, tot aan zelfs het
wegvallen van middelen.

Omdat gewasbeschermingsmiddelen inzetten zo com-
plex is, is het des te belangrijker om uw registratie op
orde te hebben. Bijvoorbeeld op ctgb.nl en fytostat.nl
vindt u informatie over alle actuele etiketten. Specifiek
voor de fruitteelt kunt u ook de Fruitregistratiewijzer
raadplegen. Hier vindt u het gehele etiket, naast uitleg
over de belangrijkste aspecten van het etiket.

Bewaar tot slot middelen vorstvrij.

FERDY TOLHOEK
CENTRALE ADVIESDIENST FRUITTEELT
FTOLHOEK@CAF.NL

Opkweek

Zorg voor goed afgeharde frambozen- en bramen-
planten voordat u ze in de koeling opslaat. Wanneer

u plantmateriaal onder vochtige omstandigheden en/
of met veel blad inpakt, loopt u een verhoogd risico op
schimmelvorming en op slechter uitlopende stengels
tijdens de teeltfase. Hoe langer de bewaarduur en hoe
meer planten in een bak, hoe groter het risico dat er
kwaliteitsproblemen ontstaan.

Voorkom dat de stengels uitdrogen tijdens het koelpro-
ces. Gebruik bijvoorbeeld folieplantzakken, maar zorg
wel voor voldoende ventilatie, gasuitwisseling en afvoer
van te veel vocht. De plaats van de bakken in de koelcel
kan van invloed zijn op het temperatuurverloop in de
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Opkweekveld met frambozenplanten.
Foto: Heino van Doornspeek, Vlamings BV



bakken. Controleer daarom regelmatig de klimaatinstel-
lingen, liefst ook tussen de planten in de bak.

Bereidt u voor op omstandigheden zoals strenge vorst,
zodat u het plantmateriaal dan snel en efficiént kunt
inpakken. Voorkom ook dat het substraat uitdroogt; dat
vergoot namelijk het risico op vorstschade. Haal afwij-
kend plantmateriaal uit de aanplant voor een uniforme
kwaliteit. Behandel waar nodig nog eens preventief
tegen bodem- of wortelschimmels en voorkom plantuit-
val tijdens de teeltfase.

Bescherm de planten na elke gewashandeling tegen
schimmelinfecties, ook kort voor het inpakken. Dit geldt
overigens ook voor planten die op een andere manier
overwinteren. Gebruik waar mogelijk bij voorkeur ande-
re actieve stoffen dan toegestaan tijdens de teeltfase.

HEINO VAN DOORNSPEEK

VLAMINGS BV
HEINO.VAN.DOORNSPEEK@VLAMINGS.NL

Bedrijf

Meten is weten

Door op basis van cijfers te ondernemen, weet een
ondernemer precies hoe zijn bedrijf in elkaar zit en waar
hij staat in de markt. In een competitieve sector is het
noodzaak om te weten waar je staat en hoe je pres-
teert bijvoorbeeld ten opzichte van vorig jaar, maar ook
vergeleken met je ‘collega’s’ in de sector. En juist het
bijhouden en laat staan delen van cijfers blijkt in deze
branche geen gemeengoed. Vaak gehoord argument is
'Het is appels met peren vergelijken’.

Het is voor fruittelers vaak hard werken voor weinig
geld. Je moet vechten voor een goed resultaat. Tien jaar
geleden kon je nog keuzes maken op basis van onder-
buikgevoelens. Toen waren de bedrijven kleiner en dus
beter te behappen voor de gemiddelde fruitteler. Op
dit moment heb je meer reden om zaken op een rij te
zetten. Waarom? Elk jaar valt 3 procent van de fruit-
teeltbedrijven af. De overblijvers worden steeds groter
en complexer en vaak ook zwaarder gefinancierd. Dit in
een omgeving die steeds meer van u en uw bedrijf eist.
Door de steeds dunnere marges moet u wel scherper
gaan sturen. Maar waarop stuurt u?

Randvoorwaarde voor continuiteit

Informatie bijhouden en delen kan u vooruithelpen.
Dan weet u bijvoorbeeld wat uw middenprijs is voor
een bepaald ras en hoe die zich verhoudt tot de sector.
Misschien liggen bepaalde kosten op uw bedrijf wel veel
hoger dan bij vergelijkbare bedrijven. Maar als u dat niet
weet, kunt u hier ook niet op inspelen. Kortom: ‘meten
is weten’ is een randvoorwaarde voor continuiteit.
Sommige ondernemers kijken enkel naar de stand van
hun rekeningcourant (meten) om te bepalen of ze kun-
nen investeren, maar er zijn meer voorwaarden waar-

Stuur meer op cijfers en vergelijk uw cijfers door de jaren
heen met elkaar.

aan u het succes van uw onderneming kunt afmeten en
vervolgens bijsturen. Keuzes maken wordt hierdoor veel
gemakkelijker!

Een tip voor de toekomst: stuur meer op cijfers en ver-
gelijk uw eigen cijfers door de jaren heen eens met el-
kaar. Dat is dus veel meer dan uw boekhoudrapport die
u ruim na afsluiten van een jaar als terugblik ontvangt.
Deze is relevant voor de belasting, maar in veel mindere
mate voor u en uw toekomstige keuzes. Weet u bijvoor-
beeld wat uw middenprijs Elstar over de afgelopen 5
jaar gemiddeld is geweest? Niet? Geen probleem als u
zich dat kan permitteren?! Daarnaast is het ook verstan-
dig uw cijfers te vergelijken met de ‘norm’. Misschien
kunt u wel met eenvoudige maatregelen uw kosten
verlagen en uw omzet verhogen. Maar het begint met
inzicht.

MARCEL MAN

STRATEGISCH SPARRINGPARTNER FRUITTEELT
MARCEL.MAN@ABAB.NL
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Van Knop tot Oogst, kleinfruit

ledereen heeft
plannen om te planten

In de relatief rustige tijd na de oogst, hebben alle telers in deze serie plannen om het areaal uit te

breiden. Sommige daarvan zijn zelfs al helemaal uitgevoerd. Al het product is afgezet en de snoei in

de bessen is alweer begonnen.

ANTON OOSTVEEN, FREELANCE JOURNALIST, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

“\We sorteren nu even geen rode bessen”, vertelt Gerwin
van Maanen terwijl hij onderweg is. Achterin zijn bus
staat de spuit, die hij naar het mechanisatiebedrijf brengt
voor de keuring. “Dat zijn de werkzaamheden van deze
periode: enkele vergaderingen, de administratieve puntjes
op de i voor de audit van GlobalGAP en onderhoud plus
reparatie. Om te snoeien zit er nog net te veel blad aan de
struiken. Dan heb je geen goed beeld van een volwassen
struik. Misschien dat we zaterdag beginnen in een eenja-
rig perceel Rovada, waar eigenlijk alleen het zijhout wordt
gesnoeid. Bij Junifer maak je vaker een afweging om een
tak te sparen of juist weg te halen. Dat doen mijn vader of
ik.

In de aanloop naar de kerstdagen sorteren we de laatste
bessen”, vervolgt de teler. “lk heb al veel bessen afgezet
tijdens de oogst en aan het begin van de bewaring. De
kwaliteit was goed en de uitval minimaal. Het valt me op
dat veel aankopen op het laatst worden beslist. 's Avonds
stemmen we met de veiling af, maar geregeld wordt de
verpakking bijvoorbeeld om 11.00 nog bijgesteld voor
uitlevering om 16.00 uur. Gelukkig is dat voor ons geen
probleem omdat we dicht bij de veiling zitten. De prijzen
stijgen nu wel, maar het bewaarseizoen zit als het ware al
bijna in het nieuwe jaar. In plaats van in de vierde week in
augustus, waren alle bessen nu op 4 augustus al geplukt.
Die extra maand telt wel mee. Achteraf moet blijken of
het verstandig is geweest de hele oogst voor het einde van
het jaar af te zetten. Sowieso is dat dan een moment om je
strategie nog eens te overdenken.”

Pas op de plaats met Haronia

Vooruitlopend daarop breidt de teler uit Dodewaard zijn
areaal rode bes nog wat uit. “Op de droge momenten in
de afgelopen periode hebben we de grond geploegd en
gelijk gemaakt met de kilverbak. Met een beetje geluk
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kunnen we de grond ook onder goede omstandigheden
nog fijner maken. Daarbij moet je geen regen krijgen,
want dan hoef je tot ver in het voorjaar niet meer aan
planten te denken.”

Voor deze nieuwe aanplant is de keuze weer op de ver-
trouwde Rovada gevallen. “Het perceel ligt wat verder van
huis en dit ras leent zich ervoor om bijvoorbeeld de oogst
in een korte periode met relatief veel mensen te doen.”
De jongste ervaringen met het nieuwe vroege ras Haronia
maken Van Maanen voorzichter. “Net als de eerste der-
tig proefstruiken zijn de nieuwe rijen het afgelopen jaar

Foto: Caroline van Assche, NFO



redelijk gegroeid, maar het ras blijkt wel gevoelig voor
meeldauw. De trossen zijn mooier dan van Jonkheer van
Tets, maar toch niet zo mooi als die van Rovada. Alleen zijn
die proefstruiken in het tweede jaar maar matig gegroeid.
Daardoor kijk ik toch nog even aan of ik hiermee verder

ga.

"

Nieuw perceel in oktober kant en klaar
Gerard Vrielink uit Vriezenveen kijkt tevreden terug op
de afgelopen weken. Hij breidde zijn areaal blauwe bes
uit met ruim drie hectare Liberty en Draper. “Dit perceel
heeft geen steunmateriaal nodig, maar desondanks is het
een heel traject, waarbij je geen regen kunt gebruiken op
het verkeerde moment. Vanaf een oktober was alles strak
gepland. Na de eerste bewerking is de grond gekilverd.
Toen alles vlak lag, zijn de buizen aangelegd om te kunnen
fertigeren en beregenen. Vervolgens zijn de ruggen klaar-
gemaakt om de struiken te kunnen planten. Het is soms
moeilijk alles op het juiste moment uit te voeren, maar
uiteindelijk is het gelukt om alles klaar te hebben voor de
herfstvakantie.

In de herfstvakantie konden we alles planten met onze
vaste snoeiploeg van jongeren uit de buurt. Nu hoeven
we de nieuwe struiken alleen nog af te dekken met hout-
snippers. Dat gaat onkruid tegen, houdt de grond vochtig
en beschermt de struiken tegen vorst. Zaterdag beginnen
we met het snoeien”, vertelde Vrielink vorige week. “We
snoeien met deze ploeg de hele winter door op zaterdag
en in de vakanties. Als in de winter blijkt dat het daarmee
niet afkomt, schakel ik een paar extra volwassenen in om
door de week extra te snoeien.”

Uitbreiden met Lazoet 1

Cees de Ruiter uit Numansdorp is jaarlijks aan het rooien
en planten, maar dan in zijn bestaande pruimenpercelen.
“Zolang je bij appel geen vruchtboomkanker en bij peer
geen bacterievuur hebt, vallen deze bomen bij wijze van
spreken alleen uit als de paal breekt en ze omvallen. Maar
bij pruim gaan ieder jaar wel een paar bomen dood. Ik heb
deze herfst al vijftien bomen per hectare vervangen. En
het is een hele klus om volwassen bomen tussen de andere
uit te rooien en weer een nieuwe terug te planten. Het
kost me drie dagen voordat alles weer netjes is.”

Foto’s: NFO

Dat weerhoudt De Ruiter er niet van om zijn areaal pruim
uit te breiden. Een oud perceel Golden Delicious maakt
plaats voor een hectare Lazoet. “We planten nummer

één van dit concept, waarvan de pluk net na die van Opal
valt”, licht de teler toe. "De keuze bestaat in principe uit
de latere nummer vier en deze. Op verzoek en in overleg
met The Greenery planten we nummer één. Blijkbaar is de
behoefte aan dat vroege nummer het grootst.” @
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Bodem

Verwennerij

voor de boom

Herinplant wordt steeds meer een gangbaar onderdeel van de teelt. Er komen ook steeds meer

producten op de markt voor plantgatbehandelingen. Wat is er allemaal te koop? Hoe werken

deze bodemverbeteraars en hoe nuttig zijn ze? Fruitteelt stak zijn licht op tijdens de Appeldag-

resultatenavond.

MARIJKE VAN OSSENBRUGGEN, VAKREDACTEUR FRUITTEELT, MVOSSENBRUGGEN@NFOFRUIT.NL

Half april dit jaar begon David van de
Graaf - fruitteeltadviseur bij Delphy

- met een wortelontwikkelingsproef.
De proef omvat zeven behandelingen
en een onbehandeld, uitgevoerd op
M9-onderstammen in 7-literpotten
(30 onderstammen per behandeling).
Van de Graaf beoordeelde de boven-
grondse groei en het wortelgestel.
Onbehandeld bestaat uit gemiddel-
de, verse boomgaardgrond (20 pro-
cent afslibbaar) die ook een bodem-
analyse heeft ondergaan.

De proef stond op het programma
van Dé Appeldag eind juni in Neerij-
nen. Op 7 november jl. toonde Van
de Graaf de eindresultaten ervan

tijdens de Appeldag-resultatenavond
bij Gruun in Ommeren.

Wat wil je bereiken?

“\Wat je je altijd af moet vragen als je
een plantgatbehandeling overweegt,
is wat je er precies mee wilt bereiken.
Wil je meer groei, vitaliteit of gaat
het je vooral om het vochtvasthou-
dend vermogen? Om te bepalen wat
het effect was van de behandelingen
in de proef, namen we de wortel-
gestellen voorzichtig uit de potten
en haalden we de grond er zoveel
mogelijk van af. Vervolgens beoor-
deelden we het uiterlijk, hebben we
ze gewogen en beoordeelden we de

Tabel. Proefopzet wortelontwikkeling bij appel

Behandeling Dosering’

Onbehandeld
Zeba (UPL) 2,2 gram per liter
Zeba + Vivimus
DCM Vivimus 50/50 gemengd

PRP Explorer 30 gram per liter

Crehumus 1 gram per liter
DCM Vivifos 1 gram per liter
DCM Vivisol 1,29 gram per liter

2,2 gram per liter (Vivimus 50/50 gemengd)

" De dosering is omgerekend voor de pottenproef. Voor praktijksituaties in vollegrond gelden

dus andere hoeveelheden en wordt meestal gerekend met een dosering van ongeveer 8-10 liter,

vergelijkbaar met een plantgat.
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mate van vochtigheid.” Dat laatste
is vooral interessant bij gelkorrels.
Tijdens de proef is er niet extra
bijgemest; wanneer dat nodig was
is er wel beregend. Bij onbehandeld
kwam de wortelontwikkeling er het
meest bekaaid vanaf. Zie op de foto
de linker boom in de rij; deze heeft
duidelijk de kleinste kluit.

Na drie dagen nog steeds nat
In de tabel staan de verschillende be-
handelingen die tijdens de proef zijn
getest. Twee behandelingen werden
uitgevoerd met Zeba (gelkorrels op
zetmeelbasis). Dit gaf een overdui-
delijk effect. “We kregen de grond
bijna niet van de wortels af; dat is het
effect van de korrels. Zelfs nadat we
de wortels drie dagen hadden laten
drogen in een tunnelkas, waren ze
nog steeds nat.” Beide Zeba-behan-
delingen hadden een goede bewor-
teling tot gevolg, waarbij ook veel
haarwortels waren te zien. “Zeba in
combinatie met Vivimus, gaf gemid-
deld de grootste wortelkluwen en le-
verde het hoogste wortelgewicht op.
“De behandeling levert een intensie-
ve beworteling op, maar zou over-
dreven zijn voor de praktijk.” Volgens
Marcel van Doorne van UPL Benelux,
is de werking tijdens de eerste zes



maanden het meest effectief. Na 1

tot 1,5 jaar is de korrel volledig afge-
broken. Vooral in akkerbouwgewas-
sen worden de korrels veel gebruikt.

Goed mengen

De behandeling met uitsluitend Vivi-
mus, kwam als zeer goed uit de bus.
Het gaf veelal een forsere weggroei
en scheutlengtegroei. “In de proef
mengden we Vivimus (van DCM) in
een kruiwagen met de onbehandelde
boomgaardgrond. Goed mengen is
heel belangrijk, want anders krijg

je bloempotvorming. En je wilt juist
wortelvorming in de breedte en diep-
te.” Voor de praktijk waarin je een
sleuf trekt, de boom plaatst en er met
de aanaardschijf er weer langs gaat,
is dat uiteraard makkelijker gezegd

dan gedaan. Volgens Twan Wubbels
(DCM) is de toepassing inderdaad
wat extra werk. In de praktijk wordt
per plantgat meestal een liter of acht
gebruikt van de bodemverbeteraar.
Toepassen gebeurt volgens Wub-
bels veelal met de hand: emmertje
erbij (bijvoorbeeld vullen via bigbag
Vivimus mee achter de trekker), en
vervolgens met een ‘schep of stokje’
mengen.

Weerbaarder gewas

De behandelingen met Vivifos, Vi-
visol, en PRP Explorer hadden duide-
lijk een harder en donkerder blad tot
gevolg, wat zorgt voor een weerbaar-
der gewas. De scheutlengtegroei was
vergelijkbaar met die bij onbehan-
deld. De PRP Explorer gaf vooral veel

David van de Graaf bij de
appelonderstammen uit de
wortelontwikkelingsproef. De
onderstammen staan in dezelfde
volgorde als in de tabel (links
onbehandeld).

Foto: Marijke van Ossenbruggen, NFO

hard, groen blad; de wortels kwamen
hierbij als minste uit de proef. De
energie lijkt dus vooral naar het blad
te gaan. Vivifos, dat meestal wordt
toegepast bij wat warmere gronden,
zorgt vooral voor vitale bomen. Het
gaf ook een aardig goed wortel-
gestel. Vivisol gaf nog wat meer
haarwortelvorming dan Vivifos. De
Crehumus-toepassing gaf een enorme
wortelontwikkeling en een sterkere
scheutgroei dan de andere behande-
lingen. ®
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Markizicht

Verwachting bij appels
hoog gespannen

"Het aanbod aan Conference is toegenomen", zo blikt Ema-
nuel Sluis van Service2Fruit terug op de afgelopen weken.
“Het besef groeit dat niet alle peren lang te bewaren zijn.
Dat maakt het makkelijk aanbod te vinden voor de afzet op
de korte termijn. Het blijft opvallend hoe divers de kwaliteit
is van de verschillende partijen. Het verschil tussen wel of niet
beregend is genoegzaam bekend, maar daar doorheen speelt
ook bijvoorbeeld windschade. Die vind je bij inwendige sterke
peren, maar ook bij peren die al zwakker zijn. In tegenstelling
tot bij appel staan de prijzen van peren voor de verwerkende
industrie wat onder druk. Dat is ook een teken dat de uitval
niet altijd meevalt. Gieser Wildeman en Doyenné du Comice
worden goed verkocht, eigenlijk ongeacht de kwaliteit. Daar
is ook weinig meer van te vinden, althans bij telers. Ik denk
dat er nog wel wat op de markt kom van partijen die voor de
lange termijn op het hout zijn gekocht.”
In tegenstelling tot bij Conference, neemt de bereidheid
om af te zetten bij Elstar, maar ook Jonagold nog eerder af.
Goede Elstar brengt nu uit de cel tot € 0,90 per kilo op, maar
de verwachtingen onder telers liggen nog hoger. Bij Jonagold
ligt het prijsniveau wat lager, maar is de trend gelijk. Ook
ongekleurde, harde appels worden op termijn al vastgelegd
voor de schil. Het is
moeilijk om te zeggen
hoe groot het percen-
tage van het aanbod
is waarbij de verwach-
tingen zo hoog zijn
gespannen. Maar hoe
beperkt misschien
ook, het is een be-
langrijk signaal. Telers
waren marktconform
Elstar aan het afle-
Foto: Marijke van Ossenbruggen, NFO  veren gebaseerd op
€ 0,80 per kilo, maar
zien dan dat er meer in de markt zit. Na het voorlaatste num-
mer bracht Gieser Wildeman nog een euro op. Daarna is dat
nog opgelopen tot € 1,30. Niet dat alles voor die prijs weg
gaat, maar het is toch belangrijk te weten dat die prijs ook
wordt gemaakt.”
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Gevolgen Brexit
nog onvoorspelbaar

Brussel/London - “Bereidt u voor op alle moge-
lijke gebeurtenissen.” Dat welgemeende advies
kreeg internationaal beleidsspecialist Klaas Jo-
han Osinga van de Brexit Taskforce van de Euro-
pese Unie. De enige zekerheid op middellange
termijn is de Brexit zelf op 30 maart 2019. Dat
is al in het afzetseizoen van de volgende oogst.
Een harde Brexit heeft catastrofale gevolgen
voor de export van onder andere fruit, zo
schrijft Osinga in zijn column in Nieuwe Oogst.
In de aanloop naar de Brexit zijn de gevolgen
al scherp voelbaar, zo meldt de website van de
Sunday en Daily Express. Het Britse pond zakt
steeds verder weg en stond begin deze week
nog maar 12 procent boven de euro. Dan wekt
het geen verbazing dat in de inflatie van groen-
ten tot grote hoogte is gestegen. Ten opzichte
van een jaar eerder liggen de prijzen 6 pro-
cent hoger, zo meldt de website waarbij naast
groenten ook fruit als illustratie zijn afgebeeld.
Supermarkten proberen de inflatie van levens-
middelen zoveel mogelijk te beperken door de
eerste levensbehoeften te ontzien. Peren en
zachtfruit horen daar niet bij en moeten dat
misschien compenseren.

De grote onzekerheid wordt gevoed door

het gebrek aan daadkracht binnen de Britse
minderheidsregering van de Tories. Die is af-
hankelijk van steun uit Noord-lerland. Maar
parlementsleden uit dit deel van het Verenigd
Koninkrijk zullen niet instemmen met een daad-
werkelijke grens tussen Noord-lerland en de
republiek lerland. Een grens die dan ook weer
bij Hoek van Holland en Calais wordt opgetrok-
ken, merkt Osinga op.



- —

| Lachen met Migo

| Koninklijke Fruitmasters onder-

| steunt deze maand de CliniClowns
met Migo. De afzetorganisatie

| schenkt voor elke verkochte ver-
pakking Migo € 0,50 aan deze

| organisatie. CliniClowns bezorgen

| zieke kinderen een glimlach; deze

maand doen ze dat precies 25 jaar.

| Naast deze donatie doet Fruitmas-
ters de peren zelf cadeau tijdens
| het ‘daybreaker Migo peren

Amsterdam. Fruitmasters en Cli-
niClowns laten de kinderen eten,
lachen en dansen vanaf 8.00 uur

tot 9.30. uur. Dan is ook het eind-

| dansfeest’. Dat vindt donderdag
bedrag van de actie bekend en

7 december plaats in Club NL in

L- - - - - - - - = = = =

Luxe fruit trekt vraag weer aan

De Rabobank verwacht de komende jaren weer een
bescheiden groei in de Europese vraag naar vers fruit.
De afgelopen jaren groeide de vraag naar fruit in de
Europese Unie nauwelijks. Maar nu voorzien de ana-
listen weer een jaarlijkse toename van 0,9 procent.
Achter dit gemiddelde gaan verschillen schuil, waarbij
de vraag naar ingeburgerde appel- en perenrassen
wellicht afneemt. De vraag spitst zich namelijk toe op
de duurdere soorten, zoals zachtfruit, rassen met een
onderscheidende smaak en exoten als avocado’s. Om-
dat veel van dit fruit al dan niet in het winterseizoen
van buiten de EU komt, stijgt deze import sneller dan
de consumptie van fruit.

De Rabobank ziet ook in de Verenigde Staten en Chi-
na een expliciete vraag naar duurdere soorten fruit.
China is een opvallende markt, omdat hier trends van
zowel een groeimarkt als een gevestigde markt te-
gelijk plaatsvinden. De invoer van vers fruit en noten
groeit met 18 procent per jaar. Ook hier is er meer
vraag naar zachtfruit, zoals kersen, avocado’s en bio-
logisch product. Daarbij hechten Chinese consumen-
ten veel waarde aan een merk dat de kwaliteit moet
garanderen. Als het gaat om digitale boodschappen,
groeit China bijvoorbeeld veel sterker dan Duitsland.
Daar groeit deze markt van drie naar zes miljard dol-
lar van 2015 tot 2020, verwachten analisten. In China
gaat dat met andere getallen; van 7 miljard naar 178
miljard.

overhandigt de afzetorganisatie |
de cheque aan de directeur van
CliniClowns. Wie daar bij wil zijn, |
kan tot 24 november reserveren
bij info@dekroonophetwerk.nl. |
- — 1

ANTON OOSTVEEN
FREELANCE JOURNALIST
FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL
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Markizicht

COLUMN

HOE GAAT HET VERDER, NOG BETERE PRIJZEN?

Voor appels en peren worden top-
prijzen betaald. Zijn verdere prijs-
stijgingen mogelijk in de tweede
helft van het seizoen?

1 miljoen ton minder appels
De EU-voorraden per 1 november
zijn nog niet beschikbaar. Maar bij
appels is een trend zichtbaar. Vol-
gens de beschikbare gegevens zit er
1 tot 1,2 miljoen ton appels minder
in de bewaring dan de afgelopen
drie jaar (-25%). Alleen Frankrijk en
Tsjechié hebben min of meer nor-
male voorraden, maar in alle andere
landen lopen de percentages ten
opzichte van voorgaan-

eruit voor de tweekleurige appels
die ook in Duitsland verkocht kun-
nen worden.

Situatie Jonagold-groep

Van het voor Nederland en Duits-
land belangrijke ras Elstar is de
voorraad 30% kleiner dan vorig jaar.
Het aanbodsgat ten opzichte van
2015/'16 is zelfs nog groter en neigt
in Duitsland naar 40%. Waarschijn-
lijk zullen de prijzen nog wel zullen
stijgen, maar voorkomen moet wor-
den dat de consumenten uitwijken
naar andere producten. De consu-
ment accepteert op dit moment de

Jonagold van de beste kwaliteit,
maar dat is niet echt kosteneffec-
tief, want Polen beschikt slechts
over 70.000 ton (vorig jaar 130.000
ton). In elk geval zullen discounters
proberen om eerder dan voorgaan-
de jaren appels van het zuidelijk
halfrond te gaan verkopen. Een
betrouwbare oogstraming daarvan
is echter op zijn vroegst vanaf janu-
ari 2018 beschikbaar.

Kwaliteitsproduct moet

duurder worden

Voor peren ontbreken nog de voor-

raadcijfers uit Italié en Belgié. De
overige landen melden

de jaren in de dubbele
cijfers. Er zal blijvend
minder product be-
schikbaar zijn en de
grootwinkelbedrijven
krijgen vermoedelijk
Nederland
nog meer problemen

met de continuiteit van Duitsland

de leveringen. Totaal

Belgié of Oostenrijk,

Noord-

q Duitsland
Trentino, het Boden- ultsian
seegebied en de regio Zuid-

Duitsland

Rijnland kunnen hun
productieverlies niet

compenseren met de

Duidelijk kleinere voorraad Elstar

Appelvoorraden per 1 november in 1000 ton
2017/18 127
EU Totaal |[eleilsliig 179
45
47
ma

een tekort van 10% ten
@ opzichte van vorig jaar.
De afzet tot nu toe loopt
naar tevredenheid en

de prijzen schommelen
weinig op het relatief
hoge niveau. Men moet
echter de continuiteit
van de leveringen hoog
houden, omdat een zeer

groot deel van het pro-

— duct niet geschikt is voor

het laatste deel van het
afzetseizoen. Dit zou op

zijn beurt het aanbod

prijsstijgingen van

de laatste weken. Sommige telers
klagen over een productieverlies
van 70% en meer. In Zuid-Duitsland
bedraagt het voorraadverschil meer
dan 80%.

In Frankrijk is de appelafzet relatief
zwak. Consumenten kochten in
augustus tot oktober 6% minder
appels dan vorig jaar; de prijzen zijn
maar iets hoger dan normaal. Ook
de export naar Arabische landen
verloopt niet erg succesvol, waar-
door de verkoopprijzen voor Golden
Delicious slechts op het niveau van
vorig jaar liggen. lets beter ziet het

26 fruitteelt 24-2017

duidelijk hogere winkelprijs, maar
de kwaliteit van het product moet
wel zodanig blijven dat het uitno-
digt tot herhalingsaankopen.

De voorraadcijfers uit Belgié zijn
nog niet bekend, maar in de Jona-
gold-groep zal het aanbodsverschil
in Europa minstens 50% bedragen.
Het is nog onduidelijk of de prijs

€ 100/100 kg zal overschrijden. Hier
zou Polen een belangrijke rol in
kunnen spelen die in de herfst al
appels naar West-Europa leverde.
Intussen neigen grootwinkelbe-
drijven ook al naar het oosten voor

van kwaliteitsproduct
in het voorjaar van 2018 opnieuw
kunnen doen dalen en een verdere
prijsverhoging mogelijk maken. Tot
slot wordt voor boomsgewas pro-
duct uit Conference-percelen met
nachtvorstberegening momenteel
tot € 60/100 kg betaald. Voor dit
soort partijen moet de handel dus
een nog hogere prijs zien te maken.

HELWIG SCHWARTAU
AMI, BUREAU HAMBURG
VERTALING: CAROLINE
VAN ASSCHE, VAK-
REDACTEUR FRUITTEELT



Vangbandje

NFO Agenda

FRUITTEELT VAKBEURS 2018
Op 17 en 18 januari 2018 wordt dé Fruitteelt

Vakbeurs weer gehouden in Expo Houten.

De beurs is open van 13.00 uur tot 22.00 uur.

Standhouders kunnen zich nu al aanmelden

via defruitteeltvakbeurs.nl.

ZEELAND NOORD-BRABANT
Delta Noord

Donderdag 7 december

Snoeibijeenkomst appel en peer door Pieter
Aalbers (Alliance); aansluitend een demon-
stratie van accuscharen.

Locatie: Bedrijf familie Luteijn,
Bouwenputseweg 1, Wolphaartsdijk.
Tijdstip: aanvang 13.30 uur, eindtijd

16.30 uur.

Zeeuws-Vlaanderen

donderdag 11 januari 2018
Jaarvergadering en lezing. Lezing door
Pieter Albers van Alliance over perenbladvlo
en natuurlijke vijanden, etc.

Locatie: Hotel Dallinga,

Nieuwe Kerkstraat 5, Sluiskil.

Tijdstip: aanvang 19.30 uur.

ZUID-HOLLAND

Vijfheerenland en Alblasser-
waard

woensdag 6 december
Snoeidemonstratie appel en peer door
Antoni de Kruijff van Agruniek Rijnvallei,
gevolgd door een demonstratie van elektri-
sche snoeischaar en snoeizagen van

G. en G. Tuinmachines uit Leerdam.
Locatie: Janus Weverwijk, Oude Zuider-
lingedijk 4a, Asperen.

Tijdstip: aanvang 13.30 uur, eindtijd
17.00 uur.

. GEVRAAGD fruitteeltmachines of —inventaris. Tel. 0344 651 528.

Vijfheerenland en
Alblasserwaard

woensdag 13 december
Winterbijeenkomst met medewerking van
Henk Nooteboom over toekomst van de
clubrassen en ontwikkelingen van de fruit-
teelt in Europa.

Locatie: Brandpunt Nieuwland,
Torenstraat 2, Nieuwland.

Tijdstip: aanvang 20.00 uur, eindtijd

22.00 uur.

MIDDEN-NEDERLAND
Terwolde

dinsdag 5 december
Snoeibijeenkomst grootfruit door

Richard Prijs van Wesemael b.v.

Locatie: A. Bosgoed, Ruwerdweg 6, Welsum.

Tijdstip: aanvang 13.30 uur, eindtijd
16.30 uur.

West-Betuwe

donderdag 7 december 2017
Informatiebijeenkomst over teelt en afzet
van chrysanten (Marcel Leeuwis), toekomst
fruitteelt (Hans van Zuijdam, Rabobank
West Betuwe) en ambitie plantgezondheid
(NFO-voorzitter Michiel Gerritsen).
Locatie: Fruit- en chrysantenkwekerij
Marcel Leeuwis, Haarstraat 47, Tuil.
Tijdstip: aanvang 19.30 uur, eindtijd

22.15 uur.

Betuweland

vrijdag 8 december

Herhalingscursus BHV. S.v.p. aanmelden bij
Sander de Vree, tel. 06 470 280 15.
Locatie: Fruitbedrijf Verwoert,
Provincialeweg 1, Lienden.

Tijdstip: aanvang 13.00 uur, eindtijd

17.00 uur.

colofon

Fruitteelt is het verenigingsorgaan van

de Nederlandse Fruittelers Organisatie.
Abonnementen zijn alleen te verkrijgen door
leden van de organisatie.

Opzegging: schriftelijk, minstens drie maanden
voor het einde van het kalenderjaar. Wijziging
bedrijfsgegevens: schriftelijk tot 1 januari.

Adresgegevens

Postbus 344, 2700 AH Zoetermeer

Louis Pasteurlaan 6, 2719 EE Zoetermeer
Telefoon: (079) 368 13 00,

E-mail NFO-secretariaat en
ledenadministratie: info@nfofruit.nl,
E-mail redactie: fruitteelt@nfofruit.nl
Website: www.nfofruit.nl,

IBAN NL33 RABO 0200 3013 57

Redactiecommissie

M. (Maarten) Gerritsen, D. van Hees

M. Huijsmans, H. van Kekem (voorzitter)
M. Ravesloot, H. Reinders, C. Uijttewaal
B.J. van Westreenen en R. van 't Westeinde

Redactie

Herman Bus (hoofdredacteur)
Caroline van Assche

Marijke van Ossenbruggen

Eindredactie
Marijke van Ewijk
www.vanewijkschrijft.nl

Vormgeving
Richard van Rheenen, Grafisch!OK
info@grafisch-ok.nl

Drukkerij
Impressed print & sign, Pijnacker

Advertentie-acquisitie

Bureau Van Vliet, Remco Wijnhout

Postbus 20, 2040 AA Zandvoort
r.wijnhout@bureauvanvliet.com

Telefoon: (023) 571 47 45, Fax: (023) 571 76 80

Uitgever en auteurs verklaren dat Fruitteelt

op zorgvuldige wijze en naar beste weten is
samengesteld en aanvaarden dan ook geen
enkele aansprakelijkheid voor schade, van welke
aard ook, welke het gevolg is van handelingen
en/of beslissingen die gebaseerd zijn op
bedoelde informatie.

Gebruikers van Fruitteelt wordt met nadruk
aangeraden deze informatie niet geisoleerd te
gebruiken, maar af te gaan op hun professionele
kennis en ervaring. Niets uit deze uitgave

mag op enige wijze worden verveelvoudigd,
opgeslagen in een geautomatiseerd
gegevensbestand, of openbaar gemaakt zonder
voorafgaande schriftelijke toestemming van de
uitgever.
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De 3R2 Nevelspuit

« Fruitteelt + Bomenteelt + Wijnbouw < Biologische teelt

KWH -2 holland

agricultural crop protection specialists since 1946 . )
Bezoek onze nieuwe website

+31 (0)344-661248 info@kwhholland.nl www.kwhholland.nl

Van den Brink BV is een vooruitstrevend volledig gecertificeerd dienstverlenend
Fruitbedrijf in Midden Nederland.

Wij zijn voor ons koelbedrijf op zoek naar een enthousiaste:

(aankomend) Bedrij fsleider Koelbedrijf

DeVireening BV
_‘M Ons Koelbedrijf richt zich in hoofdzaak op lange bewaring van peren maar ook
opslag van appels en import fruitproducten.
Vanaf 1 maart 2018 vindt realisatie plaats van ons nieuwbouwplan, waardoor we
uitermate toekomstgericht en duurzaam de toekomst in kunnen met de hoogste
B kdwwwIschulp¥ni]
. WWW.DEVREENING.NL service en beste kwaliteit voor onze klanten.
Schulp}Viuchtensappen¥Zandpad}Z6YBreukelent Tel: 0614584773

Belangrijkste taken zijn:

- Instellen en controle van de koelinstallaties

- Toezicht houden op productkwaliteit

- Logistieke activiteiten uitvoeren en aansturen
Functie eisen:

- Ruime ervaring in de bewaaraspecten is een pré
- Of daarvoor opgeleid wil worden.

- Technisch inzicht

” ""‘9 W/’éﬂ/‘/ - Leidinggevende capaciteiten
> 28PK Dicsel - Flexibele instelling

- Zelfstandigheid en groot verantwoordelijkheidsgevoel

> 2 wiel aandpjjving - Bereidheid tot volgen van cursussen/opleidingen
> Elektrische bed, ij bieden:

- Fulltime dienstverband op sterk groeiend familiebedrijf
Le//e/‘baaﬁ r.a, - Goede salariéring en secundaire arbeidsvoorwaarden

- Mogelijkheid tot interne opleiding van alle vaardigheden
- Prettige en informele werksfeer

€28,900,-

Voor je sollicitatie met CV of voor meer informatie:
Westtec Innovations b.v. De Sluis 11, 4271CZ Dussen

T: 431416 392300 VI: +31(0) 6 22 904 902
E: info@ tec.nl W: www. nl

Van den Brink BV ¢ ton@brinkfruit.nl « www.brinkfruit.nl « tel. 0655-345722

watertechniek

Meeuwse Handelsondememing bv is al meer dan
gespecialiseerd in het leveren van hoogwaardige
ten en diensten voor de water-, agri-, en elekirotech
brede kennis en ervaring binnen de verschillende w
den zorgen voor hoge kwadliteit en een gewenst einc

Meeuwse handelsonderneming bv

Albert Plesmanweg 6 - Goes-Tel. 0113-212620
WWW.meeuwse-goes.com - info@meeuwse-goes.com




