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Advertorial

Nieuwe aanpak BASF houdt schimmels effectief onder de duim

KISS geeft rust en zekerheid in spuitschema

Het Keep it Simple Systeem (KISS) van BASF combineert de
kracht van drie nieuwe sterke fungiciden in de strijd tegen
schimmelziekten in appels en peren. Afwisselende bespuitingen
met Faban en de combinatie Sercadis/Delan Pro geven een
uitstekende bescherming die ook stand houdt bij zware

infectiedruk of als het spuitinterval noodgedwongen groter wordt.

BASF introduceerde in 2017

drie nieuwe fungiciden voor

de fruitteelt. Om de kracht

van de afzonderlijke middelen
maximaal te benutten, heeft
BASF vanuit de ‘Keep it Simple’
gedachte nu een bedrijffszeker
spuitschema ontwikkeld waarin
het fruit afwisselend met Faban
en de combinatie van Sercadis
en Delan Pro wordt behandeld.
Technisch productadviseur

Kick van Saarloos licht toe.

“De belangrijkste eigenschap

van dit nieuwe KISS-schema

is dat de fruitteler nauwelijks

nog voor verrassingen komt te
staan. ledereen kent wel een
voorbeeld van een perceel waar
ondanks een ogenschijnlijk
sluitend schema toch een infectie
plaatsvond. En elke fruitteler
heeft wel eens langer moeten
wachten dan hem lief was met
een vervolgbespuiting vanwege de
weersomstandigheden. Met KISS
ben je beter gewapend tegen dit

o P

soort risico’s.

is veel sterker dan de tankmix
van die twee. Dat komt door de
speciale Co-Crystal formulering.
Na een bespuiting met Faban

is eenderde van de pyrimethanil
direct beschikbaar om te
voorkomen dat de schimmel

het weefsel ingroeit. Ook heeft
de pyrimethanil een curatieve
werking op de jongste vormen
van een schurftinfectie. Maar hét
sterke punt is dat de resterende
67% van de pyrimethanil daarna
langzaam vrijkomt uit een speciale
kristalstructuur. Hetzelfde geldt
voor 100% van de dithianon. “Een
betere preventieve bescherming
kun je je niet wensen”, aldus Van
Saarloos. Proeven lieten zien dat
de pyrimethanil uit Faban na acht
dagen nog voor 64% beschikbaar
en werkzaam is. De pyrimethanil
uit de tankmix met Scala is dan
al uitgewerkt. Met Faban hoeft
een teler zich evenmin druk te
maken als een sporengolf wat
langer duurt of als er ‘nakiemers’
zijn. Er is immers een permanent
hoge concentratie pyrimethanil
beschikbaar in de kwetsbare
periode van groene knop tot en
met de vruchtzetting.

Sterker dan tankmix

In het KISS-schema is een hoofdrol
weggelegd voor het middel

Faban. “Als je naar de actieve
stoffen van Faban kijkt, denk je
meteen aan de combinatie van
Scala met Delan DF”, zegt Van
Saarloos. Faban bevat inderdaad
pyrimethanil en dithianon, maar

Wisselpartner

Met een minimale interval

van 12 dagen én vanwege
resistentiemanagement heeft
Faban in het KISS-schema een

Q, Delan Pro Q, Delan Pro

Groene kop, muizenoor
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< Faban

wisselpartner nodig. De combinatie
van Sercadis met Delan Pro (of
Captan) is daar volgens Van
Saarloos geknipt voor: “Sercadis

is niet alleen sterk op schurft maar
ook op meeldauw en Stempylium”,
zegt hij. “Bovendien heeft Xemium,
de actieve stof uit Sercadis, een
unieke eigenschap. Het neemt
verschillende structuren aan
waardoor het zowel waterige als
vetachtige weefsellagen snel kan
passeren. Daardoor bereikt de
actieve stof uit Sercadis z'n doel
sneller dan andere SDHI’s.” Na een
bespuiting met Sercadis vormt het
middel een soort kristalsplinters die
zich hechten aan de waslaag. Door
dauw en regen komt steeds een
deel van actieve stof beschikbaar
en wordt deze ook herverdeeld
over het blad en de vrucht.

In proeven is het percentage
besmette vruchten constant laag
tot zeer laag waar andere middelen
in de proeven soms uitschieters tot
boven de 20% laten zien.

Kracht van de natuur

Sercadis wordt, net als andere
solo-SDHTI’s, altijd gespoten in
combinatie met een middel uit
een andere groep. Bij voorkeur
Delan Pro, maar ook Delan DF of
captan komen in aanmerking. Het
mooie van Delan Pro is dat het
middel uitzonderlijk regenvast is.
Beter nog dan Delan DF en die
had al een goede reputatie. “In
combinatie met de afwisselende
bespuitingen met Faban beschik
je dus permanent over een mooie
dosis dithianon die blad en vrucht
beschermt tegen schurft.” Het
tweede voordeel van Delan Pro

Advies appels en peren fungiciden 2018
schurft - meeldauw - Stemphylium

Q, Delan Pro Q, Delan Pro

’ié Sercadis »1;? Sercadis

Bloei

Kick van Saarloos

schuilt in de toegevoegde
kaliumfosfiet. “Dat versterkt de
fungicidewerking van de dithianon
en stimuleert de planteigen
weerbaarheid tegen schimmels.
Delan Pro combineert zo de kracht
van chemie met de kracht van

de natuur.”

Gebruiksvriendelijk en
regenvast

Naast de krachtige werking van het
KISS-schema profiteert de fruitteler
ook nog van een aantal andere
praktische voordelen. Alle drie

de middelen worden geleverd

in een zeer gebruiksvriendelijke
vloeibare formulering met
praktische doseringen. En
behalve de Delan Pro hebben

ook de Sercadis en de Faban een
uitzonderlijk goede regenvastheid.
Alles overziend heeft Van Saarloos
positieve verwachtingen over de
introductie van het KISS-schema
in de Nederlandse appel- en
perenteelt. “Fruittelers die hechten
aan rust en zekerheid in hun
spuitschema kunnen eigenlijk

niet om het Keep it Simple
Systeem heen.”

Q, Delan Pro
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Vruchtzetting, Zomer

BASF Nederland B.V. Divisie Agro | Postbus 1019 | 6801 MC Arnhem | T.(026) 3717271 | www.agro.basf.nl | Facebook: @BASF.Agro.nl

We create chemistry

Twitter: @BASFagronl | Lees voor gebruik eerst het etiket en vraag uw leverancier om een op maat gesneden advies.



Van plaat tot maaier

Vorig jaar juni bestond Van Wamel bv zeventig jaar. Bovendien werd het
bedrijf in 2017 overgenomen en draagt directeur Freek van Wamel het stokje
op 1 mei a.s. over aan William Oomen. Voor Fruitteelt zijn dit voldoende

redenen voor een bedrijfsreportage.

Veel animo onder standhouders en bezoekers

De Fruitteelt Vakbeurs in Houten op 17 en 18 januari belooft een mooie
beurs te worden. Bijna 125 toeleveranciers en standhouders hebben zich
aangemeld. Nu de stemming in de sector wat beter is en ondernemers
plannen maken voor investeringen, zullen standhouders goed bemand
klaarstaan om iedereen te informeren.

Hogere begrotingsrichtprijzen voor appel en peer

Na het slechte seizoen 2015-2016 liet het afgelopen seizoen een voorzichtig
prijsherstel zien. In 2016-2017 stegen de prijzen van de meeste grote
appelrassen licht of bleven stabiel ten opzichte van 2015-2016. De clubrassen
van de appels lieten een grotere stijging zien. De stijging geldt ook voor
vrijwel alle perenrassen, behalve voor Doyenné du Comice. Dit concludeert
de commissie Begrotingsrichtprijzen appel en peer, die half december de
jaarlijkse begrotingsrichtprijzen voor de lange termijn vaststelde.
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Fruitteelt kort

\
De koude dagen van afgelopen week )

leverden mooie plaatjes op in de veelal erg ¢
natte boomgaarden.
Foto: Marijke van Ossenbruggen, NFO

Stem op de nieuwe poll

| telt! |

| De afgelopen weken heeft de NFO u veelvuldig |
geinformeerd over het voorstel voor de imago-cam-

| pagne. En op woensdag 17 januari is het zover: dan |

| mag u uw mening laten horen! Tijdens een geza- |
menlijke ALV van alle NFO-Productgroepen kunt

| u uw stem uitbrengen over het campagnevoorstel |
‘De Fruitigste’ en het contributievoorstel voor de

| financiering ervan. |
De ALV vindt plaats bij Expo Houten, Meidoornka-

| de 24 in Houten. Aanvang 13.00 uur, ontvangst met |
koffie en een broodje vanaf 12.30 uur. Kom ook en

| breng uw stem uit! |

L - — — = = — = — — 4

Meld je aan
voor Boer

De stelling van de vorige poll luidde: Het loopt goed op mijn bedrijf.

Binnen nu en een half jaar ga ik daarom:

Zoekt Vrouw

49 x een grote investering doen. Zoals nieuwbouw, nieuwe trekker

of een groot perceel vernieuwen.

51 x een middelmatige investering doen. Zoals een nieuw werktuig,

achterstallig onderhoud aanpakken.

42 x niet investeren. Na jaren van interen wordt het nu eerst tijd om

wat ‘gaten te vullen’.

27 x niet investeren. Ik heb een
zeer minimale oogst gehad, dus
sta er niet goed voor

In totaal brachten 169 personen
hun stem uit.

De stelling van de nieuwe poll luidt: Is jouw bedrijf voldoende
beschermd tegen cybercrime, virussen, phishing mails, wormen,

identiteitshack, etc?

o zijn dit nieuwe ziektes en plagen in de boomgaard? Ik snap niks

van al die termen.

Komend voorjaar gaat Yvon Jaspers weer
samen met tien vrijgezelle boeren op
zoek naar een leuke partner. Ben jij op
zoek naar een leuke vrouw en wil je tege-
lijk onze mooie sector laten zien aan de
rest van Nederland? Meld je dan aan! Zie
boerzoektvrouw.kro-ncrv.nl/aanmelden.

K. N

= -h\\.'

o we hebben een Windows-virusscanner en van belangrijke
documenten een back-up. Wij vinden dat voldoende.

o wij zijn redelijk op orde qua beveiliging en back-ups, maar gaan
hier wel verder in investeren om geen onaangename verrassingen te
krijgen.

o wij zijn helemaal up to date, hebben een goede virusscanner,
verstand van al deze termen, automatische back-ups en zoeken

direct hulp bij verdachte zaken.

Wil je onze mooie sector laten zien aan de

Ga naar nfofruit.nl en breng uw stem uit! rest van Nederland?
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‘leder lid straks ambassadeur campagne’

Bert den Haan en Cees Masteling: ‘We willen een

positief geluid over fruitteelt laten horen.’
Foto: NFO

De ‘De Fruitigste’-campagne bestaat uit een pu-
bliekscampagne en uit ondersteuning in communi-
catie voor fruittelers, bijvoorbeeld via workshops.
Op 17 januari kunnen leden zich uitspreken over de
campagne en de financiering. Fruitteelt vroeg Bert
den Haan (vice-voorzitter NFO en voorzitter Product-
groepen Peer & Appel) en Cees Masteling (Voorzitter
NFO-kring Noord-Nederland) naar de hoed en de
rand.

Waarom dit voorstel voor een
imagocampagne?

Bert: “De wens om iets aan ons imago te doen, leeft
overduidelijk. Dit bleek uit de 17 dialoogsessies. Cees:
“De campagne ‘Snoep verstandig..’ is alweer van 20
jaar geleden. Het is tijd om Nederlands fruit opnieuw
op de kaart te zetten.” Bert: “We doen er alles aan
om zo duurzaam mogelijk te telen. Dit verhaal moet
bij iedereen bekend zijn.” Cees: “Vertrouwen moet
je winnen door het goed te doen, en dat uit te dra-
gen. Zo creéer je vanzelf meer goodwill voor onze
sector en producten.”

Wat willen jullie laten zien?

Cees: “De sector is enorm geprofessionaliseerd. Er is
volop geinvesteerd in teelt en koeling, maar we zijn
vergeten om ons verhaal te vertellen.” Bert: “We wil-
len een positief geluid over fruitteelt laten horen. Ik
woon in een fruitregio, maar eigenlijk weten zelfs de
mensen in mijn dorp er zo weinig vanaf! Het beeld

van de teler met een spuit en inzet van chemie, klopt
allang niet meer. Ik wil dat mensen beter weten wat
we doen aan bijvoorbeeld duurzaamheid en biodi-
versiteit. Dan wordt ook het Nederlands fruit beter
gewaardeerd.” Cees: “We moeten durven een open
discussie te voeren, en niet klagen over een Calime-
ro-effect. Natuurlijk gaat het niet vanzelf, maar we
moeten mensen wel enthousiast zien te maken voor
ons werk en product. Weten zij bijvoorbeeld wel
hoeveel soorten kleinfruit er uit Nederland komen?”

Waarom vragen we onze leden om
financiering?

Bert: “Leden hebben de wens voor een campagne
uitgesproken, en het komt natuurlijk niet voor niets
tot stand.” Cees: “Als je iets wilt doen, moet je het
ook zelf opbrengen. Ik zie een hoop fruittelers die
willen investeren om fruitondernemer te blijven.
Deze nieuwe lichting vindt het vanzelfsprekend om
in marketing te investeren. Als je er zelf voor betaalt,
ben je ook meer betrokken en voel je je meer verant-
woordelijk. Straks is elk lid een ambassadeur van de
campagne, want ieders eigen geld zit erin!”

' Keep It Simple
| Systeem (KISS)

BASF lanceert Het ‘Keep It Simple Systeem’ (KISS), een
| spuitschema die de ingroei van de schurftschimmel in
appel en peer blokkeert. Afwisselende bespuitingen
| met Faban (pyrimethanil en dithianon) en de combi-
natie Sercadis/Delan Pro geven volgens KISS de beste
bescherming, ook bij zware infectiedruk of als de
| spuitinterval noodgedwongen langer wordt.
Volgens informatie van BASF lijkt Faban op de combi-
| natie Scala/Delan DF maar is door de co-crystalformu-
lering veel sterker dan de tankmix. Uit oogpunt van re-
| sistentiemanagement is de combinatie Sercadis (tevens
| goede werking op meeldauw Stemphylium ) / Delan
(of Captan) de beste wisselpartner voor Faban. Veras-
| singen door gaten in de bescherming of onverwachte
weersomstandigheden worden met het KISS-principe
| dus afgedekt.
Op de Fruitteelt Vakbeurs kunt u bij de stand van BASF
| (stand 48) meer informatie vinden hierover.
L —
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Imagocampagne

and

‘Be good
prove It’

Deze winter neemt de NFO een besluit over het voorstel voor de imagocampagne ‘De Fruitigste’. Ook

andere sectoren zetten campagnes in om te werken aan hun imago. Redactie Fruitteelt vroeg Geert

van Oosterhout, Programmamanager Verantwoorde Glastuinbouw, bij LTO Glaskracht Nederland naar

zijn ervaring met hun campagne ‘Kas als energiebron’.

MARIJKE VAN OSSENBRUGGEN, VAKREDACTEUR FRUITTEELT, MVOSSENBRUGGEN@NFOFRUIT.NL

Hoe is het gesteld met het imago van de glastuinbouw?
Geert van Oosterhout: “De maatschappelijke waardering
voor de tuinbouw is heel goed, vergelijkbaar met die voor
de akkerbouw en beter dan die voor de dierlijke sectoren.
Met enige regelmaat wordt dit onderzocht (zie www.
agrimatie.nl, onderdeel van de WUR) en de score is steeds
hoog.

Dat neemt niet weg dat diverse NGO's onze sector blijven
belagen. Ze proberen de publieke opinie te beinvlioeden

Fr- - - - — — - — — —

door zaken aan de kaak te stellen. Een voorbeeld is de
zgn. 'gifcocktail op aardbeien’. Wij proberen zo’'n actie
direct actief te weerleggen met feitelijke gegevens en
inzet van goede ondernemers. In dit geval was dat Marcel
Dings. Het imago is overigens erg breed: voor arbeid ligt
het anders dan voor energie of gewasbescherming.”

Wat doet LTO Glaskracht aan sectorimago en sinds wan-
neer? Hoe wordt dit gefinancierd? “Uit ledenonderzoek

| ALBERT VAN ZUILEN (BERRYBROTHERS) UIT ROGGEL OVER ‘DE FRUITIGSTE" |

Albert ziet graag dat de campagne aandacht besteedt aan
alle fruitsoorten, dus zeker ook aan kleinfruit. “Wat ik
belangrijk vind, is dat we een eerlijk verhaal vertellen. Na-
tuurlijk is de fruitsector goed bezig, maar we kunnen niet
| wegpoetsen dat we spuiten en ook chemie inzetten als
dat nodig is. Dat vind ik zelf nog wel eens moeilijk om te

vertellen. Als de campagne mij hierin kan ondersteunen, is |
dat best prettig.”

In de NFO-ledennieuwsbrief van dinsdag 16 januari leest u |
een uitgebreide reactie van kleinfruittelers Frederik Bunt
(Slijk-Ewijk) en Albert van Zuilen op de imagocampagne. |

ZONDER

ZONDER

ZONDER

| HELEMAAL

DE FRUITIGSTE

TOEGEVOEGDE ~ TOEGEVOEGDE ~ TOEGEVOEGDE

| NATWRUTK  BLAUWE BESSEN
L % .3

| %
| *

Beeldmateriaal: Food Cabinet
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Geert Oosterhout.
Foto: LTO Glaskracht

blijkt dat veel leden hier redelijk actief mee zijn. Ook
weten we dat veel leden het soms lastig vinden om het
sectorimago vanuit hun eigen bedrijf breed onder de
aandacht te brengen. Sinds ongeveer twee jaar zijn wij
daarom veel actiever om dat namens hen voor de hele sec-
tor glastuinbouw te doen. In eerste instantie langs de lijn
van reputatiemanagement. En sinds ruim een jaar via ons
programma Verantwoorde Glastuinbouw. Dat programma
is een koepel boven al onze activiteiten en focust op de
route voor de komende decennia: wat is er nodig om al die
tijd onze 'licence-to-produce-and-sell’ te behouden?
Reputatie bestaat voor 95% uit gedrag, gedrag van onze
leden wel te verstaan. Het bestaat maar voor 5% uit com-
municatie over dat gedrag. De leden/ondernemers moeten
dus in actie komen. De maatschappij gaat haar eisen niet
bijstellen; om de reputatie verder te verbeteren, zullen on-
dernemers hun gedrag moeten aanpassen. Uiteindelijk is
dat best een lastige boodschap, maar als je er langer over
nadenkt, klopt het wel.”

=DE FRUTIGSTE=

‘De Fruitigste” huisstijl.

| IMAGOCAMPAGNE
'‘DE FRUITIGSTE’

| Veel fruittelers ondervinden een toenemende druk
vanuit de maatschappij en retail om duurzamer te gaan
| produceren, terwijl zij zich onvoldoende gewaardeerd
voelen voor de stappen die zij hierin al zetten. De sector
verduurzaamt waar het kan, maar oplossingen zijn vaak
| niet eenvoudig. Daarom heeft de NFO Food Cabinet een
voorstel laten ontwikkelen voor de campagne ‘De Frui-
| tigste’, die het imago van de fruitsector positief moet
beinvloeden. Dit voorstel werd gelanceerd tijdens de
Kennisdag op 16 november jl.

Waarom vindt LTO Glaskracht dat belangrijk? “Wij doen
dit om voor de sector en de individuele bedrijven onze li-
cense’ te behouden. Voor ondernemers gaat het om conti-
nuiteit. Als die in gevaar komt, heeft een ondernemer een
groot probleem. Die continuiteit kan in gevaar komen als
bedrijven zich niet aanpassen aan maatschappelijke eisen.
Vroeg of laat vervalt dan het bestaansrecht van een bedrijf
(of sector). Twintig jaar geleden riep Natuur en Milieu dat
de glastuinbouw wel kon verdwijnen: zongerijpte tomaten
moesten uit Spanje komen. Op dat soort geluiden (en het
vervolg) zitten we als sector natuurlijk niet te wachten.
Voor ons bestaansrecht moeten we meebewegen met de
eisen van de tijd/maatschappij.”

Wat is het resultaat? “Volgens de grafieken op Agrimatie
is het zeker niet slecht gesteld met ons imago. Dat bete-
kent wel dat we voortdurend aan de reputatie moeten
blijven werken. Niet (alleen) met mooie verhalen, maar
juist met stap voor stap de bedrijven te verbeteren.”

Welke ‘wijze les’ kan LTO Glaskracht vanuit haar ervaring
meegeven aan ‘De Fruitigste’- campagne? “Vroeger was
‘be good and tell it' genoeg. Nu is het ‘be good and prove
it". Vertellen is niet langer voldoende; we moeten bewijzen
dat we het goed doen. Dus meten, bijhouden en zorgen
dat we de informatie paraat hebben. En die op tijd actief
en transparant delen. Wacht niet tot je na een vervelend
bericht reactief in verweer moeten komen.” @

fruitteelt 1
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Markizicht

Verkoop Conference anders aanpakken

“"Hoewel de eerste week van het
jaar bijna een volle week was,
bleek het toch een vakantie-
week. Afnemers hebben vooral
geinformeerd naar de moge-
lijkheden om Conference af te
nemen. Daar zijn maar mondjes-
maat toezeggingen op gedaan
vanwege de beperkte sorteer-
capaciteit”, blikt Emanuel Sluis
van Service2Fruit terug. “Veel
personeel had nog vakantie, de
komende weken moet het gaan
gebeuren.”

"Ik denk dat we de verkoop van
peren anders moeten aanpak-
ken. Het past niet meer om de
houtverkoop als basis te nemen
en daar voor de verkoop uit de
cel nog een bedrag op te zetten.
Dat laat de wisselende kwaliteit

hoeft op te brengen. Ook bij
Doyenné du Comice, waarvan
de afzet de laatste fase in gaat,
zie je uitval per partij behoor-
lijk variéren. De afzet van Beur-
ré Alexander Lucas verloopt
stroef, omdat de vraag vanuit
het buitenland stagneert.”
“Elstar kost in de winkel meer
dan € 2, soms bijna € 2,50 per
kilo. Daardoor is het verschil
met de goede clubrassen nog
maar klein. Hoewel sommigen
erop hopen, is het nog maar de
vraag of de telersprijzen nog
verder toenemen. Ook de prijs-
vorming van Jonagold gaat in
het kielzog van Elstar gewoon
mee. De structurele vraag naar
goede partijen komt vooral

uit Belgié. De afzet van Gol-

niet meer toe. Het hoeft niet helemaal op basis van den Delicious verloopt rustig; het kost moeite ook de
de sorteeruitdraai, maar al zouden voor klasse | en kleine maten af te zetten. De actie van Lidl met Rode
Il aparte prijzen gelden. Kopers zijn terughoudend Boskoop voor € 1,29 per kilo net voor de feestdagen,
omdat ze niet weten of er 10 of 30 procent klasse Il uit ~ was zeer opmerkelijk. Dat moet ver van te voren zijn
een partij komt. Terwijl ik het idee heb dat de goede, ingepland, want op dat moment was het niet mogelijk
grove Conference nog helemaal geen mindere prijzen op die basis in te kopen.”

Grootschalige appelpromotie op stations

8 fruitteelt 1-2018

Duitsland - Deutsche Bahn, de Duitse spoorwegen, en de
vereniging van afzetorganisaties voor groenten en fruit pakken
deze week groots uit om appels te promoten. Op 11 januari
jl. was de jaarlijkse ‘Tag des deutschen Apfels’; de dag van de
Duitse appels. Dat is voor beide organisaties aanleiding deze
week reizigers op vijf grote stations in het land te verrassen
met lekkere appels van eigen bodem. Niet alleen als knappe-
rig reisproviand uit het vuistje, maar ook verwerkt in lekkere
smoothies. Reizigers konden die zelf maken door op een spe-
'c.i‘ale fiets de blender aan te drijven. Deze gezamenlijke acties
passen bij de spoorwegen in het langlopende project ‘Das ist

- ' ~grun‘, wat de duurzaamheid van reizen per trein benadrukt.
L]
]

Bij de afzetorganisaties sluit het aan op het langlopende afzet-

: ” ﬂgma ‘Deutschland - Mein Garten’ ofwel Duitsland; mijn tuin,

waarin producten van eigen bodem voor het voetlicht worden
gebracht.



ANTON OOSTVEEN, FREELANCE JOURNALIST,FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

Druiven verdringen appels

Engeland - Druiven hebben in Groot-Brittannié appels verdron-
gen als meest verkochte fruitsoort. Door de hogere prijzen nam
de omzet van appels nog wel toe met ruim 2 procent tot 680 mil-
joen euro. De volumes namen met 1,5 procent af. De omzet aan
druiven lag daar met 685 miljoen euro net boven. Druiven danken
hun toegenomen populariteit aan de toepassing in zogenaamde
‘snack pack’; handige verpakkingen met fruit om zo te pakken.
Appels moeten daarvoor worden gesneden en blijven daarna
onvoldoende lang vers. Ook de omzet van bananen is sterker ge-
groeid dan die van appels. Door de daling van het Britse pond is al
het fruit duurder geworden. Dat spreekt voor zich voor geimpor-
teerd fruit. Maar omdat export voor Engels fruit aantrekkelijker is
geworden, neemt daarvan ook de prijs op de binnenlandse markt
toe, zo meldt AGF.nl.

Supermarkten breken diverse records

Het jaar 2017 heeft de Nederland- cent of minder. Dat blijkt uit het procent, de omzet online met

se supermarkten diverse records
gebracht. Zoals gebruikelijk in de
afgelopen jaren nam de omzet
wederom toe, ditmaal met 3,2
procent tot 35,58 miljard euro. De
week voor Kerst bracht de hoog-
ste omzet ooit met een totaal van
804 miljoen euro. De toename
van de jaarlijkse omzet kwam tot
stand met 2,9 procent minder kas-
sabonnen, waarop het gemiddel-
de eindbedrag 6,3 procent hoger
lag. Hier draagt de groei van de
online aankopen aan bij; deze
aankopen vallen op door hogere
eindbedragen.

De online omzet van de Neder-
landse supermarkten is van 2016
naar 2017 bijna anderhalf maal zo
groot geworden. Het aandeel in
de totale omzet groeide van 2,1
procent naar 3,0 procent. Maar de
verschillen en de ontwikkelingen
per regio zijn groot (zie grafiek).
In de Randstad ligt het online aan-
deel rond 5 procent. Daarentegen
is het in de overige regio’s vorig
jaar weer afgenomen tot 2 pro-

rapport ‘GfK Supermarktkengetal-
len jaar 2017’ van het gelijknami-
ge onderzoeksbureau, dat AGF-nl
deze week publiceerde.

Ondanks de daling in diverse
regio’s voorziet GfK een verdere
toename van het aandeel online

30 procent. Gemiddeld groeit de
omzet 3 procent. Het aandeel van
de online aankopen in de omzet
stijgt naar 3,8 procent. Consumen-
ten die online kopen, laten dat
steeds vaker thuis bezorgen. Het
aandeel van de omzet die online

Marktaandeel (€) ONLINE binnen totaal Supermarkten
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aankopen bij de supermarkten.
De omzet in de winkels zelf stijgt
dit jaar naar verwachting met 2

© GfK 2017 | Supermarktkengetallen | December 2017
wordt gekocht en bijvoorbeeld in

winkels wordt afgehaald, is vorig
jaar afgenomen tot 20 procent.
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Veel animo
onder standhouders

. en bezoekers

De Fruitteelt Vakbeurs in Houten op 17 en 18 januari belooft een

mooie beurs te worden. Bijna 125 toeleveranciers en standhouders

hebben zich aangemeld. Nu de stemming in de sector wat beter

is en ondernemers plannen maken voor investeringen, zullen

standhouders goed bemand klaarstaan om iedereen te informeren.

CAROLINE VAN ASSCHE, VAKREDACTEUR FRUITTEELT, CVASSCHE@NFOFRUIT.NL

De NFO en Fruitmasters organiseren
de Fruitteelt Vakbeurs in Houten

dit jaar voor de achtste keer. De
tweedaagse beurs is een prachtige
gelegenheid voor ondernemers om
toeleveranciers en dienstverleners te
ontmoeten, te netwerken en vakge-
noten te spreken.

Fruittelers hebben dit jaar veel inte-
resse voor de beurs, zo blijkt uit een
eerste inventarisatie door de NFO. On-
getwijfeld komt dit doordat de stem-
ming onder de ondernemers beter is.
Uit een poll op nfofruit.nl blijkt dat
ruimt 60 procent van de telers over-
weegt dit jaar een middelgrote tot
grote investering te gaan doen. Ook
uit de enquéte van Agri Direct kwam
dit beeld naar voren. Daarom alvast
een opsomming van wat u op de beurs
zoal kunt aantreffen (achter de be-
drijfsnaam staat het standnummer).

Koelcellen en -techniek
Heeft u plannen om koeling te bou-

wen, uw installatie te renoveren of
interesse om de nieuwste ontwikke-
lingen op dat gebied te volgen? Dan
komt u zeker aan uw trekken bij Stor-
ex (44), Dijksma Koudetechniek (5),
VDH Products (29), Voets & Donkers
(94), Javeko (77), Roma, Van Rooijen
Systeembouw (9), IVL Bedrijfskoeling
(144), Van Kempen Koudetechniek
(62), Govers Koeltechniek (27), Ribb-
style (67) en Van Kessel groep (62).
Deze laatste heeft een actieve rol in
ZoCool: een slim alternatief voor hui-
dige koelsystemen in koelhuizen. En
moet uw koelcel eens grondig schoon-
gemaakt worden? Dan vindt u bij Cal-
pa (75) een nieuw reinigingsproduct.
Meer informatie over bevochtigings-
systemen vindt u bij Micronevel (92)
en B&B Humidification (8).

Bij Wageningen UR (46) kunt u zich
laten bijpraten over de laatste on-
derzoeksresultaten over nieuwe
koelsystemen, nieuwe koelmiddelen
en koelen op zonne-energie. Diverse



De nieuwste Fendt smalspoor op de Sitevi-vakbeurs in Montpellier. Deze is ook

in Houten te bewonderen.

Foto’s: Caroline van Assche, NFO

adviesbureaus, accountants en an-
dere dienstverleners helpen u met
de bedrijfseconomische en financiéle
aanpak.

Spuittechniek

Op gebied van spuittechniek presen-
teert Dominiak (45) een noviteit: de
Streamliner. Deze is zowel geschikt
voor het spuiten van kersen onder
een overkapping als voor appels

en peren. De Streamliner heeft een
beperkte hoogte en kan onder de
dwarsverbindingen van de meeste
overkappingen door rijden.

Verder zijn aanwezig Hol Spraying
Systems (16), KWH Holland (20), H3L
en Mitterer (107), en Machinefabriek
Van den Munckhof (13). H.S.S. komt
onder andere met de H.S.S. CF2000-3
NG (3-rijenboomgaardspuit) en de

H.S.S. Weedy (onkruidspuit bomen en

strokenpoetser). Van den Munckhof
heeft overigens de grootste stand op
de beurs om zijn machines te kunnen
uitstallen.

Voor gewasbeschermingsmiddelen,
meststoffen en advies daarover kunt
u terecht bij Adama (6), BASF (48),
Bayer CropScience (73), Syngenta
Crop Protection (86), Belchim Crop
Protection (83), DCM Nederland (52),

Alliance (54), R. van Wesemael / Agro-

Buren Huntjens (58), Van Iperen (33),
P.G. Kusters (33), Agrifirm (64), Delp-

hy (68), Fruitconsult (14) en CAF (78).
Voor technische automatisering van
spuitbesturing staat Pippel Enginee-
ring (60) met Spuit Controle 4.0 op
de beurs: een techniek die geschikt is
voor alle merken.

In de stand van CAF (78) kunt kennis-
maken met fruitregistratiewijzer.nl.
Dit is een nieuwe website met alle
actuele info over toelatingen, etiket-
beperkingen en residu van gewasbe-

)5 2000

e

schermingsmiddelen. Deze website is
normaal alleen toegankelijk via een
abonnement.

Beregening

Van Wamel (19) komt met de Com-
bi-klepel: een noviteit die niet alleen
een mooi maairesultaat geeft, maar
ook snoeihout verwerkt. Weten tot
welke dikte? Dat lichten ze toe in
Houten.

De compacte Streamliner van Dominiak kan onder de meeste

kersenoverkappingen door rijden. Foto: Dominiak
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Met de schade die nachtvorst in de
fruitteelt kan aanrichten nog op

het netvlies, richten standhouders
zich vanzelfsprekend ook hierop.
Handelsonderneming Rudy Franken
(11) komt met een nieuw type van

de Frostguard, de R20. Ook tonen
veel toeleveranciers methodes voor
(nachtvorst)-beregening, onder
andere VGB Watertechniek (14),
Interpomp (62), Perrot (49) en voor
irrigatiesystemen Revaho (43). En on-
dersteuningsmaterialen onder andere
voor hagelnetten, vindt u bij BayWa
Agrar (55), Fruit Security Holland (59),
FS Europe (59), Voen Vohringer (65)
en Hermens Fruitsystems (79).

Van tractoren zijn de nieuwste mo-
dellen van Fendt, Kubota, Case, New
Holland, Massey Ferguson, Antonio
Carraro, BCS en Solis te bekijken in
verschillende stands.

Afzet fruit

Bij de afzet van fruit is het niet alleen
belangrijk om de hoogst mogelijk
prijs te ontvangen, maar zijn ook za-
ken van belang zoals dienstverlening,
afspraken rond bewaren, leveren,
betalen en zaken omtrent clubrassen.
Bent u nog druk bezig met de afzet
van uw fruit, of wilt u zich oriénteren
op nieuwe mogelijkheden daarin?
Steek dan uw licht eens op in de
stands van Fruitmasters (63), Veiling
Zaltbommel (72), The Greenery (97)
of Service2Fruit (62).

Op het gebied van sorteerapparatuur
en toebehoren presenteert Greefa
(57) een nieuwe verpakrobot voor
appels: de SmartPackr. Verder zijn
Stas Belgium (30), Aweta (106) en
Burg Machinefabriek (18) vertegen-
woordigd, en op het gebied van
verpakkingen verder Sorma Benelux
(24), Sarco Packaging (26) en voor de
voorraadkisten Hoekman Houtindus-
trie (28), PKF (100), Alpac kunststof
bakken en pallets (96), Boxpall Bene-
lux (89) en Schoeller Allibert (22).
Voor certificeringen licht Control
Union Certifications (103) toe hoe ze
te werk gaan in de audits voor Glo-
balGap, Milieukeur, voedselveiligheid
en ISO. Op de beurs leggen ze uit

De Fruitteeltvakbeurs in Houten in 2016.
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hoe ze de voetprint voor uw bedrijf
berekenen met betrekking tot water,
energie en CO,. Voor ondernemers
met boerderijwinkels is de nieuwe
standhouder Thompe (108) uit Pur-
merend interessant. Deze heeft met
de Appleluicer een wereldprimeur,
want die is geschikt om ter plaatse
sap te persen. De moeite waard om
op de beurs langs te gaan en een
glaasje te proeven.

Grote gezamenlijke stands
Een aantal bedrijven zoeken de
samenwerking en presenteren zich

in een gezamenlijke stand, zoals

Van Kessel Groep die samen staat
met Solar Comfort, GPX Solutions,
Service2Fruit, Gebr. Bonenkamp
Rivierenland, Interpomp, De Ruiter en
Van Kempen Koudetechniek. Samen
bundelen ze hun krachten onder het
thema Plein van de Toekomst (62).

En ook VGB Watertechniek (14) zocht
samenwerking met een groep bedrij-
ven, namelijk Handelsmaatschappij
Jan Oskam, Van Oostrum, Vereinigte
Hagel, Peters Fruitteelt, Smartfresh,
Zonnepanelen op het dak, Fruitcon-
sult en EFM.

Boomkwekers

Ondernemers met plantplannen kun-
nen de stands van de boomkwekers
bezoeken. Die staan verspreid door
alle expositiehallen, onder andere:
Boomkwekerijen Carolus (91), Ver-
beek Boomkwekerijen (66), Botden &
van Willegenen (15), Boomkwekerij
Fleuren (1), Boomkwekerij Jos Morren
(80), Fruitboomkwekerij Morren (41),
Vruchtboomkwekerij Hillebrand (50),
Boomkwekerij C. van Diepen (71),
Roelofs Boomkwekerij (69), Xenia
Europa (87) en Depa Fruit (10).

Voor ondersteuningsmateriaal en
gespecialiseerde loon- of mechanisa-
tiebedrijven kunt u eveneens terecht
bij een groot aantal stands.
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Kom bijpraten in
NFO-huiskamer!

Maar liefst 125 bedrijven en organisaties uit
Nederland, Belgié en Duitsland staan op de
Fruitteelt Vakbeurs voor u klaar om u bij te
praten over hun producten en diensten. Maar
liefst 20 nieuwe bedrijven komen zich presen-
teren. NFO en mede-organisator Fruitmasters
zien het grote aantal aanmeldingen als een
bewijs voor een groot draagvlak onder de
toeleveranciers.

De beurs biedt u volop gelegenheid om te
netwerken en uw inzichten uit te breiden. Of
het nu gaat om techniek, uitgangsmateriaal,
gewasbeschermingsmiddelen, mineralen, (on-

We ontmoeten u graag
komende week in Houten!

dersteunende) voorzieningen of (financiéle)
dienstverlening: dit alles is in de volle breedte
aanwezig op de beurs. Kwaliteit, duurzaam-
heid, rentabiliteit en gezelligheid zijn de
sleutelwoorden van de Fruitteelt Vakbeurs.
Op de beurs heeft de NFO een ‘huiskamer’
ingericht waar u informeel kunt bijpraten
met een van de NFO-hoofdbestuursleden en/
of medewerkers. Onder het genot van een
drankje en hapje wisselen zij hier met genoe-
gen met u van gedachten over de NFO. Ook
kunt u hier het laatste nieuws van de Proef-
tuin Randwijk horen.

Laat uw stem horen

Ook vindt op woensdag 17 januari de Le-
denvergadering plaats van de NFO-product-
groepen. Hier presenteert de NFO een nieuw
financieringsvoorstel voor ‘De Fruitigste’-
campagne die de Nederlandse fruitsector
positief op de kaart gaat zetten bij consu-
menten en beleidsmakers. Een wens die
afgelopen winter duidelijk klonk tijdens de
dialoogsessies. Laat ook uw stem horen, en
neem deel aan deze discussie. Wij nodigen u
hier van harte voor uit!

whDé Fruitteelt
Vakbeurs 2018
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NFO NIEUWS

Geintegreerde teelt onder druk

Rodebessentelers maken zich zorgen over de geintegreerde
bestrijding van insecten. De NFO besprak afgelopen dinsdag
met drie bedrijven die rode bessen telen, de zorgen die ze
hierover in een brief geuit hadden. Cruciaal bij de plaag-
bestrijding in rode bes is een goed natuurlijk evenwicht.
Zonder de vroege inzet van minerale olie en een selectief
middel om luizen te bestrijden, zijn andere breedwerkende
insecticiden nodig. Maar hierdoor raakt het zorgvuldig op-
gebouwde evenwicht verstoord. De rodebessentelers en de
NFO hebben de huidige inspanningen besproken en afspra-
ken gemaakt over aanvullende acties om een geintegreerde
gewasbescherming in stand te houden.

Brede weersverzekering 2018

De regels voor de brede weersverzekering 2018 zijn bekend.
Het subsidiepercentage zal naar verwachting 65 procent
bedragen, omdat hiervoor door inzet van NFO en LTO extra
budget is vrijgekomen. Ook is bereikt dat dit jaar de scha-
dedrempel van 30 procent geldt voor gewas per perceel en
niet voor gewas per bedrijf. In 2018 wordt de nieuwe om-
nibusregeling van de EU uitgewerkt. Deze staat verlaging
van de schadedrempel naar 20 procent en een verhoging
van de subsidie naar 70 procent toe. De NFO vindt dat deze
mogelijkheden ook voor Nederland moeten kunnen worden
benut. Ook voor de volgende jaren wil de NFO zich hard ma-
ken om bij de schadedrempel uit te blijven gaan van gewas
per perceel.
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Bedrijfsreportage

Een klein deel van het
assortiment maaimachines.

Vorig jaar juni bestond Van Wamel bv zeventig jaar. Bovendien werd het bedrijf in 2017 overgenomen

en draagt directeur Freek van Wamel het stokje op 1 mei a.s. over aan William Oomen. Voor Fruitteelt

zijn dit voldoende redenen voor een bedrijfsreportage.

MARIKE VAN OSSENBRUGGEN, VAKREDACTEUR FRUITTEELT, MVOSSENBRUGGEN@NFOFRUIT.NL

Foto’s: Marijke van Ossenbruggen, NFO

Bijna 38 jaar stond Freek van Wamel aan het roer van de
machinefabriek in het Gelderse Beneden-Leeuwen. Op

1 mei a.s. draagt hij het directeurschap over aan William
Oomen. Voor de bedrijfsvoering en voor de werknemers
verandert er door zijn vertrek niet veel, verwacht Van Wa-
mel. “Net als vorig jaar toen het bedrijf werd verkocht.” De
producent van fruitteelt- en landbouwmachines is nu eigen-
dom van drie partijen: investeringsmaatschappij Synergia,
de gebroeders Liet en het managementteam van Perfect.

14 fruitteelt 1-2018

“De medewerkers vertellen dat het bedrijf werd verkocht,
was het vervelendste uit mijn carriere”, benadrukt Van
Wamel. Geen van zijn kinderen had interesse om als derde
generatie in het bedrijf te treden. De verkoop verliep heel
vlot, vlotter dan hij had gepland. En ook zijn opvolger als
directeur was snel gevonden. Daardoor staat zijn pensione-
ring al voor de deur.

Van Wamel: “Een goede sfeer houden in het bedrijf, is
heel belangrijk. Je doet het wel samen; het saamhorig-
heidsgevoel is er en dat moet ook gehandhaafd blijven.
We moeten gewone mensen hebben hier binnen het
bedrijf. In 2018 bijvoorbeeld zijn drie werknemers 40 jaar
in dienst; dat is best bijzonder.”

Perfect oranje
Vader Thé van Wamel begon het bedrijf zeventig jaar
geleden in een 70 m? groot winkelpand in de hoofdstraat

FRUITTEELT VAKBEURS

Traditiegetrouw is Van Wamel bv aanwezig op de
Fruitteelt Vakbeurs (standnummer 19). Uiteraard kunt
u hier ook komen kennismaken met William Oomen.
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De befaamde kleur oranje in de eigen spuiterij.

van Beneden-Leeuwen. Daar legde hij zich toe op het
onderhoud van de machines van meubelfabrieken en
steenovens. Tegenwoordig telt het bedrijf 90 werknemers
en heeft het bedrijfsgebouw een oppervlakte van bijna 1,5
hectare. De aangrenzende boomgaard van 1 hectare doet
dienst als testterrein voor de machines. Om het huidige
bedrijfspand te kunnen realiseren, verhuisde het bedrijf in
1991 naar het industrieterrein van Beneden-Leeuwen.
Onder de merknaam Perfect ontwerpt en produceert Van
Wamel bv machines voor landbouw en fruitteelt. Het be-
drijf verkoopt wereldwijd ongeveer 1750 klepel- en cirkel-
maaiers en versnipperaars per jaar. Freek van Wamel schat
dat het in totaal om meer dan 50.000 machines gaat. Met
de machinebouw is het bedrijf dan ook groot geworden.
In de vijftiger jaren kwam Thé van Wamel via een bevrien-
de fruitteler in aanraking met maaimachines, waarna de
befaamde ‘zwenkende schijf’ cirkelmaaier werd geintrodu-
ceerd. Thé verlegde zijn activiteiten vervolgens van repara-
tie naar productie. Eind tachtiger jaren breidde het bedrijf
uit met de landbouwtak en begin negentiger jaren met de
sorteertechniek.

Van plaat tot maaier

Freek van Wamel: “Mijn vader was altijd redelijk vooruit-
strevend. Zo kocht hij in 1986 de eerste lasrobot. Inmiddels
staan er daar drie van, plus een lasersnijmachine: een fikse
investering. Deze machine draait gemiddeld 14 uur per
dag.”

Oomen: “Het mooie aan dit bedrijf is, dat je losse materia-
len zoals platen staal inkoopt. Daarvan maak je uiteindelijk
een maaier.” Het monorailsysteem in de werkplaats en

spuiterij zorgt ervoor dat veel producten en machines zon-

der zwaar tilwerk verplaatst kunnen worden.

Doordat Van Wamel bv ontwerp en productie in eigen
beheer heeft, kan het bedrijf flexibel zijn. Oomen: “Voor
de fruitteelt bijvoorbeeld, bouwen we machines met ver-
schillende rijbreedtes. Elk land heeft immers z'n specifieke
wensen voor de machines. In totaal bestaat het assortiment
uit circa 500 machines en uitvoeringen.” Tot slot heeft Van
Wamel bv een spuiterij in huis. Met inderdaad een redelijk
eenvoudig kleurenpallet: oranje, zwart en grijs.

Sorteertechniek

“De ontwikkelingen met de sorteermachines gaan goed.
Sinds een jaar of vier produceren we de elektronische
Uni-Grader. In 2017 scoorden we daar heel goed mee in
Nederland. En ook het buitenland toont interesse.”
Wereldwijd verkoopt Van Wamel bv jaarlijks circa 40 sor-
teerinstallaties. Vanwege de omvang van deze machines,

MARKTVERDELING

De machines zijn onder te verdelen drie categorieén:
fruit- en landbouwmachines en sorteertechniek. Elke
categorie is goed voor ongeveer een derde van de
omzet. Van de totale omzet is 20 procent afkomstig uit
Nederland; de rest komt uit export. De machines gaan
naar tientallen landen waaronder Canada, de Verenig-
de Staten en Frankrijk.

“Vanwege de EU-subsidies exporteerden we de laat-
ste 10 a 15 jaar veel naar Polen. Nu die subsidies zijn
stopgezet, gaat het alleen nog om de wat goedkopere
producten zoals maaiers en versnipperaars. Dus geen
grotere projecten meer zoals sorteermachines.”

“We hebben wel meegeprofiteerd van die EU-subsi-
dies.” Dat geldt voor meer toeleverende bedrijven in
de fruitsector, maar Van Wamel benadrukt ook: “lk
begrijp ook de irritatie van de Nederlandse fruittelers
hierover, dat steekt.”

denkt het bedrijf aan verdere uitbreiding op het aangren-
zende (eigen) fruitperceel.

Van Wamel en Oomen zien dat het totale bedrijf een ge-
zonde groei vertoont. “In 2009 veroorzaakte de crisis echt
een dip, maar nu zitten we weer boven het niveau van
voor de crisis.” Beide heren verwachten dat de stijgende
lijn zich in 2018 zal voortzetten. Vooral bij de fruitgerela-
teerde machines; puur vanwege de betere prijzen van het
fruit van dit moment. ®
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Hogere

begrotingsrichtprijzen
voor appel en peer

Na het slechte seizoen 2015-2016 liet het afgelopen seizoen een

16 fruitteelt 1-2018

voorzichtig prijsherstel zien. In 2016-2017 stegen de prijzen van

de meeste grote appelrassen licht of bleven stabiel ten opzichte

van 2015-2016. De clubrassen van de appels lieten een grotere

stijging zien. De stijging geldt ook voor vrijwel alle perenrassen,

behalve voor Doyenné du Comice. Dit concludeert de commissie

Begrotingsrichtprijzen appel en peer, die half december de jaarlijkse

begrotingsrichtprijzen voor de lange termijn vaststelde.

BART VAN DER SLUIS EN MARIANNE GROOT, WAGENINGEN UNIVERSITY & RESEARCH,

INFO@WUR.NL

De Rusland-boycot laat zich voor het
vierde jaar op rij voelen en krijgt
daarmee een steeds structureler
karakter. De afzet van vooral peren
naar Duitsland is verder verbeterd

en compenseert deels de afgenomen
afzet naar Rusland. Dat geldt zowel
voor Conference, als voor clubrassen
als Xenia en Migo.

Door de vorst en het slechte bloei-
weer in april 2017 varieert de produc-
tie van appels regionaal heel sterk.
Ook bij peren zijn de verschillen
groot, wat komt door het al of niet
kunnen beregenen. De lager uitge-
vallen oogst zal de komende tijd naar
verwachting een behoorlijk effect
hebben op de prijzen.

Prijsontwikkeling appels
Standaard worden de begrotings-
richtprijzen vastgesteld op basis van

gewogen vijfjaarlijks gemiddelde
prijzen. Seizoen 2011-2012 telt dus
niet meer mee in de berekening.
Over het geheel genomen kende dit
seizoen gemiddelde prijzen en heeft
als zodanig geen grote invloed op de
berekende middenprijs. Elstar vormt
hierop een uitzondering; de begro-
tingsrichtprijs stijgt met 3 cent naar
55 cent per kilo (zie tabel). Bij Golden
Delicious gaan de laatste afzetseizoe-
nen met lage prijzen steeds zwaarder
wegen. De begrotingsrichtprijs daalt
opnieuw met 2 cent naar 35 cent

per kilo. Voor de Jonagold-mutan-
ten blijft de prijsprognose staan op
41 cent per kilo. Er zijn in de praktijk
echter grote verschillen in kwaliteit,
onder andere door de hogere leeftijd
van de aanplant en bij Jonagold soms
moeizame kleuring van een deel van
de aanplant/mutanten. Red Prince



Tabel: Gewogen gemiddelde transactieprijzen over de afgelopen vijf afzetseizoenen en begrotingsrichtprijzen appel en
peer voor de lange termijn (vastgesteld in 2016 en 2017), excl. btw en op basis van klasse | en II.

2011-2012 t/m

2013-2013 t/m

Prijsprognose 2016

Prijsprognose 2017

2015-2016 '
cent per kilo
Appels
Elstar 52,4
Golden Delicious 36,5
Jonagold en mutanten 40,9
Red Prince ? 44,2
Boskoop 45,1
Junami / Milwa 75,6
Kanzi / Nicoter 97,4
Wellant / 87031-47 66,2
Lola / Maribelle 88,2
Peren
Beurré Alexandre Lucas 41,4
Conference 56,9
Doyenné du Comice 49,7
Sweet Sensation 110,0 ¢
Xenia 72,68

Migo / Cepuna -

2016-2017 1 lange termijn lange termijn
cent per kilo cent per kilo cent per kilo
54,6 52 55
35,4 37 35
40,5 41 41
43,6 45 44
46,7 45 47
74,1 603 583
98,4 763 773
61,4 65 4 65 4
86,4 80° 68 °
41,0 41 41
59,6 57 60
53,8 50 54
105,8 ¢ 837 807
72,28 65 ° 70°

prijzen Fruitmasters en The Greenery, exclusief btw).

2 Red Prince: ongewogen gemiddelde (productie onbekend).

waardoor veilingprijzen minder richtinggevend zijn.

5

Naar oogst gewogen gemiddelde prijzen over de genoemde seizoenen in centen per kilo over de klasse | + Il (bron: GroentenFruit Huis, op basis van

Clubrassen Junami en Kanzi begrotingsrichtprijs gebaseerd op verkoop van 75% klasse | en Il en 25% als schil en industrie (13 cent).
Wellant: weging gemiddelde prijzen op basis van productieramingen, inschatting experts. Verkoop veelal via andere afzetkanalen dan veilingen

Clubras Lola / Maribelle. Begrotingsrichtprijs gebaseerd op verkoop van 75% (klasse | & Il) en 25% als schil en industrie (13 cent).

7 Clubras Sweet Sensation: ongewogen vijfjaarsgemiddelde. Begrotingsrichtprijs is voor 50% gebaseerd op Doyenné du Comice (gewogen) en 50%

vijfjaarsgemiddelde Sweet Sensation (ongewogen).

89 Clubras Xenia: ongewogen vijfjaarsgemiddelde. Begrotingsrichtprijs gebaseerd op beoordeling expert-panel.

0 Clubras Migo nog in marktontwikkeling.

daalt met 1 cent naar 44 cent per kilo.
Voor de clubrassen Junami, Kanzi zijn
de begrotingsrichtprijzen gebaseerd
op de aanname dat 75% klasse | en

Il (hoofdzakelijk onder merknaam)
wordt verkocht en 25% als industrie-
of schilkwaliteit. Het vijfjaarlijkse ge-
middelde telt dus voor 75% mee. Dat
betekent voor Junami een verlaging
van 2 cent per kilo, met nu als richt-
prijs voor de langere termijn 58 cent
per kilo. De opbrengsten van Junami
vielen het afgelopen jaar tegen, wat
resulteert in grote regionale prijsver-
schillen. Kanzi laat een prijsherstel

zien met een goede pack out. De be-
grotingsrichtprijs voor Kanzi komt uit
op 77 cent per kilo. De afzet van Wel-
lant en de prijsvorming is redelijk sta-
biel. Dit ras heeft een groter aandeel
huisverkoop en gaat veel naar Duits-
land. Wellant is daar bij de directe
verkoop een van de populairste rassen.
De begrotingsrichtprijs wordt meer
afgestemd op de gewogen vijfjaarlijks
gemiddelde prijs en is opnieuw vastge-
steld op 65 cent per kilo. Voor Lola zijn
inmiddels van vier productiejaren de
prijzen bekend; de begrotingsrichtprijs
blijft 80 cent per kilo.

De begrotingsrichtprijs voor het
grootste ras Conference steeg met

3 cent naar 55 cent per kilo. Doyenné
du Comice steeg met 4 cent, hoewel
het afgelopen seizoen geen goede
prijsvorming liet zien. De stijging
komt doordat het slechte seizoen
2011-2012 niet meer meetelt in het
vijfjaarlijks gemiddelde. Voor de be-
grotingsrichtprijs van Sweet Sensation
zijn nog te weinig gegevens bekend
voor een gewogen gemiddelde prijs.
Net als vorig jaar is uitgegaan van het
gemiddelde van Sweet Sensation en

fruitteelt 1-2018
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De begrotingsrichtprijs voor het grootste ras Conference steeg met 3 cent

naar 60 cent per kilo.

Foto: Marijke van Ossenbruggen, NFO

Doyenné du Comice. De begrotings-
richtprijs is vastgesteld op 80 cent
per kilo. Voor Xenia zijn wel over vijf
jaar prijzen bekend. Het ongewogen
gemiddelde over vijf jaar bedraagt
72,2 cent; de begrotingsprijs werd
vastgesteld op 70 cent per kilo.

De begrotingsrichtprijzen zijn be-
doeld voor financiéle berekeningen,
zoals een meerjarenprognose voor
financiering van een investering of
een beoordeling voor de Borgstelling
Landbouw. Hiervoor is een inschat-
ting nodig van de prijs op de lange

18 fruitteelt 1-2018

termijn. Daarbij gaat de voorkeur
altijd uit naar cijfers van het eigen
bedrijf, omdat de bedrijfsresultaten
tussen bedrijven sterk uiteen kunnen
lopen. Als er onvoldoende eigen cij-
fers zijn, kunnen de begrotingsricht-
prijzen worden gebruikt.

Ook bij houtverkoop of bij verkoop
van ongesorteerd product wordt

de prognoseprijs gebaseerd op his-
torische bedrijfsgegevens. Als deze
niet beschikbaar zijn is de prijs voor
houtverkoop de prognoseprijs minus
18 cent per kilo en bij celverkoop
minus 7 cent per kilo.

SAMENSTELLING
EN WERKWULZE
COMMISSIE

De commissie bestaat uit vertegen-

woordigers van NFO, Rabobank
Nederland, ABNAMRO, Delphy, LTO,
WTE Fruitadvies, ministerie van EZ
en Wageningen UR. De middenprij-
zen die het GroentenFruit Huis be-
schikbaar stelt, zijn de basis voor de
begrotingsrichtprijzen. Aanvullend
wordt voor een aantal clubrassen
informatie verzameld bij de beheer-
ders van deze clubrassen. Voor het

vijfjaarlijks gewogen gemiddelde,

worden de middenprijzen per jaar
gewogen naar de totale hoeveel-
heid in kilo’s van dat oogstjaar. Het
gaat om middenprijzen per jaar van
alle maten, de kwaliteitsklasse | en
Il over de afzetperioden heen.



Afschaffing
landbouwregeling

Sinds 1 januari 2018 kunnen agrarische ondernemers geen gebruik meer maken van de

Belastingen

landbouwregeling. Dat betekent dat zij vanaf die datum btw-plichtig zijn. Zij moeten omzetbelasting

(btw) afdragen over hun agrarische prestaties, maar hebben ook recht op aftrek van btw.

JASON VOLLERING, BELASTINGADVISEUR ABAB, JASON.VOLLERING@ABAB.NL

Voor bedrijfsmiddelen die u in 2018
in gebruik neemt, mag u de btw op
de aanschafkosten aftrekken. De btw
moet dan wel op de factuur ver-
meld staan. U kunt in 2018 nog een
deel van de betaalde btw aftrekken
voor werktuigen en machines die

u in gebruik heeft genomen in
2014 (20% aftrek), 2015 (40%
aftrek), 2016 (60% aftrek)

en 2017 (80% aftrek). Dit
heet herziening. Voor
gebouwen bedraagt de
herzieningstermijn
negen jaar.

U mag ook btw
herzien op de pro-
ductiekosten van

uw voorraden ultimo
2017. Heeft u fruit dat
in 2018 wordt verkocht?

Dan moet u de btw terugvragen

in de aangifte over het tijdvak waarin
u het fruit heeft verkocht.

Herziening: de spelregels

in 2018

Op basis van overgangsrecht vindt
de herziening op bedrijfsmiddelen in
één keer plaats in de aangifte over
een tijdvak in 2018. U mag zelf het
tijdvak kiezen waarin u de herzie-
ning opneemt, als de teruggaaf maar
in één tijdvak in 2018 plaatsvindt.

Voor bedrijfsmiddelen die u in 2018
in gebruik neemt, mag u de btw op
de aanschafkosten aftrekken.
Foto: Agco GmbH

Voor btw op voorraden die u in de
loop van 2018 verkoopt, moet de
herziening uiterlijk plaatsvinden in
de aangifte over het tijdvak waarin
u de voorraden heeft verkocht. Voor
de btw op diensten die u inkoopt en
waarvan de dienst in 2018 is afge-

rond, moet de herziening
plaatsvinden in de aangifte
over het tijdvak waarin de
dienst is afgerond.

Facturering
doorlopende
prestaties
Voor de facturering van
doorlopende presta-
ties geldt dat deze
eenmaal per jaar zijn
afgerond. Wordt uw
fruit gekoeld, dan
ontvangt u voor de
koelprestaties mi-
nimaal eenmaal per
jaar een factuur. Op
deze factuur staat btw
vermeld. Met ingang van
2018 geldt niet langer het
verlaagd btw-tarief van 6%, maar het
algemene btw-tarief van 21%. Voor
de periode tot 1 januari 2018 staat
6% btw op de factuur, voor de perio-
de daarna 21%. De 21% btw kunt u in
aftrek brengen aangezien uw voor-
raad met btw verkocht zal worden.
De 6% over de kosten die betrekking
hebben op het koelen en bewaren
van fruit in 2017, kunt u op basis van
de herziening terugvragen voor zover
deze kosten betrekking hebben op
fruit dat u in 2018 heeft verkocht. ®
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De NFO biedt snoeicursussen aan via de Fruitacademie.

Foto’s: Marijke van Ossenbruggen, NFO

Deskundig en met
aandacht snoeien

Allereerst de beste wensen voor u en uw dierbaren in
het nieuwe jaar! Hopelijk gaat 2018 de boeken in met
uitschieters in prijzen voor het fruit dat nog in de bewa-
ring zit.

Op veel bedrijven is de snoei in volle gang; gelukkig
vaak met mensen die al meerdere jaren komen en daar-
door voldoende teeltkennis hebben opgebouwd. Heeft
u te maken met wisselingen in het personeel, dan zult u
de nieuwe mensen moeten opleiden en uw manier van
snoeien bijbrengen. Hier zit een valkuil. U kun niet al
uw ervaring in een paar uur vertellen en ervan uitgaan
dat de ‘debutant’ de nuances meteen begrepen heeft.
Beperk uw uitleg over het snoeien tot een aantal regels

en verdeel de snoei onder in meerdere ronden of zones.

Zo vereenvoudigt u het werk. Blijf uw medewerkers zelf
goed controleren en aansturen; zo blijft u betrokken bij
wat er gebeurt. Ook houdt u op die manier zicht op de

groei en andere omstandigheden op uw eigen percelen.

De NFO biedt snoeicursussen aan via de Fruitacademie;
maak daar gebruik van. Bezuinig niet te veel op snoei,
want dat gaat uiteindelijk ten koste van uw kwaliteit.
Dat wil niet zeggen dat veel uren snoeien of alleen met
dure mensen de juiste weg is. Maar wel dat uw perceel
deskundig en met aandacht gesnoeid wordt. Zo maken
we gekscherend weleens onderscheid tussen een per-
ceel knippen en snoeien.

JORIS WISSE
CENTRALE ADVIESDIENST FRUITTEELT
JCWISSE@CAF.NL
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Klein- en steenfruit

Teeltseizoen 2018

Een nieuw seizoen, vol met uitdagingen staat weer

voor de deur. Bij gewasbespuitingen, maar ook bij de
inrichting van nieuwe fruitpercelen, worden extra eisen
gesteld binnen de ‘Activiteitenregeling Milieubeheer’.
Waar nodig zal in kasteelten al het afvalwater gezuiverd
moeten worden. Er gelden echter ook nog altijd de
toepassingsvoorwaarden op etiketteksten van gewasbe-
schermingsmiddelen. De strengste eisen gelden voor de
toepassing van middelen op uw bedrijf, de bepalingen
uit het Activiteitenbesluit die niet op etiket staan, of
restricties van het Ctgb die wel op het etiket staan!

Middelenpakket

Elk jaar weer zijn er wijzigingen in het beschikbare mid-
delenpakket. Behoud van een effectief middelenpakket
wordt er niet eenvoudiger op. Veel middelen zullen de
komende jaren nog weg gaan vallen. Relatief selectieve
producten, zoals de diverse olién en Apollo voor kersen,
verdwijnen helaas ook uit de middelenlijsten. De bestrij-
ding van onkruiden zal u anders moeten gaan aanpak-
ken, vooral door het verdwijnen van amitrol. Beschikbare
bodemherbiciden zullen ook in klein- en steenfruit meer
gebruikt worden. Per situatie zal u echter moeten bekij-
ken of inzet van deze relatief nieuwe producten zinvol,
maar 66k veilig voor het betreffende fruitgewas is.
Recent is bekend geworden dat in 2018 ook de toelating
van middelen zoals Rovral en Insegar stoppen. Insegar
wordt in de teelt van pruimen toegepast tegen vooral
pruimenmot. In deze teelt zal echter geen herregis-
tratie volgen. Het product mag komend seizoen nog
opgebruikt worden (tot 1 september). De toelating van
Rovral Aquaflo - op dit moment nog toegelaten tegen

Bodemverbetering op de zwartstrook bij rode bes.

Foto: Heino van Doornspeek, Vlamings BV



schimmels in onder andere kersen, bessen, bramen en
frambozen - zal ook eindigen. De aflever- én opgebruik-
termijn stopt op 5 juni 2018.

Volg dit voorjaar kennisbijeenkomsten gericht op uw
teelten, dit om weer ‘up to date’ het nieuwe teeltsei-
zoen te starten.

Basisbemesting
Overleg uitslagen van bodemanalyses met een teeltad-

Bewaring

viseur voor een gericht bemestingsplan 2018. Naast
enkelvoudige meststoffen, zijn eventueel ook gecom-
bineerde snel of traagwerkende minerale of organische
meststoffen voor de basisbemesting beschikbaar, af te
stemmen op bodem- of gewasbehoefte.

HEINO VAN DOORNSPEEK
VLAMINGS BV
HEINO.VAN.DOORNSPEEK@VLAMINGS.NL

Bewaring plantmateriaal

Plaats fruit niet in de buurt van cellen met plantmateriaal,
vanwege het risico op ethyleenoverdracht. Vooral
perenbomen zijn erg gevoelig voor ethyleen.

Soms wordt op fruitbewaarlocaties ook plantmateriaal
bewaard. Vooral nu er minder fruit is, is dit een aan-
trekkelijk alternatief om de cellen toch te benutten. Als
u vruchtbomen bewaart in de buurt van fruit, bestaat
altijd het risico op ethyleenoverdracht en vervolgens

op schade. Vooral perenbomen zijn erg gevoelig voor
ethyleen. De schadegrens ligt in de buurt van 1 ppm,
maar is afhankelijk van de bewaartemperatuur en de
blootstellingsduur. Bij temperaturen van 5 °C en lager

is het risico op schade kleiner. Maar neem geen risico’s,
zorg dat u belucht met ethyleenvrije lucht. Plaats fruit
niet in de buurt van cellen met plantmateriaal, en laat
ook fruitcellen niet open staan als u vlakbij plantmateri-
aal bewaart. Laat bij twijfel het ethyleengehalte meten,
zowel in de cel als in de directe omgeving.

Uiteraard geldt dit ook voor cellen met aardbeiplanten,
en voor frambozen- en bramenplanten. Ethyleen kan
knopbeschadiging veroorzaken. De optimale bewaar-

temperatuur van frambozen en bramen is nog altijd
enigszins discutabel. Frambozen kunnen in het alge-
meen wel lage temperaturen verdragen (-1 tot -1.5 °C).
Dit ook noodzakelijk om schimmelvorming en uitloop
van knoppen te vermijden, vooral bij langdurige opslag.
Voor bramen is de beste bewaartemperatuur nog on-
voldoende duidelijk. Tot dusverre is steeds aangenomen
dat temperaturen beneden het vriespunt schadelijk
kunnen zijn. Maar bij recente proefnemingen kon dit
niet vastgesteld worden. Toch moeten bewaarders er
vooralsnog van uitgaan dat bramenplanten gevoelig zijn
voor bevriezingsschade.

Discussie koelmiddelen

Synthetische koelmiddelen worden langzamerhand
uitgefaseerd; bovendien zijn de prijzen ervan recent
gestegen. Dat wakkert de discussie verder aan over
alternatieve middelen voor de fruitbewaring. Dit speelt
vooral bij de kleinere koellocaties in de fruitsector; de
grotere zijn veelal al overgeschakeld op natuurlijke
koudemiddelen. Vanuit deze positie kunnen wij niet
zeggen wat het beste alternatief is voor eventuele
overschakeling. Dit is afhankelijk van het huidige koel-
middel, de omvang van de locatie, de technische staat
van het koelhuis, eventuele nieuwbouw, of u appel of
peer bewaart, etc. Op de Fruitteelt Vakbeurs in Houten
op 17 en 18 januari is WUR aanwezig met een stand
(standnummer 46). Alternatieve koelmiddelen is een van
de thema's waar wij met bezoekers over van gedachten
willen wisselen. U bent van harte welkom.

ALEX VAN SCHAIK
WAGENINGEN RESEARCH
ALEX.VANSCHAIK@WUR.NL
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Vangbandje

GEZOCHT

Ervaren snoeiers om een perceel (8 ha) Conference-bomen te snoeien.

Elektrisch en/of lucht beide mogelijk (vaste luchtleiding aanwezig). Perceel ligt

in Noord-Brabant. Reiskostenvergoeding in overleg mogelijk. Rik Vermeer,

‘ tel. 06 29 15 81 02.

NFO Agenda

FRUITTEELT VAKBEURS 2018

Op woensdag 17 en donderdag 18 januari

vindt dé Fruitteelt Vakbeurs weer plaats in

Expo Houten. De beurs is open van 13.00

uur tot 22.00 uur. Zie voor meer informatie

het artikel op pagina 10 en de speciale
beursbijlage.

NFO-PRODUCTGROEPEN

PEER & APPEL EN NFO-
PRODUCTGROEPEN HOUTIG
KLEINFRUIT & STEENFRUIT
woensdag 17 januari

ALV over financiering NFO-
campagnevoorstel ‘De Fruitigste’.
Locatie: Expo Houten, Meidoornkade 24,
Houten.

Aanvang 13:00 uur. Ontvangst met koffie en

een broodje vanaf 12:30 uur.

ZUID-HOLLAND

Vijfheerenland en
Alblasserwaard

dinsdag 23 januari

Winteravond met Sonja Haag (AB Midden
Nederland) over personeelszaken en

Leendert Langerak (Langerak adviesbureau)

over bouwvergunningen aanvragen.

Locatie: Brandpunt Nieuwland, Torenstraat

2, Nieuwland.
Aanvang: 20.00 uur, eindtijd 22.30 uur.

MIDDEN-NEDERLAND

Vecht en lJssel

dinsdag 23 januari

Jaarvergadering met aansluitend lezing
door Nico van Geest (Agrifirm) over
precisielandbouw en Milieukeur.
Locatie: Recreatie de Rosenboom,
benedeneind 279, Benschop.

Aanvang: 19.30 uur, eindtijd 23.00 uur.

NOORD-NEDERLAND
Flevoland

maandag 22 januari

Winteravond met Arne Bac (Thema's
bepalend voor toekomst fruitbedrijf) en

Michiel Gerritsen (Verder na dialoogsessies).

Locatie: Shortgolf, Rivierduinweg 9,
Swifterbant.
Aanvang: 19.30 uur.

Flevoland

dinsdag 13 februari

Winteravond met Henk Nooteboom
(Fruitmasters) over ‘Rondje fruitteelt door
Europa’ en ‘Hoe kunnen conceptrassen
succesvol opereren?’.

Locatie: HRC van Saaze, Dam 16,
Kraggenburg.

Aanvang: 20.00 uur.

De beste depositie [ 9%
in de markt!

v/ Hoogste en beste depositie dekking in de markt

v’ Beste return-on-investment ten opzichte van concurrenten

v~ Altijd vooruitstrevend met bewezen technologieén

Benieuwd naar het resultaat? Kijk op www.kwhholland.nl/depositie
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colofon

Fruitteelt is het verenigingsorgaan van

de Nederlandse Fruittelers Organisatie.
Abonnementen zijn alleen te verkrijgen door
leden van de organisatie.

Opzegging: schriftelijk, minstens drie maanden
voor het einde van het kalenderjaar. Wijziging
bedrijfsgegevens: schriftelijk tot 1 januari.

Adresgegevens

Postbus 344, 2700 AH Zoetermeer

Louis Pasteurlaan 6, 2719 EE Zoetermeer
Telefoon: (079) 368 13 00,

E-mail NFO-secretariaat en
ledenadministratie: info@nfofruit.nl,
E-mail redactie: fruitteelt@nfofruit.nl
Website: www.nfofruit.nl,

IBAN NL33 RABO 0200 3013 57

Redactiecommissie

M. (Maarten) Gerritsen, D. van Hees

M. Huijsmans, H. van Kekem (voorzitter)
M. Ravesloot, H. Reinders, C. Uijttewaal
B.J. van Westreenen en R. van 't Westeinde

Redactie

Herman Bus (hoofdredacteur)
Caroline van Assche

Marijke van Ossenbruggen

Eindredactie
Marijke van Ewijk
www.vanewijkschrijft.nl

Vormgeving
Richard van Rheenen, Grafisch!OK
info@grafisch-ok.nl

Drukkerij
Impressed print & sign, Pijnacker

Advertentie-acquisitie

Bureau Van Vliet, Remco Wijnhout

Postbus 20, 2040 AA Zandvoort
r.wijnhout@bureauvanvliet.com

Telefoon: (023) 571 47 45, Fax: (023) 571 76 80

Uitgever en auteurs verklaren dat Fruitteelt

op zorgvuldige wijze en naar beste weten is
samengesteld en aanvaarden dan ook geen
enkele aansprakelijkheid voor schade, van welke
aard ook, welke het gevolg is van handelingen
en/of beslissingen die gebaseerd zijn op
bedoelde informatie.

Gebruikers van Fruitteelt wordt met nadruk
aangeraden deze informatie niet geisoleerd te
gebruiken, maar af te gaan op hun professionele
kennis en ervaring. Niets uit deze uitgave

mag op enige wijze worden verveelvoudigd,
opgeslagen in een geautomatiseerd
gegevensbestand, of openbaar gemaakt zonder
voorafgaande schriftelijke toestemming van de
uitgever.

Depositie foto van de 3R2 boomgaardspuit
’ 1

KWH LA holland

agricultural crop protection specialists since 1946



interfarms’ ==

vinnBmakelaars

Emigratie
Investeringen

GEZOCHT:

Akkerbouw- / Tuinbouwbedrijf
op lJsselmonde

= Bedrijf is gelegen op IJsselmonde (nabij Rotterdam)

® Oppervlakte van ca. 15 ha of meer met agrarisch bouwblok

m Aanwezigheid van eventuele bedrijfsopstallen en/of
bedrijfswoning geen bezwaar

Heeft u plannen voor verkoop, neemt u dan

vrijblijvend contact met ons op voor het maken
van een afspraak. Contactpersoon:J. Oostdam.

Interfarms VLNN Makelaars Laageind 11a, Driebruggen
T 0348 748411 . www.interfarms.nl . vinn@interfarms.nl

Dit mag u niet missen!

Dé Fruitteelt
Vakbeurs

17818 januari Expo Houten

-

Dé entge meew(w«éw (andelijke vakbeurs
voor de rroje«iom(c é’ruifé‘ée(w.{

kijk voor meer informatie op: defruitteeltvakbeurs.nl

georganiseerd door & F ‘¥t
de NFO & FruitMasters @@ Masrt%}’s

Grote voorraad, scherpe prijzen
www.duijndam-machines.com

DUIJNDA

MACHINES Telotso-632088

Te koop gevraagd: Aweta-Greefa-Perfect fruitsorteermachine
eventueel ook kantelaar en waterdumper

Uw materiaal en voertuigen nooit meer uit het oog verliezen?
Bel ons!

www.trekkerbeveiliging.nl
06 8104 10 77

in uw eigen
=4 boerderijwinkel?

len een compleet assortiment voor
nkels met zeer diverse smaken
ngen. Tevens is het ook
it te laten verwerken

www.nhfofruit.nl




Delan®Pro

Proactieve technologie

B =

1s kaliumfosfiet, voor een nog

T i\ ) I . .
We create chemisty ~ betere bescherming tegen schurft

BASF Nederland B.V. Divisie Agro | Po 9| 6 ‘ he 4 7271 | www.agro.basf.nl
Facebook: @BASF.Agro.nl | Twitter: @ Le S VO ik jraag uw leverancier om een op maat
gesneden advies. :






