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inhoud

Half augustus is het een drukte van jewelste op het fruitteeltbedrijf van Cees
en Anton de Ruiter in Numansdorp. Geparkeerde auto’s van zowel klanten
voor de fruitkraam als plukkers van Reine Victoria, bedrijvigheid van sorteren
van de kleine kratjes pruimen in de loods. De pruimenoogst is voor de
gebroeders De Ruiter een drukkere tijd dan de perenoogst. Intussen steekt er
een zware onweersbui boven het Haringvliet op.

De Fruitigste in september

De schoolvakanties zijn voorbij, dus nu kan de consumentenpromotie volop
van start gaan. Na de lancering van De Fruitigste-campagne eind juni, met het
zomerfruit in de spotlights, is de nieuwe appel- en perenoogst het moment

om de sector te promoten.

Hete zomer heeft uiteenlopend effect op kleinfruit
Het zachtfruit is zo goed als geoogst. Daarbij zijn de verschillen groot. Per
regio, en daarmee ook per gewas. Rode bes lijkt minder te hebben geleden
van de warmte, ook al omdat de oogst voor de tweede hittegolf al in de cel
stond. Daarentegen heeft de extreme warmte de productie van blauwe bes

geen goed gedaan, althans in Noord-Limburg.
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Fruitteelt kort

F— - — — — — — — — —
| NFO en Koopmans
| promoten samen de
' plukdagen
| Appeltaart en de fruitsector horen onlosmakelijk bij
| elkaar. Een goede reden voor de NFO en Koopmans
om samen de Landelijke Fruitplukdagen te promoten.
| De nieuwe oogst valt prachtig samen met de intro-
ductie van een nieuwe bakmix. Tijdens de Landelijke
De appel- en perenoogst is in volle gang! \, | Fruitplukdag op 22 september zal Koopmans bij Fruit-
Foto: Marijke van Ossenbruggen, NFO / bedrijf en Landwinkel De Woerdt in Ressen appeltaar-
| ten bakken om hun nieuwe bakmix te demonstreren.
) | Koopmans attendeert hun volgers in de nieuwsbrief
Opmerkelljk op de Fruitplukdagen en defruitigste.nl. De NFO deelt
Het Amerikaanse ministerie van | tijdens het evenement fruitstickers uit met gezichtjes,
Landbouw heeft speurhonden en met een appel-perentaartrecept. Fruitbedrijf De
opgeleid om de bacterieziekte HLB | Woerdt maakt er met allerlei extra activiteiten een
in citrus op te sporen. De honden | feestelijke dag van.
kunnen de ziekte in de aanplant in De NFO organiseert dit jaar op 15 en 22 september
een zeer Vroeq stadium vaststellen | Landelijke Fruitplukdagen. In totaal doen 40 bedrijven
met een zekerheid van 98 procent, mee. Ook op andere data organiseren fruitbedrijven
aldus citrusindustry.net. | plukdagen, waardoor het totaal aan deelnemende

bedrijven nog hoger uitkomt. Naast de landelijke
| publiciteit worden de bedrijven door de NFO voorzien
| van posters, flyers en conceptpersberichten. Daarnaast
promoot de NFO dit evenement actief bij de pers en
| op social media. Kijk op defruitigste.nl/plukdagen voor

meer informatie en een overzicht van de deelnemende
| bedrijven.
Neem contact op met de NFO als u flyers wilt ontvan-
gen om uit te delen.

N ederla nd Ieve rt In | Eind deze week komt er op Facebook een nieuw film-
op budget Voor G LB pje over de fruitsector, met een uitnodiging voor de

| plukdagen. Deel dit filmpje voor meer bekendheid
Op basis van voorstellen van de Europese Commissie over onze sector en voor de komende Fruitplukdagen!
gaan de lidstaten Letland, Estland, Litouwen, Roemenié, |
Bulgarije, Portugal, Slowakije en Polen meer budget
krijgen voor de directe betalingen per hectare binnen |
het GLB. Nederland moet als gevolg daarvan 3,9 procent |
inleveren op het budget voor de directe betalingen. Alle
overige lidstaten moeten volgens de Europese Commis- |
sie overigens ook inleveren, schrijft landbouwminister
Carola Schouten aan de Tweede Kamer. |
Hieruit is echter de hoogte van de hectarepremie niet |
precies af te leiden, omdat ook andere maatregelen

zoals eco-regelingen en de regelingen voor de jonge |
boeren uit dit budget betaald moeten worden.
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‘Geld voor twee
mobiele telefoons’

Op pagina 18 in deze Fruitteelt
staat een artikel over het 25-ja-
rig jubileum van Fruitconsult.
Op 1 november 1993 ging
Fruitconsult van start met Marc
Trapman, Matty Polfliet, Eric
van der Hoeff en Jos de Wit
aan het roer. Eric in zijn speech
tijdens het jubileumfeest: “We
hadden geld voor twee mobiele
telefoons, één voor Marc en
één voor Jos. Matty en ik moes-
ten het spreekuur doen met de

vaste lijn.” In 1999 ging Marc
zijn eigen weg in de bio en
ontwikkeling van RIMpro. In 2003 werd Jan Peeters
medeaandeelhouder, en werd Holland Fruit Advies
in Fruitconsult geintegreerd.

Poll

De stelling van de vorige poll luidde:

Ik verwacht een tekort aan Poolse

arbeidskrachten voor de oogst dit jaar

O 41 x Ja, ik ben bang dat ik een gedeelte niet op
tijd geoogst krijg

O 50 x Een beetje, maar het is te doen

O 65 x Nee, ik heb/verwacht geen problemen

In totaal brachten 156
personen hun stem uit.

Nieuwe poll:

De droogte kost mij maat en dus euro’s

O Ja, overduidelijk

O Ja, maar niet heel erg

O Hagel heeft meer schade toegebracht

O Nee, we hebben voldoende water kunnen
geven

Ga naar nfofruit.nl en breng uw stem uit!

4 N
‘NFO houdt de club nog

een béétje bij elkaar!’

Voor Simon en Coby Dekker uit Zeewolde is het lid-
maatschap van NFO een vanzelfsprekendheid. Geza-
menlijk kun je misschien nog wat bereiken, individueel
is dat zeker niet mogelijk. Maar ook gezamenlijk lijkt
het steeds moeilijker te worden, in de ogen van Si-
mon. “Het lijkt wel alsof de overheid helemaal van

de Nederlandse fruitteelt af wil!” Dekker doelt dan
bijvoorbeeld op het middelenbeleid, maar ook op de
regelgeving omtrent de arbeiders. De overheid maakt
van de ondernemers de politieagenten van de maat-
schappij. Als wij als ondernemers maar iets verkeerd

in de regeltjes doen, dan krijgen we weer een giga
geldboete. Hij vindt het jammer dat de fruitteelt wat
betreft de afzet zo verdeeld is. De NFO houdt de club
nog een béétje bij elkaar. Eigenlijk is hij wel een beet-
je klaar met het teler zijn. Het vrije ondernemerschap
is voor zijn gevoel verdwenen. Zijn jongste zoon, die
het bedrijf wil overnemen, is gelukkig nog wel en-
thousiast. “Hij zal zijn weg wel vinden in de moderne
regelgeving. Hij groeit daarmee op.”

De imagocampagne vindt hij goed, alhoewel hij er zelf
nauwelijks gebruik van maakt. Sinds 1981, toen z'n va-
der op deze locatie in Zeewolde is begonnen, hebben
ze ook een winkel, inmiddels een Landwinkel. “Vroe-

ger hield ik wel open
dagen. Dat leverde

‘Appels van Dekker-... "
zijn extra lekker!

!lurmn {[¥]
ide

veel blijvende klan-
dizie op. De huidige

generatie twintigers

en dertigers komen

wel met de kinderen
voor een leuk educa-
tief uitje, maar halen

vervolgens alles weer
uit de supermarkt.
Daarom ben ik daar niet

Simon en Coby Dekker

erg actief meer in. Onze Landwinkel ligt voor deze tijd
iets te van het dorp af; zouden wij tegen het dorp aan
zitten dan kwamen de mensen nog wel op de fiets.”

ledere twee weken stelt een NFO-lid zich aan u voor.
Wat houdt hem/haar bezig en waarom is hij/zij NFO-
lid? Wilt u ook een keer deelnemen? Neem dan con-

tact op met Andrea Disco.

ANDREA DISCO
RELATIEBEHEERDER NFO
ADISCO@NFOFRUIT.NL

N J
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Bedrijfsreportage

ruimenoogst
n drukkere tijd
an perenoogst’

Half augustus is het een drukte van jewelste op het fruitteeltbedrijf

van Cees en Anton de Ruiter in Numansdorp. Geparkeerde auto’s
van zowel klanten voor de fruitkraam als plukkers van Reine
Victoria, bedrijvigheid van sorteren van de kleine kratjes pruimen
in de loods. De pruimenoogst is voor de gebroeders De Ruiter een
drukkere tijd dan de perenoogst. Intussen steekt er een zware

onweersbui boven het Haringvliet op.

CAROLINE VAN ASSCHE, VAKREDACTEUR FRUITTEELT, CVASSCHE@NFOFRUIT.NL

Cees de Ruiter bekijkt de lucht met oogsten, maar na een aantal groeija-
gemengde gevoelens. Aan de ene ren blijkt toch dat nummer 4 eerder
kant is zo'n bui na de maandenlange rijpt dan aanvankelijk beoordeeld
droogte meer dan welkom. Aan de werd”, lacht De Ruiter.

andere kant schuilt daarin ook de De meeste pruimen worden afgezet

venijnige dreiging van hagel.

“We hebben geen fertigatie of be-
regening, maar wel zoet water in de
buurt. Dus we zijn afgelopen maan-
den heel druk geweest om de perce-
len van water te voorzien met haspels,
pijpen en slangen. De pruimen heb-
ben we maar één keer water gegeven;
blijkbaar op het juiste moment want
ze groeien heel goed door.

Lazoet nummer 1 en 4 zijn al geplukt,
Lazoet 2 hangt nog aan de bomen. Ja,
in het begin van het onderzoek zijn
de rassen genummerd op tijdstip van

'Een boe rderijwi nkel Cees de Ruiter: ‘Veranderingen komen

be in nen_, Waarom van onderuit, want de zwaksten zijn
9 : gewend om te knokken’

zouden we?’ Foto’s Caroline van Assche, NFO



Lazoet-pruimen zijn verschillende

pruimenrassen die alle grootvruchtig,
goedsmakend en blauw van kleur

zijn.

‘Moed houden en sterk
en veerkrachtig zijn’

via The Greenery, maar ook de fruit-
verkoopkraam bij de oprit van het erf
loopt goed. Daar staan zakjes appels,
doosjes pruimen en ander kleinfruit,
maar ook zelfgemaakte jam en vruch-
tensappen. Het is er een komen en
gaan van klanten, die het geld keurig
achterlaten in een bakje. Over een
boerderijwinkel piekeren de broers
niet. “Het gaat goed zo, dus waarom
zouden we?”

Samenwerken

Cees de Ruiter is onlangs gestopt

als voorzitter van de NFO-afdeling
Zuid-Holland West. Sinds 2002 had
hij ‘de hamer’ vast. Best een lange
tijd en ook langer dan de drie keer
vier jaar die volgens de statuten
gewenst zijn. Maar het probleem is
dat ze geen nieuwe kunnen vinden.
“Dat was ook al zo voordat ik in het
bestuur kwam. Het is moeilijk om
mensen te vinden die actief willen
zijn in een vereniging. Bij mijn eerste
vergadering bleek meteen al dat ik
ook voorzitter moest worden. Beetje
vreemd”, geeft De Ruiter lachend

toe, “maar ik zag toen het belang
ervan in voor de afdeling, dus toch
maar geaccepteerd.” Spijt heeft hij er
niet van. "We hebben mooie bijeen-
komsten en reizen georganiseerd.
We hebben een kleine maar gezellige
groep leden.”

Wat het meest is bijgebleven? “Dat
we met de afdeling samen op reis
gingen en op mooie bedrijven kwa-
men waar we veel van leerden. Ook
over een avondbijeenkomst over de
export van peren naar China, wordt
nog vaak nagepraat. Die lezing was
helemaal in het Engels, maar door de
vele foto’s, grafieken en tabellen was
het verhaal heel goed te volgen, ook
voor telers die geen Engels spreken.
Het was adembenemend stil. Dat was
mooi om mee te maken. Een ander
hoogtepunt was de excursie naar
pruimenteeltspecialist Fritz Zahn in
Duitsland, grondlegger van de Zahn-
snoei.”

De Ruiter legt de voorzittershamer nu
neer, maar er is helaas geen opvolger.
“Onze afdeling telt slechts 40 leden
en gaat nauw samenwerken met de
NFO-afdeling West Noord-Brabant
en St. Philipsland. Onze afdeling blijft
een aparte afdeling met een bestuur,
maar alle activiteiten gaan we samen
organiseren. Dat zouden meer afde-
lingen kunnen doen”, vindt De Ruiter.
Hij is sowieso een voorstander van
meer samenwerking tussen afdelin-
gen. “Het zou meer vanzelfsprekend
moeten zijn dat leden bijeenkomsten
van andere afdelingen kunnen bijwo-
nen”, vindt De Ruiter.

In zwaar weer

Ter afsluiting wil De Ruiter alle telers
die om wat voor reden dan ook in
zwaar weer verkeren een hart onder
de riem steken: “Houd moed en wees
sterk en veerkrachtig. Laat je niet in
een hoekje wegdrukken, maar kom
op voor jezelf. Vernieuwing komt uit
de hoek van ondernemers die iets
anders doen dan de rest. Kijk maar

@ HET BEDRUJF
VAN GEBROEDERS
DE RUITER

Het bedrijf van Cees en Anton de
Ruiter omvat 40 hectare, waarvan
25 hectare fruitteelt. Het areaal
pruimen (Reine Victoria, Lazoet,
Jubileum, Opal en Valor) bedraagt
6 hectare, waarvan 2 hectare pas
is ingeplant; de rest bestaat uit
Conference, Doyenné du Comice,
Sweet Sensation, Elstar en een
aantal kleinere rassen, zoals Gal-
mac (één week voor Delcorf) en
roodvruchtvlees-appels, speciaal
voor de fruitkraam.

De pruimenoogst vraagt meer
organisatie en aandacht dan de
perenoogst. Dat komt doordat alle
kratjes handmatig geladen, direct
gesorteerd en dagelijks afgezet
moeten worden. Cees regelt vooral
de teelt en gewasbescherming;
Anton vooral het sorteren, de af-
zet en de fruitkraam aan de weg.
Beide echtgenotes werken naast
hun baan ook af en toe mee in het
bedrijf.

naar de algemene geschiedenis en de
natuur. Revoluties in samenlevingen
komen uit groepen mensen die het
niet zo goed hebben als de rest. Dat
geldt ook voor de fruitteeltsector”,
legt De Ruiter uit. “Kijk maar naar
mechanische snoei en - bloemdun-
ning of bijvoorbeeld snoeien van
pruimen op een moment dat nie-
mand dat doet. Je kunt ervan vinden
wat je wilt, maar je kunt er altijd iets
van leren. Veranderingen komen

van onderuit, want de zwaksten zijn
gewend om te knokken en juist bij
de zogenaamd sterke bedrijven, waar
alles vanzelf lijkt te gaan, ontbreekt
het vaak aan veerkracht om tegensla-
gen op te vangen.” @
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Speciaal voor u ingekocht om te oogsten
Elektrische heftrucks en pallettrucks

+ Voordelige aanschaf elektrische
heftrucks en pallettrucks

+ Uit voorraad leverbaar
(zolang de voorraad strekt)

+ Maximale efficiency en productiviteit

+ Precieze besturing met stabiliteit

NU MET SUMMER DEALS *

VOORDEEL

BEL VOOR SPECIALE TARIEVEN ONZE SPECIALIST PAUL DE KADT, 06-22234238.
OF LEES MEER OP: WWW.MOTRACLINDE.NL/SUMMERDEALS

motrac erle

“Bestellen tot en met 30 september 2018, zolang de voorraad strekt.
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in de markt! 4

v/ Hoogste en beste depositie dekking in de markt
v/ Beste return-on-investment ten opzichte van concurrenten

v~ Altijd vooruitstrevend met bewezen technologieén
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Benieuwd naar het resultaat? Kijk op: ABEMEC ==
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Meeuwse Handelsonderneming bv is al meer dan 80 jaar
gespecialiseerd in heft leveren van hoogwaardige produc
ten en diensten voor de water-, agr-, en elekhrotechniek. Een
prede kennis en ervaring binnen de verschillende werkgebie-
den zorgen voor hoge kwaliteit en een gewenst eindresultaat,

Meeuwse handelsonderneming bv

Alpert Plesmanweg &6 - Goes  Tel. 01132125620
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COLUMN

OP WEG NAAR NIEUWE AFZETMARKTEN

Geen seizoen is hetzelfde. De
nachtvorst in 2017, de regen-
buien van oktober tot ver in het
voorjaar en vervolgens de hitte
en droogte. Wie over berege-
ningsmogelijkheden beschikt,
mag van geluk spreken.

Grote regionale verschillen
in de oogst

Voor sommige Europese teeltgebie-
den is de oogstraming naar beneden
bijgesteld. De uitval is weliswaar niet
zo groot als in 2017-'18, maar hitte
en droogte lieten hun sporen na. De
regionale verschillen zijn echter aan-
zienlijk. Daarom wordt voor de totale
Europese appeloogst toch een top-

grotere beschikbaarheid dit jaar van
vooral Gala, het tweede appelras in
Europa, zal de export in veel teeltge-
bieden waarschijnlijk nog meer stimu-
leren. Ook voor Europese peren richt
men zich steeds meer op verkoopmo-
gelijkheden buiten de Europese Unie.

Portugal exporteert veel
peren naar Brazilié

Spanje en Portugal zijn de grootste
perenexporteurs in de EU. Spanje
18
ongeveer 64.000 ton naar derde lan-

verscheepte in het seizoen 2017 -

den. Meer dan de helft daarvan ging
naar Noord-Afrika, waar Marokko
als een draaischijf fungeert. Portu-
gal richt zich daarentegen vooral op

Spanje en Portugal belangrijkste exporteurs
EU-perenexport naar markten buiten Europa (aug. — april), x 1.000 ton
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hoeveelheid verwacht zoals in 2014.
Over het algemeen worden maximale
volumes verwacht in West-Europa.
Duitsland gaat ondertussen uit van
een normale oogst. In Belgié en
Nederland blijft de oogst door de
droogte zelfs onder het gemiddelde.
Daarentegen heeft Polen een record-
oogst.

Exportmarkten komen
steeds meer in het vizier
Op de exportmarkten wordt steeds
meer concurrentie gevoeld. Italié,
Spanje, Frankrijk en Polen richten
zich met hun appels op Scandinavié,
de Noord-Afrikaanse markt en Azié.
Ook Duitsland steekt zijn voelsprie-
ten steeds meer uit in de export. De

Zuid-Amerika. Van de in totaal 48.000
ton gaat 47.000 ton naar het zuidelijk
halfrond, vooral naar Santos, Brazilié.
Naar Azié (India) gaan echter slechts
marginale hoeveelheden, maar er
vinden onderhandelingen plaats met
Thailand. Italié vertrouwt nog op de
binnenlandse markt. Wel exporteert
Italié appels naar buiten de EU; met
China zijn er contacten voor peren.

Afzetmogelijkheden naar
Azié nog beperkt

Ook voor Belgié en Nederland liggen
de belangrijkste afzetmarkten binnen
Europa. Duitsland is nog altijd de
grootste afnemer van Nederlandse
peren. Belgié exporteert voorname-
lijk naar Polen, de Baltische Staten

Nederlandse en Belgische perenexport
augustus 2017 tot april 2018 (x 1.000 t)
gl 4
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Marktzicht

en Oost-Europa. Daarnaast zijn er
beperkte leveringen naar Brazilié en
Canada en zijn er onderhandelingen
gaande met Mexico, Colombia en de
VS. In het seizoen 2017-'18 bedroeg
de levering aan het Verre Oosten
8.000 ton. Vooral de fytosanitaire
richtlijnen werken daarbij beperkend.
Dus terwijl men Vietnam, China en In-
dia in de gaten houdt, gaat ook meer
export richting Zuid-Amerika. Brazilié
importeert immers alleen al 150.000
tot 180.000 ton peren per jaar.

Politieke en economische

ontwikkelingen

Mexico is ook een interessante markt

met een import van 100.000 ton. Ter-
wijl de meeste internati-

onale onderhandelingen
Nederland

B0 door de afzonderlijke

landen zelf worden
gevoerd, treedt de EU
voor al haar lidstaten op
in de besprekingen met
Mexicaanse vertegen-

Oost Europa
incl. Polen, Baltische

woordigers.

De ontwikkeling van

de wisselkoersen is hier
belangrijk. Vooral in
geval van export naar
Oost-Europa / Rusland, heeft de Rus-
sische roebel in het verleden vaak een
streep door de rekening gehaald. Een
ongunstige wisselkoers ten opzichte
van de euro maakt de wederuitvoer
bijzonder moeilijk. Het blijft nog af-
wachten wat de door Trump-regering
genoemde handelsbelemmeringen
voor China teweeg kunnen brengen,
die ook weer van invloed kan zijn op
exportkansen van Europa naar de VS.

URSULA SCHOCKEMOHLE
AMI, BUREAU HAMBURG
VERTALING:

CAROLINE VAN ASSCHE,
VAKREDACTEUR
FRUITTEELT
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Marktzicht

| Veel transacties tot in de oogst

| In week 34 en 35 is nog veel Conference verhandeld via Service2Fruit.
“Het is erg druk geweest; telers en handelaren hebben een soort van
l eindsprint ingezet tot in de pluk”, licht Emanuel Sluis toe. “Daarbij is
| de prijs min of meer stabiel gebleven op zo'n € 0,44 tot € 0,48 per kilo.
Je ziet wel variatie in prijs bij verschillende transacties. Maar dat zit ‘'m
| bijvoorbeeld in wel of niet dompelen, gebruik van kisten en eventueel
bewaring. Uiteindelijk is de productprijs vrij stabiel gebleven van eind juli
l tot eind augustus. De meeste transacties hebben betrekking op percelen
| waar water geen probleem is geweest. De meeste partijen zijn bestemd
voor de langere bewaring, maar ook de dagelijkse afzet is begonnen.
| Sinds vorige week is ook het aanbod van de grotere maten toegenomen
. i en ik heb de indruk dat dit de daghandel
iets heeft gestimuleerd. De belangstel-
ling uit Polen blijft uit, niet alleen voor
Conference maar ook voor Beurre Alex-
ander Lucas.
Ook na zoveel transacties blijft er vraag
naar Conference, terwijl dat bij Elstar
anders ligt. Ook daarbij zijn de prijzen
stabiel en is er goed verkocht. Maar dat

wordt nu toch minder, omdat afnemers
in hun behoefte hebben voorzien. Bij Jonagold zijn mogelijke kopers zeer

| afwachtend. Dat heeft niet alleen effect op de prijsvorming, maar ook op

| de vraag van andere kopers. Die vragen zich af of ze wel een positie met
Jonagold moeten innemen als dat ras klaarblijkelijk ruimschoots beschik-

| baar is in Polen. De prijzen voor industrie-appels zijn gedaald tot € 0,10
tot € 0,12 per kilo. De prijzen van het beperkte aantal transacties met

| Elstar schilappels varieerden van € 0,25 tot € 0,30 per kilo. Misschien dat
dit in de loop van de oogst nog afneemt. Niets is zo onregelmatig als de

l oogst van dit jaar. Niet alleen per gebied, maar ook per perceel.”

L — — — — — — — = = = = = =

_I

Eerste klap een
euro waard

Aan het begin van de nieuwe oogst
lijken de winkelprijzen van Confe-
rence gehalveerd. Die eerste indruk
wekt de scherpe aanbieding van
Lidl met Conference. Terwijl het
AMI in week 34 nog constateerde
dat de volumes nog krap aan waren
voor het supermarktkanaal, opent
Lidl het seizoen in week 35 met de
actie van Conference voor € 0,99
per kilo. En dan betreft het geen
kleine maten. Uitgaande van een
productprijs van € 0,44 tot € 0,48 is
dat een scherpe aanbieding. An-
dere supermarkten hanteren voor-
alsnog meer gebruikelijke prijzen,
ook voor de nieuwe appels. Peren
kosten zoals gebruikelijk in de
afgelopen jaren tussen € 1,50 en € 2
per kilo. Deen heeft met Elstar een
actie van € 1,25 per kilo.

Lazoet ook in hersluitbare verpakking

De hersluitbare verpakking van Jumbo voor een pond
pruimen bevalt blijkbaar goed. Na Opal en Reine Vic-
toria ligt ze ook in de winkels met zes stuks Lazoet, die
gezamenlijk eveneens een halve kilo wegen. De verpak-
king is ook geschikt voor buitenlandse pruimen, onder
andere van het zuidelijk halfrond. Voor de herkomst
verwijst de productomschrijving van pruimen naar de
vermelding op deze verpakking

Zes stuks Lazoet in hersluitbare verpakking.
Foto: Anton Oostveen
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NAFTA nog niet
gerepareerd

Canada/Vs - De doorstart van de
Noord-Amerikaanse vrijhandelszone
NAFTA stagneert na het mislukken
van de onderhandelingen tussen de
Verenigde Staten en Canada. Eerder
bereikten de Verenigde Staten al wel
overeenstemming met Mexico. Dat
biedt de Amerikaanse appeltelers

wellicht weer wat perspectief na de

extra heffingen die Mexico invoerde
op Amerikaanse appels, dit als reactie
op Amerikaanse heffingen op Mexi-
caanse producten. President Trump
wil opnieuw onderhandelen over de
onderlinge afspraken binnen NAFTA.
Na de overeenstemming met Mexico
zou Canada snel kunnen aansluiten.
Maar dagen van onderhandelingen
kwamen vrij abrupt ten einde na

een tweet van president Trump dat
een overeenkomst alleen tot stand
kan komen conform de eisen van de
Verenigde Staten. Canada weigert

de zuivelmarkt open te stellen voor
de Verenigde Staten. Die willen weer
af van een onafhankelijke commissie
voor geschillen over dumping, licht
persbureau Reuters toe. Beide landen
benadrukken het belang van NAFTA;
de onderlinge handel tussen de drie
landen is te groot om de onderhande-
lingen te laten mislukken.

ANTON OOSTVEEN, FREELANCE JOURNALIST, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

Export naar China
valt tegen

Polen - De appelexport naar China heeft bij lange na

niet voldaan aan de Poolse verwachtingen. Die waren
hoog gespannen na het tekenen van diverse intentie-
verklaringen in 2016. Van de oogst in dat jaar is onge-
veer duizend ton appels naar China geéxporteerd. Het
afgelopen jaar is dat vrijwel volledig gereduceerd tot
amper zeven ton. De instanties met wie Polen over-
eenkomsten hebben gesloten, bleken te zijn opgegaan
in andere, verklaren Poolse exporteurs aan AGF.nl. De
hoop is nu gevestigd op dit nieuwe seizoen, nu de ap-
pelproductie in China aanzienlijk kleiner is.

Misoogst Streu-obst
hield omzet op peil

Duitsland - Ondanks de hoge prijzen kochten de Europese con-
sumenten vorig seizoen nauwelijks minder appels. Alleen in de
laatste zomermaanden liep de omzet terug, zo blijkt uit een
overzicht van het AMI. De analisten daarvan schrijven dat toe
aan de eveneens zeer kleine oogst bij particulieren, met name in
Duitsland. Dat zou de omzet in de supermarkten meer dan ver-
wacht op peil hebben gehouden.

Het is de vraag in hoeverre de consumenten de aankopen van ap-
pels in dezelfde mate weer oppakken als vorig seizoen, zo blijkt
uit de presentatie van Helwig Schwartau tijdens Prognosfruit. In

de afgelopen maanden is veel zomerfruit aangekocht als alterna-

tief voor appels. Dat past ook
in de langjarige trend. In de
afgelopen jaren is de omzet
aan appels afgenomen, niet

in het minst in Nederland en
Belgié. Daar is tegelijkertijd de
omzet aan kleinfruit met bijna
een derde toegenomen. In
Nederland geldt dat ook voor

avocado's.
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Proeftuin Randwijk

Nog meer nieuws van
Proeftuin Randwijk

In Fruitteelt 18 las u al een verslag van de succesvolle open dag van Proeftuin Randwijk. Maar er is

uiteraard nog veel meer interessants te melden.

ARJAN DE BRUINE, FREELANCE VAKREDACTEUR, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

e i |

|NTERESSANTE PEREN RASSEN de productie van tweekoppers, snoeren en een V-haag.

Vorig jaar produceerde de V-haag 11,0 kg/boom (28,6

ton/ha) en de tweekoppers 8,7 kg/boom (22,6 ton/ha). De
snoeren produceerden 3,3 kg/boom (17,2 ton/ha). Voor een
optimale productie is de juiste groeibalans extreem be-

|
|
|
|
langrijk. Ook komende jaren blijft Proeftuin Randwijk de I
drie plantsystemen vergelijken. |
Afgelopen mei breidde Proeftuin Randwijk het rassen- |
perceel uit met Red Conference om ervaring op te doen |
met deze kleurmutant van Conference. Tijdens de open I
dag was het uiteraard nog te vroeg om hierover al iets te

|

kunnen vertellen.

R ————

De rode Early Desire is interessant vanwege zijn smaak en
het pluktijdstip.

De bezoekers luisteren geinteresseerd naar de

informatie over de demoproef dunning bij Elstar.

Foto: Marijke van Ossenbruggen, NFO Foto’s: Arjan de Bruine
Dirk van Hees (Fruitconsult) vatte de teeltervaringen van
de meest interessante perenrassen op het rassenperceel
samen. Voorafgaand aan de open dag was alleen het rode-
perenras QTee al geoogst. Het zeer productieve ras vroeg

deld 18,5 kg/boom. Ook de rode Early Desire is productief,
maar is bovendien interessant vanwege zijn smaak en het
pluktijdstip (een week voor Conference).

FC2015A en FC2015B zijn twee Amerikaanse rodeperenras-
sen van Boomkwekerij René Nicolai. Beide rassen produ-
ceren dit jaar goed; aandachtspunten zijn echter nog de
juiste groeibalans en de beheersing van perenbladvlo.
Regal Red, een rode kleurmutant van Doyenné du Comice,
lijkt wat donkerder te kleuren dan Sweet Sensation, terwijl
de productiviteit ongeveer op hetzelfde niveau ligt.

|
|
|
|
|
|
|
|
dit jaar een stevige handdunning en produceerde gemid- I
|
|
|
|
|
|
|
|
|

Bij de groene, gladde Migo vergelijkt Proeftuin Randwijk

L T T T
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DUNNING APPEL

Maakt het voor het dunresultaat uit op welk moment van de dag je Brevis toepast? Proeftuin Randwijk deed hier dit jaar
onderzoek naar. Nog niet alle telbomen zijn geteld, maar voorlopig blijkt ‘s avonds spuiten het meest effectief te zijn (zie
figuur). Het gewas neemt het middel dan goed op, vanwege de hogere luchtvochtigheid en omdat de huidmondjes dan

open staan. Het combine-
ren van middelen (object
9 en 11) gaf de meeste
dunning. Algemeen dun-
den de BA's dit jaar goed
vanwege de Zuid-Europese
weersomstandigheden.

Figuur.
Voorlopige' dunresultaten
Elstar 2018

" Nog niet alle bomen van
elke herhaling zijn geteld.

ATS (object 8 /tm 11) is toegepast op 23 april en
2 mei.
MaxCel (object 9 t/m 11) is toegepast op 14 mei.

z\\
’L

50 TOT 60 PROCENT MEER DEPOSITIE

Dankzij driftreducerende technie-
ken kan in het volbladstadium de
depositie van spuitvloeistof in de
boom met 50 tot 60 procent verbe-
teren. WUR testte op verschillende
spuitmachines een standaard wer-
veldop (ATR lila), een 90%-driftre-
ducerende dop (TVI 80-01) en lage
luchtinstellingen (hoge/lage stand
en 540, 400 en 300 toeren per mi-
nuut op de aftakas). De technieken
gecombineerd met het gelijktijdig
tweezijdig spuiten van een bomen-
rij bij de meerrijers, gaf de hoogste
depositie. Bij de drierijers moeten

dan wel de naar buiten gerichte
spuitdoppen van het linker en rech-
ter spuitelement uitgeschakeld zijn.
WUR onderzocht de enkelrijige
standaard dwarsstroomspuit van
Munckhof en de H.S.S. CF1000, de
tweerijige Lochmann-recyclingtun-
nelspuit en de drierijers KWH 3R2
Nevelspuit en Munckhof M.A.S. 3
Rijen Boomgaardspuit. WUR verge-
leek de spuitmachines en de ver-
schillende spuitinstellingen in het
volbladstadium met de enkelrijige
spuitmachine van Munckhof met
hollekegeldoppen (ATR lila, 7 bar),

hoge luchtinstelling en 540 toeren
op de aftakas.

Bij alle spuitmachines wordt met
90%-driftreducerende doppen een
hogere depositie verkregen dan
met hollekegeldoppen. Bovendien
neemt de depositie van spuitvloei-
stof in de boom toe naarmate

de luchtopbrengst lager is. WUR
verricht het onderzoek binnen

het project Innovatieve efficiénte
toedieningstechnieken, waarvan
de NFO een van de belangrijkste
initiatiefnemers is.

fruitteelt 19-2018
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MUNCKHOF FRUIT

Eind mei dit jaar namen Henri Michiels en Han Smits

il

Machinefabriek J.M. van den Munckhof over. Sinds-
dien brachten zij onder de naam Munckhof Fruit Tech
Innovators verschillende innovaties op de markt voor
spuitmachines, vooral voor de M.A.S. 3 Rijen Boom-
gaardspuit. Een daarvan is led-verlichting op de spuit-
mast, in combinatie met camera’s die op de spuitmast
zijn gericht. Daardoor kan de teler ook in het donker
zien of alle doppen werken. Een tweede innovatie is
de achteruitrijcamera, waardoor de teler ook achter de
spuitmachine goed zicht heeft.

De vernieuwde spuitcomputer geeft actuele informatie
over de spuitdruk, naast het bedienen van de spuitma-
chine en het weergeven van camerabeelden. Munckhof
Fruit Tech Innovators onderzoekt nog welke sensoren
geschikt zijn om de bladmassa te bepalen waardoor
gewasafhankelijk spuiten mogelijk wordt. In de toe-

14 fruitteelt 19-2018

TECH INNOVATORS

.

Voor spuittechniek is er altijd veel
belangstelling tijdens open dagen.

komst wordt alle verzamelde data van de spuitmachine
opgeslagen en gekoppeld aan de gps-locatie.

Ook de reeds lang bestaande Pluk-O-Trak heeft een
aantal innovaties ondergaan. Boven elk van de zes
plukbanden hangt een sensor die het aantal geplukte
vruchten per plukband - ofwel plukker - registreert.
Ook is meteen duidelijk of de vruchten van de linker- of
de rechterrij komen. Een speciale app toont de pro-
ductiviteit per plukker (aantal geplukte vruchten per
minuut) en de gps-locatie van de geplukte vruchten.
Een innovatie die nog ontwikkeld gaat worden voor de
Pluk-O-Trak, is de mogelijkheid om de vruchten ook te
gaan wegen. Nu gebeurt dat pas tijdens het sorteren.
Begin volgend jaar introduceert Munckhof Fruit Tech
Innovators tot slot een zelf aangedreven volgwagen
achter de Pluk-O-Trak die de volle voorraadbakken
meeneemt.

De kunststof gaaskooien van Howitec Netting

ﬁ zijn geschikt voor onderzoeksdoeleinden. Ze

A
i zijn er in verschillende maten. In een grote
{ kooi passen bijvoorbeeld jonge appelbomen
of frambozenplanten, al dan niet met
insecten. Howitec Netting kan gaaskooien
leveren tot een lengte van wel 30 meter.
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BERT DEN HAAN
VICE-VOORZITTER NFO | Y
NFO@NFOFRUIT.NL

Promotie nieuwe oogst

De oogst is volop aan de gang, dus gaat de
NFO ook vol gas met de nieuwe-oogstpromo-
tie. Natuurlijk de Landelijke Fruitplukdagen,
maar ook de acties uit De Fruitigste, zoals
een mooie overzichtsfilm van onze sector. Op
De Fruitigste-website en social media staat
steeds een andere teler en fruitsoort in het
zonnetje, en worden leuke weetjes en activi-
teiten gedeeld. Zo zorgen we dat de variatie
aan Hollands fruit goed op de kaart komt,
zowel qua product als teelt. Wat voor jezelf
zo vanzelfsprekend is, is voor iemand anders
juist de moeite waard om te horen. Een hele

We hebben zo veel moois
in handen wat we kunnen
uitdragen

kunst hoor, om dat eruit te filteren tijdens je
dagelijkse werk tussen de bomen. Daarom

is het een goede zet dat we met De Fruitig-
ste-campagne op een professionele manier
deze verhalen ophalen en aan een breed
publiek laten zien. Zodra de nieuwe-oogst-
promotie wat geluwd is, heeft de NFO ge-
zorgd voor drie korte filmpjes waarin De
Fruitigste-ambassadeur aan kinderen laten
zien hoe je appels en peren eten nog leuker
kunt maken. En hebben we door al onze inzet
bij NPO en Zapp zelfs Klokhuis zover dat ze
een filmpje over de appelteelt gaan maken.
Wat ik mee wil geven is, kijk ook wat je zelf
bij kunt dragen aan deze promotie, zodat we
werkelijk als de fruitigste sector van Neder-
land bekend komen te staan. Natuurlijk door
promotiemateriaal te bestellen in De Fruitig-
ste-webshop. Maar ook door zelf de sector
actief te promoten. We hebben met ons pro-
duct zo veel moois in handen wat we kunnen
uitdragen. Daarom neem ik mijn petje af voor
alle Fruitplukdag -deelnemers, en telers die
actief hun verhalen vertellen en laten zien.

NFO NIEUWS

NFO en SAZAS sluiten raamovereenkomst af
NFO en onderlinge verzekeraar SAZAS hebben per 1 septem-

ber een raamovereenkomst afgesloten inzake de verzekering

voor de kosten van loondoorbetaling bij ziekte voor werkne-

mers. De raamovereenkomst, die in de augustusvergadering

van het hoofdbestuur is goedgekeurd, houdt in dat NFO-le-

den met korting een verzuimverzekering voor werknemers

kunnen afsluiten en dat de NFO gaat faciliteren dat NFO-le-

den hun verzuimverzekering via SAZAS gaan afsluiten. Voor

de NFO-leden is het voordeel dat ze deze verzekering met

korting kunnen afsluiten. Ook de overige diensten van SA-

ZAS vallen onder dit pakket. Er gaat in de komende weken

een plan opgesteld worden over de voorlichting naa

Kring Zeeland Noord-Brabant doet oproep voor

betere zoetwatervoorziening

Nederland heeft dit jaar te maken met een record droogte

situatie. De Zeeuwse fruitteelt ondervindt hiervan forse

schade door minder productie en kwaliteitsverlies. De oor-

zaak is de telers in veel gevallen niet kunnen beschikken

over voldoende zoet water. Dit in tegenstelling tot de

meeste andere regio’s in Nederland. Ook vorig jaar was er

behoorlijk veel schade in de Zeeuwse fruitteelt door water-

gebrek.

Juist in jaren als deze moet je zorgen dat je een goede

productie hebt en dan optimaal kunt profiteren van minder

fruit in andere delen van Europa. Nederland heeft juist heel

goede klimatologische omstandigheden voor de teelt van

peren. In andere belangrijke peren productie landen zie

je de productie van peren en zeker Conference afnemen.

Nederland profiteert hiervan en wordt meer en meer een

perenland. Het kunnen beschikken over zoet water is daar-

bij essentieel. Door het gebrek aan zoetwater verliest de

Zeeuwse fruitteelt positie ten opzichte van andere teeltge-

bieden in Nederland. Daarom is dringend actie nodig. De

positie van de Zeeuwse fruitteelt staat op spel door tekort

aan zoetwater. Kring voorzit-
ter Olav Kavelaars: “Als sector
willen we van een betere be-
schikbaarheid van zoet water
een top prioriteit maken”. De
NFO wil daarin samen met de
ZLTO optrekken. Ik roep de
provincie, waterschappen en
gemeenten op hier samen
met de sector een speerpunt
van te maken”.
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Promotie nieuwe oogst

DE FRUITIGSTE
In september

De schoolvakanties zijn voorbij, dus nu kan de consumentenpromotie volop van start gaan. Na de

lancering van De Fruitigste-campagne eind juni, met het zomerfruit in de spotlights, is de nieuwe

appel- en perenoogst het moment om de sector te promoten.

JANNEKE VAN DE VELDE, BELEIDSMEDEWERKER NFO, JVDVELDE@NFOFRUIT.NL

DE FRUITIGSTE
MANIFESTFILM

Al vanaf het voorjaar heeft Food Cabinet
diverse fruittelers bezocht om de fruitigste
sector van Nederland in beeld te brengen.
Van bloeiende kersen, de groei van het zo-
merfruit, tot de hardfruitoogst. Nu onlangs
de beelden zijn gefilmd van de appelpluk,
is de laatste hand gelegd aan deze korte
overzichtsfilm. Dit filmpje wordt in de eerste
week van september ingezet als promotie
voor de fruitsector, en tegelijkertijd ook
om publiek te attenderen op de Landelijke
Fruitplukdagen. Interesse? Bekijk de film op
De Fruitigste-website of Facebook en deel
zoveel mogelijk!

FACEBOOK-TIP

Vind je Facebook.com/defruitigste ook leuk?
Laat het weten met het welbekende duimp-
je en deel de berichten online.
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OP NAAR DE
45.000 BEZOEKERS!

De appel- en pere-

noogst is hét moment

om de consument kennis

te laten maken met Ne-
derlandse fruitbedrijven.

Dat gebeurt (onder ande-

re) op 15 en 22 september
tijdens de Landelijke Fruit-
plukdagen. In totaal doen

hier 40 fruittelers aan mee.
Ook plukdagen die telers op
andere momenten organiseren,
worden gepromoot. Ze zijn te
vinden op de website defruitig-

ste.nl. We rekenen op minstens

\
anproeve™ i oal
Ko ook P\u\‘ken :::!‘:P de(ru\t\gste )\

o a

oo

45.000 bezoekers; een gemiddelde
dat vorig jaar zelfs met slecht weer Vind con frite®
werd bereikt. Deelnemende fruit-

bedrijven hebben posters, flyers en Flyer om
een conceptpersbericht gekregen om De Fruitigste-plukdagen
de dag in hun eigen regio te promo- te promoten.
ten. Lokale publiciteit werkt het meest

effectief, omdat de meeste mensen het liefst een locatie
bezoeken in de buurt van hun eigen woonplaats. Daarnaast
ontvangen de deelnemers een grappig stickervel met fruit-
recepten, en een informatieve opdracht over bijen om uit te
delen aan de bezoekers.

Overigens is het bezoek aan defruitigste.nl explosief ge-
stegen sinds De Fruitigste de Fruitplukdagen promoot op

Facebook.



KORTE FILMPJES

Op De Fruitigste-website en Facebook staat een aantal
korte filmpjes over ‘de teler van de maand’, over ker-
sen, bramen en rode bessen, en appels en peren. Elke
maand staat een andere teler en fruitsoort centraal,
met een interview of filmpje. Daarnaast komen er

drie filmpjes gericht op kinderen, waarin Pieter Hulst
(ambassadeur) laat zien hoe je appels en peren eten
nog leuker en lekkerder kunt maken. Deze laatste drie
filmpjes promoten specifiek de hardfruitoogst (Elstar,

Jonagold en Conference), en zijn door NFO in samen-
werking met een aantal afzetpartners gefinancierd.

RECEPTEN MET
APPEL EN
PEER OP SMULWEB

De Fruitigste-promotie vindt vooral on-
line plaats. Zo is er een advertentiebud-
get om de Landelijke Fruitplukdagen te
promoten op Facebook. En op Smulweb
staat van 8 t/m 22 september een ‘wist je
dat je’ voor iedereen die recepten zoekt
met appel en peer en zich bevindt in de
regio’s van deelnemende fruitbedrijven.

Opnames voor ‘de teler van de maand’.

DE FRUITIGSTE WEBSHOP \

Heeft u al iets besteld uit defruitigste.nl/webshop? Inloggen kan
met het e-mailadres waarop u de digitale NFO-nieuwsbrieven ont-

vangt. Personaliseer uw De Fruitigste-poster of -veldbord met
uw eigen logo, of kies voor de stickers of petjes.
Hoe zet u dit zelf in voor promotie? Zoekt u
bijvoorbeeld contact met de pers? Zet een
De Fruitigste-petje op, en vergeet uw

glimlach niet!

Afbeelding voor op uw pluktas,

poster, veldbord, ...
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‘We zijn trots dat veel
telers van het eerste uur
nog klant zijn’

Deze zomer vierde Fruitconsult zijn 25-jarig bestaan met een groot jubileumfeest in Randwijk. Drie van

gRUIT

de vier eigenaren blikken terug op 25 jaar fruitteeltadvies.

MARIKE VAN OSSENBRUGGEN, VAKREDACTEUR FRUITTEELT, MVOSSENBRUGGEN@NFOFRUIT.NL

De eigenaren van Fruitconsult: Jos de Wit, Matty Polfliet, Jan Peeters en Eric van

der Hoeff (v.I.n.r.). Foto’s: Marijke van Ossenbruggen, NFO

In 25 jaar tijd is er veel veranderd in
fruittelend Nederland. Jan Peeters:
“Veel bedrijven zetten de stap naar
de perenteelt, en ook de bedrijfs-
grootte nam fors toe. Daardoor
veranderde de werkwijze van onze
adviseurs. Vroeger bezochten we in
het voorjaar eerst de perenbedrijven
en daarna de appelbedrijven. Nu zijn
er veel meer perenbedrijven en on-
dervinden we een grotere piek rond
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de perenbloei en -dunning.”

Eric van der Hoeff: “We werken ook
internationaal en gelukkig is het kli-
maat niet overal hetzelfde. De bloei
begon afgelopen jaar eind maart in
Italié en eindigde begin mei in Polen.
Rond groeibeheersing speelden voor-
al de gevolgen van het wegvallen van
de chemie. Jos de Wit: “Veel ‘groei-
problemen’ losten we vervolgens op
met een aanpassing van de boomop-

bouw. We dachten dat we zonder
CCC geen peren konden telen; nu
blijkt dat de producties alleen maar
gestegen zijn.”
Voor gewasbescherming in het
algemeen gaat Fruitconsult nu uit
van de vraag hoe je de teelt minder
afhankelijk kunt maken van chemie.
Jos: "Hoe maak je de puzzel om
toch jaarrond goed uit te komen?”
Eric: "We kijken meer naar systeem-
inzet, maar dat vraagt meer inzet
en risico. Lastig, want het is nogal
een kapitaal dat je buiten hebt
staan. Al die systemen/certificaten
zijn kostprijsverhogend, dat wordt
onvoldoende beloond.”
Eric: “Speerpunt van de teelt blijft
de snoei. Daarvoor passen we nu
vaste systemen toe, waardoor we
de snoei voor een deel ook met losse
arbeid kunnen uitvoeren. Als ik de
oude sheets van 1993 bekijk, ging het
over Ethrel en BAS 125.” Jan viel het
vooral op dat de producties sinds de
jaren negentig bijna verdubbeld zijn.
Jan: "Dingen die echt pijn hebben ge-
daan is de Inova-kwestie. De meeste
bedrijven hebben het wel overleefd,
maar als je ziet wat het bedrijven
heeft gekost!”
Over nieuwe rassen maakt Eric zich
vandaag de dag opnieuw zorgen.



Bij de start van Fruitconsult in 1993 (Marc (Trapman), Eric, Matty en Jos).

Internationaal zie je een enorme
wildgroei aan rassen waar nauwelijks
iets over bekend is.” Volgens Jan zie
je dat ook in Nederland steeds meer.
Jos: “Nederland richt zich ook steeds
sterker op clubrassen. Dit is ten dele
een goede ontwikkeling, maar het
mag niet ten koste gaan van onze
hoofdrassen Elstar en Conference.”

Uitwisselen kennis met
buitenland

De start van Proeftuin Randwijk nu
drie jaar geleden ziet Jan als een goe-
de stap. “We bouwen hier veel kennis
op; iets waaraan het buitenland ook
veel aandacht besteedt. En dankzij
onze nieuwe kennis, worden we voor
het buitenland weer interessanter. Wij
krijgen weleens het verwijt dat Fruit-
consult te veel informatie exporteert.
Wij denken daarentegen dat er ook
genoeg informatie voor terugkomt.
Wij kunnen juist veel leren van het
buitenland. Uiteraard moet de uitwis-
seling van kennis wel in balans zijn.”
Fruitconsult heeft niet als doel zo
veel mogelijk buitenlandse bedrijven
te begeleiden. Jan: “Wij willen graag
op de hoogte blijven van wat er in
Europa en daarbuiten speelt. Daarom
is het voor ons interessant om in een
aantal gebieden een beperkt aantal
bedrijven te begeleiden.” Eric vult
aan: "Denk aan de inzet van gibberel-
line in het buitenland, de ijzerchela-
ten uit Polen, etc. Ook leren we hoe
bepaalde middelen zich gedragen
onder verschillende klimaatomstan-
digheden.” Jan: "Maar ik snap de
emotie wel van de telers, vooral als je

dan ook nog eens overspoeld wordt
met importappels.”

‘We vangen veel CO, weg’
Binnen de open teelten heeft de
fruitsector de laatste tien jaar grote
stappen gezet op het gebied van mili-
eu. Jan: "We hebben stilletjes toege-
werkt naar 90% en 95% driftreductie;
bovendien zijn allerlei kritische mid-
delen verdwenen. Dit soort positieve
ontwikkelingen, mag de sector best
wat meer uitdragen. Vanuit de Proef-
tuin dragen we daarvoor ook ‘muni-
tie’ aan. Boomgaarden kennen een
enorme biodiversiteit. We vangen
bijvoorbeeld veel CO, weg; daar hoor
je eigenlijk nooit iets over.”

Met de ‘Elstar. Altijd Raak’-eisen in
combinatie met de supermarktmetin-
gen, is de laatste jaren veel gewon-
nen. Maar op het gebied van duur-

zaamheid is dus nog wel wat te doen,
waarbij ‘storytelling’ - dus vertellen
wat je doet - misschien nog wel het
belangrijkst is.

Telers van het eerste uur

De komende decennia zal het aantal
ondernemers nog verder afnemen.

In de jaren negentig waren bedrijven
gemiddeld zo rond de 10 hectare
groot; volgens de adviseurs lijkt een
omvang van 25 tot 50 hectare meer
de norm te gaan worden. Fruit 4.0 -
waarin NFO een van de deelnemers is
- gaat volgens Jan zeker nog interes-
sante resultaten opleveren. Jos: “Op
afstand informatie verzamelen over
je bedrijf, gaat steeds meer doorzet-
ten.” Eric adviseert telers de plukkos-
ten zo laag mogelijk te houden en

in te zetten op grote, makkelijk te
plukken blokken fruit.

“Toen we begonnen met Fruitconsult,
waren we allemaal onder de 30", ver-
telt Eric lachend. “Inmiddels zijn we
met 19 werknemers, waaronder veel
jonge mensen.” De eigenaren blikken
terug op een mooie, maar soms tur-
bulente tijd. Veel op pad, maar altijd
met steun van het thuisfront. “We
zijn er trots op dat veel telers van het
eerste uur nog klant zijn.” ®

Bijkletsen, oude foto’s bekijken en lekker eten en drinken.
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Van Knop Tot Oogst kleinfruit deel 4

Hete zomer heeft
uiteenlopend effect
op kleinfruit

Het zachtfruit is zo goed als geoogst. Daarbij zijn de verschillen groot. Per regio, en daarmee ook
per gewas. Rode bes lijkt minder te hebben geleden van de warmte, ook al omdat de oogst voor de
tweede hittegolf al in de cel stond. Daarentegen heeft de extreme warmte de productie van blauwe

bes geen goed gedaan, althans in Noord-Limburg.

ANTON OOSTVEEN, FREELANCE JOURNALIST, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

Als dit nummer van Fruitteelt in de bus valt, heeft Harm
Valckx zijn laatste blauwe bessen geplukt. “En dat is vier
weken eerder dan normaal”, vertelde hij vorige week. “De
pluk begon al eerder dan gemiddeld en die vervroeging
nam in de loop van de pluk alleen nog maar toe door de
hoge temperaturen. Die liepen soms op tot 38 graden.
Hier in het zuidoosten van het land heeft dat zeker 40 pro-
cent van de productie gekost, grotendeels omdat de maat
is achtergebleven. Dat is een flinke tegenvaller; je moet
het toch van de kilo’s hebben.

Gelukkig is de maat van de laatste bessen weer beter en
zijn de prijzen in de loop van het seizoen weer genorma-
liseerd. De start was problematisch omdat de productie in
Zuid- en Noord-Europa samenviel”, zo vertelde Valckx al

in de vorige aflevering. “Gelukkig is een groot deel van de
productie ingepast in vaste afzetprogramma'’s. Na de laat-
ste pluk zetten we de komende weken nog blauwe bessen
af uit de bewaring. Eventueel oogsten we de allerlaatste
bessen nog machinaal, die zijn dan bestemd voor de ver-
werking.

Door de vroege oogst hebben we in september ook enkele
weken als het ware over, die je met de vaste arbeid wel
nuttig in moet vullen”, vervolgt de teler. “Normaal gespro-
ken is de oogst medio oktober helemaal klaar. Dan is het
al snel november, waarin je kunt beginnen met de snoei.
Maar daar passen we wel een mouw aan, bijvoorbeeld
met de voorbereidingen van een nieuw perceel. De sterke
groei door het warme weer aan het begin van de zomer
heeft zich niet doorgezet. Als de temperatuur zo ver bo-
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ven de 25 graden komt, stagneert niet alleen de groei van

de bessen maar ook die van de scheuten.”

Op tijd in de cel

In tegenstelling tot Valckx blikt Eric Neelen uit Zevenberg-
schen Hoek tevreden terug op de afgelopen oogst van
zijn rode bessen. “Door het warme weer viel de oogst wat
vroeger en verliep die wat vlotter. Maar uiteindelijk is het
met veel watergeven gelukt om het gewas fris en vitaal te
houden. Het warme weer heeft dan ook geen productie
gekost. Ik had vooraf de oogst met een bepaalde marge
ingeschat en de productie kwam uiteindelijk aan de bo-



venkant daarvan uit. Ook de kwaliteit is prima. Het was
wel even spannend, maar die eerste hittegolf in juli zijn
we goed doorgekomen. Ik zie op de bessen tenminste
geen zonnebrand. En bij de tweede aan het begin van
augustus zaten de bessen in de cel. Een klein deel is in de
mechanische koeling bewaard en is inmiddels afgezet. De
rest staat voor de lange bewaring in onze eigen ULO-cel-
len op het bedrijf.”

Vanuit de lange bewaring sorteert Neelen zijn eigen bes-
sen verspreid over het afzetseizoen. “In de oogst zijn we
met 25 plukkers, nu nog met vier man. Het sorteren draagt
bij aan een vlakke arbeidsfilm. Het lukt toch niet om ge-

richt in een paar pieken af te zetten. Door regelmatig af te

Harm Valckx. Foto’s: Harm Valckx

zetten, doen we het hele seizoen mee. Het sorteren wisse-
len we af met de werkzaamheden buiten. Zo hebben we
voor een groot deel het oude hout al uit de bessenstruiken
gesnoeid en is de laatste folie van de bessen opgeruimd”,
vertelde hij eind vorige week.

Water aangevoerd

Ook Joost Bloed in Waverveen heeft vorige week de laat-
ste folie van zijn rode bessen opgeborgen. En net als Nee-
len is hij tevreden over zijn oogst, die nu in de ULO-cellen
staat voor de lange bewaring. Maar dat ging niet zonder
slag of stoot. “De omstandigheden waren hectisch, ik heb
figuurlijk op mijn kop gestaan om alles in goede banen te
leiden. Het was warm en droog: dat zijn moeilijke omstan-

digheden. Alles wordt maximaal of zelfs wat meer belast,
zoals de koeling en de fertigatie-unit. Ik heb zelfs nog
water moeten aanvoeren. Met behulp van een mestver-
werkingsbedrijf heb ik vanuit de Vinkeveense plassen, die
enkele kilometers verderop liggen, water naar mijn bedrijf
gehaald. Maar uiteindelijk is alles goed verlopen en kijk ik
tevreden terug op de afgelopen oogst. Zowel de productie
als de kwaliteit is goed. Inmiddels plukken we de laatste
bramen en frambozen. Tussendoor hebben we de gewas-
sen gerooid waar komend seizoen een nieuwe aanplant
komt. De oogst zit erop; eigenlijk richten we ons al weer
op het komende seizoen.”

Te heet voor suzuki-fruitvlieg

Met kersen en bramen teelt Joost Bloed de gevoeligste
soorten als het om suzuki-fruitvlieg gaat. Maar de druk
is dit jaar duidelijk minder, vertelt hij. “We zijn nu in de

laatste bramen bezig. Als het ergens in zit, is het wel in dit
gewas aan het einde van het seizoen. Maar de druk is dit
jaar aanzienlijk minder.” De kersen staan bij Bloed onder
permanente folie en zijn aan de zijkanten afgeschermd
met insectengaas.

Hoewel rode bes minder aantrekkelijk is, vond Eric Neelen
in de afgelopen jaren af en toe wat aantasting. “We zijn
niet helemaal vrij, maar dit jaar was het helemaal niet
nodig om in te grijpen. Zulk heet en droog weer als in de
afgelopen zomer verstoort blijkbaar de opbouw van de
populatie. Dat was in Noord-Limburg zeker zo extreem
als in West-Brabant. Ook bij Harm Valckx speelde de suzu-
ki-fruitvlieg dit jaar geen rol van betekenis. ®
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Acht jonge fruittelers rondden onlangs hun opleiding af aan het Edudelta College in Goes en Helicon
in Geldermalsen. In Fruitteelt blikken zij terug op hun studie en stages. Dit keer vertellen de laatste

drie hun verhaal.

JOLETTE VAN EIJDEN, FREELANCE JOURNALIST, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

‘JE WERKT DE HELE DAG MET EEN NATUURPRODUCT’

Stefan Klaren (20) uit Dronten loopt al zijn hele leven driejarige BOL-opleiding niveau 3 van Helicon in Gel-
tussen de fruitbomen. Zijn ouders hebben een fruitbe- dermalsen, omdat die opleiding specifiek gericht is op
drijf met 14 hectare appels, peren en pruimen en voor fruitteelt. Ik had gehoopt er meer vakgerichte kennis
zichzelf heeft hij nog een veldje aardbeien, volledig in op te doen, maar dat viel heel erg tegen. Bodemkunde
eigen beheer. Op het bedrijf hebben ze een boerderij- bijvoorbeeld heb ik nooit gehad tijdens mijn opleiding,
winkel. terwijl je het wel nodig hebt. Het meeste heb ik ge-
Stefan heeft niet altijd thuis gewerkt, maar heeft ook leerd tijdens mijn stages.”

elders baantjes gehad. “lk ben bij andere fruitbedrij- Stefan mocht in overleg met de school één keer thuis
ven en in andere sectoren aan de slag gegaan, onder stagelopen, omdat zijn vader toen tijdelijk niet kon
andere bij een boomkwekerij. Maar toch ligt het fruit werken. Maar verder heeft hij op veel verschillende be-
het dichtst bij me. Daarom heb ik ook gekozen voor de drijven stagegelopen. Onder andere in Italié, waar hij

onder andere hagelnetten heeft leren bouwen. “Dat
was de allermooiste stage. Het is goed om ook eens op
een andere plek in de wereld te kijken hoe het daar
gaat. Dan kom je erachter dat we het in Nederland nog
niet zo slecht hebben. Ook is het goed om op veel
verschillende bedrijven stage te lopen. Je kunt wel
altijd bij hetzelfde bedrijf blijven werken, maar
dan zie je nooit wat nieuws. En ik hou wel van
_ afwisseling. Door veel op andere bedrijven te
| | kijken, leer je veel meer.
Uiteindelijk wil ik heel graag het bedrijf thuis
_1 'Ii-"_ 3 overnemen. Die wens is in de loop van de jaren
alleen maar sterker geworden. Je werkt de hele
dag in de natuur en met een natuurproduct, dat
is het mooiste. Verder wil ik zoveel mogelijk fruit
aan huis zien te verkopen. Dan kun je de mensen

vertellen en laten zien waar je mee bezig bent.”

L
Stefan Klaren: ‘Het is goed om ook eens op een andere F ru I ta Cad m Ie

plek in de wereld te kijken hoe het daar gaat’ Vraaggericht | Vakmanschap | Kennisnetwerk | Inmovatic
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‘IK WIL GRAAG EEN EIGEN BEDRIJF STARTEN’

Van kleins af wil Pieter van Kessel (19) uit Velddriel in
de fruitteelt werken. Hij groeide op tussen de peren en
kersen. Zijn ouders hebben een bedrijf met een halve
hectare kersen in de kas en 20 hectare peren, met
standaardrassen als Conference, Doyenné du Comi-
ce, Gieser Wildeman en Beurré Alexander Lucas.

Ze hebben ook aardbeien gehad, maar daar zijn

ze inmiddels mee gestopt. Wel handelen ze nog

in aardbeien, en in kersen en pruimen.

Pieter ging naar de havo, al heeft hij nooit het

plan gehad om naar de HAS te gaan. “In de

vierde had ik niet zo veel zin meer in de havo

en ben ik eens verder gaan kijken naar de mo-
gelijkheden. Vier jaar havo staat gelijk aan vmbo

TL. Toen zag ik deze mbo-opleiding van Helicon

in Geldermalsen en dat leek me wel leuk. Ik dacht:
daar heb ik de havo niet voor nodig, dus kan ik het net
zo goed nu meteen doen.”

Pieter koos voor de 3-jarige BBL-opleiding niveau 3.
“Daarna wilde ik gewoon bij mijn vader gaan werken.
Op deze school hoopte ik meer te leren over allerlei
facetten van de fruitteelt en dat is redelijk gelukt, al
gingen ze niet heel diep in op de stof. Het was over
van alles een beetje. Ik heb wel wat meer geleerd over
bijvoorbeeld koeling en ULO-bewaring en ik heb m’n
spuitlicentie en een BHV-certificaat gehaald. Maar als
ik meer over iets heel specifieks zou willen leren, kan
ik beter een cursus op dat gebied doen. Maar dat is
iets voor later.

De excursies vond ik het leukst van de opleiding. Dan
kom je op andere bedrijven en kun je zien hoe zij daar
te werk gaan. Het was een gemengde opleiding, dus
kwamen we ook bij andere teeltbedrijven, bijvoor-

beeld in de bloementeelt en op kleinfruitbedrijven met

frambozen en aardbeien. Dat was wel leuk om te zien
en je wordt er niet dommer van. De kersen staan bij
ons in de kas en bloemen staan meestal ook in de kas,
dus daar kun je altijd wat van opsteken.”

Tijdens de opleiding heeft Pieter gewoon thuis stage-
gelopen. “Thuis in de praktijk leer je natuurlijk ook al
heel veel, maar eens bij een ander gaan werken is ook

Pieter van Kessel: ‘lk was altijd al enthousiast over
fruitteelt

goed. Daarom werk ik soms ook op het fruitbedrijf van
m’n oom en tante.

Het plan is om uiteindelijk iets voor mezelf te be-
ginnen. Ik heb nog veel meer broers en zusjes en we
kunnen niet allemaal het bedrijf van m’n vader overne-
men. lk denk dan aan appels en peren, misschien wat
kersen erbij of pruimen, daar ben ik nog niet helemaal
over uit. Ik was altijd al enthousiast over fruitteelt en
wil graag een eigen bedrijf starten. Maar voorlopig zit
dat er nog niet in en blijf ik nog fulltime bij mijn ou-
ders werken.”

Fruitacademie

Vraaggericht | Vakmanschap | Kennisnetwerk | Innovaticd
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‘IK BEN HEEL BLIJ DAT IK VOOR DEZE OPLEIDING
HEB GEKOZEN"

Herman de Vree (19) uit Dodewaard groeide op op

het fruitbedrijf van zijn vader. Hij wilde altijd graag

de fruitteelt in én hij wilde naar het hbo. “Drie jaar
- _ geleden had ik mijn mavodiploma gehaald en ik wil-

de graag naar de HAS in Den Bosch. Dan kon ik nog
twee jaar havo doen en dan naar de HAS gaan, maar ik
hoorde dat je ook via de 3-jarige mbo niveau 4 ver-
sneld de HAS kon doen.”
Herman koos voor dat laatste, maar dat versnelde
traject bleek niet te kloppen. “lk heb nu een jaar
verlies, maar toch heb ik er geen spijt van. Met het
mbo heb je wat meer basiservaring. Je loopt veel
stage en leert ontzettend veel in de praktijk. Ik
ben heel blij met deze opleiding, omdat ik veel
praktijkervaring heb opgedaan. Ik heb 10 weken
in Engeland stagegelopen op een fruitbedrijf. Een
stage in het buitenland verbreedt je blik en het is
goed geweest voor m’'n Engelse taalvaardigheid.
Dat was een stage van 10 weken achter elkaar. Maar
je hebt ook een jaar waarin je iedere week één dag
stage loopt, het hele jaar door. Dan zie je gedurende
een heel jaar wat een fruitteler doet. Heel leerzaam en
het is gewoon heel leuk om eens bij een ander in de
keuken te kijken.”
Herman de Vree: ‘Een stage in het buitenland De opleiding heeft Herman nég enthousiaster gemaakt
verbreedt je blik’ voor de fruitteelt. “Als ik zo in het algemeen terugkijk
op de opleiding, was het echt een gezellige, leuke en
leerzame tijd. Toch had ik iets meer theorie verwacht.
Heel bijzonder aan deze opleiding is dat je ontzettend
goed contact had met de docent. Dat was heel fijn. Er
was maar weinig afstand tussen leraar en leerling.”
Na de vakantie gaat Herman doorstuderen aan de HAS
in Den Bosch. Hij kiest de richting Tuin- en Akkerbouw,
omdat hij liever wat meer wil weten van plantkunde
dan van bedrijfskunde. En na de HAS? “Mijn uiteinde-
lijke plan is het fruitbedrijf van m’n vader overnemen.
Dat is 17 hectare, het grootste gedeelte ingeplant met
peer, vooral Conference. Verder hebben we ook wat
Wellant. Maar die plannen liggen nog ver in de toe-
komst. Eerst de HAS maar even afmaken.”

Fruitacademie

Vraaggericht | Vakmanschap | Kennisnebwerk | Innovatiel



Grootfruit

Oogst

Wat betreft het weer verloopt de oogst tot nu toe voor-
spoedig. De vruchtmaat verschilt echter enorm, zowel
per regio als per bedrijf. Daardoor lopen de plukpresta-
tie en opbrengst behoorlijk uiteen.

Wat vorig jaar ook wel al gebeurde, is dat het personeel
soms minder trouw naar het werk komt. Hierdoor ont-
staat op sommige bedrijven een tekort aan personeel.
Kunnen de uitzendbureaus waar u altijd mee samen-
werkt geen mensen meer leveren, dan kunt u wellicht
terecht bij de uitzendbureaus die minder bekend zijn in
de agrarische sector. Blijf als ondernemer zelf degene
die het personeel controleert en aanstuurt op plukkwa-
liteit en -prestatie. Laat het logistieke proces aan ande-
ren over.

Houd van het product de hardheid en grondkleur goed
in de gaten om te voorkomen dat u te laat oogst. Ga
uit van de richtlijnen van Elstar. Altijd Raak, zodat de
supermarkten van een goede kwaliteit Elstar worden
voorzien. De hardheid van Elstar bepaalt in grote mate
de smaakbeleving. Mits juist ingezet kunnen Fysium en
SmartFresh de kwaliteit van Elstar en daarmee de tevre-
denheid van de consument ten goede komen.

Foto: NFO

Ook voor Conference zijn er richtlijnen voor de minimale
hardheid en suikergehalte. Dat laatste is dit jaar hoog,
wat betekent dat het fruit een goede smaak heeft.
Uiteindelijk moeten we de consument verleiden om Ne-
derlands fruit te kopen; dat doen we door een uniforme
goede kwaliteit aan te bieden.

JORIS WISSE
CENTRALE ADVIESDIENST FRUITTEELT
JCWISSE@CAF.NL

Klein- en steenfruit

Bodemziekten

Gewassen zoals frambozen en bramen
kunnen gevoelig zijn voor plantuitval

als gevolg van bodemschimmels, waar-
onder wortelrot of stengelbasisrot. De
(pseudo-)schimmel Phytophthora kan
zich snel via bodemvocht vermeerderen
en verspreiden binnen een aanplant. Het
middel Paraat, op basis van dimetho-

morf, is in braam- en framboosachtigen

toegelaten. Pas het preventief toe tegen BTN
Phytophthora, door middel van een aan- Ruggenteelt bij
gietbehandeling of via de druppelleiding. rode bes.

De dosering bedraagt 3 kg per hectare. Foto: Heino van

Volgens het etiket is per 12 maanden Doornspeek,
maximaal 1 toepassing mogelijk, na de Vlamings BV
oogst of in het vroege voorjaar. Tijdens

de opkweekfase zijn tegen wortelziekten en bodem-
schimmels meerdere actieve stoffen beschikbaar. Hier
kan een latente infectie pas na het uitplanten in het
voorjaar tot uiting komen. Planten(-stengels) verwelken
en vallen vervolgens geheel weg. Informeer voor gerich-
te adviezen tijdens de teelt of opkweek van plantmate-
riaal een teeltadviseur.

Bodem- of wortelschimmels kunnen klein- en steen-
fruitgewassen aantasten. Tracht bij uitval of een minde-
re vitaliteit van planten eerst de oorzaak te achterhalen.
Beperk stressfactoren, voorkom bijvoorbeeld de komen-
de maanden (tijdelijk) wateroverlast en zorg voor een
goede ontwatering van percelen. Een andere preven-
tieve maatregel vormt het aanaarden van de planten/
bomen of de teelt op ruggen. Het aanaarden kan de
wortelvorming stimuleren. De rug zorgt er ook voor dat
de wortels bij overmatige regenval minder lang in het
water blijven staan, wat tot afsterving kan leiden. Bij de
bestrijding van (wortel-)opslag en onkruiden kan een
hoge rug wel minder praktisch zijn.

Tip. De tijdelijke vrijstellingen van Tracer en Exirel tegen
de suzuki-fruitvlieg hebben ook dit seizoen weer een
einddatum. Controleer regelmatig uw middelenopslag
op producten waarvan geen teelt meer op de bedrijf
aanwezig is, de toelating gestopt is of opgebruikperio-
de verlopen!

HEINO VAN DOORNSPEEK

VLAMINGS BV
HEINO.VAN.DOORNSPEEK@VLAMINGS.NL
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Bewaring

Zuurstofdaling
Conference

In de week van 27 augustus is op veel bedrijven een
voorzichtige start gemaakt met de oogst van Conferen-
ce voor de lange bewaring. In verband met de CA-condi-
tionering van Conference moet u voor
peren geplukt in de eerste helft van
het plukvenster (tot 6 september), re-
kening houden met een wachtperiode
van zeker drie weken na deze datum.
In deze periode wordt het CO,-niveau
in de cel maximaal gecontroleerd en
beheerst op een niveau van maximaal
0,7%, het O,-niveau blijft op zeker
20,0%.

Houd voor peren die geplukt zijn na 6
september, een wachtperiode aan van
zeker vier weken. Peren uit de tweede
helft van het plukvenster vragen een
natuurlijke zuurstofdaling, waarbij u
een te trage daling mag ondersteunen
met stikstof tot maximaal 1% daling
per dag. We zien veel bewaarders de
wachtperioden om allerlei redenen
extra verlengen. Voor de korte en
middellange bewaring zal dit geen gevolgen hebben,
maar voor de langere bewaring kan het latere moment
waarop cellen op de eindconditie staan wel negatieve
gevolgen hebben voor de grondkleur en hardheid.

Bij inzet van 1-MCP op Conference moet u rekening mee
houden met het protocol van de leverancier, waarbij
voor Conference uitgegaan wordt van een wachtperio-
de van negen weken. Ook hier is een natuurlijke zuur-
stofdaling de basis. Het is af te raden om met 1-MCP
behandelde peren sneller op CA-conditie brengen. Het
levert namelijk geen betere hardheid of grondkleur,
maar wel risico op inwendige problemen.

Conditioneren appels

Bij appels is de inzet van laag zuurstof erg effectief in
het behoud van hardheid. Wacht u met conditioneren
van een cel met eerste pluk Elstar totdat u deze heeft
afgevuld met een tweede pluk, dan leidt dat direct tot
een meetbaar verlies in hardheid van de eerste pluk
appels. Zodanig zelfs, dat de tweede pluk appels na be-
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waring vaak harder blijkt te zijn. 1-MCP kan helpen om
in ieder geval na uitstal voldoende hardheid te behou-
den. Ook het tussentijds verlagen van het zuurstof na
binnenkomst van de eerste pluk appels is een effectieve,
maar helaas lastige werkwijze.

Zorg voor goede monsters van de eerste pluk appels, om
de kwaliteit tijdens bewaring en uitstal
te controleren.

Laag zuurstof toepassen, vraagt in de
eerste weken van de bewaring enige
voorzichtigheid. Zeker dit jaar, waarin
een deel van de vruchten mogelijk
glazigheid vertoont of een afwijken-
de structuur heeft in het vruchtvlees.
Verlaag het niveau, rasafhankelijk

met of zonder stikstofondersteuning,
tot 1,3% en stabiliseer enkele weken
op dit niveau. Direct verder dalen tot
lagere waarden levert vooral risico op.
Na enkele weken kan het zuurstofge-
halte bij Elstar en Jonagold worden
verlaagd tot 1,0% en voor de DCA-be-
waarders tot nog lagere waarden. Zorg
dat niet alleen de partijen bij het luik
worden gecontroleerd op eventuele
smaakafwijkingen en gevoeligheden
voor alcoholvorming, maar leg van alle percelen en par-
tijen voldoende monsters bij het luik.

Ventileren

Blijf aandacht houden voor het CO,-beheer. Zeker
tijdens het vullen van de cellen is met de hoge adem-
halingsactiviteit van het product de CO,-opbouw erg
groot. Binnen een dag kan de cel tot meer dan 2% CO,
opbouwen. Naast het ventileren van alle cellen met
product, is ook het controleren van de waarde in het
gebouw belangrijk. Beluchten gebeurt in veel geval-
len vanuit een gang of zolderruimte. Door de huidige
gesloten bouwwijze kan het CO, zich in deze ruimten
ook opbouwen. Zorg dat met een juist geijkte meter de
situatie blijvend wordt gecontroleerd.

FRANK VAN DE GEIJN,
WAGENINGEN FOOD & BIOBASED RESEARCH
FRANK.VANDEGEIJN@WUR.NL



Vangbandje

TE KOOP OF TE HUUR

NFO Agenda

KENNISDAG 2018

donderdag 29 november

Vanaf 13.45 uur is de ontvangst en inschrij-
ving, waarna vanaf 14.30 uur de lezingen
starten. Uiteraard is er ook weer een info-
markt, die tot 21.30 uur open is. Het thema
van de Kennisdag en de inhoud van de lezin-
gen zullen later dit najaar bekend worden
gemaakt. We houden u op de hoogte!
Locatie: Wageningen International Congress
Centre (voorheen Hof van Wageningen),

Lawickse Allee 9 in Wageningen.

Rentmeesters - Makelaars- & Taxatiekantoor

Dé rentmeester voor fruittelers!

Diverse soorten taxaties

Advies bij planschade en nadeelcompensatie

Aan- en verkoopbemiddeling

VASTGOED

‘ 1.000 houten voorraadbakken, 1 x 1,20 x 0,75 m. Tel. (06) 505 227 48.

Lever
agendaberichten
bijtijds aan
Agendaberichten voor deze rubriek kunt
u indienen tot en met de vrijdag in de
even weken. De redactie kan het bericht
dan plaatsen in het Fruitteeltnummer dat
de eerstvolgende oneven week verschijnt.
In principe plaatst de redactie het bericht
in twee achtereenvolgende bladen. De
Agendaberichten opgeven via het digitale

formulier op de homepage van www.

nfofruit.nl > Vakblad Fruitteelt.

colofon

Fruitteelt is het verenigingsorgaan van

de Nederlandse Fruittelers Organisatie.
Abonnementen zijn alleen te verkrijgen door
leden van de organisatie.

Opzegging: schriftelijk, minstens drie maanden
voor het einde van het kalenderjaar. Wijziging
bedrijfsgegevens: schriftelijk tot 1 januari.

Adresgegevens

Postbus 344, 2700 AH Zoetermeer

Louis Pasteurlaan 6, 2719 EE Zoetermeer
Telefoon: (079) 368 13 00,

E-mail NFO-secretariaat en
ledenadministratie: info@nfofruit.nl,
E-mail redactie: fruitteelt@nfofruit.nl
Website: www.nfofruit.nl,

IBAN NL33 RABO 0200 3013 57

Redactiecommissie

G. van Garderen, M. (Maarten) Gerritsen,
D. van Hees, M. Huijsmans,

H. van Kekem (voorzitter), H. Nooteboom,
C. Uijttewaal en R. van 't Westeinde

Redactie

Herman Bus (hoofdredacteur)
Caroline van Assche

Marijke van Ossenbruggen

Eindredactie
Marijke van Ewijk
www.vanewijkschrijft.nl

Vormgeving
Richard van Rheenen, Grafisch!OK
info@grafisch-ok.nl

DrukkerH’
Impressed print & sign, Pijnacker

Advertentie-acquisitie

Bureau Van Vliet, Remco Wijnhout

Postbus 20, 2040 AA Zandvoort
r.wijnhout@bureauvanvliet.com

Telefoon: (023) 571 47 45, Fax: (023) 571 76 80

Uitgever en auteurs verklaren dat Fruitteelt

op zorgvuldige wijze en naar beste weten is

samengesteld en aanvaarden dan ook geen

enkele aansprakelijkheid voor schade, van welke

aard ook, welke het gevolg is van handelingen

en/of beslissingen die gebaseerd zijn op

bedoelde informatie.

Gebruikers van Fruitteelt wordt met nadruk

aangeraden deze informatie niet geisoleerd te

Eebruiken, maar af te gaan op hun professionele
ennis en ervaring. Niets uit deze uitgave

mag olp enigea wijze worden verveelvoudigd,

opgeslagen in een geautomatiseerd

gegevenshestand, of openbaar gemaakt zonder
voorafgaande schriftelijke toestemming van de
uitgever.

Te Koop
gevraagd:

Oude houten fruitkisten

Tel. 0187 - 641661
Mob. 06 - 51420044

* Beheer agrarisch onroerend goed

Neem vrijblijvend contact met ons op!

R W ot YT
v vastgoedcort [Eg MRV
Rentmeester ]]\r\ VR 3 gecertificeerd R Register-Taxateur

op visogenrot,
scald en Fusarium

SmartFresh

03456516 35 \ "

06-51260030

erik@vange/licunvastgpoed.nl
wwwyg-makelaardijnl

Roodseweg 1ia
4156 AP Rumpt

AgroFresh

agrofresh.com
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Conference en SmartFresh

« 1000 tot 2000 kg hogere productie per hectare
« Hogere middenprijs door meer 60+ en 65+

Betere middenprijs en meer kilo's compenseren
ruimschoots de kosten van SmartFresh

De overige voordelen zijn:
« Minder vegen en strepen op de schil na sorteren en verpakken
« Behoud van steelkleur, hardheid, grondkleur en blank vruchtvlees
« Sterke beperking van bederf en meer klasse 1 na bewaring
« Meer flexibiliteit in de afzet en een frissere uitstraling
In het winkelschap

© 2017 - SmartFresh is een geregistreerd handelsmerk van AgroFresh Holding France S.AS. | Gebruik gewasbeschermingsmiddelen veilig. Lees vodr gebruik eerst het etiket en de productinformatie

A roFreSh Benieuwd wat SmartFresh op peer voor uw bedrijf kan betekenen?
g Bel ons op 06 22 - 80 86 44. agrofresh.com



