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> �NFO-afdelingen  
samen op excursie  
naar Flevoland 

> �Elstar het belangrijkste 
ras in Rijnland en aan 
Bodensee 

> �Loket Erfemissie 
Gewasbescherming deelt 
kennis met telers



Lees dit bericht en noteer het bij de nuttige telefoonnummers!

E-mail: info@henritielens.eu

Ook gecertificeerde groencompost

fruit-tielens 180502.indd   1 02-05-18   10:40fruit-vercotrans 150226.indd   1 27-02-15   11:37

+  Voordelige aanschaf 
elektrische pallettruck

+  Uit voorraad leverbaar 
(zolang de voorraad strekt)

+  Manoeuvreert moeiteloos 
in krappe ruimten

+  Ideaal voor bedrijven in 
de fruitteeltsector  

*Bestellen tot en met 30 september 2018, zolang de voorraad strekt.

BEL VOOR SPECIALE TARIEVEN ONZE SPECIALIST PAUL DE KADT, 06-22234238. 
OF LEES MEER OP: WWW.MOTRACLINDE.NL/SUMMERDEALS

NU MET SUMMER DEALS * 

VOORDEEL

Vernieuwde Linde elektrische 
pallettrucks met of zonder staplatform
Een kleine investering met uitzonderlijke prestaties voor de oogst. 
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Ontwikkelingen in biologisch hardfruit
Het areaal biologisch hardfruit maakt de laatste jaren groei door; telers staan 

te popelen om om te schakelen. Hoewel de markt deze uitbreiding van het 

aanbod vooralsnog goed lijkt te kunnen behappen, komen de prijzen lang-

zaam maar zeker meer onder druk te staan. “Er is nog werk aan de winkel.”

Praktisch advies over erfemissie
‘Aan welke eisen moet een wasplaats voldoen?’, ‘Hoeveel afvalwater kan een 

biofilter zuiveren?’, ‘Wat kan ik op mijn erf doen om emissie van gewasbe-

schermingsmiddelen te verminderen?’ Voor antwoorden op deze en andere 

vragen over erfemissie kunnen telers terecht bij het Loket Erfemissie Gewas-

bescherming.	

Appel- en perenoogst verloopt naar wens
De piek in de pluk is voorbij, maar zowel de appel- als perenoogst is nog 

allerminst gedaan. Toch geven de drie telers in Van Knop tot Oogst alvast 

een indruk. Ze hebben Elstar op tijd geplukt, maar door de omstandigheden 

van dit seizoen is de kwaliteit niet vanzelfsprekend. Daarentegen is een mooi 

gewas Conference geplukt.
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Fruitteelt kort

Overheid Nieuw-Zeeland 
vernietigt Amerikaans 
uitgangsmateriaal
De Amerikaanse keuringsinstantie voor uitgangs-

materiaal CPCNW wil geen zaken meer doen met 

Nieuw-Zeeland. Dat is de uitkomst van een al maan-

den slepend conflict tussen beide landen. 

Begin juni vaardigde het Nieuw-Zeelandse ministerie 

van landbouw (MPI) een bevel uit om 55.000 bomen, 

opgekweekt uit materiaal afkomstig van CPCNW, te 

vernietigen. Het ging om appel- en steenfruitbomen. 

CPCNW zou al sinds 2012 niet volledig voldoen aan de 

accreditatie-eisen. Volgens insiders mede vanwege de 

slechte communicatie met het MPI.

Nieuw-Zeelandse boomkwekers werden zwaar getrof-

fen door het besluit. Vijf van hen spanden een rechts-

zaak aan en werden in het gelijk gesteld. De maatre-

gel was te zwaar omdat het om een papieren kwestie 

ging en er geen sprake was van zieke bomen. Op het 

moment van de uitspraak, eind augustus, waren ech-

ter al duizenden bomen vernietigd. 

De Nieuw-Zeelandse belangenorganisatie van boom-

kwekers NZPPI heeft nu overeenstemming bereikt 

met MPI om een deel van de bomen in quarantaine te 

houden om zo het genetisch materiaal te behouden. 

Vanuit dit materiaal kunnen binnen twee tot drie jaar 

weer nieuwe bomen gekweekt worden en wordt voor-

komen dat de boomkwekers vijftien jaar terug in de 

tijd worden gezet. 

Voor CPCNW heeft het besluit van MPI de deur dicht 

gedaan. De keuringsinstantie zegt geen nieuwe accre-

ditatie te zullen aanvragen bij MPI. 

IFO-groep lanceert nieuw appelras HC2-1
Tijdens de velddagen in het Franse Angers 

heeft International Fruit Obtention (IFO) het 

nieuwe appelras HC2-1 gepresenteerd. De 

velddagen markeren de start van een internati-

onale uitrol van de appel. 

In het proefveld valt HC2-1 op vanwege de 

heldere, rozerode kleur. De vruchten zijn eind 

augustus plukrijp in de Gala-tijd en het ras is 

niet beurtjaargevoelig. Qua ziektegevoeligheid 

zijn er geen bijzonderheden. IFO ziet goede 

kansen voor dit ras in o.a. de VS, Mexico, Chili, 

Zuid-Afrika, Australië, Nieuw-Zeeland en Duits-

land. 

Afgelopen zaterdag was de eerste van de 

twee Landelijke Fruitplukdagen. Midden 

in de drukte van de oogst laten tientallen 

fruittelers zo aan consumenten zien met 

hoeveel passie, en zorg voor mens en 

natuur zij fruit telen. 

Foto: Nancy van Assche

Coverfoto

Oproep: stuur uw leukste oogstfoto’s naar de redactie
Heeft u een ludieke foto, Twitter-bericht 
of een mooi filmpje? Stuur deze naar 
fruitteelt@nfofruit.nl en er wordt een 
mooi plekje gezocht in Fruitteelt of in 
de NFO-Nieuwsbrief.
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Vlaamse overheid draalt 
met brede weersverzekering
Het is de Vlaamse overheid nog steeds niet gelukt goede voorwaarden 

op te stellen voor een brede weersverzekering in de landbouw. Na ver-

schillende rampen waarvoor het Rampenfonds werd ingeschakeld is de 

afgelopen twee jaar diverse malen overleg geweest over het oprichten 

van een brede weersverzekering. Begin dit jaar nog sprak landbouwmi-

nister Joke Schauvliege de intentie uit om op korte 

termijn met een dergelijke verzekering te komen. 

Tijdens een debat begin deze maand in het Vlaams 

Parlement, gaf Schauvliege echter aan eerst nog een 

marktstudie te willen uitvoeren, omdat de animo 

onder verzekeraars gering zou zijn. 

Dat laatste lijkt niet helemaal juist. Verzekeraars 

wachten juist op het startsein om aan de slag te mo-

gen met de brede weersverzekering. De twee groot-

ste verzekeraars die in de Nederlandse fruitsector de 

brede weersverzekering aanbieden, OFH en Vereinig-

te Hagel, willen beide een Belgische variant van de 

verzekering op de markt brengen. Gertjan van Dijk 

van OFH: “We zijn al in 2017 uitgenodigd voor een 

gesprek hierover en tot op de dag van vandaag hebben we nog geen 

duidelijkheid gekregen van de Vlaamse overheid.” Ook Bruno de Wulf 

van Vereinigte Hagel zegt dat er zeker wel animo is om een brede weers-

verzekering in de markt te zetten. “Vereinigte Hagel staat al twee jaar 

klaar om onze brede weersverzekeringen aan te bieden op de Belgische 

markt”, aldus De Wulf.

Beieren investeert 5,5 miljoen 
in fruit- en boomteeltonderzoek
Met de investering van 5,5 miljoen euro voor de bouw van een multi-

functioneel gebouw op de proeftuin in Thüngersheim wil de Duitse 

staat Beieren een krachtige impuls geven aan het fruitteelt- en boom-

teeltonderzoek dat er plaatsvindt. In het nieuwe gebouw komen be-

waarfaciliteiten, techniekruimten en kantoren. De oplevering is gepland 

in 2020.

De 11 hectare grote proeftuin is onderdeel van de Bayrischen Landesan-

stalt für Weinbau en Gartenbau (LWG). Bij het fruitteeltonderzoek ligt 

het zwaartepunt 

op steenfruit. De 

ontwikkeling van 

nieuwe fruitsoorten, 

zoals kiwibessen en 

tafeldruiven, wint 

de laatste jaren aan 

belang. 

Lidl-telers 
verduurzamen 
volgens eigen 
aanpak
Lidl gaat het Nederlandse assorti-

ment groenten en fruit de komende 

jaren verduurzamen, maar niet 

volgens een standaardcertificaat. 

Fruittelers die leveren aan Lidl, 

krijgen de keuze te certificeren voor 

PlanetProof of te verduurzamen via 

een eigen aanpak onder begelei-

ding van CLM.

Lidl werkt in Nederland met 19 vaste 

leveranciers van groenten en fruit, 

waarvan er drie hard- en zachtfruit 

leveren. De verduurzaming van 

het agf-schap is in eerste instantie 

gericht op groenten en fruit van 

Nederlandse bodem. Doel is dat 

alle Nederlandse leveranciers vanaf 

2020 produceren op een niveau van 

minimaal PlanetProof of vergelijk-

baar. Op dit moment kiest ongeveer 

de helft van de leveranciers voor 

een eigen aanpak. De andere helft 

kiest voor biologisch, PlanetProof 

of een aanpak op maat met zowel 

een keurmerk voor het ene gewas 

als samen met CLM voor het andere 

gewas. Later dit jaar geeft Lidl een 

update van de voortgang van het 

duurzame landbouwplan, aldus 

Lidl-woordvoerster Felicity Nieman. 
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Gratis Elstar-appels 
op Fruitcorso
Afgelopen zaterdag hebben medewerkers van Fruitmasters 

en Rabobank West-Betuwe de toeschouwers van het Fruit-

corso in Tiel getrakteerd op Elstar-appels. Al jarenlang is 

Fruitmasters actief betrokken bij het Fruitcorso. 

Het Fruitcorso trok 65.000 bezoekers, die naar de optocht 

met 18 praalwagens kwamen kijken. Culemborg ging dit 

jaar met de eerste prijs naar huis voor de wagen die de 

naam ‘Culemborgse vrouwenopstand 1650’ droeg. Op 

de tweede en derde plaats eindigden Maas en Waal met 

‘Paddo’s’ en Drumpt met de ‘Juwelendief’. Bij de jeugd won 

Geldermalsen de eerste prijs. 

‘Het werd me wel heel 
makkelijk gemaakt’

Maatschap De Kleijne - Van Vonderen, oftewel 

Handje Gezond, uit America heeft zich ruim een half 

jaar geleden bij de NFO aangesloten. Willy en Liset-

te telen op 28 hectare blauwe bessen. Van de NFO 

hadden ze vaak gehoord; ze waren ook van mening 

dat ze daar lid van moesten worden, maar het kwam 

er gewoonweg niet van. “Toen de NFO een presen-

tatie hield op de bijeenkomst van het Blauwe Bessen 

Platform, werd het me wel heel makkelijk gemaakt 

om lid te worden”, herinnert Willy zich. En hij heeft 

er geen spijt van want hij kon er snel gebruik van 

maken. “Wij telen ook nog wat haskap, honingbes-

sen. De veiling wist niet goed of deze bessen gewoon 

verhandeld mochten worden. Dus dat heb ik bij de 

NFO nagevraagd.” De Kleijne vindt dat alle fruittelers 

lid zouden moeten zijn, de blauwebessentelers zeker! 

“De NFO behartigt onze belangen. Neem bijvoor-

beeld de gewasbeschermingsmiddelen. Voor de teelt 

van blauwe bes is het mogen gebruiken van Exirel 

nog cruciaal. Zolang we geen alternatieven voorhan-

den hebben, ben ik daar wel erg blij mee. Dat brengt 

hem op een ander belangrijk punt, dat de NFO part-

ner is van Proeftuin Randwijk. Hij had ook graag naar 

de open dag gegaan maar die viel precies tijdens de 

oogstdrukte. “Ik vind het erg belangrijk dat er onaf-

hankelijk onderzoek plaatsvindt. Het is noodzakelijk 

dat er gezocht wordt naar alternatieven voor Exirel.” 

Hij hoopt op mogelijkheden voor biologische be-

strijding. “De bestrijding van taxuskever met aaltjes 

is toch ook gelukt. Zoiets gaat niet van vandaag op 

morgen, maar ik heb goede hoop dat ze iets vinden.” 

Iedere twee weken stelt een NFO-lid zich aan u 

voor. Wat houdt hem/haar bezig en waarom is hij/zij 

NFO-lid? Wilt u ook een keer deelnemen? Neem dan 

contact op met Andrea Disco. 

ANDREA DISCO

RELATIEBEHEERDER NFO

ADISCO@NFOFRUIT.NL 

De NFO stelt aan u voor

Willy en 

Lisette de 

Kleijne: 

‘De NFO 

behartigt 

onze 

belangen.’
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Vraag en aanbod in de lift, prijsdruk neemt toe

Ontwikkelingen in 
biologisch hardfruit
Het areaal biologisch hardfruit maakt de laatste jaren groei door; telers staan te popelen 

om om te schakelen. Hoewel de markt deze uitbreiding van het aanbod vooralsnog goed lijkt te 

kunnen behappen, komen de prijzen langzaam maar zeker meer onder druk te staan. “Er is nog werk 

aan de winkel.”

Jarenlang was het areaal biologisch 

hardfruit, en het aantal bedrijven 

dat zich richtte op de biologische 

teelt, vrij constant. Sinds een jaar of 

vijf echter zit de biologische teelt in 

de lift: bestaande bedrijven breiden 

uit en er komen nieuwe bij. Dit zorgt 

voor schaalvergroting en professiona-

lisering. “Het areaal biologische ap-

pels en peren is verdeeld over circa 44 

bedrijven. Daarvan zijn negen bedrij-

ven in omschakeling naar biologisch”, 

vertelt Gerjan Brouwer, adviseur 

biologische fruitteelt bij Delphy. 

Het eind is volgens Brouwer nog niet 

in zicht. Er is veel belangstelling voor 

de cursussen biologische fruitteelt 

die zij geeft. “Veel gangbare telers 

hebben interesse om aan de slag te 

gaan met biologisch.”

Meer vraag dan aanbod
Dat ondernemers switchen, komt 

enerzijds omdat zij niet tevreden 

over de afzet en prijsvorming in de 

gangbare teelt. Tegelijkertijd zien 

zij de vraag naar biologisch product 

toenemen. Uit het Bionext Trendrap-

port bleek eerder deze maand dat de 

totale omzet van biologische produc-

ten in ons land in 2017 met 5 procent 

is gestegen tot ruim 1,5 miljard euro. 

Dat komt vooral door een toenemen-

de biologische omzet in de super-

markten en de horeca. De verkoop 

van biologisch AGF in de supermarkt 

nam in 2017 met 4 procent toe ten 

opzichte van 2016, terwijl de biolo-

gische AGF-verkoop in speciaalzaken 

met bijna 3 procent daalde. “De 

vraag naar biologische appels en pe-

ren is al jarenlang groter dan het aan-

bod. De markt biedt dus ruimte voor 

uitbreiding. En het is ook goed als die 

er komt, aangezien afnemers moeten 

uitwijken naar buitenlands product”, 

zegt Harrie van den Elzen. Hij runt 

een biologisch fruitteeltbedrijf in de 

Brabantse plaats Zeeland en sorteert 

het fruit van de telersgroep Biofruit. 

De zes Biofruit-telers zijn samen goed 

voor circa 80 hectare en leveren via 

Vogelaar Vredehof aan Albert Heijn. 

Ook gaat er product naar de biolo-

gische supermarkt Ekoplaza en naar 

kleinere speciaalzaken. 

ANK VAN LIER, FREELANCE JOURNALIST, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

Biologische teelt

Harry van den Elzen: ‘De vraag 

naar biologische appels en peren is al 

jarenlang groter dan het aanbod.’

Foto’s: Harry van den Elzen
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Kansen in Nederlandse 
markt 
Volgens betrokkenen is de vraag 

naar biologische peren, en met name 

Conference, groter dan de vraag naar 

bio-appels. “Conference is hier goed 

te telen en het buitenlandse areaal is 

beperkt. Hierdoor groeit de export 

van Conference”, zegt Wim Stoker 

van Stoker Vogelaar in Biddinghui-

zen. Dit bedrijf sorteert, verpakt 

en verhandelt biologisch hardfruit 

voor circa twaalf telers. “Maar dit 

betekent niet dat we niets te vrezen 

hebben. Ook in het buitenland expe-

rimenteert men namelijk met de teelt 

van Conference; recent hebben telers 

in het Duitse Jork bijvoorbeeld enkele 

hectares aangeplant.”

Bij appels is de situatie anders. 

Hoewel er nog voldoende vraag is, 

komen de prijzen van biologische 

appels volgens Van den Elzen steeds 

meer onder druk te staan. “De toe-

nemende volumes spelen hierbij 

vanzelfsprekend een rol, daarnaast 

zijn de laatste jaren veel biologische 

appels aangeplant in Duitsland en 

andere Europese landen. Voorheen 

werd er altijd veel geëxporteerd naar 

Duitsland, nu komt deze export pas 

op gang als het Duitse fruit op is; 

meestal vanaf medio januari. Maar 

we moeten niet te zeer klagen: we ra-

ken ons product nog altijd makkelijk 

kwijt, tegen een rendabele prijs.”

Om dit zo te houden, is het volgens 

Wim Stoker wel cruciaal dat de Ne-

derlandse markt blijft groeien. “De 

kansen voor biologische appels lig-

gen in Nederland. Supermarkten en 

consumenten moeten nog meer en 

bewuster gaan kiezen voor Neder-

lands product. Nu liggen er nog te 

vaak buitenlandse appels en peren in 

het schap, terwijl er ook Nederlands 

product beschikbaar is. Tegelijkertijd 

moeten wij ons, om onze marktpositie 

te waarborgen, richten op rassen die 

in het buitenland lastiger te telen zijn. 

Denk bijvoorbeeld aan de Natyra.”

Vuist maken
Robert Elshof van Elshof Organic Fruit 

in Dronten denkt dat de prijzen de 

komende jaren mogelijk onder druk 

komen te staan. Elshof teelt biolo-

gisch fruit en sorteert en verhandelt 

de appels en peren van tien colle-

ga-telers; in totaal zo’n 140 hectare. 

“Met name bij peer wordt het -  

vanwege de forse uitbreiding van 

het areaal - belangrijker om langer te 

kunnen bewaren, om zo een goede 

prijs te kunnen beuren. Mede daarom 

hebben wij dit jaar geïnvesteerd in 

een DCS-koeling. Afgelopen seizoen 

bleven de peren tot april in de koe-

ling, dat zal komend seizoen onge-

twijfeld langer zijn.”

Desondanks vertrouwt Elshof erop 

dat het mogelijk blijft om een goede 

prijs te beuren voor biologisch hard-

fruit. Míts aan een aantal voorwaar-

den wordt voldaan. “We opereren in 

het topsegment van de markt en zien 

 Robert Elshof: ‘Supermarkten 

hebben enorm veel belangstelling 

voor BelleBio: de biologische variant 

van Maribelle.’

Foto’s: Elshof Organic Fruit
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vooral groei bij de supermarkten. 

Hierdoor krijgen we te maken met 

een nieuwe groep consumenten. Die 

zijn doorgaans minder idealistisch en 

kiezen alleen voor biologisch wan-

neer de kwaliteit niet onderdoet voor 

gangbaar. Alleen een topproduct is 

dus goed genoeg. Verdere professio-

nalisering van de teelt is daarom een 

must. Kennisuitwisseling binnen de 

sector is hierbij cruciaal. Meer nog 

dan in de gangbare teelt moeten 

telers en afzetpartijen samen een 

vuist maken, om te voorkomen dat 

afnemers ons tegen elkaar uitspelen. 

Biologisch telen vergt immers een 

bepaalde prijs, we kunnen niet ver-

zanden in een prijsvechtersmarkt. We 

zijn er samen voor verantwoordelijk 

dat we een goede prijs krijgen én 

houden.”

Oprekken seizoen
Jarenlang probeerden de meeste 

ondernemers hun fruit zo vroeg 

mogelijk af te zetten, aangezien 

biologische appels en peren lastig te 

bewaren zijn. Telers kunnen immers 

geen afspuitschema inzetten. Dit 

zorgde voor extra prijsdruk aan het 

begin van het seizoen. Hoewel dat 

de eerste maanden nog steeds zo is, 

worden wel duidelijke stappen gezet 

richting een meer gespreide afzet en 

een langer seizoen. Dit heeft alles te 

maken met de opmars van nieuwe, 

goed bewaarbare rassen, waaronder 

Natyra. “Hoewel Elstar, Topaz en San-

tana nog altijd de belangrijkste biolo-

gische appelrassen zijn, groeit de rol 

van de schurftresistente Natyra”, zegt 

Van den Elzen. “Dit ras is makkelijk te 

bewaren tot in april of mei. De kwa-

liteit en hardheid blijven goed en de 

uitval is beperkt. Daarbij is de Natyra 

zeer gewild, vanwege zijn knapperig-

heid en zoete smaak.”

Elshof Organic Fruit richt zijn pijlen, 

voor het invullen van het tweede 

deel van het afzetseizoen, op Belle-

Bio, de biologische variant van Ma-

ribelle. “De supermarkten hebben 

hier enorm veel belangstelling voor”, 

zegt Robert Elshof. “Ze 

zoeken naar een onder-

scheidend product en naar 

een Hollands alternatief 

voor de importappels die 

nu de tweede helft van het 

seizoen domineren. Daar 

liggen nog veel kansen. 

Maar ook hierbij geldt: de 

kwaliteit moet honderd 

procent zijn.” 

Gerjan Brouwer geeft toe 

dat weliswaar flinke stap-

pen zijn gezet richting het 

meer jaarrond aanbieden 

van biologische appels, 

maar dat er nog veel winst 

te behalen is. “Op dit 

moment staat er slechts 

12 hectare Natyra en 22 

hectare BelleBio. Dat is 

onvoldoende om afnemers 

jaarrond een Nederlandse 

biologische appel aan te 

bieden. Er is dus nog werk 

aan de winkel.” 

VERSCHUIVINGEN IN LEVERANCIERSLAND

Eind augustus nam Vogelaar Vredehof - sinds jaar en dag huisleverancier van 

Albert Heijn - een belang in de kleinere afzetpartij Stoker Holland. Vogelaar 

wil zo beter kunnen inspringen op de groeiende vraag naar biologisch fruit. 

“En door samen op te trekken, kunnen we efficiënter werken”, zegt Wim 

Stoker van Stoker Vogelaar, zoals Stoker Holland nu heet. “Daarbij zijn wij 

met name specialist in het beleveren van groothandelaren, Vogelaar Vrede-

hof focust meer op supermarkten. We combineren nu het beste van twee 

werelden. En daar profiteren ook de telers van: door de krachten te bunde-

len, kunnen we hun belangen beter vertegenwoordigen.” 

Het is natuurlijk de vraag wat deze ‘move’ betekent voor Biofruit, al jaren-

lang een leverancier van Vogelaar Vredehof en daarmee van Albert Heijn. 

Harrie van den Elzen denkt dat er weinig verandert voor de Biofruit-telers. 

“In ieder geval niet op korte termijn; de afzet aan Vogelaar loopt gewoon 

door. Voor de lange termijn is het koffiedik kijken. Maar ik zie weinig reden 

tot zorg. Al zou Vogelaar wegvallen, dan komen er vanzelf andere afnemers 

in beeld. Wij leveren een strak product en vooralsnog is er meer dan vol-

doende vraag.”

 Natyra zeer gewild vanwege zijn 

knapperigheid en zoete smaak. 

Foto: Marijke van Ossenbruggen, NFO



plukdagen
zaterdag 22 september

of vind een andere boomgaard op defruitigste.nl

Kom ook plukken én proeven, dat kan hier,

De Fruitigste Plukdagen 
groot succes!
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Het was één groot feest: prachtig zonnig weer en vrolijk-

gestemde bezoekers van jong tot hoogbejaard. De oudste 

‘plukker’ was 86 jaar. Vaak werden bezoekers met een 

treintje door de boomgaard gereden. Telers gaven infor-

matie over de smaak, bewaarbaarheid en toepassingsmo-

gelijkheden. Op veel locaties organiseerden de bedrijven 

rondleidingen door de percelen of bij sorteeractiviteiten, 

sap persen, knutselen of schminken voor kinderen, spring-

kastelen, appeltaartbakwedstrijd en nog veel meer. Bijna 

overal was er een gezellig terras waar bezoekers konden 

napraten onder het genot van koffie of thee met iets lek-

kers erbij of puur appelsap. 

De Appelloop, kinderanimatie en het 
gewicht van een voorraadbak peren
Op Fruitbedrijf Hoekstra in Luttelgeest reed de eerste 

trein met bezoekers al voor 10 uur door de boomgaard.

Oda Masteling uit Marknesse organiseerde een Appelloop 

van 5,5 en 11 km, gedeeltelijk door de boomgaard. De 80 

sportieve deelnemers ontvingen een goodybag vol fruit.

Bij Cultura Fruit in Puth had dochter Rosanne haar t-shirt 

prachtig versierd, helemaal in stijl van De Fruitigste. Ze 

vervulde enthousiast haar rol in de kinderanimatie.

CAROLINE VAN ASSCHE, VAKREDACTEUR FRUITTEELT, CVASSCHE@NFOFRUIT.NL

Promotie

Midden in de drukte van de ‘gewone’ fruitoogst doen 41 fruittelers mee aan de Landelijke 

Fruitplukdagen op 15 en 22 september. Ze openen de hekken voor iedereen die het leuk vindt om zelf 

fruit te plukken. En dat is een groot succes. Een impressie van de eerste Landelijke Fruitplukdag. 

PROMOTIEMATERIAAL
Dankzij de NFO konden de deelnemende bedrijven 

vrolijk promotiemateriaal uitdelen: grappige stickervel-

len, informatieve bijen-flyer en petjes van De Fruitigste. 

Enkele weken geleden stelde de NFO ook al kleurrijke 

posters en flyers ter beschikking. Op Facebook en  

defruitigste.nl staan alle deelnemende bedrijven over-

zichtelijk op een kaart.

Bezoekers aan Landwinkel Bloeiend Merm in Dreumel 

konden raden wat het gewicht was van een voorraadbak 

peren. De winnaar kreeg een cadeaubon. 

In de veilingzaal van het Kersenmuseum op het Fruitteelt-

bedrijf van familie Vernooij in Cothen, ging het er fanatiek 

aan toe tijdens de fruitveiling. 

Bij Landwinkel Oude Stoof in Hengstdijk plukte een echt-

paar maar liefst 118 kilo appels en peren. 

Fruitbedrijf Van Wagenberg in Overasselt merkte dat 

bezoekers uit voorgaande jaren nieuwe mensen meebrach-

ten. Ook kwamen veel nieuwe bezoekers dankzij social 

media op het evenement af.

Veel bezoekers aan de Fruitplukdag plaatsten foto’s en 

filmpjes op social media om de bedrijven te bedanken voor 

de leuke, gezellige dag.

Poseren voor de foto? Dan doen we 

meteen een acrobatische stunt!

Foto: Nancy van Assche



plukdagen
zaterdag 22 september

of vind een andere boomgaard op defruitigste.nl

Kom ook plukken én proeven, dat kan hier,

11

Rosanne met 
haar t-shirt in stijl van De Fruitigste.

Sap persen bij 

Landwinkel De Woerdt 

in Ressen. 

Foto: Arjan de Bruine

Knutselen bij Vernooij 

in Cothen. 

Trekkerchauffeur in spe.
Foto: Nancy van Assche

Petje op en mee 

in de trein. 

Foto: Arjan de 

Bruine

Bij de Buytenhof in Rhoon 

was het een komen en gaan 

van in totaal zo’n 2000 

bezoekers.
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Marktzicht

Handel verkeert in impasse
Na de hectiek van de 

houtverkopen tot in 

de pluk is de rust in de 

handel weergekeerd. 

Maar nu is het te 

rustig, vindt Emanuel 

Sluis van Service2Fruit. 

“Iedereen is druk in de 

weer met de pluk van 

de laatste rassen. Daar-

bij is het lastig dat veel 

van die late rassen ook 

tegelijk komen. Met 

Red Prince, Doyenné du Comice en Beurré Alexander 

Lucas op één bedrijf is het soms een soort van iene 

miene mutte wat het eerst wordt geplukt. Er is veel 

vraag naar kisten, koeling en soms ook nog pluk-

kers. Veel telers hebben daar hun handen vol aan of 

kijken uit naar een koper die hen daarmee kan hel-

pen. Maar die zijn terughoudend, wat de vraag naar 

kisten en koeling weer versterkt. De stroeve afzet 

van Beurré Alexander Lucas speelt daarin zeker een 

rol. Ook is er behoorlijk wat derde pluk Elstar van de 

bomen gekomen, die ongeschikt is voor het super-

marktkanaal. De schil 

is daarvoor een goede 

optie, maar de prijzen 

van meer dan € 0,20 

per kilo houden geen 

stand. Ook de prijzen 

voor de industrie staan 

onder druk, zowel bij 

de appels als de peren.

Gelukkig zijn de super-

markten en hun leve-

ranciers actief om de 

nieuwe oogst onder de 

aandacht van de consument te brengen. Het is ook 

nog geen echt weer voor hardfruit; als het een paar 

graden koeler wordt zou de consumptie van appels 

en peren vlotter gaan. En op de aankopen van nu 

moeten de consumenten haast wel terug komen. Ik 

loop de hele dag door boomgaarden en eet de hele 

dag appels en peren. Ze zijn gewoon erg lekker. Als 

het enigszins kan is het voor de verkoop beter te 

wachten tot de handel weer aantrekt. Nu afzetten, 

bijvoorbeeld Beurré Alexander Lucas, betekent moe-

ten forceren en dat leidt altijd tot kleine prijsjes.”

‘Veel te veel pruimen’
Dit kopje is geen analyse van een marktspecialist, maar een constatering 

van de bekende kookboekenmaker en kok Yvette van Boven in De Volks-

krant. ‘De schappen in de supermarkt lagen vol met bergen rode prui-

men’, motiveert ze haar recept van de week met Reine Victoria. Wellicht 

heeft ze boodschappen gedaan bij Deen, want die had vorige week een 

volumineuze aanbieding van € 1 per pond, waarbij de pruimen letterlijk 

op een hoop lagen uitgestald.

Het tekent de afloop van het huidige pruimenseizoen, dat als een nacht-

kaars lijkt uit te gaan. Afnemers nemen nauwelijks meer af dan vooraf 

afgesproken en kopen liever bij voor de klok, waar de prijzen door het 

grote aanbod en de matige consumptie onder druk staan. Reine Victoria 

bracht aan het einde van het seizoen vaak hogere prijzen op, maar dat 

was tot begin van de week nog niet het geval. Ook Lazoet ontkomt voor 

de klok niet aan de druk op de prijzen. Deze week stappen de meeste 

retailformules uit de Nederlandse pruimen. Bij Deen heeft de aanbieding 

met Reine Victoria plaats gemaakt voor een met een kilo gemengde prui-

men voor € 2,75. Afgaande op de illustraties komen die echter beslist niet 

allemaal meer uit Nederland. 
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Conference blijft in 
de aanbieding voor 
een euro
De actie van Lidl van € 0,99 per kilo Conference 

heeft navolging gekregen. Vorige week han-

teerde Deen een actieprijs van € 1 per kilo. In 

de afgelopen week was Conference onderdeel 

van de ‘route 99’ producten bij Albert Heijn, 

waarbij een kilo net als bij Lidl voor € 0,99 in de 

aanbieding was. Spraakmakender zijn de ge-

wone prijzen die bijvoorbeeld Jumbo hanteert 

voor verpakkingen met kleine maten. Een kilo 

Conference in de maat van vijftig tot zestig 

millimeter kost verpakt € 2,69. Enerzijds mooi 

dat dit jaar kleine maten extra worden geposi-

tioneerd, in dit geval voor kinderen, anderzijds 

is de marge niet bepaald gelijk verdeeld in de 

keten. Het heeft onder telers al de nodige stof 

doen opwaaien op social media. Dat geldt ook 

voor de vergelijkbare verpakking van kleine 

appels. Het betreft Royal Gala uit Italië, maar 

kleine appels zijn dit jaar in Nederlands wellicht 

niet zo ruim voorhanden als kleine peren.

Record appelexport
Iran – De export van appels uit Iran stevent dit jaar af op een 

veelvoud van de afgelopen jaren. Het afgelopen half jaar is al 

800 miljoen kilo in het buitenland verkocht, meldt de Engelstali-

ge, Iraanse krant Financial Tribune. Appels uit Iran bleken in bij-

voorbeeld Kazachstan een goedkoper alternatief voor de Poolse 

appels, die in de tweede helft van het afzetseizoen 2017/’18 zo-

veel duurder werden dat de export naar dit land bijna halveerde.

In het vorige Iraanse jaar - van 21 maart 2017 tot 21 maart 2018 - 

bedroeg de export 600 miljoen kilo. Iraanse appels gaan vooral 

naar het Midden-Oosten waar ze bijvoorbeeld appels uit Frank-

rijk en Italië beconcurreren. De belangrijkste bestemmingen zijn 

Iraaks Koerdistan, Pakistan, Turkije en de Europese Unie zelf. 

Volgens cijfers van de Verenigde Naties staat Iran zowel qua pro-

ductie als exportvolume op de negende plaats van wereldwijde 

appelexporteurs.

Door de recordoogst in Polen ligt het voor de hand dat het land 

zijn positie in Kazachstan weer herovert. Daarbij moet het be-

halve met Iran ook concurreren met Oezbekistan, China en de 

binnenlandse productie van Kazachstan. Daar worden zowel 

productiepercelen als bewaarfaciliteiten uitgebreid. Het is een 

publiek geheim dat de export van Poolse appels naar Kazachstan 

uiteindelijk is bestemd voor de Russische markt, zo tekent AGF.nl 

op bij Eastfruit.com.

Nederlandse promoot 
Belgische bio
België – Belgisch bioforum Vlaanderen brengt in oktober 

biologische appels extra onder de aandacht. De Nederland-

se actrice Alice Reijs, in Vlaanderen blijkbaar zeer bekend, 

vertelt van 20 tot en met 28 oktober waarom ze biologische 

appels en peren zo bijzonder vindt. Dat vindt plaats op de 

website biomijnnatuur.be, waar ook diverse telers worden 

geportretteerd. Bioforum Vlaanderen is de beroepsorgani-

satie van de Vlaamse biologische landbouw- en voedingssec-

tor, vergelijkbaar met het Biohuis in Nederland.
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Laagste-
prijsgarantie 
voor bio
België – Supermarkt Carrefour claimt de laagste 

winkelprijzen te hanteren voor biologische pro-

ducten. Wie elders hetzelfde product goedkoper 

kan kopen, krijgt het verschil terugbetaald van 

Carrefour. De Belgische tak van de retailer geeft 

op deze wijze invulling aan het actieplan ‘Act for 

Food’, dat Carrefour in alle landen uitrolt. Daar-

mee wil de Franse supermarktketen consumenten 

beter en gezonder laten eten. Concurrent Colruyt 

heeft al laten weten zijn imago als prijsvolger 

te allen tijde te handhaven, ook als het gaat om 

biologische producten. Bioforum Vlaanderen is 

niet gelukkig met deze dreigende prijzenslag met 

biologische producten. Naast Colruyt profileert 

ook nieuwkomer Jumbo in België zich met een 

laagste-prijsgarantie. Bij beide geldt dat voor een 

beperkt gebied. Dat leidt tot grote verschillen 

tussen de vestigingen, meldt Retail-Detail. Waar 

een concurrent als Albert Heijn ontbreekt, is 

Colruyt duurder dan elders.

Strategie voor 
afzet Abate pakte 
verkeerd uit
Is Abate Fetel de ‘loser’ van het afgelopen af-

zetseizoen? Dat vroeg Helwig Schwartau zich af 

tijdens Prognosfruit in Warschau. Het was een 

retorische vraag, zo bleek uit de toelichting die 

daarop volgde. Afzetorganisaties stelden zich van-

af het begin defensief op bij de verkoop van dit 

perenras. Maar ze kregen het deksel op de neus; 

de prijzen liepen in de loop van het seizoen al-

leen maar terug. Dit ondanks de stabiele tot licht 

toenemende consumptie en dalende overzeese 

import van peren.

De strategie bij de afzet van Abate Fetel was 

totaal anders dan die bij Conference, analyseerde 

Schwartau. Gedreven door een groot aandeel 

peren met een beperkt uitstalleven, stelden af-

zetorganisaties met Conference zich juist 

van meet af aan heel actief op bij de 

verkoop. Dat werd beloond. Vanaf 

april liepen de prijzen definitief 

verder op ten opzichte van het 

seizoen 2016/’17. Dat is ook 

terug te zien in het verloop 

van de voorraden. Die waren 

op 1 november 5 procent 

kleiner dan het seizoen 

ervoor. Een verschil dat 

stabiel bleef tot in juni de 

Belgische voorraad op was, 

waarna het verschil opliep 

tot 28 procent minder in 

juli. De opstelling bij de 

verkoop van Abate Fetel 

wekte geen verbazing. 

De voorraad per 1 no-

vember was weliswaar 

14 procent groter dan in 

2016, maar toch kleiner 

dan in de jaren daarvoor. 

Dit verschil nam in de loop 

van het seizoen sterk toe. In 

mei van dit jaar was de voorraad bijna 

drie maal zo groot als in 2017. 

ANTON OOSTVEEN

FREELANCE JOURNALIST

FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL
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Troonrede: kabinet 
prijst inzet boeren en 
tuinders
De NFO is blij met de terechte waardering 
voor boeren en tuinders die uit de Troonre-
de en Miljoenennota spreekt. Belangrijke 
punten voor de NFO zijn extra gelden voor 
gewasbescherming of plantgezondheid, het 
afschaffen van de assurantiebelasting voor de 
brede weersverzekering en versterking van 
de positie van boeren en tuinders in de keten. 
De fiscale plannen van het kabinet pakken 
voor de fruitteeltsector wisselend uit.
Het kabinet wil de positie van boeren en tuin-
ders in de keten versterken door onder an-
dere de mededingingsregels voor duurzame 

initiatieven aan te passen. De NFO juicht dat 
toe. Aandacht voor verdere verduurzaming 
van de gewasbescherming dan wel plantge-
zondheid, moet wel samengaan met geld 
voor voor onderzoek, innovatie en stimule-
rende maatregelen, vindt de NFO. 
Werkgevers in de land- en tuinbouw zijn per 
definitie afhankelijk van tijdelijke arbeid. De 
kabinetsplannen voor meer vaste dienstver-
banden, zorgen voor een explosieve kosten-
stijging voor seizoensarbeid. Deze plannen 
moeten worden bijgesteld. 
De verlaging van de inkomstenbelasting is 
positief. Minder te spreken is de NFO over 
een aantal andere plannen. Zo wordt de 
termijn om verliezen naar de toekomst te 
verrekenen, verkort van 9 naar 6 jaar. Verder 
worden de afschrijvingsmogelijkheden op 
onroerend goed verder beperkt. De zelfstan-
digenaftrek kan in 2021 alleen nog maar te-
gen het lage tarief worden afgetrokken. Tot 
slot maakt het hogere lage btw-tarief onze 
producten duurder. De NFO vindt dat laatste 
een gemiste kans om een gezonde leefstijl te 
promoten onder consumenten. 
De NFO roept het kabinet op om de assuran-
tiebelasting op de brede weersverzekering 
te schrappen. De vier tot vijf miljoen euro die 
hiervoor nodig is, was blijkbaar niet te vin-
den; de twee miljard euro voor het schrappen 
van de dividendbelasting wel. Dat is onver-
teerbaar. 

COLUMN
GERARD VAN DEN ANKER
INFO @NFOFRUIT.NL

De fiscale plannen pakken 
voor de fruitteeltsector 

wisselend uit

Wat is het effect van suzuki-fruitvlieggaas op emissie? Foto: Herman Helsen

Input NFO voor uitvoering landbouwvisie
In de Miljoenennota komt de landbouwvisie van minister 

Schouten regelmatig terug. Concrete acties zijn er echter 

nog niet. De NFO gaat daarom samen met LTO Nederland 

punten aanleveren voor een goed uitvoeringsprogramma. 

De NFO maakt zich de meeste zorgen over gewasbescher-

ming, naast middelen voor innovaties is hier ook een pas-

send beleid van het ministerie nodig om de komende jaren 

een goede en effectieve gewasbescherming te kunnen uit-

voeren. Een residuloos product  zoals de minister voorstelt, 

staat haaks op voedselverspilling en kan ook een minder vei-

lig product opleveren voor de volksgezondheid. Verder staat 

kunstmest in de ogen va de NFO ook te veel in een kwaad 

daglicht. Kunstmest geeft veel meer sturingsmogelijkheden 

dan dierlijke mest. In de ogen van de NFO moet daarom 

gezocht worden naar kunstmeststoffen, die met veel minder 

energie dus CO2 kunnen worden geproduceerd. 

Reduceert suzuki-fruitvlieggaas emissie?
In opdracht van de NFO gaat WUR-open teelten dit najaar 

meten wat het effect is van suzuki-fruitvlieggaas op emissie. 

De NFO gaat de resultaten inzetten voor meer praktische 

driftreducerende voorschriften bij de vrijstellingen van  

Exirel en Tracer. 

Een kersenteler rondt dit weekend de aanpassingen aan de 

constructie op zijn perceel af. Zodra het weer het toelaat 

- o.a. gunstige windrichting en -snelheid - gaat WUR-open 

teelten van start met de metingen. 
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Deze zomer bezochten de NFO-afdelingen Betuweland en Zuid-Gelderland gezamenlijk Flevoland. 

Agrifirm organiseerde in samenwerking met de NFO een bezoek aan drie totaal verschillende 

bedrijven: een akkerbouwbedrijf, fruitteeltbedrijf en vruchtboomkwekerij. Fruitteelt ging mee.

Verhage Fruit is een echt fami-

liebedrijf met fruitteelt, koeling, 

sortering, een Landwinkel en wat 

akkerbouw. De neven Peter en Bert 

bouwden het bedrijf uit met een 

distilleerderij en een ontvangst

ruimte met gelegenheid voor een 

boerenlunch. Ook organiseert de 

familie Verhage rondleidingen op 

het bedrijf en natuursafari’s met 

een boswachter in het nabijgelegen 

Kuinderbos. 

Vooral Elstar
Verhage Fruit teelt appels (16 ha), 

peren (8 ha) voor de huisverkoop en 

vrije handel. De kersen (bijna 0,75 

ha) en wat pruimen zijn alleen voor 

de huisverkoop bestemd. Elstar (11 

ha) en Conference (8 ha) vormen de 

hoofdrassen op het bedrijf. “Voor 

de nieuwste Elstar-aanplant kozen 

we voor de mutant EKE, die net als 

Elshof een dunne schil heeft. Con-

sumenten vinden de schil van Elrosa 

te dik.” De oudere Elstar-aanplanten 

bestaan uit Elstar Elshof.

Ook teelt Verhage Fruit Fuji-mutan-

ten (2,5 ha). “Kiku 8 plukken we voor 

een betere smaak liever wat later 

dan normaal. Beni Shogun is zo’n 

drie weken vroeger en is iets min-

der gestreept dan Kiku 8. De grote 

maten leveren we gestickerd aan 

bij FruitMasters; de meer gangbare 

maten zijn voor de handel en huis-

verkoop.” De overige hardfruitaan-

plant bestaat uit Delcorf, Boskoop 

en Doyenné du Comice.

In 2000 plantte Verhage Fruit de 

eerste kersen. “Op een herinplant-

perceel, met overkapping, plantten 

we Kordia, Regina en enkele nieuwe 

rassen.” De onderdoorsproeiers 

NFO-afdelingen Betuweland en Zuid-Gelderland

ARJAN DE BRUINE, FREELANCE VAKREDACTEUR, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

Geslaagde excursie 
naar Flevoland

Akkerbouwer Marco Klaver: ‘Het valt niet 

mee om goede mensen in je bedrijf te 

houden.’



fruitteelt 20-2018 17

bevochtigen de hele zwartstrook en kunnen worden inge-

zet bij nachtvorst. Vooral onder gesloten overkappingen 

droogt de grond snel uit. De pruimenaanplant bestaat uit 

Opal en Reine Victoria.

Peter Verhage raakte tijdens een stage in Oostenrijk geïn-

teresseerd in alcohol stoken uit fruit, de zogenoemde Eau 

de Vie. Al snel schafte hij een stookketel aan. Inmiddels 

produceert Verhage Fruit Eau de Vie van appels, peren 

en kersen, Appl’eau (appeldessertwijn) en verschillende 

fruitlikeuren. Deze producten worden afgezet via de eigen 

Landwinkel en restaurants. Behalve uit eigen fruit (klasse 

II en III) stookt de familie ook alcohol uit bier en wijn voor 

derden.

Rustig groeiende bomen 
Jan Morren van Fruitboomkwekerij Morren begon in 

1990 op kleine schaal appel- en perenbomenbomen 

te produceren. Inmiddels omvat het bedrijf 45 hectare 

vruchtboomkwekerij en 15 hectare appelonderstammen. 

Van de vruchtbomen gaat 75 procent, vooral appel, naar 

grote projecten in het buitenland. Vorig jaar stapte zoon 

Gerco in het bedrijf, “zodat hij tijd heeft om in het bedrijf te groeien en het later over te nemen”, vertelde Morren. 

Hoewel de percelen in de Flevopolder liggen, woont de 

familie Morren op het bedrijf dichtbij Elburg (Gelderland). 

De familie vindt het daar gezelliger wonen dan in de Fle-

vopolder; daar liggen de bedrijven immers ver uit elkaar. 

Op een van de percelen ligt een proef met tweejarige 

doorgroeibomen. Het doel is onder andere met zo wei-

nig mogelijk knippen en lage stikstofgiften het risico op 

vruchtboomkanker later in de boomgaard te verkleinen. 

“Wij gebruiken al niet veel stikstof, want rustig groeiende 

bomen zijn vitaler en gezonder. Wel moesten we in de kop 

van de bomen corrigeren, anders werden de koppen te 

zwaar.”

Morren is nog niet bezig met 2D-boomvormen die geschikt 

zijn voor robotisering en verdergaande mechanisatie. 

“Daar moet eerst vraag naar zijn.” Wel denkt de vrucht-

boomkweker aan goedkoper te produceren vruchtbomen 

die sneller vervangen kunnen worden.

Morren gebruikt deels ook glasfiberstokken (9 mm) in 

plaats van tonkinstokken. “Glasfiberstokken zijn in de 

toekomst mogelijk machinaal te zetten; met tonkinstokken 

lukt dat niet, want die draaien alle kanten op. Op zware 

kleigrond zijn we nog voorzichtig met glasfiberstokken, 

omdat ze mogelijk gaan ‘roeren’ waardoor ze uit de grond 

komen.” Op een drie hectare groot perceel met stapel-

goed plantte Morren de onderstammen op 60 cm tussen 

de rijen - in plaats van de gebruikelijke 90 cm - om het 

perceel efficiënter te gebruiken. “Hiervoor hebben we de 

werkbreedte van de machines aangepast.”

DRIE BEDRIJFSEIGENAREN 
OVER PERSONEEL
“Het valt niet mee om goede mensen in je bedrijf te 

houden. Nederlanders vinden hun privéleven - gezin, 

vrienden en vakantie - belangrijker dan (veel) geld ver-

dienen en lange dagen werken tijdens de piekperioden. 

Zeker als de partner ook werkt”, ervaart Marco Klaver. 

Klaver is akkerbouwer en pootaardappelteler en -koe-

ler in Kraggenburg. Zijn ouders hadden een gemengd 

bedrijf met ook fruitteelt, sortering en koeling.

Ook Jan Morren merkt dat het steeds moeilijker is om 

jongere Nederlanders te motiveren. “Het is lastig om 

goed personeel te krijgen. Daarom sorteren we onze 

onderstammen deels in Polen om ze vervolgens in Ne-

derland te verkopen. Ook merken we dat in Nederland 

werkende Polen meer geld willen verdienen en hogere 

eisen stellen aan de woonfaciliteiten.”

Bert Verhage heeft dit jaar weer veel te veel plukkers. 

“Door de huisverkoop komen veel mensen graag bij ons 

plukken. Nederlanders uit de omgeving vormen twee 

derde van de plukgroep, naast de vaste groep Polen. De 

Landwinkel en de sortering draaien op vaste groepen 

vrouwen uit de omgeving.” 

Deelnemers aan de excursie op het bedrijf van de 

familie Morren. Het had die dag pijpestelen geregend … 

Foto’s: Arjan de Bruine

Verhage Fruit produceert onder andere kersenlikeur.
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Praktisch advies 
over erfemissie

fruitteelt 20-201818

‘Aan welke eisen moet een wasplaats voldoen?’, ‘Hoeveel afvalwater kan een biofilter zuiveren?’, 

‘Wat kan ik op mijn erf doen om emissie van gewasbeschermingsmiddelen te verminderen?’ Voor 

antwoorden op deze en andere vragen over erfemissie kunnen telers terecht bij het Loket Erfemissie 

Gewasbescherming. 

Veel activiteiten met gewasbescher-

mingsmiddelen gebeuren op het erf. 

De spuitmachine wordt er gevuld, 

eventueel gestald en mogelijk ook 

schoongemaakt. Kisten staan buiten 

of worden op het erf gewassen. Wan-

neer er gemorst wordt bij het vullen 

of als het waswater wegstroomt, kan 

het vervuilde water in het oppervlak-

tewater terechtkomen. En ook de 

naoogstbehandeling of het sorteren 

van fruit kan voor emissie zorgen. Dit 

is slecht voor de waterkwaliteit en 

kan op termijn leiden tot beperkin-

gen in het gebruik van gewasbescher-

mingsmiddelen. 

Kennis delen
De wetgeving op het gebied van 

erfemissie van gewasbeschermings-

middelen is soms ingewikkeld. Telers 

kunnen daarom terecht bij het Loket 

Erfemissie Gewasbescherming. De 

adviseurs van het Loket kennen de 

wetgeving en kunnen telers helpen 

om de juiste maatregelen te kiezen. 

Hun kennis betreft niet alleen de 

fruitteelt, maar ook de akkerbouw en 

bloembollensector. 

Telers profiteren van deze kennis, zo-

dat niet elke teler het wiel opnieuw 

hoeft uit te vinden. In de Bomme-

lerwaard bijvoorbeeld, is een groep 

fruittelers bezig wasplaatsen aan te 

leggen waarbij het afvalwater wordt 

opgevangen en gezuiverd. Een der-

gelijk systeem hadden zij gezien bij 

een collega in de Kromme Rijnstreek. 

De wasplaatsen zijn van roestvrijstaal. 

Afvalwater van de wasplaats stroomt 

in een opvangbak en wordt zo apart 

gehouden en gezuiverd. Na gebruik 

kan de wasplaats worden opgeklapt. 

Dat bespaart ruimte als de wasplaats 

niet in gebruik is. Telers onderzoeken 

nog wat de meest geschikte zuive-

ringsmethode is. Dit soort ervaringen 

deelt het Loket met andere fruitte-

lers.

YVONNE GOOIJER, CLM ONDERZOEK EN ADVIES, YGOOIJER@CLM.NL

Loket Erfemissie Gewasbescherming

LOKET ERFEMISSIE 
GEWASBESCHERMING
Telers en adviseurs kunnen bij het Loket Erfemissie Gewas-

bescherming gratis informatie en advies opvragen over 

wet- en regelgeving m.b.t. erfemissie, en over de aanleg 

van maatregelen op hun eigen bedrijf. Het Loket is bereik-

baar via erfemissie@clm.nl of (0345) 47 07 19. Op toolbox-

water.nl/erfemissie staan de antwoorden op veelgestelde 

vragen (FAQ), informatieve video’s en factsheets. 

Het Loket Erfemissie Gewasbescherming is opgericht door 

CLM in samenwerking met de partners in de Toolbox Emis-

siebeperking, in opdracht van TOPPS met financiering van 

het ministerie van I en W en RIWA-Maas.

De opklapbare 

wasplaats. 
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FAQ’S
Op toolboxwater.nl/erfemissie/

faq-s staan de antwoorden op een 

groot aantal veelgestelde vragen. 

Bijvoorbeeld:

Waar mag ik de spuitmachine uit-

wendig reinigen?

	Dit mag op het perceel waar de 

gewasbeschermingsmiddelen 

zijn toegepast, houd hierbij wel 

voldoende afstand tot de sloot. 

	Uitwendig reinigen mag maxi-

maal twee per jaar op het erf, 

uitsluitend op een plek waar 

het waswater naar de bodem 

afstroomt. Het waswater mag 

niet (via een put) naar de sloot 

of het riool stromen.

	Bij vaker dan twee keer per 

jaar uitwendig reinigen op het 

erf is een vloeistofdichte vloer 

met opvang van het waswater 

verplicht. Het waswater kunt 

u verwerken met systemen als 

biofilter, Phytobac of Heliosec.

Aan welke eisen moet een was-

plaats voor de spuitmachine vol-

doen?

	De wasplaats moet vloeistof-

dicht zijn; dit moet worden ge-

keurd door een erkend bedrijf, 

met elke 6 jaar een herkeuring. 

Daarnaast moet de wasplaats 

bestand zijn tegen inwerking 

van gewasbeschermingsmid-

delen en andere stoffen en 

voldoende opvangcapaciteit 

bieden. Voor aanleg is een bo-

demonderzoek verplicht.

Mag ik mijn wasplaats met zui-

veringssysteem ook door derden 

laten gebruiken?

	Het is toegestaan om gezamen-

lijk gebruik te maken van één 

wasplaats of om uw wasplaats 

voor derden open te stellen.

EMISSIEROUTES IN BEELD 

De Erfemissiescan Gewasbescher-

ming is een digitale tool waarmee 

telers het risico op emissie van ge-

wasbeschermingsmiddelen vanaf 

hun erf in kaart kunnen brengen. 

De scan biedt telers een beter in-

zicht in de activiteiten die emissie 

naar het oppervlaktewater kunnen 

veroorzaken. Daarnaast geeft de 

scan informatie over wetgeving op 

het gebied van erfemissie en ideeën 

over maatregelen die telers kunnen 

nemen om emissies vanaf het erf te 

verminderen. Hiertoe beantwoorden 

telers vragen over het vullen van de 

spuit, de inwendige en uitwendige 

reiniging, het stallen van de spuit en 

de erfsituatie. Fruittelers beantwoor-

den daarnaast vragen over emissie 

bij het reinigen en opslaan van voor-

raadbakken, naoogstbehandelingen 

en het sorteren van fruit met een 

waterdumper. Kijk voor meer infor-

matie op erfemissiescan.nl. 

Snel emissieroutes in beeld met 

erfemissiescan.nl

Foto’s: CLM Onderzoek en Advies

BIOFILTER
Een geschikt zuiveringssysteem voor 

fruittelers is een biofilter. Het be-

staat uit IBC-vaten met een mengsel 

van eigen grond en stro en twee 

plantenbakken. Het filter kan 3 tot 

4 m3 afvalwater per jaar zuiveren. 

Gewasbeschermingsmiddelen worden 

gebonden aan het organische stof 

en afgebroken door micro-organis-

men. De plantenbakken zorgen voor 

verdamping van het water, zodat 

er geen restvloeistof overblijft. Een 

biofilter kost ongeveer € 1.500 (bron: 

pcfruit). 

[Foto: Erfemissie Foto biofilter]

PHYTOBAC
Ook de Phytobac bestaat uit een 

zuiveringsmodule en een buf-

fertank. Het afvalwater wordt 

automatisch over het substraat 

verdeeld. Het systeem werkt on-

geveer zoals het biofilter, maar bij 

de Phytobac verdampt het water 

uitsluitend door zon en wind. Het 

systeem kost ongeveer € 7.000 

en kan 2,5 m3 afvalwater per jaar 

zuiveren.



Appel- en perenoogst 
verloopt naar wens
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“Het is gegaan zoals gepland”, blikt Kees Bos uit Dronten 

terug op de pluk van Elstar en Conference. Eerder schatte 

hij op basis van het bloeitijdstip al in dat Elstar vroeger 

zou kunnen zijn dan Conference. En dat bleek zo te zijn. 

“Voor de pluk van de peren hebben we een goede eerste 

pluk Elstar geoogst. Ook Wirtjo Molema uit Nieuwolda 

begon dit jaar met Elstar. “We beginnen ieder jaar altijd in 

de peren. Maar dit jaar zijn we begonnen in de Elstar en 

dat heeft goed uitgepakt.” John Verkooijen uit Waalwijk 

begon 27 augustus al in Conference, maar kort daarna ook 

in zijn Elstar. “Ik heb mijn plukkers opgesplitst”, zo licht 

hij toe. “Zowel bij Conference als bij Elstar is de pluk nu zo 

goed als klaar”, vertelde hij vorige week donderdag.

Alle drie de telers hebben voldoende plukkers kunnen in-

schakelen. Molema zet een uitzendbureau in, dat voldoen-

de mensen beschikbaar heeft. Verkooijen trok uit voorzorg 

tien tot vijftien man extra aan, wat achteraf goed uitpak-

te. “In de piek van de pluk had ik daardoor ook genoeg 

man.” Ook Bos is achteraf tevreden over het aantal pluk-

kers. “Natuurlijk denk je op het drukste moment weleens 

‘Had ik nog maar wat meer mensen’, maar je moet ook 

realistisch blijven. Je kunt niet extra plukkers aannemen 

om ze vervolgens maar drie dagen in te zetten. Het scheelt 

ook dat we voor de Conference een goede eerste pluk 

Elstar hebben geoogst. Met de laatste pluk werken we nu 

op halve kracht. Het aantal vruchten per boom is nu zo ge-

ring, dat ik niet meer dan twee mensen op een trein zet.”

Ondanks voldoende plukkers valt het dit jaar niet mee om 

Elstar van homogene kwaliteit in de kist te krijgen”, analy-

seert Verkooijen. “Bij veel bomen liet het aantal vruchten 

te wensen over. Die worden daardoor al snel te grof, wat 

ten koste gaat van de hardheid. De droogte noodzaakte 

tot extra watergeven. Daardoor zijn de appels van zulke 

bomen nog grover geworden en door de hoge temperatu-

ren ook nog eens sneller gerijpt.”

Maat bepaalt productie Conference
Terwijl Bos de zaterdag ervoor de laatste Conference 

plukte, was Molema vorige week donderdag net begon-

nen aan zijn Conference. “Daarvoor hebben we behalve de 

Elstar ook eerst de Migo geplukt. Afgaande op de eerste 

kisten lijkt de productie van Conference gemiddeld uit 

te vallen zoals ik had ingeschat. Bij de percelen in V-haag 

valt het iets tegen, maar bij de slanke spillen met jukken 

valt het weer mee. Gelukkig is de maat prima. 

We hebben ze nog eens met de hand 

nagedund. En die paar kleine kromme 

of kleine peren die er nog hangen, 

gooien we er met de pluk nog uit. 

In de kist valt zo 95 procent van 

de peren in de goede maatsor-

tering.”

Bos had de productie bij Con-

ference vooraf iets hoger in-

geschat. “De aantallen is een 

kwestie van goed tellen, maar 

hoe ze uitgroeien is moeilijker in 

te schatten. De productie is dit jaar 

in ieder geval groter dan vorig jaar, 

maar ik had gedacht dat het verschil 

groter zou zijn. Dat is een kwestie van maat; 

sommige stukjes zijn voor deze zomer achteraf 

iets te straf gewortelsnoeid.” Verkooijen is tevreden over 

de maat. Eerder vertelde hij over zijn inspanning om alle 

percelen om de beurt te moeten beregenen, maar dat is 

niet voor niets geweest. “Ik heb een paar perenbomen in 

ANTON OOSTVEEN, FREELANCE JOURNALIST, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

Van Knop Tot Oogst hardfruit deel 4

De piek in de pluk is voorbij, maar zowel de appel- als perenoogst is nog allerminst gedaan. Toch 

geven de drie telers in Van Knop tot Oogst alvast een indruk. Ze hebben Elstar op tijd geplukt, maar 

door de omstandigheden van dit seizoen is de kwaliteit niet vanzelfsprekend. Daarentegen is een 

mooi gewas Conference geplukt.
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de tuin staan waar het watergeven erbij in is geschoten. 

Daarvan zijn de peren bij wijze van spreken al voor de pluk 

ter ziele.” Deze week plukt Verkooijen volop Sweet Sen-

sation, waarna hij net als Molema verder gaat met Beurré 

Alexander Lucas en Gieser Wildeman. Bij de appels volgt 

dan nog Red Prince.

Zin in Kanzi
Bos begint over een week in de Kanzi. “Het is een mooi 

gekleurd gewas. Met dit heldere weer en koude nachten 

kleuren de appels zienderogen. Het plukvenster begint 

dit jaar 21 september en duurt ongeveer een maand. De 

21-ste valt op een vrijdag. Misschien dat ik dan al begin, 

anders de maandag erop. Als je dan weer zo’n eerste 

pluk in de kist ziet, is het een verademing na de laatste 

pluk Elstar. Ik heb er zin in; ook de maat is mooi egaal en 

precies goed. Een groot verschil met Elstar, waarvan een 

groot deel van de vruchten groter dan 85 mm is gewor-

den. Dertig jaar geleden deden we zoveel inspanningen 

om ze boven de 70 te krijgen, terwijl we toen ook al virus-

vrije bomen met fertigatie hadden.”

Net als bij Verkooijen is de laatste pluk Elstar van Bos 

bestemd voor de schil en wordt op korte termijn afgezet. 

Maar ook de eerste en tweede pluk gaan waarschijnlijk op 

tijd weg. “Ik ben gewend om Elstar lang te bewaren. Maar 

ook met het gebruik van 1-MCP, dat ik al jaren toepas, 

is Elstar dit jaar geen gewas om tot het uiterste mee te 

gaan.” De Conference van Molema gaat voor de bewaring 

naar FruitMasters en wordt daar op relatief korte termijn 

afgezet. Verkooijen heeft de afzet van zijn Conference 

gepland in het nieuwe jaar. Sweet Sensation gaat voor de 

kerst weg. “Althans, dat 

is nu de planning. En 

voor Beurré Alex-

ander Lucas zoek 

ik nog een 

baasje.” Kees Bos: ‘De maat van de Kanzi 

is mooi egaal en precies goed.’

Foto’s: Kees Bos
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Elstar nog steeds 
favoriet in Duitsland
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Op Duitse fruitteeltbedrijven in het Rijnland en de Bodensee blijft Elstar bij hardfruit het belangrijkste 

ras. Nieuwe beplantingen Elstar zijn geen uitzonderingen. Rassen die daar op kleine schaal geplant 

worden, zijn Wellant en rassen van de Kiku-club zoals Swing. Dit ras is schurft- en meeldauwresistent.

Eind juni bezochten26 fruittelers uit 

de regio Vijfheerenland & Alblasser-

waard twee bedrijven in het Rijnland, 

regio Wachtberg-Meckenheim en een 

aantal bedrijven aan de Bodensee. 

Eén fruitbedrijf teelt biologisch. De 

NFO-kring Zuid-Holland organiseerde 

de excursie en dankt in het bijzonder 

Arie Verhoef van de firma Burg voor 

de organisatie en begeleiding van 

deze geslaagde studiereis. 

Het behang op de bezochte bedrijven 

was zeker niet ‘ramvol’. De Duitse col-

lega’s klaagden zelfs over een sterke 

junirui. Als gevolg van het vorstjaar 

2017 was er dit voorjaar veel bloem. 

Als reactie op het mooie bloeiweer is 

veel mechanisch en chemisch gedund. 

PIETER AALBERS, ALLIANCE BV, P.AALBERS@ALLIANCEGROEP.COM 

Excursie

Telers uit de regio Vijfheerenland & Alblasserwaard lieten zich verbazen over de teelt bij de oosterburen.

Foto: Johan de Jong
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Een aantal telers was nu op kwaliteit 

aan het handdunnen. De teler op 

het biologisch appelbedrijf dunde 

op circa 120 appels per boom, ook 

om het beurtjaar-effect in 2019 te 

verminderen. Onze indruk was dat op 

de bezochte bedrijven een normale 

appeloogst kan groeien. 

Rassen
Het is opvallend dat Elstar in het Rijn-

land en de Bodensee het belangrijk-

ste ras blijft. We zagen dan ook nieu-

we beplantingen Elstar. Bij de firma 

Scheiders in Wachtberg bezochten we 

bijvoorbeeld een blok van 26 hectare 

nieuwe aanplant. De helft hiervan 

is ingeplant met Elstar-mutant Red 

Flame en het andere deel met Gala 

Schnico. Ook op de bedrijven aan 

de Bodensee blijft Elstar belangrijk. 

Daarnaast zagen we hier veel nieu-

we aanplanten met Gala. De oudere 

rassen Red Delicious, Boskoop en 

Jonagold worden niet meer geplant. 

Ook Braeburn en Pinova groeien niet 

meer in aandeel. 

Nieuwe rassen, die hier op kleine 

schaal geplant worden, zijn Wellant 

en nieuwe rassen van de Kiku-club 

zoals Swing. Dit ras is schurft- en 

meeldauwresistent. Tevens zagen we 

proefbeplantingen met RedMoon: 

een appel met rood vruchtvlees, maar 

met de smaak van Boskoop. De teler 

plant dit ras voor het bereiden van 

likeur en appelsap. Op een ander be-

drijf aan de Bodensee zagen we een 

blok van 2 hectare Isaaq-appel. Dit 

ras is kleinvruchtig met hoofdmaat 

65-70 mm en heeft een zoete smaak. 

Deze kleine appel is bestemd voor de 

nichemarkt. 

In Rijnland zijn de eerste proef-

beplantingen met Kizuri geplant. 

Via firma Krings wordt deze appel 

verkocht onder de naam Morgana. 

In Nederland heeft Veiling Zuid-Lim-

burg de verkooplicentie en in België 

gaat deze appel via BFV als clubras 

geteeld worden. 

Een andere nieuwe ontwikkeling 

is dat het appelras Natyra exclusief 

door leden van de coöperatie Land-

gard geteeld wordt en de verkoop als 

Magic Star via Edeka-supermarkten 

verloopt. Samengevat zien we dat het 

AFZET 
In de regio Rijnland loopt een 

deel van fruithandel via coöpera-

tie Landgard, en een belangrijk 

deel via grote handelsbedrijven. 

De bezochte bedrijven Schneiders 

en Häger verhandelden het fruit 

zelf of via een collega-bedrijf. Aan 

de Bodensee zijn veel fruitteelt-

bedrijven lid van de coöperatie 

BayWa-Obst in Kressbron of lid 

van de MABO. Slechts een klein 

deel is geen lid van een coöpera-

tie. Opmerkelijk is dat deze con-

currerende coöperaties wel beide 

vertegenwoordigd zijn in Boden-

see-Obst, die de vermarkting van 

appels uit deze regio gezamenlijk 

aanstuurt en ook overleg heeft 

over de volumes en prijszetting in 

de komende periode. 

Het bio-fruitteeltbedrijf van fami-

lie Blank verkoopt de oogst vooral 

via een EKO-groep van biologische 

telers. De opbrengst schommelt de 

laatste jaren rond € 1 per kg. Een hagelnet bij de firma Schneiders.

Foto‘s: Pieter Aalbers
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STEEDS MEER HAGELNETTEN
In de jaren negentig werden er nauwelijks hagelnetsyste-

men toegepast in het Bodensee-gebied. Nu is meer dan 

70 procent van het areaal appel met netten beschermd. 

Deze toename zal de komende jaren doorzetten. Ook 

in de regio Rijnland zien we deze ontwikkeling; hier is 

ongveer 30 procent van het areaal voorzien van een 

hagelnet. 

Telers gebruiken palen van 5,50 m, zodat de nokhoogte 

netto circa 4,80 m is. Door de ruimte tussen hagelnet en 

boom ontstaat er meer diffuus licht, wat belangrijk is 

voor de blos- en knopvorming in het volgende seizoen. 

Veel Duitse telers bouwen zelf hagelnetsysteem. 

Voor de stabiliteit van het systeem zijn de nok- en dwars-

draden verankerd. Vaak wordt bij grote systemen een 

dubbelanker gebruikt om de dwarsdraden te verankeren. 

Bij de meeste constructies is de dwarsdraad boven op de 

palen bevestigd. Bij één bedrijf in het Rijnland zagen we 

dat de dwarsdraad onder het net is bevestigd (zie foto). 

De teler gaf aan dat hij bij vervanging van het net makke-

lijker kan werken. Een nadeel van de dwarsdraden onder 

het net, is dat het gevaarlijk is voor de medewerkers, bij 

het werk op een hoogwerker. Hagelnebedrijf M. Häger, Wachtberg (Rijnland). 

aandeel Elstar en Gala in de regio’s 

Rijnland en Bodensee belangrijk 

blijft. Tevens wordt een aantal nieu-

we rassen op kleine schaal in (club)

concept geteeld. 

Oorwormen verhuizen
Duitsers telen weinig peren. Op de 

bedrijven zagen we wel Conference 

en B.A. Lucas en op kleine schaal 

Xenia. Perenbladvlo is een knelpunt. 

Een teler heeft dit jaar twee keer 

Movento en twee keer Vertimec in-

gezet. Op hetzelfde bedrijf zagen we 

veel oorwormen bij de appels. Onze 

tip was om die te verhuizen naar de 

perenaanplant. 

Wij gingen vooral naar grote be-

drijven met 30 tot 45 hectare appel. 

Bedrijven in het Rijnland hebben 

daarbij vaak veel hectares met aard-

bei en kleinfruit zoals bramen en 

frambozen. Er werken vooral mensen 

uit Polen en Roemenië. Opmerkelijk 

is dat deze bedrijven een vormsnoei 

uitvoeren met de machine, vaak 

direct na de oogst. Daarna wordt 

in de winter en/of het voorjaar een 

handsnoei uitgevoerd. Eén teler gaf 

aan dat de snoeiers zich dan beter 

kunnen focussen op de venstersnoei 

en de vervangingssnoei in de kop 

van de bomen. Hij merkte op dat de 

kosten voor de snoei 30 procent lager 

waren. Ook op het nieuwe perceel 

van de firma Schneiders in Wachtberg 

is mechanische snoei de standaard. 

Ook hier met het oogmerk om het 

werk eenvoudig te houden. 

Het viel ons op dat de telers dit jaar 

de groeiregulator Regalis laat hadden 

ingezet. Het beeld was een rijke bloei 

en ze waren bang voor een veel te 

zware zetting. Doordat Regalis niet 

werd ingezet was een sterke gewas-

groei te zien, vaak gecombineerd met 

een sterke rui. Waar de telers Regalis 

op volle bloei hadden ingezet, was 

de zetting veel beter. Sommige telers 

hebben nog laat een halve dose-

ring toegepast, maar dat gaf weinig 

groeiremming. 

Als dunning wordt soms het hele 

palet aan mogelijkheden gebruikt. 

Opmerkelijk is dat op drie van de vijf 

bezochte bedrijven de Darwin-bloe-

semdunner was gebruikt. Daarnaast 

gebruiken telers natuurlijk ATS en/of 

Ethrel als bloemdunning. Op 12 mm 

tijdstip gebruiken de meeste bedrij-

ven een BA-product. De telers zijn in 

het algemeen toch wat voorzichtig 

met Brevis. De bedrijven kiezen voor 

zekerheid en wat verder meespeelt is 

natuurlijk dat veel beplantingen een 

hagelnet hebben. Hier is de natuurlij-

ke rui altijd wat sterker. In combinatie 

met Brevis kan dat sneller een over-

dunning geven. 
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Voortgang oogst
Ondanks de grote verschillen in dracht en rijping, zien 

we toch dat het plukvenster korter is dan andere jaren. 

Nu op veel bedrijven de Conference- en Elstar-piek voor-

bij is, is het makkelijker om extra personeel aan te trek-

ken om de oogstcapaciteit nog wat op te schalen. Blijf 

steeds opnieuw uw eigen planning bewaken en neem 

maatregelen. Een dag eerder klaar zijn dan gepland, is 

echt geen ramp. We zien onderweg al rijpe Jonagold 

hangen waar veel telers nog niet aan toe zijn. Junami, 

Kanzi en andere late rassen hangen vol, wat waarschijn-

lijk tot meer plukuren zal leiden. Wat dit jaar wel posi-

tief uitpakt op zowel de mensen als de prestatie, zijn de 

goede weersomstandigheden.

Bladvoeding na de oogst
Op de percelen die al geoogst zijn en droogtestress 

hebben gekend, kunt u de knopkwaliteit nu al bevorde-

ren door de boom bladvoeding toe te dienen. Voorkom 

daarbij wel dat op groeikrachtige percelen de knoppen 

al actief worden. Zorg daarnaast voor voldoende vocht, 

zodat de boom voldoende reserves kan opbouwen in 

de knoppen voor aankomend seizoen. Dien zink liever 

in een latere bespuiting toe dan ureum, kalisalpeter en 

borium. Zink doet het blad namelijk wat sneller afleven.

JORIS WISSE

CENTRALE ADVIESDIENST FRUITTEELT

JCWISSE@CAF.NL 

Onkruidbestrijding 
na de oogst
Elk jaar na de oogst staat 

de onkruidbestrijding op 

het programma. Een schone 

zwartstrook houdt onge-

dierte op een afstand en de 

druk van onkruiden zo laag 

mogelijk. 

De herbiciden staan al een 

aantal jaar onder druk, 

vooral die middelen die u 

na de oogst kunt inzetten. 

Vorig jaar kon u tot 30 

september Weedazol nog 

opgebruiken. Veelal valt de 

keuze nu op Basta of Finale. 

Deze middelen hebben – in 

tegenstelling tot Weedazol 

- geen duurwerking. Ook 

verloopt het verteringsproces van de onkruiden veel 

trager. De duurwerking kunt u op breedbladige onkrui-

den wel realiseren door AZ-500 toe te voegen, mits u de 

toepassing uitvoert op een vochtige en koelere bodem. 

Tot en met of ruim voorbij de bloei werd een goede 

duurwerking in de praktijk behaald. Let echter wel op 

dat u een contactherbicide aan de AZ-500 toevoegt. 

Verder is het veilig voor jonge bomen en is het geen 

probleem om op afgevallen blad te spuiten, zo bleek uit 

CAF-onderzoek. Poets het blad niet kort na de toepas-

sing weg.

Verder kunt u binnen de groep van de groeistoffen 

onder fruit tussen 1 september en 1 maart uitsluitend 

2,4-D inzetten. Dit is effectief en gewasveilig, zo bleek 

uit een demo van de CAF. Nadeel is echter dat de gras-

sen blijven leven. Om die selectief te bestrijden zijn Agil 

of Kerb inzetbaar. Agil is vrij prijzig en werkt zeer matig 

tegen straatgras. Agil werkt overigens wel heel goed 

op hanenpoot. Kerb kunt u pas in de winter inzetten, 

wanneer de bodemtemperatuur circa 5 °C is.

Advies: Zorg dus dat u met schone zwartstroken de 

winter in gaat. Voer een onkruidbestrijding uit met 

Basta of Finale. Doe dat op een mooie zonnige dag en 

gebruik de volle dosering. Voor meer duurwerking kunt 

u AZ-500 toevoegen. Stel de bespuiting in dat geval zo 

lang mogelijk uit, omdat deze bodemherbicide beter 

Grootfruit

Werkwijzer

Foto: Marijke 

van Ewijk
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werkt op een koelere en vochtige bodem. 

Voor Basta en Finale gaat het ‘doek’ vallen. Tot 31 janu-

ari 2019 mogen deze producten nog uitgeleverd wor-

den, die u tot 31 januari 2020 mag opgebruiken. 

@RUBRIEKAUTEUR = FERDY TOLHOEK

CENTRALE ADVIESDIENST FRUITTEELT

FTOLHOEK@CAF.NL 

Onkruid bestrijden
Bodemherbiciden werken over het algemeen het best 

op een onbegroeide en koudere grond. Zorg de ko-

mende weken daarom voor een schone zwartstrook. 

Dit verkleint overigens ook het risico op schade door 

ongedierte. Vorig jaar is de opgebruikperiode voor 

amitrol verstreken. Naast Basta en Finale kunt u ná de 

oogst in onbedekte teelten klein- en steenfruit, ook 

het contactherbicide Quickdown inzetten. Dit middel 

werkt tegen eenjarige, breedbladige onkruiden en 

wortelopslag. Combineer Quickdown met olie of Squall 

en gebruik een afschermkap. Wilt u ook grassen zoals 

hanenpoot of kweek bestrijden, voeg dan Agil of Fusil-

ade toe. Fusilade mag u volgens het etiket tot 1 oktober 

a.s. inzetten, maar is niet toegelaten in blauwe bes. 

Gebruik nu géén producten meer op basis van glyfosaat, 

dit in verband met mogelijke gewasschade. Controleer 

vóór gebruik het etiket van herbiciden op extra toepas-

singsvoorwaarden, zoals het maximale aantal toepassin-

gen per jaar. Beperk het gebruik van onkruidmiddelen 

bij pas geplante bomen of struiken en voorkom dat u 

verse (wortel-)snoeiwonden raakt!

Onkruiden bestrijden, is in alle fruitgewassen een uitda-

ging. Zeker als ook de actieve stof glufosinaat-ammoni-

um in bijvoorbeeld Basta en Finale, van de markt ver-

dwijnt. Beschikt u op uw bedrijf nog over een voorraad, 

dan kunt u die gedurende het gehele teeltseizoen 2019 

nog opgebruiken (tot uiterlijk 31-01-2020). Reserveer 

dus nu product, zodat u komend seizoen kunt zoeken 

naar veilige alternatieven. De afgelopen jaren is een 

aantal nieuwe bodemherbiciden op de markt gekomen, 

zoals Wing P, AZ 500 en Kerb Flo. Wij raden u aan om 

in samenspraak met een teeltadviseur komende winter 

meer ervaring op te doen met voor uw teelt beschikba-

re producten.

Vruchtmummies 
Verwijder tijdens de snoei in kers en pruim zo veel 

mogelijk de zogenaamde vruchtmummies: vruchten die 

na de oogst zijn achtergebleven. Hierop kunnen schim-

mels namelijk eenvoudig overleven. Bij vochtig weer in 

het voorjaar kunnen uit de sporen direct weer nieuwe 

infecties ontstaan. Uit onderzoek is gebleken dat het 

verwijderen van vruchtmummies in steenfruit de druk 

van bijvoorbeeld Monilia fors kan verlagen. 

Ook in andere fruitgewassen kunnen schimmels overle-

ven op overwinterende plantenresten, zoals vruchten, 

stengels en bladeren. Voorkom dat de druk van deze 

schimmels in het nieuwe seizoen toeneemt. Zorg de ko-

mende maanden voor een optimale bladvertering. Knip 

afgedragen stengels van bijvoorbeeld braam en fram-

boos kort op de grond af. Verwijder ziek plantmateriaal 

zo veel mogelijk uit de aanplant. 

HEINO VAN DOORNSPEEK

VLAMINGS BV

HEINO.VAN.DOORNSPEEK@VLAMINGS.NL

Klein- en steenfruit

Achtergebleven vruchtmummies bij kers. 

Foto: Heino van Doornspeek, Vlamings BV
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colofon
Fruitteelt is het verenigingsorgaan van 

de Nederlandse Fruittelers Organisatie. 

Abonnementen zijn alleen te verkrijgen door 

leden van de organisatie. 

Opzegging: schriftelijk, minstens drie maanden 

voor het einde van het kalenderjaar. Wijziging 

bedrijfsgegevens: schriftelijk tot 1 januari. 

Adresgegevens 

Postbus 344, 2700 AH Zoetermeer 

Louis Pasteurlaan 6, 2719 EE Zoetermeer 

Telefoon: (079) 368 13 00, 

E-mail NFO-secretariaat en 

ledenadministratie: info@nfofruit.nl, 

E-mail redactie: fruitteelt@nfofruit.nl 

Website: www.nfofruit.nl,

IBAN NL33 RABO 0200 3013 57

Redactiecommissie 

G. van Garderen, M. (Maarten) Gerritsen,  

D. van Hees, M. Huijsmans,  

H. van Kekem (voorzitter), H. Nooteboom, 

C. Uijttewaal en R. van 't Westeinde 

Redactie 

Herman Bus (hoofdredacteur)  

Caroline van Assche

Marijke van Ossenbruggen

Eindredactie 

Marijke van Ewijk

www.vanewijkschrijft.nl

Vormgeving 

Richard van Rheenen, Grafisch!OK

info@grafisch-ok.nl 

Drukkerij 

Impressed print & sign, Pijnacker

Advertentie-acquisitie 

Bureau Van Vliet, Remco Wijnhout 

Postbus 20, 2040 AA Zandvoort 

r.wijnhout@bureauvanvliet.com 

Telefoon: (023) 571 47 45, Fax: (023) 571 76 80 

Uitgever en auteurs verklaren dat Fruitteelt 

op zorgvuldige wijze en naar beste weten is 

samengesteld en aanvaarden dan ook geen 

enkele aansprakelijkheid voor schade, van welke 

aard ook, welke het gevolg is van handelingen 

en/of beslissingen die gebaseerd zijn op 

bedoelde informatie. 

Gebruikers van Fruitteelt wordt met nadruk 

aangeraden deze informatie niet geïsoleerd te 

gebruiken, maar af te gaan op hun professionele 

kennis en ervaring. Niets uit deze uitgave 

mag op enigea wijze worden verveelvoudigd, 

opgeslagen in een geautomatiseerd 

gegevensbestand, of openbaar gemaakt zonder 

voorafgaande schriftelijke toestemming van de 

uitgever.

THEMABIJEENKOMST 
SPUITTECHNIEK KLEINFRUIT
donderdag 18 oktober

NFO organiseert samen met Vlamings B.V. 

een themabijeenkomst spuittechniek voor 

houtig kleinfruit. Deze bijeenkomst telt 

mee voor de verlenging van de spuitlicentie, 

onderdeel veiligheid en techniek. Met na 

afloop gezamenlijk een hapje eten.

Locatie: Maatschap De Merode, Driehoef

ijzerstraat 72, Zevenbergschen Hoek. 

Aanvang: 14.00 uur, eindtijd 18.00 uur. 

SCHOON ERF! SCHONE SLOOT! 
In het project ‘Schoon Erf! Schone Sloot!’ 

brachten 14 Gelderse fruittelers de risico’s 

voor erfemissie op hun bedrijf in kaart. Zij 

deelden zij hun kennis met elkaar onder 

begeleiding van Fruitconsult, NFO, WUR 

en Waterschap Rivierenland. Om deze 

kennis en ervaring met andere fruittelers 

te delen, worden er drie bijeenkomsten 

georganiseerd. 

* Woensdag 24 oktober: Proeftuin 

Randwijk, Lingewal 1, Randwijk.

* Woensdag 31 oktober: Van Haaften Fruit, 

Bommelweg 26, Wadenoijen.

* Maandag 5 november: Fruitbedrijf Kusters, 

Waaldijk 3, Dreumel.

Per bijeenkomst kan een maximaal aantal 

personen deelnemen. Indien nodig wordt 

er een vierde bijeenkomst georganiseerd. 

De aanvang van de bijeenkomsten is steeds 

om 14.45 uur. Om ongeveer 18.00 uur is er 

een eenvoudige maaltijd.

De bijeenkomst telt mee voor de 

spuitlicentieverlenging ‘Veiligheid & 

techniek’. De kosten voor spuitlicentie

verlenging  en het diner bedragen voor 

NFO-leden € 40 en voor niet-leden € 95 

(incl. btw). 

Kijk voor meer informatie en voor 

aanmelden op nfofruit.nl. 

KENNISDAG 2018 
donderdag 29 november

Vanaf 13.45 uur is de ontvangst en 

inschrijving, waarna vanaf 14.30 uur de 

lezingen starten. Uiteraard is er ook weer 

een infomarkt, die tot 21.30 uur open is. Het 

thema van de Kennisdag, de inhoud van de 

lezingen en de locatie worden binnenkort 

bekendgemaakt. 

ZEEUWSE FRUITTEELTDAG 
donderdag 24 januari 2019

Ook de datum van de Zeeuwse Fruitteeltdag 

2019 is al bekend. Houd donderdag 24 

januari 2019 alvast vrij in uw agenda! 

Over het programma wordt u dit najaar 

uitgebreid geïnformeerd. Standhouders 

kunnen zich nu al aanmelden via 

dezeeuwsefruitteeltdag.nl. 

Locatie: Zeelandhallen Goes, Da Vinciplein  1 

in Goes. 

NFO Agenda

LEVER 
AGENDABERICHTEN 
BIJTIJDS AAN
Agendaberichten voor deze rubriek 

kunt u indienen tot en met de vrijdag 

in de even weken. De redactie kan 

het bericht dan plaatsen in het Fruit-

teeltnummer dat de eerstvolgende 

oneven week verschijnt. In principe 

plaatst de redactie het bericht in 

twee achtereenvolgende bladen. De 

Agendaberichten opgeven via het di-

gitale formulier op de homepage van 

www.nfofruit.nl > Vakblad Fruitteelt. 

UW OOGST

Bezoek www.schulp.nl
of bel ons op 0346-259630    
Bezoek www.schulp.nl
of bel ons op 0346-259630    
Bezoek www.schulp.nl
of bel ons op 0346-259630    
Schulp Vruchtensappen. Zandpad 76, BreukelenSchulp Vruchtensappen. Zandpad 76, BreukelenSchulp Vruchtensappen. Zandpad 76, Breukelen

Schulp schenkt
winstkansen Schulp schenkt
winstkansen Schulp schenkt
winstkansen  
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THUIS OP ELK TERREIN.
DE NIEUWE TRAPLOZE 5DS TTV.

DEUTZ-FAHR een merk van

Het nieuwe toonaangevende product van  
smalspoortractoren met een continu variabele 
transmissie. Ontwikkeld voor optimaal vermogen  
en efficiëntie in elke situatie.
5DS TTV - Kracht, productiviteit en comfort naar een hoger niveau getilt. Verhoogde efficiëntie 
dankzij de traploze TTV transmissie. Perfect geschikt voor alle taken dankzij zijn groter hydraulisch 
vermogen en het bieden van premium comfort en een optimale ergonomische bediening. Dit alles 
maakt de 5DS TTV onze beste boomgaardtractor alle tijden. Ontdek het zelf!
 
Binnenkort verkrijgbaar bij uw plaatselijke dealer.
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