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Menselijk contact blijft het belangrijkst
Op het jaarlijkse Deutscher Obst & Gemüse Kongress (DOGK) dat AMI en 

enkele partners in Düsseldorf op 21 september organiseerden, troffen 
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´Wees innovatief, ook op dit gebied´
Onder het motto ‘De Betuwe fruitig onderweg naar een bijvriendelijk 2030’ 

lieten enkele partners van de Nationale Bijenstrategie op 20 september 

zien wat dit initiatief in de praktijk betekent. NFO-voorzitter Gerard van 

den Anker was erbij. Hij werd vooral geraakt door het enthousiasme van de 

deelnemers.
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Fruitteelt kort

Uw bedrijf op de 
Zeeuwse Fruitteeltbeurs? 
De eerste voorbereidingen voor de Zeeuwse Fruit-

teeltdag worden alweer getroffen! Ook hebben zich 

al standhouders aangemeld. Wilt u ook aanwezig 

zijn met uw bedrijf op dit tweejaarlijkse evenement? 

Meldt u dan aan via zeeuwsefruitteeltdag.nl. Hier 

vindt u alle informatie over de beurs. Mocht u nog vra-

gen hebben, neem dan contact op met Sabina Hervij, 

info@nfofruit.nl of tel: (079) 368 13 00.

De Zeeuwse Fruitteeltdag vindt plaats op donderdag 

24 januari 2019 in de Zeelandhallen in Goes. Vooraf-

gaand aan de beurs is er een lezingenprogramma. De 

organisatie is in handen van de NFO samen met de 

kring Zeeland/Noord-Brabant van de NFO/ZLTO.

Deze jonge bezoeker kijkt ongetwijfeld alweer uit naar 

de volgende Zeeuwse Fruitteeltbeurs!

Foto: Caroline van Assche, NFO

De oogst van Conference is wel ten einde, 

maar van dit soort mooie plaatjes krijgen 

we nooit genoeg!

Foto: Arjan de Bruine

Coverfoto

Nieuwe locatie 
Kennisdag
De jaarlijkse Kennisdag van de NFO en de WUR vindt 

plaats op een nieuwe locatie, namelijk Motel Van der 

Valk in Tiel. De NFO heeft hiervoor gekozen, omdat 

het WICC fors duurder is geworden. Bovendien onder-

vonden steeds meer bezoekers parkeerproblemen in 

Wageningen.

De Kennisdag vindt plaats op donderdag 29 november 

a.s. Het thema en de inhoud van de lezingen worden 

binnenkort bekendgemaakt.

De stelling van de vorige poll luidde: 

De droogte kost mij maat en dus euro’s. In 

totaal brachten 139 personen hun stem uit.

 52 �x �Nee, we hebben voldoende water kun-

nen geven

 51 �x Ja, overduidelijk

 23 �x Ja, maar niet heel erg

 13 �x Hagel heeft  

meer schade  

toegebracht

De stelling van de nieuwe poll is: 

Media-aandacht voor de fruitsector genereer 

ik door: 

 �Zodra er iets vervelends op mijn bedrijf ge-

beurt, zoals hagel, onvoldoende personeel 

of oogst die ik moet laten hangen, bel ik de 

krant! 

 �Ik zet mooie plaatjes en filmpjes van mijn 

bomen en planten op Facebook, deel be-

richten waaronder leuke berichten van 

anderen. 

 �Laat anderen maar communiceren over 

de fruitsector, ik heb het druk zat op mijn 

bedrijf. 

Ga naar nfofruit.nl en breng uw stem uit!

52 51 23 13

52

51

23
13

POLL



The making off... drie korte 
fruitpromotiefilmpjes
Tv-presentatrice Nienke de la Rive Box (Klokhuis) en De Fruitig-

ste-ambassadeur Pieter Hulst laten in drie korte filmpjes zien hoe 

leuk het is om appels en peren te eten. Alleen net even anders! 

Bijvoorbeeld door perenijs te maken, of een mooi figuurtje uit een 

appel te steken. Je 

hebt meteen leuke 

traktatie-ideeën! 

Met de filmpjes 

vervolgt de NFO de 

promotie van de 

nieuwe oogst, na de 

publiciteit over de 

Landelijke Fruitpluk-

dagen. Deze promo-

tie wordt mogelijk 

gemaakt door de 

NFO, die hiervoor 

met diverse han-

delspartijen (Vogelaar Vredehof, Fruitmasters, the Greenery, Veiling 

Zaltbommel, Veiling Zuid Limburg en Van Ossenbruggenfruit) een 

bedrag bij elkaar heeft gebracht. De filmpjes worden vanaf medio 

oktober online gepromoot, dit betekent een gegarandeerd bereik, 

zodat vele kinderen en jonge ouders ze te zien krijgen. 
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Limburgs Telers 
Ondernemerschap 
Programma (TOP)
NFO, Rabobank en Ondernemerschap 

Academy gaan het succesvolle, landelij-

ke Telers Ondernemerschap Programma 

(TOP) naar Limburg halen en op maat 

aanbieden aan Limburgse fruittelers. Op 

donderdag 18 oktober vindt een inspi-

rerende, gratis informatiebijeenkomst 

plaats over TOP Limburg. De bijeenkomst 

duurt van 15.00 uur tot 19.00 uur en vindt 

plaats in de Apostelhoeve (adres: Susser-

weg 201, 6213 NE Maastricht). Inloop is 

vanaf 14.30 uur.

Mathieu Hulst (eigenaar van de Apos-

telhoeve) vertelt over zijn bedrijf en de 

prachtige wijn waarvan u ook kunt proe-

ven. U krijgt een toelichting op het Telers 

Ondernemerschap Programma en de 

bijbehorende subsidiemogelijkheden, u 

ontmoet een van de oud-deelnemers, de 

organisatie én de coaches van het pro-

gramma. Uiteraard zorgen we voor een 

hapje en drankje. Voor meer informatie 

over het TOP en voor aanmelden voor de 

informatiebijeenkomst kijkt u op onder-

nemerschapacademy.nl/top-limburg.

Hijskraanbakken tijdelijk toegestaan 
voor asbestsanering
Asbestsaneerder mogen in speci-

fieke gevallen en onder strenge 

voorwaarden weer gebruikmaken 

van werkbakken aan hijskranen. Dat 

heeft staatssecretaris Tamara van 

Ark van SZW bekend gemaakt. 

De sanering van asbestdaken ver-

traagde de laatste maanden, omdat 

het niet altijd mogelijk is te saneren 

met de toegestane arbeidsmidde-

len. De asbestsector schat dat dit 

geldt voor 7 procent van de onge-

veer 100 miljoen m2 aan te saneren 

daken. Volgens asbestsaneerders 

is voor sommige asbestdaken een 

werkbak aan een hijskraan de enige 

mogelijkheid. De staatssecretaris 

vindt dat daar flinke risico’s aan kle-

ven; daarentegen brengt asbest ook 

grote gezondheidsrisico’s met zich 

mee. Daarom staat zij beperkt en 

tijdelijk toe dat voor deze specifieke 

gevallen werkbakken aan hijskra-

nen gebruikt worden. Werknemers 

moeten een korte veiligheidslijn 

gebruiken, en de werkbakken moe-

ten aan één zijde open zijn, zodat 

werknemers vanuit de werkbak de 

asbestplaten in de bak kunnen trek-

ken zonder er zelf uit te stappen. 

Daarnaast moeten werkgevers voor 

elk karwei een beoordeling laten 

uitvoeren door een gecertificeerde 

veiligheidsdeskundige. Ook mogen 

werkbakken alleen onder gunsti-

ge weersomstandigheden ingezet 

worden.

Deze regeling geldt binnen de 

wettelijke termijn waarbinnen de 

sanering van asbestdaken moet zijn 

afgerond en zolang geen nieuwe, 

veiligere methoden zijn ontwikkeld. 
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Ook provincie 
Utrecht gaat 
mezenschade 
vergoeden
Utrechtse fruittelers die in 2016 en 2017 

tegemoetkomging voor mezenschade 

hebben aangevraagd krijgen alsnog 60 

procent van de schade vergoed. De pro-

vincie had dit al eerder toegezegd, maar 

nu is de regeling ook officieel. Andere 

provincies namen dit besluit al voor de 

zomer, nadat de Raad van State oordeel-

de dat een vergoeding van 60 procent 

redelijk is.

Naast de tegemoetkoming voor de me-

zenschade krijgen telers ook de behan-

delkosten van € 300 terug. In de meeste 

andere provincies krijgen de telers de 

taxatiekosten vergoed en blijft het be-

handelbedrag staan. 

De provincie Utrecht schat dat de me-

zenschade over 2016 en 2017 in totaal 

100.000 euro bedraagt. Dat is exclusief 

de terugbetaling van de behandelkosten. 

De terugbetaling van de behandelkosten, 

ook wel statiegeldregeling genoemd, 

geldt overigens voor alle grondgebrui-

kers die met succes een beroep doen op 

de provinciale regels voor tegemoetko-

ming in de faunaschade. In totaal kost de 

statiegeldregeling de provincie nog eens 

80.000 euro.

‘Zonder NFO wordt de fruitteelt 
wel een ondergeschoven kindje’
Maarten Gerritsen in Schalkwijk teelt peren en wat appels op 

een totaaloppervlak van ongeveer 17 hectare. Hij voelt zich zeer 

verbonden met de NFO. Zonder de NFO zou de fruitteelt in Ne-

derland minder toekomst hebben, is zijn overtuiging. “Zonder 

NFO zou de belangenbehartiging misschien een soort dependan-

ce worden van LTO. Dan wordt de fruitteelt wel een heel onder-

geschoven kindje. De behartiging van de fruitspecifieke belangen 

zal dan minimaal zijn”, verwacht hij. “Er zullen nog minder ge-

wasbeschermingsmiddelen beschikbaar zijn, want de hele fte die 

de NFO daarvoor beschikbaar stelt, zal teruggebracht worden tot 

een halve of nog minder. Suc-

cessen zoals de NFO die behaald 

heeft, bijvoorbeeld op het 

gebied van de spuitvrije zones 

en de seizoensarbeid, zouden 

nooit tot stand gekomen zijn”, 

is zijn overtuiging. Hij is dan ook 

van mening dat alle fruittelers 

lid van de NFO zouden moeten 

zijn. “Dat vind ik gewoon een 

kwestie van solidariteit!”

Een belangrijke taak van de 

NFO vindt hij het samenbren-

gen van partijen. Proeftuin 

Randwijk noemt hij als goed 

voorbeeld. “Daarin werken 

onderzoek en handel samen om 

de Nederlandse fruitteeltsector 

te versterken. Ook de Conference-proeverijen in Duitsland en de 

campagne ‘Elstar. Altijd Raak’ zijn voorbeelden waarin de handel 

samenwerkt met de teeltsector.” Hij heeft veel vertrouwen in 

Gerard van den Anker als voorzitter. “Deze extreme zomer heeft 

hij al regelmatig van zich laten horen in de media. Hij lijkt mij 

laagdrempelig benaderbaar. Ik hoop dat hij zich veel tussen de 

telers zal begeven en dé ‘voorman’ wordt, met steun vanuit de 

hele sector.”

Iedere twee weken stelt een NFO-lid zich aan u voor. Wat 

houdt hem/haar bezig en waarom is hij/zij NFO-lid? Wilt u ook 

een keer deelnemen? Neem dan contact op met Andrea Disco. 

ANDREA DISCO

RELATIEBEHEERDER NFO

ADISCO@NFOFRUIT.NL 

De NFO stelt aan u voor

Maarten Gerritsen: ‘Lid zijn van 

de NFO vind ik gewoon een 

kwestie van solidariteit!’
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Teelt rode bes

‘Flinke plus met 
plantgatbehandeling’
De verwachting was dat het gebruik van potgrond of (verrijkt) substraat bij het inplanten van Rovada 

wel een mooie plus zou geven in de groei en productie. Maar dat de resultaten zo spectaculair waren, 

was vooraf niet voorzien. 

GEERT VAN GESSEL, SPECIALIST KLEIN- EN STEENFRUIT BIJ DE CAF, GHVGESSEL@CAF.NL

GONDY HEIJERMAN, SENIOR ONDERZOEKER KLEINFRUIT BIJ DELPHY, G.HEIJERMAN@DELPHY.NL 
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Tabel 1

  1.  Onbehandeld, geplant in de kleigrond
  2.  10 liter Attero Fruitbomengrond, per plant 
  3.  10 liter Attero Fruitbomengrond, per plant (na planten afgedekt met AgroTop keurcompost)
  4.  10 liter BVB substraat, per plant
  5.  10 liter Meega substraat, per plant
  6.  10 liter Fruitbomengrond, gemengd met 1 liter Bokashi van de firma Agriton
  7.  40 gr per plant Novovit Frutta
  8.  10 liter Fruitbomengrond , gemengd met 30 gram per plant Agroblen Total van de firma ICL
  9.  10 liter Fruitbomengrond, gemengd met 25 gr per plant Fieldcote van de firma Mivena
10.  10 liter Fruitbomengrond, gemengd met 0,5 ltr Klarisol en 10 gr Basacote van de firma Compo
11.  10 liter Vivimus van de firma DCM
13.  Mycorhizza toegepast middels een lans bij de wortels (voorjaar 2017).
14.  Bemesting middels Multigro van de firma Haifa
15.  10 liter Jiffy substraat, toegepast bij de wortels van de planten (voorjaar 2017)

Object

  1 - 2 - 3 - 4 - 5 - 6 - 7 - 15  zijn bemest met KAS, Zwavelzure Kali en Kalisalpeter Prills
  8.  is bemest met 400 kg Agroblen Total per hectare
  9.  is bemest met 250 kg Field Cote per hectare
10.  is bemest met 250 kg Floranid Permanent per hectare
11.  is bemest met 600 kg DCM Mix 5 en 150 kg Micromix per hectare
14.  is bemest met 300 kg Multigro per hectare

In 2016 hebben CAF en Delphy een 

demoproef aangelegd met plant-

gatbehandelingen bij rode bessen. 

In april van 2016 is op een voorma-

lig appelperceel in Herwijnen een 

nieuwe aanplant met Rovada gezet. 

CAF en Delphy hadden al de nodige 

ervaring met plantgatverbetering bij 

hardfruit, maar bij rode bessen was 

hierover veel minder bekend. Daar-

naast leek bij rode bessen het ge-

bruik van ‘Controlled en Slow Release 

Fertilizers’ meerwaarde op te kunnen 

leveren, zeker op het gebied van 

zetting, doordat de beschikbaarheid 

van stikstof beter verspreid wordt. De 

proef omvat objecten met potgrond 

en tevens met meststoffen toege-

voegd aan deze potgrond (zie tabel 1 

voor de objecten) welke als plantgat-

behandeling zijn aangelegd. 

Proefopzet
Op 4 april 2016 zijn de eenjarige 

tweetakkerstruiken geplant. De aan-

gelegde plantgatverbeteraars varië-
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Tabel 2 Gemiddelde groei in 2016

Gemiddeld per struik

object     productie per struik

1 114 cm

2 279 cm

3 283 cm

4 181 cm

5 227 cm

6 296 cm

7 228 cm

8 313 cm

9 248 cm

10 290 cm

11 202 cm

Tabel 3 Productieresultaten in 2016

Gemiddeld per struik

object     productie per struik

1 0.08 kg

2 0.16 kg

3 0.19 kg

4 0.17 kg

5 0.18 kg

6 0.15 kg

7 0.16 kg

8 0.23 kg

9 0.23 kg

10 0.21 kg

11 0.18 kg

0

0,5

1

1,5

2

2,5

3

3,5

4

4,5

5

Productie per plant in kilogrammen

2016

2017

2018

Totaal 3 jaar

ren van een basis potgrond op basis 

van veen en compost, tot echte sub-

straten op basis van kokos en veen. In 

veel objecten ligt fruitbomengrond 

van Attero. Dit is potgrond op ba-

sis van veen en compost. In enkele 

objecten is hieraan een gecontroleerd 

vrijkomende meststof toegevoegd. 

Waar potgrond werd toegevoegd, 

ging het in alle gevallen om 10 liter 

potgrond per plant, met in sommige 

objecten 10 tot 30 gram meststoffen 

per plantgat (zie tabel 1 voor de pre-

cieze toevoegingen). Na afloop van 

het eerste jaar is van alle objecten de 

scheutgroei gemeten. 

Na het meten van de groei zijn 

alle struiken met de praktijk mee-

gesnoeid. Dit betekende dat in de 

goedgroeiende objecten minimaal 1 

goedgroeiende vruchttak is blijven 

zitten. Als leek dat de planten het 

aankonden, is er meer vruchthout 

aangehouden. Een goed aangeslagen 

struik met goede groei in het eerste 

groeijaar, heeft een groter productie-

potentieel voor het tweede jaar.

In het voorjaar van het tweede jaar 

is een aantal objecten bemest met 

gecontroleerd vrijkomende meststof-

fen. In de overige objecten zijn KAS 

en zwavelzure kali toegediend. De 

objecten met KAS en zwavelzure kali 

zijn in de zomer nogmaals gestrooid 

met kalisalpeter Prills. In de objecten 

met de gecontroleerd vrijkomende 

meststoffen is dit niet gebeurd. In 

het voorjaar van 2017 zijn er nog drie 

objecten bijgekomen, met toepassing 

van respectievelijk Mycorhizza’s en 

bijbehorende bemesting van PHC, de 

gecontroleerd vrijkomende meststof 

Multigro van Haifa en de potgrond 

van Jiffy. Hiertoe zijn de wortels 

enigszins vrijgegraven en is de pot-

grond toegepast. Daarna is ook dit 

object bemest met KAS, zwavelzure 

kali en kalisalpeter.

Object 8 van ICL is jaarlijks bemest 

met Agroblen, object 9 van Mivena 

met Field Cote, object 10 van Compo 

met Floranid en object 11 van DCM 

met Mix 5 en de Micromix met spo-

renelementen. Een voordeel van deze 

meststoffen is dat in één werkgang 

alle benodigde meststoffen worden 

gegeven, wat arbeid bespaart. Object 

7, Novovit Frutta zijn korrels die als ze 
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in contact komen met water, een gel 

vormen rond de wortels. Dat zorgt 

voor een betere vochtvoorziening 

bij de wortels en weert bovendien 

muizen.

Resultaten
In het eerste jaar zou er niet geoogst 

worden, maar de struiken gaven een 

mooie zetting en eerste productie, 

waardoor de teler besloot om de bes-

sen toch te oogsten. Vooral de objec-

ten waaraan meststoffen waren toe-

gevoegd, hadden een betere groei 

en een hogere productie (zie grafiek 

1 en tabel 3, de gele balkjes in de 

grafiek). De objecten met de mees-

te scheutgroei gaven ook de beste 

producties in dit eerste groeijaar (zie 

tabel 2 voor de gemiddelde groei 

in centimeters van het eerste jaar). 

Mooi was te zien dat de toepassingen 

direct effect gaven en de planten het 

dus goed opnemen en omzetten in 

groei en productie. 

In het tweede jaar nam de groei 

in alle objecten toe, maar de voor-

sprong die de objecten hadden opge-

daan na planten, bleef op pijl. In de 

grafiek is te zien dat de objecten met 

gecontroleerd vrijkomende meststof-

fen de beste productie gaven na twee 

groeijaren, gevolgd door de objecten 

met alleen ‘potgrond’ en object 7 

waar Novovit Frutta is toegepast.

In het derde jaar ontwikkelde de 

plantgatbehandelingenproef zich 

meer tot een bemestingsproef. Ook 

is goed te zien dat de verschillen 

in groei afnamen. Dit is ook ver-

klaarbaar, omdat sommige objecten 

in jaar twee een goede productie 

gaven, wat iets ten koste is gegaan 

van de groei. Toch waren de objec-

ten met gecontroleerd vrijkomende 

meststoffen ook in 2018 de beste 

objecten. Dit jaar moet alleen de 

groei nog beoordeeld worden, maar 

dat kan pas nadat het blad van de 

struiken is. De paarse staven in de 

grafiek laten zien dat alle objecten 

een meerwaarde gaven ten opzichte 

van onbehandeld. In onbehandeld 

werd de eerste drie jaar samen 3,55 

kilo per struik geoogst, bij ca. 6.000 

struiken per hectare is dit cumulatief 

ongeveer 16 ton per hectare na drie 

groeijaren. Het object met de hoog-

ste productie gaf 4,71 kilo per struik, 

cumulatief ruim 28 ton per hectare 

na drie groeijaren. Het toepassen van 

potgrond met daarbij een gecontro-

leerd vrijkomende meststof geeft de 

eerste groeijaren dan ook een duide-

lijke plus, zowel wat betreft groei als 

productie.

Aan de basis volstaat een goede 

‘potgrond’, eventueel aangevuld met 

circa 25 gram per plantgat van een 

gecontroleerd vrijkomende mest-

stof. Bij grotere hoeveelheden kan 

de potgrondleverancier deze reeds 

doormengen.

Opbrengstverschillen
Het gebruik van (verrijkte) potgrond 

en gecontroleerd vrijkomende mest-

stoffen in het plantgat leiden tot 

hogere investeringskosten. In tabel 

4 is een kostenoverzicht uitgewerkt 

voor de situatie op het proefveld met 

een plantafstand van 2,70 m bij 0,60 

m en 6.170 planten per ha. Er is een 

onderscheid gemaakt tussen planten 

direct in de bodem, gebruik van pot-

grond en gebruik van gecontroleerd 

vrijkomende meststoffen, los van het 

merk meststoffen. Hierbij is uitge-

gaan van 50 procent hogere arbeids-

kosten bij de aanleg met potgrond 

(uitgegaan van de arbeidsnormen uit 

KWIN-Fruitteelt 2009/2010). De ge-

hanteerde producties voor ‘potgrond’ 

en ‘verrijkt substraat’ betreffen ge-

middelden over deze objecten uit de 

proef. Zie verder kolom 1 van de ta-

bel. Potgrond kost € 2.550, en gecon-

troleerd vrijkomende meststoffen € 

3.040 per hectare meer dan direct in 

de bodem planten. Er is respectieve-

lijk 3,3 en 5,4 ton extra productie na 

3 groeijaren gerealiseerd. Afhankelijk 

van de opbrengstprijs kan hiermee 

de extra investering ruim terugver-

diend worden. In de tabel staan twee 

voorbeelden, zowel met € 2 als met € 

3 per kilo opbrengstprijs. 

Tabel 4. Kosten en opbrengsten bij planten direct in de bodem, bij gebruik van 
potgrond en bij gebruik van langzaam vrijkomende meststoffen (in € per ha). 

kostenposten in euro bodem potgrond verrijkt 
substraat

potgrond 0 2.250 2.250

CRF* 0 0 650

arbeid: aanleg: 40 uur / 60 uur a 15 euro (losse arbeid) 600 900 900

arbeid: toedienen meststoffen 2 jaar: 12 uur / 4 uur a 35 euro 840 840 280

materiaalkosten: meststoffen 450 €/jaar 650€/jaar voor CRF 
(2 groeijaren)

900 900 1.300

    

totale kostenverschillen na 3 jaar 2.340 4.890 5.380

    

Cumulatieve productie na 3 jaar 21,5 ton 24,8 ton 26,9 ton

extra productie tov planten in bodem  3,3 ton 5,4 ton 

    

Meeropbrengst na 3 jaar, €3 per kg  9.900 16.200

Meeropbrengst min extra investering (los van overige kosten) 5.010 10.820

    

Meeropbrengst na 3 jaar, €2 per kg  6.600 10.800

Meeropbrengst min extra investering (los van overige kosten) 1.710 5.420

* CRF = controlled released fertilizer (langzaam vrijkomende meststoffen)
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Marktzicht

Voorzichtig teken van herstel
Emanuel Sluis van Service2Fruit ziet de eerste tekenen die erop wijzen 

dat de markt zich herstelt. “Zo’n twee weken geleden stond nog een 

miljoen kilo peren voor de Belgische klok. Eind vorige week was dat 

nog maar een half miljoen”, vertelde hij aan het begin van deze week. 

“Daaruit blijkt dat de meeste peren een plek hebben en het volume 

dat daarbuiten valt afneemt. Het opruimen is voorbij. Al deze peren 

blijven buiten de voorraadcijfers, zodat die 

niet veranderen.

Hetzelfde geldt voor Elstar. Sorteer-

bedrijven die zich richten op het 

binnenland draaien volop. Elke 

supermarkt heeft ondertussen 

wel een actie met Elstar gehad. 

Maar ook dit gaat niet van 

de voorraadcijfers af; het zijn 

nog appels die als het ware op 

de stoep stonden. De pluk van 

Jonagold is nog bezig, net als 

die van Kanzi en Golden Delicious. 

Maar bij de afzet van dit ras is het 

echt stil, met prijzen van amper € 0,20 

tot gevolg. De enorme productie in Polen en 

de overvolle cellen in Nederland nodigen niet uit tot handel. Daarbij 

zijn veel vruchten uitgegroeid tot meer dan 80 mm. En boven de 90 

mm zijn appels moeilijk meer te vermarkten sinds de Russische boycot.”

Een ander teken van herstel is de schoorvoetende vraag naar informa-

tie over partijen peren. “Dat betreft dan Conference, de vraag naar 

Beurré Alexander Lucas is minimaal. Grotere volumes uniforme Confe-

rence zijn vooralsnog niet beschikbaar, maar afnemers informeren hier 

wel naar. Er komt een moment dat de vraag zo serieus is, dat telers er 

hun cellen voor open maken.”

Veel volume-acties
De aanbiedingen met appels en peren in de supermark-

ten zijn vaak volume-acties, zo blijkt uit de aanbiedingen 

in de afgelopen week. Zo is bij Deen de tweede schaal 

met appels gratis. Hierop liggen zes stuks Elstar of vier 

stuks Fuji of Granny Smith, wat ook iets zegt over de 

verhoudingen. Bij Albert Heijn kan de consument kiezen 

uit zowel Elstar als Conference. Vier eetrijpe peren, een 

zak met anderhalve kilo appels, een mango of een schaal 

druiven met als aanbod twee voor drie euro. Jonagold is 

met € 1,19 in de aanbieding voor een kilo losse appels of 

vier op een schaal.

‘Prijsdruk bij 
peer houdt aan’
Ook het AMI heeft de hogere prij-

zen van Conference voor de Bel-

gische klok opgemerkt. De 65’ers 

brachten vorige week € 0,52 per 

kilo op en waren daarmee duurder 

dan twee jaar geleden. Maar de 

55’ers brachten ondanks de stij-

ging net geen € 0,30 op en blijven 

daarmee ver achter bij het niveau 

van zowel vorig jaar als het jaar 

daarvoor. De prijsdruk bij peren 

zet zicht voort, zo kopt het Duitse 

marktinformatiebureau. Het AMI 

wijt dat aan de productie in Neder-

land en België, die hoger is uitge-

vallen dan de oogstprognoses aan-

gaven. Dat grote aanbod zet ook 

de prijzen buiten de Benelux onder 

druk. Net als in Nederland voeren 

ook in Duitsland veel supermarkten 

aanbiedingen met Conference voor 

een euro per kilo. Daarmee neemt 

de voorraad van vooral kleine pe-

ren af, maar het bemoeilijkt ook de 

afzet van de eveneens grote Duitse 

perenoogst, analyseert het AMI. 

Uit de eerste afzet van Doyenné du 

Comice in Frankrijk blijkt hetzelfde. 

Alleen in Italië is de druk op de prij-

zen minder groot omdat de oogst 

juist kleiner is uitgevallen dan de 

prognose.
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AGF van Lidl 
hoogst 
gewaardeerd
Lidl is dit jaar Nettorama nipt voorgeble-

ven in de strijd om de beste supermarkt als 

het gaat om groenten en fruit. De Duitse 

discounter wint deze onderscheiding van 

GfK voor het tweede jaar op rij en voor 

de zevende keer in totaal. Lidl scoorde 

onder de huishoudpanels van dit markton-

derzoeksbureau hoge ogen vanwege de 

combinatie van een hoge waardering voor 

kwaliteit en zowel lage prijzen als scherpe 

aanbiedingen. Dat blijkt uit de toelichting 

die directeur Joop Holla van GfK Neder-

land gaf bij de prijsuitreiking. Achter Net-

torama eindigde Albert Heijn als derde, 

een flinke stijging vanaf de zesde plaats in 

2017.

De GfK-panels gaven de supermarkten 

over het algemeen een hogere waardering 

dan vorig jaar. Ze waardeerden bijna 6.900 

bezoeken in week 25 en 26 op zes criteria. 

Daarvan noemt GfK aantrekkelijke aanbie-

dingen en lage prijzen als eerste en twee-

de. Op de derde plaats staan kwaliteit en 

versheid, gevolgd door een ruime keuze, 

de presentatie en de deskundigheid van 

medewerkers. Groente en Fruit wordt be-

schouwd als de belangrijkste productgroep 

binnen ‘vers’. Emté behaalde de hoogste 

waardering bij vlees, Jan Linders deed dat 

bij het brood.

Er zit muziek in Kanzi
De afzet van de nieuwe oogst Kanzi wordt met ingang van deze 

maand ondersteund met een actie over heel Europa. Consu-

menten kunnen daarbij tot 31 december producten verkrijgen 

van JBL, dat onder andere luidsprekers op de markt brengt die 

op mobiele telefoons kunnen worden aangesloten. Stickers van 

losse appels en verpakkingen zijn aan de achterkant voorzien 

van een unieke code. 

Na invoering op een 

speciale website of 

app levert dat een zo-

genaamde kanzicoin 

op. Met negen van 

die virtuele munten is 

de spaarkaart vol en 

is die in te ruilen voor 

een JBL-product.

VS druk met 
handelsverdragen
Washington - Op de valreep van de deadline van het Witte Huis 

zijn Canada en de Verenigde Staten tot overeenstemming geko-

men over nieuwe handelsvoorwaarden. De Verenigde Staten wa-

ren het al eerder eens met Mexico. Met de instemming van Canada 

is het oude North America Free Trade Agreement ofwel NAFTA 

niet gered, maar veranderd in de USMCA-agreement, waarbij de 

letters staan voor de drie landen. Hierin krijgen de Verenigde Sta-

ten meer toegang tot de Canadese zuivelmarkt, een heikel punt in 

de onderhandelingen. Onder-

tussen heeft president Trump 

de eerste contacten gelegd 

met minister-president Abe 

uit Japan. De onevenwichtige 

handelsbalans tussen beide 

landen is Trump een doorn 

in het oog. Dat komt vooral 

door de import van Japan-

se auto’s. De VS willen dat 

evenwichtiger maken met de 

export van landbouwproduc-

ten. Dat draagt in belangrijke 

mate bij aan een handelsba-

lans en zeker zo belangrijk 

voor Trump, het is van grote 

invloed op de welvaart op het 

platteland. Daar hebben veel 

kiezers op hem gestemd. 
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Roodvlezige appel met Halloween
Engeland - Het aanbod van de Engelse oranje 

appel met rood vruchtvlees is verdrievou-

digd, maar blijft exclusief verkrijgbaar bij 

supermarkt Waitrose. En dan nog alleen 

rondom Halloween in deze maand. De appel 

draagt de naam Sunburst en heeft ook wel 

wat weg van een kleine pompoen, vindt 

Produce Business UK. Het hoge gehalte van 

de rode kleurstof anthocyaan geeft de appel 

het imago van superfood. De appel is een 

Engels product; het komt uit East Malling 

en wordt ook geteeld door een bedrijf dat 

daaraan is gelieerd. Vorig jaar was het aan-

bod bescheiden met 500 colli van 12 kilo. Dit 

tweede jaar is het aanbod verdrievoudigd tot 

1.500 colli.

Overzees aanbod blauwe bes steeds vlakker
Blauwe bessen uit Zuid-Amerika zijn in toenemende 

mate ruimschoots beschikbaar van oktober tot in april. 

Dat komt door de sterk groeiende productie in Peru en 

Mexico, meldt FresFruitPortal. Die baseert zich op een 

bekendmaking van de belangrijkste organisaties van dit 

gewas in Zuid-Amerika. Blauwe bes zal steeds minder 

een seizoensproduct zijn, maar in toenemende mate 

jaarrond ruimschoots beschikbaar zijn. Het seizoen sluit 

immers naadloos aan of heeft zelfs overlap met dat in 

Noord-Amerika, Europa en Noord-Afrika.

De groei van de export uit Peru verveelvoudigt zich 

weliswaar niet meer, maar groeicijfers van meer dan 

50% laten het aanbod aan het begin van het seizoen 

nog flink groeien. In het seizoen 2017/’18 is bijna 177 

miljoen kilo blauwe bessen vanuit Zuid-Amerika ge-

ëxporteerd, een toename van 17%. De meeste bessen 

gaan naar de Verenigde Staten. Maar met name Peru 

richt zich op China en andere Aziatische landen. Voor 

Chili is Nederland de belang-

rijkste bestemming geworden 

in Europa, voor Hamburg en 

Barcelona. Vanuit Argentinië 

bereikt de export van biolo-

gisch geteelde blauwe bessen 

een noemenswaardig niveau 

van drie miljoen kilo, die 

gelijk wordt verdeeld over de 

Europese Unie en de Verenig-

de Staten.

ANTON OOSTVEEN

FREELANCE JOURNALIST

FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL



fruitteelt 21-2018 13

GESPANNEN STEMMING

Acht weken zijn verstreken sinds 

het Prognosfruit-congres in Polen. 

Op dat moment waren de verwach-

tingen voor het seizoen 2018/’19 

gespannen door de aankomende 

overvloedige oogst. Toch waren er 

absoluut positieve aspecten die op 

zijn minst op een positieve start van 

het seizoen wezen. Maar dat bleek 

anders uit te pakken…

Telers en verkopers van appels en 

peren zijn waarschijnlijk niet tevre-

den met de huidige marktsituatie. 

De prijzen staan over het algemeen 

onder zware druk. De droogte en 

hoge temperaturen tot half septem-

ber, hadden invloed op de kwaliteit 

en bewaarbaarheid van het fruit, 

waardoor telers in heel Europa 

graag snel willen verkopen. Hoe-

zo stuit men nu op veel te weinig 

vraag? Moet de consument opnieuw 

verleid worden met gunstige prij-

zen? Maandenlang lagen de winkel-

prijzen ver boven de € 2 per kg en 

werden consumenten verleid andere 

producten te kopen. Intussen zijn er 

tal van acties met opmerkelijke aan-

moedigingsprijzen. We hadden het 

ons makkelijker voorgesteld om de 

appel- en perenconsumptie weer te 

pushen. De hoge temperaturen tot 

30 oC tot ver in september, nodigden 

echter niet direct tot consumptie uit 

en zo is de voorsprong van 2 tot 3 

extra verkoopweken door het vroe-

ge seizoen ook alweer verdampt. 

Bijvoorbeeld in Duitsland en Polen 

speelt ook de sterke zelfvoorziening 

uit tuinen van consumenten een 

rol. De fruitbomen hangen vol met 

appels, waar ook familie en vrienden 

van profiteren. 

En probleem bij peren uit de Benelux 

is het zeer grote aandeel kleinere 

sorteringen onder de 60 mm. Vooral 

de prijzen voor 50-55 mm zijn onder-

uit gegaan. Bovendien lijkt het erop 

dat de oogst van Conference kleiner 

geschat werd en er is een gebrek 

aan bewaarcellen. Men hoopt nu 

dat het ruimen van de extra produc-

tie en een gedoseerd 

aanbod uit de bewaring 

resulteert in een stabi-

lisering van de afzet-

prijzen. De grafiek laat 

al een lichte prijsimpuls 

zien. Laten we hopen 

dat de trend zich voort-

zet.

Voor appels blijft het 

importfruit een extra 

concurrentiefactor. Tot 

begin augustus was 

de afzet in evenwicht, maar daarna 

moesten de eerste concessies ge-

daan worden, wat uiteindelijk leidde 

tot enorme prijsverlagingen. Vol-

gens insiders staan er nog meer dan 

100.000 dozen importfruit opge-

slagen in Europa. Die kunnen waar-

schijnlijk voor een groot deel niet in 

de markt worden ondergebracht.  

Zo ligt de vraagprijs voor Nieuw-Zee-

landse Braeburn /Cripps Pink op min-

der dan € 40/100 kg. De prijs voor 

Pink Lady ligt rond € 100/100 kg. In 

veel winkels ligt nog steeds overzees 

importfruit, wat de beschikbaar-

heid van Europees fruit belemmert. 

Volgens de representatieve win-

kelcontrole van AMI in Duitsland, 

is 25 procent van de appels in de 

supermarkten buitenlands.

Polen lijkt op een recordoogst af te 

stevenen met 4,5 miljoen ton appels. 

Er is onvoldoende bewaarcapaciteit 

en veel partijen zullen naar verwach-

ting tot de jaarwisseling niet goed 

worden gekoeld. De telersprijzen 

voor appels variëren van € 13 tot 

€ 18 /100 kg, alleen voor Gala wordt 

€ 25 tot € 30 /100 kg betaald. Deze 

agressieve marktprijzen zijn ook op 

de Scandinavische markt en buiten 

Europa merkbaar. Voor de Jona-

gold-groep uit de Benelux dient zich 

een uiterst moeilijke situatie aan op 

de exportmarkten. In Italië, Frankrijk 

en Spanje zou de appeloogst tot 

5 procent kleiner kunnen uitvallen. 

Hieruit is echter nog geen prijsim-

puls af te leiden.

HELWIG SCHWARTAU

AMI, BUREAU HAMBURG

VERTALING: 

CAROLINE VAN ASSCHE, 

VAKREDACTEUR 

FRUITTEELT

COLUMN

Lage prijzen voor peren
Gemiddelde weekprijzen van telersverenigingen/veilingen voor 
Conference 55-65mm kl. I in Nederland in EUR/100 kg

© AMI 2018/OG-354 | AMI-informiert.de Bron: AMI

Startprijs historisch laag
Gemiddelde telers-uitbetaalprijzen per week in Polen voor de Jonagold-groep, 
70+ mm, voor de topkwaliteit in klasse I in EUR/ 100 kg

© AMI 2018/OG-409 | AMI-informiert.de Bron: AMI

PL



Pcfruit informeert 
over (nieuwe) appelrassen
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In de tabel staat een overzicht van de 

totale productie en het gemiddelde 

vruchtgewicht van een aantal appel-

rassen. 

Morgana heeft een goede vrucht-

maat en homogene vorm. Groot voor-

deel is het brede plukvenster; deze 

harde appel (9 kg/cm2) verliest geen 

hardheid aan de boom, ook niet als 

er later geplukt wordt. Normaliter is 

het uitstalleven goed, 

maar dat viel vorig jaar 

tegen. Morgana bloeit 

sinds 2016 tegelijk met 

Jonagold, maar dan 

erg kort (1 week). In de 

beginjaren bloeide het 

ras wat later. Het pluk-

tijdstip valt gelijk met 

dat van Braeburn.

Rockit is een harde, 

zoete snackappel met 

een goede smaak en 

uitstalleven. Een vol-

wassen boom mag 

maximaal 300 à 350 

vruchten dragen om 

de ideale vruchtmaat voor de handel 

(45 tot 57 mm) te krijgen. 61 mm is 

de max. Bij minder dan 260 vruchten 

stijgt het aandeel te grote vruchten 

tot boven de 40 procent. De afgelo-

pen twee jaar plukte pcfruit het ras 

eind september-begin oktober.

Vasara is een kleine zomerappel met 

een oranje gestreepte blos. Het ras 

is niet overdreven hard, maar sappig 

en lekker. Voor een zomerappel is de 

houdbaarheid goed. Hoewel het ras 

weinig schurftgevoelig zou zijn, vond 

pcfruit toch schurft op het extensief 

gespoten deel van het perceel (2 à 3 

bespuitingen op zware schurftinfec-

ties). Zoals de meeste zomerrassen 

is Vasara zeer gevoelig voor vroege 

vruchtval. Pcfruit plukte Vasara dit 

jaar op 2 en 9 augustus; vorig jaar op 

4 en 8 augustus.

Magic Star/Natyra is een harde, zoete 

appel. De goede smaak, bewaarbaar-

heid en uitstalleven maken dit ras 

tot een van de beste nieuwe rassen. 

De bomen groeien zwak en hebben 

vruchtdunning nodig voor een goede 

vruchtmaat. Schurft heeft pcfruit 

nooit gevonden, ook niet waar ex-

tensief gespoten is zoals bij Vasara. 

Magic Star/Natyra is wel gevoelig 

voor fruitspintmijt en bacterievuur. 

De gevoeligheid voor vruchtboom-

kanker is mogelijk op te lossen met 

een tussenstam Golden Delicious. De 

plukt valt normaliter in de tweede 

helft van oktober. 

ARJAN DE BRUINE, FREELANCE VAKREDACTEUR, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

Nieuwe rassen

De opendeurdag pitfruit van pcfruit vond alweer even geleden plaats. Ann Gomand (pcfruit) leidde de 

bezoekers onder andere rond langs de (nieuwe) appelrassen.

Tabel. Gemiddeld vruchtgewicht en totale productie per appelras1

merknaam (ras) plantjaar productiejaren totale productie 
(kg/boom)

gemiddeld vruchtgewicht 
(g/vrucht)

Morgana (Kizuri) 2012 2013-2017 69,2 187

Rockit (PremA96) 2008 2009-2017 82,0 90

Vasara (Ras 90) 2014 2017 en 2018 13,7 en 7,2 115 en 156

Magic Star/Natyra (SQ 159) 2006 2007-2017 145,0 160

1 Alle rassen staan op onderstam M.9. � Bron: pcfruit

300 à 350 vruchten per boom is voor Rockit ideaal.

Foto: Arjan de Bruine
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NFO NIEUWS

NFO bezorgd over 
nieuw belastingstelsel 
waterschappen

Het voorstel voor het nieuwe belastingstelsel 
voor waterschappen kan leiden tot een lasten-
verhoging van 10 tot 100 procent voor de agra-
rische sector. De NFO vindt dat onacceptabel en 
zal ook de komende maanden blijven lobbyen 
voor een eerlijk stelsel en ik roep u ook op om 
waterschapsbestuurders in uw omgeving hier-
op aan te spreken.
De NFO vindt dat het voorstel van de Unie van 
Waterschappen niet leidt tot een betere, eer-
lijkere en transparantere verdeling van lasten. 

De berekening van de kosten onvoldoende 
inzichtelijk. Het stelsel kan tevens leiden tot 
grote verschillen in lasten. Een waterschap mag 
namelijk 15 procent van de berekende kosten 
afwijken. Fruittelers zijn afhankelijk van het be-
leid van het betreffende waterschapsbestuur, 
wat na een waterschapsverkiezing weer anders 
kan uitvallen.
Waterkwaliteitsmaatregelen worden in het 
voorstel te eenzijdig afgewenteld op de catego-
rie ongebouwd. Ook wordt er geen passende 
oplossing geboden voor de niet-beïnvloedbare 
verontreinigingen zoals achtergronddepositie 
(wat is dit, wat verstaan de waterschappen 
hieronder?), kwel, verontreinigingen vanuit het 
buitenland en riooloverstorten. De NFO kan 
zich er ook niet vinden dat de landbouw moet 
meebetalen aan de waterschaplasten voor 
natuurterreinen. De landbouwsector beheert 
ongeveer 90 procent van het watersysteem 
voor eigen rekening en risico. Met deze bij-
drage in natura van de boer en tuinder wordt 
onvoldoende rekening gehouden. 
De NFO-kringen hebben alle waterschappen 
aangeschreven met het verzoek om af te zien 
van het nieuwe heffingenstelsel. De Unie van 
Waterschappen neemt op 12 december haar 
definitieve besluit. 

COLUMN
GERARD VAN DEN ANKER
VOORZITTER NFO
INFO@NFOFRUIT.NL

De NFO vindt dat het voorstel 
niet leidt tot een eerlijkere 

verdeling van lasten

NFO gaat leden meer betrekken bij 
beleidsvorming
De NFO wil leden meer betrekken bij de beleidsvorming, via 

twee zogeheten klankborgroepen. Dit zijn adviesorganen 

van het hoofdbestuur: een voor arbeid en een voor gewas-

bescherming. De klankborgroepen adviseren het hoofd

bestuur over beleidsvraagstukken en kunnen ook zelf actief 

met voorstellen komen. De klankborgroepen komen drie tot 

vier keer per jaar bijeen en zullen tussendoor nog om advies 

worden gevraagd. De voorzitters van de klankborgroepen 

worden lid van het hoofdbestuur. Indien de voorzitter niet 

een bestaand lid is van het hoofdbestuur, wordt deze per-

soon aan het hoofbestuur toegevoegd. De voorzitter van 

een klankbordgroep kan tevens gevraagd worden om de 

NFO naar buiten op het betreffende dossier te vertegen-

woordigen. Voor het thema arbeid bestaat al een klank-

bordgroep. Hiervoor is de NFO op zoek naar een voorzitter 

(zie de advertentie op pagina 27). Voor gewasbescherming 

wordt een nieuwe klankbordgroep opgericht. Gerard van 

den Anker zal hiervan voorzitter worden. De werving van 

de leden voor deze klankbordgroep begint binnenkort.

WAAROVER TWITTERT MEN...
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Menselijk contact 
blijft het belangrijkst

fruitteelt 21-201816

Op het jaarlijkse Deutscher Obst & Gemüse Kongress (DOGK) 

dat AMI en enkele partners in Düsseldorf op 21 september 

organiseerden, troffen marktanalisten, handelaren en 

supermarktinkopers elkaar en wisselden zij ervaringen uit. Over het 

nieuwe seizoen heerst een enigszins bezorgde stemming.

Het Obst & Gemüse Kongress (DOGK) - 

enkele maanden na Prognosfruit - was 

een mooi congres voor marktanalis-

ten, handelaren, supermarktinkopers, 

importeurs en exporteurs voor de eer-

ste ervaringen van het nieuwe afzet-

seizoen en de trends. Er kwamen dan 

ook veel deelnemers op af: zo’n 500. 

Onderwerp van gesprek in de wandel-

gangen was de gespannen afzetsitu-

atie. De rustige afzet, weinig orders, 

oude oogst Jonagored die nog in de 

supermarkten ligt, tamelijk grote 

voorraad importfruit (vooral Brae-

burn) die nog boven de markt hangt, 

houden de gemoederen bezig. Pas na 

de oogst, in oktober-november, wordt 

een omslag verwacht.

Online bestellingen
De sprekers op het congres richtten 

zich op ontwikkelingen in de markt 

op langere termijn. Volker Brokel-

mann, Senior Analyst bij HSH Nord-

bank AG, de huisbankier van verre-

weg de meeste winkels in Duitsland, 

stelde dat van alle online bestelde 

producten het marktaandeel voor 

levensmiddelen nog maar 1 procent 

bedraagt en dat vanzelfsprekend het 

percentage vers nog veel lager ligt. 

“Komt het doordat Duitse consumen-

ten hun verse producten niet vers 

geleverd willen hebben? En dat die-

zelfde consumenten als ze dan toch 

in de supermarkt zijn voor hun verse 

producten, meteen de overige levens-

middelen meenemen? In Frankrijk 

en het Verenigd Koninkrijk worden 

al veel meer levensmiddelen online 

besteld”, waarschuwt de bankier. 

“Hoe dan ook: de conventionele 

supermarkten beschikken nog steeds 

CAROLINE VAN ASSCHE, VAKREDACTEUR FRUITTEELT, CVASSCHE@NFOFRUIT.NL

Deutscher Obst & Gemüse Kongress

Het DOGK-congres voor 

marktanalisten, handelaren, 

supermarktinkopers, importeurs en 

exporteurs in de AGF-sector, telde zo’n 

500 deelnemers.

Foto’s: Caroline van Assche, NFO

‘In Duitsland 
besteedt een 
consument 

jaarlijks twintig 
arbeidsdagen 

aan supermarkt-
inkopen’
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over enorm veel mogelijkheden om 

Duitse consumenten de winkel in te 

lokken. De online-omzet van verse 

producten zal voorlopig nog geen 

grote vormen aannemen, maar daar 

liggen wel kansen. Voor niche-pro-

ducten, bijvoorbeeld vegetarisch, al-

lergeen-vrij of kookboxen met recep-

ten. Op de lange termijn zullen díe 

winkels overheersen die behalve via 

hun traditionele winkel, ook online 

hun klanten weten te bedienen.”

Picnic
Frederick Knaudt, medeoprichter 

van Picnic in Duitsland, liet zien hoe 

verse producten wel degelijk op een 

goede manier online vermarkt kun-

nen worden. Picnic - die in Nederland 

al aardig voet aan de grond weet te 

krijgen - rolt het concept van digitaal 

bestellen en aan huis leveren op dit 

moment uit in Duitsland. Knaudt: “In 

Duitsland besteedt een consument 

jaarlijks twintig arbeidsdagen per 

jaar aan supermarkt-inkopen doen, 

inclusief reistijd. Daarbij leggen ze 

gemiddeld 912 kilometer af. Niet 

verwonderlijk toch dat de belang-

stelling voor ons concept groot is? 

In Nederland is het percentage van 

online bestellingen niet meer zo laag 

als in Duitsland. In korte tijd is het ge-

stegen van 1 naar 5 procent en daar 

heeft Picnic een aandeel in”, meldt 

Knaudt niet zonder trots.  

Conservatief koopgedrag
Karin Wunderlich van het Duitse plat-

form Zukunft des Einkaufens, haakte 

in op de veranderingen in het consu-

mentengedrag. Ook in Duitsland gaat 

het aantal fysieke winkels snel afne-

men. Volgens IFH bedroeg in 2015 het 

aantal winkels 360.355 en het markt-

onderzoekbureau verwacht dat dit 

in 2020 zal afnemen tot 315.000, wat 

een daling inhoudt van 13 procent. 

In omzet zal het ook hard gaan: van 

448 miljard euro omzet in 2015 naar 

405 miljard euro in 2020, ofwel een 

daling van 10 procent. 

“We weten dat Duitse consumenten 

vrij conservatief zijn en nog lang 

de kwaliteit zullen willen beleven. 

Koop je appels, dan wil je het juis-

te formaat kunnen kiezen, precies 

zo rijp zoals jij ze het liefst eet, en 

nog enkele groenere voor over een 

paar dagen. Die wil je kunnen zien, 

uitkiezen, vastpakken, terugleggen 

en omwisselen voor een andere tot 

je een zakje gevuld hebt met jouw 

ideale appels. Diegene die het lukt 

om dat online mogelijk te maken en 

bij de consument te krijgen, heeft de 

toekomst”, voorspelt Wunderlich.

“Eén belangrijk aspect moet je daar-

bij zeker in ogenschouw nemen”, be-

nadrukt Wunderlich. “Digitalisering 

is onvermijdelijk, maar het menselijk 

contact zal daarin het belangrijkste 

blijven. Dat blijft nodig om service 

te kunnen leveren, maar ook voor 

creativiteit, nieuwsgierigheid en 

flexibiliteit om processen gezamenlijk 

te kunnen veranderen.” 

MOOIE CONFERENCE-PROMOTIE 
OP BEURSVLOER
De gezamenlijke Conference-campagne van 

Nederland en België, mogelijk gemaakt door 

een subsidieaanvraag van de NFO bij de EU, 

was ook met een stand aanwezig op het 

DOGK-congres. en verzorgde een proeverij 

voor de honderden bezoekers van het congres.

De reacties op de proeverij waren lovend: iets 

knapperig en heerlijk zoet, prima smaak. De 

slogan voor de Duitse markt onderschrijft dit: 

“Die leckere Birne aus Europa: Immer eine 

gute Idee”. Fruithandelaar Kees Oskam uit 

Utrecht gaf toelichting aan de beursbezoekers.

Naast proeverijen op handelsbeurzen, bestaat 

de campagne voor het grootste deel uit proe-

verijen op de winkelvoer. Dit najaar zullen 

meer dan duizend proeverijen worden georga-

niseerd bij diverse Duitse retail ketens. 

De honderden bezoekers van het congres 

reageerden lovend op de Conference-proeverij.  

‘Digitalisering is onvermijdelijk, maar het 
menselijk contact blijft het belangrijkst’
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Onder het motto ‘De Betuwe fruitig onderweg naar een bijvriendelijk 2030’ lieten enkele partners 

van de Nationale Bijenstrategie op 20 september zien wat dit initiatief in de praktijk betekent. NFO-

voorzitter Gerard van den Anker was erbij. Hij werd vooral geraakt door het enthousiasme van de 

deelnemers. 

De Nationale Bij-

enstrategie (NBS), met 

de klinkende onder-

titel ‘Bed & Breakfast 

for Bees’, is een breed 

gedragen plan om de 

populaties bestuivers 

in Nederland te be-

houden en te laten 

groeien. Het plan 

werd in januari van dit 

jaar onder toeziend 

oog van minister 

Carola Schouten van 

LNV ondertekend door 

43 partijen, waaron-

der de NFO. Inmiddels 

zijn er meer partijen 

aangeschoven en hun 

aantal groeit nog 

steeds.

Het plan richt zich op het behoud van alle bestuivers in 

Nederland, in het bijzonder de meer dan 350 soorten wil-

de bijen, waarvan ruim de helft inmiddels op de rode lijst 

staat. Voor het behoud van flora en fauna zijn bestuivers 

onmisbaar en voor de land- en tuinbouw spelen ze een 

cruciale economische rol. Maar hun populatie neemt af en 

dat baart zorgen. Daarom heeft het ministerie van LNV 

samen met veel maatschappelijke partners de Nationale 

Bijenstrategie ontwikkeld met meetbare doelstellingen. 

De ondertekenaars zijn onder meer plaatselijke en pro-

vinciale overheden, waterschappen, kennisinstellingen als 

de WUR, fabrikanten van gewasbeschermingsmiddelen, 

natuurbeschermingsorganisaties, land- en tuinbouworga-

nisaties als de NFO en imkerorganisaties. Zij ontwikkelen 

ieder voor zich initiatieven om het leefgebied voor de 

wilde bijensoorten en andere bestuivers te verbeteren. 

Het uiteindelijke doel is het aantal bijensoorten en hun 

verspreidingsgebieden weer te laten toenemen. Dat doen 

zij aan de hand van drie kernthema’s: 

1. �de biodiversiteit bevorderen; 

2. �de wisselwerking verbeteren tussen landbouw en 

natuur; 

3. �imkers helpen om de gezondheid van de honingbij te 

verbeteren.

Bijvriendelijke bedrijfsvoering 
“Wij onderkennen het belang van bijen en hun rol bij het 

bestuiven van onze gewassen. Daarin zijn zij onmisbaar”, 

Nationale Bijenstrategie

JOLETTE VAN EIJDEN, FREELANCE JOURNALIST, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

´Wees innovatief, 
ook op dit gebied´

Honingbij op madeliefje. Aquarel door Jolette van Eijden.
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stelt Van den Anker. “De NFO omarmt de Nationale Bij-

enstrategie en zet in op biodiversiteit, vooral door de 

aanwezigheid van bijen en andere bestuivers in onze 

boomgaarden te stimuleren. Daarom was de excursie 

over natuurinclusieve fruitteelt bij Bert den Haan zo boei-

end.” Uitgelegd werd wat fruittelers in dit kader kunnen 

doen, zoals bloemenstroken inzaaien met mengsels die 

MET OOG VOOR DE BIJ
Tijdens de studiedag waren er ’s ochtends zes excursies; 

’s middags konden de deelnemers hun ervaringen met 

elkaar delen. Zo konden zij onder meer wilde bijen 

determineren in nieuwe natuur en informatie krijgen 

over inrichting en beheer van parken, landschappen 

en agrarische natuur, met oog voor de (wilde) bij. Ver-

der was er aandacht voor bijenonderwijs op scholen 

en het enthousiasmeren van kinderen om te bouwen 

aan hun biodiverse wereld. Ook was er een excursie 

bij de gastheer van het middagprogramma, wijnboer 

Diederik Beker van het Betuws Wijndomein in Erichem. 

Beker zaait sinds een aantal jaar zijn wijngaard in met 

een bloemenmengsel, vooral voor de bodem maar ook 

voor het publiek. Dit jaar legde hij bloemenstroken aan 

van inheemse soorten. Hoewel druiven als zelfbestuiver 

geen bijen nodig hebben, is zo’n bloemenzee natuurlijk 

uitermate aantrekkelijk voor wilde bijen. 

zo zijn samengesteld dat er op elk moment iets bloeit, 

wat aantrekkelijk is voor de wilde bestuivers. Met name 

akkerranden worden ingezaaid, maar er zijn ook expe-

rimenten waarbij de strook binnen het rijspoor met een 

bloemenmengsel wordt ingezaaid. Speciale maaiers laten 

die middenstrook staan. Deze experimenten zijn gericht 

op nuttige insecten, dus niet alleen op bijen.

Den Haan is lid van De Betuwse Fruitmotor, een coöperatie 

van fruittelers die zich onder meer inzet voor een meer 

natuurinclusieve fruitteelt en handreikingen biedt om tot 

een bijvriendelijke bedrijfsvoering te komen. 

Voor de NFO ziet Van den Anker vooral een rol in de 

communicatie. “Over welke mogelijkheden er zijn, wat 

anderen doen en wat je kunt leren van elkaar. En ik zie 

een stimulerende rol. Zo doet Proeftuin Randwijk onder-

zoek naar optimale bloemenmengsels met een zo lang 

mogelijke aaneengesloten bloeitijd, zodat de bij niet hoeft 

te vertrekken wanneer er een soort is uitgebloeid. Binnen 

dit kader past ook het bijeneducatiecentrum op Proeftuin 

Randwijk, dat dit voorjaar gestalte kreeg in samenwerking 

met de Nederlandse Bijenhouders Vereniging (NBV). Hier 

is veel informatie beschikbaar over verschillende soorten 

bijen en hoe we bijenpopulaties kunnen stimuleren. Ook 

zijn demonstratiekasten die laten zien hoe honingbijen 

leven en werken.” 

‘Extra inspanningen gewaardeerd én 
beloond’
“Het enthousiasme van de partners tijdens deze bijeen-

komst was opvallend”, zegt Van den Anker. “Iedereen is 

bewust bezig om de bijenpopulatie te stimuleren. Ook 

fruittelers. Hiervan zie ik in de praktijk al mooie voorbeel-

den. De fruitteelt zet honingbijen in tijdens de bloei, maar 

door ook wilde bijen en andere bestuivers te trekken, 

bouw je een natuurlijke insectenpopulatie in je boom-

gaard. Dat kan met bloemenmengsels, maar ook door 

nestelgelegenheid te bieden. Veel wilde bijen nestelen 

in de grond, maar ook met insectenhotels kun je nestel-

gelegenheid bieden. Daarom roep ik fruittelers op om 

hiermee te gaan experimenteren. Wees innovatief, ook op 

dit gebied, en leer van elkaar. Als iedereen zijn steentje 

bijdraagt, komen we verder. En vooral: laat zien waar je 

mee bezig bent. Daarmee geef je je visitekaartje af. De 

Landelijke Fruitplukdagen van de afgelopen weken, zijn 

daar een heel mooi voorbeeld van. Tienduizenden mensen 

komen naar de boomgaarden toe en zien dat we zoveel 

meer doen dan fruit telen. Dat er ook liefde voor de na-

tuur achter zit. Als de consument zich meer bewust wordt 

van die extra inspanningen, zullen die ook gewaardeerd 

én beloond worden.” 

De deelnemers 

waren bijzonder 

enthousiast. 

Foto’s: Gerard van 

den Anker
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MARIJKE VAN OSSENBRUGGEN, VAKREDACTEUR FRUITTEELT, MVOSSENBRUGGEN@NFOFRUIT.NL

Oogst

Regenpak, zonnebrandcrème, foutjes van de natuur en leuke grapjes, tussen de fruitbomen. 

Het kwam allemaal voorbij dit oogstseizoen. De redactie van Fruitteelt ontving veel leuke foto’s. 

Op deze pagina’s een mooie compilatie. 

‘Met een leeftijd van 

80 jaar ben je toch 

wel de Fruitigste 

fruitplukker van het 

jaar’, schreven Joël en 

Claudia Roks bij de 

foto van pa op hun 

Facebookpagina.

MAG HET IETSJE 
MEER ZIJN?
Raymond van Ojen stuurde een foto van een 

‘iets’ te grove Xenia-peer, geteeld bij Fruit-

bedrijf van Ojen in Zoelen. Maar liefst 1207 

gram, schoon aan de haak.

TOET TOET!
Wat doe je als je met een volle vracht onder-

weg bent en je pieper van de brandweer gaat? 

Inderdaad, snel met je Fendt naar de kazerne! 

Een voorbijganger maakte deze foto bij een 

brandweerkazerne in de Betuwe.
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Zo beleefde ú dit jaar de appel- en perenoogst!
Zó kom je een Beurré 

Alexander Lucas niet 

vaak tegen. Marijke van 

Ossenbruggen uit Ingen 

plukte deze billenpeer.

Een heel bijzondere 

Conference-peer: de 3-in-

1-peer. “Dit hebben wij 

nog nooit gezien”, meldt 

fruitteler Antoin Verwoerd uit 

Benschop. Dochtertje Mirthe 

toont trots de peer.

Twee fruittelers die meer dan 100 km uit 

elkaar wonen, plukten allebei een ‘Elstar-

peer’. Erik de Jong van Fruitbedrijf mts J. 

de Jong uit Leerbroek (exemplaar links) en 

Herman Huiskamp van V.O.F Fruitteeltbedrijf 

Huiskamp uit Veessen (exemplaar rechts) waren 

de trotse eigenaren.

Ieder jaar is plukker Piotr weer 

‘creatief met peer’. Dit jaar 

een Conference-flessenpeer 

(alhoewel deze dit jaar erg 

weinig voorkwamen!) met een 

moderne look.

De driejarige Jesse Verstegen 

is een beste hulp voor zijn opa 

en overgrootopa. Uiteraard 

in de bedrijfskleding van 

fruitbedrijf VOF Verstegen uit 

Opijnen. 
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Buitenland

Primer voor 
natuurlijke vijanden
Uit moleculair DNA-onderzoek van Agroscope 

(Zwitserland) bij oorwormen, spinnen en 

roofwantsen blijkt dat zij natuurlijke vijan-

den van suzuki-fruitvlieg (Drosophila suzukii) 

zijn. In hun DNA-materiaal, en dat van enkele 

kortvleugelige suzuki-fruitvliegen, werd DNA 

van de suzuki-fruitvlieg aangetroffen.

Janna Collatz (Agroscope) en Michael Traug-

ott (Universiteit van Innsbruck) ontwikkelden 

met hun team de moleculaire methode. Zij 

ontwierpen twee korte stukken DNA (primer) 

die specifiek aan het DNA van de suzuki-fruit-

vlieg bindt en niet aan het DNA van andere 

fruitvliegsoorten. In het veld verzamelde 

insecten en spinnen kunnen zo eenvoudig in 

het laboratorium worden getest. Bij natuur-

lijke vijanden die een ei of larve van suzu-

ki-fruitvlieg hebben gegeten, bevindt zich 

suzuki-fruitvlieg-DNA in hun maag waaraan 

het specifieke primer-paar zich bindt. Na het 

verveelvoudigen van het gebonden stuk DNA, 

wordt dit zichtbaar.

Hoewel ook al veel onderzoek naar inheemse 

sluipwespen is gedaan, is nauwelijks bekend 

welke daadwerkelijk suzuki-fruitvlieg be-

strijden. Dit is met veldonderzoek moeilijk te 

onderzoeken. Ook het voeren van fruitvlie-

gen aan potentiële natuurlijke vijanden in 

het laboratorium geeft maar gedeeltelijk de 

realiteit in het veld weer. Met de nieuwe me-

thode kan betrouwbaar worden vastgesteld 

welke natuurlijke vijanden suzuki-fruitvlieg 

daadwerkelijk heeft.

Galmijtaantasting 
nieuw in appel
In appel wordt de laatste jaren een nieuwe aantasting gevonden. 

‘Appelpokziekte’, zo noemt teeltadviseur Arie van Horssen (Allian-

ce) de aantasting. “Het heeft dezelfde symptomen als de peren-

pokziekte die wordt veroorzaakt door de perengalmijt (Phytoptus 

pyri) in peer. We vinden de aantasting vooral in Jonagold en 

Boskoop.”

Onderzoeker Herman Helsen (WUR-Open Teelten) zag dit jaar 

voor het eerst aantasting, te gering om het schade te noemen, in 

een Nederlandse appelboomgaard. “Waarschijnlijk gaat het om 

de appelgalmijt (Eriophyes mali), maar een formele determinatie 

is niet gedaan. Als het inderdaad appelgalmijt is, zijn maatregelen 

niet of incidenteel nodig om opbrengstverliezen te voorkomen”, 

meldt Helsen. Fruitteeltadviseur Henny Balkhoven (Fruitconsult) 

bevestigt dat appelpokziekte geen groot probleem is. “Zwavelbe-

mestingen lossen al veel op. Bovendien is bladaantasting minder 

erg dan vruchtaantasting. Wel komt appelpokziekte vaak voor op 

dezelfde percelen en is uitbreiding mogelijk”, aldus Balkhoven. 

Van Horssen kent wel enkele percelen waar bestrijding nodig is. 

“Houd eventuele aantasting in de gaten en grijp na de pluk of in 

het voorjaar in als de aantasting te hoog is. Zwaveltoepassingen in 

het afgelopen voorjaar lijken te hebben gewerkt.”

De appelgalmijt komt al verspreid in Europa voor, onder andere 

in België, Duitsland en Polen. In Noord-Amerika, Nieuw-Zeeland, 

Zuid-Afrika en Zimbabwe komt de mijt eveneens voor. Uit onder-

zoek van Biljana Vidović (Universiteit van Belgrado) blijkt in Servië 

de bladaantasting te variëren van 1,6 tot 87,6 procent met een ge-

middelde aantasting van 22,4 procent. Vidović beoordeelde hier-

voor 50 bladeren. De bladaantasting van de meest bladeren in het 

onderzoek was met gemiddeld 5 procent laag. Slechts twee blade-

ren waren voor ruim 80 procent aangetast. Verder concludeerde 

de universiteit dat Servische E. mali morfologisch het meest lijkt 

op mijten uit andere Europese populaties en verschilt met E. mali 

uit de Verenigde Staten of Nieuw-Zeeland.

‘Appelpokziekte’ zoals die 

voorkomt op appel in Nederland.

Foto’s: Arie van Horssen, Alliance

‘Appelpokziekte’ heeft 

dezelfde symptomen als 

perenpokziekte (foto 

bovenkant blad met een loep).

Foto: Heino van Doornspeek, Vlamings BV
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Onkruid elektrisch te lijf

De door fabrikant Zasso ontwikkel-

de Electroherb-machine bestrijdt 

onkruid met elektriciteit. De zwart-

strook kan behandeld worden zon-

der de stammen, fertigatieleidingen 

en ondersteuningsmateriaal te 

beschadigen. Wel wordt nog onder-

zoek gedaan naar de invloed op het 

bodemleven.

De Electroherb werkt met een ge-

sloten stroomcircuit. De ‘elektrische 

spuitboom’ strijkt over het onkruid 

waardoor de elektrische stroom via 

de bovengrondse delen en vervol-

gens door de wortels in de grond 

terechtkomt. Door direct achter 

de spuitboom de elektriciteit op te 

vangen, is de stroomcirkel gesloten. 

Het proces verwoest de - waterbe-

vattende - plantencellen waardoor 

de plant, afhankelijk van de weers-

omstandigheden, binnen enkele 

uren uitdroogt.

De Electroherb werkt met een 

spanning van 5.000 tot 15.000 V bij 

een frequentie van 3 tot 30 kHz. 

Voor de fruitteelt is een stroomge-

nerator nodig om via de aftakas van 

de tractor stroom op te wekken. Per 

meter werkbreedte vraagt de Elec-

troherb 20 tot 30 kW (27 tot 41 pk) 

vermogen. De rijsnelheid ligt tus-

sen de 3 en 5 km/uur. Bij een hoge 

onkruiddruk kan het brandstofver-

bruik oplopen tot 30 liter diesel per 

hectare.

Twee nieuwe appelrassen voor export naar Azië
Fruitcraft (Nieuw-Zeeland) richt zich met twee nieuwe 

appelrassen op de Aziatische markt. Volgens Fruit-

craft-manager Steve Potbury heeft het ras Posy een 

unieke marktpositie door het vroege pluktijdstip en 

de zoete smaak. Het digitale, wereldwijde Chinese 

importhandelsplatform Fruitday introduceerde al biolo-

gisch geteelde Posy in China. Ook NZ Prince, het andere 

ras, sluit vanwege zijn helderode kleur en zoete smaak 

aan op de Aziatische markt. De nieuwe merknaam, 

voorheen bekend als Kingsbeer Red, moet daarbij hel-

pen.

De rozerood gekleurde Posy (TCL3) is een kruising tus-

sen Pacific Rose en Royal Gala van veredelaar David 

Cranwell (Nieuw-Zeeland). Posy is plukrijp voordat de 

oogst van de standaard Royal Gala begint. Anders dan 

Pacific Rose is Posy niet gevoelig voor beurtjarigheid en 

is een productie van 65 ton per hectare - in Nieuw-Zeel-

and - mogelijk. Tot zestig dagen is mechanische koeling 

mogelijk; langer bewaren vraagt om CA-bewaring of 

toepassing van 1-MCP.

NZ Prince is volledig rood gekleurd en kan 80 ton per 

hectare produceren in Nieuw-Zeeland. De pack-out zit 

normaliter boven de 85 procent. Het pluktijdstip valt 

samen met dat van Royal Gala. Het ras werd zo’n zeven 

jaar geleden als toevalszaailing gevonden in de boom-

gaard van John Kingsbeer uit Gisborne.

ARJAN DE BRUINE, FREELANCE VAKREDACTEUR, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

Bron: Zasso Bron: Zasso
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Vorderingen oogst
De terughoudende afzet en de grote oogst leiden tot 

koelruimte- en kistentekort. Telers laten daardoor fruit 

langer aan de boom hangen of besluiten het niet meer 

te oogsten. Door de grote oogst en de personeelstekor-

ten her en der, is fruit soms te laat geoogst. Daardoor 

zal er de komende periode veel rijp fruit op de markt 

komen. Het collectief belang lijdt dan onder het indivi-

dueel belang. Overweeg om kwalitatief slecht fruit niet 

meer te oogsten, ook omdat de plukkosten niet meer 

in verhouding staan tot de prijs voor de industrie- en 

schilappels. 

De kleuring van de late rassen verloopt mede door de 

koude nachten, goed. Toch zal het werk een paar dagen 

kunnen stilliggen tot de tweede pluk. Gebruik die peri-

ode voor werk dat u uw plukkers eenvoudig kunt uitleg-

gen, zoals jonge bomen aanbinden en uitbuigen, oude 

percelen rooien en ondersteuning opzetten. Zelf kunt 

u alvast de bomen merken die te hard groeien om die 

later selectief in te zagen. Misschien kunt u op sommige 

percelen ook al selectief wortelsnijden.

Telers die al klaar zijn, kunnen alvast een ronde maken 

om grote takken te verwijderen. Doordat het blad nog 

aan de bomen zit, kunt u de verkeerde groeitakken 

eenvoudig herkennen of zien waar er te veel zwaar 

hout bij elkaar zit. Beperk u tot maximaal twee takken 

per boom. 

JORIS WISSE

CENTRALE ADVIESDIENST FRUITTEELT

JCWISSE@CAF.NL 

Vruchtboomkanker
De kans op infectie door vruchtboomkanker (Nectria 

galligena) neemt toe door meer bladnatperiodes en 

wondjes, in combinatie met de afnemende natuurlijke 

weerstand van het gewas. De wondjes ontstaan onder 

andere door de pluk, takbreuk en bladval. Tijdens regen 

worden de ascosporen uitgestoten, die zich over grote 

afstanden verspreiden. Infecties ontstaan doordat de 

regen de conidiën langs de takken spoelt, waardoor 

vooral binnen de boom verspreiding ontstaat. In de 

maanden oktober t/m december is het risico op infectie 

het grootst.

De bestrijding van vruchtboomkanker draait om hygiëne 

en preventie. Verwijder aangetaste takken en twijgen 

direct en vernietig ze. Zit de aantasting aan de stam in 

een volwaardige aanplant, dan kunt u deze zorgvuldig 

uitsnijden om zo de boom te behouden. In de beginja-

ren van de aanplant, kunt u de boom beter rooien. 

Een preventiemaatregel is wondjes af te dekken door 

bespuitingen met captan (o.a. Malvin en Merpan). Voer 

de eerste bespuiting direct na de oogst uit, voor de 

regen. Herhaal als de bladval duidelijk toeneemt. Veelal 

bedraagt de maximale dosering 2,5 kilo per hectare, 

maximaal 2 toepassingen per 12 maanden met een mini-

male interval van 7 dagen. Is er langere tijd niet gespo-

ten, is de druk hoog of bij gevoelige appelrassen, voeg 

dan in ‘gevaarlijke’ situatie(s) Folicur toe in de maximale 

etiketdosering.

Bovenstaande strategie is niet altijd uitvoerbaar als de 

bladval geleidelijk verloopt en/of steeds meer percelen 

moeilijk begaanbaar zijn. Met name voor rassen die 

gevoelig zijn voor vruchtboomkanker kan een onvolle-

dige bestrijding resulteren in een toename van de druk 

/ aantasting. Door de bladval tijdig te stimuleren kunt 

bespuitingen en daarmee de bestrijding beter timen. 

Werkwijzer

Grootfruit

Foto: Marijke van Ossenbruggen, NFO
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Goede ervaringen heeft CAF met:

* 10 ltr/ha CUL900 + uitvloeier;

* 10 ltr/ha ACS Koper chelaat. 

Plan deze bespuiting vanaf de eerste herfstverkleuring, 

gebruik veel water en kies een mooie zonnige dag. Denk 

wel in een systeemaanpak en wees u ervan bewust dat 

koper nadelig is voor de bladvertering. Zijn percelen niet 

meer begaanbaar, overweeg dan kalkmelk in te zetten 

als er een beregeningsinstallatie aanwezig is.

FERDY TOLHOEK

CENTRALE ADVIESDIENST FRUITTEELT

FTOLHOEK@CAF.NL 

Klein- en steenfruit

Afharden 
Voorafgaand aan de winterperiode moeten de fruitge-

wassen goed afharden. Ook bijvoorbeeld de bramen- 

en frambozenplanten die worden gekoeld (opkweek), 

moeten voldoende zijn afgehard en grotendeels vrij 

zijn van blad. Gewasvoeding met koper (Cu) en zink (Zn) 

kunnen deze processen de komende periode versnellen. 

Bijvoorbeeld kersen en blauwe bessen met wondjes ont-

staan tijdens bladval of bij storm, zullen door koperoxy-

chloride een betere natuurlijke plantafweer krijgen en 

minder infecties oplopen door schimmels en/of bacteri-

ën. Voeg een uitvloeier toe voor een betere gewas- en 

wondbedekking. 

Een product zoals Zintrac (1 liter/ha) kunt u nu ook een-

voudig combineren met ureum (N), voor sterkere bloem-

knoppen in 2019. Curamin bijvoorbeeld, is een veilige 

organische mestoplossing die goed door het gewas 

wordt opgenomen, met peptiden, aminozuren, humi-

nezuren en koper. Deze meststof is speciaal ontwikkeld 

als bladmeststof, waarin humine- en aminozuren samen 

met koper één complex vormen. Het product stimuleert 

de knopvorming én de natuurlijke afweer van planten. 

De dosering van dit product bedraagt per bespuiting 2 à 

3 liter per hectare. Raadpleeg uw toeleverancier voor de 

mogelijkheden. 

Middelennieuws
Onlangs is het etiket van Batavia in klein- en steen-

fruit uitgebreid. Behalve in boomkwekerijgewassen 

(opkweek), is het insectenbestrijdingsmiddel nu ook 

toegelaten in teelten zoals kersen, pruimen, druiven 

en braam- en framboosachtigen. Het betreft hier een 

KUG-uitbreiding (Kleine Uitbreiding Gewasbescher-

mingsmiddelen) voor uitsluitend de onbedekte teelten. 

De actieve stof spirotetramat kennen we al in een aantal 

gewassen in de vorm van Movento. Batavia is geformu-

leerd als suspensie-concentraat (SC), wat de toepassing 

vereenvoudigt. Op een groeizaam gewas, heeft deze 

stof een goede werking op zuigende insecten, zoals 

luizen en (blad-)galmuggen. Net als Movento heeft 

Batavia in braam een nevenwerking op bijvoorbeeld 

bramengalmijten. Actuele etiketteksten en extra toe-

passingsvoorwaarden vindt u op de toelatingendata-

bank van Ctgb (zie ctgb.nl).

HEINO VAN DOORNSPEEK

VLAMINGS BV

HEINO.VAN.DOORNSPEEK@VLAMINGS.NL

Mechanische verwijdering van het onderste blad tijdens de 

opkweekfase. 

Foto: Heino van Doornspeek, Vlamings BV
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1-MCP en 
conditionering
Tijdens de inslagperiode zijn veel vragen gesteld over 

de inzet van 1-MCP (SmartFresh of Fysium) bij appels 

en peren met betrekking tot keuzes voor bewaar-

condities. Zonder 1-MCP wordt het kwaliteitsverlies 

van het product beperkt met temperatuur, zuurstof 

en CO2. Het betreft hier een direct kwaliteitsverlies 

dat pas na uitstal zichtbaar wordt. Bij toepassing van 

1-MCP wordt de ethyleenproductie geblokkeerd, wat 

de basis is van het kwaliteitsbehoud. Het kwaliteits-

behoud is dan minder afhankelijk van temperatuur, 

zuurstof en CO2. Zolang 1-MCP echter nog niet is 

toegepast, spelen deze condities wel een rol, net 

als wanneer de 1-MCP-behandeling niet succesvol is 

geweest. 

Een cel eerste pluk die staat te wachten op een 

tweede pluk, zal totdat de behandeling begint in 

kwaliteit achteruit gaan. Na bewaring is het dan niet 

vreemd als de tweede pluk beter toont dan de eer-

ste. Overigens zal het effect per ras en gewas (pluk-

tijdstip, rijpheid) verschillen. We zien hetzelfde bij 

cellen die over een lange periode gevuld worden en 

waar het zuurstof pas na binnenkomst van de twee-

de pluk wordt verlaagd. Ook dan is de kwaliteit van 

de eerste pluk vaak minder. Ruim bij uitslag dan de 

eerste pluk als eerste. 

Bij een goed uitgevoerde 1-MCP-behandeling, is 

tijdens de bewaring een laagste mogelijke bewaar-

temperatuur niet noodzakelijk. Zeker als ook het 

zuurstof naar de ondergrens wordt gebracht mid-

dels DCA-technieken, vergroot dit zelfs de risico’s 

op laag-temperatuurbederf. Houd de temperatuur 

binnen de cel zo gelijk mogelijk om verschillen in 

plaatselijk vochtverlies te beperken. Omwille van 

scald en schilvlekjes zal een combinatie van 1-MCP 

en laag zuurstof het meest effectief zijn. Een minder 

strak (laag) zuurstofniveau omdat er toch 1-MCP op 

zit, vergroot het risico op kwaliteitsverlies. 

Het CO2-niveau tijdens het bewaren, wordt de laatste 

jaren steeds meer gezien als oorzaak van bewaaraf-

wijkingen. En inderdaad houden veel in- en uitwen-

dige afwijkingen ergens verband met een gevoelig-

heid van het product voor CO2. Het is niet duidelijk 

in welke mate 1-MCP de gevoeligheid voor CO2 laat 

toenemen. De CO2-niveaus zoals geadviseerd, zijn 

gebaseerd op de tolerantie van het product voor 

CO2 of zelfs een verbetering van de bewaarbaarheid 

door het hogere niveau. Denk hierbij aan grondkleur 

en het onderdrukken van scald. Toch zien we steeds 

meer individuele partijen of zelfs vruchten met een 

lage tolerantie voor CO2. Hiermee ontstaat de nei-

ging om bij steeds meer producten het CO2-niveau 

te verlagen. Vooral de eerste bewaarmaand lijkt de 

gevoeligheid groter. Deze ontwikkeling geeft overi-

gens veel uitdaging met de scrubber-capaciteit. 

IJking en handmeting
Begin vanaf inbreng van het eerste product, de zuur-

stof- en CO2-condities te controleren met de centrale 

meting en de handmetingen. Juist ook tijdens de 

inslag zien we veel onvolkomenheden. Na het sluiten 

van de cel voor het verlagen van de zuurstofwaarde, 

wordt dat nog belangrijker. Zorg zeker in de eerste 

maanden voor een vast ritme. Voer minimaal weke-

lijks een handmeting uit; controleer dagelijks de con-

dities op het centrale systeem. Let hierbij niet alleen 

op de meetwaarden, maar ook op de registratie van 

de scruburen, tijden van beluchten en N2-injectie. Op 

deze manier heeft u een voldoende sluitend systeem. 

Technische storingen zijn niet geheel uit te sluiten, 

maar met deze werkwijze merkt u ze op voordat 

productschade ontstaat. 

Meetsystemen moeten geijkt worden. Voor zowel 

zuurstof- als CO2-meters zijn hiervoor vaste proce-

dures. Bepaal van elke meter eerst het nulpunt met 

een ijkgas (of buitenlucht) waarvan u zeker weet 

dat de waarde nul is. Hierna kan een zogenaamd 

spangas worden aangeboden. Deze spanwaarde ligt 

bij voorkeur net boven de conditiewaarden in de 

cel. Voor een perencomplex is een spanwaarde van 

1 procent CO2 wenselijk. Voor een appelkoelhuis is 

een 4 procent CO2 een goede spanwaarde voor CO2. 

Bij zuurstof wordt veelal de buitenlucht (20,9%) 

als spanwaarde gekozen, maar deze ligt ver van de 

zuurstofwaarde in de cel (3 procent of 1 procent voor 

respectievelijk peer en appel). 

FRANK VAN DE GEIJN

WAGENINGEN FOOD & BIOBASED RESEARCH

FRANK.VANDEGEIJN@WUR.NL

Bewaring
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colofon
Fruitteelt is het verenigingsorgaan van 
de Nederlandse Fruittelers Organisatie. 
Abonnementen zijn alleen te verkrijgen door 
leden van de organisatie. 
Opzegging: schriftelijk, minstens drie maanden 
voor het einde van het kalenderjaar. Wijziging 
bedrijfsgegevens: schriftelijk tot 1 januari. 

Adresgegevens 
Postbus 344, 2700 AH Zoetermeer 
Louis Pasteurlaan 6, 2719 EE Zoetermeer 
Telefoon: (079) 368 13 00, 
E-mail NFO-secretariaat en 
ledenadministratie: info@nfofruit.nl, 
E-mail redactie: fruitteelt@nfofruit.nl 
Website: www.nfofruit.nl,
IBAN NL33 RABO 0200 3013 57

Redactiecommissie 
G. van Garderen, M. (Maarten) Gerritsen,  
D. van Hees, M. Huijsmans,  
H. van Kekem (voorzitter), H. Nooteboom, 
C. Uijttewaal en R. van 't Westeinde 

Redactie 
Herman Bus (hoofdredacteur)  
Caroline van Assche
Marijke van Ossenbruggen

Eindredactie 
Marijke van Ewijk
www.vanewijkschrijft.nl

Vormgeving 
Richard van Rheenen, Grafisch!OK
info@grafisch-ok.nl 

Drukkerij 
Impressed print & sign, Pijnacker

Advertentie-acquisitie 
Bureau Van Vliet, Remco Wijnhout 
Postbus 20, 2040 AA Zandvoort 
r.wijnhout@bureauvanvliet.com 
Telefoon: (023) 571 47 45, Fax: (023) 571 76 80 

Uitgever en auteurs verklaren dat Fruitteelt 
op zorgvuldige wijze en naar beste weten is 
samengesteld en aanvaarden dan ook geen 
enkele aansprakelijkheid voor schade, van welke 
aard ook, welke het gevolg is van handelingen 
en/of beslissingen die gebaseerd zijn op 
bedoelde informatie. 
Gebruikers van Fruitteelt wordt met nadruk 
aangeraden deze informatie niet geïsoleerd te 
gebruiken, maar af te gaan op hun professionele 
kennis en ervaring. Niets uit deze uitgave 
mag op enigea wijze worden verveelvoudigd, 
opgeslagen in een geautomatiseerd 
gegevensbestand, of openbaar gemaakt zonder 
voorafgaande schriftelijke toestemming van de 
uitgever.

THEMABIJEENKOMST 
SPUITTECHNIEK KLEINFRUIT
donderdag 18 oktober
NFO organiseert samen met Vlamings B.V. 
een themabijeenkomst spuittechniek voor 
houtig kleinfruit. Deze bijeenkomst telt 
mee voor de verlenging van de spuitlicentie, 
onderdeel veiligheid en techniek. Met na 
afloop gezamenlijk een hapje eten. 
Locatie: Maatschap De Merode, 
Driehoefijzerstraat 72, Zevenbergschen 
Hoek. 
Aanvang: 14.00 uur, eindtijd 18.00 uur. 
Vooraf aanmelden via www.nfofruit.nl is 
noodzakelijk. 

SCHOON ERF! SCHONE SLOOT! 
In het project ‘Schoon Erf! Schone Sloot!’ 
brachten 14 Gelderse fruittelers de risico’s 
voor erfemissie op hun bedrijf in kaart. Zij 
deelden zij hun kennis met elkaar onder 
begeleiding van Fruitconsult, NFO, WUR 
en Waterschap Rivierenland. Om deze 
kennis en ervaring met andere fruittelers 
te delen, worden er drie bijeenkomsten 
georganiseerd. 
* �Woensdag 24 oktober: Proeftuin 

Randwijk, Lingewal 1, Randwijk.
* �Woensdag 31 oktober: Van Haaften Fruit, 

Bommelweg 26, Wadenoijen.	  
* �Maandag 5 november: Fruitbedrijf Kusters, 

Waaldijk 3, Dreumel.
Per bijeenkomst kan een maximaal aantal 
personen deelnemen. Indien nodig wordt er 
een vierde bijeenkomst georganiseerd. De 
aanvang van de bijeenkomsten is steeds om 
14.45 uur. Om ongeveer 18.00 uur is er een 
eenvoudige maaltijd.
Kijk voor meer informatie en voor 
aanmelden op nfofruit.nl. 

KENNISDAG 2018 
donderdag 29 november
Vanaf 13.45 uur is de ontvangst en inschrij-
ving, waarna vanaf 14.30 uur de lezingen 
starten. Uiteraard is er ook weer een info-
markt, die tot 21.30 uur open is. Het thema 
van de Kennisdag en de inhoud van de lezin-
gen worden binnenkort bekendgemaakt. 
Locatie: Van der Valk Hotel Tiel, Laan van 
Westroijen 10, Tiel. 

NFO Agenda
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Ook mogelijk met eigen bedrijfsnaam of eigen etiket!

Laat uw fruit
persen tot puur sap!

Ook mogelijk met eigen bedrijfsnaam of eigen etiket!Ook mogelijk met eigen bedrijfsnaam of eigen etiket!Ook mogelijk met eigen bedrijfsnaam of eigen etiket!

De NFO is op zoek naar een 

Voorzitter klankbordgroep 
Arbeid (m/v)

De voorzitter gaat de klankbord-
groep Arbeid leiden en de NFO 
op het thema arbeid naar buiten 
vertegenwoordigen. Om de functie 
effectief in te kunnen vullen, is de 
NFO op zoek naar een fruitteelton-
dernemer met het volgende profiel: 

• resultaatgericht, integer, stress-
bestendig, kan sturing en leiding 
geven aan de klankbordgroep;
• actief betrokken bij de sector, 
goed inzicht in de belangen van de 
NFO en haar leden op beleidsterrein 
van de klankbordgroep;
• fruitteeltondernemer met perso-
neel op eigen loonlijst;
• bereid zijn om voldoende tijd vrij 
te maken om als voorzitter van de 
klankbordgroep werkzaam te kun-
nen zijn; 
• beschikken over relevante be-
stuurlijke ervaring om NFO op het 
werkterrein naar buiten te kunnen 
vertegenwoordigen en daar gezag 
op te kunnen bouwen in binnen het 
speelveld; 
• beschikken over daadwerkelijke 
interesse en deskundigheid op het 
werkterrein van de klankborgroep 
gerelateerde zaken;
• Goede (mondelinge) communica-
tieve vaardigheden en open commu-
nicatie met de achterban;
• een effectieve lobby kunnen orga-
niseren.

Alle fruittelers die lid zijn van de 
NFO, kunnen zich kandidaat stellen 
voor de functie. De NFO verwacht 
dat de functie 12-15 dagen per jaar 
zal vragen inclusief het lidmaatschap 
van het hoofdbestuur. 
Geïnteresseerde leden kunnen zich 
aanmelden bij S. Koning voor 19 ok-
tober a.s. via skoning@nfofruit.nl. 
Voor meer informatie kunnen ze 
eveneens bij hem terecht  
(tel. 079 368 1300). Een selectie-
commissie bestaande uit voorzitter 
Gerard van den Anker en vice-voor-
zitter Bert den Haan voert gesprek-
ken met de kandidaten en doet een 
voordracht aan het hoofdbestuur. 



THUIS OP ELK TERREIN.
DE NIEUWE TRAPLOZE 5DS TTV.

DEUTZ-FAHR een merk van

Het nieuwe toonaangevende product van  
smalspoortractoren met een continu variabele 
transmissie. Ontwikkeld voor optimaal vermogen  
en efficiëntie in elke situatie.
5DS TTV - Kracht, productiviteit en comfort naar een hoger niveau getilt. Verhoogde efficiëntie 
dankzij de traploze TTV transmissie. Perfect geschikt voor alle taken dankzij zijn groter hydraulisch 
vermogen en het bieden van premium comfort en een optimale ergonomische bediening. Dit alles 
maakt de 5DS TTV onze beste boomgaardtractor alle tijden. Ontdek het zelf!
 
Binnenkort verkrijgbaar bij uw plaatselijke dealer.
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