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Capp-Plast Nederland BV

Kunststof palletboxen voor de fruitteelt.

Productie in Helmond — NL
Oersterk en duurzaam
60 jaar ervaring

Informatie en offerte:

06-5191 4888 verkoop@capp-plast.com
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WWW.STAPELBED.COM
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Metalen stapelbare bedden, als enkel of als dubbel bed

2 kwaliteitsopties mogelijk:

ve € 99,-

L Hufter- en Hooligan proof!! )

Metalen
nieuwe
lockerkasten

¢ hang-leg
* SNF norm

Een-deurs kast
45x50x185

s€ 169,-

Twee-deurs kast
60x50x185

s € 199,-)

Bestuur en medewerkers

Kantinetafels
& Stoelen

Matrassen
& Kussens

Industrieweg 30B
2382 NW
Zoeterwoude

Tel: 071-5230184
info@stapelbed.com

6 Betere
begrotingsrichtprijzen
vVoor peer

De gevolgen van de huidige

maatschappelijke ontwikkelingen
zijn vooral zichtbaar bij de
appelprijzen. De begrotingsricht-
prijzen voor enkele traditionele
appelrassen zijn daarom naar
beneden bijgesteld. Voor de
clubrassen - zowel appel als
peer - is het beeld gunstiger.
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‘Wageningen wil mét
ondernemers de verdien-
modellen van morgen uitwerken.
We moeten samenwerken,

zodat we op systeemniveau
oplossingen vinden voor de

uitdagingen in de fruitteelt.

21 Puzzelen en
rekenen voor exira
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Het nieuwe GLB is per 1 januari

van kracht. Naast de basispremie
kunnen agrarisch ondernemers
een beroep doen op de eco-
regeling. Daarmee kunnen ze
een extra betaling ontvangen
boven op de basispremie.
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Gezond afvallen en bewuster efen zijn 1
populaire goede voornemens. ’

rodenticiden

Per 1 januari zijn de regels voor knaagdierbestrij-
ding veranderd. Op verzoek van de NFO heeft
het Ctgb het conceptbesiuit op een aantal pun-
fen aangepast om de overgang voor fruittelers
soepeler te laten verlopen. De NFO heeft onder
andere ingebracht dat er een opgebruiktermijn
dient te komen voor de rodenticiden die fruit-
felers in hun bezit hebben. Dit verzoek van de
NFO is overgenomen. Tot 29 juni 2023 mogen

de betreffende rodenticiden nog met de oude
etiketten worden verkocht. Tot 26 december 2023
mogen die middelen door professionele gebrui-
kers, zoals fruittelers met een geldig KBA, worden
gebruikt zoals aangegeven op de oude etiketten.
Voor rodenticiden met een nieuw etiket geldt
dat die niet volgens de oude regeling gebruikt
mogen worden. Meer informatie is tfe vinden

op ctgb.nl en erkenningen.nl.
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Groei biologische
landbouw

Vlak voor Kerst heeft landbouw-
minister Piet Adema het actieplan
‘Groei van biologische productie
en consumptie” overhandigd
aan de Tweede Kamer en aan
bracheorganisatie Bionext. De
ambitie is het biologisch areaal in
Nederland te laten toenemen van
4% (in 2021) naar 15% in 2030. Dat
betekent een groei in areaal van
80.000 ha naar zo'n 300.000 ha.
Die groei zal voornamelijk moeten
komen vanuit de melkveehouderij
en akkerbouw: sectoren met een
groot areaal.
Het actieplan is niet alleen gericht op groei van het
biologisch landbouwareaal, maar op de hele keten.
De biologische sector kan immers alleen groeien als
ook de consumptie toeneemt. De drie hoofddoelen
van het plan zijn:
- meer biologische consumptie en een grotere
afzetmarkt
- meer biologische productie
- meer kennis en innovatie.
Voor de opstart van het plan stelt het ministerie in
2023 en 2024 26 miljoen euro beschikbaar. Dit geld
zal onder andere worden ingezet voor een consu-
mentencampagne, marktontwikkeling, verlenging
van het investeringsfonds voor omschakeling naar
biologisch en meer kennis en innovatie.
Directeur van Bionext, Michaél Wilde ziet veel po-
fentie in het plan: “Nederland zal een flinke inhaal-
slag moeten maken, maar 15% biologisch areaal is
absoluut haalbaar mits er fors wordt ingezet op de
benodigde marktontwikkeling. De rol van de markt
is echt cruciaal.”
Ook biologische fruittelersvereniging Prisma is posi-
tief over het plan, maar de ambitie voor 15% biolo-
gisch fruitareaal is erg groot. Op dit moment stag-
neert de groei juist na enkele jaren van groei. "De
biologische fruitsector kan alleen groeien als ook
de consumptie toeneemt en er voldoende financi-
ele middelen beschikbaar komen om de (huidige)
feeltuitdagingen het hoofd te bieden”, aldus David
van de Graaf, voorzitter van Prisma.

Geslaagd

Verzekering op kenteken

De RDW begint per 1 januari 2023 de verzekeringsplicht van
(land)bouwvoertuigen op kenteken te handhaven. Waar-
schijnlijk 95.000 (land)bouwvoertuigen zijn nog via een
bedrijfspolis of op chassisnummer verzekerd, maar niet op

De eerste geslaagden van de versnelde
fruitteeltopleiding Teelt & Tech hebben

vlak voor Kerst hun diploma in ontvangst
mogen nemen. De opleiding werd aan-

kenteken. Sinds de invoering van het kenteken voor land-
bouwvoertuigen is dat echter wel verplicht.

Eigenaren kunnen via ovi.rdw.nl confroleren of een voertuig
op kenteken verzekerd geregistreerd staat. Neem contact op

geboden door Yuverta mbo in Geldermal- met de verzekeraar als dit niet het geval is. Check de verzeke-
ring en voorkom een boete van € 400.

sen, dat de basisvakken aanbiedt, en de
Fruit Tech Campus dat de fruitteelfinhou-
delijke vakken verzorgt.

In totaal veertien jongeren volgden het
versnelde fraject; acht van hen studeer-
den af met een mbo-diploma en zes volg-
den alleen de vakinhoudelijke lessen. De
studenten zijn allemaal werkzaam in de
sector. De opleiding bestaat uit één week
les en vijf weken werken, waarbij voor de
vakinhoudelijke lessen samengewerkt
wordt met experts uit het bedrijfsleven.
De opleiding heet vanaf dit jaar Fruit
Vakexpert en wordt op dezelfde manier
aangeboden door de Fruit Tech Campus
en Yuverta. Afstuderen kan op niveau 3

en 4. Foto: Marijke van Ossenbruggen

Onze Markt-producten bij Plus

Onze Markt, dat aardappelen voor  verteld wordt aan de consument.
een eerlijke prijs €n met het verhaal  Via een QR-code op het product
van de boer, levert aan Coop, mag  kunnen klanten onder andere
deze na de fusie van Plus blijven le-
veren. Dat vergroot de verkoopmo-
geliikheden van deze aardappelen
en biedt ook kansen voor andere
producten waarmee Onze Markt

aan de slag gaat. Achter de scher-
men wordt al gewerkt aan een - ' :
eerlijke afzetketen voor eieren en e '
melk, en appel is het eerstvolgen- “_F: i jm
de product dat opgepakt wordt. RN = By 1, —

=" | o -
Onze Markt is een codperatie S = —
waarvan consumenten lid kunnen
worden en mee kunnen beslis-
sen over producteisen. Belangrijk
speerpunt voor Onze Markt is dat
het verhaal van de producent

bekijken hoe de marge van het
product is verdeeld en het verhaal
van de producent lezen. Daar-
naast is Onze Markt ook een bedrijf
dat verdient aan producten die
onder het label worden verkocht
aan supermarkten. Ondanks de
extra schakel in de keten verdient
de teler uiteindelijk meer aan het
product, dankzij andere teelt- en
kwaliteitseisen.

Vanuit leden van Onze Markt is er
de wens om ook ‘eerlijke” appels in
het assortiment op te nemen. Onze
Markt komt graag in contact met
appeltelers die duurzaam telen en
hun verhaal willen delen met Onze
Markt. Contact opnemen kan via
hester@onzemarkt.nl.
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Betere begrotings-
richtprijzen voor peer

De gevolgen van de huidige maatschappelijke ontwikkelingen zijn vooral zichtbaar bij de

appelprijzen. De begrotingsrichtprijzen voor enkele traditionele appelrassen zijn daarom naar

beneden bijgesteld. Voor de clubrassen - zowel appel als peer - is het beeld gunstiger.

BART VAN DER SLUIS EN MARIANNE GROOT, WUR OPEN TEELTEN, BART.VANDERSLUIS@WUR.NL

Volgens de systematiek waarmee
de begrotingsrichtprijzen worden
vastgesteld, zouden de gewogen
prijzen voor de fraditionele appel-
rassen dit jaar juist hoger moe-

fen uitvallen. Het slechte seizoen
2016/17 telt nu immers niet meer
mee in de berekening van het
vijfjaarlijks gewogen gemiddelde.
De Commissie Begrotingsrichtprij-
zen besloot echter om de progno-
secijfers van 2021 te laten dalen.
Dit vanwege de onzekere situatie,
mede door de geopolitieke onfwik-
kelingen en de forse kostenstijging
(energie en arbeid) waarmee de
sector nu te kampen heeft, moge-
lijk ook op de langere termijn. De
clubrassen appel behielden het
hogere prijsniveau. Bij de perenras-
sen steeg de prijs fen opzichte van
seizoen 2020-2021 behoorlijk. De
begrotingsrichtprijs voor de pe-
renrassen is voor 2022 naar boven
bijgesteld.

Vooral de positie van fraditionele
appelrassen is zorgelijk. Veel im-
port uit Polen zorgt voor druk op de
prijzen. Daarnaast was de eigen
voorraad Jonagold pas op ruim nd
de nieuwe Jonagold-oogst. De hui-
dige appelcrisis betreft vooral oude

rassen (Jonagold, Golden Delicious,

fruitteelt 1-2023

Boskoop); de nieuwe rassen (Kanzi,
Junami, Maribelle, etc.) staan er
beter voor. Vooral de bedrijven die
voornamelijk de oude rassen telen,
worden getroffen door de slechte
prijzen. De bedrijven met de nieuwe
rassen staan er beter voor. Ook de
mogelijkheid om zelf fruit goed te
bewaren pakt naar verwachting dit
jaar gunstiger uit.

Ook het afgelopen seizoen bleek
weer dat de beschikbaarheid van
goed water steeds belangrijker
wordt. Ondanks het extreme zomer-
weer met veel droogte, kon met
goed watergeven een betere kwa-
liteit geplukt worden dan verwacht.
Onze zuiderburen hebben echter
veel kwaliteitsproblemen met peer,
wat een gunstig effect heeft op de
vraag en prijsvorming in Nederland.
Ook kon nachtvorstschade met be-
regening in de meeste regio’s goed
bestreden worden en in Zeeland
bleken windturbines heel effectief.
De RVO meldde dat geen enkele
ondernemer gebruik heeft gemaakt
van de BBZ. Ook de vertegenwoor-
digers van banken en accountants-
kantoren constateren dat weinig
bedrijven te kampen hebben met
liquiditeitsproblemen. Relatief veel
fruitbedrijven staan er dus econo-

Als enig tfraditioneel appelras weet

Elstar 'bij’ te blijven.
Fofo: Marijke van Ossenbruggen

misch gezond voor. Wageningen
Economic Research (WECR) bere-
kende dat voor het oogstjaar 2021
het gemiddelde inkomen voor een
gespecialiseerd fruitbedrijf € 62.000

per onbetaalde arbeidsjaareenheid
(oaje) bedraagt. Dit is ongeveer ge-
lijk aan 2020. Er was een kleine stij-
ging uit de opbrengsten, o.a. door
aanwas en de regeling fegemoet-
koming vaste lasten (ca. € 18.000).
De inkomensraming voor oogstjaar
2022 ziet er minder goed uit en komt
net onder nul uit. Dit heeft fe maken
met de kostenstijging van energie
en arbeid (met 10%) en de lagere
appelprijzen op dit moment. Voor
de totale opbrengsten is een daling
van 8% geraamd. De ondernemers
met handel in eigen beheer scoren
wat beter.

Prijsontwikkeling appels
De begrotingsrichtprijs voor Elstar is
68 cent/kg, een stijging van 4 cent
per kilo. Als enig traditioneel ras
weet Elstar door vernieuwingen in
mutanten 'bij’ te blijven. Maar voor
de andere oude rassen (Golden
Delicious, Jonagold-mutanten en

Boskoop) wordt de prognoseprijs
2022 om eerdergenoemde reden
naar beneden bijgesteld. Dit bete-
kent een 6 cent lagere begrotings-
richtprijs dan feitelijk berekend.

De prijs van Wellant is 1 cent naar
beneden bijgesteld. Dat komt vooral
doordat het areaal Wellant in Duits-
land is toegenomen en het land
daardoor meer en meer zelfvoor-
zienend wordt. Wellicht drukken de
huidige economische situatie en het
‘corona-effect” daarnaast de huis-
verkoop. In de coronatijd was er juist
meer belangstelling voor huisver-
koop, waar Wellant van profiteerde.

Voor de clubrassen zijn de begro-
tingsrichtprijzen gebaseerd op de
uitbetaalprijs onder merknaam en
een vastgestelde pack out. Meestal
is dif 75%. De Commissie volgt hierin
de ontwikkelingen in de markt zo
nauwkeurig mogelijk. Bij sommige
rassen is een lagere pack out ge-

WERKWIJZE

De basis voor de begro-
tingsrichtprijzen zijn de
middenprijzen die het
GroentenFruit Huis be-
schikbaar stelt. Aanvullend
wordt bij grote afzetpartijen
informatie verzameld en
voor een aantal clubrassen
informatie bij de beheer-
ders van deze clubrassen.
Voor het vijfjaarlijks gewo-
gen gemiddelde worden
de middenprijzen per jaar
gewogen naar de totale
hoeveelheid in kilo’s van
dat oogstjaar (CBS). Het
gaat om de uitbetaalprijzen
per jaar van alle maten, de
kwaliteitsklassen | en Il over
de afzetperioden heen.

De begrotingsrichtprijzen
zijn bedoeld voor financiéle
berekeningen, zoals meer-

jarenprognoses voor finan-

ciering van een liquiditeits-
tekort of een investering.
Hiervoor is een inschatting
nodig van de prijs op de
lange termijn. Daarbij gaat
de voorkeur altijd uit naar
cijffers van het eigen bedrijf,
omdat de bedrijfsresultaten
tussen bedrijven sterk uiteen
kunnen lopen. Als er onvol-
doende bedrijfseigen cijfers
zijn, kunnen de begrofings-
richtprijzen worden gebruikt.
De Commissie Begrotings-
richtprijzen appel en peer
stelde de begrotingsricht-
prijzen voor de lange ter-
mijn half december vast.
De Commissie bestaat uit
vertegenwoordigers van de
NFO, Rabobank Nederland,
ABN-AMRO, Delphy, LTO,
VLB, RVO en WUR.
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Tabel: Gewogen gemiddelde uitbetaalprijzen over de afgelopen vijf afzetseizoenen en begrotingsrichtprijzen appel en peer
voor de lange termijn (vastgesteld in 2021 en 2022)

2016/2017 t/m 2017/2018 t/m Prijsprognose 2021 Prijsprognose 2022
2020/2021' 2021/2022! Lange termijn Lange termijn
Appels
Elstar 64,5 68,9 64 68
Golden Delicious 45,6 50,6 45 45
Jonagold (+ mutanten)? 52,5 56,4 53 50
Boskoop 62,3 65,4 62 59
Junami/Milwa® 84,3 85,5 67 69
Kanzi/Nicoter? 106,2 107,2 83 85
Wellont/87031-47 71,5 70,7 72 71
Lola/Maribelle? 94,8 99.2 77 77
Peren
Beurré Alexandre Lucas 38,1 38,9 38 39
Conference 58,3 61.4 58 61
Doyenné du Comice 58,1 64,8 58 65
Sweet Sensation® 106,0 116.4 82 83
Xenia® 87,8 88,1 83 83

' Naar oogst gewogen gemiddelde bruto uitbetaalprijzen over de genoemde seizoenen in centen per kg over de klasse | + Il (bron: GroentenFruit

Huis en andere afzetorganisaties ex. btw).

2 Jonagold inclusief alle mutanten (Jonagored, Jonaprince).

3 Begrotingsrichtprijs gebaseerd een pack-out van 75% en een ongewogen vijfiaargemiddelde voor industriekwaliteit (GFH) van 17 cent/kg.

4 Vanaf 2021 gebaseerd op de prijs van Maribelle, pack-out van 70%.

5 Prijsprognose 2021 gebaseerd op: 50% Sweet Sensation, 50% Doyenné du Comice. Vanaf 2022 gebaseerd op reéle productiecijfers van Greenery

voor Sweet Sensation, Sweet Dored, pack-out gemiddeld 74%.

¢ Gebaseerd op reéle productiecijfers van Xenia Europe, pack-out 85%.

rechtvaardigd. Voor Kanzi bedraagt
het vijfjaargemiddelde over de
afgelopen jaren 107,2 cent per kilo
(zie tabel). En bij een pack out van
75% is de richtprijs vastgesteld op 85
cent per kg.

Voor Junami is dezelfde rekensys-
tematiek toegepast en dit ras stijgt
met 2 cent naar 69 cent per kilo.

Bij Lola/Maribelle is de berekening
sinds 2021 vooral gebaseerd op de
prijs van Maribelle en een iets lage-
re pack ouf van 70%. Volgens deze
benadering komt Maribelle uit op
een richtprijs van 77 cent per kilo.

Prijsontwikkeling peren

Bij peer was er een duidelijk prijs-
herstel in 2021/22. Bovendien valt in
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de berekening het slechte seizoen
2016/17 weg. Alles bij elkaar leidt dit
over het algemeen tot een hogere
gewogen middenprijs. De begro-
tingsrichtprijs voor Conference stijgt
met 3 cent naar 61 cent per kilo, en
die van Doyenné du Comice met

7 cent naar 65 cent per kilo. Overi-
gens neemt het areaal van dit ras
steeds verder af. Voor Sweet Sen-
sation (& Sweet Dored) bedraagt
het vijfjaargemiddelde 116 cent en
komt bij een pack out van 74% uit
op 83 cent per kg. Voor Xenia wordt
gerekend met een pack out van
85% en komt het berekende gewo-
gen gemiddelde wederom uit op 83
cent per kilo.

Hout- en celverkoop

Bij houtverkoop of bij verkoop van
ongesorteerd product wordt ge-
adviseerd de begrofingsrichtprijs
zoveel mogelijk te baseren op his-
forische bedrijffsgegevens. Als deze
niet beschikbaar zijn, is de prijs voor
houtverkoop de begrotingsrichtprijs
minus 20 cent per kilo en bij celver-
koop minus 10 cent per kilo. Vanwe-
ge de hogere energieprijzen en ar-
beidskosten zijn deze bedragen naar
boven bijgesteld. Deze vermindering
op de begrotingsrichtprijs is alleen
bedoeld om duidelijk fe maken dat
hout- en celverkoop minder kosten
met zich meebrengen. Het verschil
fussen begrotingsrichtprijs en hout-
verkoopprijs is dus toegenomen. ®

TOEKOMST FRUITTEELT IN NIEDERELBE-GEBIED

In heel Europa wordt te veel fruit
geproduceerd, dat via actieprijzen
de markt op wordt geduwd, maar
daarmee het voortbestaan van
veel fruittelers in gevaar brengt.
Hoe moet een appelteeliregio
zoals het Noord-Duitse Niederel-
be-gebied zich staande houden in
de toekomst? AMI en fruitteelfon-
derzoekscentrum Esteburg organi-
seerden hierover een bijeenkomst,
dat werd bezocht door 250 deelne-
mers uit productie en handel.

Focus op peren

In de Niederelbe wordt op 10.400
hectare fruit geteeld, waarvan op
91% appels. Uit de presentaties
bleek dat het gebied te eenzijdig
gericht is op appels, en de moge-
lijkheden voor peer (2,6% van het
fruitareaal) niet volledig worden
benut. Heel Duitsland produceert
slechts 30.000 fot 40.000 ton peren.
De zelfvoorziening is met 15 tot 20%
nog zwak, dus het marktpotentieel
is nog lang niet benut. Duitsland
importeert meer dan 150.000 ton
peren per jaar, vooral Conference
uit de Benelux. Door de klimaat-
verandering zijn de omstandighe-
den voor de feelt van peren in het
Niederelbe-gebied verbeterd en
de afzetpartijen Elbe-Obst en Altes
Land dringen erop aan om Xenia
toe te laten treden in het kader van
het Duitse Fruitrassen Consortium
(DOSK). Uitbreiding van de Confe-
rence-teelt wordt de Noord-Duitse
telers afgeraden, omdat daarvoor
de productieomstandigheden in
Nederland beter zijn.

Te veel en te eenzijdig

De afzet van appels wordt bein-
vloed door overproductie in Euro-
pa en teruglopende consumen-

MARKTZICHT

- —- - - - - - — - = — — — — ~
|
fenaankopen. De EU produceert Als Elstar in de problemen komt,
momenteel meer dan 12 miljoen geldt dat ook voor de Niederelbe.
ton appels: 1,5 tot 2 miljoen ton Het aandeel van 20% van de Jonao- |
meer dan het marktpotentieel. De gold-groep is veel te hoog. Deze
teelt moet dringend worden ver- moeten vervangen worden door
minderd. De aandacht richt zich nieuwe rassen, en oude percelen
op Polen, dat dankzij financiéle moeten gerooid worden. Een van l
steun uit Brussel en nationale sub- de nieuwkomers is Wellant, waar- |
sidies zijn productie bijna heeft ver- van het oogstvolume de komende
dubbeld tot 4,5-5 miljoen ton. Maar  twee jaar de grens van 25.000 fon |
ook Duitsland produceert nu te zal bereiken. Dit ras scoort goed bij
veel appels en moet onrendabele de directe verkoop aan consumen-
percelen/rassen dringend rooien. fen, maar moet nog een plaats krij- |
De waardering van de appel in de gen in de supermarkten. Het aan-
|
Zwakke zelfvoorziening peren in Duitsland
Marktverzorging bij peren in Duitsland, Import en binnenlands
Peren voor verse markt*, x 1.000 ton
totaal 194 193 - 197 204
4
Duitsland
32
Derde
landen
E
EU-27
‘ 2016 2017 2018 2019 2020 2021
*Peren voor verse markt geschat 0.b.v.
oogstraming
|
supermarkt en bij de consument deel van de overige nieuwe rassen |
kan alleen worden vergroot door is 13% en is zeer verdeeld. De hoop
een marktgericht aanbod. Ook is gevestigd op Fréulein met tot nu
het Niederelbe-gebied moet een foe 600.000 geplante bomen, en
inhaalslag maken in het rassenas- talrijke andere nieuwe rassen die l
sortiment. Elstar domineert met zo'n in nauwe samenspraak met super- |
30% van het appelareaal. Dit ras markten worden gepromoot.
is nog steeds erg populair bij de |
consument. Deze steunpilaar moet HELWIG SCHWARTAU
echter worden opgeknapt, waarbij " | AMI, BUREAU HAMBURG
overrijpe en kleurloze partijen de- VERTALING: CAROLINE |
finitief naar de sapindustrie gaan. VAN ASSCHE, NFO
o — 4
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ANTON OOSTVEEN, FREELANCE JOURNALIST, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

MARKTZICHT
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: Consument houdt hand op de kni
In het ritme komen ' Toelevering P P

| | reia iI Analisten van RaboResearch verwachten dat con- prijs alleen, zo concluderen de analisten van de
Al'in de eerste dagen van het nieuwe jaar blijkt dat de markt weinig sumenten dit joar doorgaan met het zogenaamde Rabobank. Daarbij noemen ze gezondheid, gemak
| is veranderd. Bij de afzet van Conference is de stemming zeker niet | ven ij n iger ‘downtrading’. Het inkomen in de eurozone is de en genot. En een deel van de consumenten houdt
negatief en blijfft de belangstelling onverminderd op peil. Daarente- afgelopen fien jaar altijd meer geweest een inkomen dat voldoende is om gebruike-
l gen is het aanbod aan Elstar vanaf dag één weer fors fen opzichte l De terughoudendheid van de dan de inflatie. Maar vorig jaar is het lijke aankopen van fruit te continueren.
| van wat de markt opneemt. Dat zijn zo de eerste indrukken, het kost | consument leidt in het nieuwe netto inkomen van de gemiddelde Dat biedt volgens hen perspectief
iedereen immers ook weer twee tot drie dagen om zich te oriénte- jaar tot een verharding tfussen consument bijna 10% gedaald. voor de verkoop van andere
| ren op het actuele vraag en aanbod en weer in het ritme fe komen. | leveranciers en supermarkten Die houdt daarom de hand op f . i ; 1 soorfen zachtfruit, zo bleek ook
Daarbij is het een voordeel dat de feestdagen in de weekenden en onderhandelingen op het de knip en zoekt goedkopere : op het internationale Berry-
l vielen, zodat aan het einde van de afgelopen week, maar zeker in l scherp van de snede. Ook aanbieders voor hun fruit of al- congres van eind vorig jaar.
| de komende week de afzet weer volop op gang zal komen. | heeft het versobering van het ternatieven hiervoor. Dat blijkt In de jaren daarvoor stond dit
winkelschap tot gevolg, zo onder andere uit het groeien- jaarlijkse congres in het teken
| | verwacht Rabobank Neder- de marktaandeel van huismer- van de vraag hoe de productie
EMANUEL SLUIS land. Toeleveranciers zien ook ken en discounters als Aldi en de vraag kan bijhouden. Nu is
l SERVICE2FRUIT I volgend jaar hun kosten verder Lidl en een dalende verkoop van het de uitdaging om de vraag
| M.M.V. ANTON OOSTVEEN | stijgen en willen dat terugzien vers fruit. op peil fe houden voor het huidige
Maar de gegevens van vorig jaar laten aanbod. Kwaliteit gaat daarbij boven

nog veel vragen open over de ontwikke- kwantiteit. Zo kiezen grote productiebedrij-
- - - - - - - - - - - — — = lingen bij de verkoop van fruit in dit nieuwe jaar. ven ervoor oudere arealen te vervangen in plaats
Zo namen de verkopen van aardbeien fors toe als van uit te breiden. Daarnaast starten Amerikaanse
Expor.l. blquwe beS Polen gevolg van de lagere winkelprijzen, wat wijst op bedrijven ook productiebedrijven in Europa en
prijselasticiteit. Daarentegen was dat bij appels ver Noord-Afrika om transport te beperken. Dat past
verd u bbe"' te zoeken. Ook daar waren de prijzen lager, maar ook in de trend van strengere eisen die retailers
bleven ook de verkopen achter. Blijkbaar spelen bij stellen aan leveranciers omtrent bijvoorbeeld de

Polen gaat zich de komende jaren ontwikkelen tot grote expor-
teur van blauwe bes, zo verwacht RaboResearch. In het seizoen
2011/"12 werd de wereldwijde export nog gedomineerd door de
Noord- en Zuid-Amerikaanse landen. In 2016/°17 kwamen ook
Spanje, Marokko en Polen in beeld en verdubbelde de tofale
export fot 400 miljoen kilo. Vijf jaar later was dat weer verdubbeld
tot bijna 800 miljoen kilo, waarvan zo’n 200 miljoen kilo uit Polen.

de aankoop van fruit meer factoren een rol dan de CO,footprint van hun product.

Linders verder als Laatste aanvoer
franchise naar goed doel

De analisten van de Rabobank verwachten in 2026/°27 een we- Dit jaar verdwijnt weer een zelfstandige supermarkt- Doorgaans gaat de eerste
reldwijde export van een miljard kilo blauwe bes, waarvan 400 keten. In het zuiden gaan vrijwel alle vestigingen van aanvoer naar een goed
miljoen kilo ofwel 40% uit Polen komt. Blijkbaar neemt het areaal in hogere prijzen. Tot op zekere Jan Linders verder als Albert Heijn-supermarkt. In te- doel, maar vrijdag voor
nog verder foe. hoogte zullen zij stopzetten van genstelling tot familie Deen wil familie Linders blijven Kerst is de laatste aanvoer
leveringen verkiezen boven ondernemen in deze sector. Dat ziet ze niet zitten op voor de klok van Fruit-
leveren met verlies. Dat ligt bij eigen kracht, zodat de keten als geheel franchise-on- Masters gedoneerd aan
hardfruit anders; bomen blij- dernemer wordt van Albert Heijn. Die neemt ook het KiKa, de fondsenwerver
ven jaarlijks produceren. Su- distributiecentrum over van Jan Linders. De gevolgen voor kinderen met kanker.
permarkten zitten tussen twee voor de inkoop van bijvoorbeeld fruit zijn nog niet Na veiling Zaltbommel
vuren. Leveranciers hebben duidelijk. Albert Heijn kent twee grote leveranciers voor is ook de veilingklok in
te maken met hogere kosten, fruit; Vogelaar Vredehof en Bakker Barendrecht, maar Geldermalsen na 118 jaar
maar consumenten met een Jan Linders kan als franchise-ondernemer mogelijk gestopt. FruitMasters blijft
dalende koopkracht. Ook al ook zelf product inkopen. Bij eerdere overnames van de daghandel op maat
zouden supermarkten hun foe- supermarkten stemde de Autoriteit Consument en bedienen. Daartoe is
leveranciers tegemoet willen Markt pas in na uitsluiting van een aantal winkels. Deze een breed sortiment vijf dagen per week fysiek te
komen, dan prijzen ze zichzelf kartelwaakhond speelt nu geen rol omdat de betrok- beoordelen, benadrukt de afzetorganisatie. Het
uit de markt. ken winkels niet van eigenaar veranderen, hoewel het sortiment omvat hard- en zachtfruit van zowel vrije
marktaandeel van Albert Heijn wel toeneemt. als clubrassen.
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buiten de bekende
paden te gaan

Ga als ondernemer eens in gesprek met mensen van buiten je eigen kringetje. lemand uit
hartje Amsterdam brengt je misschien wel op heel goede ideeén en helpt je je bedrijf de juiste
richting op te sturen. Ruud Zanders van Kipster ging die uitdaging aan met als resultaat dat

zelfs Wakker Dier reclame maakte voor zijn eieren.

PETRA KOSTER, PKOSTER@NFOFRUIT.NL

Zanders groeide op in Noord-Limburg op een van
oorsprong gemengd bedrijf. Tijdens zijn jeugd profes-
sionaliseerde het bedrijf de tak van de leghennen en
kwamen er legbatterijen. "Het doel was zoveel mogelijk
fe produceren tegen een zo laag mogelijke prijs”, vertelt
Zanders tijdens de Kennisdag in Tiel. De naoorlogse
vraag was immers betaalbaar voedsel voor iedereen.
"Het probleem is dat we nu nog steeds voor deze consu-
ment produceren, terwijl die vandaag de dag iets heel
anders vraagt. De sector is inmiddels wel overgescha-
keld naar scharrelkippen, maar produceert nog steeds
tfegen een zo laag mogelijke prijs”, legt Zanders uit.
Zanders bouwde het familiebedrijf uit tot een miljoenen-
bedrijf met vestigingen in Nederland en andere EU-lid-
staten. "We hadden een omzet van 45 miljoen euro per
jaar, maar uiteindelijk gingen we in 2016 failliet”, blikt
Zanders terug. Voor hem was het duidelijk dat, als hij
nog iets met leghennen wilde doen, het echt anders
moest. Dat zette hem aan het denken over hoe het dan
wel zou moeten.

Zanders ging naar supermarkten om te vragen wat

hun wensen waren. Zijn ervaring is dat zij nauwelijks

fijd nemen voor een goed gesprek en dat het al snel
uitloopt op een discussie over prijs. Inhoudelijk kwam
Zanders hiermee niet verder. Ook vanuit de politiek
kwamen er geen antwoorden op zijn vragen. Daarom
stapte hij naar maatschappelijke organisaties, zoals
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Wakker Dier en Milieudefensie, en kwam hij in contact
met twee latere zakenpartners uit de grachtengordel
van Amsterdam. “We zijn gaan kijken naar wat we wél
gemeen hebben in plaats van naar de verschillen. Door
tfe gaan samenwerken met mensen die heel andere
dingen kunnen dan jijzelf, kom je soms fot heel andere
ideeén”, is de ervaring van Zanders.

Circulair

Een verrassend inzicht kwam na contacten met Afri-
kaanse kippenhouders. Zij vroegen Zanders waarom hij
goede granen aan zijn dieren voert in plaats van daf
mensen deze consumeren. "Waarom doen we daf?
Hoe ethisch is het om goede grondstoffen te geven aan
speciaal gefokte dieren? Dat bevestigde mijn idee dat
we moeten naar een circulair voedselsysteem. Vanuit
die basis zijn we in 2017 gestart met Kipster. Bij Kipster
voeren we de kippen alleen voedsel dat mensen niet
meer willen eten”, legt de ondernemer uit.

Op die manier krijgen kippen hun oorspronkelijke rol in
de kringloop weer terug. Die was vroeger immers het

De kippen van Kipster krijgen alleen voedsel
dat mensen niet meer willen efen. Foto: Kipster

omzetten van etensresten in eieren en vliees. Tegenwoor-
dig wordt kippenvoer speciaal geteeld, waarvoor land,
kunstmest en gewasbeschermingsmiddelen nodig zijn.
Terwijl aan de andere kant enorme hoeveelheden goed
voedsel worden weggegooid.

Restanten uit koekjesfabrieken, grote bakkerijen en
andere voedselproducerende bedrijven zijn echter niet
een-op-een bruikbaar voor leghennen. Daarom ging
Zanders met zijn compagnons op zoek naar een bedrijf
dat voedselrestanten kan omzetten in bruikbaar kippen-
voer. Inmiddels krijgen zijn kippen alleen nog voedsel
dat eerder werd verspild. "Zo benutten we de grondstof-
fen optimaal en zijn we ook een deel van de oplossing
van het wereldvoedselprobleem. Wereldwijd is 30 pro-
cent van alle granen die worden geteeld bestemd voor
dieren, terwijl er eigenlijk voedsel voor mensen kan
groeien. Met de Kipster-eieren dragen we bij aan een
verantwoord consumptiepatroon”, aldus Zanders.

Gouden zet

Met het oplossen van het voedselprobleem is hij er ech-
fer nog nietf, want hoe zit het met dierenwelzijn? Ook dat
is iets waar hij zich, hoe meer hij er mee bezig is, vragen
over stelt. De stallen van Kipster zijn, vergeleken met
gangbare bedrijven, ruim en ingericht met natuurlijke
elementen in de scharrelruimte en uitltoopmogelijkhe-
den. "We doen er alles aan om het de kippen zo goed
mogelijk naar de zin tfe maken, maar eigenlijk is op een
commerciéle manier dieren houden bijna onmogelijk
uit het oogpunt van dierenwelzijn®, realiseert Zanders
zich. Het is een puzzel waarvan het laatste stukje nog
niet is gelegd, maar waarvoor hij wel bereid is met de
organisaties die hij vroeger als ‘tegenstander’ zag, een
oplossing te zoeken.

Want ondanks dat het concept in ontwikkeling blijft,
durft hij Kipster wel de meest mens-, milieu- en dier-
vriendelijke kippenstal van de wereld te noemen. Dat
hij niet de enige is die dit zo ziet, bewijst ook wel het
radiospotje dat Wakker Dier maakte om consumenten
erop te wijzen toch vooral Kipster-eieren bij Lidl te kopen.
Commercieel gezien was dat natuurlijk een gouden zet.
De eisen die Zanders bij Lidl neergelegd had voor leve-
ring, onder andere een blauw doosje en een bepaalde
prijs, bleken het voor Lidl meer dan waard. De keten
besloof zelfs voor de komende vijf jaar alle eieren van
Kipster af te nemen.

Inmiddels is Kipster na vier jaar toe aan verdere uit-
breiding. In Nederland zijn er op dit moment drie Kip-
ster-stallen en inmiddels is er ook een stal in de Verenig-
de Staten en zijn er plannen voor meer stallen. Ook ik
Frankrijk, Duitsland en het Verenigd Koninkrijk zullen er
de komende ftijd Kipster-stallen worden gebouwd. @
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‘Zeeuws event

ANK VAN LIER, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

met landelijke uitstraling’

De Zeeuwse Fruitteeltdag 2023
staat voor de deur: op donder-
dag 26 januari a.s. verzamelen
fruittelers en toeleveranciers
zich weer in de Zeelandhallen
in Goes. Tom van der Meer,
voorzitter van NFO-Kring
Zuid(west), vindt het cruciaal
dat het tweede fruitteelige-
bied van Nederland zijn eigen
vakbeurs behoudt.

Het is de eerste keer dat Tom
van der Meer de Zeeuwse
Fruitteeltdag meemaakt als
NFO-kringvoorzitter. *"Maar ik
ken het event al veel langer”,
zegt hij lachend. "Twintig
jaar geleden, toen ik nog bij
CZAV werkte, was ik er zelfs al
bij betrokken. De beurs vond
tfoentertijd namelijk plaats in
de lege graanloodsen van
CZAV. Rinus Mol was destijds
de grote man achter het
event; ik was onder de indruk
van zijn gedrevenheid.”

Van der Meer is blij dat het
tweejaarlijks event, dat wordt
georganiseerd door de NFO

en NFO-Kring Zuid(west), na

de coronaperiode weer kan
plaatsvinden. De laatste edi-

fie was in 2019. "De Zeeuwse
Fruitteeltdag is enorm belangrijk
voor de Zeeuwse fruitteelt”, be-
nadrukt hij. "Dit is na de Betuwe
namelijk het grootste fruitteelt-
gebied van Nederland. Het is
van belang dat we onze leden in
deze regio ook foegang bieden
fot kennis en innovatie. Want

bij beurzen en evenementen
elders in het land is de afstand

tfoch vaak een belemmerende
factor. Daarbij hoort deze dag
bij de Zeeuwse fruitteelt; hij is al
decennialang verbonden met
de sector. Overigens trekt het
evenement niet alleen Zeeuwse
felers en geinteresseerden; be-
zoekers komen uit het hele land.
Het is een Zeeuws event metf een
landelijke uitstraling.”

Foto:Tom van der Meer: Deze dag
hoort bij de Zeeuwse fruitteelt!’

Volgens de kringvoorzitter is
sprake van een gevarieerd
aanbod aan standhouders.
Daarnaast heeft de Zeeuwse
Fruitteeltdag een belangrijke
netwerkfunctie, geeft hij aan.
"Het is een goed moment om
elkaar te ontmoeten, zeker na de
coronaperiode. Om die reden
organiseren we vanuit de NFO

's avonds nog een borrel, voor
standhouders en bezoekers.”

Het thema ‘water’ zal volop
aandacht krijgen op de Zeeuwse
Fruitteeltdag. Dit is namelijk het
belangrijkste issue voor Zeeuwse
felers, benadrukt Van der Meer.
“Niet zo vreemd: op maar weinig
plekken in Zeeland is zoet water
beschikbaar en van de laat-
ste vijf jaar waren er vier uiter-
mate droog. Daarom is het
goed dat er tijdens de beurs
ook standhouders aanwezig
zijn die oplossingen bieden
voor deze problematiek,
bijvoorbeeld in de vorm van
peilgestuurde drainage.”

Het verbeteren van de be-
schikbaarheid van zoet
water is ook een speerpunt
van het bestuur van de
NFO-Kring Zuid(west). "Hier
zetten we de komende jaren
vol op in. Bijvoorbeeld door
ons sterk te maken voor een
soepele vergunningverlening
voor bassins, ervoor te zor-

gen dat zoet water in gebie-
den waar dit wel aanwezig is
optimaal kan worden benut

en door afval- en industrie-

water maximaal in te zet-
ten. Daarnaast zijn we als NFO
betrokken bij de uitvoering van
het Masterplan Zoetwater voor
Zeeland.”

De Zeeuwse Fruitteeltdag
is gratis toegankelijk.
De beurs opent om 13.00 uur
en sluit om 21.30 uur.

COLUMN

SIEP KONING
SKONING@NFOFRUIT.NL

Kansen
Landbouwakkoord

Op advies van Johan Remkes wordt de
komende maanden een Landbouwak-
koord opgesteld. Dit akkoord moet de basis
gaan vormen voor een perspectiefvolle,
rendabele en duurzame sector. Het Land-
bouwakkoord is een kans voor de overheid
en de agrarische sector voor een daadwer-
kelijke dialoog. Een dialoog waarin gewerkt
wordt aan de verdere verduurzaming van
de sector, maar waarin er ook oog is voor
de problemen van de sector en de aanpak
daarvan. Ook als dit om meer beleidsruim-
te vraagt.

De NFO levert vanuit deze gedachte graag
een actieve bijdrage aan het Landbouwak-
koord. Belangrijke thema'’s voor de fruit-
teeltsector zijn gezonde planten, arbeid,
klimaatbestendig telen, duurzame energie
en een optimale benutting van onze pro-
ducten in het Nederlandse schap.

Als sector willen we op al deze thema'’s
onze bijdrage leveren en inspelen op de
maatschappelijke wensen. Dat doen we

al voortdurend en we zijn bereid exira
inspanningen fe doen. Wat we vragen van
de overheid is toekomstperspectief in een
infernationale context. Aandacht voor een
gelijk EU-speelveld is daarbij op zijn plaats.
Op al deze thema's zien we dus kansen,
maar hebben we ook beleidsruimte nodig
om doelstellingen te halen en de transi-

fie mogelijk te maken. Dit vraagt om een
andere wijze van samenwerken met de
overheid en maatschappij dan de afge-
lopen jaren. De NFO hoopt van harte dat
alle partijen die bij het Landbouwakkoord
aan tafel zitten, het besef hebben dat het
anders moet. Laat dat het voornemen voor
het nieuwe jaar zijn. Ik wens iedereen een
mooi 2023.

NFO NIEUWS

Nederlands product in het schap

Het bestuur van de NFO gaat meer aandacht be-
steden aan het verbeteren van de positie van het
Nederlands fruitsortiment in het retailschap. Super-
markten geven aan dat ze Nederlands product be-
langrijk vinden, maar handelen daar nog niet altijd
naar. De NFO wil daarover graag in gesprek met de
Nederlandse retail. De NFO ziet daarin kansen.
Daarnaast wil de NFO de kansen verkennen voor
promotie van ons product in het buitenland. We
hebben weliswaar samen met de Belgen al jaren-
lang een Conference-campagne in Duitsland,
maar er zijn meer landen die volgens de NFO de
aandacht verdienen.

Ook voor de positie van fruittelers in de keten wil

de NFO aandacht blijven vragen. Bijvoorbeeld via
leergangen ondernemerschap - positionering in
de keten; optimale marktinformatie en door te leren
van goede voorbeelden van anderen.
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V.I.n.r. Peter Knippels (LTO Nederland),
Ron Mulders (NFO) en Richard Harrison (WUR).
Foto: Peter Baltus, NFO

“Wageningen wil mét ondernemers de verdienmodellen van morgen uitwerken. We moeten

samenwerken, zodat we op systeemniveau oplossingen vinden voor de uitdagingen in de

fruitteelt.” Aan het woord is Richard Harrison, sinds september algemeen directeur Plant

Sciences Group bij Wageningen UR. Ron Mulders (NFO) en Peter Knippels (LTO Nederland)

bezochten hem voor een kennismaking.

PETER BALTUS, PBALTUS@NFOFRUIT.NL

Richard Harrison is duidelijk in zijn doelstelling: hij wil
samen de verdienmodellen 'van morgen’ uitwerken.
“We moeten overtuigende verdienmodellen voor fruitte-
lers ontwikkelen en duidelijk maken wat er nodig is om
die modellen te verzilveren. Daarmee kunnen we maar
liefst drie vliegen in €én klap slaan. We werken aan
economisch duurzame productie met veel biodiversiteit,
weinig hulpstoffen en lage uitstoot van broeikasgassen.
We kunnen telers een helder perspectief bieden; we
kunnen laten zien wat elk transitiepad hen kan bren-
gen. Daarnaast kunnen we de overheid laten zien dat
we een aantal thema'’s in onderlinge samenhang en

in samenwerking aanpakken. Dit zal vrijwel zeker leiden
fot meer begrip voor de uitdagingen van de sector. Ten
slofte zouden onze bevindingen met een dergelijk pro-
gramma meer richting kunnen geven aan het onder-
zoek voor de sector.”

WUR voor fruittelers

NFO-voorzitter Ron Mulders tfrapte de kennismaking
eerder die middag af: "De NFO doet er alles aan om
Nederlandse fruittelers in staat te stellen om ook de
komende jaren een behoorlijk inkomen te verdienen. Dat
is best een uitdaging: arbeid wordt duurder, water wordt
schaarser en de samenleving wil dat onze sector min-
der chemicalién gaat gebruiken om onze gewassen fe
beschermen. Vooral voor dat laatste komen maar lang-
zaam alternatieven beschikbaar. Bovendien werken die
vaak anders dan de huidige middelen en zijn ze vaak zijn
duurder. Wat kan WUR hierin betekenen voor fruittelers?”
Richard Harrison haakt hierop in: "WUR kan en moet
natuurlijk een substantiéle bijdrage leveren aan het
vinden van goede alternatieven voor chemische gewas-
bescherming. Maar "Wageningen’ kan dit niet alleen.
Onze wetenschappers doen vaak excellent onderzoek.
Maar de plant-wetenschappelijke aanpak alleen is niet
voldoende voor de complexe uitdagingen van van-
daag. Om die succesvol het hoofd te kunnen bieden,
moeten de fruitteeltsector en onze onderzoekers nég
meer gaan samenwerken.”

Harrison vervolgt: "We moeten meer gaan denken van-
uit multidisciplinaire onderzoeksteams, zodat we beter

RICHARD HARRISON

Richard Harrison komt uit Groot-Brittannié waar
hij promoveerde in de biologie. Tot 2019 werkte
hij voor NIAB East Malling: het bekende fruiton-
derzoekscentrum in Kent (VK). Hij leidde daar

de genetica-afdeling, en moderniseerde de
veredeling van appels en zachtfruit. Bij het NIAB
in Cambridge gaf hij vervolgens leiding aan

het Crop Science Centre: een alliantie met de
Universiteit van Cambridge. Hij hield foezicht

op NIAB’s afdelingen voor akkerbouwgenetica,
pathologie, biotechnologie, datawetenschap en
DUS en zaadcertificering. Momenteel leidt hij de
Plant Sciences Group van WUR. Dit onderdeel telt
ruim 1.400 medewerkers, verdeeld over meerdere
locaties in Nederland.

aansluiten bij de praktijk van de teler. Die staat immers
voor verschillende vraagstukken die je vanuit meerdere
invalshoeken moet bekijken, wil je fot een duurzame
oplossing komen. Denk bijvoorbeeld aan gewasweten-
schappen en datamodellering, maar ook aan milieu-,
economie- en sociale wetenschappen. Deze disciplines
heeft Wageningen allemaal in huis. Wil je fruittelers
meer betrekken bij het ontwerp van onderzoeksprojec-
ten, dan moet je meer gaan werken vanuit een over-
koepelende visie op de kansen en uitdagingen waar
de sector voor staatf. Daardoor verloopt niet alleen het
onderzoek effectiever en efficiénter, maar verkleinen we
ook de afstand tussen WUR en de NFO-leden. We wer-
ken immers sémen aan oplossingen voor hun proble-
men en uitdagingen.”

“Er gebeurt al veel voor een duurzamere en rendabele
fruitteelt”, gaat Harrison verder. "Ik wil graag kennis en
inzichten combineren op het gebied van de invioed
van huidige en toekomstige productiesystemen op het
klimaat, de opbrengst, waterkwaliteit en biodiversiteit.
Het gaat mij om een fotaalbeeld, die de hele teelt- en
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toeleveringsketen omvat. Dat fotaalbeeld moet duidelijk
maken wat we nog niet weten en waar gerichter onder-
zoek kan worden gedaan. Tegelijk moeten we erkennen
dat er niet één oplossing is. Er zijn meerdere wegen en
wij moeten telers de inzichten bieden zodat zij de rich-
fing kunnen kiezen die het best bij hen past. Hiermee
kunnen ze de risico’s van verkeerde besluitvorming
beperken.”

Meerdere paden

Werken vanuit ‘a bigger picture’” dus. Dat spreekt ook
Peter Knippels (LTO Nederland) aan. In de Toekomstvisie
2030 voor de land- en tuinbouw van LTO en de aange-
sloten organisaties, schetst LTO een aantal transitiepa-
den op weg naar duurzame vormen van produceren
en een dito verdienvermogen (zie kader). Natuurlijk kiest
elke ondernemer uiteindelijk het pad dat bij hem of
haar het beste past; dat kunnen ook combinaties zijn.
Volgens Knippels zien steeds meer boeren en tuinders
dat er vele routes zijn naar een duurzaam toekomstper-
spectief. Aan de andere kant is er ook veel onzekerheid
door de maatschappelijke en politieke randvoorwaar-
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‘Telers moeten de inzichten geboden krijgen, zodat zij
de richfing kunnen kiezen die het best bij hen past.
Fofo: Caroline van Assche, NFO

den. Knippels: "Het lijkt erop dat WUR en andere onder-
zoeks- en kennisinstellingen slechts één transitiepad
ondersteunen: investeren in technologische innovatie
om zowel ondernemingsdoelen als omgevingsdoelen te
realiseren. Klopt dat?” Harrison herkent dat beeld, maar
wil het de komende jaren nuanceren. "We moeten laten
zien dat we oplossingen hebben voor de problemen

en uitdagingen op alle transitiepaden. Dat kunnen we
ook prima: elk pad kent immers vergelijkbare uitdagin-
gen, alleen de oplossingen kunnen verschillen. Zo zal
een biologische teler andere oplossingen kiezen voor
gewasbescherming dan een gangbare teler, maar

we willen voor beide groepen werkbare oplossingen
bieden. Dat geldt ook voor innovatieve technologie.

Een natuurinclusieve teler zal daarbij andere accenten
leggen dan een hightech teler, maar ook hier geldt: we
willen er zijn voor beide groepen. We moeten berekenen
wat de verschillende transitiepaden op gaan leveren,
financieel maar ook qua milieu-impact.”

BV Nederland

Richard Harrison is opfimistisch
over de toekomst van de Ne-
derlandse fruitteelt. Ook van-
wege de groeiende aandacht
voor een gezonde leefstijl ziet
hij kansen. "Net als in het Ver-
enigd Koninkrijk heeft de over-
heid in Nederland de ambitie
dat burgers gezonder gaan
leven. In het Verenigd Koninkrijk
rijzen de kosten van diabetes-
zorg de pan uit. Vandaar dat
overheden ons steeds meer sfi-
muleren om meer te bewegen
en vooral gezonder te eten.”
Fruittelers kunnen hier een
belangrijke bijdrage aan leve-
ren: Nederlands fruit is immers
lekker en gezond.

Bovendien hebben consumen-
fen volgens Harrison steeds
meer een voorkeur voor pro-
ducten uit eigen land en pro-
ducten van het seizoen: "Ook
hier kan de fruitteelt van profite-
ren. Ten slotte zijn Nederlandse
boeren en tuinders gewend om
fe concurreren met collega’s
uit andere landen. Zeker, de
concurrentie is heviger dan
ooif en de omstandigheden
zijn niet helemaal gunstig,
maar toch... de combinatie
van het typisch Nederlandse
ondernemerschap met een
uitstekende kennisinfrastruc-
fuur, kan ervoor zorgen daf de
Nederlandse fruitteelt koplo-
per blijft in Europa. En dat is
belangrijk: niet alleen voor de
fruittelers, maar ook voor de BV
Nederland!”

LTO Nederland en de NFO
willen samen met Harrison hun
best doen om te komen fot een
aansprekend programma en
invulling van de toekomstge-
richte transitiepaden die hun
leden kunnen bewandelen. ®

TOEKOMSTVISIE 2030 VAN LTO NEDERLAND

In dit artikel refereert Peter Knippels (LTO Nederland) aan de Toekomstvisie
2030 van LTO Nederland. LTO Nederland heeft het concept van deze toe-
komstvisie in 2022 gepresenteerd in de vorm van een manifest. Dit manifest
richt zich op de thema'’s goed eten, mooi groen en sterk ondernemerschap.
Agrarisch ondernemers kunnen zich op verschillende manieren ontwikkelen
op deze thema'’s. Bedrijven zijn immers ook niet allemaal hetzelfde. Sommige
bedrijven zullen daarom kiezen in de richfing van biologische bedrijfsvoering
of juist voor maatschappelijke diensten zoals zorg en recreatie. Weer andere
bedrijven zullen zich gaan focussen op hightech innovaties. Een bedrijf kan
ook verschillende transitiepaden tegelijk bewandelen.

De Toekomstvisie 2030 noemt de volgende vijf transitiepaden:

High tech gesloten

Hierbij gaat het om hoogproductieve, min of meer gesloten systemen zoals
kassen. Een voorbeeld is een fruitteeltbedrijf dat nieuwe veredelde rassen
onder gesloten kappen gaat telen. Hierdoor blijven ziekten en plagen meer
buiten de deur, heeft het weer veel minder invioed en kkunnen bemesting
en gewasbescherming efficiénter uitgevoerd worden. Deze fransitie is kennis-
intensief en vraagt om innovatieve netwerken en kapitaalkrachtige investeer-
ders in de keten.

High tech open

Deze transitie is zeer sterk gefocust op de bodem. Kenmerk is dat (een groot
deel van) de activiteiten ‘in de open lucht’ plaatsvinden. Onder andere pre-
cisiefechnieken worden ingezet om emissies te minimaliseren (robots, vaste
rijpaden, plaats-, tijd- en gewasspecifieke bemesting en gewasbescherming).

Biologisch plus

Om onderscheidend te blijven, zal de biologische sector zich verder moeten
ontwikkelen; andere paden nemen immers zaken over uit deze sector. Koppe-
lingen met andere paden liggen in dit systeem vrij sterk voor de hand. Te den-
ken valt aan multifunctionele landbouw en/of natuur en landschap. Vergeet
ook de high tech open variant niet: veel toepassingen rond onder andere
grondbewerking en mechanisatie die daar nu gebruikt worden, vinden hun
oorsprong in de biologische sector.

Maatschappelijk

Vanuit de land- en tuinbouwproductie ligt hierbij de focus op bijvoorbeeld
zorg, recreatie en educatie. Deze transitie slaat een brug fussen voedsel-
productie en beleving van het landelijk gebied, en tussen de sector en de
burger/consument. Ook in en rondom stedelijk gebied biedt dit fransitiepad
volop kansen.

Natuur & landschap

Hierbij staat beheer van natuur en landschap centraal, zijn bijvoorbeeld met
behulp van extensieve begrazing en terrein-, maai- en wildbeheer. Onder-
nemers werken samen in regionale collectieven en codperaties aan bijvoor-

beeld CO,-vastlegging en biodiversiteit.
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‘Dit wil 1IkY

Appelteler Bjorn van Eck (19) uit Batenburg is vast van plan om het bedrijf thuis over te nemen.

“Geen enkele twijfel! Ik wilde altijd al samen met mijn vader een mooi product neerzetten.

En er natuurlijk zoveel mogelijk aan overhouden. Met mijn vader zit ik ook aardig op één lijn.”

JOLETTE VAN EIJDEN, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

MENP
TP
am EEW

Bjorn van Eck:
‘We willen zoveel mogelijk met z'n tweeén doen.

"Mijn vader heeft het bedrijf ooit overgenomen van een
andere teler. Het bedrijf telt 14 ha Elstar, 2,5 ha Red Prin-
ce en vanaf komend jaar 2,5 ha Wellant. Mijn vader en

ik zijn bezig om samen een maatschap te vormen.
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Afgelopen zomer rondde Bjorn de Yuverta-opleiding
Teelt en fechniek niveau 4 af. "Tijdens mijn opleiding liep
ik sfage bij een biologische fruitteler. Daar had ik best
wat verwachtingen van. Maar als ik zie hoeveel werk het
uiteindelijk is, valt me dat behoorlijk tegen. Ook op het
gebied van gewasbescherming. Het klinkt hard, maar ik
denk dat de gangbare teelt beter met het milieu om-
gaat dan de biologische teelt. Van de vijf stfageweken
zat ik er vier constant op de tractor. Eerst maaien met
een gewone maaier, daarna met een draadjesmaaier
onder de bomen. Vervolgens moest alles geschoffeld
worden. Er wordt dus enorm veel brandstfof gebruikt. En
er moet naar mijn idee veel meer gespoten worden dan
in de gangbare teelt. En dan met middelen waarvan
met zegt dat het biologisch is, zoals zwavel en koper.
Maar zijn die dan wél zo goed voor het milieu? En als

je in het schurftseizoen regen krijgt, moet je alles uit

je handen laten vallen en gaan spuiten. Je hebt echt
weinig vrijheid, want de middelen werken heel kort. Het
moment komt heel precies. Bij de biologische melkvee-
houderij zie ik wel de voordelen voor het milieu en het
klimaat, maar in de fruitteelt niet. Het is niet mijn manier
van felen.”

"Nu ik m'n diploma heb, werk ik helemaal thuis. We zijn
nu flink bezig om de kwaliteit van de appel op een zo
hoog mogelijk niveau te brengen. In de toekomst willen
we er een stuk boomgaard bijnemen. We houden het
denk ik wel bij appels, want we vinden onszelf echte
appeltelers. Alleen zullen we geen Elstar meer planten.
Dan raakt het plukschema in de war. We willen zoveel
mogelijk met z’n tweeén doen. Clubrassen zie ik zeker
zitten, maar nu zie ik nog geen goed clubras. Kanzi is op
zich best goed, maar qua teelt vind ik het een lastig ras
met veel zieke bomen. We hebben nu nog geen ha-
gelnetten boven de bomen. Dat is zeker iefs wat ik zou
gaan doen als ik het voor het zeggen krijg.” ®

ECO-REGELING GLB

Puzzelen en rekenen
voor extra premie

Het nieuwe Gemeenschappelijke Landbouwbeleid (GLB) is per 1 januari van kracht. Naast de
basispremie kunnen agrarisch ondernemers een beroep doen op de eco-regeling. Daarmee

kunnen ze een extra betaling ontvangen boven op de basispremie.

JOHN BAL, BEDRIJFSADVISEUR ARVALIS, JOHN.BAL@ARVALISZBG.NL

Met de eco-regeling wil de overheid
toekomstbestendig boeren belonen. De bloemstrook is een van de activiteifen waarmee

Om voor de extra premie in aanmer-

fruitfeeltbedrijven punten kunnen scoren

king tfe komen, moet een agrarisch voor de eco-regeling.
ondernemer daarom punten scoren y e X Foto: NFO

op elk van de volgende vijf doe- i e
len: biodiversiteit, bodem en lucht,
klimaat, landschap en water. Deze
punten kan de ondernemer behalen
met bepaalde maatregelen en/of
activiteiten. De eco-regeling is zoals
gezegd een betaling boven op de
basispremie. De ondernemer moet
dus sowieso al voldoen aan de voor-
waarden van de basispremie.
Aanvankelijk konden fruittelers niet
deelnemen aan de eco-regeling.
Maar dankzij de lobby van NFO en
ZLTO is de regeling aangepast, zo-
dat fruittelers nu ook mogelijkheden
hebben om een extra premie fe
behalen boven op de basispremie
van het GLB.

De eco-regeling is een ingewikkeld
systeem. Agrarisch ondernemers
moeten punten verzamelen die een
bepaalde waarde in euro’s verte-
genwoordigen. Op rvo.nl staaf een
simulatietool waarmee u globaal
kunt bekijken of het interessant is om
deel te nemen aan de eco-rege-
ling. De eco-regeling is ook nog niet
helemaal definifief; er kunnen nog

steeds details wijzigen door lobby
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Tabel 1. Punten eco-regeling per doel (2023)

regio 1 (zand/Idss/veen) regio 2 (klei)

Klimaat 1.5 (30%) 1,25 (25%)
Bodem en lucht 0,75 (15%) 1,25 (25%)
Water 0,75 (15%) 0,75 (15%)
Landschap 0.25 (verlaagd) 0,50 (verlaagd)
Biodiversiteit 1,25 (verlaagd) 0,75 (verlaagd)

vanuit de landbouwsector en de
politiek. Pas tijdens het invullen van
de Gecombineerde Opgave tus-
sen 1 maart en 15 mei hoeft u aan
fe geven of u deelneemt aan de
eco-regeling. Aan het eind van het
jaar, in november wordt definitief
bepaald of u heeft voldaan aan de
voorwaarden voor de eco-regeling
en wat de premie is. Hieronder leg-
gen we aan de hand van een fictief,
sterk vereenvoudigd voorbeeld uit
hoe de eco-regeling werkt.

Punten scoren

Om in aanmerking te komen voor
een premie uit de eco-regeling,
moet een bedrijf punten scoren
voor de verschillende doelen. In
fotaal moet een bedrijf ten minste
4,5 punt per hectare scoren (cijfers
2023). Hoe de punten verdeeld
moeten zijn over de verschillende
doelen, staat in tabel 1. Nederland
is daarvoor verdeeld in twee regio’s,
afhankelijk van de grondsoort. Een
bedrijf in regio 1 moet bijvoorbeeld

minimaal 1,5 punt scoren per hecto-
re op het doel klimaat en 0,25 punt
per hectare op het doel landschap.
Een bedrijf in regio 2 moet op deze
doelen ten minste 1,5 respectievelijk
0,50 punt per hectare scoren. De
waardes in de tabel zijn de minima-
le waardes. Een bedrijf moet voor
elk doel het minimale aantal punten
uit de tabel scoren om in aanmer-
king fe komen voor de eco-regeling.
Het is niet mogelijk om te com-
penseren fussen de verschillende
doelen.

Een voorbeeld. Een fruitteeltbedrijf
in regio 2 omvat 20 hectare. Om

in aanmerking te komen voor de
eco-regeling, moet dit bedrijf mini-
maal 25 punten scoren op het doel
klimaat, 25 punten op bodem en
lucht, 15 op water, 10 op landschap
en 15 punten op het doel biodiver-
siteit.

Activiteiten en
maatregelen
Om de punten te kunnen scoren,

Tabel 2. Activiteiten en maatregelen eco-regeling relevant voor fruitteelt (2023)

Klimaat Bodem Water

zijn in totaal 22 eco-activiteiten of
maatregelen bedacht. Daarvan zijn
er 7 relevant voor fruitteeltbedrijven
(zie tabel 2). Per maatregel staat in
de tabel hoeveel punten een bedrijf
ermee kan scoren, verdeeld over de
verschillende doelen.

De eerste activiteit in de tabel, HO5
‘Grasland met kruiden’, geldf ook
voor de grasbanen op fruitteeltbe-
drijven. Minimaal 30 procent van
de grasbanen moet daarvoor voor
25 procent uit kruiden bestaan. In
de praktijk kan dat bijvoorbeeld
betekenen dat een op de drie gras-
banen voor 25 procent uit kruiden
bestaat. Een andere mogelijkheid

is dat een strook tussen de rijspo-
ren in iedere grasbaan bestaat uit
kruiden. Ook stroken die volledig

uit kruiden bestaan - en dus niet
gemengd zijn met gras - fellen mee
voor deze activiteit. Denk hierbij aan
bloemenstroken in het kader van
biodiversiteit en/of sommige certifi-
ceringen. De punten in de tabel gel-
den voor de totale opperviakte van
de percelen. Het is dus niet nodig
om de omvang van de grasbanen
apart op te geven.

Stel dat het eerdergenoemde fruit-
feeltbedrijf van 20 hectare voldoet
aan de voorwaarden van deze
activiteit. Dan scoort dit bedrijf het
volgende aantal punten: klimaat 40
punten, bodem en lucht 80 puntfen,
water 20 punten, landschap 60

Bio- Waarde Waarde

en lucht diversiteit Regio1 Regio 2
HO5 | Grasland met kruiden 2 4 1 3 1 €181 €181
TO1 Biologische bestrijding 0 4 2 1 2 €85 €85
NO1 |Heg, haag, struweel 4 2 0 40 60| €4.221| €4.221
NO2 |Landschaps-element hout 4 2 0 40 60 €0 €0
NO3 | Groene braak 2 4 0 10 40| €2868| €3.961
NO4 | Bufferstrook met kruiden langs bouwland 2 4 4 30 60| €1.026| €1.026

en blijvende teelt

D01 | Biologische teelt 4 4 2 1 2 €200 €200
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punten en biodiversiteit 20 punten.
Met deze maatregel heeft het be-
drijf dus het minimum aantal pun-
ten voor alle doelen al gescoord.

In tabel 2 is ook te zien dat met

een windhaag (NO1 'Heg, haag en
struweel”) veel punten zijn te scoren
voor de doelen landschap en biodi-
versiteit. Bedenk echter wel dat een
elzenhaag gemiddeld één meter
breed is dat er dus fien kilometer
haag nodig is voor 1 hectare.

Ook de activiteit NO2 ‘Landschaps-
elementen hout’ lijkt hoog fe sco-
ren op de doelen landschap en
biodiversiteit. Maar deze activiteit

is alleen van foepassing op losse

of groepjes bomen en houtwallen.
Omdat voor deze landschapsele-
menten een wettelijke instandhou-
dingsplicht geldt, worden wel de
punten gescoord, maar geen waar-
de (euro’s). Beide moeten echter
wel het hele jaar aanwezig zijn om
dat jaar in aanmerking te komen
voor de eco-regeling.

Goud, zilver en brons

In de laatste twee kolommen van
tabel 2 staat per activiteit wat de
waarde ervan is in euro’s per hec-
tare. Die waardes verschillen weer
per regio. Hoe wordt nu bepaald
hoeveel premie een bedrijf ontvangt
uit de eco-regeling? Als eerste wordt
gekeken hoeveel punten een bedrijf
scoort met de verschillende maat-
regelen. We kijken daarvoor naar
het eerdergenoemde bedrijf van

20 hectare in regio 2. Stel nu dat dit
bedrijf voldoet aan de voorwaarden

Tabel 3. Puntenaantal voorbeeldbedrijf

van de activiteiten HO5 "Grasland
met kruiden” en NO1 ‘Heg, haag en
struweel’. De windhagen van dit
bedrijf zijn samen 2 kilometer lang,
ditis 0,2 hectare. In tabel 3 staat
hoeveel punten het voorbeeldbedrijf
scoort.

Wanneer je de fotalen vergelijkt
met de minimale scores uit tabel 1,
wordt duidelijk dat het bedrijf met
deze maatregelen voldoet aan de
voorwaarden voor de eco-regeling.
In de laatste kolom van tabel 2 kan
de ondernemer vervolgens zien wel-
ke waarde in euro’s per hectare hij
met de maatregelen heeft behaald.
Uitgaande van hetzelfde voor-
beeld gaat het om 20 x € 181 plus
0.2x€4.221 =€3.620 + €844,20 =

€ 4.464,20.

Deze waarde wordt omgerekend
naar een bedrag per hectare: in

dit voorbeeld dus € 4.464,20 / 20 =
€ 223,21. Deze uitkomst bepaalt in
welke van de drie categorieén een
bedrijf valt. De drie categorieén zijn
brons (ca. € 60/ha), zilver (€ 100/ha)
en goud (€ 200/ha). De waarden
tfussen haakjes zijn de drempelbe-
dragen om in aanmerking te komen
voor een premie op het niveau

van de betreffende categorie. Het
bedrijf uit het voorbeeld valt dus in
de categorie goud. Het bedrijf ont-
vangt de drempelwaarde die hoort
bij de categorie goud, en dus niet
de waarde die het bedrijf daad-
werkelijk heeft gescoord. Het bedrijf
onfvangt dus 20 x € 200 = € 4.000 in
het kader van de eco-regeling. ®

Bodem Water Land- Bio-

en lucht schap diversiteit

HO5 | Grasland met kruiden 40 80 20 60 20
NO1 | Heg. haag, struweel 0.8 0.4 0 8 12
Totaal 40,8 80,4 20 68 32

Nodig (zie tabel 1) 25 25 15 10 15

fruitteelt 1-2023
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ONDERZOEK

Foto: Gerjan Brouwer

Perengaimug
niet voor één gat

fe vangen

Perengalmug is in de biologische perenteelt een van de belangrijkste plagen.

Wegplukken en afvoeren van ‘dikkoppen’ kan heel effectief zijn, maar is erg arbeidsintensief.

PETRA KOSTER, PKOSTER@NFOFRUIT.NL

De perengalmug overwintert in de bodem van
de boomgaard en komt in het vroege voorjaar
als pop naar boven. De muggen paren kort
daarop, waarna de vrouwtjes eitjes in de jonge
peertjes leggen. De larven die daar uitkomen,
veroorzaken de zogenoemde dikkopjes. Als de
vruchtjes op de grond vallen, kan de cyclus zich
herhalen.

Binnen het Europees Biofruitnet zijn in 2021 en
2022 in Nederland, Belgié, Duitsland, ltalié en
het Verenigd Koninkrijk de mogelijkheden van
feromoonvallen onderzocht. Allereerst is geke-
ken welke feromonen geschikt zijn om perengal-
mug aan fe trekken. Zes feromonen en meng-
sels zijn getest, waarvan de beste is gebruikt in
de proeven.

In Nederland zijn op vier biologische bedrijven
feromoonvallen opgehangen om de vlucht-
piek van de perengalmug vast te stellen. De
vallen zijn daartoe vlak boven de grond aan de
druppelleidingen opgehangen. De piek van de
vlucht van de perengalmug viel in 2022 fussen
22 en 27 maart. Conference was op dat moment
in het stadium muizenoor/witte knop. "De piek
blijkt veel vroeger te vallen dan men vaak denkt
en opvallend: de piek was overal op nagenoeg
hetzelfde fijdstip. In Belgié was er een piek op
24 maart. Zelfs in ltalié viel de piek op hetzelfde
moment, alleen komt daar soms ook nog een
tweede vlucht voor”, vertelt Gerjan Brouwer.
Ook zijn de mogelijkheden van het wegvangen
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van perengalmuggen onderzocht in Nederland,
Belgié en Italié. Daarbij is gewerkt met 100 delta-
vallen per hectare. Zowel in 2021 als in 2022 was
er geen meetbaar effect van het wegvangen
van de muggen, ondanks dat deze in grote aan-
fallen gevangen werden. De populatie muggen
blijkt immens op de percelen waar het insect
aanwezig is.

Wegvangen

Ondanks dat het onderzoek vooralsnog geen
effectieve bestrijdingsmethode heeft opgele-
verd, zijn er wel voldoende aanknopingspunten
om hier gericht aan verder te werken. Zo kan
met het juiste feromoon nu wel de piek van de
vlucht worden vastgesteld. Om de piek ook te
kunnen voorspellen, zal verder onderzocht wor-
den of bijvoorbeeld gewerkt kan worden met
een femperatuursom. Of daarbij de lucht- of
bodemtemperatuur leidend is moet nog worden
bekeken. "Bij appelzaagwesp kan met de lucht-
femperatuur vanaf 1 maart redelijk goed de piek
voorspeld worden. Daar werken lijmbanden heel
goed bij het wegvangen. Misschien dat we bij de
perengalmug de oplossing ook in deze richting
moeten zoeken’, aldus Brouwer. Naast het weg-
vangen bieden gewasbeschermingsmiddelen
mogelijk ook een oplossing. Zo claimt de fabri-
kant van Flipper ook een werking op perengal-
mug. Mogelijk geldt dit ook voor Raptol, hoewel
dit middel hiervoor geen toelating heeft. ®

WERKWIJZER

Grooftfruit

Perensnoei

Foto: NFO

Allereerst de beste wensen voor het nieuwe teeltjaar!
Aan het begin een nieuw teeltseizoen, heeft u mis-
schien wel een lijstjie met goede voornemens. Een
uniformere groeibalans, een hoger percentage klas-
se |, of op tijd klaar zijn met de winfersnoei.

Wilt u ongeveer begin maart klaar zijn met de pe-
rensnoei, dan kunt u vrij eenvoudig uitfrekenen hoe-
veel uren u nog moet snoeien. Schakel tijdig extra
personeel in, zodat u niet meer volop peren hoeft te
snoeien als de knoppen al ver uitlopen.

Bij de teelt van peren krijgen we te maken met minder
inzet van chemie. Hier kunt u in de snoei alvast op
voorsorteren door te zorgen voor voldoende ruimfe in
het frame. Daarmee kunt u chemie efficiénter toepas-
sen en droogt het blad sneller op. Bij de bestrijding

van perenbladvlo bleek dat door veel lagen hout
meer haarden ontstaan. Veelal gaat het daarbij

om meer onderbelichte knoppen met een mindere
vruchtkwaliteit. Peren felen is zorgen voor voldoende
licht in de boom om sterke bloemknoppen te krijgen.
In een jaar met veel bloemknoppen zoals nu, is het
goed mogelijk om wat meer fe letten op de opbouw
en hoogte van de boom zonder dat u te veel aan
productie verliest. Wees kritisch op de hoogte van
de boom op basis van rijafstand en ondersteuning.
Snoei als eerste de percelen waar u de meeste reac-
fie wilt realiseren op de snoei. Hoe eerder gesnoeid,
hoe sterker immers de reactie op de snoeiwonden.

JORIS WISSE
CENTRALE ADVIESDIENST FRUITTEELT
JCWISSE@CAF.NL

Toelating Belanty

Afgelopen november heeft het Ctgb besloten Belanty
foe te laten en inmiddels is het efiket gepubliceerd.
Belanty is een nieuwe fungicide op basis van mefen-
frifuconazool en wordt gezien als een nieuwe EBR,
min of meer de tegenhanger van Score en Folicur.
Toelatingshouder BASF heeft goede onderzoekser-
varingen opgedaan in de bestrijding van schurft en
stemphylium. Daarnaast staat ook de inzet op echte
meeldauw op het etiket. Het maximaal aantal toepas-
singen per 12 maanden is afhankelijk van de dose-
ring: bij 2 liter per hectare maximaal 2 toepassingen;
bij 2,3 liter per hectare is maximaal 1 foepassing mo-
gelijk. In grondwaterbeschermingsgebieden is maxi-
maal 1 toepassing toegestaan. Belanty mag ook voor
1 mei ingezet worden; wel moet dan gebruikgemaakt
worden van een minimale driffreducerende techniek
van 99%. Vanaf 1 mei geldt een minimale driftfreduce-
rende techniek van 95%. De veiligheidstermijn betreft
28 dagen en er zijn richting 100 dagen nodig voor 0
residu bij de oogst. Belanty is een welkome aanvulling
in het middelenpakket. Kansen liggen er voornamelijk
in de bestrijding van schurft en stemphylium, maar er
wordt ook onderzoek gedaan naar andere toepassin-
gen.

FERDY TOLHOEK

CENTRALE ADVIESDIENST FRUITTEELT
FTOLHOEK@CAF.NL

fruitteelt 1-2023

25



WERKWIJZER

Klein- en steenfruit

Bodemherbiciden

Gebruik van bodemherbiciden tijdens de winter-
maanden zorgt voor een langdurig onkruidvrije
zwartstrook. Het beschikbare middelenpakket tijdens
het groeiseizoen is beperkt, waardoor de inzet van
bodemherbiciden voordelen biedt. Bodemherbiciden
werken vooral op kiemende onkruiden. Optimaal voor
de duurwerking is een behandeling op een koudere
bodem, globaal onder 10 °C. Ook een onbegroeide,
vochtige en gesloten zwartstrook tijdens toepassing
zal het uiteindelijke resultaat verbeteren. Bij veel on-
kruid is het aan te raden om een contactherbicide

in te zetten. Let erop dat deze winter van een aantal
merken glyfosaat de foelating als strokenbehandeling
onder grooffruit (incl. steenvruchten) verloopt.

Het mengen van bodemherbiciden geeft een brede-
re werking. Kerb Flo of Setanta flo, beide op basis van
propyzamide bestrijden ook grassen, inclusief straat-
gras. Bij houtig kleinfruit en steenfruit kunt u AZ 500 op
basis van isoxaben toevoegen. Een latere (gespreide)
foepassing met AZ is eventueel mogelijk. In steenfruit
kan ook met Wing P gecombineerd worden. Dit mid-
del bevat dimethenamide-P en pendimethalin.
Devrinol 45 SC op basis van napropamide is toege-
laten in steenvruchten, bessen, braam- en framboos-
achtigen. In houtig kleinfruit mag het echter alleen
tfoegepast worden indien er geen permanente gras-
stroken tussen de teeltrijen aanwezig zijn. Dit geldt
ook bij de toepassing van Wing P onder houtig klein-

26 fruitteelt 1-2023

fruit. Een vochtige bodem en enige neerslag na de
foepassing van bodemherbiciden versterkt de duur-
werking. Eventueel kunt u bodemherbiciden toepas-
sen over een licht bevroren, niet besneeuwde boven-
grond. Voor een optimale duurwerking de bovenste
grondlaag na foepassing wel gesloten houden, de
zwartstrook dus niet poetsen.

Aandachtspunten

Pas bodemherbiciden niet toe onder jonge, pas
geplante bomen of struiken. Raak geen gewas, op-
slag of verse snoeiwonden en pas (vooral op lichtere
gronden) niet toe kort voor veel neerslag.

Door een hechter toe te voegen (zoals Grounded)
blijft de actieve stof langer in de bovengrond aanwe-
zig met als gevolg een betere effectiviteit, een hogere
gewasveiligheid en minder uitspoeling.

Pas deze producten toe met voldoende water (mini-
maal 300-400 liter per ha) op een vochtige, aaneen-
gesloten bodem. De werking op bijvoorbeeld een
laag compost (hoger gehalte organische stof) of op
veel afgevallen blad kan tegenvallen.
Bodembherbiciden worden afgebroken door bodemle-
ven en UV. De duurwerking op kiemende onkruiden is
opfimaal bij een lage bodemtemperatuur gedurende
de wintermaanden.

HEINO VAN DOORNSPEEK
VLAMINGS BV
HEINO.VAN.DOORNSPEEK@VLAMINGS.NL

®
NFO AGENDA |

NFO

Zeeuwse Fruitteeltdag

donderdag 26 januari

Grootschalige vakbeurs voor de professionele fruitteler, georganiseerd door de NFO en
NFO-Kring Zuid(west). Meer informatie over standhouders, etfc. vindt u in de Special van
Fruitteelt, die verschijnt op 20 januari.

Locatie: Zeelandhallen in Goes

Aanvang: 13.00 uur, eindtijd 21.30 uur

MIDDEN-NEDERLAND

Regio Zuidwest-Gelderland

woensdag 18 januari

Bezoek aan de Centrale Regie Kamer van Waterschap Rivierenland en uitleg over het
wateraanvoermodel Tielerwaard.

Locatie: Waterschap Rivierenland, De Blombogerd 1, Tiel

Aanvang: 19.30 uur, eindtijd 22.30 uur

KRING ZUID(WEST)

woensdag 11 januari

Bijeenkomst ‘Bedrijfsovername in de fruitteelt’, m.m.v. Veronique Verdurmen-Serrarens
(ZLTO), Henk Verheuvel (Accon) en Marin de Feijter (Rabobank).

Vragen die aan bod komen, zijn bijvoorbeeld: Voor welke samenwerkingsvorm kies je?,
Wat is het bedrijf waard? en Hoe ziet de oude dag voor ouders eruit?

Aanmelden voor deze bijeenkomst is verplicht, zie nfofruit.nl.

Locatie: De Vroone, C.D. Vereekestraat 74, Kapelle

Aanvang: 19.30 uur, eindtijd 22.00 uur

Het complete agenda-overzicht op eenrij? Zie de Agenda op nfofruit.nl.

BERICHTEN AANLEVEREN

Agendaberichten en Vangbandjes kunt u aanleveren met behulp van de speciale
formulieren op nfofruit.nl (onder kopje Agenda of Vangbandje). Berichten kunt u
aanleveren tot en met de vrijdag voordat de volgende Fruitteelt verschijnt.

De Agendaberichten komen ook binnen twee werkdagen op nfofruit.nl.

Voor vragen over vermelding in de NFO-nieuwsbrief kunt u de redactie mailen via

fruitteelt@nfofruit.nl.

colofon

Fruitteelt is het verenigingsorgaan van

de Nederlandse Fruittelers Organisatie.
Abonnementen zijn alleen fe verkrijgen door
leden van de organisatie.

Opzegging: schriftelijk, minstens drie maanden
voor het einde van het kalenderjaar. Wijziging
bedrijfsgegevens: schriftelijk fot 1 januari.

Adresgegevens

Louis Pasteurlaan 6, 2719 EE Zoetermeer
Telefoon: (079) 368 13 00,

E-mail NFO-secretariaat en
ledenadministratie: info@nfofruit.nl,

E-mail redactie: fruitteelt@nfofruit.nl
Website: www.nfofruit.nl,

IBAN NL33 RABO 0200 3013 57

Redactiecommissie

M. André de la Porte (voorzitter), M. Gerritsen,
D. van Hees, M. Huijsmans,

H. Nooteboom, C. Uijttewaal en

R. van 't Westeinde

Redactie

Peter Baltus (hoofdredacteur)
Caroline van Assche (codrdinator)
Petra Koster en Ank van Lier

Eindredactie
Marijke van Ewijk
www.vanewijkschrijft.nl

Vormgeving
Richard van Rheenen, Grafisch!OK
info@grafisch-ok.nl

Drukkerij
Impressed print & sign, Pijnacker

Advertentie-acquisitie

Bureau Van Vliet, Luciéne Paap

Wateringweg 129, 2031 EG Haarlem
|.paap@bureauvanvliet.com

Telefoon: (023) 571 47 45, Fax: (023) 571 76 80

Uitgever en auteurs verklaren dat Fruitteelt

op zorgvuldige wijze en naar beste weten is
samengesteld en aanvaarden dan ook geen
enkele aansprakelijkheid voor schade, van welke
aard ook, welke het gevolg is van handelingen
en/of beslissingen die gebaseerd zijn op
bedoelde informatie.

Gebruikers van Fruitteelt wordt met nadruk
aangeraden deze informatie niet geisoleerd te
gebruiken, maar af te gaan op hun professionele
kennis en ervaring. Niets uit deze uitgave

mag op enige wijze worden verveelvoudigd,
opgeslagen in een geautomatiseerd
gegevensbestand, of openbaar gemaakt zonder
voorafgaande schriftelijke foestemming van de
uitgever.
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