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Voor meer informatie kunt u bellen,
appen of mailen naar:

Henk van Damme: 06 517 131 97
Rogier van Damme: 06 224 984 08
info@vandammefruit.nl

Fruitbedrijf vof Van Damme Nisse

U onderneemt, OFH verzekert

Gebr. Weststrate B.V. is actief op het gebied van ver-

Met de brede weersverzekering van OFH kunt u koop, verhuur en reparatie van landbouw- en bouwma-

zorgeloos ondernemen. Als door extreme weers- chines en machines voor tuin- en park en voor het

omstandigheden uw oogst is beschadigd, zorgen intern transport. Wij zijn dealer van diverse toonaange-
- g dat d h g d dtg Ql d vende merken als New Holland, Dewulf, Kubota,

WI) ervoor da e SChade goed wordt geregeid. Toyota en Toro.

Daarom zijn wij al sinds 1953 de grootste verzeke-

. . We zijn op zoek naar een
raar voor fruittelers in Nederland en Belgié. in op

ACTIEVE VERKOOPADVISEUR

d7 /BEAO é%,; ;ag (FRUITTEELT)MACHINES
ﬁﬁﬁifil'liifliﬂff’m @‘E"::L J voor de verkoop van de machines voor de fruit-

teelt en de professionele groenvoorziening. T ’ r

Postbus 397, 2700 AJ Zoetermeer (NL) +31 (0)79 368 13 33 info@ofh.nl Zit verkopen je in het bloed, heb je affini-
teit met de landbouw en heb je HBO A @ .

werk- en denkniveau? Dan zijn wij op
zoek naar jou!

Westtec Inovations
Zmy dat machine voor de winfer pem’o&/e

Interesse? Kijk dan op www.gebrweststrate.nl/vacatures
of nem contact op met Arjan Weststrate, telefoon: 06-46 32
20 64. Je sollicitatiebrief en CV kun je sturen naar Arjan
Weststrate via awest@gebrweststrate.nl of via onderstaand

op '3'cﬁe:ﬂp " staam. adres.

GEBR. WESTSTRATE B.V.
| Wesstec Tracksystems De Puyeweg 1 GEBR
Maximale grip, 4463 NA Goes WESTSTRATEsY
minimale insporing. S
info@gebrweststrate.nl gebrweststrate.nl

Aquisitie naar aanleiding van deze vacature wordt niet op prijs gesteld.

Flexotrac .i Meer dan 20 jaar ervaring Binnen 24 uur reactie .i
Rupshoogwerkers @) Direct leverbaar (eigen magazijn) Veilig betalen g
-

Veiligheid op hoogte 38
bij het openen en
sluiten van uw
hagelnetten, snoeien
en oogsten.

‘.i Bekwame vakmensen

Westtec Innovations B.V.

WESTTEC oesuists *TracPart?
\ V¥V VvV 4 Partz to get you back on trac

INNOVATIONS
- -

Koop uw mini tractor onderdelen online bij www.tracpartz.nl




6 welkom bij de
ledenconsultatie!

De NFO bestaat 125 jaar en daar
komen ongetwijfeld nog vele
jaren bij. Maar de NFO wil wel de
juiste dingen blijven doen én op
een goede manier. Daarover wil
de NFO nu in gesprek gaan met
haar leden.

N
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16 onderhandelen
loont!

De manier waarop je energie
inkoopt en eventueel feruglevert
aan het net, bepalen mede de

hoogte van de energierekening.
Welke invloed heb je daar als
ondernemer op? Kees van Hom
(DLV Advies) legt het uit.

Verder in dit nummer

22 Betere kwaliteit
met minder
energiekosten

Van alle activiteiten op een

fruitbedrijf, kost het bewaren

van fruit de meeste energie.

Bij energiebesparing richt de
aandacht zich daarom vooral
op de bewaartechniek. Uit angst
voor kwaliteitsverlies bemerken
we echter veel weerstand tegen
alternatieve instellingen met een
lager energieverbruik.

27 Agenda

4 Fruitteelt Kort
8 Hardfruit in de spotlights

10 Marktzicht

12 Subsidies om een fruitbedrijf te verduurzamen

14 Stilte in de boomgaard

15 Column en berichten NFO

19 Een tijdrovende vragenlijst, die ook kan
inspireren

20 Al met al valt het niet fegen
25 Werkwijzer: Grooftfruit; Klein- en steenfruit
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FRUITTEELT KORT

| Volledig elektrische |
. Keestrack |

| Wie volledig elektrisch wil rijden in de boomgaard heeft |
nog niet zoveel te kiezen bij de aanschaf van een trek-

| ker. Keestrack levert een volledig elekirische trekker die

| gebruikt kan worden voor alle boomgaardwerkzaamhe- |
den. De Belgische fabrikant nam in 2021 de productie

| van Rigitrac over en ontwikkelde het prototype van deze |
elektrische fruitteelttrekker verder door. Onder het merk

w | Keestrack rijden er in Zwitserland en Duitsland inmiddels |
Tijdens de Fruitigste \, een aantal elektrische fruitteelttrekkers in de prakfijk.
Hardfruitdagenopenden 28 / | Keestrack is een Belgisch familiebedrijf dat wereldwijd elek- |
fruitteeltbedrijven weer hun deuren voor | frisch aangedreven shredders, puinbrekers en -zeven levert.
bezoekers. Met de overname van Rigitrac heeft Keestrack nu ook een

Foto: FRUITVOORUIT.NL | serie elektrische landbouwtrekkers in het assortiment, vari- |
erend in buitenbreedte van
| 1.30mtot 1,73 m.
"Het voordeel is dat deze
SChOOﬂ Erf' | trekker geheel ontworpen
| is als elektrische trekker,
dus alle onderdelen zijn
| van begin af aan met de

Fruittelers in Noord-Nederland en Utrecht, bijpassende componenten

de Betuwe en Zuidwest-Nederland kunnen | opgebouwd. Dat maakt

dit najaar deelnemen aan het studiepro- deze trekker energiezuiniger

gramma ‘Schoon Erf, Schone Sloot". Dit pro- | dan een bestaand model

gramma bestaat uit drie bijeenkomsten die | dat is omgebouwd”, vertelt

worden gehouden op een voorbeeldbedrijf Maarten van de Ven van

in de regio of bij een van de deelnemers. Tus- | Keestrack. Het type Ble heeft een vermogen van 54 kW, |
sen de eerste en de tweede bijeenkomst ga wat overeenkomt met 65 & 70 pK. Helemaal vergelijkbaar

je samen met een adviseur op jouw bedrijf | is dat niet vertelt Van de Ven, omdat de elektrische frekker
de erfemissierisico’s €n de mogelijke oplos- | een totaal ander koppel en andere krachten heeft dan |
singen in kaart brengen. Meer informatie is te een brandstofaangedreven frekker.

vinden in de Agenda op nfofruit.nl. | Met de Keestrack Ble kan 4,5 tot 5,5 uur worden gewerkt
‘Schoon erf, Schone sloot” is onderdeel van op een volle accu. Het gaat dan om werkzaamheden als
het praktijkprogramma *‘Weerbaarheid in de | maaien en snipperen, die relatief veel vermogen vragen. |
prakfijk’. In drie kwartier tijd kan de accu voor 80% opgeladen

| worden. Aan de trekker kunnen alle bestaande werktuigen |
worden gekoppeld. De hydrauliek, aftakas en vanghaken

| zijn hetzelfde als bij een reguliere trekker. |

| Vooralsnog is de Keestrack Ble met € 195.000 nog fors |
duurder dan een reguliere trekker. Met brandstofbesparing

| en besparing op onderhoud moet de meerprijs worden |
terugverdiend. "We hebben uitgerekend dat de meerprijs

| binnen vijf & zes jaar kan worden terugverdiend. En je

| moet dit natuurlijk ook graag willen met het oog op ver- |
duurzaming”, aldus Van de Ven.
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Enorme
aantallen
Aziatische
hoornaars

Dit jaar zijn er al 233 nesten van de
Aziatische hoornaar in ons land
waargenomen. Dit aantal is nog
nooit zo groot geweest. Per nest
vliegen in het najaar 50 tot 500
koninginnen uit die in het volgen-
de jaar een nieuw nest kunnen
vestigen. De verwachting is dat

er komend joar een exponentiéle
toename zal zijn van het aantal
Aziatische hoornaars.

Het is cruciaal om nu nog zoveel
mogelijk nesten te bestrijden om fe
voorkomen dat jonge koninginnen
uitvliegen. Ook u als fruitteler kan
daaraan bijdragen door het te
melden als u een nest tegenkomt.
Als u een Aziatische hoornaar ziet,
meld dit dan via waarneming.nl/
go/vespa-velutina/. Meer informao-
fie vindt u op nvwa.nl/onderwer-
pen/aziatische-hoornaar.

PETRA KOSTER, PKOSTER@NFOFRUIT.NL

Kwaliteitsinschatting
bij inslag

Foto: WUR
Een onderzoeksteam '
van WUR heeft tijdens
de oogst samen met
Bodata, Vertigo en
Agromanager metin-
gen op fruitbedrijven
uitgevoerd met als
doel vooér bewaring
een zo goed mogelij-
ke inschatting van de
kwaliteit te maken. Per
partij Conference zijn
20 voorraadkisten ge-
fotografeerd, gemeten
en bemonsterd. Alle monsters zijn meegenomen naar Proeftuin
Randwijk voor bewaring. Na bewaring wordt gekeken in hoeverre
de kwaliteit te voorspellen was met deze extra verzamelde data.
Het onderzoek is onderdeel van het project the Next Fruit 4.0.

De resultaten van het bewaaronderzoek kunt u in 2024 verwach-
ten. De verwachting is dat de beeldverwerking en de koppeling
met Agromanager, na het doorlopen van een testfase, binnenkort
operationeel is.

AN
g |} TOPSECTOR

N THISGECAT 0 T GANGHTERIALE

Geld verdienen met

Een aanzienlijk deel van de agrarisch
ondernemers is niet goed op de hoog-
te van de financiéle kansen bij de
productie van duurzame energie.
Uit onderzoek door NLGroen (een
activiteit van o.a. LTO Bedrijven)
blijkt dat slechts 16% van de
ondervraagden weet wat een
Garantie van Oorsprong (GvO) is
en slechts 11% is bekend met de
term ‘groencertificaat’ (een ander
woord voor GvO). Opmerkelijk ge-
noeg wekt 76% van de ondervraagden

groene stfroom op. Ook hebben ondernemers

geen idee wat een GvO waard is.

Het systeem van GvO's is bedoeld om de groei van
duurzame energie te stimuleren. Het zijn digitale cer-
fificaten die bewijzen dat een bepaalde hoeveelheid

elekfriciteit is opgewekt uit hernieuwbare
energiebronnen zoals zonne-ener-
gie, windenergie of biomassa. Elke
keer dat een ondernemer één
megawattuur (MWh) duurzame
energie produceert en in het
elektriciteitsnetwerk injecteert,
wordt er &én GvO gegenereerd.
Deze certificaten worden vervol-
gens verhandeld op de markt. Dit
zou investeringen in hernieuwbare
energiebronnen aan moeten moedi-
gen, aangezien het financiéle voordelen
biedt voor producenten van groene stroom.
Eén GvO is op dit moment € 8 & € 10 waard. Agrarisch
ondernemers zouden meer kunnen profiteren van de
energietransitie, aldus NLGroen.
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NFO

Welkom bij de
ledenconsuliatiel

De NFO bestaat 125 jaar en daar komen ongetwijfeld nog vele jaren bij. Maar de NFO wil de

juiste dingen blijven doen én op een goede manier. Daarover wil de NFO nu in gesprek gaan

met haar leden. Fruitteelt vroeg drie NFO-prominenten naar het waarom en hoe.

YVONNE VAN LEEUWEN, YVLEEUWEN@NFOFRUIT.NL

Wat verwachten jullie van de ledenbijeenkomsten?
Ron Mulders: "De eerste twee bijeenkomsten waren heel
levendig en verrassend. De leden die aanwezig waren,
zorgden voor voldoende input en ja... die verraste ons
wel. Zo hadden enkele leden best kritische opmerkin-
gen bij de manier waarop we communiceren. Nog veel
te vroeg om conclusies te trekken, want er komen nog
verschillende bijeenkomsten aan. Ik hoop dat die bij-
eenkomsten net zo levendig en verrassend zijn.”

Marc André de la Porte: “We vinden het belangrijk dat
onze leden aangeven wat ze van ons verwachten maar
ook: wat ze daarvoor willen betalen. Voor niets gaat de
zon op immers. Het zou mij niet verbazen dat onze leden
meer inspanningen van ons verwachten op het gebied
van gewasbescherming. Maar... hoe dan? Het wordt
lastiger om vrijstellingen te krijgen. Waarschijnlijk zullen
we zelf dus meer onderzoek moeten laten doen. Dat is
bepaald niet gratis.”

Siep Koning: “We willen weten of we als NFO nog op

de juiste koers liggen. Vandaar de vraag om input

van onze leden. Ik verwacht dat de bijeenkomsten ons
handvatten bieden om onze agenda aan fe scher-
pen en een goed beeld fe krijgen wat nodig is om die
agenda uif fe voeren. Wat kan de NFO zelf en waarvoor
hebben we partners nodig?”

Waarom moeten leden naar die bijeenkomsten komen?
Marc André de la Porte: "Onze leden staan voor forse
uitdagingen, daar zijn we het allemaal over eens. Som-
mige uitdagingen moet een lid zelf oppakken, maar
andere uitdagingen kun je het beste samen oppakken.
Daarvoor ben je een vereniging. Als je het belangrijk
vindt daf je vereniging goed functioneert, dan moeft je

fruitteelt 20-2023

ook aangeven wat je van je vereniging verwacht. Door
te komen, kun je zelf meedenken over de agenda van
de vereniging.”

Waarom houden jullie ook nog een enquéte?

Ron Mulders: "Daar kan ik kort over zijn. Als iemand niet
op de bijeenkomsten aanwezig kan zijn, wil dat nog niet
zeggen dat hij of zij geen mening heeft over wat wij voor
hem of haar moefen doen. Die mening willen we horen.
Of lezen...”

Ron Mulders: 'De bijeenkomsten leveren vast en zeker

zinvolle inzichten op.’ Foto’s: René Faas




Marc André de la Porte: 'lk wil van de leden horen

wat ze van ons verwachten.’

Wat gaan jullie doen met de resultaten?

Ron Mulders: "We gaan eerst alle resultaten goed op
een rij zetten. Zo krijgen we een beeld van wat onze
leden willen. En dan kan het spannend worden. Als al
onze leden hetzelfde wensen, is dat gemakkelijker in te
vullen dan wanneer elk lid iefs anders wenst. Daarna
gaan we bekijken hoe we al die wensen kunnen vervul-
len. Ik verwacht dat we daarna wel wat keuzes moeten
maken. Dat zullen we dan uiteraard doen en dat zullen
we uiteraard aan alle leden vertellen.”

Verwacht je veranderingen in je organisatie?

Siep Koning: "De wereld verandert en onze sector staat
voor grotfe uitdagingen. De verwachtingen van onze
leden veranderen ook. We zullen daar op als NFO en
werkorganisatie op in moeten spelen. Ik verwacht dat
daarvoor ook aanpassingen in de werkorganisatie met
zich meebrengt.”

Heb je al een beeld van die veranderingen?

Siep Koning: "Het is nu niet het moment om daarop
vooruit te lopen. Ik sluit niet uit dat we meer focus moe-
tfen aanbrengen en scherpere keuzes moeten maken
in wat we wel en niet oppakken. [k merk ook dat het in
overleg met politiek en maatschappij steeds minder
gaat om de inhoud en steeds meer om de emotie en
de verpakking. Daar zullen we meer op moeten inspe-
len.”

Hebben jullie zin in de bijeenkomsten?

Ron Mulders: "Ik ben voorzitter van de NFO geworden
omdat ik het leuk om voor telers fe werken. Om goed fe
kunnen functioneren moet ik wel weten wat onze leden
willen. Natuurlijk praat ik best vaak met onze leden,
maar dat is zelden heel gestructureerd. Het mooie van
deze bijeenkomsten is dat onze leden min of meer ge-
structureerd worden bevraagd. Dat levert vast en zeker
zinvolle inzichten op.”

Siep Koning: “Juist in deze uitdagende tijd moet je als
NFO en leden dicht bij elkaar blijven over de keuzes die
gemaakt moeten worden. Het is daarom goed dat we
die ledenbijeenkomsten nu heel systematisch aanpak-
ken. Ik ben heel benieuwd naar de resultaten en sluit
aan bij wat Ron en Marc eerder zeiden: kom, denk en
praat meel”

Marc André de la Porte: “Als teler weet ik uiteraard waar
ik tegenaanloop. Ik spreek ook regelmatig collega’s en
weet ook waar zij tegenaanlopen. Dat geeft beslist een
gevoel. Maar toch vind ik het belangrijk om van zoveel
mogelijk leden te horen wat ze van ons verwachten.
Daarom hoop ik ook dat zoveel mogelijk telers de bij-
eenkomsten bezoeken.” ®

Siep Koning: 'Kom, denk en praat mee!’

fruitteelt 20-2023
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DE FRUITIGSTE

Hardfruit

IN de spotlights

De jaarlijkse De Fruitigste Dagen zorgen voor veel aandacht voor de fruitsector. Tijdens de

Fruitigste Hardfruitdagen - afgelopen vier weekenden - openden 28 fruitteeltbedrijven verdeeld

over Nederland hun deuren voor bezoekers.

LILY VAN LAVIEREN, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

Afgelopen september was het weer zover:

De Fruitigste Hardfruitdagen. Consumenten
kunnen tijdens De Fruitigste Hardfruitdagen
een kijkje nemen op een fruitteeltbedrijf in
de buurt. In samenwerking met De Fruitigste
verzorgen fruittelers een (fr)uitje voor ieder-
een waarbij proeven, ervaren en onfdekken
centraal staan. Elk bedrijf organiseert daarbij
zijn eigen activiteiten, zoals een rondrit met
de pluktrein of een roofvogelshow. Vanzelf-
sprekend staat de oogst van het hardfruit
fijdens deze dagen in het middelpunt van de
belangstelling. Met de laarzen aan struinden
kinderen, ouders en grootouders door de
boomgaarden op zoek naar hun favoriete
appel of peer.

Een Kkijkje bij de teler

Ambassadeur Nina Wind ging langs bij Fruit-
bedrijf Theunissen & Peters in Horssen, Gelder-
land. "Natuurlijk mocht iedereen appels en
peren plukken op het bedrijf. Dat gebeurde
dan ook volop, van jong fot oud. Na het pluk-
ken kon je genieten van een glas appelsap
van eigen appels. De kinderen konden zich
vermaken met kleuren en knutselen met al het
De Fruitigste-materiaal, wat de telers ontvin-
gen van de organisatie. In de boerderijwinkel
werden allerlei eigen en streekproducten ver-
kocht. Het was mooi om te zien hoe alle leeftij-
den zich konden vermaken en meer te weten
kwamen over het Nederlandse fruit!” @

8 fruitteelt 20-2023

TELERS BEDANKT!

FRUITVOORUIT.NL bedankt de fruitteeltbedrijven voor hun
deelname. Samen is er een prachtig visitekaartje voor de

fruitteeltsector neergezet.

* De Luingahof

* Plattelandswinkel De Haarse Gaard

* Fruitbedrijf den Haan

* Boerderij de Kikkershoek

* Vink Fruitboerderij

* De Molengraafse Hoeve

* Boerderij Nieuw Slagmaat

* Landwinkel Oude Stoof

* De Fruitgaard

* Cultura Fruit

* Cadzand Fruit

* Fruithal Smits

* Fruit & Zo

* Boerderijwinkel de Geer

* Fruitteeltbedrijf Vereecken

* Hoeve Kakelbont

* MTS FGW van Schip en AEJM van Schip-Smeenk
* Fruitteeltbedrijf Schorre

* Landwinkel Bischoff

* Landwinkel Weststrate / Fruitteeltbedrijf Weststrate
* Fruittuin Verbeek

* Verhage Fruit

* ARDI-Fruit

* Theunissen & Peters

* Maatschap van Overloop en boerderijwinkel Puur
* Landwinkel Ol Diek




T

| SR
DE FRUITIGSTE
HARDFRUITDAGEN

FRUITVOORUIT.NL geeft met De
Fruitigste Hardfruitdagen een
prachtig visitekaartje af voor de
fruitsector. Bezoekers komen alles
te weten over fruit en zien met
eigen ogen hoe fruittelers alles in
het werk stellen om een gezond,
veilig en superlekker product fe
maken. De Fruitigste Hardfruitda-
gen vonden plaats op 16, 17, 23,
24, 30 september en 1 oktober.

£7 &
fard

=DE FRUTIGSTE = .2 FRUITVOORUIT.NL
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MARKTZICHT

— — — — — — — — — — — — — —

Het plukt niet overal mee

Tijdens de pluk is al wel duidelijk geworden dat de perenproductie op
| veel percelen niet meevalt. Dat valt dan vooral op aan het begin van |
de pluk. Later in de pluk zijn de peren nog wat gegroeid en valt het ver-
geleken met het begin weer enigszins mee. Dat was althans het beeld
| bij Conference, maar bij Doyenné du Comice valt het uiteindelijk niet |
mee met producties die 20 procent lager liggen dan geraamd. Vaak
| ligt dat aan de maat, terwijl Gieser Wildeman daarentegen opvallend |
grof is dit jaar. Dat biedt dan wellicht de mogelijkheid dit ras te plukken
l bij minder gunstige weersomstandigheden en als er minder kans is
| op vegen en strepen, de Beurré Alexander Lucas in te gaan. De vraag |
daarnaar blijft opvallend goed. Kopers uit Oost-Europa kopen graag
| in of na de oogst inclusief bewaring. Bij de appels plukt Elstar net als |
Conference niet mee, eveneens doordat de maat achter blijft. Bij Jona-
l gold ontwikkelt zich vraag naar Jonagored en Red Prince en de goed
| gebloste mutanten. Dit is dan wel voor levering op fermijn. Ook bij an-
dere rassen is de markt levendig. Zo is Golden Delicious vanaf het hout
| verkocht en komt de daghandel van Rode Boskoop op gang. Daarvan |
is bij de houtverkoop nauwelijks positie ingenomen, wat de handel AI Ie

| meteen vanaf de oogst stimuleer |
* fle cogetsimuieert aardappels

EMANUEL SLUIS |

SERVICE2FRUIT Plus schakelt met onbewerkte
l M.M.V. ANTON OOSTVEEN l aardappels in stappen over
( J op een biologisch aanbod. Als
sy eerste zijn alle kiloverpakkingen

van biologische herkomst. Later

concurrentie VOOr b'O volgen de verpakkingen met

drie en vijf kilo. Daarbij zegt Plus

Biologische producten ondervinden in Belgié toenemende mate concur- de meerkosten zelf voor haar re-
rentie van andere labels voor duurzaamheid en gezondheid. Dat is een kening te nemen. De winkelprijs
van de redenen voor de licht dalende consumptie, zo meldt de Neder- voor een kilo biologische aard-
landse Landbouwraad aan de hand van Belgische onderzoekers. Dat appelen bedraagt € 1,69. Plus
gemiddelde verhult verschillen tussen de drie federale delen van Belgié. hanteert doarmee de strategie
In Wallonié en Brussel staan ze onder druk, maar daarentegen zijn ze in om een product in een keer om
Vlaanderen verder foegenomen. De gemiddelde lichte afname volgt op te stellen, zoals ook is gebeurd
een sterke stijging tijdens de coronapandemie. De omzet aan biologische met bijvoorbeeld fairtfrade bao-
producten is desondanks nog anderhalf maal zo groot dan in 2016. Het nanen. Bij kleinere producten
landbouwteam Duitsland van het ministerie van Buitenlandse Zaken meldt gebeurt dat vaker als het biolo-
een stijgende vraag naar biologische producten op alle fronten, van gisch aanbod voldoende is om
detail ot landelijke en regionale retail. Die vraag komt mede doordat de aan de vraag te voldoen, zoals
diverse overheden de pompoenen. De combinatie

consumptie van bio-
logische producten
stimuleren in scholen,
kantines en catering.

van een relatief groot product
als aardappels bij een behoor-
lijke supermarkt - Plus is na het
samengaan met Cobp de groot-
ste onder de kleinere - maakt
deze stap opmerkelijk.
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ANTON OOSTVEEN, FREELANCE JOURNALIST, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

Al brengt toekomstige vraag in kaart

Kunstmatige intelligentie wordt waarschijnlijk zeer
waardevol om in te schatten wat consumenten
willen gaan kopen. Dat is een van de eerste con-
clusies in een onderzoek van ABN-AMRO over

de toepassing van kunstmatige infelligentie bij
supermarkten. Het inschatten van de toekomstige
vraag ligt dicht bij de huidige werkwijzen in de
branche en is daardoor snel te verbeteren. In the-

- - - — — — — /"1

Klein ras |

Naast grote actie met grote rassen brengen |
kleinere supermarkten ook nicherassen voor
het voetlicht. Zo brengt Plus in september |

orie is meer mogelijk, zoals destilleren van recep-
fen en ingrediénten uit beeldmateriaal van een
bereid gerecht. Dat vergt meer inzet van retailers
en lijkt vooralsnog weggelegd voor de grotfere
onder hen.

Wellicht helpt deze ontwikkeling ook bij juiste
rassenkeuze op het fruitteeltbedrijf. Zo noemde
pruimenteler Frederik Bunt in VKTO dat een van de
meest risicovolle keuzes. “"Het zal verdere schakels
in de keten weinig uitmaken of ze hun marge met
het ene of het andere ras maken. Maar dat ene of
andere ras zijn voor ons verstrekkende keuzes. Een
investering in cogstmechanisatie die achteraf niet
brengt wat je ervan verwacht, gaat met verlies
weg, wat heel vervelend is. Maar een investering
in een aanplant kost een veelvoud. Daarbij kun je

‘de crispy Maribelle’ voor € 2,99 per kilo losse
appels.

Belgische export
naar Vietham

| je eigenlijk geen verkeerde keuze permitteren.”

De Belgische afze-
torganisatie BelOrta
probeert dit seizoen
appels en peren

fe exporteren naar
Vietham. Dat is net
als naar China een
kwestie van lange
adem; na tien jaaris
de vraag naar Con-
ference groter dan
het aanbod, zo laat
een woordvoerder
weten aan Het Laatste
Nieuws naar aanlei-
ding van een Belgi-
sche handelsmissie
naar het land. BelOrta

werkt bij de export naar Vietnam samen met de VLAM, de overkoe-
pelende afzetorganisatie in Viaanderen voor agrarische producten.
Die heeft al contacten in het land voor de export van varkensvlees.
In Vietnam zijn vooral delen van het varken in frek die hier niet (meer)
geliefd zijn, zoals de oren. Dat draagt bij aan de zogenaamde ‘vier-

kantsverwaarding’ van het varken.

Minder
blauwe bes
uit Peru

De export van blauwe bes
uit Peru hapert. De afge-
lopen jaren heeft Peru
zich ontpopt als een van
de grooftste exporteurs
van blauwe bessen. Nor-
maliter komt deze export
vanaf augustus op gang,
maar dit jaar niet. Volgens
marktonderzoeksbureau
FreshFruit vielen de volu-
mes naar de Verenigde
Staten en Nederland met
zo'n 65 procent terug

en naar China met ruim
40 procent. Deze bestem-
mingen nemen bijna

90 procent van de Peru-
aanse export af.

_I

_I
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ENERGIE

Subsidies om

een fruitbedrijf te
verduurzamen

Een fruitbedrijf met opslagloodsen en koelcellen verbruikt veel energie. Een kostenpost van

€ 50.000 per jaar of meer, is geen uitzondering. Het is dan ook interessant om te kijken naar

mogelijkheden om het bedrijf te verduurzamen. De overheid stimuleert dat met verschillende

regelingen.

HENK VERHEUVEL AA, VISSER&VISSER ACCOUNTANTS EN BELASTINGADVISEURS, HGLVERHEUVEL@VISSER-VISSER.NL

Voor zowel de aanschaf- als de

montagekosten van zonnepanelen

is subsidie mogelijk.

12 fruitteelt 20-2023

Om bedrijffsgebouwen te verduurza-
men, bestaan er diverse subsidies.
Zo is er de energie-investeringsaf-
trek (EIA) die u kunt aanvragen om
bestaande bedrijfsgebouwen te iso-
leren. Ten opzichte van de bestaan-
de situatie moet de isolatiewaarde
dan wel fors foenemen: ten minste
2,00 m?K/W t.0.v. de oude situatie.
Voor zonnepanelen die worden
aangesloten op een kleinverbrui-
kersaansluiting, kunt u EIA of ISDE
aanvragen. Het percentage EIA is
45,5% van het investeringsbedrag.
Voor ISDE is € 125 subsidie beschik-
baar per kW piekvermogen. Om

in aanmerking fe komen voor ISDE
wordt gekeken naar het netto ei-
gen verbruik als kleinverbruiker van
maximaal 50.000 kW/h in het jaar
voorafgaand aan de aanvraag.
Fruittelers met een kleinverbruikers-
aansluiting die aan de voorwaar-
den van ISDE voldoen, kunnen
beide opties in beeld brengen. Bijj
een beperkte bedrijfswinst is ISDE
een interessante optie.

Binnen de ISDE-regeling zijn er ook
subsidies mogelijk voor warmtepom-
pen en zonneboilers. Daarbij kan er
een subsidie worden aangevraagd
van € 500 t/m € 7.650. Het subsidie-
bedrag is afhankelijk van het type
warmtepomp of zonneboiler. De
investeringskosten zijn overigens fors
in relafie fot het te ontvangen subsi-
diebedrag.

BELASTINGPLAN
2024

Goed nieuws is dat een aantal
regelingen zijn verlengd t/m 31
december 2028. Het gaat om
de milieu-investeringsaftrek
(MIA), de energie-investerings-
aftrek (EIA) en de mogelijkheid

om willekeurig (versneld) af

te schrijven op milieu-investe-
ringen. Het percentage voor
de EIA wordt wel verlaagd van
45,5% naar 40%. Het is dan ook
inferessant om investeringen
waarop EIA kan worden aan-
gevraagd, in 2023 te doen.




REKENVOORBEELD

Een fruitteler met een kleinverbruikersaansluiting besluit om zijn ge-
bouwen fe verduurzamen door middel van isolatie. Hiervoor is € 40.000
nodig, waarvan € 20.000 subsidiabel is voor EIA. Op het dak van de
gebouwen laat hij bovendien zonnepanelen plaatsen. Hiervoor is

€ 50.000 nodig. Deze investering doet hij voér 31 december 2023,
waarbij hij minimaal 50 procent van de investering ook voor die datum
betaalf. De ondernemer heeft dan recht op:

EIA € 70.000 x 45,5% = €31.850

KIA voor het maximale bedrag €17.841 *

Benutten maximale afschrijving zonnepanelen (€ 50.000 x 50%) | € 25.000

Aftrekpost 2023 €74.691

* Onder de voorwaarde dat er geen andere investeringen zijn.

Uitgaande van het laagste belastingtarief (na toepassing MKB-winst-

vrijstelling) levert dit in 2023 een besparing aan inkomstenbelasting

op van 31,75% x € 74.691 = € 23.714. Wanneer op een deel van de winst
het hoogste belastingtarief van toepassing is, kan het belastingvoor-
deel verder oplopen. Hetzelfde geldt wanneer meer heffingskortingen
worden benut. Een lagere winst kan ook een besparing geven op de
bijdrage Zvw van 5,43% over een deel van het belastbaar inkomen.

De EIA op zonnepanelen kan worden
aangevraagd door ondernemers in
de inkomstenbelasting en vennoot-
schapsbelasting. Subsidiabel zijn zo-
wel de kosten voor de aanschaf van
de zonnepanelen als voor de monta-
ge. Wanneer gebruik wordt gemaakt
van SDE++ voor grootverbruikersaan-
sluitingen, is de ElA-investeringsaftrek
niet van toepassing.

Een aanvraag voor EIA moet wor-
den ingediend bij RvO binnen drie
maanden na tekenen van offerte.
De factuurdatum is niet relevant
voor een aanvraag EIA. Het komt
helaas nog steeds voor dat onder-
nemers fermijnen lafen verlopen en
een belastingvoordeel mislopen.

Kleinschalige windturbine
Een interessante ontwikkeling zijn
de kleinschalige windturbines die
worden aangeboden. Voor een
fruitbedrijf met koeling kan dat een
mooie aanvulling zijn om te voor-
zien in de eigen energiebehoefte.
In de wintermaanden wordt er veel

energie gebruikt en produceren
zonnepanelen nagenoeg geen
stroom. Voor een windturbine is een
omgevingsvergunning nodig en niet
alle gemeenten willen hier (voor-
alsnog) aan meewerken. Er is voor
een windturbine ISDE beschikbaar
wanneer er een kleinverbruikersaan-
sluiting aanwezig is.

Kleinschaligheid-
investeringsaftrek (KIA)

Op investeringen die willekeurig
worden afgeschreven kan, naast de
EIA, ook KIA worden geclaimd. Dat
kan in 2023 een extra aftrek geven
op het belastbaar inkomen van

maximaal € 17.841.

Willekeurige afschrijving
bedrijfsmiddelen

Op nieuwe bedrijfsmiddelen kan
maximaal voor 50% willekeurig
worden afgeschreven. De regeling
is bedoeld voor investeringen in
nieuwe bedrijfsmiddelen in 2023 en
uiterlijk 31 december 2025 in ge-
bruik zijn genomen. Op installaties
zoals nieuwe zonnepanelen kan
ook versneld worden afgeschreven.
Bij nieuwbouw van een loods is

het aantrekkelijk om installaties in
gebouwen zoals ventilatoren apart
aan te besteden.

SDE++ gecombineerd

met investering in
zonnepanelen

Van 5 september tot en met 5 ok-
tober 2023 gaat de regeling SDE++
open. SDE++ is bedoeld voor onder-
nemers met een grootverbruikers-
aansluiting. Het subsidiebedrag is
maximaal 8,04 cent/kWh wanneer
de energieprijs lager is dan dit
bedrag. De hoogte van de subsidie
is afhankelijk van de marktprijzen
voor elekitriciteit. De looptijd van de
subsidie is 15 jaar. Bij daling van de
energieprijzen op termijn kan SDE++
een mooie aanvulling zijn. Overi-
gens moet er wel voor grootscha-
lige energieprojecten voldoende
netwerkcapaciteit aanwezig zijn.
Dat is in heel veel provincies op dit
moment wel een probleem. ®

Een windturbine zou een
mooie aanvulling kunnen zijn
om te voorzien in de eigen

energiebehoefte.

13



ENERGIE

Stilte in de
boomgaard

Munckhof brengt sinds dit jaar een elekirisch aangedreven Pluk-O-Trak op de markt. Twee telers

vertellen over hun ervaringen met deze geruisloze en duurzame machine.

Eric Huids uit Vilt verving zijn benzine aangedreven

Pluk-O-Traks door drie elektrische machines. De rust in
de boomgaard en het energieverbruik, zijn voor hem

de belangrijkste voordelen. Op één accu-lading kan
volgens de fabrikant twaalf uur - met normale capaci-
teit en vlakke grond - worden gewerkt. “lk kom er goed
een dag mee uit op €én acculading. Wanneer we veel
moeten doorplukken en dus veel meters moeten maken,
lukt het niet om er een hele dag mee te plukken”, vertelt
Huids. Hij heeft altijd een wisselaccu klaarstaan om snel
te kunnen wisselen. Dit is overigens in een Limburgs heu-
vellandschap en een machine met scheefstelling.

De accu's laadt Huids op met hulp van zijn eigen zon-
nepanelen. “lk heb twee elektriciteitsaansluitingen.

Op de ene kan ik salderen, daar maakt het tijdstip van
opladen niet veel uit. Op de aansluiting waar ik niet kan
salderen, laad ik overdag goedkoop met stroom van

de zonnepanelen. Het is natuurlijk allemaal marginaal,
maar alle beetjes helpen’, aldus Huids.

fruit

PETRA KOSTER, PKOSTER@NFOFRUIT.NL

Hybride Pluk-O-Trak

John en Wilco Brokken uit Altforst rijden dit oogstseizoen
voor het eerst met een hybride Pluk-O-Trak, die elek-
trisch rijdt en opgeladen kan worden met een dieselge-
nerator. “lk wil niet elke avond de rij uitrijden om op te
laden of accu’s te wisselen. Dit is een mooie oplossing.
Tot nu toe werken we op één accu, die we tijdens de
middagpauze laten bijladen. We kunnen dan prima
een volle dag werken. Aan het einde van de dag la-
fen we hem weer bijladen en slaat de motor vanzelf

uit als de accu vol is. Ik denk dat hij dan nog een uur
staat bij te laden. In de twee weken dat we er nu mee
oogsten, heb één keer 20 liter diesel bij moeten vullen”,
vertelt John Brokken. Hoewel het geen natte oogst is dit
jaar heeft Brokken de indruk dat de machine ook met
elektromotor voldoende frekkracht heeft. “lk heb hem
bewust in een slechte rij laten rijden, maar hij gaf geen
krimp.” ®

REKENSOM

Een dag plukken met een benzine aangedreven
Pluk-O-Trak kost 5 & 6 liter brandstof. Bij een benzi-
neprijs van € 2,30 is dat € 12 & € 13 per dag. Bij de
huidige elekiriciteitsprijs van € 0,40 per kWh kost

een dag elekirisch plukken € 2 (verbruik 5 kWh).
De kostenbesparing van elektrisch rijden met een
Pluk-O-Trak staat in geen verhouding met de totale
kosten van de machine. Maar de paar honderd

euro die dit over een hele oogst per machine ople-
vert, is mooi meegenomen.




COLUMN

MARC ANDRE DE LA PORTE,
VICEVOORZITTER NFO
INFO@NFOFRUIT.NL

Energiebesparing,
wat een onzin

Overal horen we de roep om energiebe-
sparing, maar is dat wel zinvol voor onder-
nemers? Maatregelen bedacht door bu-
reaucraten leiden tot onnodig gedoe. Toch
is het tijd om te heroverwegen. Sinds de
Postbus 51-campagnes in de jaren tachtig
- die met die kaarsvormige aarde - is ons
energieverbruik alleen maar gestegen. Dat
zie ik echt nief veranderen en ik ben ervan
overtuigd dat ons energieverbruik alleen
maar zal stijgen. Koelen, sorteren en het
werk in de boomgaard: alles wordt steeds
meer geautomatiseerd en dat betekent
simpelweg dat we meer energie nodig
hebben. Betekent dat dat energiebespa-
ring zinloos is? Nee, maar het werkelijke
probleem is onze aanwending, niet ons
verbruik.

Tijdens een bijeenkomst van The Greenery
in het begin van dit millennium leerde ik al
dat we slechts 2 tot 3 procent van de ener-
gie die de aarde bereikt, nodig hebben.
Kortfom: er is genoeg energie op de aarde.
We kiezen vaak voor eenvoudige oplos-
singen, zoals energiezuinige apparatuur.
Maar ondernemers moeten kunnen onder-
nemen en dat kost energie. Wees creatief
en denk anders. Laten we onze eigen ener-
gie produceren en zelf gebruiken. Zoek de
oplossingen in slimme opslag en als het
kan, maak gebruik van de vraag die er is
op bepaalde tijden van de dag om dat
rendabel te maken. Die mogelijkheden zijn
er en daarmee kunnen we écht grote stap-
pen zetten.

We moeten deze kansen benutten. Dus,
collega’s, laten we energie niet verspillen
aan zinloze discussies. Gebruik die om
slimmer te zijn.

NFO NIEUWS

‘Weg met de seizoensboetel’

Een belangrijk thema in de tfroonrede was de armoede-
bestrijding. Een wel heel gemakkelijke maatregel hier-
tfegen die fijdens de algemene beschouwingen werd
voorgesteld, is een verhoging van het wettelijk minimum-
loon (wml). Met ruim drie euro in twee jaar. Rekent u even
mee?

Op 1 januari 2022 was het wml in onze sector € 10,48 per
uur. Na de eerdere verhoging met 10,15% naar € 11,75,
steeg het wml per 1 juli naar € 12,12. Per 1 januari 2024
wordt het wml op basis van 36 uur berekend. Dit betekent
voor onze sector een stijging van 5,3%. Daarbovenop
komt nog een stijging van 1,7%. De NOS meldt dan ook
dat per 1 januari het wml richting € 13,50 gaat. In twee
jaar tijd dus ruim drie euro omhoog.

NFO-bestuurder René Simons: “Natuurlijk gunnen fruitte-
lers hun medewerkers een goed loon. De politiek legt de
rekening hiervan wel erg makkelijk bij werkgevers. Beter
zou de overheid kunnen kijken op welke manieren zij het
gat kunnen verkleinen tussen de loonkosten en het netto
loon. Zo las ik op groentennieuws.nl dat de WW-pot met
35 miljard euro overstroomt, terwijl wij voor seizoenarbeid
de hoge WW-premie betalen. Begin maar eens met de
WW-premie gelijk te tfrekken. Weg met de seizoensboete!”
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Een energiecontract afsluiten?

Onderhandelen
loont!

Voor bedrijven die zelf fruit koelen, is de elektriciteitsrekening een belangrijke kostenpost. De
manier waarop je energie inkoopt en eventueel teruglevert aan het net, bepalen mede de
hoogte van de energierekening. Welke invioed heb je daar als ondernemer op? Kees van Ham
(DLV Advies) legt het uit.

PETRA KOSTER, PKOSTER@NFOFRUIT.NL

Kees van Ham is projectleider Energie bij DLV Advies. Hij Kees van Ham:
adviseert vooral landbouwers over hun energievraag- ‘Bedenk ook wat je
stukken, bijvoorbeeld over besparingsmogelijkheden, plannen zijn voor
scherper inkopen of zelf energie opwekken. de komende jaren,
Goed inzicht in je energiekosten begint bij inzicht in zeker als je een vast
je energierekening. Zakelijke grootgebruikers krijgen confract aangaat.
rekeningen van meerdere leveranciers: de energiele- Fofo: DLV Advies

verancier, de netbeheerder en het bedrijf dat de meet-
diensten verzorgt. Niet op elke rekening heb je invloed.
Zo wordt de netbeheerder toegewezen op basis van de
locatie van je bedrijf. De hoogte van het tarief is afhan-
kelijk van de grootte van de aansluiting. Bij zakelijke
grootverbruikers is dit groter dan 3x80 Ampeére. Fruitbe-
drijven met eigen koeling hebben veelal een aansluiting
van 160 kVA of groter. Netbeheerders stellen hun tarie-
ven jaarlijks vast en worden daarbij gecontroleerd door
de Autoriteit Consument en Markt (ACM). De tarieven
zijn niet onderhandelbaar, je hebt er dus geen invioed
op.

Zakelijke grootverbruikers zijn verplicht zelf meetdiensten
af fe nemen; ze zijn dus zelf verantwoordelijk voor de
meetinrichting. "Tussen de verschillende meetdiensten
zit niet heel veel prijsverschil. Vroeger huurden bedrijven
de meetinrichting meestal, tfegenwoordig zie je vaker
koop”, vertelt Van Ham. Bedrijven moeten de meetinrich-
fing eens in de vijf jaar laten ijken.

Inkopen op de beurs

Waar bedrijven verschil in kunnen maken, zijn de
leveringskosten. Deze zijn onderhandelbaar. De leve-
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RECHTEN EN PLICHTEN

Particuliere gebruikers zijn beter beschermd op
de energiemarkt. Zakelijke gebruikers hebben
meer eigen verantwoording. Ze gaan bijvoor-
beeld een eigen contract aan met de netbe-
heerder en een meetbedrijf naar keuze. Een
verschil is ook dat particulieren makkelijker hun
vaste confract kunnen opzeggen en dat ze 14
dagen bedenktijd hebben na het onderteke-
nen van een nieuw contract. Per 1 juni 2023
zijn de regels voor particulieren wel strenger
geworden en is de opzegvergoeding van een

vast energiecontract fors duurder geworden.

Daarmee is het verschil met zakelijke afnemers
kleiner geworden.

ringskosten bestaan uit verbruikskosten en vaste kosten.
“Let hierbij goed op. Want soms bieden leveranciers een
laag tarief, maar zijn de vaste kosten heel hoog. Dan
kunnen je totale kosten alsnog hoog zijn. Dit hangt ook
af van je energieverbruik. Bij een laag energieverbruik

is 100 euro vaste kosten per maand veel, maar bij een
hoog verbruik is dit veel minder van invioed”, aldus Van
Ham.

Bij de inkoop van stroom heb je als ondernemer drie op-
fies: inkoop voor een vast of variabel tarief of een dyna-
misch contract. De laatste is op dit moment financieel
het meest interessant voor fruitteeltondernemers. Bij een
dynamisch energiecontract koop je stroom in tegen de
dag- of uurprijs, waarbij de prijs €én dag van fevoren
bekend is. De inkoop gebeurt via een energieleveran-
cier op de beurs (EPEX).

Dynamisch stroom inkopen doen ondernemers het
beste in combinatie met een slimme meter, die het
uurverbruik registreert. Op basis van het afnamepatroon
kan je dan een energiebedrijf selecteren dat in deze
uren het voordeligst energie kan leveren. Ook kun je het
verbruik proberen te sturen op basis van de uurtarieven.
"De mogelijkheden hierin zijn voor fruitteeltondernemers
misschien beperkt, maar je zou bijvoorbeeld langer
kunnen inkoelen op momenten dat de stroom het goed-
koopst is. Op momenten dat de stroom het duurst is, zou
je het verbruik kunnen proberen te beperken”, legt Van
Ham uit.

Ondernemers kunnen zelf hun stroom op de dynami-
sche markt inkopen, maar dit vraagt relatief veel tijd en
inzicht. "Je moet er wel interesse in hebben en er veel

mee bezig zijn. Veel ondernemers besteden dit daarom
uit aan een externe partij, zoals DLV Advies. Wij zoeken
de beste match tussen bedrijven en energieleveran-
ciers”, legt Van Ham uit.

Vergeleken met de dynamische markt betalen onder-
nemers op dit moment voor een vast contract ongeveer
het dubbele tarief. Een variabel contract noemt Van
Ham de minst goede keuze; hierop hebben energieleve-
ranciers namelijk het grootste verdienmodel.

Terugleveren op het net

Veel fruitteelfondernemers die zelf koelen, hebben het
dak van de koeling de afgelopen jaren voorzien van
zonnepanelen. De stroom die ze zelf niet verbruiken,
leveren ze terug aan het net. Kleinzakelijke gebruikers
en particulieren mogen de opgewekte stroom en het
verbruik salderen. Dat betekent dat de verbruikte stroom
tfegen de opgewekte stroom wordt weggestreept. De

Kies voor iemand die bij jou

aan de keukentafel komt.

vergoeding voor de opgewekte stroom is gelijk aan de
inkoopprijs, zolang de vraag groter is dan de terugle-
vering. Dat is ook het voordeligst voor de ondernemer.
Voor de opgewekte stroom boven het eigen verbruik
krijgen ondernemers een vergoeding. Over de hoogte
van deze vergoeding valt te onderhandelen. "Dit moet
je zeker proberen, maar veel ruimte geeft een energie-
bedrijf je vaak niet”, weet Van Ham. Overigens wordt de
salderingsregeling tussen 2025 en 2031 afgebouwd en
onfvangen ondernemers een lagere vergoeding voor
de energie die ze terugleveren.

fruitteelt 20-2023
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Ondernemers met een grootzakelijk contract mogen
niet salderen. Zij kunnen alleen energie ferugleveren
tfegen een vergoeding. Van Ham: "Voor grootzakelijke
gebruikers is terugleveren tegen een dynamische prijs
het meest interessant op dit moment. Overigens moeten
ze voordat ze gaan investeren in zonnepanelen met
teruglevering, eerst navragen bij de netbeheerder of ze
mogen terugleveren. Is dit niet het geval, dan kan het
verdienmodel tegenvallen.”

Naast een vergoeding voor terugleveren ontvangen on-
dernemers ook SDE++-subsidie. Deze subsidie is geba-
seerd op de dynamische prijs. De SDE++-regeling ver-
goedt het verschil tussen de kostprijs van een installatie
(de zonnepanelen) en de gemiddelde marktvergoeding
voor de opgewekte energie. Bij hoge energieprijzen
voor teruglevering keert de overheid weinig SDE++-subsi-
die uit en bij lagere vergoedingen juist meer.

Tot slot adviseert Van Ham niet zomaar in zee te gaan
met een energiebedrijf dat alleen een telefonisch aan-
bod doet. "Ik kom fe vaak tegen dat mensen op een
aantrekkelijk felefonisch aanbod zijn ingegaan, wat
achteraf niet zo aantrekkelijk bleek. Maak de keuze voor
iemand die bij jou aan de keukentafel komt, dat is veel-

GROENE STROOM

Naast ondernemers die bewust kiezen voor
inkoop van groene stroom, zijn veel onder-
nemers dit deels ook verplicht vanuit certifi-
cering. Sommige energiebedrijven leveren
alleen groene stroom, bij andere betaal je
een opslag boven op de grijze stroom bij
afname van groene stroom. Deze opslag is
afhankelijk van de soort groene stroom. Zo is
groene stroom uit waterkracht relatief goed-
koop en Nederlandse windenergie juist het
duurst.

Als bewijs van aankoop van groene stroom
krijgen afnemers een Garantie van Oor-

sprong (GvO): een digitaal certificaat als

bewijs dat de stroom op een groene manier
is opgewekt. Andersom ontvang je als leve-
rancier van groene stroom ook een Garantie
van Oorsprong. Energiebedrijven gebruiken
dit certificaat op hun beurt weer naar hun
afnemers dat hun stfroom groen is. Leveran-
ciers van groene stroom krijgen hier een
kleine vergoeding voor.

18 fruitteelt 20-2023

KREDIETCHECK

Steeds vaker doen energiebedrijven een krediet-

check voordat ze een contract met nieuwe klanten
afsluiten. Ze doen dit meestal via een extern bu-
reau. Hiervoor wordt het KvK-nummer gebruikt. Aan
de hand van onder andere de jaarrekening en het
betaalgedrag in het verleden krijgen bedrijven een
score voor kredietwaardigheid. Wanneer er in het
verleden problemen waren met betalingen, vra-
gen energieleveranciers soms een waarborgsom.
Bedrijven moeten hun jaarverslag zelf bij de KvK
deponeren. Als u dat niet of niet tijdig doet, kan
dat problemen opleveren bij het aanvragen van
een nieuw energiecontract.

al betrouwbaarder. Bedenk bij de onderhandeling over
een contract ook wat je plannen zijn voor de komende

jaren. Zeker bij het aangaan van een vast contract is dit
belangrijk.” ®




ENERGIE

Een tijdrovende vragenlijst,
die ook kan inspireren

Met de verplichte Gecombineerde Opgave nog vers in het geheugen, dient zich voor veel

fruittelers de volgende verplichting vanuit rvo alweer aan: de energiebesparingsplicht.

CAROLINE VAN ASSCHE, CVASSCHE@NFOFRUIT.NL

Gebruikt uw bedrijf jaarlijks meer
dan 50.000 kWh elektriciteit of
25.000 m® gas? Dan is de kans groot
dat u een brief onfvangen heeft
over de verduurzaming van het
energiegebruik op uw bedrijf. Hier-
over moet u vé6or 1 december 2023
rapporteren.

De brief verwijst naar de website
rvo.nl/energiebesparingsplicht,
waar u kunt checken wat u moet
doen. Twijfelt u of u de brief ontvan-
gen heeft? Via een stappenplan

op dezelfde website kunt bepalen
aan welke rapportageplicht(en) u
moet voldoen: de Informatieplicht,
de Onderzoeksplicht en/of
de EED-auditplicht. Heeft uw
bedrijf meerdere locaties,
dan moet u het stappenplan
energiegebruik per locatie
uitvoeren. Het energiegebruik
is inclusief de zelf opgewekte
en ingekochte (hernieuwba-
re) energie. (Zelf opgewekte)
energie die niet zelf gebruikt
maar doorverkocht wordt, telf
niet mee. Dit geldt ook voor
restwarmte.

De website doet denken aan
de gecombineerde opgave:
inloggen met eherkenning-
niveau2++ is noodzakelijk,
maar dat voorkomt niet

dat u alle basisgegevens
opnieuw moet invullen. Per
locatie moet gerapporteerd

worden over maatregelen met

een terugverdientijd van vijf jaar of
minder. Deze staan opgesomd in
de EML-lijst (Informatiebank Erkende
Maatregelen). Voor kleinverbruikers
is de EML-lijst overigens handig ter
inspiratie voor energiebesparende
maatregelen.

Basisgegevens goed
invullen

Bedrijven met een jaarlijks ener-
gieverbruik van 50.000 kWh zijn
verplicht alle energiebesparende

maatregelen uit te voeren die zich
binnen vijf jaar terugverdienen. De
maatregelen worden een voor een
voorgesteld in de vragenlijst. Voor-
beelden zijn isolatie van wanden,
loopdeuren in hefkoelceldeuren,
vervanging van pneumatisch hand-
gereedschap door elektrisch ge-
reedschap, vervanging van tl-bui-
zen door led-buizen en nog veel
meer. Per maatregel moet u aange-
ven of u de maatregel al foepast, of
vanaf wanneer u verwacht deze foe
te gaan passen. Is de maatregel
niet bruikbaar in het bedrijf, moet u
een reden opgeven waarom niet.
Het is belangrijk dat u vooraf
de basisgegevens over het
gebruik van de locatie goed
invult, anders komen onnodig
veel vragen in beeld die niet
van toepassing zijn, maar
waarvoor u wel een reden
moet opgeven waarom niet.
De vragenlijst hoeft u niet in
één keer helemaal in te vul-
len, maar sla de ingevulde
gegevens wel regelmatig op
via de blauwe button links-
boven. Wanneer u de site 15
minuten niet gebruikt, wordt
de verbinding verbroken en
verliest u alle gegevens die

u niet heeft opgeslagen. Het
invullen van de lijst kan per
locatie een paar uur tijd in
beslag nemen. @
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VAN KNOP TOT OOGST
HOUTIG KLEINFRUIT EN STEENFRUIT

Al met al
valt het niet tegen

Voor het meeste zachtfruit is het seizoen voorbij. Tijd voor reflectie, ook bij een bewaarproduct

als rode bes. Elk jaar is anders, maar bij pruimen was dit jaar wel heel anders. Achteraf gezien

is het seizoen voor kersen niet tegengevallen. Dat geldt ook voor rode bes, althans voor wat

betreft de teelt. Want daarvan is het afzet nog maar net begonnen. Tot nu toe loopt dat naar

tevredenheid.

ANTON OOSTVEEN, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

Wat zich in de vorige aflevering al affekende in
de kersenoogst, is nog duidelijker opgetreden

in de pluk van de pruimen. "Dit is het snelst
verlopen oogstseizoen in mijn leven”, schetst
Frederik Bunt uit Slijk-Ewijk. "Je weet dat wanneer
de eerste rassen een week later rijp zijn dan de
afgelopen jaren, dat dit in de opeenvolgende
rassen inloopt en de laatste op een gebruikelijk
fijdstip worden geplukt. Maar dit jaar zijn we

Frederik Bunt had voldoende personeel om
veel pruimen in korfe tijd te plukken.
Fotfo’s: NFO
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twee weken ingelopen. Reine Victoria bijvoor-
beeld was in de derde week augustus helemaal
afgeoogst. Dat is een scenario waar je geen
rekening mee houdt. Naast het in elkaar schui-
ven van de oogst was dit jaar ook de bekende
vakantiedip van voor de coronapandemie weer
duidelijk merkbaar. Terwijl half augustus veel
pruimen moesten worden geplukt, viel de direc-
te afzet terug. Gelukkig hadden we voldoende
personeel om veel pruimen in korte tijd te pluk-
ken en daarna ook zo snel als mogelijk af te
zetten. Maar dat neemt niet weg dat we af en
tfoe ook een perceel hebben verlaten. Je moet
pruimen nu eenmaal met voldoende stevigheid
in de bewaring zetten of direct afzetten. Als dat
niet lukt kun je beter de laatste vruchten naar
een volgend perceel stappen want anders blijf
je ook daar weer achter de feiten aanlopen.
Dat heeft wel wat kilo's gekost, maar daarente-
gen ben ik niet ontevreden over de prijs. Ik heb
het gehele plaatje nog niet in beeld, maar per
saldo lijkt het een gewoon goed jaar geweest”,
zo blikt hij terug.

Het verloop van dit seizoen geeft stof tot na-
denken. "Of de oogst volgend jaar weer zo snel
verloopt is niet te zeggen. Ik verwacht ook dat
de terugval in de vraag in de vakantie blijft.
Wat wel zeker is, is dat de arbeidskosten verder
zullen foenemen. Het enige antwoord daarop
is een nog betere efficiéntie. We plukten al in
voorraadkisten en zijn dit jaar begonnen met



het plukken met een soort Pluk-O-Trak. Dat ging
redelijk, maar kan op een aantal punten nog
wel beter. Ik zie dit voor ons bedrijf als een op-
lossing, maar realiseer me dat je er ook schaal-
grootte voor nodig hebt. Uiteindelijk heb ik er wel
vertrouwen in dat de prijzen meegroeien met
de toenemende kosten. Maar dat duurt even

en in die tijd moet je daft als teler opbrengen”,
analyseert Bunt. Ondertussen zijn in september
de laatste gebruikelijke werkzaamheden in de
boomgaard uitgevoerd. "De pluk mag dan wat
korter zijn geweest, het loont onderfussen wel
weer de moeite om alles weer te klepelen. En de
bladstand is nog goed, daarom maken we van
het mooie nazomerweer gebruik om nog eens
bladbemesting toe fe dienen.”

Elke week sorteren

Ook Tonnie van Eeuwijk heeft van de mooie na-
zomer van eind september gebruikgemaakt om
de bessenstruiken nog een keer van bladvoe-
ding te voorzien. "Ureum en spoorelementen’,

zo licht hij toe. "Snoeien hebben we nog weinig
gedaan, dat is ook niet nodig. In principe kun je
na de oogst de afgedragen takken verwijderen.
Maar dat is in onze jonge percelen minder aan
de orde; het is sowieso een open gewas. Dan
kun je net zo goed alles in een keer snoeien als
het blad eraf is. Meestal beginnen we daarmee
in januari.”

In de vorige aflevering was Van Eeuwijk volop
aan het plukken, waarna het folie bij de eerste
goede omstandigheden binnen is gehaald. "Het
was een winderige zomer waarbij hier en daar
foch weer een reparatie nodig was. Na de oogst
is het zaak de folie zo snel mogelijk binnen fe ha-
len, dat geeft ftoch een hoop rust.” Na de oogst
is de teler meteen gaan sorteren. Eerst uit de kor-
te bewaring, maar medio september ook al met
de bessen die onder ULO-condities zijn bewaard.
"We sorteren alles met eigen arbeid en zetten zo
elke week af. Dat loopt tot nog toe lekker viot. De
pondsverpakkingen vinden nog gretig aftrek. De
export is weliswaar belangrijk voor de prijsvor-
ming, maar in Nederland vormt de markthandel
een mooie aanvulling op de vraag.”

Van Eeuwijk maakt zich vooral zorgen over de
verschraling van het pakket gewasbescher-
mingsmiddelen. "We doen al veel met natuurlijke
vijanden en biologische middelen. Dat kom je

in de buitenteelten heel ver mee, maar vooral in

Tonnie van Eeuwijk zet elke week bessen af.

de vervroegde teelfen is daf niet voldoende. Als
het maar enkele dagen warm weer is, kan een
luizenpopulatie daar exploderen. Dat kunnen
natuurlijke vijanden dan nooit bijhouden en

als het uit de hand loopt, is het vrijwel onmoge-
lijk om met zo'n teelf voldoende rendement te
halen.”

Vervanging voor Regina

Bij de vorige aflevering was het kersenseizoen
van Arie Oosterom uit Harmelen al voor een
groot deel voorbij. Uiteindelijk zijn 4 september
de laatste kersen uit de bewaring verkocht, zo
vertelt hij. "Al met al is het geen verkeerd seizoen
geweest. De latere rassen hebben in tegenstel-
ling fot de vroegere wel redelijk gedragen. Uit-
eindelijk hebben we een kwart minder geplukt
dan wat zou kunnen, maar dat is door de prijs
grotendeels gecompenseerd. Het aankomende
plantseizoen gaan we verder met vervangen.
We planten enkele vroege rassen maar ook een
laat ras als vervanging van Regina. Als mensen
Kordia hebben geproefd, valt de smaak van Re-
gina wat fegen en komen ze minder snel ferug
op kersen. Dit nieuwe ras smaakt beter, waar-
door de kersen beter verkopen, verwacht ik.” @

r— - - — — — — 7 "

De foto's zijn niet gemaakt
bij de geinferviewde telers.
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ENERGIE

Betere kwaliteit
met minder
energiekosten

Van alle activiteiten op een fruitbedrijf, gebruikt het bewaren van fruit de meeste energie. Bij

energiebesparing richt de aandacht zich daarom vooral op de bewaartechniek. Uit angst voor

kwaliteitsverlies bemerken we echter veel weerstand tegen alternatieve instellingen met een

lager energieverbruik. De vraag is of de beste kwaliteit wordt gehaald met het inzetten van

meer energie.

FRANK VAN DE GEIUN, WUR, FRANK.VANDEGEIJN@WUR.NL

Koelen vraagt veel energie. Warmte
die een koelinstallatie moet afvoe-
ren, is afkomstig uit verschillende
bronnen. Denk bijvoorbeeld aan de
warmte die tijdens het inkoelen uit
het product en fust moet worden
verdreven. Verder komt er warmte
van buiten de cel in via scrubber-
en beluchtingslucht of langs deuro-
peningen, naast de instraling door
vloer en wanden. Binnen de cel
produceren het ontdooisysteem, de
verlichting en niet te vergeten ven-
filatoren ook warmte. De warmteaf-
giffe van veel van deze bronnen is
fe beperken, juist ook in bestaande
bewaarinstallaties. In alle gevallen
vraagt dit wel de nodige aandacht
of enige investering.

De inbrengtemperatuur van het
fruit bepaalt in hoge mate hoeveel
warmte een koelinstallatie moet
afvoeren. Tijdens het inkoelen
verbruikt een installatie zeker vier
keer zoveel energie dan fijdens de
bewaarfase. Koel weer tijdens de
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oogst scheelt veel, maar dat heb-
ben we niet in de hand. Wél kun je
energie besparen door het fruit na
het cogsten direct in de cellen te
plaatsen. Hoe langer je daarmee
wacht, hoe meer het product on-
nodig opwarmt. Door het fruit direct
vanuit de boomgaard de cel in te
brengen, bespaar je over het hele
seizoen gerekend tot 5 procent
energie. Bovendien komt het de
kwaliteit van het fruit ten goede.
Apparatuur van verwarmingslint tof
ventilator verbruikt elektra, maar
brengt ook warmte de koelcel in.
Warmte die - met het nodige ener-
gieverbruik - weer uit de koelcel
verdreven moet worden. Alle nood-
zakelijke technieken moeten dus wel
effectief zijn.

Ontdooiing is simpelweg noodzake-
lijk om de koelers ijsvrij tfe houden.
In perencellen wordt ook ontdooilint
gebruikt, maar die hoef je alleen

fe lafen branden als er doadwer-
kelijk risico is op bevriezing. Dat is

dus alleen tijdens en kort na het
ontdooien. Een ontdooilint verbruikt
op zich weinig energie, maar wan-
neer het met al zijn meters het hele
jaar 24 uur per dag brandt, kan het
energieverbruik ervan oplopen tot
10 procent van het fotaal. Voorzie
het lint dus op z'n minst van een
stekker, of koppel het inschakelen
geautomatiseerd aan de celtempe-
ratuur en ontdooiingsmoment.

De instellingen van het ontdooien,
kun je prima optimaliseren. Vaker
ontdooien betekent niet automa-
fisch beter ontdooien. Voldoende
lang is het recept. Zorg dat de koe-
ler ijsvrij is na een dooiactie.

Ventileren

De belangrijkste en meest be-
discussieerde warmtebron is de
verdamperventilator. Ooif is deze

al dan niet bewust geselecteerd,
maar meestal enkel op de prestatie
van luchtcapaciteit. Infussen zijn
het elektraverbruik in relatie tot het



Op energiekosten kun je besparen door het fruit na het oogsten

direct in de cellen te plaatsen.

Foto’s: Marijke van Ossenbruggen

debiet (m® per uur) en de kracht
van de ventilator zeker zo belangrijk
gebleken. Nog steeds is het lastig
om een juiste luchtkarakteristiek te
vinden bij een acceptabel energie-
verbruik, maar wel zeer de moeite
waard. Immers de rest van de
fechnische afschrijvingsperiode is
deze ventilator gemiddeld 25 jaar

maal 200 dagen maal uw circulo-

fietijd per etmaal in dienst. Een fien
uur circuleren per etmaal betekent
dus totaal 50.000 uur met 400 Watt
elektra 5.000 m? lucht in beweging
zeften. Dat is per ventilator grofweg
€ 5.000 euro stroom gedurende de
levensduur. Let wel: dit is nog maar
een deel van de pijn. De koelinstal-

latie moet immers ook de warmte
van deze ventilator inclusief de
bewegingswarmte (= 400 Watt) nog
uit de cel verdrijven. Dit betekent
gemiddeld een 30 procent bonus-
verbruik.

Of een ventilator met een capaci-
feit van 5000 m?/uur een verbruik
heeft van 400 Waftt of van 750 Watt,
is dus zeer relevant. Helaas bestaan
er ondanks Europese wet- en regel-
geving (ERP), nog ventilatoren die
relatief veel energie verbruiken voor
een teleurstellende luchtproductie.
Selectie is essentieel, maar foetsen
van bestaande ventilatoren op ver-
bruik kan eveneens belangrijk zijn.
Zeker als ventilatoren door leeftijd
uitvallen, kan het zinvol zijn om deze
fe vervangen voor zuinigere exem-
plaren. Dat doen we immers met
fl-verlichting ook.

Gegeven de luchteigenschappen
van de aanwezige ventilatoren,

zal je binnen bewaarcellen vooral
kijken naar de gelijkheid in tempe-
raturen. De vraag is hoe je de venti-
|atie instelt, zodat de temperaturen
binnen de cel optimaal zijn.

In de oude, matige geisoleerde
cellen kon je vanwege een beperk-
te luchtcapaciteit alleen met 100%
circulafiecapaciteit en -tijd een uni-
form temperatuurbeeld behouden.
Infussen kun je in heel veel cellen
met beduidend minder lucht (ven-
filatordraaitijd) een beter resultaat
behalen. Stel je hebt vijf ventilatoren
beschikbaar en daarvan schakel

je er drie uit. Daarmee bespaar je
energie, maar de twee resterende
ventilatoren hebben vaak te weinig
capaciteit om de lucht goed te ver-
delen in de cel. Hetzelfde geldt voor
ventilatoren die in toeren of in ster/
driehoek geschakeld worden. Ster-
ker nog: als je met die gereduceer-
de capaciteit het gewenste tempe-
ratuurbeeld realiseert, is het zeer
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de moeite waard te proberen of je
niet eenzelfde beeld realiseert door
alle ventilatoren uit te schakelen.
Het advies is frequent te schakelen,
gecombineerd met die circulatietijd
die nodig is om de lucht een aantal
keren rond te voeren.

Overweeg daarnaast of het lucra-
tief is om regelaars te vervangen
die geen of beperkte instelmogelijk-
heden hebben. De rekensom betref-
fende de terugverdientijd is veelal
meer dan duidelijk. Bij oudere rege-
laars is vaak alleen een nadraaitijd
instelbaar. Verkorten van deze tijd
zorgt meestal voor een te lange
periode van stilstaande lucht. Door
de differentie te verkleinen en dus
vaker een koelactie fe hebben kan
dit in ieder geval worden opgelost.
Overigens is inzicht in koelgedrag
met registratie van temperaturen en
processen zeer informatief en vaak
nodig om de meest scherpe instel-
lingen te doen. Moderne regelaars
hebben deze functie.

Naast de prestatie van ventilatoren
en de regelmogelijkheden, is het
zeer belangrijk om de effectiviteit
van de gecirculeerde lucht te ver-
groten door valse luchtstroom te
voorkomen. Het is tegenwoordig
standaard om de ruimte naast en
onder de koeler af te dichten, maar
vooral in oudere cellen ontbreekt
deze blokkering nog regelmatig.
Hierdoor zijn de mogelijkheden/
effecten om de luchthoeveelheid
te beperken ook beperkter. Elke
geproduceerde m? lucht moet door
de cel geblazen worden en niet
functieloos weer direct aangezogen
kunnen worden. Naast afscherming
rondom de koeler is het dichtleg-
gen van spleten in de eerste meters
van de koelers, vooral bij diepere
cellen, zeer effectief om met minder
circulatietijd een zeer beperkt pro-
ducttemperatuurverschil te kunnen
realiseren.
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Overige instellingen

Veel discussies over het energiever-
bruik van installaties gaan over de
keuze van het systeem of het kou-
demiddelen. Het is zeker een factor
en installaties die onder hogere
drukken werken, geven in de basis
een minder rendement (COP) in de
vorm van meer opgenomen vermo-
gen per kWatt gekoeld vermogen.
Deze factor is echter vaak onder-
geschikt aan andere zaken die wel

door de stikstofmachine vanwege
zuurstoflekkages, kunnen met de
huidige energieprijzen de koelkos-
tfen makkelijk enkele centen verho-
gen. Zorg dus dat deze apparatuur
alleen ondersteunend is en niet
voorwaardelijk. Met het verfijnen
van instellingen van scrubbersyste-
men is het energieverbruik van deze
apparatuur al snel tientallen pro-
centen te verlagen. Pas alleen die
absorptie- en regeneratietijden toe

Van alle activiteiten op een fruitbedrijf, kost het bewaren van fruit

de meeste energie

onder controle zijn. Denk hierbij
vooral aan het schakelgedrag van
installatieonderdelen (compres-
soren en condensorventilatoren).
We zien regelmatig oude freon 22
direct-expansie-installaties met een
prima energiescore.

Naast de koeltechniek moet zeker
ook niet de CA-apparatuur verge-
ten worden. Onnodige draaitijden

die daadwerkelijk iets toevoegen
aan het proces. Te veel scrubbers
staan met te lange tijden zinloos
lucht rond fe pompen, en hiermee
cellen te verwarmen, zonder dat
het ergens toe bijdraagt. Neem de
moeite en beoordeel wat de juiste
instellingen zijn. ®



WERKWIJZER

Grooftfruit

Tweede fase oogst

De nieuwe rassen zoals Sprank verlengen de
oogstperiode.
Foto: Petra Kosfer

Sinds de komst van de nieuwe rassen is Jonagold niet
meer het laatste ras dat geoogst wordt. Met Mor-
gana, Tessa en Sprank is de oogstperiode met een
week of drie, vier verlengd. De uitdaging is dan om
voldoende plukkers te behouden die het fruit tijdig
oogsten ondanks het wat meer herfstachtige weer.
De latere rassen zijn clubrassen, waarbij het premium
product de prijs maakt. Alles wat niet voldoet aan
hoge kwaliteitseisen, is industriefruit. Voorkom dat de
mindere kwaliteit meegaat in de kist en u onnodig
hoge kosten maakt voor bewaring van fruit dat later
alsnog weggaat als industriefruit. Plaats achter op de
frein kisten om voor het industriefruit. Ook de hele klei-
ne vruchfen kunt u al uitsorteren. Het is echter niet de
bedoeling om echt te gaan sorteren aan de boom.
De plukprestatie daalt daardoor enorm, maar het
slechte fruit uitselecteren, is nog wel te doen. Ook kan
het lonen om voor het plukken een kwaliteitsdunning
te doen. In de paar dagen dat uw plukkers eventueel
niet kunnen oogsten, kunt u ze inzetten voor werk-
zaamheden zoals bomen rooien, koppen aanbinden,
vruchtboomkanker verwijderen en druppelslangen
nalopen.

Wortelsnijden

Wanneer het de komende weken droog genoeg is
om te rijden, kunt u al selectief wortelsnoei toepassen
om zo de groei te optimaliseren. Nu is goed zichtbaar

waar de groei fe sterk was. Ook selecties maken om
fijdens winferbemesting extra aandacht te geven, is
makkelijker nu het blad nog gezond aan de boom
hangt.

JORIS WISSE
CENTRALE ADVIESDIENST FRUITTEELT
JCWISSE@CAF.NL

Onkruidbestrijding
na de oogst

Door het wisselvallige weer de afgelopen periode
neemt de druk van onkruiden toe. Het pakket aan
herbiciden is beperkt, vooral voor toepassing na de
oogst. Beoordeel kritisch welke onkruiden er voorko-
men. Glyfosaat is een breedwerkend middel, maar
let op gewasveiligheid! Sluit met dit middel elk risico
op schade uit. Ga pas met glyfosaat aan de slag
wanneer er geen risico meer is voor opname door het
gewas. Dit duurt echfer nog even. Wanneer u zolang
niet kunt wachten, maak dan een keuze uit de vol-
gende strategieén:

- Agil + 2,4-D of MCPA:: is een veilig alternatief, maar
helaas wel zwakker dan wanneer u dit in de zomer-
maanden tfoepast en ook zwakker dan glyfosaat.
MCPA mag u niet foepassen in grondwaterbescher-
mingsgebieden.

- Afmaaien: hiermee ‘koopt’ u tijd richting het najaar
om dan een sterkere bestrijding toe te passen en/of
duurwerking te realiseren. Daarnaast is korter onkruid
gemakkelijker te bestrijden.

Wanneer u kunt wachten (eventueel na afmaaien)

Foto: NFO
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tot het gewas voldoende in winterrust is, bestaan de
volgende opfies:

- Glyfosaat: geeft risico op schade. Pas daarom toe
vanaf natuurlijke bladslijfage en voorkom dat u de
bomen raakt. Gebruik altijd spuitkappen tijdens de
onkruidbestrijding, maar bij glyfosaat is dit extra
belangrijk. De komende maanden zal er meer duide-
lijkheid komen of de actieve stof glyfosaat binnen de
EU wordt verlengd.

- Glyfosaat + AZ-500: deze toepassing in het najaar

heeft een duurwerking tot mei. Er zijn goede ervarin-
gen opgedaan met de toevoeging van Squall aan
de onkruidbestrijding. Het bestrijdingsresultaat van
contfact-systeemherbicide verbetert en daarnaast
draagt het bij aan het voorkomen van drift.

FERDY TOLHOEK
CENTRALE ADVIESDIENST FRUITTEELT
FTOLHOEK@CAF.NL

Klein- en steenfruit

Knopsterkte

Herhaal regelmatig, zolang het gewas nog vitale bla-
deren heeft, de toepassing van bladmeststoffen. De
komende periode worden vanuit deze bladeren de
voedingsstoffen naar de knoppen getransporteerd.
Bladvoeding zorgt voor een optimale bladkwaliteit,
sterke bloemknoppen en een weerbaarder gewas.
Gewasvoeding kan de komende periode ook de
bladvertering en het zogenaamde ‘afharden’ van
fruitfgewassen stimuleren. Roadpleeg recente gewas-

en bodemanalyses voor een gerichte bladbemesting.

Bladmeststoffen kunnen vaak goed gecombineerd
worden met bijvoorbeeld fungiciden tegen wond-
infecties na de oogst. Naast een gerichte bladvoe-

Versterk de bloemknopkwaliteit bij rode bes.

Foto: Heino van Doornspeek, Viamings BV
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ding met stikstof (N), kalium (K), zink (Zn). borium

(B), magnesium (Mg), zwavel (S), mangaan (Mn) of
molybdeen (Mo), kan ook gebruik gemaakt worden
van gecombineerde, gewasveilige bladvoeding. Kies
naast minerale meststoffen eventueel voor organi-
sche producten, vaak ook toegestaan in biologische
feelten.

Onkruiden

Groeizame weersomstandigheden hebben op veel
percelen gezorgd voor een forse ontwikkeling van
diverse onkruiden. Tracht het seizoen te eindigen met
schone, onbegroeide zwartstroken. Naast het weren
van ongedierte, vereenvoudigt dit ook de aanpak
van onkruiden komend seizoen. De mogelijkheden
zijn beperkt, kies zoveel mogelijk voor een gerichte
en selectieve aanpak van onkruiden of grassen. In
klein- en steenfruit is het foegestaan de stroken onder
de bomen of struiken te behandelen met Quickdown
op basis van pyrafiufen-ethyl, in combinatie met het
grassenmiddel Agil (oropaquizafop). Controleer voor
gebruik op de extra foepassingsvoorwaarden van
deze producten. Behandel op een heldere en droge
dag. Gebruik een afschermkap en combineer Quick-
down altijd met olie of Squall tegen spuitdrift. Het
gebruik van glyfosaat-bevattende middelen wordt nu
afgeraden.

HEINO VAN DOORNSPEEK
VLAMINGS BV
HEINO.VAN.DOORNSPEEK@VLAMINGS.NL



NFO AGENDA |

NFO SCIENCEDAG

woensdag 29 november

Het eerstvolgende grote evenement in het jubileumjaar - 125 jaar NFO. Je wordt
meegenomen in de actualiteit op het gebied van innovatie, techniek en onderzoek.
Wat vraagt dat van de fruitteler van vandaag? Het is een dag om ideeén op te
doen, maar ook om te delen. Ga in gesprek met startups uit verschillende sectoren,
onderzoekers en elkaar. Kortom een programma vol kennis en inspiratie.

Locatie: High Tech Campus, The Strip 1E, Eindhoven

Aanvang: 14.00 uur, eindtijd 20.00 uur

THEMAGROEP HOUTIG KLEIN- EN STEENFRUIT

maandag 9 oktober

Studiebijeenkomst over de toekomst en toepassing van gewasbescherming. De
bijeenkomst is onderdeel van het praktijkprogramma ‘Weerbaarheid in de prakfijk’.
Meer informatie en aanmelden op nfofruit.nl.

Locatie: Fruitteeltbedrijf Vernooij, Groenewoudseweg 18, Cothen

Aanvang: 15.00 uur, eindtijd 21.00 uur

Strategiedag steenfruit
maandag 23 oktober

Bijeenkomst over de suzuki-fruitvlieg en over de strategie van de NFO. Meer informatie en

aanmelden via de Agenda op nfofruit.nl
Locatie: 3 Zussen Meteren, Rijksstraatweg 80, Meteren
Aanvang: 19.00 uur, eindtijd 22.00 uur

NOORD-NEDERLAND
donderdag 19 oktober

Demo spuitbedekking over gewasbedekking en de effectiviteit van het toegepaste

middel. M.m.v. Henny Balkhoven en Stijn van Laer (Fruitconsult). L.v.m. de catering s.v.p.

aanmelden via de Agenda op nfofruit.nl.
Locatie: Fischer Fruit BV, Dr. Nuijensstraat 31, Westwoud

Aanvang: 15.30 uur, 18.00 uur

woensdag 25 oktober

Demo spuitbedekking over gewasbedekking en de effectiviteit van het ftoegepaste

middel. M.m.v. Henny Balkhoven en Stijn van Laer (Fruitconsult). L.v.m. de catering s.v.p.

aanmelden via de Agenda op nfofruit.nl.
Locatie: Fruitteeltbedrijf Dekker, Sterappellaan 10, Zeewolde

Aanvang: 15.30 uur, 18.00 uur

Fr - - - - - — - — — — — — —

Een agendabericht aanleveren
| Organiseert u een bijeenkomst over een fruitteelt-gerelateerd onderwerp? Meld
dit dan bij de NFO voor de Fruitteeltagenda op nfofruit.nl. Dit geldt zowel voor NFO-
| bijeenkomsten als voor beurzen en voorlichtings- of projectbijeenkomsten.
Een agenda-bericht doorgeven kan via de NFO-homepage. Klik op Zelf
| agendaberichten opgeven’ onder aan het agendablok. Na indienen wordt uw
bericht door de NFO verwerkt en na goedkeuring in de lijst van agendaberichten
| geplaatst.
NFO-bijeenkomsten worden sowieso op deze pagina in Fruitteelt geplaatst.

L - - - - - - = = = = = = =

colofon

Fruitteelt is het verenigingsorgaan van

de Nederlandse Fruittelers Organisatie.
Abonnementen zijn alleen fe verkrijgen door
leden van de organisatie.

Opzegging: schriftelijk, minstens drie maanden
voor het einde van het kalenderjaar. Wijziging
bedrijfsgegevens: schriftelijk tot 1 januari.

Adresgegevens

Louis Pasteurlaan 6, 2719 EE Zoetermeer
Telefoon: (079) 368 13 00,

E-mail NFO-secretariaat en
ledenadministratie: info@nfofruit.nl,

E-mail redactie: fruitteelt@nfofruit.nl
Website: www.nfofruit.nl,

IBAN NL33 RABO 0200 3013 57

Themagroep communicatie

Marc André de la Porte (vz), Maarten Gerritsen,
Dirk van Hees, Marinus Huijsmans,

Henk Nooteboom, Rinus van ‘t Westeinde,
Maarten van Hoof, Yannick Smedts

Redactie

Yvonne van Leeuwen (hoofdredacteur)
Caroline van Assche (coérdinator)
Petra Koster en Ank van Lier

Eindredactie
Marijke van Ewijk
www.vanewijkschrijft.nl

Vormgeving
Richard van Rheenen, Grafisch!OK
info@grafisch-ok.nl

Drukkerij
Elma Media Nederland,
=l Broek op Langedijk

Advertentie-acquisitie

Bureau Van Vliet, Luciéne Paap

Wateringweg 129, 2031 EG Haarlem
|.paap@bureauvanvliet.com

Telefoon: (023) 571 47 45, Fax: (023) 571 76 80

Uitgever en auteurs verklaren daf Fruitteelt

op zorgvuldige wijze en naar beste weten is
samengesteld en aanvaarden dan ook geen
enkele aansprakelijkheid voor schade, van welke
aard ook, welke het gevolg is van handelingen
en/of beslissingen die gebaseerd zijn op
bedoelde informatie.

Gebruikers van Fruitteelt wordt met nadruk
aangeraden deze informatie niet geisoleerd te
gebruiken, maar af te gaan op hun professionele
kennis en ervaring. Niets uit deze uitgave

mag op enige wijze worden verveelvoudigd,
opgeslagen in een geautomatiseerd
gegevensbestand, of openbaar gemaakt zonder
voorafgaande schriftelijke foestemming van de
uitgever.
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Elke handtekening telt!

Samen kunnen we onze appel- en
perenteelt beschermen en weer
laten bloeien. Teken het manifest
en laat onze handtekeningen de
belofte zijn voor een gezonde,
duurzame en smaakvolle
toekomst!




