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van de huidige marktprijzen. 

Naast de vaste programma’s met 

clubrassen, is er dit jaar vooral 

vraag naar perenbomen. 

20 Plukrobots stelen 
de show
Wie kan als eerste een 

commerciële plukrobot in de 

markt zetten? Wereldwijd wordt 

op acht plaatsen ‘gestreden’ 
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SpecialZeeuwse Fruitteeltdag
Fruitteeltvakbeurs met ruim 75 stands (zie overzicht op p. 24-31)Organisatie: NFO en NFO-Kring Zuid(west)

Donderdag 26 januari, 13.00 tot 22.00 uurDe Zeelandhallen, Da Vinciplein 1, GoesToegang en parkeren gratis

NFO-Kring Zuid(west) en de NFO 
bedanken de bezoekers en standhouders 

voor een zeer geslaagde Zeeuwse Fruitteeltdag!
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Samenwerking 
blijft nodig
Ongeveer 50 leden van 

NFO-regio Zuidwest-Gelder-

land en Bommelerwaard 

waren onlangs te gast bij 

Waterschap Rivierenland. 

Daar kregen zij uitleg over 

het wateraanvoermodel 

van de Tielerwaard. Met dit 

model zijn diverse scena-

rio’s doorgerekend die de 

waterbehoefte en de wa-

teraanvoer in de toekomst 

weergeven. Hieruit bleek 

dat er, zeker in de zomer-

maanden, een watertekort 

gaat ontstaan bij langduri-

ge droogte. Daardoor wordt 

het in de toekomst vaker las-

tig om te beregenen tegen 

droogte en zonnebrand. 

De aanwezigen kregen ook 

uitleg in de centrale regiekamer over het aansturen 

van het peil. Samenwerking tussen waterschappen 

en sector zal nodig blijven om met elkaar de beste 

oplossing te zoeken voor de huidige en toekomstige 

uitdagingen. 

Verjongingssnoei 
voor betere 
productie
Telen aan jong hout geeft bij peren 50 procent 

meer grove peren en een 10 ton hogere pro-

ductie dan wanneer de peren aan oud hout 

worden geteeld. Jos de Wit van Fruitconsult 

mat de afgelopen jaren het effect van verschil-

lende snoeimethoden bij peer. De trend is om 

meer jong, opgaand hout in perenbomen toe 

te laten. “Het voordeel is een betere lichtinval 

dan bij hangend hout. Ook leveren deze takken 

minder dunwerk en voldoende knoppen voor 

het volgende jaar. Dergelijke takken kunnen 

wel vier, vijf of zes jaar blijven staan”, is de erva-

ring van De Wit. 

Zo op het oog leverde deze verjongingssnoei 

op Proeftuin Randwijk een wat minder rijke 

bloei op dan de traditionele snoei, maar cijfers 

laten zien dat de productie juist beter is (zie 

tabel). Bovendien zijn vruchten aan jonger hout 

gemiddeld grover en langer. 

Sterke verjongingssnoei Normale snoei

Redelijke bloemknop Goede bloei

46 vruchten per boom 34 vruchten per boom

11,3 kg per boom 9,2 kg per boom

75 ton per ha 61 ton per ha

De NFO en NFO-Kring Zuid(west) 

kijken dik tevreden op de Zeeuwse 

Fruitteeltdag terug!

Foto: Caroline van Assche, NFO

Coverfoto

FRUITTEELT KORT

Noodklok 
Britse teelt
De Britse appel- en perensector 

verkeert in een crisis. Uit een in-

ventarisatie van de belangenor-

ganisatie British Appels & Pears 

Limited (BAPL) blijkt dat telers van 

de geplande 480.000 bomen die 

ze deze winter zouden planten, 

er 150.000 hebben afbesteld. De 

organisatie luidt nu de noodklok. 

“Het is een duidelijke indicatie 

dat de toekomst van de Britse 

appel- en perenteelt serieus in 

gevaar is. De sector staat op een 

kantelpunt. Zonder vervanging en 

lange-termijninvesteringen zal het 

fruitareaal snel afnemen”, aldus Ali 

Capper van BAPL. “De belangrijkste 

reden voor het gebrek aan investe-

ringen is dat supermarkten te wei-

nig uitbetalen. De kostprijs is met 

ongeveer 23 procent gestegen, 

terwijl supermarkten nog steeds 

dezelfde prijs uitbetalen.”

In de centrale 

regiekamer van 

Waterschap Rivierenland. 

Foto: Anne van Steenis

Webinars gewasbescherming
Het praktijkprogramma ‘Weerbaarheid in de prak-

tijk’ organiseert drie webinars over de gewasbe-

scherming van de toekomst. Het eerste webinar is 

op woensdag 8 februari, met als thema Integrale 

aanpak van gewasbescherming in de praktijk. 

NFO-voorzitter en tevens LTO-portefeuillehouder 

Gezonde Planten Ron Mulders gaat dan in op het 

belang om minder chemische gewasbescher-

mingsmiddelen te gebruiken. Tevens geven Mar-

leen Riemens (WUR) en Stefan Muijtjens (onafhan-

kelijk teeltadviseur) een inleiding.

Het tweede webinar op woensdag 1 maart gaat 

over Geïntegreerde onkruidbeheersing. Het laatste 

webinar op woensdag 22 maart gaat over de rol 

van biocontrol en biostimulanten binnen weerbare 

teeltsystemen. 

De webinars zijn voor iedereen toegankelijk en los 

van elkaar te volgen. Ieder webinar bestaat uit drie 

korte inleidingen van elk 15 minuten, daarnaast 

is ruimte om vragen te stellen. Deelname is gratis 

en aanmelden kan via de Agenda op nfofruit.nl. 

Ben je niet in de gelegenheid om de webinars te 

volgen? Meld je dan toch aan, dan ontvang je na 

afloop een terugkijklink.

Het praktijkprogramma ‘Weerbaarheid in de praktijk’ is 

een initiatief van het ministerie van LNV, LTO Nederland 

en de sectoren. Binnen het programma werken 

telers samen met teeltdeskundigen aan weerbare 

teeltsystemen.

Conference op Grüne Woche
Tien dagen lang is er tijdens de Grüne Woche in Berlijn Conference 

uitgedeeld aan bezoekers van deze beurs. De tastings vormden een 

hernieuwde aftrap van de driejarige Conference-campagne die begin 

2020 van start ging. Vanwege de noodzakelijk ingelaste ‘corona-pau-

ze’, loopt deze nu door tot maart 2025.

De Conference-campagne 

promoot Nederlandse en 

Belgische peren in Duits-

land en Oostenrijk. De NFO 

werkt hiervoor samen met 

het Vlaams Centrum voor 

Agro- en Visserijmarketing 

(VLAM). Binnen Nederland 

zijn zeven verkooporgani-

saties bij de campagne 

betrokken. Zij financieren 

samen het private deel 

van de campagne. De 

peren op de Grüne Woche 

werden gesponsord door 

FruitMasters.

Foto: NFO

Groei appelteelt 
Alte Land 
Het areaal appel in het Alte Land is in 

2022 gegroeid naar 10.498 hectare, on-

danks een verdere afname van het aantal 

bedrijven. Dat blijkt uit een rapport van 

het bureau voor statistiek in deze regio. 

Sinds 2017 is het appelareaal in het Alte 

Land met 4 procent gestegen, terwijl het 

aantal bedrijven met 13 procent daalde 

naar 491. De gemiddelde bedrijfsgrootte 

komt daarmee uit op 21,4 hectare.
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Kiezen op 
basis van waan 

van de dag
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Een belrondje langs vijf Nederland-

se vruchtboomkwekers leert dat 

ze veelal in dezelfde onzekerheid 

verkeren. De vraag ‘Wat gaan 

fruittelers de komende twee jaar 

planten?’ is nog niet zo eenvoudig 

te beantwoorden. 

De relatief goede perenprijzen 

maken dat perenbomen dit seizoen 

uitverkocht zijn. “Hoe groot het te-

kort is, is moeilijk te zeggen. Als één 

teler meerdere boomkwekers belt, 

lijkt het een groot tekort, maar gaat 

het om dezelfde vraag”, verwoordt 

Sjaak Walraven van Boomkwekerij 

Fleuren. 

Twee jaar geleden waren de peren-

prijzen laag en was er, mede door 

een groter aantal opgezette bomen, 

een groot overschot aan bomen. 

Boomkwekers zijn daardoor voor-

zichtiger geworden met wat ze op-

zetten, waardoor er sneller tekorten 

ontstaan. Dat zal in de toekomst va-

ker kunnen gebeuren; het risico dat 

PETRA KOSTER, PKOSTER@NFOFRUIT.NL

Veel fruittelers laten hun plannen voor nieuwe aanplanten het komend jaar sterk afhangen 

van de huidige marktprijzen. Naast de vaste programma’s met clubrassen, is er dit jaar vooral 

vraag naar perenbomen. Ook boomkwekers worstelen met oplopende kosten, waardoor het 

risico te groot is om bomen op de gok op te kweken. De komende jaren zullen dan ook minder 

bomen worden opgezet dan we tot nu toe gewend waren. 

bomen niet worden verkocht, wordt 

voor boomkwekers te kostbaar. 

Conference en Elstar
Bij peer wordt voor het overgrote 

deel Conference geplant. De aan-

tallen Xenia zijn stabiel, maar in 

verhouding veel kleiner. Verbeek 

Boomkwekerijen kweekt naast de 

standaard perenrassen ook Red 

Conference en Gräfin Gepa. “De 

aantallen Gräfin Gepa zijn stabiel, 

maar het is wel een klein aandeel. 

Van Red Conference heeft de Staay 

Groep de verkooprechten en dat 

loopt volgens planning qua plan-

ten. Na dit jaar zal er zo’n 40 hecta-

re staan in Nederland”, aldus Han 

Verbeek. 

Vanuit Polen is er een toenemende 

vraag te zien naar Conference-bo-

men. Walraven ziet dat niet als 

bedreiging: “Je moet er eigenlijk 

blij mee zijn dat ze geen ander ras 

kiezen. Polen is een exportland en 

onze export van Conference zou 

daar ook op mee kunnen liften.”

Bij appel blijft Elstar nog steeds het 

hoofdras, hoewel de verkoop dit sei-

zoen moeizaam verloopt. De warme 

zomers en de kwaliteitsproblemen 

die daarvan het gevolg zijn, ma-

ken dat telers bewuster kiezen voor 

hardere mutanten. PCP is een vaak 

verkochte mutant en daarnaast 

hebben de diverse kwekers veel-

al nog een andere mutant in het 

assortiment. Boomkwekerij Roelofs 

is licentiehouder van Elstar Mantel. 

“Deze mutant is een iets latere en 

hardere Elstar. Daardoor krijg je wat 

meer plukspreiding. De ervaring tot 

nu toe is ook dat de vruchten har-

der blijven in de bewaring”, vertelt 

Winnie Roelofs. Sinds kort levert hij 

ook Elstar van der Zandt: een vroege 

mutant. 

Elrosa is een andere, door de 

markt aanbevolen en regelmatig 

gevraagde mutant. Tot slot heeft 

Boomkwekerij Fleuren de Elstar EKE 

nog in het assortiment. 

Jonagold wordt nog wel geplant, 

maar de vraag naar dit ras is be-

perkt. Het is dan vooral Red Jona-

prince die geplant wordt. 

Nieuwe rassen
De vraag naar clubrassen blijft 

redelijk stabiel. “Clubrassen heb-

ben een aantal jaar geleden al 

een stukje van de markt overgeno-

men. Dat verandert op dit moment 

niet heel sterk”, is de ervaring van 

Roelofs. Met de komst van nieuwe 

clubrassen, zal het aandeel clubras-

sen in de toekomst wel toenemen, 

maar op korte termijn niet met 

grote sprongen. Veel bestaande 

programma’s zoals met Kanzi en 

Sprank lopen volgens planning. 

Nieuwe rassen die op de markt 

komen, zijn tegenwoordig vaak ook 

geselecteerd op weerbaarheid in 

de teelt. “Voor telers is weerbaar-

heid absoluut een groot thema, 

maar ook een groot vraagstuk”, 

ziet Chris van Duynhoven van Bot-

den & Van Willegen in de praktijk. 

“We merken dat klanten ervoor 

openstaan, maar men is voorzich-

tig om zelf bomen te planten.” Als 

boomkweker doet hij ervaring op 

met nieuwe rassen op een eigen, 

zelf aangelegde proeftuin, waar 

sinds een aantal jaren verschillen-

de mutanten en resistente rassen 

staan. “Ook hebben we intensief 

contact met het IFO in Frankrijk. Dat 

heeft een heel interessant program-

ma”, aldus Van Duynhoven. 

Ook Guus van Montfort ziet dat ro-

buustheid en schurftresistentie ertoe 

doen, maar telers kiezen nog niet 

specifiek een ras op weerbaarheid. 

“Het verhaal moet voor een teler 

ook aan de afzetzijde kloppen”, 

aldus Van Montfort. 

Een trend die steeds meer doorzet is 

dat verkoop- en handelsorganisaties 

conceptrassen kiezen die schurftre-

sistent zijn. “Duitse coöperaties willen 

in de toekomst alleen nog schurf-

tresistente rassen introduceren. We 

zien in Duitsland een grote belang-

stelling voor Wurtwinning. Op de 

beurs Fruchtwelt Bodensee kwamen 

veel mensen Wurtwinning proeven”, 

aldus Walraven. Het ras staat qua 

GENEVA-
ONDERSTAMMEN
Een aantal jaren geleden zijn de Geneva-on-

derstammen geïntroduceerd. De bekendste, 

G11, is iets groeikrachtiger dan M.9. Er is een 

toenemende vraag naar bomen op deze on-

derstam, mede vanwege de resistentie tegen 

bacterievuur en phytophthora. “Eerst was er 

een schaarste, maar inmiddels is G11 wel in 

grotere aantallen beschikbaar. Maar het is 

nog steeds geen standaard. Dus als je bomen 

op een Geneva-onderstam wil, moet je die wel 

vooraf bestellen”, aldus Guus van Montfort. 

Er is een toenemende vraag naar bomen op G11.

Door de relatief 

goede perenprijzen 

zijn perenbomen 

uitverkocht.
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teelt nog in de kinderschoenen, 

maar zal dankzij de introductie 

ook in Nederland een positie 

verwerven. 

Hoe snel deze ontwikkelingen 

zullen gaan, is nog de vraag. 

Veel telers wachten voorlopig 

nog af en reageren vooral nog 

op wat de markt doet. Het is 

moeilijk om telers zo ver te krij-

gen dat ze twee jaar vooruit 

bestellen, is de ervaring van 

boomkwekers. Toch zien ze wel 

langzaam een groep bedrijven 

die langer vooruitdenkt en plant-

plannen vooruit maakt. 

Ondanks de problemen die 

er op dit moment spelen, zijn 

boomkwekers op de langere 

termijn niet al te somber. Van 

Duynhoven: “Ondanks dat de 

appelteelt afneemt, zal deze wel 

in Nederland blijven bestaan. 

Met de toenemende milieudruk 

blijven er kansen in Nederland 

en is dit een extra reden om 

lokaal fruit te telen in plaats van 

te importeren.”  EUROPESE VRAAG 
RUSTIG
De Europese vraag naar appelbomen is 

dit seizoen erg rustig. De huidige appel-

prijzen en sterk gestegen kosten maken 

dat er weinig vraag is naar appelbo-

men en dat er waarschijnlijk te veel bo-

men beschikbaar zijn. Sjaak Walraven 

van Boomkwekerij Fleuren: “Door heel 

Europa is het rustig, mensen weten niet 

wat ze moeten planten.”

Net als in Nederland worden er in 

Duitsland vooral Elstar en clubrassen 

geplant. “Ook in Duitsland staat Elstar 

onder druk. Ik hoor vaker dat telers een 

perceel nog een jaar langer laten staan 

voordat ze gaan vervangen”, ervaart 

Han Verbeek. 

Een nieuw ras dat Boomkwekerij Roelofs 

relatief veel op de Duitse markt heeft 

geleverd, is Fräulein, dat tegelijk met 

Jonagold plukrijp is. Ook was er de af-

gelopen jaren een toenemende vraag 

naar Wellant. 

Duitsland is een belangrijke markt voor 

biologische bomen van Nederlandse 

boomkwekers. In Nederland is er op 

dit moment vrij weinig uitbreiding in de 

bio-teelt. “In de EU groeit het aandeel 

biologisch gestaag: 80% van onze 

bio-bomen gaat naar Duitsland”, ver-

telt Verbeek. Er is vooral vraag naar de 

standaardrassen in de biologische teelt, 

zoals Elstar, Santana, Topaz, Natyra en 

deels ook WUR37/Freya. 

Jonge Natyra-bomen.

Foto: Petra Koster

Elrosa is een regelmatig gevraagde Elstar-mutant.

Foto’s: NFO

MARKTZICHT

NIEUWE TREND OP DE APPELMARKT?

Europa heeft nog veel appels 

in bewaring, maar in sommige 

deelmarkten lijkt verandering te 

komen. Gaan alle teeltregio’s hier-

van profiteren? AMI maakte een 

marktanalyse.

De appelverkoop verloopt tot nu 

toe desastreus. De telersprijzen zijn 

zo’n tien tot twaalf cent per kilo 

lager dan vorig jaar. Tegelijkertijd 

namen de productiekosten toe 

met tien cent per kilo. Dit samen 

bedreigt het voortbestaan van de 

teeltbedrijven. De grootwinkelbe-

drijven tonen geen empathie voor 

de telers en gebruiken het grote 

aanbod voor agressief geprijs-

de aanbiedingen. Appel wordt 

gebruikt om klanten te lokken; 

consumenten zijn daar gevoelig 

voor, vooral omdat andere bood-

schappen tot 35 procent duurder 

zijn dan vorig jaar. Deze ontwikke-

ling kunnen we alleen tegengaan 

door de appeloogst in Europa 

massaal in te perken. Landen als 

Nederland, België en Duitsland 

moeten hun appeloogst terug-

schroeven en zich meer focus-

sen op de binnenlandse vraag. 

Ook het assortiment moeten we 

heroverwegen. In Duitse groot-

winkelbedrijven wordt 65 procent 

van de Elstar in zakken van 2-3 kg 

verkocht. Dit zet de producenten-

prijzen onder druk en draagt niet 

bepaald bij aan de waardering 

van dit ras.

Clubrassen worden 
verwaarloosd
Aan de andere kant zijn consu-

menten bij appels meer prijsbe-

wust en laten ze de duurdere 

appels, ook wel clubrassen, links 

liggen. Voor Pink Lady & Co lijkt 

het verkoopseizoen verlengd te 

worden. Ook komen er te veel 

clubrassen op de markt, wat tot 

concurrentie leidt om ruimte in het 

winkelschap. Op Interpoma waren 

maar liefst 80 nieuwe rassen te 

zien. 

De appelmarkt staat momenteel 

nog onder druk door het overvloe-

dige aanbod van overrijpe ap-

pels, die met krachtige 

prijsprikkels geruimd 

moeten worden. Met 

de rassen die mo-

menteel de verkoop 

domineren, zullen de 

prijzen voor de klei-

nere Gala-voorraad 

waarschijnlijk stijgen. 

Naarmate het seizoen 

vordert, zou dit ook 

kunnen gelden voor 

de Jonagold Groep 

en Golden Delicious, 

die ook benedenge-

middelde voorraden hebben.

Minder aanvoer uit het 
buitenland?
In Nieuw-Zeeland, Zuid-Afrika en 

Zuid-Amerika groeien momenteel 

goede appeloogsten. Zuid-Afrika 

verwacht een appelexport van 

560.000 ton, 1% minder dan vorig 

jaar. Clubrassen als Pink Lady 

(+3%), Cripps Red (+7%) en Joya 

(+5%) blijven stijgen, terwijl Golden 

(-4%) en Gala (-3%) aandeel ver-

liezen. Men hoopt op meer afzet in 

Afrika en kan voor het eerst appels 

exporteren naar China.

Nieuw-Zeeland richt zich steeds 

meer op de Aziatische markt. De 

oogstprognose is 357.000 ton, 

ongeveer 8% meer dan vorig jaar. 

Binnen het rassenassortiment ver-

liezen rassen als Braeburn (-5%), 

Cripps Pink (-10%) en Jazz (-10%), 

alle met een sterke export naar 

Europa. Daarentegen maakte 

de productie bij Envy een sprong 

naar 42.000 ton (+31%).

Chili verwacht een gemiddelde 

appeloogst van circa 1,5 miljoen 

ton en hoopt meer appels te kun-

nen verschepen naar de VS, waar 

de zelfvoorziening aanzienlijk is 

beperkt door vorst.

Alle exportlanden zijn zich bewust 

van de moeilijke situatie in Euro-

pa en richten zich daarom meer 

op de markten in Azië, Afrika en 

de VS. Het is heel goed mogelijk 

dat de EU-appelimport van vorig 

jaar, 200.000 ton, verder zal dalen. 

Door de zware verliezen in het 

najaar van 2022 zijn handelshui-

zen duidelijk zeer voorzichtig met 

bestellen van overzeese appels. 

Deskundigen in de afzet zijn het 

erover eens dat de markt voor 

kwaliteitsappels zich in de tweede 

helft van het seizoen zal stabilise-

ren, maar de vraag is wanneer?

HELWIG SCHWARTAU

AMI, BUREAU HAMBURG

VERTALING: CAROLINE 

VAN ASSCHE, NFO

© AMI 2023 | AMI-informiert.de

Goedkope appelrassen in trek
Inkopen per huishouden in Duitsland, 2022 t.o.v. 2021, sept. - dec

-5,9

2,1

8,2

-4,9

-18,9

-11,6

-23,5

-42,0

-6,4

Appels totaal

Jonagold/-gored

Elstar

Braeburn

Gala/Royal Gala

Pink Lady / Cripps Pink

Kanzi

Jazz

Overige rassen

Quelle: AMI nach GfK-Haushaltspanel
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MARKTZICHT
ANTON OOSTVEEN, FREELANCE JOURNALIST, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

Elkaar slimmer maken
Beurré Alexander Lucas is eind januari vrijwel uit-

verkocht. Dat komt voor iedereen als een verras-

sing en is achteraf gezien ook jammer en onnodig. 

De continuïteit in de afzet heeft een grotere priori-

teit gehad dan de prijs, die niet slecht was maar 

toch achterbleef bij Conference. Tot de laatste 

week, waarin afnemers anderhalf keer meer willen 

betalen voor dit ras. Met betere en vooral transpa-

rantere voorraadcijfers hadden we de afzet van 

Beurré Alexander Lucas over februari en wellicht 

maart kunnen spreiden en zo een hogere telers

prijs kunnen realiseren. Je moet elkaar als het ware 

slimmer willen maken. Toch zal Beurré Alexander 

Lucas niet zoveel opbrengen als Conference. De 

meeste vraag komt immers uit Oost-Europa en 

daar zijn de prijzen nu eenmaal minder vanwege 

het lagere welvaartspeil. Misschien geldt dat laat-

ste ook wel voor Zuid-Europa, maar daar wordt 

vers fruit beter gewaardeerd. 

In Nederland maakt de prijs van Conference de 

afgelopen weken een mooie ontwikkeling door, 

waarbij de prijsvorming van het ongesorteerde 

product voorloopt. We zijn het seizoen bescheiden 

begonnen, maar dat biedt ruimte voor de hogere 

prijzen van dit moment. Daardoor bouwen de voor-

raden sneller af dan verwacht en blijft er wellicht 

ook wel minder over dan gedacht. Ook hierbij zijn 

transparante voorraadcijfers weer essentieel. 

De afzet van appels daarentegen blijft een moeilijk 

verhaal. Goede appels brengen in de supermarkt 

niet alleen goede consumenten-, maar ook goede 

telersprijzen op. Desondanks blijft het rendement 

van menige cel appels beneden de maat. De 

pack out is veelal te laag door kwaliteitsproblemen 

zoals een hardheid van maar amper 5 kg/cm2. 

Daar zou toch een keerpunt in moeten komen ten 

gunste van de betere appels. Niet alleen van Elstar 

maar ook van Jonagold. Die appels zijn immers na 

de warmte geplukt en hebben over het algemeen 

een goede smaak en hardheid. Als de prijs voor 

ongesorteerd product later in het afzetseizoen nog 

iets toeneemt, komt voor Jonagold en Red Prince 

een beter rendement binnen bereik.

EMANUEL SLUIS

SERVICE2FRUIT 

M.M.V. ANTON OOSTVEEN

Meer bio 
vergt grote stappen
Een marktaandeel van 15% voor biologische produc-

ten vergt een grote inspanning van alle schakels in de 

keten, zo bleek tijdens een van de panelgesprekken 

op de Biobeurs. Daarbij hebben grote stappen een 

grote impact. Bijvoorbeeld bij Plus, die in een keer alle 

zuivel van het huismerk omschakelde naar biologisch, 

of Hak die aankondigde in 2027 alle groenten van 

biologische teeltwijze te willen betrekken. Dergelijke 

stappen zijn met positief gevolg eerder gemaakt met 

PlanetProof of Fair Trade. Een groter aanbod aan 

biologische producten maakt het ook gewoner om ze 

te kiezen. Dat kost tijd. Net als telers ondergaan ook 

consumenten een omschakelperiode, merkte een 

panellid op. 

AH versterkt positie
Albert Heijn heeft 

zijn marktaandeel 

vorig jaar verder 

vergroot. Analisten 

van de supermarkt-

branche wijzen de 

marktleider aan als 

een van de win-

naars over het afge-

lopen jaar. Concur-

rent Jumbo levert 

marktaandeel in. Ook bij de discounters is er een 

winnaar en een verliezer; respectievelijk Aldi en Lidl. 

Voor Aldi stopt daarmee een dalende trend, bij Lidl 

komt de vraag naar boven of de keten zijn duidelijke 

discounter-imago kwijtraakt. Door de fusie tussen Plus 

en Coöp is vorig jaar een middenmoter opgestaan 

met een marktaandeel dat vergelijkbaar is met dat 

van de discounters; zo’n tien procent. Inkooporgani-

satie Superunie vertegenwoordigt een aantal kleine, 

vaak regionale ketens. Daardoor is hun aandeel in de 

totale Nederlandse markt beperkt tot hooguit enkele 

procenten.

Het marktaandeel van Albert Heijn groeide van 35,5% 

in 2021 naar 36,5% in 2022, zo blijkt uit de cijfers van 

marktonderzoeksbureau IRi. Dat becijfert het markt-

aandeel van Jan Linders stabiel op 1,1%. Naar ver-

wachting komt dat volgend jaar ook bij Albert Heijn; 

de keten gaat verder als franchise-ondernemer van 

de marktleider. Albert Heijn is het afgelopen jaar 

onder andere gegroeid door de overname van Deen 

en de samenwerking van AH To Go met de tankstati-

ons van BP. Dit marktsegment is nieuw in het jaarlijkse 

marktonderzoek. Jumbo is hierin niet actief en zal 

dat aanvoeren als reden voor het verlies aan markt-

aandeel. De totale koek wordt immers groter. Maar 

vakblad Distrifood analyseert dat het verlies van 21,6% 

naar 21,2% te groot is om dat hieraan te wijten.

Skateboarder 
promoot appel
Rockit Global ltd uit Nieuw-Zeeland heeft met 

een jonge olympisch medaillist een contract 

afgesloten om de gelijknamige appel te pro-

moten. De veertienjarige skateboarder Sky 

Brown heeft 2,1 miljoen volgers op TikTok en 

1,3 miljoen op Instagram. Via deze kanalen 

gaat ze de kleine appel, verpakt in de kenmer-

kende transparante koker, voor het voetlicht 

brengen. Rockit Global exporteert de appel 

naar dertig landen. In de Verenigde Staten, 

de belangrijkste markt, werkt het samen met 

een handelsbedrijf in Washington State.

Wereldwijde handel 
onder druk
Freshfel Europe heeft met ver-

schillende zusterorganisaties 

een mondiale belangenbehar-

tiger opgericht voor teelt- en 

afzetorganisaties van groenten 

en fruit; de Global Coalition of 

Fresh Produce. Die slaat met 

een uitgebreid rapport alarm 

over de productie en afzet van 

groenten en fruit. Door allerlei 

ontwikkelingen in het afgelopen 

jaar, staan die wereldwijd on-

der druk. Deze Global Coalition wil nationale en internationale 

beleidsmakers ervan doordringen dat dit ongewenste gevol-

gen heeft op lange termijn, zoals een mogelijke daling van de 

consumptie van verse groenten en fruit.

De bedreigingen zijn divers. Zo zijn de kosten van gewasbe-

schermingsmiddelen in de Verenigde Staten verdubbeld en 

kampt Nieuw-Zeeland met een ernstig tekort aan arbeidskrach-

ten bij het oogsten. Ook de kosten voor vervoer met zeecontai-

ners zijn soms verdubbeld. Deze algemene problemen komen 

nog eens boven op het aanwenden van fytosanitaire maat-

regelen om import te beperken, zo ervaren vooral landen van 

het zuidelijk halfrond.
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Baas in EIGEN KLUIS
Ondernemers in de land- en tuinbouw zouden een eigen digitale kluis moeten hebben voor al 

hun data. Daarmee zouden ze zelf kunnen beslissen met wie ze welke data delen. Dat zeggen 

Tamme van der Wal, onderzoeker WUR en directeur Agri-Dataservices BioScope, en André 

Hoogendijk, directeur van Brancheorganisatie Akkerbouw.

Rond agrarische bedrijven worden 

enorme hoeveelheden data vast-

gelegd. Afnemers over prijzen; leve-

ranciers over geleverde gewasbe-

schermingsmiddelen en meststoffen. 

Koelinstallaties leggen data vast over 

temperatuur en koelacties. Sorteerbe-

drijven leggen de kwaliteitssortering 

vast. En dat allemaal naast de data die 

adviseurs, accountants en overheid 

nog eens verzamelen. Een agrarisch 

ondernemer zou zelf één plek moeten 

hebben waar al die data automatisch 

belanden. 

Gedragscode
Tamme van der Wal is onderzoeker en 

expert informatievoorziening bij WUR en 

directeur van Agri-Dataservices Bio-

Scope. Hij ontwikkelde Farmmaps: een 

platform om data van agrarische be-

drijven veilig op te slaan, en modules te 

voorzien van data om bijvoorbeeld de 

oogst te voorspellen. Ondernemers zou-

den zich er meer bewust van moeten 

zijn welke bedrijven en instanties gege-

vens vastleggen over hun bedrijf. Ook 

zouden zij moeten afspreken wie die 

informatie mag gebruiken. Wie is eige-

naar van de data? En met wie mogen 

ze gedeeld worden? Dat zouden onder-

nemers zich meer moeten afvragen. 

Het zou ook goed zijn als er een proto-

col komt voor opslag en gebruik van 

data. Data zijn immers bestemd voor 

bepaalde doeleinden en niet voor 

CAROLINE VAN ASSCHE, CVASSCHE@NFOFRUIT.NL

DIGITALE VEILIGHEID

andere. In een gedragscode zou vast-

gelegd kunnen worden wat er met de 

data gebeurt. En daarbij moet gezorgd 

worden dat het niet mis kan gaan.

Het bedrijf JoinData kan hierin ge-

deeltelijk hulp bieden. JoinData is een 

platform voor het delen van data (zie 

kader). Over een bedrijf zijn bij een 

heleboel partijen data opgeslagen. 

JoinData regelt dat de ondernemers 

machtigingen kunnen afgeven aan 

bedrijven en instanties om gegevens bij 

elkaar te kunnen ophalen. Dit is echter 

iets anders dan een eigen datakluis.

Standaardisatie
André Hoogendijk, directeur van Bran-

cheorganisatie Akkerbouw, wil nog 

een stapje verder gaan. Hij wil dat er 

datakluizen komen met een bepaalde 

standaardisatie, zodat ze onderling 

goed met elkaar kunnen communice-

ren. De data-uitwisseling zal dan altijd 

goed verlopen. Ondernemers kunnen 

dan kiezen voor een bepaalde aanbie-

der van datakluizen. “De ondernemers 

kunnen dan ook algoritmes meehelpen 

opzetten, zodat ze daar zelf ook van 

kunnen profiteren. Ook de data die de 

overheid vastlegt over ondernemin-

gen, zou in de eigen datakluis terecht 

moeten komen. RVO heeft de grootste 

datakluis van ons land. We moeten 

zorgen dat we eigenaar van die data 

blijven, anders moeten we onze eigen 

data straks terugkopen.” 

AGROMANAGER
In Agromanager verzamelen telers al veel teeltgegevens, 

onder andere voor GlobalGAP en andere audits. De ge-

bruiker geeft zelf aan met wie hij welke gegevens wil de-

len, zoals met de afzetorganisatie of handelaar. Laurence 

Tack onderschrijft het belang van veiligheid rond data, 

maar is kritisch of een externe partij een toegevoegde 

waarde kan leveren: “Elk bedrijf moet voldoen aan de 

Privacywetgeving en kunnen overleggen wat er allemaal 

verzameld wordt aan persoonsgegevens en 

gedeeld wordt met derden. Hetzelfde zou gerealiseerd 

moeten worden voor Teelt- en bedrijfsgegevens. Of hier-

voor een externe partij nodig is, betwijfel ik sterk. Voor de 

data die Agromanager extern betrekt, bouwen we kop-

pelingen en telers hebben daar de controle over. Met de 

meeste leveranciers kunnen we rechtstreeks koppelingen 

bouwen. Er zijn geen extra kosten aan verbonden en de 

teler behoudt toch dezelfde rechten en functionaliteiten, 

omdat deze geborgd zijn in de datapolicy in Agromana-

ger. Deze is te vinden op de website van Agromanager.”

JOINDATA
JoinData is een platform voor het delen van data. 

Het regelt dat de gebruiker zelf de baas blijft over 

zijn data en kan bepalen wie daar gebruik van 

mag maken. JoinData biedt echter geen da-

takluis. Het is meer een soort digitale datasnelweg 

waarover je veilig je data kunt delen met alleen 

die partijen die je daarvoor toestemming geeft. Je 

blijft zelf de baas over je data. Niemand kan die 

gebruiken voor doelen waarmee je het niet eens 

bent.

Marlieke Marcusse van JoinData: “De ‘digitale 

datasnelweg’ zorgt voor efficiënt en veilig ‘trans-

port’ van data, en alleen van die data waarvoor 

de agrariër goedkeuring heeft gegeven. JoinData 

heeft zelf geen belang bij de data. In ’Mijn JoinDa-

ta’ beheer je eenvoudig je machtigingen, waarbij 

je zelf bepaalt met wie en voor welk doel je de 

data deelt. In het platform zijn veiligheid en priva-

cy van data gewaarborgd (AVG).”

JoinData wordt al gebruikt in de melkveehouderij, 

tuinbouw, akkerbouw en varkenshouderij. Met 

Agromanager, dat veel fruittelers gebruiken, heeft 

JoinData een samenwerking. JoinData streeft 

ernaar om meer sectoren mee te laten doen met 

het platform. 

De jaarlijkse bijdrage voor Mijn JoinData bedraagt 

€ 50 (excl. btw). Dat is de vergoeding voor het 

gebruik van het platform Mijn JoinData, waarmee 

je je machtigingen makkelijk op één plek kan be-

heren en inzicht hebt in je datastromen. De kosten 

van het ‘transport’ van de data worden in reke-

ning gebracht bij partijen die de data gebruiken.
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NFO NIEUWS

Efficiënt grondgebruik

Fruittelers die nieuwe percelen aanplanten, 

gemeenten die woningen willen bouwen, 

particulieren en bedrijven die aan de slag 

willen met nieuwe activiteiten in het buiten-

gebied: allemaal krijgen ze te maken met 

de afstand van 50 meter. Nodig is dat fruit-

teeltbedrijven en gemeenten efficiënt met 

de beschikbare grond kunnen omgaan, 

zonder dat de omgeving zich zorgen maakt 

of overlast ervaart. In de afgelopen 10 tot 

30 jaar is een werkwijze ontstaan waarbij 

in overleg en op basis van locatiespecifiek 

onderzoek, tot een bevredigende situatie 

kon worden gekomen. Echter met de toene-

mende aandacht voor risico’s van gewas-

beschermingsmiddelen voor omwonenden 

en de vele bezwaar- en beroepszaken 

tot en met de Raad van State, is er bijna 

geen maatwerk meer mogelijk. In heel 

Nederland wordt langzaamaan de zone 

van 50 meter standaard. Voor fruittelers 

die nieuwe percelen willen aanplanten en 

met de maatschappelijke druk om nieuwe 

woningen te bouwen, is dit zeer ongewenst. 

Reden voor NFO, Fruitpact en meerdere 

gemeenten in de Betuwe om in overleg te 

gaan. In het eerste overleg eind januari 

is geconcludeerd dat de huidige patstel-

ling voor iedereen ongewenst is en dat de 

zone van 50 meter die bijna 30 jaar terug 

is gekozen, niet gebaseerd is op feiten en 

de huidige situatie op een fruitteeltbedrijf. 

De NFO wil dat helder wordt hoe groot de 

risico’s voor omwonenden zijn en op welke 

wijze die tot een acceptabel niveau terug-

gebracht kunnen worden. Zowel voor de 

fruitteeltsector is dit duidelijk nodig voor het 

toekomstperspectief en voor gemeenten 

om de grote puzzel met ruimteclaims te 

kunnen invullen.

COLUMN
JACO VAN BRUCHEM
JVBRUCHEM@NFOFRUIT.NL

Foto: Caroline van Assche, NFO

Dank voor een zeer geslaagde dag!
Graag dankt organisator NFO de bezoekers en stand-

houders voor een zeer geslaagde Zeeuwse Fruitteeltdag. 

Meer dan 75 bedrijven en organisaties presenteerden 

zich, vaak met interessante noviteiten. Er waren ongeveer 

1.100 tevreden bezoekers, die gratis naar binnen konden 

om hun kennis en netwerk te versterken. Door corona kon 

de beurs in 2021 niet doorgaan, in 2019 waren er onge-

veer 800 bezoekers.

NFO-Kring Zuid(west) tekende samen met de medewer-

kers van de NFO voor de organisatie en is trots op wat is 

neergezet. De sfeer was zeer goed. Het aantal standhou-

ders en de goede opkomst zijn voor de NFO een bevesti-

ging dat de beurs voorziet in een behoefte. Dat motiveert 

ons om ook in 2025 de beurs weer te organiseren.

NFO

‘De Klankbordgroep 
is de voelspriet van de regio en sector’
Het minimumloon dat met 10,15% 

stijgt, hogere totale kosten voor 

arbeid, maar ook de beschikbaar-

heid van personeel, veiligheid, 

huisvesting en nog veel meer. Ar-

beid is al vele jaren een belangrijk 

onderdeel van de belangenbe-

hartiging van de NFO. Het beleid 

is om de voorwaarden zo gunstig 

mogelijk te maken om de 

medewerkers zélf in dienst te 

nemen. Als de medewerkers 

dichter bij de fruitteler staan, 

zijn ze beter af en komen ze 

graag terug. 

René Simons, kleinfruitteler 

in Haaren (Noord-Brabant): 

“Ik ben sinds vier jaar lid 

van het NFO-hoofdbestuur, 

maar ben al langer lid van 

de Klankbordgroep Arbeid. 

Wij adviseren het hoofdbe-

stuur over arbeidszaken.” 

De Klankbordgroep Arbeid 

bestaat uit René Simons, 

Peter Baltus (NFO-specialist 

arbeid en werkgeverschap), 

Mary Slippens-Reus (namens 

hoofdbestuur) en Diana 

Eleveld (Werkgeverslijn), Erik 

van Haarlem, Thomas Broex, 

Jos Mesu en Bert den Haan. 

Simons: “De Klankbordgroep 

Arbeid komt niet alleen in 

reguliere vergaderingen 

bijeen, want soms spelen 

er tussentijds belangrijke zaken. 

Dan roepen we de groep online 

bij elkaar. Belangenbehartiging is 

immers maatwerk en dan moeten 

we snel handelen.”

“Zo kwamen we een paar dagen 

voor de laatste cao-onderhan-

delingsbijeenkomst bijeen om te 

informeren waar we mee bezig 

zijn. Het is belangrijk dat we een 

goede cao hebben die enerzijds 

betaalbaar is, maar waarin an-

derzijds ook alles goed geregeld 

is. Uit de groep horen we dan 

welk mandaat we krijgen in de 

onderhandelingen. Het gaat dan 

bijvoorbeeld over de hoogte van 

het loon, de premies of de hoogte 

van de vergoeding voor de huis-

vesting. In onze sector hebben 

we ondernemers die alleen van 

seizoenarbeid gebruikmaken, 

maar ook ondernemers met vaste 

krachten. In de groep wordt vast-

gesteld hoe we in de onderhan-

delingen een mix kunnen maken 

zodat iedereen tevreden is.”

Andere zaken die in de Klank-

bordgroep Arbeid aan de orde 

komen, zijn het Agrarisch Keurmerk 

Flexwonen, de besteding van de 

Colland-premies die de sector 

bijeen brengt, cafetariaregeling, 

verkleinen van de WIG (loon-

belasting en WW-premie), 

arbeidskorting en controles 

op arbeid in de sector. De 

Klankbordgroep Arbeid vormt 

kortom de voelspriet van de 

regio en sector.

Net zoals bij andere grote 

thema’s binnen de NFO, gaat 

het ook bij het thema arbeid 

vaak om lange onderhande-

lingstrajecten, merkt Simons 

op. Achter de schermen werkt 

de NFO hier hard aan. Het 

lastige is dat daarover weinig 

tot niets naar buiten gebracht 

kan worden zolang de on-

derhandelingen gaande 

zijn. Maar in deze groep kan 

in vertrouwelijkheid wel de 

nodige informatie gedeeld 

worden, zodat de fruitteelt-

belangen zo goed mogelijk 

voor het voetlicht gebracht 

worden om tot een maximaal 

resultaat te komen.”

Overigens wordt de Klankbord-

groep Arbeid binnenkort omge-

doopt tot Arbeid, Fiscaal en Huis-

vesting, omdat dit beter de lading 

dekt. De NFO heeft plannen om 

ook op andere thema’s klankbord-

groepen in te richten. Daarover 

later meer.

CAROLINE VAN ASSCHE, CVASSCHE@NFOFRUIT.NL

René Simons: ‘Bij het thema arbeid gaat het 

vaak om lange onderhandelingstrajecten.’

Foto: Caroline van Assche, NFO



fruitteelt 3-2023 17fruitteelt 3-202316

ZEEUWSE 
FRUITTEELTDAG 
zeer geslaagd!

De Zeeuwse Fruitteeltdag van afgelopen week was met meer dan 75 standhouders, 

1.100 bezoekers en duizenden ontmoetingen en gesprekken een groot succes. 

De NFO en NFO-Kring Zuid(west) kijken er als organisatoren dik tevreden op terug!

CAROLINE VAN ASSCHE EN PETRA KOSTER, CVASSCHE@NFOFRUIT.NL EN PKOSTER@NFOFRUIT.NL

ZEEUWSE FRUITTEELTDAG

Primeur op de Zeeuwse Fruitteeltdag was het zo-

geheten Bioplein. Midden op de vakbeurs stonden 

hier alle standhouders die actief zijn voor biologi-

sche fruittelers. David van de Graaf (Prisma) was 

tevreden over de opzet ervan. “Niet alleen telers die 

biologisch telen vinden hier de relevante standhou-

ders, maar ook andere telers die willen vergroenen. 

Ook de gangbare teelt zal daar immers mee aan de 

slag moeten. Daarvoor kunnen zij ideeën opdoen uit 

ervaringen in de biologische teelt.”

In Nederland wordt nu op 600 hectare biologisch 

fruit geteeld. “Dat is ongeveer 3% van de totale 

fruitteelt in Nederland, terwijl de doelstelling voor 

Nederland, die minister Adema onlangs presenteer-

de, voor 2030 op 15% ligt. Dat wordt nog een hele 

opgave”, aldus Van de Graaf. Die 600 hectare om-

vat grotendeels appels en peren, namelijk ongeveer 

530 hectare. De rest is houtig kleinfruit en steenfruit. 

“We moeten ons richten op groei, maar de ver-

koopkanalen voor appels zijn verzadigd. Er komt 

nu zelfs al biofruit van het zuidelijk halfrond richting 

Europa, uit Peru en Chili. De vraag is hoe biologisch 

het transport overzee genoemd mag worden, maar 

het is een feit. Dat is ook de reden dat we hier niet 

roepen ‘Kom erbij’. Voor biologische peren en hou-

tig kleinfruit is wel ruimte, maar die teelten zijn nog 

moeilijker dan die van appel”, besluit Van de Graaf.

Op het Bioplein stonden de volgende bedrijven: 

Andermatt, Boomkwekerij Fleuren, PHC, Coremans 

Imerkerij, Elshof, Stoker Organics, Biofruit en Nautilus. 

Mycosat was wegens ziekte afgemeld. Het Bioplein 

is een initiatief van de NFO en Prisma: de belangen-

behartigers voor biologische fruittelers. 

David van de Graaf (Prisma): ‘Het wordt nog een hele 

opgave om het areaal biologisch fruit in Nederland te 

laten groeien.’

Foto: Caroline van Assche, NFO

Driftreductie
Op de beurs presenteerden leveranciers van spuit-

machines hun technieken met driftreducerende 

maatregelen. Een lang traject voor de leveranciers 

is altijd de DRT-klasse te verkrijgen, en dan het liefst 

de DRT-klasse 99%.

Munckhof toonde een enkelrijer met de beken-

de luchtzak: de Munckhof MAS met Varimas met 

DRT99-erkenning. Deze machine is standaard uitge-

rust met precisietechniek op boomniveau, en sluit 

daarmee mooi aan op boomspecifiek wortelsnijden, 

groeikrachtmetingen op boomniveau en opbrengst-

registratie op boomniveau met de Pluk-O-Trak. Dit 

alles samen moet leiden tot een zo gelijkmatig 

mogelijke productie per boom in gewicht, vruchtdia-

meter en kwaliteit.

Dominiak toonde de enkelrijer OS1500 die alle on-

derzoeken voor de hoogste klassering doorliep, 

maar nog in afwachting is van de officiële beoor-

delingsdocumenten. Nieuw op deze spuitmachine 

is de selectieve doseereenheid, waarmee op het 

laatste moment, vlak voordat met de bespuiting 

begonnen wordt, het middel automatisch aan het 

water toegevoegd kan worden. Dat is interessant 

voor middelen die heel snel afbreken in water, legt 

Jan-Berend van den Berg uit.

Een derde spuitmachine van Wanner heeft alle 

benodigde onderzoeken voor de hoogste DRT-klas-

se-indeling doorlopen, maar de DRT-aanvraag moet 

nog ingediend worden bij de Technische Commissie 

Techniekbeoordeling. Bijzonder aan deze machine 

is dat alle geregistreerde technische gegevens van 

luchtdruk, afgifte in liters en gps-positie in de cloud 

worden vastgelegd. Vertegenwoordiger Matthijs 

Boomkamp: “Handig om achteraf te kunnen contro-

leren of een bespuiting juist is uitgevoerd.”

EFFICIËNT WATERGEVEN
Efficiënt omgaan met water is een belangrijk thema, zeker in het Zeeuwse. Leveranciers als VGB Watertech-

niek, Meeuwse.nl en Agrowing gaan dan ook steeds verder in het verbeteren van hun systemen. Frans Wal-

hout van Agrowing: “Onze techniek is niet zozeer nieuw, maar we baseren de watergift steeds vaker op het 

vochtgehalte in de bodem, de weersomstandigheden en het groeistadium. We gaan meer en meer sturen 

op data. Ook buffering van water – ondergronds en bovengronds en middels stuwtjes – krijgt steeds meer 

aandacht.”

Meeuwse.nl is bezig met een app om de watergift te sturen, en werkt aan een eigen vochtsensor.

De nieuwe besturingscomputer van VGB 

Watertechniek koppelt eenvoudig alle inkomende 

data van bijvoorbeeld vochtsensoren aan de 

besturing van de watergift.

Foto’s: Petra Koster

De nieuwe container met druppelunit van Meeuwse.nl 

heeft een modulaire opbouw. 
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ONDERSTEUNING VOOR 
ZONNEPANELEN

Trellex ontwik-

kelt palen van 

bandstaal met 

Magnelis. Qua 

constructie kun-

nen deze palen 

goed concurre-

ren met houten 

palen, maar 

met de huidige 

staalprijzen zijn 

ze niet prijscon-

currerend. In 

combinatie met 

zonnepanelen 

vormen de 

palen wel een 

geschikte toe-

passing. Trellex 

werkt daarvoor 

samen met een zonnepanelenleverancier en een bedrijf dat de 

aanleg en het vergunningentraject coördineert. Binnenkort zal 

een pilot worden geplaatst boven een jonge perenaanplant met 

verschillende perenrassen. “Het kost wel een paar jaar onderzoek 

voordat we weten of perenteelt onder zonnepanelen mogelijk is”, 

aldus Jan-Willem van Giessen van Trellex. Bij het project zijn ook 

twee boomkwekers betrokken om verschillende rassen te testen. 

Tevens wordt in overleg met een verzekeraar onderzocht wat de 

mogelijkheden van verzekeren zijn tegen extreme weersomstandig-

heden. 

NIEUWSTE AANWINST 
FRUITMASTERS
Met het nieuwe schurftresistente ras Wurt-

winning zet FruitMasters duidelijk koers 

richting een groenere appelteelt. Wurtwin-

ning van Fresh Forward is een kruising van 

Honeycrisp en SQ159 (rasnaam Magic Star/

Natyra). Net als SQ159 blinkt Wurtwinning 

uit in smaak, maar het ras is beduidend 

eerder plukrijp, ongeveer gelijktijdig met de 

eerste pluk van Jonagold.

FruitMasters heeft de verkooprechten voor 

Nederland voor de gangbare en biologi-

sche teelt. De teelt moet de komende jaren 

nog worden geoptimaliseerd en gaande-

weg zullen meer bomen worden aange-

plant.

ROBUUSTE APPEL EN 
MANGO-PEER
Roelofs Boomkwekerij heeft twee nieuwe rassen in 

het assortiment. PIA41 is een groene, knapperige 

appel met een zoet aroma. Het ras is een kruising 

van Honeycrisp x Nicoter en afkomstig uit Duitsland. 

De appel is robuust tegen schurft en weinig gevoe-

lig voor meeldauw. De appel is vrij beschikbaar en 

vooral bedoeld voor de huisverkoop.

Een andere opvallende nieuwkomer is de Mango 

Pear. 

HET PARELTJE VAN VEILING 
ZALTBOMMEL
Veiling Zaltbommel gaat als partner van Apple Select 

het appelras Bonita vermarkten in Nederland. De 

schurftresistente appel (Topaz x Cripps Pink) is ook 

weinig gevoelig voor kanker en nachtvorst en past 

daarmee in een groener teeltsysteem en een veran-

derend klimaat. Gerty Wouters van raseigenaar Apple 

Select vertelde dat het ras het juist goed doet in war-

me zomers. 

In Italië is Bonita exclusief beschikbaar voor de biolo-

gische teelt en wordt het ras nu in grotere aantallen 

aangeplant. In België staat een kleine 30 hectare en 

in Nederland ongeveer 7 hectare. 

BIOLOGISCH AFBREEKBARE DRAADJES
Hoe natuurlijkvriendelijk is een draadjesmaaier 

als er door slijtage kunststof deeltjes in de bo-

dem belanden? Dat zette de Italiaanse fabrikant 

Seppi M. aan het denken. Cees Bod van Hissink: 

“De biologisch afbreekbare draden slijten nu 

nog te snel óf zijn onbetaalbaar. Ook breekt het 

materiaal alleen af onder invloed van zonlicht 

en niet als het in de bodem verdwijnt. In de 

Italiaanse druiventeelt is plastic in de bodem 

nog meer dan hier een item, omdat daar ook 

veel kunststof van het aanbindmateriaal in de 

bodem terechtkomt.”

Seppi M. werkt ook aan een zwenkbaar klepel-

maaiertje om onkruid tussen de bomen te maai-

en. Een borstel veegt de onkruiden dan bij de 

stam vandaan, dat vervolgens wordt geklepeld. 

AUTONOOM SCHOFFELEN SPAART TIJD
Van der Linden Fruitteelt Machines toonde de zelfrijdende Stocker-schoffelmachine, die in samenwer-

king met GPX Solutions is ontwikkeld. Voor deze toepassing is een schoffelmachine op wielen en in 

de hefinrichting gemaakt. De machine hang nu achter de trekker, waardoor het in- en uitdraaien van 

de rijen makkelijker gaat. Zicht op de machine is niet meer nodig nu deze autonoom rijdt. Dat laatste 

bespaart bovendien langdurig en eentonig werk, en maakt mechanische onkruidbestrijding op gro-

tere arealen toepasbaar. Vogelaar Fruitcultures in Krabbendijke gaat de machine vanaf dit voorjaar 

inzetten.

Gerty Wouters met Bonita. 
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PLUKROBOTS 
stelen de show

fruitteelt 3-202320

Niet alleen de Tevel-plukrobot met 

drones uit Israël trok de aandacht 

van de bezoekers aan Interpo-

ma. Dat gold ook voor de eerste 

live-praktijkdemonstratie van de 

Italiaanse Aigritec-plukrobot bij on-

derzoeksinstituut Laimburg. En op 

het Interpoma-congres werden een 

voor een zeven oogstrobots voorge-

steld uit alle delen van de wereld.

Dat gebeurde niet voordat de 

voorzitter de aanzet van de eerste 

plukrobot ter wereld in de herinne-

ring riep. Al in 1987 begon het Fran-

se Magali een appelplukrobot te 

ontwikkelen. Dertien jaar geleden 

presenteerden zij een eerste proto-

type, maar dat project is inmiddels 

stopgezet. De geavanceerde tech-

nologieën van de plukrobot van 

toen, worden nu toegepast in de 

besturingssystemen van elektrische 

snoeischaren van Pellenc.

De snelste
Peter Ferguson, van Advanced 

Farm in Californië, Verenigde 

Staten, presenteerde mogelijk de 

snelste robot. Elke twee seconden 

één appel plukken, is in vergelij-

king met de andere machines een 

indrukwekkende plukprestatie. De 

op een plukstelling lijkende ma-

CAROLINE VAN ASSCHE, CVASSCHE@NFOFRUIT.NL

Wie kan als eerste een commerciële plukrobot in de markt zetten? Wereldwijd wordt op acht 

plaatsen ‘gestreden’ om deze primeur. Vakbeurs Interpoma in Bolzano, Italië, bood een 

overzicht van de ontwikkelingen tot nu toe.

INTERPOMA

chine heeft zes armen die via een 

zuignapsysteem appels plukken. 

Ongetwijfeld is de hoge capaci-

teit het gevolg van de uitgebreide 

ervaring die het bedrijf al heeft met 

aardbeienoogstmachines. Diezelf-

de technologie is ook gebruikt voor 

de appelplukrobot. 

Ferguson: “We willen in de eerste 

plaats capaciteit kunnen draaien 

met de machine. De nauwkeurig-

heid komt dan later wel. De machi-

ne zal ook meer uren draaien dan 

een ploeg oogstmedewerkers. Een 

robotmachine kan eerder starten 

en langer doorgaan waardoor in 

elk geval twee shiften mogelijk zijn. 

Dat zien we ook in aardbeien.” 

Ferguson wordt vaak gevraagd 

of de plukrobot nauw-

keurig genoeg is om 

alle appels te plukken. 

Ferguson: “Misschien 

zal een oogstmachine 

70 procent plukken, 

maar dan kan een 

tweede ronde geoogst 

worden met de machine 

of handmatig, maar de 

machine heeft dan al 

veel geoogst.”

Grijper of zuignap
De meeste plukrobots 

hebben een robotarm 

met grijper. Een alterna-

tief is een robotarm met 

zuignap-systeem. Beide 

systemen hebben voor- 

en nadelen. De grijpers kunnen 

de vruchten meestal nauwkeurig 

lokaliseren, maar lijken die ook iets 

vaker te beschadigen. Het zuig-

napsysteem daarentegen plukt 

de vruchten soms compleet met 

een stuk tak met bladeren. Soms 

plukken ze de vruchten zelfs zonder 

steel, met schade tot gevolg. 

Als de robotarm de bekende 

draaiknik-beweging kan maken, 

geeft dat een beter resultaat. Een 

voorbeeld hiervan is de Italiaanse 

plukrobotmachine van Aigritec, 

uitgerust met vier grijpers met elk 

drie vingers.

Vernuftig is het systeem van het 

Australische Mars (Monash Apple 

Retrieving System), dat de zuig-

nap en grijper combineert op 

één robotarm. Op een filmpje was 

te zien dat de zuignap de appel 

lokaliseert en vastzuigt, waarna 

vier vingers van een grijper de 

appel vastpakken en met een 

ronddraaiende beweging plukt. 

Een appel die geïsoleerd hangt is 

SAMENWERKING?
Zou het niet raadzaam zijn als de 

verschillende ontwikkelteams meer 

zouden samenwerken, zodat zij niet 

elk opnieuw het wiel moeten uitvin-

den? Een oproep hiertoe werd reso-

luut van tafel geveegd. “Samenwer-

ken klinkt altijd mooi en leuk, maar 

onze achtergronden zijn hiervoor 

te verschillend. De ene groep werkt 

als een startup en op projectbasis 

met een klein strak budget. Andere 

groepen hebben tientallen, honder-

den bedrijven om zich heen, waar-

bij geld geen enkele rol speelt en 

de nieuwste technologieën steeds 

meteen geïmplementeerd worden.” 

Live-praktijkdemonstratie met de 

Italiaanse Aigritec-plukrobot.

Foto’s: Caroline van Assche, NFO

Het vernuftige systeem van Mars, 

dat de zuignap en de grijper 

combineert op één robotarm.
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het makkelijkst te plukken, ook met 

een plukrobot. Maar als er een tak 

in de weg zit of een blaadje de 

helft van een appel bedekt, dan 

kan de camera de appel moeilijker 

‘herkennen’. Het team dat werkt 

aan de Mars-robotarm, focust zich 

vooral op het beste camerasys-

teem in combinatie met de juiste 

belichting. “Onze plukrobot werkt 

misschien nog wel beter in het 

donker, omdat we dan geen last 

hebben van slagschaduw van de 

zon”, legde professor Chao Chen 

van het onderzoeksteam uit.

Aantal armen
Een oogstrobotmachine moet altijd 

eerst helemaal stilstaan voordat 

de camera de appels kan lokali-

seren. Pas dan kan de robot zijn 

werk doen. Dat werkt uiteraard 

vertragend. Een uitvoering met 

meer armen leidt tot een hogere 

plukcapaciteit, maar kent ook zijn 

grenzen. Zo bouwde Hunter Jay 

van het Australische Ripe Robotics 

met zijn team een nog zeer primi-

tief, maar wel werkend model van 

een oogstrobot. “Het is allemaal 

niet zo spannend en ingewikkeld”, 

nuanceerde hij. “We werken sinds 

2019 met een budget van minder 

dan 1 miljoen euro. Onze robot is 

met amper 100.000 euro goedkoop 

gebouwd. De hardware van de 

machine is niet zo moeilijk te bou-

wen, 4G is overal, dus gps is toe-

pasbaar. We staan in Australië net 

voor het oogstseizoen en verwach-

ten met deze robot 20.000 appels 

te plukken met één robotarm. In 

2023 willen we drie machines in 

werking hebben met elk maximaal 

vier robotarmen. Méér armen op 

één machine zal geen prestatie-

verbetering opleveren”, stelde Jay, 

“want we willen de robotmachines 

zo licht mogelijk bouwen om ze 

gemakkelijk te kunnen verplaatsen 

naar andere percelen. Bovendien 

zetten we liever meerdere machi-

nes tegelijk in, zodat de oogst niet 

volledig stil komt te liggen wan-

neer er een klein onderdeel kapot 

mocht gaan.”

Meer functies
De meeste groepen die werken 

aan robots, proberen die ook 

geschikt te maken voor andere 

doeleinden, zoals plaatsspecifiek 

spuiten en snoeien. Een voorbeeld 

hiervan is de machine van Munck-

hof uit Nederland. Directeur Han 

Smits lichtte een systeem toe dat 

bestaat uit een aantal stappen. Als 

eerste wordt met drones de bloe-

semintensiteit in kaart gebracht, 

daarna wordt op boomniveau 

gedund met ATS. Daarna wordt 

met minder gebruik van gewas-

beschermingsmiddelen eventueel 

in combinatie met wortelsnoei op 

boomniveau, tot een hogere ega-

lere productie gekomen. Die wordt 

vervolgens met een plukrobot ge-

oogst, waarna zelfs de kwaliteitssor-

tering nauwkeurig te voorspellen is.

Deze visie werd echter niet gedeeld 

door het ontwikkelteam van de 

Amerikaanse oogstrobot. Ferguson: 

“Wij willen eerst de capaciteit van 

het plukken goed onder de knie 

hebben. Uitbreiden naar andere 

functies die de robot kan uitvoeren, 

kan altijd nog. We focussen liever 

op één techniek heel goed kun-

nen uitvoeren, dan een heleboel 

functies die allemaal net niet goed 

genoeg werken.” 

NOG EEN 
NIEUWKOMER
Tot slot presenteerde ook een 

Sloveense bedrijf een prototype van 

een eenvoudige appelplukrobot op 

de beurs. Deze kwam als nieuwko-

mer een beetje uit de lucht vallen. 

Het gaat om een volledig elek-

trische machine Slopehelper die 

voorlopig is uitgerust met één arm, 

maar in 2023 uitgebreid zal worden 

tot vier armen. Deze machine heeft 

met rupsbanden waardoor deze 

ook onder moeilijke omstandighe-

den door een perceel kan rijden. 

De drones van de Tevel-oogstrobot 

plukken de appels van een 

bladerenwand en laten ze zachtjes 

landen op een oogstbandmachine.

Op Interpoma werden de 

oogstrobots een voor een 

voorgesteld. 

TWEE UIT ISRAËL
De drones van de Israëlische Tevel-oogstrobot plukken de appels een voor 

een van een bladerenwand en laten ze zachtjes landen op een oogstband-

machine. De drones hebben een arm met zuignap en doen er 15 seconden 

over om één vrucht te plukken. Niet erg snel, maar wel heel nauwkeurig. 

Met acht drones op één machine is een eerste capaciteitsslag gemaakt ten 

opzichte van eerdere prototypes van deze machine. De drones maken wel 

heel veel lawaai, want ze hebben elk vier motoren en zorgen ook voor veel 

windverplaatsing.

De woordvoerders benadrukken dat het nog om een prototype gaat, om te 

laten zien wat nu de mogelijkheden zijn, en welke richting zij opgaan met 

oplossingen voor de toenemende arbeidskosten in de fruitteelt en het toe-

nemende probleem dat steeds moeilijker plukkers te vinden zijn. 

In Israël is nog een tweede appelplukrobot in ontwikkeling, namelijk van 

FFRobotics. De FFRobotics maakt een draaiende en trekkende plukbewe-

ging in één richting en werkt daardoor tamelijk ruig. Er komen veel takken 

en bladeren bij de geoogste appels terecht.
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Groeioptimalisatie
De snoei is een mooi moment om kritisch te zijn naar 

het gewenste groeiniveau. We streven steeds meer 

naar een uniform perceel met een uniforme groei om 

makkelijker te kunnen werken. Nu blijft de ondergrond 

een dermate belangrijke factor dat de groei op 50% 

afslibbaar anders zal zijn dan op 25% afslibbaar. Deze 

grondsoorten komen dan ook soms beide voor in 

hetzelfde perceel. Door een hoger organische-stof-

gehalte op de lichtere plekken in het perceel en het 

toedienen van wat meer meststoffen, kan op plekken 

waar dat nodig is wel wat meer groei gecreëerd 

worden. Op de zwaardere stukken zou een wat schra-

lere bemesting kunnen volstaan in combinatie met 

wortelsnijden. 

Een goed beeld van een perceel is tegenwoordig te 

verkrijgen door met een drone een groeikaart te laten 

maken van een perceel. Ook kunt u een bodemscan 

laten maken op basis waarvan u een taakkaart laat 

vervaardigen voor wortelsnoei. Ook organische stof 

kunt u dan meer plaatsspecifiek toedienen. Uiteraard 

kunt u met eigen ogen bekijken welke plekken in het 

perceel aandacht verdienen, maar de ervaring leert 

dat werken met taakkaarten steeds eenvoudiger 

wordt. Met de veranderende normen qua gebruik 

van organische mest en het nog maar gedeeltelijk 

meetellen van fosfaat uit champost, is het dit jaar 

weer aan te bevelen om tijdig een planning voor de 

bemesting te maken. Maak ook alvast een globale 

planning als u nog wilt wortelsnijden wanneer de 

omstandigheden daar zijn. 

JORIS WISSE

CENTRALE ADVIESDIENST FRUITTEELT

JCWISSE@CAF.NL 

Herziening strategie 
2023?
In de vorige aflevering van Werkwijzer las u over de 

wijzigingen in het pakket gewasbeschermingsmid-

delen. De transitie is inmiddels ook merkbaar. Kant 

en klare oplossingen die een op een te vergelijken 

zijn met middelen die niet meer zijn toegelaten, zijn 

niet vanzelfsprekend. Achter de schermen wordt er 

veel onderzoek gedaan om tot oplossingen te ko-

men die technisch zo goed mogelijk aansluiten bij 

de behoefte van de praktijk. In deze maanden is het 

wellicht goed om met uw adviseur na te gaan hoe de 

doorgevoerde wijzigingen in het middelenpakket uw 

strategie voor het nieuwe groeiseizoen beïnvloeden. 

Op veel bedrijven gaat het om: 

* de strategie tegen voorjaarsrupsen, door einde 

toelating van Steward; 

* de strategie tegen perenbladvlo, door einde ge-

bruik Vertimec Pro en de reguliere toelating van Ovi-

tex;

* Belanty, nieuwe EBR in de bestrijding van schurft en 

stemphylium; 

* Microthiol Special Liquid, op dit moment is er wat 

ruis over de interpretatie van het label, maar niet voor 

1 mei toegestaan. Er wordt aan gewerkt om dit te 

repareren. 

Bespreek met uw adviseur een nieuwe strategie die 

aansluit op de situatie op uw bedrijf. De druk in de 

uitgangssituatie zal hierbij van invloed zijn. Daarnaast 

wordt het stimuleren van natuurlijke vijanden steeds 

Grootfruit

WERKWIJZER

belangrijker om plaaginsecten te bestrijden. Afhanke-

lijk van de uitgangssituatie gaan er veelal meerdere 

jaren overheen voordat dit effectief wordt. Ga hier 

daarom tijdig mee van start.

FERDY TOLHOEK 

CENTRALE ADVIESDIENST FRUITTEELT

FTOLHOEK@CAF.NL 

Plaaginsecten bestrijden met natuurlijke vijanden. 

Foto: Petra Koster

Klein- en steenfruit

Biologische 
plaagbeheersing 
Het beheersen van schadelijke plagen met behulp 

van natuurlijke vijanden vraagt een goede voorberei-

ding. Vooral in beschermde teelten vormt vroegtijdige 

introductie hiervan veelal de basis voor beheersing 

van bijvoorbeeld spintmijten. Hiermee wordt sneller 

een biologisch evenwicht in de aanplant bereikt. 

Tracht een teelt wel zo schoon mogelijk te starten, 

streef dus naar lage aanvangsdruk. Begin ook tijdig 

met het monitoren van de plagen. Bij aanvang van 

de bloei kunt u de biologische bestrijding vaak al pre-

ventief opstarten, bijvoorbeeld door kweekzakjes met 

roofmijten op te hangen. Gedurende enkele weken 

nemen de aantallen roofmijten in deze zakjes verder 

toe en verdelen ze zich over het gewas.

Door het gebrek aan toegelaten, selectieve gewasbe-

schermingsmiddelen zal voor een duurzame beheer-

sing van bladluizen in bedekte bessenteelten een 

biologische aanpak noodzakelijk zijn. Als gevolg van 

een snelle populatieontwikkeling kan in verwarmde, 

beschermde teelten een tijdige herintroductie van 

natuurlijke vijanden of (waar mogelijk) een corrige-

rende bespuiting noodzakelijk zijn. Blijf het biologisch 

evenwicht dus ook ná uitzet goed monitoren. Herhaal 

bijvoorbeeld regelmatig de inzet van voldoende roof-

galmuggen en/of gaasvliegen tegen bladluizen. 

Bijvoorbeeld de roofmijt Phytoseiulus persimilis kan 

bij toename van spint curatief ingezet worden. De 

volwassen mijten zijn vaak heel actief, hebben een 

druppelvormig, oranje tot fel oranjerood gekleurd 

lichaam met lange poten. Ze zijn iets groter dan de 

spintmijten. Ze voeden zich met alle stadia van de 

spintmijt door deze leeg te zuigen. De leeggezogen 

spintmijten kleuren bruin tot zwart en zijn als kleine 

stipjes op de bladeren terug te vinden. Gevleugelde 

adulten van de galmug Feltiella acarisuga kunnen 

ook over grotere afstanden spinthaarden detecteren. 

De larven kunnen grote hoeveelheden spintmijten en 

eieren verorberen. 

Monitoring 
Door in vroege (kas-)teelten al voor de bloei gekleur-

de vangplaten op te hangen, kan het signaleren en 

monitoren van plagen tijdens de teelt vereenvoudigd 

worden. Hang bij bijvoorbeeld braam en framboos 

meerdere gele en blauwe lijmplaten uit, op verschil-

lende hoogtes in het gewas. De specifieke kleur 

trekt vliegende insecten aan zoals bladluizen, witte 

vliegen, trips, mineervliegen en muggen. Gele vang-

platen of vangbanen laag in het gewas is het meest 

effectief om de bessenbladwesp in vroege bessen te 

monitoren. De wespen komen namelijk uit poppen in 

de grond. 

HEINO VAN DOORNSPEEK

VLAMINGS BV

HEINO.VAN.DOORNSPEEK@VLAMINGS.NL

Larven bessenbladwesp vretend aan bessenblad. 

Foto: Heino van Doornspeek, Vlamings BV
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Energieverbruik 
bewaring
Het energieverbruik van de bewaring vormt een ac-

tueel thema. Helaas hebben we weinig grip op de 

elektraprijzen, maar het verbruik geeft nog wel ruimte 

voor verbetering. We merken dat op veel plaatsen 

moet worden geëxperimenteerd met instellingen die 

buiten de comfortzone liggen om het energieverbruik 

te beperken. 

Aandacht voor koelgedrag kan gemakkelijk leiden tot 

een besparing van 10 product. In essentie draait het 

hierbij om rust en regelmaat. De meeste besparing 

is te realiseren door de draaitijd van de ventilator te 

beperken. Waar precies de grens ligt, is nog onduide-

lijk maar daar kom je alleen achter door ter plekke te 

experimenteren. De randvoorwaarden zijn duidelijk, 

namelijk de wel of niet acceptabele of gewenste 

beweging van productvoelers en het beeld van de 

vochtverliezen. Bij appels is meer variatie toegestaan 

in producttemperaturen om de gewenste vochtverlie-

zen te realiseren. Bij peren is moet je de temperatuur 

juist zo stabiel mogelijk houden om de vochtverliezen 

te minimaliseren. Zolang beide zaken op het gewens-

te niveau blijven, kun je door minder circulatie ener-

gie besparen. 

Intussen zijn veel bewaarders aan het experimenteren 

met de producttemperaturen en het vochtverlies als 

basis. Bijvoorbeeld door in de appelbewaring met 

een beperkt vochtverlies een sperperiode te introdu-

ceren (periode van dure elektra). Hierdoor ontstaat er 

enige beweging in de producttemperatuur die veelal 

tot een flinke verhoging van vochtverlies leidt. De eer-

der toegepaste ruime circulatie (warmtebron) kan nu 

worden beperkt om het teveel aan vochtverlies te be-

perken. Hierdoor ontstaat primair het gewenste vocht-

verlies, worden dure kWh voorkomen en kan door het 

beperken van de luchtcirculatie zelfs minder elektra 

worden verbruikt. De mogelijkheden in instellingen 

tussen de verschillende regelsystemen is groot, maar 

geven in veel gevallen toch wel mogelijkheden tot 

verbetering. Met de huidige kosten van elektra is het 

overwegen van een modern regelsysteem terecht.

FRANK VAN DE GEIJN

WAGENINGEN UR / FBR

FRANK.VANDEGEIJN@WUR.NL

Bewaring

WERKWIJZER
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l.paap@bureauvanvliet.com 
Telefoon: (023) 571 47 45, Fax: (023) 571 76 80 

Uitgever en auteurs verklaren dat Fruitteelt 
op zorgvuldige wijze en naar beste weten is 
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enkele aansprakelijkheid voor schade, van welke 
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aangeraden deze informatie niet geïsoleerd te 
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kennis en ervaring. Niets uit deze uitgave 
mag op enige wijze worden verveelvoudigd, 
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VANGBANDJE

TE KOOP
Zwarte bakken van 7,5 cm hoog, 36,6 cm breed en 56,5 cm lang. De bakken zijn 

gebruikt om rode bessen te bewaren in de koelcel. Tel. (06) 16 63 21 78. 

NFO AGENDA
WEBINARS GEÏNTEGREERDE GEWASBESCHERMING
woensdag 8 februari, woensdag 1 maart en woensdag 22 maart
Het praktijkprogramma ‘Weerbaarheid in de praktijk’ organiseert drie webinars over een 

totaalaanpak van gewasbescherming.

woensdag 8 februari:	 Integrale aanpak van gewasbescherming in de praktijk

woensdag 1 maart:	 Geïntegreerde onkruidbeheersing

woensdag 22 maart:	 De rol van Biocontrol en Biostimulanten binnen weerbare 

teeltsystemen

Deelname is gratis. Zie nfofruit.nl voor meer informatie over de webinars en over 

aanmelden. 

Locatie: Online webinar

Aanvang: 19.30 uur, eindtijd 20.30 uur

NOORD-NEDERLAND
dinsdag 7 februari
Informatieavond over het nieuwe GLB en de vergroeningsregels. M.m.v. John Bal (Arvalis). 

Locatie: De Schalm, Doctor Nuijensstraat 14-B, Westwoud

Aanvang: 20.00 uur, eindtijd 22.00 uur

woensdag 22 februari
Gewasbeschermingsavond o.l.v. Frank Eerland (Van Iperen). Deze bijeenkomst telt 

mee voor de verlening van de spuitlicentie, onderdeel teelt. Aanmelding via nfofruit.nl 

verplicht. Neem uw licentiepas mee.

Locatie: De Schalm, Doctor Nuijensstraat 14-B, Westwoud

Aanvang: 19.15 uur, eindtijd 22.30 uur

MIDDEN-NEDERLAND
Regio Utrecht
donderdag 9 februari
Winterbijeenkomst over actualiteiten rond de perenbladvlo, spint, roestmijt, etc. M.m.v. 

Jan van Dillen (R van Wesemael bv).

Locatie: Brandpunt, Torenstraat 2, Nieuwland

Aanvang: 20.00 uur, eindtijd 23.30 uur 

dinsdag 7 maart
Gewasbeschermingsavond door CAF. 

Locatie: Brandpunt, Torenstraat 2, Nieuwland

Aanvang: 19.30 uur, eindtijd 22.30 uur

ZUID(WEST)
woensdag 1 maart
ALV van NFO-Kring Zuid(west). Aansluitend vertelt Frank van de Geijn over de actualiteiten 

en de energievoorziening van fruitkoeling.

Locatie: De Vroone, C.D. Vereekestraat 74, Kapelle

Aanvang: 19.30 uur, eindtijd 23.00 uur

Zeeuws-Vlaanderen
donderdag 9 maart
Gewasbeschermingsavond met medewerking van Jan van Dillen (R van Wesemael 

bv). Deze bijeenkomst telt mee voor de verlening van de spuitlicentie, onderdeel teelt. 

Aanmelding via nfofruit.nl verplicht. Neem uw licentiepas mee.

Locatie: Dallinga Sluiskil, Nieuwe Kerkstraat 5, Sluiskil

Aanvang: 19.30 uur, eindtijd 23.00 uur
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Kunststof palletboxen voor de fruitteelt.
Productie in Helmond – NL

Oersterk en duurzaam
VAMIL, MIA, GMO van toepassing

Informatie en offerte:
06-5191 4888 verkoop@capp-plast.com
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Oersterk en duurzaam
VAMIL, MIA, GMO van toepassing
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60 jaar ervaring
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meer informatie op
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