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6 ‘Binnen acht jaar
groeien naar 500
hectare’

Het areaal Xenia-peren zit in

de lift: de laatste jaren kwam
er in ons land jaarlijks 20 fot 25
hectare bij. En het plafond is
volgens Xenia Europa nog niet
bereikt: doel is om de komende
jaren door te groeien naar een
Nederlands areaal van 500
hectare.

HOL

12 ‘Deze
bedrijfsopzet past

bij ons én bij onze
locatie’

Een onderscheidend product
felen én wegblijven van
schaalvergroting. Dat waren voor
Kees en Geert-Jan van Tuijl de
belangrijkste redenen om hun
paprikateelt deels te vervangen

door die van frambozen.

20 Samen voor
educatie in de (zacht)
fruitteelt

Een leven lang onftwikkelen voor
(zacht)fruitteeltondernemer en
-medewerker: daar willen de Fruit
Tech Campus (FTC), de NFO en
Glastuinbouw Nederland (GTNL)
samen mee aan de slag.
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27 Agenda en Vangbandje
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In de boomgaard wordt er

volop gesnoeid.
Foto: Agricom

Peter Goddrie

Op 7 februari is Peter Goddrie op

bijna 88-jarige leeftijd overleden.
Gedurende 25 jaar was hij verant-
woordelijk voor het rassenonderzoek
bij het proefstation in Wilhelminadorp.
Toen hij daar in 1969 begon, zat de
Nederlandse fruitteelt midden in de
Golden-crisis. De sector schreeuwde
om nieuwe rassen. In 1970 plantte

hij al Gloster en Jonagold; het jaar
daarop Elstar. Als snel begonnen Elstar
en Jonagold op te vallen door hun
productie en kwaliteit. Peter zette deze
rassen steeds meer op de voorgrond
en zo leverde hij een belangrijke bij-
drage aan de vernieuwing van het
appelsortiment in Nederland.
Peter Goddrie had nationaal een
enorme staat van dienst. Bij zijn pen-
sionering in 1995 is hij daarom onder-
scheiden met de gouden speld van
de NFO. De NFO wenst zijn familie veel
sterkte toe.
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Michiel Appelhof

Op 7 februari is veel te vroeg Michiel Appelhof op 48-jarige
leeftijd overleden. Michiel was een ondernemend fruitteler in
Zeewolde op de Appelhof. Hij oriénteerde zich goed en was
altijd op de hoogte van de laatste ontwikkelingen in de sector.
Hij was gepassioneerd voor zijn vak, maar besefte goed dat er
meer was dan het fruitteeltbedrijf alleen. Bovendien stond hij
altijd graag voor anderen
klaar.

Het lag dus voor de hand
dat hij zich ook ging inzet-
ten voor de sector. Vanuit
zijn affiniteit met de afzet
heeft hij zich hiervoor
jarenlang ingezet binnen
The Greenery. Voor de
NFO was hij actief als lid
en penningmeester van
NFO-Kring Noord-Neder-
land, en zette hij zich in
voor de fruitteeltbelangen
in Flevoland. Ook als er
een beroep op hem werd
gedaan voor bijvoor-
beeld een werkbezoek
van een Tweede Kamerlid twijfelde hij geen moment en was
hij beschikbaar.

Michiel vond dat je op inhoud kritisch mocht zijn, mits opbou-
wend. Daarbij ging hij doortastend te werk, bereidde hij zich
gedegen voor en wist hij de belangen van zijn collega-fruitte-
lers goed te verwoorden. Daarbij zocht hij altijd naar de ver-
binding en bleef hij bovenal bij zichzelf. Deze kwaliteiten maak-
ten hem fot een waardevol en zeer collegiale bestuurder. We
gaan hem missen en wensen Judith, Maartje, Lieke, Ellemiek
en andere naasten veel sterkte met dit zware verlies.

F- - — — — — — — — — —

| Dé Appeldag

| De NFO en Delphy organiseren op donderdag 29 juni Dé
Appeldag, dit keer op Proeftuin Randwijk. Dé Appeldag is

| een studiedag over de teelt van appel, maar ook wordt
er een verbinding gelegd met de teelf van peren en klein-

| fruit. Voorafgaand aan Dé Appeldag organiseren Delphy,

| Fruitconsult, CAF en de NFO een internationale kennisdag
op 28 juni. Noteer de data alvast in uw agendal
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Bezorging
Fruitteelt

De bezorging van Fruitteelt in
Nederland verloopt al langere
fijd wat rommelig. De NFO heeft
hierover al meerdere keren
confact gehad met PostNL, we
zijn al overgestapt naar andere
pakketten met hogere kosten,
maar desondanks verloopt de
bezorging niet zoals we willen.
Daarom is nu besloten te kiezen
voor een pakket waarbij Fruit-
teelt standaard op dinsdag of
woensdag bezorgd zal worden.
Uiteraard blijven we u voorzien
van inferessante fruitteeltin-
formatie en boeiende achter-
grondartikelen. Voor actuele
zaken blijfft u op de hoogte via
de nieuwsbrieven die op dins-
dag en donderdag verzonden
worden.

POLL

De stelling van de vorige poll luidde:
Een gezonde Europese appelmarkt:
O 49x komt er alleen als het areaal niet-rendabele

rassen krimpt

O 14x is alleen mogelijk met clubrassen

Viinders tellen, doe meel

De afgelopen vier jaar hebben 115 agrariérs nacht-
en dagvlinders geteld op hun bedrijf. In die tijd
zijn meer dan 40.000 nachtvlinders geteld,
verdeeld over 486 soorten. Dat betekent dat
ongeveer 57% van de 850 in Nederland
levende nachtvlindersoorten op het boe-
renbedrijf te vinden is. De looptijd van het
project is te kort om uitspraken te doen

over de ontwikkeling van de soorten. Wel

is duidelijk dat in en rond bloemrijke akker-
randen, heggen en struwelen meer vlinders
voorkomen.

Aan dit project BIMAG, van LTO-Noord, BoerenNatuur

en De Vlinderstichting, doen ook twee fruittelers mee. EEn van hen is Rinus van
't Westeinde uit Nisse. Hij felde de afgelopen twee jaar gedurende het teelt-
seizoen elke twee weken vlinders in de lokemmers op zijn bedrijf. "Je krijgt drie
led-emmers, waarvan je de accu vooraf moet opladen. De emmers zet je s
avonds in de boomgaard. Bij mij stond er €&én op het erf, &én in de traditione-
le aanplant en één viakbij een bloemenrand. 's Morgens vroeg, voordat het
warm wordtf, maak je foto’s van de vangst. Deze foto's upload je eenvoudig in

een app en vervolgens laat je de vlinders weer los. Het kost wat tijd, maar het
is ook leuk en je krijgt meer inzicht in je bedrijf”, vindt Van 't Westeinde.

Wilt u ook meedoen met dit project? Daarmee helpt u de fruitsector meer
duidelijkheid te krijgen over de vlinderstand en invloed van natuurvriendelijke
maatregelen. Ga voor meer informatie naar lftonoord.nl en zoek op BIMAG.
Aanmelden kan tot 1 maart a.s.

Stem mee op de nieuwe Poll:

Vier producentenorganisaties in de fruitsector
hebben erkenning gekregen voor de Europese
subsidie Sectorale Interventie Groente en Fruit
(SIF&G), voorheen GMO-regeling.

O 24x is er al als je maar kwaliteit teelt Ik vind:

O 33x ontstaat vanzelf doordat andere EU-lidsta-
fen meer boomgaarden rooien, wat de
positie van Nederland versterkt

O 13x is alleen mogelijk als er meer promotie

komt.

Meerdere antwoorden zijn mogelijk.

In fotaal brachten
118 personen hun
stem uit.

O Heft slim om als producentenorganisatie hier
gebruik van te maken, mits dit ten goede komt
aan de teler.

O Dat veel te veel van dit geld in de zakken van
grotfe organisaties verdwijnt.

O Dat het hele subsidiesysteem afgeschaft moet
worden, laat de markt zijn werk doen.

Ga naar nfofruit.nl en breng uw stem uit!

fruitteelt 4-2023 5
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Xenia Europa wil verkoopseizoen verlengen

‘Binnen acht jaar

GROEIEN naar

500 hectare’

Het areaal Xenia-peren zit in de lift: de laatste jaren kwam er in ons land jaarlijks 20 tot

25 hectare bij. En het plafond is volgens Xenia Europa nog niet bereikt: doel is om de

komende jaren door te groeien naar een Nederlands areaal van 500 hectare. Volgens de

verkooporganisatie biedt de markt hier voldoende ruimte voor.

ANK VAN LIER, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

Even het net ophalen; hoe zat het ook alweer met
Xenia? De eerste Xenia-peren kwamen in 2008 op de
Nederlandse markt. Drie jaar daarvoor waren de eerste
bomen aangeplant, van het ras Oksana. Het initiatief
hiertoe lag bij Pieter en Bart van Rijn, eigenaren van de
tfoenmalige boomkwekerij Van Rijn-De Bruyn uit Uden.
"Zij zagen kansen in dit Moldavische ras. Dit vanwege
de smaak, de stevige bite en de goede structuur en
houdbaarheid van Oksana”, zegt Raymond van Ojen.
Hij is bij Xenia Europa hoofdverantwoordelijk voor de
verkoop. "Sindsdien worden de vruchten van iedere
geplante Oksana-boom afgezet onder de merknaam
Xenia. De broers Van Rijn zijn de merknaamhouders.”
De Oksana-bomen worden exclusief opgekweekt door
Nederlandse boomkwekers, met wie vaste afspraken zijn
gemaakt. De Xenia-fruittelers in ons land zijn verenigd

in een felersvereniging. Zij zijn - naast de broers Van Rijn
en voormalig fruithandelaar Jan Timmermans - aandeel-
houder in Xenia Europa. "Deze organisatie is verantwoor-
delijk voor de verkoop van de Nederlandse Xenia-peren
en Xenia-bomen in Europa. Overigens staat er ook nog
300 hectare Xenia-peren in andere Europese landen,
waarvan het gros in Duitsland, Oostenrijk en Frankrijk.
Dit gebeurt ook onder onze auspicién, maar de rechten
voor teelt en verkoop zijn ondergebracht bij codperaties
en verkooporganisaties in de betreffende landen.”
Volgens Van Ojen komt het nauwelijks voor dat Oksa-
na-bomen buiten het concept worden opgekweekt. “En

als dat al aan de orde is, gebeurt dit niet gestructureerd
en in kleine aantallen. Voor ons ligt hier op dit moment
in ieder geval nog geen bedreiging.”

Wachtlijst
Waren er in 2008 nog maar vijf Xenia-telers in ons land,
inmiddels zijn dat er 72. Zij zijn gezamenlijk goed voor
een areaal van 350 hectare en produceren op dit
moment circa 12 miljoen kilo per jaar. "We groeien de
laatste jaren jaarlijks met 20 tot 25 hectare en circa één
miljoen kilo®, zegt Van Ojen. "Ons uitgangspunt is om
niet sneller te willen groeien dan de marktvraag.”

De leden van de telersvereniging krijgen voorrang in dit
systeem van plantregulering. Hebben zij geen belang-
stelling, dan krijgen andere felers een kans. "Maar dat
was de laatste jaren slechts één keer can
de orde. Doorgaans is er onder onze
leden namelijk voldoende animo om fe

planten. Ook niet-leden hebben veel
interesse om aan de slag te gaan
met Xenia; er staan op dit

fruitteelt 4-2023
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moment 35 Nederlandse fruitte-
lers op de wachtlijst. Door fusies
liep ons ledenaantal het afgelo-
pen jaar ietwat terug. Aangezien
onze grens op 75 leden ligt, is er
komend plantseizoen weer be-
perkt ruimte.”

De grote belangstelling van te-
lerszijde heeft volgens Van Ojen
alles te maken met de goede
saldo’s per hectare die de afge-
lopen jaren werden gerealiseerd.

de Xenia-peer kiest. Zeker omdat
Nederlandse kwaliteitssuper-
markten toch een mooi uithang-
bord vormen voor Nederlands
product.”

Langer verkoopseizoen
Volgens de verkoper streeft
Xenia Europa ernaar om het
verkoopseizoen te verlengen tot
eind augustus. "We weten inmid-
dels dat het geen probleem is

"Xenia is een productief ras; het Xenia-peren gaan dit jaar voor het eerst om de peren lang te bewaren.
is haalbaar om 75 fof 80 ton van naar Algerije en Marokko. Maar om tot eind augustfus
goede kwaliteit van een hectare Fofo's: Xenia Europa fe kunnen leveren, moet onze

te halen. Ook de netto prijzen

waren de afgelopen jaren goed.

Maar natuurlijk zijn er ook nadelen. Zo start de bloeipe-
riode doorgaans een week eerder dan bij Conference,
wat meer risico op nachtvorst met zich meebrengt.”

De Nederlandse Xenia-peren worden verkocht tussen
oktober en mei, waarbij de grootste verkoopaantallen
worden gerealiseerd vanaf januari. Duitsland, Scandina-
vié, Frankrijk en Oostenrijk zijn jaarrond de belangrijkste
verkooplanden. Daarnaast levert Xenia Europa in de
tfweede helft van het verkoopseizoen ook aan de Neder-
landse retail; de peren liggen onder meer in het schap
bij PLUS, Lidl, DekaMarkt en Boons Markt. "Albert Heijn
verkoopt dit jaar geen Xenia-peren”’, zegt Van Ojen.
"Onder meer omdat zij ons verkoopseizoen te kort vin-
den. We volgen de Doyenné du Comice op en kunnen
op dit moment ‘slechts’ tot mei leveren. We willen dit
verkoopseizoen in de toekomst wel gaan oprekken. Maar
natuurlijk is het jammer dat Albert Heijn dit jaar niet voor

BIOLOGISCHE XENIA

Zo'n vijf procent van de Xenia-productie in ons land
wordt op dit moment biologisch geteeld. Het biolo-
gisch product gaat nu vooral richting Duitsland en
Scandinavié. Raymond van Ojen verwacht dat de
biologische productie de komende jaren zal groei-
en. "Die lag dit jaar op 600 ton, maar dat kwam ook
door een slechtere zetting. Als die aankomend jaar

gunstiger uitpakt, is de kans reéel dat we al uitko-

men op de miljoen kilo. Er zit in ieder geval groei
in onze biologische markt; vooral de vraag vanuit
Duitse supermarkten neemt toe.”
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productie verder worden opge-

schroefd. Zoals gezegd streven
we naar een jaarlijkse groei van 1 miljoen kilo. Met deze
groei willen we het verkoopseizoen binnen nu en vijf jaar
verlengen tot eind augustus. Uiteindelijk streven we naar
een stabiel en rendabel areaal van 500 hectare Xe-
nia-peren in Nederland. Dat willen we binnen acht jaar
realiseren. Ook in de rest van Europa willen we door-
groeien, naar een areaal van 500 hectare.”
De vraag is natuurlijk waarom Xenia Europe kiest voor
groei buiten Nederland, terwijl in ons land nog felers op
de wachtlijst staan om te mogen planten. "Wanneer we
ons alleen richten op ontwikkeling in Nederland, geeft
dit minder kansen in de handel”, zegt Van Ojen. "De ver-
koop van Xenia-peren is namelijk het meest succesvol in
de landen waar ook eigen teelt staat, aangezien je dan
een regionaal product kunt bieden. Daarbij willen we
de verkoop in Nederland niet te snel, maar gecontro-
leerd laten groeien.”
Van Ojen ziet wat dit betreft ook voldoende marktruimte:
de Europese vraag naar Xenia-peren is volgens hem al
jaren groter dan het aanbod. "Niet voor niets waren we
afgelopen jaar, ondanks een groeiend volume, eind
mei al leeg. Een hele prestatie, mede omdat ons promo-
tiebudget beperkt is. We horen van retailers terug dat
vooral de stabiele kwaliteit en het lange uitstalleven van
de Xenia-peer in combinatie met ons stabiele prijsbe-
leid een plus vormen.”
De organisatie wil ook de verkoop richting andere con-
finenten uitbouwen, waaronder Azié en Noord-Afrika.
"We leveren al langer aan afnemers in Azié, dit jaar
gaan er voor het eerst ook Xenia-peren naar Algerije en
Marokko. Vanwege de goede bewaarmogelijkheden en
het lange uitstalleven leent deze peer zich goed voor de
export binnen en buiten Europa. Ook op dit viak zien we
groeimogelijkheden.” ®



125 JAAR NFO

Vruchtbomen langs
de openbare weg

De NFO bestaat dit jaar 125 jaar. Op 16 mei 1898 richtten ‘17 liefhebbers van de vruchtenteelt’

namelijk de Nederlandsche Pomologische Vereeniging (NPV) op: de voorloper van de huidige

Nederlandse Fruittelers Organisatie (NFO).

HERMAN BUS, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

Doel van de NPV was ‘het bevorde-
ren van de fruitteelf in de ruimste zin
des woords'. Eind negentiende eeuw
bestond er wel al een Tuinbouw-
maatschappij. Maar de fruitliefheb-
bers vonden dat deze organisatie

te weinig deed voor de belangen
van de fruittelers. De NPV moest
daar verandering in brengen. Het
NPV-bestuur ging ook meteen daad-
krachtig van start en richtte drie
commissies op: een voor Nomen-
clatuur, een voor Proefnemingen

en een voor Handelsbelangen. De
commissie Nomenclatuur werd on-
der meer verantwoordelijk gemaakt
voor een uitgave met afbeeldingen
en beschrijvingen van vruchten.

De commissie voor Proefnemingen
kreeg een heel bijzondere taak. Zij
moest onderzoeken of het mogelijk
en wenselijk was om vruchtbomen
te planten langs openbare wegen...
En de commissie Handelsbelangen
moest de vraag beantwoorden
welke wijze van fruitafzet de voorkeur
verdiende.

Korte lijntjes

De NPV had vanaf het prille begin
korte lijntjes met de politiek, maar
ook met de adel. De eerste voorzitter
bijvoorbeeld was Jonkheer mr. W.C.
A. Alberda van Ekenstein, tevens lid

van de Eerste Kamer. De eerste
secretaris was de heer E. Snellen,
rijkstuinbouwleraar te Maas-
fricht.

De leden van de NPV waren
onder meer diverse adellijke
grootgrondbezitters en eige-
naren van fabrieken, onder
andere uif Twente. Leden van
het eerste uur waren de heer
H.J. Lovink, directeur-ge-
neraal van de Landbouw
- later voorzitter van de
NPV - en A.M. Sprenger,
later verbonden aan de
Landbouw Hogeschool
in Wageningen.

In 1902 telde de NPV 80
leden; in 1906 was dat aantal ge-
groeid tot 106 leden. In de ledenlijst
vinden we namen van bekende
families zoals W. Balk Wzn te Zwaag,
J.F. Baltussen te Elst, SW. de Clerqg te
Haarlemmermeer, F. Kaokebeeke te
Goes, J.H. Nijsten tfe Schimmert,

C.J. van Olst te Ressen, D.N. Tap Dzn
te Andelst, H.C. Verstegen te Deil en
G. Trouw te Lent.

De contributie was in de begintijd
bescheiden. Gewone leden be-
taalden drie gulden, begunstigers
minimaal vijf gulden en buitengewo-
ne leden één gulden vijftig. In 1902
begrootte de NPV haar inkomsten
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Kwitantie uit 1908 voor de
confributie. Dit was tevens
het toegangsbewijs voor

bijeenkomsten van de NPV.

op 640 gulden: 240 gulden uit con-
tributies en maar liefst 400 gulden
uit rijkssubsidie voor keuringen en
examens. De NPV leunde toen
zwaar op de subsidies en medewer-
kers van de overheid. Dat is nu wel
anders! ®
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Wat zit er onder de pet?

De vraag die bij menigeen in de afzet leeft, betreft
de omvang van de voorraden Conference. Naar
verluid is vooral in Belgi€, maar ook in Nederland,
voldoende afgezet naar rato van de voorraad.
Desondanks blijft het niet helemaal duidelijk welk
effect dat zal hebben op de vraag naar Confe-
rence in de komende maanden. Het afgelopen
seizoen is relatief veel Conference op het hout
verkocht. Dat brengt de vraag met zich mee hoe
groot het aandeel was van deze eigen voorraad
in de reeds afgezette peren. Wellicht was het de
afgelopen weken financieel interessanter om deze
eigen voorraad aan te spreken dan product bij

te kopen. Dat zou later in het seizoen vraag naar
Conference tot gevolg hebben. Maar als die eigen
voorraad nog weinig is aangesproken en vooral

leert de ervaring dat deze week veel koopkracht
op de beurs in Berlijn zit, waar vandaan niet of veel
minder Conference wordt ingekocht. De handel in
de andere twee rassen is nog minimaal. Doyenné
du Comice wordt uit eigen voorraad afgezet, die
meestal op het hout is ingekocht. De laatste Beur-
ré Alexander Lucas wordt auto voor auto afgezet
naar Oost-Europa, waar de prijzen alleen maar
vaster worden. Achteraf gezien bevestigt dat nog
eens dat hier meer uit te halen was. Bij de appels
verandert er weinig. Kwaliteit blijft een kritisch
punt, vooral bij Elstar. Maar ook bij Jonagold is
het belangrijk de hardheid te blijven meten. Het
zou zonde zijn om achteraf te constateren dat de
mogelijkheid voor een redelijke prijs niet is aange-
grepen.

l peren zijn bijgekocht, valt de vraag later in het sei-
| zoen misschien tegen. Afnemers zullen dan vooral

hun eigen voorraad afzetten. EMANUEL SLUIS
SERVICE2FRUIT

M.M.V. ANTON OOSTVEEN

| Ondanks deze twijfel over de voorraden, is de
stemming positief en loopt de actuele afzet goed
l door. De prijzen blijven stabiel, ook voor de klok.

l Nu was daar het aanbod ook niet groot. Blijkbaar

—_— e,—  e— e— e— e— e— e— e— e— —

Banaan

In Duitsland is appel vorig jaar gepasseerd door ba-
naan als meest verkochte fruitsoort. Dat lag enigszins

in de lijn der verwachting vanwege de dalende appel-
consumptie. Daarentegen hebben de coronajaren de
consumptie van bananen gestimuleerd vanwege het
grote aanbod en daardoor lage prijs van soms wel een
euro per kilo. Maar de toegenomen kosten van bijvoor-
beeld zeecontainers worden nu merkbaar, analyseert
het AMI. Daardoor zou de prijs weer kunnen stijgen

en de consumptie weer afnemen. In fegenstelling tot
appel lijkt banaan nog weinig aanbiedingen e heb-
ben. Banaan neemt in de fop tien een zesde plaats in.
Appel is de fruitsoort die het vaakst in de aanbieding is.
Dat was al zo in 2021, wat vorig jaar nog eens is ver-
sterkt. Opvallende binnenkomer in dit rijtje is framboos.
Hiervan telde het AMI in 2022 bijna net zoveel acties en
aanbiedingen als met kiwi. Daarbij constateert het AMI
dat framboos jaarrond op deze wijze wordt gepromoot
en dat een opvallend aandeel daarvan biologisch
geteelde frambozen betreft.
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ANTON OOSTVEEN, FREELANCE JOURNALIST, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

Eigen appelmerk Jumbo

Jumbo breidt de verkoop van zijn exclusie-

Foto: Anton Qostveen

Nederlander eet meer fruit

De gemiddelde Nederlander
eet vier tot vijf keer per week
fruit, waarbij het dagelijks ge-
bruik gemiddeld 130 gram vers
of gedroogd fruit bedraagt.
Appel wordt nog nipt meer
gegeten dan banaan, zo blijkt
uit de voedselconsumptiepei-
ling van het RIVM. Dat volgt
gedetailleerd de consumptie
van allerlei levensmiddelen van
3.500 personen en heeft on-
langs de cijfers over 2019-2021
gepresenteerd. Nederland is
in die periode gezonder gaan
eten en drinken, onder andere
door meer fruit fe consumeren,
zo luidt de conclusie.

Het RIVM voegt fruit samen met
noten en olijven fot een cate-
gorie, waarvan de consumptie
gemiddeld 150 gram per dag
bedraagt. De hoeveelheid fruit
daarin is 135 gram, inclusief
verwerkt fruit in bijvoorbeeld
moes en compote. Dit is goed
voor 5 gram per persoon per

dag. De consumptie van deze
totale categorie fruit, noten

en olijven is vrijwel gelijk over
alle leeftijlden en mannen of
vrouwen. Maar bij fruit alleen
komen verschillen naar voren.
Zo consumeren mannen 127,5
gram en vrouwen 132,6 gram
fruit per dag. Vrouwen eten
met 4,9 dagen in de week ook
vaker fruit dan mannen, die ge-
middeld op 4,4 dagen blijven
steken. Ook qua leeftijd is de
consumptie van fruit niet gelijk.
Volwassenen eten gemiddeld
130 gram fruit per dag, onder
de achttien jaar is dat 127,1.
Vooral tieners consumeren
minder fruit dan bijvoorbeeld
peuters. Afgeleid uit deze pei-
ling eet de gemiddelde Neder-
lander van één tot tachtig jaar
30,6 gram appel per dag. Bo-
naan volgt met 28,3 gram, en
peer met gemiddeld 8,2 gram
per dag. Dat is 11,2 kilo appels
per persoon per jaar, wat voor

ve appelmerk Sunspark langzaam verder
uit. Verpakt in een karton met vier stuks is
de verkoop vorig jaar begonnen in een
beperkt aantal supermarkten. Na de jaar-
wisseling is dat aantal verder uitgebreid. De
appels liggen in het luxere appelsegment
in de winkel voor € 2,99 per verpakking, wat
in dit segment bescheiden is. Achter het
merk Sunspark gaat een kruising schuil van
Honeycrisp met Kanzi. Het is ook een ras
van European Fruit Cooperation, waarin
FruitMasters deelneemt. Het ras wordt ge-
teeld door een beperkt aantal leden van
FruitMasters, dat hofleverancier is van Jum-
bo voor wat betreft binnenlandse appels.

heel Nederland op 190 miljoen
kilo zou uitkomen. Bij peer is
dat ruim 50 kilo. Ter vergelijking;
de totale productie wordt de
afgelopen jaren geraamd op
245 miljoen kilo appels en 370
miljoen kilo peren.

fruitteelt 4-2023
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Broers Van Tuijl zetten in op onderscheidend vermogen

‘Deze bedrijfsopzet
past bij ons én bij
onze locatie’

Een onderscheidend product telen én wegblijven van schaalvergroting. Dat waren voor Kees

en Geeri-Jan van Tuijl de belangrijkste redenen om hun paprikateelt deels te vervangen door

die van frambozen. Nog later zeiden zij de paprika’s definitief vaarwel en gingen zij ook aan de

slag met aardbeien. De ondernemers hebben geen spijt van de gezette stappen.

ANK VAN LIER, FRUITTEELT@NFOFRUIT.NL

Kees van Tuijl:'Onze keuzes hebben goed uitgepakt.

Foto: Ank van Lier

Het bedrijf van de familie Van Tuijl in Zaltbommel werd
opgezet in de jaren zeventig. Toon en Jannie van Tuijl
begonnen foen met verschillende vollegrondsteelten.
“Eind jaren tachtig specialiseerden mijn ouders zich in
de paprikateelt”, vertelt zoon Kees van Tuijl (37), die in
2007 in het familiebedrijf kwam. “Ze begonnen met één
hectare kas, later werden dat er drie en in 2006 werd de
bedrijfsomvang verdubbeld naar zes hectare.”

Een verdere schaalvergrofing van het bedrijf leek des-
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fijds de meest logische stap. Maar de familie Van Tuijl
besloot het in 2014 over een andere boeg te gooien: 3,4
hectare paprika’s werd vervangen door frambozen. *"We
teelden vooral rode paprika’s en die waren toen slecht
aan de prijs. Dat was met name te wijten aan een forse
uitbreiding van het landelijke areaal. Wij wilden niet
meegaan in die trend van schaalvergroting. Een groot
bedrijf past niet bij ons: wij willen geen manager zijn,
maar zelf meewerken in de teelt. Daarbij kent onze huidi-
ge locatie geen groeimogelijkheden. Om deze redenen
wilden we ‘uit de bulk’, en gingen we op zoek naar een
nicheproduct waarmee we ons konden onderscheiden.
Allerlei gewassen passeerden de revue: puntpaprika’s,
diverse soorten zachtfruit, etc.”

Dat de keuze uiteindelijk op framboos viel, kwam vol-
gens de ondernemer vooral doordat deze markt in
opkomst was. "Daarnaast lagen de energiekosten aan-
zienlijk lager dan in de paprika’s. Ook vergde het een
relatief beperkte investering om de kas geschikt te ma-
ken voor de frambozenteelt. Met de gedeeltelijke switch
naar framboos stapten onze ouders uit het bedrijf;
sindsdien run ik dit samen met mijn broer Geert-Jan.”

Spreiding van arbeid
De broers Van Tuijl telen longcane-frambozen van het
ras Kwanza. Deze worden geoogst tussen begin april en



Vanwege hoge energieprijzen werden de paprika’s

verruild voor aardbei.

eind juni en in het najaar. “We willen op de markt zijn in
de perioden dat er geen Nederlandse buitenframbozen
zijn”, licht Kees van Tuijl toe.

Hij geeft toe dat het niet eenvoudig was om de fram-
bozenteelt onder de knie fe krijgen. De ondernemers
vergaarden vooral veel informatie via een studiegroep
en werden ondersteund door een teeltbegeleider. "Ook
was het wennen dat je in de frambozenteelt veel meer
mensen nodig hebt dan in paprika. Het organiseren van
de arbeid was vooral in het begin een hele klus. Ster-
ker nog: we kregen het bijna nieft rond. Daarom zijn we
de productie na verloop van tijd meer gaan spreiden,
zodat we ook een betere arbeidsspreiding kregen. Dat
was wel de belangrijkste les die we hebben geleerd.”

In december 2021 zetten de ondernemers opnieuw een
grote stap: de resterende 2,8 hectare paprika’s werd
vervangen door aardbeien. Om diverse redenen. "Papri-
ka’'s waren - meer nog dan voorheen - een bulkproduct
geworden. Maar omdat de prijzen goed waren, hadden
we deze teelf foch nog enkele jaren aangehouden. Tot-
dat de energieprijzen in de zomer van 2021 fors stegen.
Dat was voor ons het definitieve zetje om op zoek te
gaan naar een andere teelf. De keuze viel op aardbei:
dit product biedt marktpotentie en vergt slechts half
zoveel energie als de paprikateelt.”

Verder uitbreiden in framboos was volgens Van Tuijl
geen optie. "Dan zouden we namelijk concurrent wor-
den van onszelf. In de maanden dat wij leveren, is er
namelijk ook behoorlijk wat import; deze frambozen
gaan vooral naar supermarkten. Wij beleveren via
Veiling Zaltbommel vooral de kleinschalige handel en
groentespeciaalzaken. En die markt is beperkt. Daarbij
creéerden we risicospreiding door te kiezen voor twee
teelten. Ook dat vonden we belangrijk; op die manier
creéer je een bredere basis onder je bedrijf.”

Geen spijt

Terugkijkend hebben de ondernemers geen spijt van
hun keuzes. “"Deze bedrijffsopzet past bij ons én bij onze
locatie. Daarnaast waren de prijzen van de frambozen
de laatste jaren goed, en was ook de aardbeienprijs
afgelopen jaar prima. Verder is onze energiebehoefte
lager dan voorheen. Dat was al een pluspunt op het
moment dat we de keuzes maakten, maar is met de
huidige energieprijzen helemaal een groot voordeel.
Natuurlijk; we hebben nog steeds gas nodig. Maar
doordat de gasbehoefte omlaag is gegaan en we nog
posities hebben vastliggen fof 2026, hebben we onze
teeltstrategie nog niet hoeven aanpassen. Kortom: onze
keuzes hebben goed uitgepakt.”

De broers kunnen volgens eigen zeggen vooruit met

de huidige bedrijfsopzet. Het optimaliseren van de
bedrijfsvoering vormt het belangrijkste speerpunt voor
de komende jaren. "We willen onder meer de productie
naar een hoger niveau brengen. Verder is arbeid een
continu aandachtspunt. Anderhalf jaar geleden heb-
ben we eigen huisvesting gerealiseerd bij ons bedrijf,
voor veertig seizoenmedewerkers. Hierdoor kunnen we
makkelijker mensen aan ons binden.”

Daarnaast zetten de ondernemers in op verdere verduur-
zaming van hun energievoorziening. Vorig jaar investeer-
den zij al in zonnepanelen, waarmee ze kunnen voorzien
in hun eigen elekiriciteitsbehoefte. Maar ook qua warm-
tevoorziening willen ze verduurzamingsstappen zetten.
"Nu verwarmen we ons bedrijf met een gasgestookte
WKK. We zijn echter aan het bekijken of bijvoorbeeld een
warmtepomp of een elektrische boiler een goed alter-
natief is. Dit moet helpen om de energiekosten ook op
lange termijn binnen de perken te houden én om draag-
vlak te houden in de maatschappij.” ®

De broers Van Tuijl telen Kwanza (fofo is niet gemaakt
op hun bedrijf). Fofo: NFO
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NFO versterkt de organisatiestructuur
en gaat aan de slag met themagroepen

Het afgelopen jaar hebben we
op allerlei plaatsen binnen onze
vereniging gesproken over de
uitdagingen voor de fruitteelt en
- in het verlengde daarvan - voor
bestuur en verenigingskantoor.
Die gesprekken hebben verschil-
lende inzichten opgeleverd. In de
eerste plaats hebben we gecon-
cludeerd dat het hoofdbestuur
(HB) meer tijd moet besteden
aan strategische onderwerpen
en minder aan de meer operatio-
nele onderwerpen. Tegelijkertijd
hebben we vastgesteld dat we

- als vereniging - dichter op onze
leden moeten zitten.

Het HB denkt beide doelen te
kunnen bereiken door groepen
in fe richten rond de thema'’s die
belangrijk zijn voor onze leden.
Elke themagroep wordt voorge-
zeten door een lid van het HB. De
leden komen uit de verschillende
NFO-Kringen. Ook de voorzitter
van het HB neemt deel aan de
themagroepen. De themagroe-
pen adviseren het HB. Als de the-
magroepen goed functioneren,
worden die adviezen gedragen
door de leden en zijn ze in het HB
een hamerstuk.
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De themagroep Water richt zich op
de optimale beschikbaarheid van
zoet water. Foto’s: NFO
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De themagroep Faunaschade gaat
werkbare regelingen realiseren voor
vergoeding van faunaschade.

Het gaat om de volgende the-
magroepen:

= Arbeid, fiscaal en huisvesting;
voor beschikbaarheid van mede-
werkers, juiste arbeidsvoorwaar-
den en goede huisvesting. Deze
groep behartigt ook fiscale zaken.
= Teelt en omgeving Appel en
Peer; voor plantgezondheid en
teeltaangelegenheden.

= Teelt en omgeving Houtig Kle-
infruit en Steenfruit; voor plantge-
zondheid en teeltoangelegenhe-
den. Daarnaast verzorgt de groep
het ledenprogramma voor deze
deelsectoren.

= Markt; gericht op het etaleren
van ons fruit in het Nederlandse
schap, promotie van ons product
in binnen- en buitenland en het
versterken van de marktoriéntatie
van onze leden.

= Water; voor een optimale be-
schikbaarheid van zoet water en
andere effectieve maatregelen
voor de borging van weerrisico's.
= Faunaschade; voor werkbare
regelingen om faunaschade te
beheersen en te vergoeden.

= Verenigingscommunicatie; voor
optimale communicatie met de
leden en belanghebbenden.

Verder stelt het HB voor om het
aantal formele bestuurslagen
terug te brengen naar twee: het
hoofdbestuur en de NFO-Krin-
gen. Dat zijn de vier regionale
kringen en (voorlopig) één pro-
ductkring (Houtig Kleinfruit en
Steenfruit). Hiermee is bestuurlijke
aandacht voor deze gewassen
exira geborgd en kan de NFO-Pro-
ductgroep Houtig Kleinfruit en
Steenfruit komen te vervallen. De
belangen van de NFO-Product-
groep Appel en Peer worden
behartigd via de themagroepen
Teelt en Omgeving Appel en Peer
en Markt; de NFO-Productgroep
Appel en Peer wordt daarom
opgeheven.

De themagroep Markt houdt

zich onder andere bezig met de
promotie van ons product in binnen-
en buitenland.

De komende maanden worden
de samenstelling en de taken van
de verschillende themagroepen
verder toegelicht in Fruitteelt. Op
16 mei a.s. wordt de nieuwe be-
stuurlijke structuur voorgelegd aan
de Algemene Ledenvergadering
van de NFO. Die beslist over het
voorstel.

SIEP KONING
SKONING@NFOFRUIT.NL



DPMAAT NAAR 125 JAAR NFO

Afgelopen zondag was het 19 februari: de datum dat exact 125 jaar geleden 29 belangstellenden
bijeen kwamen voor een ‘Vergadering tot oprichting van een Nederlandsche Pomologische
Vereeniging’ in Café Buitenlust te Utrecht.

Een kleine maand later, op 16 maart hield de voorlopige commissie nog een voorbereidende
vergadering. Op 16 mei 1898 vervolgens was de Nederlandsche Pomologische Vereeniging - de
voorloper van de NFO - cen feit.

De NFO bestaat 16 mei dus 125 jaar en natuurlijk gaan we dit heugelijke feit vieren. In de periode
tussen 16 mei en de beurs in Houten eind januari 2024 gaan we een aantal mooie activiteiten
organiseren. We willen dit mooie jubileum benutten om de binding en betrokkenheid met onze
leden en partners te versterken. We hebben onze mooie sector, die we graag willen laten zien aan
burgers en consumenten. Onze sector brengt immers veel meer producten voort dan alleen gezond
fruit, dus waardevol voor de maatschappij waar we buitengewoon trots

op mogen zijn.

In de eerste maand van ons jubileumjaar zijn er meteen al een aantal activiteiten. We starten

op 16 mei, onze oprichtingsdatum. Vrijdag 2 en zaterdag 3 juni staan geheel in het teken van

het jubileum. Op 2 juni is er een bijeenkomst voor de stakeholders en op 3 juni is het feest in
Randwijk voor de alle fruitteeltleden. De NFO heet jullie daar allemaal van harte welkom voor een
fantastische familiedag!

De NFO heeft enorm veel zin om dit jubileum met jullie allemaal te gaan vieren.
We hopen jullie allemaal te ontmoeten!

8 Siep Koning
'_ we 1 skoning@nfofruit.nl
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ZEEUWSE FRUITTEELTDAG

Meer nieuws
van de Zeeuwse
Fruitteeltdag

De Zeeuwse Fruitteeltdag was zeer geslaagd, las u al in de vorige Fruitteelt. Maar er was meer
te zien dan de redactie in één artikel kwijt kon. Daarom op deze pagina’s nog een aantal

interessante en opmerkelijke noviteiten uit Goes.

CAROLINE VAN ASSCHE EN PETRA KOSTER, CVASSCHE@NFOFRUIT.NL EN PKOSTER@NFOFRUIT.NL

NEW HOLLAND SMALSPOOR

Maar wat graag had Gebroeders Weststrate uit Krabbendijke de allernieuw-
ste New Holland smalspoortrekker, de T4.110V gepresenteerd op de beurs in GEBROEDERL'J K

NAAST ELKAAR

Goes. Helaas, dat was nog niet mogelijk, want de allereerste trekker uit deze
serie komt pas in maart naar Nederland. En dus moesten ze het doen met

het iets grotere broertje: de T4.110F. Net zoals deze zal ook de smalspoor-uit- Chem China is het geza-
voering een zeer ruime cabine en een vliakke vloer hebben, een goede menlijke moederbedrijf van
isolatie hebben waardoor het stiller is in de cabine en voorzien zijn van een Adama en Syngenta. Op
beter luchtventilatiesysteem. Ook de motor zal van het nieuwste schonere de Zeeuwse Fruitteeltdag

type zijn met adblue en voldoen aan de strengste milieueisen. stonden beide bedrijven
gebroederlijk naast elkaar.
Ton Besseling (Adama): "We
hebben ieder onze eigen
specifieke producten en
voor alle teelten opereren
we afzonderlijk van elkaar
op de markt. Maar voor de
fruitteeltsector hebben we
samen een pakket waarin we
elkaar goed aanvullen. Hier
vinden wij elkaar dus.”
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SNOEIPLATEAU IS NIEUWSTE OPTIE

Agricom verbeterde de de Pluto-oogstbandmachine en
breidde deze uit met een exira optie. Op het hoogste punt
boven de oogstband zit nu een meedraaiende borstel, die
voorkomt dat de vruchten te snel naar beneden rollen. Olaf
Vernooij, mede-eigenaar: "Deze uitbreiding voorkomt dat de
vruchten tegen elkaar botsen op het moment dat ze verti-
caal richting de grootkistenvuller gaan. Een andere oplos-
sing had kunnen zijn om de vingerrijtjes op de band dichter-
bij elkaar te plaatsen, maar dat zou ten koste gaan van de
plukprestatie.”

Een nieuwe optie voor de Pluto-oogstbandmachine is een
snoeiplateau van 2 bij 2,75 meter die achter de Pluto-ma-
chine geplaatst kan worden. De werkhoogte bedraagt 10

centimeter boven de grond. Vernooij: “Zo sta je net op een Meedraaiende borstel boven aan de

oogstband.

ERING mooie hoogte om het onderste deel van
de bomen te snoeien. Voor het bovenste

SPTiE: SNOELUITVE

deel kunnen snoeiers gebruikmaken van
een van de plukplateaus. De oogstband is
overigens afneembaar, zodat je die fijdens
de snoeiwerkzaamheden niet mee hoeft te
nemen.”

Sinds de infroductie in 2020 heeft Agricom,
volgens opgave van Vernooij, 13 Pluto-ma-
chines verkocht en in 2023 worden er nog
15 afgeleverd.

EEN KEER GEBRUIKT

Joop Kurver, vertegenwoordiger van Mpact Plastic Containers, toon-
de op de beurs ivoorkleurige, eenmalig gebruikte plastic containers
uit Zuid-Afrika van het type Jumbo. Deze containers zijn ook leverbaar
als vouwcontainer. De containers komen gevuld met appels, kiwi's of
sinaasappels naar Nederland. Zodra ze leeg zijn, wordt het fust hier
verkocht fegen een aantrekkelijke prijs. Die ligt namelijk op ongeveer
75 procent van de nieuwprijs. De afmeting is 1,00 x 1,20 meter en ze
worden per 60 verkocht: precies het aantal lege containers dat in een
zeecontainer past. De vouwcontainers nemen vanzelfsprekend minder
ruimtfe in en worden per 104 stuks verkocht. De kleur is ivoor, wat in Euro-
pa niet heel gangbaar is, erkent Kurver. In de fruitteelt zijn groentinten
standaard. Uit kleurenonderzoek met plastic kisten is echter gebleken
dat ivoorkleur het minst warmte opneemt en het meest Uv-bestendig is.
Daardoor gaan de kisten lang mee in gebruik.

Joop Kurver met eenmalig gebruikte plastic vouwkrart. s, PR
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OP BEELD

Omroep Zeeland maakte

een leuke tv-reportage over
de Zeeuwse Fruitteeltdag.
Zowel David van de Graaf,
voorzitter van Prisma-groep
en zijn zoontje, als Tom van
der Meer, voorzitter NFO-Kring
Zuid(west) werd geinterviewd.
Wil je het item terugkijken?
Klik dan op de link in de NFO-
nieuwsbrief van 27 januari.

Tassen en emmers vol verzamelden deze kinderen

HOUT VERSUS PLASTIC

De houten voorraadbakken van Morys werden fot
voor kort rechtstreeks geleverd vanuit Polen. Sinds
oktober 2022 bedient Blom & Co hiervoor de Neder-
landse en Belgische markt. De kisten zelf zijn dan
ook niet nieuw, maar Blom biedt wel enkele nieuwe
services. Derek Blom: “Vanaf het nieuwe seizoen
kunnen telers op basis van huurkoop kisten afne-
men. De feler huurt de kist en als hij deze alsnog wil
kopen, verrekenen we een deel van de huurprijs. Dat
kan gunstiger zijn dan geld lenen voor aankoop van
de kisten. Ook zijn we bezig met een verzekering op
de inhoud van de kisten. De kisten zelf zijn vaak in
de inboedel- of tfransportverzekering opgenomen,
maar er gebeuren ook regelmatig ongelukjes met
de heftruck of er vallen kisten om. Hiervoor willen we
voor het nieuwe seizoen een verzekering hebben”,
aldus Blom.

In de discussie over hout versus kunststof bakken,
ziet Blom grote voordelen voor hout. "Plastic is niet
100 procent recyclebaar en hoe zit het met micro-
plastics die vrijkomen door slijtage van de bakken?
In ons concept worden twee bomen teruggeplant
voor elke boom die wordt gezaagd en onze verwer-
kingshallen zijn CO,-neutraal. Ook zijn houten bakken
gemakkelijker te repareren”, aldus Blom.
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ONDERNEMERSCHAP

Investeren met
elastingvoordeel

Investeert u in een bedrijffsmiddel dat duurzame teelt bevorderit? Bijvoorbeeld in een

voorziening die emissies naar lucht, water en bodem beperkt? Dan heeft u mogelijk

belastingvoordeel via de MIA of de Vamil.

CAROLINE VAN ASSCHE, CVASSCHE@NFOFRUIT.NL

Ondernemers die investeren in een milieuvriendelijk be-
drijfsmiddel dat op de geldende Milieulijst staat, kunnen

gebruikmaken van de Milieu-investeringsaftrek (MIA) en/

of Willekeurige afschrijving milieu-investeringen (Vamil).
Daarnaast is er nog de regeling Energie-investeringsaf-
trek (EIA). Deze is bestemd voor investeringen die zorgen
voor minder CO,-uitstoot, energiezuinig zijn of voor inves-
tferingen in duurzame energie.

Het budget voor de MIA bedraagt in 2023 192 miljoen
euro; het Vamil-budget bedraagt 25 miljoen euro. Meer
informatie over de regeling en de volledige Milieulijst
staan op rvo.nl.

Via een online tool op rvo.nl kunt u op trefwoord zoeken

SPECIFIEK VOOR DE FRUITTEELT

Voor de fruitteelt staan bijvoorbeeld de volgende bedrijfs-
middelen op de Milieulijst:

= [nsectengaas met ondersteuningsconstructie (B 2338).
Bestemd voor het verminderen van het gebruik en de ver-
spreiding van chemische middelen in de open lucht en
het voorkomen van schade door insecten aan fruit.

= Hagelnetten met ondersteuningsconstructie (E 2339).
Bestemd voor het verminderen van het gebruik en de
verspreiding van chemische middelen in de fruitteelt en
het voorkomen van hagelschade aan fruit.

m Elekirisch aangedreven hoogwerker (D 3423). Bestemd

voor het in de open lucht verrichten van werkzaamheden
met een hoogwerker die uitsluitend elektrisch wordt aan-

gedreven, waarbij de elektrische energie voor de aandrij-
ving wordt geleverd door een accupakket dat geen lood

bevat en al dan niet een brandstofcel.

Op rvo.nl staat voor welke bedrijffsmiddelen de MIA

en de Vamil gelden. Foto: NFO

welke bedrijffsmiddelen op de Milieu- en Energielijst
staan. Voorbeelden zijn de nodige toepassingen voor
plaatsspecifieke toedieningstechnieken, en een systeem
voor het mengen van gewasbeschermingsmiddelen in
de spuitleiding (A 2349), voorzieningen voor ondergrond-
se waterberging (F 2140) en een gps-nauwkeurig sys-
feem van lokale meting van klimaatgegevens (D 2320).
Maar ook interessant kunnen zijn bijvoorbeeld druppel-
bevloeiingssysteem voor open teelten (F 2361), bodem-
drukverlagend bandensysteem in de open feelt (B 2370),
laserapparatuur voor natural branding van fruit (A 2635)
en verwerkingsapparatuur voor het beperken van voed-
selverspilling van afgekeurd fruit (F 2601).

Wilt u gebruikmaken van de MIA, Vamil of EIA, dan moet
u de investering vooraf melden. Om de aanvraag te
doen, moet ingelogd worden met eHerkenning (mini-
maal niveau 2+). Op rvo.nl vindt u een stappenplan. ®

Aan de tekst in dit artikel kunnen geen rechten
1 worden ontleend. 1
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EDUCATIE

SAMEN voor educatie

Een leven lang ontwikkelen voor (zacht)fruitteeltondernemer en -medewerker: daar willen de

Fruit Tech Campus (FTC), de NFO en Glastuinbouw Nederland (GTNL) samen mee aan de slag.

Harrij Schmeitz (FTC), Ron Mulders (NFO) en Jacco Vooijs (GTNL) lichten het hoe en waarom toe

van deze samenwerking.

LILY VAN LAVIEREN, VANLAVIEREN@FRUITTECHCAMPUS.NL

Wat is de aanleiding van deze samenwerking?

Ron: "Het begint natuurlijk bij de telers. Zij maken uit-
dagende tijden door en moeten daarom goed onder-
steund worden. Dat doe je met actuele kennis. Wij gaan
onze beschikbare kennis en cursussen bundelen.”

Harrij: "De tuinbouwsector wordt ook steeds meer high-
fech, maar diezelfde technologie kan in diverse secto-
ren worden foegepast. Denk maar aan fertigatie in de
fruitteelt; die techniek komt vanuit de glastuinbouw.
Uitwisseling van kennis is dus heel relevant.”

Jacco vult aan: "Veranderingen in de wereld volgen
elkaar razendsnel op. Met alleen een mbo- of hbo-di-
ploma ben je er niet. Jezelf ontwikkelen, dat is gewoon
nodig om te blijven voldoen aan die veranderende
wereld.”
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EXPERTS
UIT DE PRAKTIJK

De Fruit Tech Campus, NFO en Glastuinbouw
Nederland willen fruitteeltondernemers en hun
medewerkers klaarstomen voor de toekomst.
Hierbij zijn de leervragen en ontwikkelbehoeftes
van het werkveld leidend. Gerrit van Kessel (Veld-
driel), oud-student aan de Fruit Tech Campus en
fruittelerszoon: "Deze samenwerking is heel goed
voor de fruitteeltsector. De FTC, NFO en GTNL heb-
ben veel kennis en een groot netwerk.”

Gerrit zoekt vooral praktijkgerichte opleidingen
en cursussen. Gerrit: "Ik ben begon-
nen aan een hbo-opleiding aan het
hoger agrarisch onderwijs, maar
dat was niet helemaal wat ik voor
ogen had. Er werd gezegd dat er wel
fruitteelt in de opleiding zou zitten,
maar voor mij was dat onvoldoende.
Daarna ben ik terechtgekomen bij
de Fruit Tech Campus. Vorig jaar heb
ik onder andere deelgenomen aan
de cursus Fertigatie. Die was voor mij
boven verwachting. Ik heb veel ge-

leerd van de experts uit de praktijk,

de mannen die er alle dagen mee
bezig zijn", aldus Gerrit.

Gerrit van Kessel: 'lk heb veel geleerd
van de experts uit de praktijk.' Foto’s:
Fruit lech Campus



in de (zacht)fruitteelt

Boudewijn van de Wal: 'Een
opleiding moet het actuele
vakmanschap bijbrengen.’

ALLES IS
EDUCATIE

Boudewijn van de Wal, directeur

Dutch Berries & aardbeienteler

onder glas: "Een van de grootste

uitdagingen waar wij voor staan,

is om de juiste mensen op de juis-

fe plek te krijgen en met de juiste

kennis. Want daar zit uiteindelijk

de kracht van het bedrijf om te

kunnen groeien.” Boudewijn is

voor zijn foekomstige werknemers

op zoek naar een specifieke, praktische teelt-
opleiding over de teelt van aardbeien. "Dat is
Formule 1-racen. In de juiste versnellingen, met
het juiste toerental heel hard, vooruit én binnen
de curves rijden. Denk hierbij aan verschillende
warmtekrachtkoppelingen, warmtepompen,
CO,-gift, efc. Hoe stel je dat allemaal optimaal
op elkaar af? Daarvoor is veel vakmanschap
nodig. Een opleiding moet het actuele vak-
manschap bijbrengen en niet de kennis van
van tien jaar geleden.”

De samenwerking is volgens Boudewijn cru-
ciaal voor de ontwikkeling van het onderwijs.
“Eigenlijk is alles educatie. Veranderen is leren.

Samen moeten we veranderen en vooruitgaan,

zodat we beter voorbereid zijn op toekomstige
crisissen en kunnen blijven groeien als sector in
Nederland”, aldus Boudewijn van de Wal.

Wat gaan jullie doen?

Harrij: "We gaan een programma neerzetten voor een
leven lang ontwikkelen, voor zowel de (zacht)fruitteelt-
ondernemer als zijn/haar medewerkers.”

Jacco: "Daarnaast gaan we experts inzetten met heel
veel praktijkervaring. En met elkaar pakken we actuele
thema'’s aan. Je leert niet alleen van een expert maar
ook van elkaar.”

Ron sluit af: "Doel is een sector- en praktijkgericht curri-
culum met opleidingen en cursussen waarmee onder-
nemers en hun medewerkers zichzelf kunnen ontwikke-
len.”

Wat brengt elk van de partijen in?

Jacco: "Glastuinbouw Nederland heeft kennis op the-
ma’s zoals water, plantgezondheid, energie of bodem.
Op elk van deze thema'’s heblben we experts in huis.”
Harrij: "De Fruit Tech Campus legt de verbinding in het
gezamenlijk ontwikkelen van opleidingen en cursussen.
We zijn begonnen als samenwerking van het bedrijfs-
leven, overheid en onderwijs. Die verbindende kracht
willen we verder uitwerken in de teelt, fruit én deze
samenwerking.”

Ron: "De NFO is een netwerkorganisatie. We staan dicht
bij de telers; wij weten wat de telers beweegt.”

Wat is het resultaat van deze samenwerking?

Ron: "Draai het maar eens om: wat zou er gebeuren als
geen enkele (zachh)fruitteeltondernemer en/of -mede-

fruitteelt 4-2023
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Fruitteelt &

ondernemen
Yitale Bodem/ Substraatmedium,

Gezond gewas en Ondememersschap:

Dok als losse cursussen

Groene aanpak
s, Gewasbescherming &
. onkruidbeheersing

HBO Minor Fruit & Tech

f*f. 4 Ziekten & Plagen:

kennen & herkennen

Gewasbescherming licentie:
Uitvoeren & Bedrijfsvoeren

j Bedrijfshulpverlening in fruit:
- ‘.-f_,b-: Basis & Herhaling

~ Het Nieuwe Telen (HNT):

energiezuinig & optimale productie

Bedrijfsopvolging bij
familiebedrijven




Eveline Westeneng: 'We moefen
de consument ervan blijven
overtuigen dat de Nederlandse
fruitteelt van fopkwaliteit is.”

JONGE
GENERATIE

Volgens Eveline Westeneng,

fruitteler uit Bunnik, is vooral de

jonge generatie gebaat bij de

samenwerking. “Voor hen wordt

het speelveld nog lastiger. Zij

krijgen te maken met een ander

klimaat, biodiversiteit en waterbe-

heersing. Door de nieuwe krach-
fenbundeling kan deze jonge

generatie doorgroeien, elkaar

ontmoeten en vooral ook de organisaties ach-
ter de samenwerking leren kennen. De fruit-
feelt is natuurlijk een mooi en schoon product,
maar we moeten de consument ervan blijven
overtuigen dat de Nederlandse fruitteelt van
fopkwaliteit is, dat moeten we onze jonge

fruittelers meegeven. Daarom moeten er spe-

cifieke opleidingen en cursussen komen over
verschillende elementen in de fruitteelt, voor
zowel de huidige werknemers als de bedrijfs-
opvolgers.”

werker een opleiding volgt in deze snel veranderende
wereld? We weten dat er allerlei uitdagingen op ons
afkomen. Ervoor zorgen dat ze weten wat er speelt en
hoe ze daarop kunnen inspelen: dat kan je doen met
onder andere goed aansluitende kwaliteitsopleidingen
en -cursussen.”

Harrij: "Het levert een volgende generatie personeel
voor de fruitsector op! Door educatie en ontwikkeling
kunnen ze omgaan met die nieuwe innovaties, om de
komende 35 jaar nog steeds topondernemer of -mede-
werker fe blijven in de fruitteelt.”

Jacco: "Met elkaar helpen we de ondernemers het
‘nieuwe telen’ te gaan inzetten. Bijvoorbeeld door min-
der energie fe verbruiken of te besparen door de kas fe
isoleren.”

Wat zijn jullie eerste stappen?
Jacco: "We gaan een enquéte uitzetten onder (zacht)
fruittelers. Wij hopen op een hoge respons. Vul die en-

quéte dus in, want daarmee kan je aangeven wat jouw
behoeftes en ook die van je medewerkers zijn.”

Harrij: "We willen weten wat de primaire behoefte is

van de sector voor (nieuwe) opleidingen en cursussen.
Daarnaast werken we op dit moment aan een bran-
cheopleiding Fruitteelt & Ondernemen. Ook willen we
nieuwe fechnologieén als precisiefruitteelt - wortelsnoei-
en, bloesemdunning en bemesten, fertigatie, en artifici-
al infelligence gaan inbrengen in de opleidingen.”

Hoe kunnen de brancheorganisaties en de Fruit Tech
Campus elkaar nog meer versterken?

Jacco: "Op innovatie kunnen we heel erg samenwer-
ken. Achter de Fruit Tech Campus ligt een heel groot
proefveld. Ik denk dat wij daar onze kennis meteen al
om moeten zetten in innovatie. Dat vinden wij wel een
van de belangrijkste punten om te gaan ontwikkelen
naast die educatie.”

Harrij: "We gaan ook samen kijken naar de innovatie-
agenda van de (zacht)fruitteelt. Die bestaat niet alleen
uit technologische innovatie, maar ook uit systeem en
sociale innovatie. Met name in sociale innovatie spelen
opleidingen een cruciale rol. Ik denk dat daar de kracht
ook van de samenwerking moet liggen. Om door te
kijken naar dat domein van innovatie.”

Ron: "Natuurlijk blijftf de vraag Hoe kun je de vraag van
ondernemers in de fruitteelf - onze gedeelde doelgroep
- buiten educatie, beantwoorden.” @
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WERKWIJZER

Voorjaarsbemesting

Vanaf half februari kunt u zich gaan richten op de
voorjaarsbemesting. Op zware gronden kunt u daar-
mee eerder beginnen zonder groot risico op fe veel
uitspoeling. Wacht op de lichtere gronden liever nog
fot ongeveer half maart. Bepaal bij voorkeur op basis
van een recent bodemmonster wat u gaat strooien.
Wilt u nog chloorhoudende kali strooien, doe dit dan
bij voorkeur eerst. Geeft u vlak voor de bloei grote
giffen kali of magnesium, dan kan dat onbalans ver-
oorzaken in bodemvocht en in de beschikbaarheid
van andere elementen. Kali en fosfaat kunt u ook via
organische mest toedienen. Champost bijvoorbeeld
is veelal een mooi product mits uw pH niet te hoog is
en u de fosfaat en kali goed kunt gebruiken.

Stikstof
Voldoende stikstof opneembaar voor de boom rond
de bloei is het doel van de voorjaarsbemesting stik-

Foto’s: NFO
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stof. Kies voor een meststof op basis van 50% nitraat
en 50% ammonium (kalkammonsalpeter). De bodem
moet het ammonium omzetten in nitraat alvorens het
op te nemen. Daardoor is er wat meer duurwerking.
Een boom neemt ammonium beperkt op. Zekerheid
van voldoende opneembaar stikstof is erg belangrijk
fijdens en na de bloei. Een zuivere stikstofgift varieert
van ca 35 kg tot 70 kg. Beperk u bij appels fot 50 kg,
bij peer mag dat wat meer zijn. Om zeker te zijn van
voldoende nawerking is eind februari / begin maart
een mooi moment. Er moet voldoende inspoeling
plaatsvinden voordat de boom het nodig heeft.
Ongeveer 80-100 mm water op een wat zwaardere
grond is voldoende om in te spoelen.

Mengmest

Wanneer de tijd vordert is het soms een goede over-
weging om een mengmest te strooien. Dit scheelt
qua arbeid enorm en maakt dat u beter op de ide-
ale rijomstandigheden kunt wachten. Veelal is de
hoeveelheid kali dan wat minder dan wanneer u
een winterbemesting doet, maar het geeft wel een
mooie onderhoudsgiff. Ook kunt u voor alleen stikstof
en fosfaat 26-14-0 kiezen of juist voor alleen stikstof en
kali 14-0-24. Uiteraard zijn er meerdere combinaties
verkrijgbaar.

JORIS WISSE
CENTRALE ADVIESDIENST FRUITTEELT
JCWISSE@CAF.NL

Eerste generatie
perenbladvlo

Tijdens de zonnige dagen de afgelopen periode zijn
de springers van de perenbladvlo begonnen met
eitjes afzetten. De eerste generatie goed bestrijden

is de basis voor een goede aanpak van de tweede
generatie. Om de eerste generatie perenbladvlo te
bestrijden, zijn er verschillende mogelijkheden. De
basis is de toepassing van Kaolin (Surround Crop Pro-
tectant) en/of paraffine olie (Promanal HP en Ovitex).
Voor de toepassing van Ovitex/ Prominal HP is het nu
nog te vroeg.

In percelen waar u de afgelopen jaren te maken had
met een hoge druk van perenbladvlo, kunt u - mits
de weersomstandigheden dat toelaten - beginnen



met de eerste toepassing Surround Crop Protectant.
Denk daarbij aan:

* Van de eerste eitjes komt veelal niets terecht. Deze
bespuiting dan ook alleen opstarten in percelen met
een hoge druk.

* Door het middel wordt het gewas onaantrekkelijk
voor de springers. Die gaan zich ‘poetsen’ en zetten
daardoor minder eifjes af.

* Uit meerjarig onderzoek door CAF blijkt dat een
consequente dekking met Kaolin het meest effectief is
tegen perenbladvlo.

* Gebruik 20-30 kg/ha Surround in 500 ltr water/ha.
Voeg altijd een uitviloeier toe. Zorg voor een egale
bedekking. In de formulering van Surround is een
hechter al geintegreerd.

FERDY TOLHOEK
CENTRALE ADVIESDIENST FRUITTEELT
FTOLHOEK@CAF.NL

Klein- en steenfruit

Basisbemesting

Maak op basis van gewasgerichte afvoernormen, re-
cente bodem- en gewasanalyses én actuele wet- en
regelgeving, een gericht en evenwichtig bemestings-
plan voor het komende teeltseizoen. Betrek ook de
verschillende spoorelementen bij dit bemestingsplan.
Check vooraf goed de voor u geldende maximale
fosfaat- en stikstofgebruiksnorm op rvo.nl. Verdeel de
gift van voedingselementen zoveel mogelijk over het
groeiseizoen. Start, naast organische bemesting, met
het strooien van een basisbemesting.

Reserveer tijdig de benodigde meststoffen voor uw
basisbemesting. Een op het gewas afgestemde en
evenwichtige voeding met kalium, stikstof, magne-
sium, fosfaat en calcium is van belang voor een
goede productie en een optimale vruchtkwaliteit. U
kunt vaak kiezen uit enkelvoudige of samengestelde,
minerale of organische en snel of fraag beschikbare
meststoffen. Houd er rekening mee dat in een koud
voorjaar de natuurlijke mineralisatie van voedings-

stoffen laat op gang kan komen. Een eventuele be-
mesting nd de oogst, voeding van de grasmat, de
zuurgraad (pH) van de bodem en de mogelijkheden
voor een bijbemesting gedurende het groeiseizoen,
bijvoorbeeld door fertigatie, spelen een rol bij het
bemestingsplan. Langzaam vrijkomende meststoffen,
zoals Fieldcote CRF (met of zonder fosfaat), spoelen
op lichtere gronden vrijwel niet uit en geven in de pe-
riode maart fot en met juni confinu een hoeveelheid
voedingsstoffen vrij (incl. spoorelementen). Als vooral
stikstof gegeven moet worden, is bijvoorbeeld de
zwavelhoudende meststof Activ'N geschikt. Gebruik
als basisbemesting circa 45 tot 55 kg per ha zuivere
stikstof (N). Vanaf het tweede deel van de bloei kan
dan met behulp van fertigatie (en bladvoeding) het
seizoen vervolgd worden. Als bemesting of bodemver-
betering met calcium (Ca) nodig is, kan in februari of
begin maart bijvoorbeeld Monterra Calcium gegeven
worden. Een bij bestaande fruitaanplanten te ver-
strooien, niet pH-verhogend natuurgipsproduct (o.b.v.
CaS0O4).
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Tip: Maak gebruik van de weersomstandigheden en
koudere bodem voor een eventuele toepassing met
bodemherbiciden, tegen diverse (kiemende) on-
kruiden in klein- of steenfruit. Na deze tfoepassing de
stroken niet meer poetsen. Zet tegen onkruiden een
confactherbicide in.

HEINO VAN DOORNSPEEK
VLAMINGS BV
HEINO.VAN.DOORNSPEEK@VLAMINGS.NL

Ondernemen

De tijd

Willem en Gerdien, ouders van twee jongvolwassen
kinderen, hebben een fruitteeltbedrijf met akkerbouw.
Afgelopen periode was het rustig op het bedrijf. Elke
dag snoeiden zij de bomen in een rustig tempo. Tij-
dens het snoeien ging het gesprek over de toekomst
van het bedrijf. In 2022 verkocht Willem de oogst op
het hout fegen magere prijzen. Beide kinderen zijn
welwillend en steken hun handen uit wanneer dat ge-
vraagd wordt. Ook is duidelijk dat hun geboorteplek
betekenis voor hen heeft.

Wat voor Willem veel minder duidelijk is, is of een

van de kinderen het bedrijf over wil nemen. Beide
kinderen hebben een goede opleiding, maar waar
hun ambities liggen is nog niet kristalhelder. Gezien
zijn leeftijd ervaart Willem deze tijd als een soort
kantelpunt; gaat hij investeren in een nieuwe aan-
plant, mogelijk bewaarcapaciteit of wordt het juist
een afbouwscenario? Willem en Gerdien willen niets
forceren bij hun kinderen. Praten met hen over de
opvolging, vinden zij lastig. Hoe vind je de juiste toon,
waarbij je niemand onder druk zet maar je toch dui-
delijk bent? En wanneer begin je dat gesprek?

Soms kan dat moment inderdaad te vroeg zijn: de
kinderen hebben nog geen duidelijk toekomstbeeld.
Maar soms kan het te laat zijn; de afbouw van het
bedrijf is al begonnen. Maar ter relativering een oude
wijsheid. De mensen zeggen, de tijden zijn slecht,

wij leven in een moeilijke tijd! Leef goed en de tijd is
goed, wij zijn de tijden! De tijden zijn wat wij ervan
maken...

Herkent u het verhaal van Willen en Gerdien en wilt

u daar met iemand over praten? De vrijwilligers van
Stichting Zorg Om Boer en Tuinder, in de meeste
gevallen (voormalig) boer, tuinder of kweker, zijn be-
schikbaar voor een vertrouwelijk gesprek. Zij zijn on-
afhankelijk en brengen geen kosten in rekening. Een
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De vraag is of een van de kinderen het bedrijf wil
overnemen.
Foto: Marijke van Ossenbruggen

gesprek geeft ruimte in het hoofd waardoor u aan
oplossingen kan gaan denken. Dat stelt u in staat de
regie over uw bedrijf in handen te nemen. Een luiste-
rend oor, omdat erover praten echt helpt. Meer we-
ten? Neem contact op met de regiocodrdinator in uw
gebied. Kijk daarvoor op zorgomboerentuinder.nl.

TEUN DE WAARD
STICHTING ZORG OM BOER EN TUINDER



alliance

VANGBANDJE |

TE KOOP ALS COMBINATIE

Fendt 209V Vario TMS trekker (bj 2015, ca. 2000 draaiuren) met Wanner
NTR20/1500-150 reflectieschermenspuit (bj 2020). Bovenbok aangepast voor
V-hagen (100 cm breed). Ondermaaier 200 cm met 3 messen. Camerasysteem.
Goed onderhouden.

Meer informatie bij Judith Appelhof, tel. (06) 15 28 99 55.

NFO AGENDA |

WEBINARS GEINTEGREERDE GEWASBESCHERMING

woensdag 1 maart en woensdag 22 maart

Het praktijkprogramma ‘Weerbaarheid in de praktijk’ organiseert een serie webinars over
een fotaalaanpak van gewasbescherming.

woensdag 1 maart: Geintegreerde onkruidbeheersing

woensdag 22 maart: De rol van Biocontrol en Biostimulanten binnen weerbare
feeltsystemen

Deelname is gratis. Zie nfofruit.nl voor meer informatie.

Locatie: Online webinar

Aanvang: 19.30 uur, eindtijd 20.30 uur

NOORD-NEDERLAND

dinsdag 14 maart

ALV van de NFO-Kring Noord met rondleiding bij proeftuin Zwaagdijk.
Locatie: Vertify, Tolweg 13, Zwaagdijk

Aanvang: 15.15 uur, eindtijd 22.00 uur

MIDDEN-NEDERLAND

Regio Utrecht

dinsdag 7 maart
Gewasbeschermingsavond door CAF.
Locatie: Brandpunt, Torenstraat 2, Nieuwland
Aanvang: 19.30 uur, eindtijd 22.30 uur

ZUID(WEST)

woensdag 1 maart

ALV van NFO-Kring Zuid(west). Aansluitend vertelt Frank van de Geijn over de actualiteiten
rond fruitkoeling.

Locatie: De Vroone, C.D. Vereekestraat 74, Kapelle

Aanvang: 19.30 uur, eindtijd 23.00 uur

Zeeuws-Vlaanderen

donderdag 9 maart

Gewasbeschermingsavond met medewerking van Jan van Dillen (R van Wesemael bv).
De bijeenkomst telt mee voor de verlenging van de spuitlicentie, onderdeel teelt. Neem
uw licentiepas mee.

Locatie: Dallinga Sluiskil, Nieuwe Kerkstraat 5, Sluiskil

Aanvang: 19.30 uur, eindtijd 23.00 uur

Surround® WP Crop Protectant

De perfecte start voor een goede perenbladviobestrijding!

* Voorkomt ei-afzet perenbladvio
* Op basis van geformuleerde kaolin klei

Raadpleeg uw toeleverancier voor meer informatie

colofon

Fruitteelt is het verenigingsorgaan van

de Nederlandse Fruittelers Organisatie.
Abonnementen zijn alleen fe verkrijgen door
leden van de organisatie.

Opzegging: schriftelijk, minstens drie maanden
voor het einde van het kalenderjaar. Wijziging
bedrijfsgegevens: schriftelijk fof 1 januari.

Adresgegevens

Louis Pasteurlaan 6, 2719 EE Zoetermeer
Telefoon: (079) 368 13 00,

E-mail NFO-secretariaat en
ledenadministratie: info@nfofruit.nl,

E-mail redactie: fruitteelt@nfofruit.nl
Website: www.nfofruit.nl,

IBAN NL33 RABO 0200 3013 57

Redactiecommissie

M. André de la Porte (voorzitter), M. Gerritsen,
D. van Hees, M. Huijsmans,

H. Nooteboom, C. Uijttewaal en

R. van 't Westeinde
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Peter Baltus (hoofdredacteur)
Caroline van Assche (codrdinator)
Petra Koster en Ank van Lier
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Vormgeving
Richard van Rheenen, Grafisch!OK
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Drukkerij
Impressed print & sign, Pijnacker

Advertentie-acquisitie

Bureau Van Vliet, Luciéne Paap

Wateringweg 129, 2031 EG Haarlem
|.paap@bureauvanvliet.com

Telefoon: (023) 571 47 45, Fax: (023) 571 76 80

Uitgever en auteurs verklaren daf Fruitteelt

op zorgvuldige wijze en naar beste weten is
samengesteld en aanvaarden dan ook geen
enkele aansprakelijkheid voor schade, van welke
aard ook, welke het gevolg is van handelingen
en/of beslissingen die gebaseerd zijn op
bedoelde informatie.

Gebruikers van Fruitteelt wordt met nadruk
aangeraden deze informatie niet geisoleerd te
gebruiken, maar af te gaan op hun professionele
kennis en ervaring. Niets uit deze uitgave

mag op enige wijze worden verveelvoudigd,
opgeslagen in een geautomatiseerd
gegevensbestand, of openbaar gemaakt zonder
voorafgaande schriftelijke foestemming van de
uitgever.
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KALKSTIKSTOF

Een boost voor een beter bodemleven
Stopt de verzuring van de bodem
Verbetert de bodemgezondheid

Zorgt voor een aanhoudende en
gelijkmatige groei

DR. WIM PACOLET

Adviseur . hy:
M +32 473 450691 : Bekijk ons complete

assortiment pure
vruchtensappen op

of bel 0346 -259630

Belanty”

Het nieuwe fungicide Belanty bevat
de werkzame stof Revysol. Belanty
is effectief tegen stemphylium,
schurft, meeldauw en monilia

in fruit.

O-BASF

BASF Nederland B.V. Agricultural Solutions | Postbus 1019 | 6801 MC Arnhem T. (026) 371 72 71 | www.agro.basf.nl We create Chemistry
Facebook: @BASF.Agro.nl | Twitter: @BASFagronl | Belanty® is een geregistreerd handelsmerk van BASF. Gebruik
gewasbeschermingsmiddelen veilig. Lees voor gebruik eerst het etiket en de productinformatie.




